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Lic. Marketing  
Lic. Comercio Internacional 

 
D A T O S  P E R S O N A L E S 

Nacionalidad: Venezolana 
Edad: 28 años 
Estado Civil: Soltera 
Residencia: permanente en Argentina 
DNI: 95.009.155 

 

D A T O S  D E  C O N T A C T O 

Domicilio: Olazabal 2706 5E  

Teléfonos: Móvil: 11-601-890-43  
Email: andreinarodriguezch@gmail.com 

 
 
 

E X P E R I E N C I A  L  A B O R A L 

 
0 4/2018- 03/2019   
Analista de Ventas Semi-Senior – BASF Argentina.  

• Atención y soporte clientes en Argentina, Uruguay, Paraguay y Bolivia.  

• Resolución de problemas a clientes.  

• Análisis de Forecast, Budget de ventas y performance de clientes. 

• Cotización, soporte a ventas y manejo de órdenes de compra.  

• Control y seguimiento de entregas junto a Customer Care nacional y regional. 

• Seguimiento de cobranzas a clientes junto al equipo de cobranzas.  

• Análisis de histórico de ventas vs ventas actuales, mercado y clientes. 

• Organización de eventos, seminarios junto al equipo de Marketing.  

• Manejo del stock 

• Planificación de compras junto a Supply Chain regional (S&OP meetings). 

 

0 6/2015- 04/2018  
Analista de Comercio Exterior Semi- Senior – BASF Argentina.  

• Principales Logros: Ahorro de +30k EUR en costos de importación por proyecto de 
consolidación de órdenes y materiales desde origen.  

• Responsable de importación y exportación para la unidad de Dispersiones, aditivos 
y resinas de la empresa. 

• Gestión de operaciones de Comex.  

• Resolución de problemas en aduana en conjunto con despachante aduanero.  

• Análisis de lead times, KPIs, pricing para presentación a la gerencia.  

• Autorización de embarques y aprobación de documentos.  
 

0 3 / 2 0 1 4 - 0 4 / 2 0 1 5 
Analista de Riesgo Crediticio – Cristal Credit International (Argentina). 

• Análisis de información comercial y financiera de empresas en toda América para 
la elaboración de reportes crediticios en inglés y español.  

• Portafolio principal: North América.  

• Comunicación diaria en inglés, español y portugués.   

 
04/2010-07/2012. 
Analista Semi Senior de Comercio Exterior – Grupo Behrens de Venezuela. 

•  Principales logros: Luego de un bloqueo temporal de importación a la empresa más 
importante del grupo, se logró la reapertura de la misma en tiempo record, sin 
ningún perjuicio legal y económico, obteniendo la devolución de +300k USD 
frizados por la suspensión. 

• Gestión de operaciones de Comex. 
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• Autorización de embarques y aprobación de documentos.  

• Gestión de certificados y licencias de importación. 

• Proceso de obtención de divisas y liquidación de importaciones bajo normativa 
cambiaria vigente. 

• Representante de la compañía ante cámaras bilaterales de integración, cámaras de 
sectores industriales y organismos estatales. Ej: CAVENAL, ASOQUIM, Ministerio de 
Salud, CADIVI, entre otros.  

 

08/2009- 05/2011 
Ejecutiva de Cuentas – Producciones Extremo, C.A. 

• Venta y producción de eventos en general (infantiles, corporativos, ferias, 

exposiciones, lanzamientos, presentaciones, shows, etc.) 
 

                                               F O R M A C I Ó N  A C A D É M I C A 

Universitaria: 

• Lic. en Comercio Internacional. UADE 2016 

• Lic. en Marketing. UADE. 2016 

• Técnico Superior Universitario en Comercio Exterior (TSU). Universidad 
     Simón Bolívar (USB), Venezuela. 2010. 

 

I D I O M A S 

•   Inglés: Avanzado. Instituto Alpha Learning. Caracas. 

•   Portugués: Intermedio. UADE 

 

C U R S O S 

• Conversaciones Cruciales- 2018. Ingouville, Nelson & Asociados (BASF). 

• Gestión de proyectos, 2018. Sandra Cavallo-Coach Ontólogico (BASF).  

• Oratoria. UBA-2015. 

• PowerPoint.  Exo Training. 2015  

• Actualidad y Operatividad Cambiaria. Caracas, 2012. Cámara de Comercio e 
Industria Venezolano-Alemana (CAVENAL) y Despacho de Abogados Baker & 
McKenzie (Grupo Behrens).  

• Programa Integral Avanzado de Aduanas-2011. Caracas, (Grupo Behrens). 

 

Informática  
•   SAP – Intermedio  

•   Paquete office (Excel, Power Point, Word, Visio, Publisher,) – avanzado 

•    PMM (Price Margin Management) – Intermedio  

•    CRM (Customer Relation Management) – Básico.   

•    Lotus – Básico.   

 

 

 

R E F E R E N C I A S 

Dirk Schall-Emden Moslener. Gerente General- Grupo Behrens de Venezuela. 
Tlf. +584143089814 
 
Daniela Lombardini. Gerente de Comercio Exterior- BASF Argentina. 
Tlf: +5491134139786 
 
Marcos Asrilevich. Gerente Senior de Negocio para ED BU – BASF Argentina.  
Tlf: + 5491165680681

Andreina Rodríguez 


