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Carreño Pablo

Datos personales

Nombre:Pablo			Apellido: Carreño
Fecha de nacimiento : 04/09/1989 (28 años)
CUIL: 20-34578910-4
Direccion : Roosevel  4947
Localidad: Villa Urquiza, CABA  
Telefono: 011-15-22592014
E-mail: carrenop4@gmail.com
Formación


Nivel de estudio: Universitario
Carrera: Licenciatura en comercialización 
Institución: Universidad de Morón
	Idiomas


Inglés: Bilingüe            Portugues: Intermedio

Informática


Microsoft Office pack Excel  (avanzado)/Word (avanzado)/Power Point (avanzado)/Access (intermedio)
Sap/ AS400


Experiencia Laboral

Supermercados Dia
Jefe de producto:
Negociación con proveedores de bebidas precios, costos y acuerdos. Desarrollo de productos, gestión de importaciones, análisis de oportunidades de mercado, análisis de rentabilidad, negociación de campañas de marketing, armado de promociones, uso de BI, bases de datos, gestión de la categoría, auditorías a plantas, gestión de stock, seguimiento de compras, armado de participación de la categoría, armado de plan de fidelización.
Puesto: Responsable de bebidas (01/07/2012 a 01/10/2016)
Negociación con grandes proveedores de bebidas tanto costo como precio, negociación de inversión en publicaciones, en programas de fidelización y en acuerdos comerciales por objetivos. Rentabilidad de proveedores. Armado de forecast en base a objetivos comerciales, price index, life for like de tiendas, market share de los distintos proveedores. Optimización de surtido y seguimiento de margen de los mismos manteniendo competitividad deseada. Control de faltantes de artículos. Análisis y proyección de nuevos articulo incorporados.  Armado y seguimiento de campañas publicitarias (folletos, tv, facebook, eventos,etc).
Pirelli SAIC(01/01/2011 a 01/07/2012)
Puesto: Analista comercial 
Tareas: Negociar volúmenes mensuales de ventas con grandes clientes (VW, Ford, Renault, PSA, etc.), armado de Forecast, reportes de ventas confección de informes, fijación de precios, coordinación con logística (asegurar carga de camiones y papeles correspondientes) y comercio exterior, asegurar entregas de mercadería, seguimiento de ventas (análisis de ventas semanal y seguimiento diario). Reuniones con clientes nuevos o para atender problemas de clientes anteriores. Entrega, realizado y firma de documentos con clientes.  Estudio de progresos en el sector mensuales y anuales (presentaciones en base a ellos) Crear indicadores en base a datos colectados (analizar, ventas, progresos en el área, análisis de precios, etc.). Realizar plan quinquenal y PDG. Control de stock y producción tanto nacional como mercadería proveniente del exterior (trato con Comercio exterior DJAI y LNA). Asistente en la realización de eventos. Carga de precios en sistema, investigación de desarrollo del mercado en distintos segmentos. Control de procesos. Reportes al director comercial. Pago de facturas de servicios. Uso de SAP
Otros:
Taller de liderazgo y motivacion /seminario de coaching /taller de negociacion


	



