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Nathanel Leonardo Rodríguez Solís

Profesional con 23 años de experiencia en el área de comercio exterior y 18 años de experiencia en gestión ocupando puestos de Jefe de departamento. Lider movilizador y creador de equipos de alto rendimiento. Alta capacidad de negociación tanto con clientes internos como externos con el fin de lograr y superar los objetivos organizacionales. Responsable de la creación, implementación y mejora continua de procesos de negocio. 

COMPETENCIAS

	· Fuerte capacidad de liderazgo
	· Planning y organizacion

	· Mejoras de Procesos y gestion de cambio
	· Comunicacion Interpersonal  y creacion de redes de trabajo 

	· Manejo y notivacion de personal
	· Pensamiento estrategico y construccion de decisiones


	Formación
	
1993 – 1998         Licenciatura en Comercio Internacional – UADE

1991 – 1992         Colegio Washington School

                              Bachiller Bilingüe
1982 – 1990         Colegio Lincoln Hall
                

	Idiomas
	Inglés: Nivel Oral y Escrito Avanzado  

Examenes: First Certificate –TOEFL               

	Experiencia laboral

Cursos

	12, Dic. 1999 – Presente 

Cencosud S.A.

Jefe  de Comercio Exterior


· Responsable de la coordinación y supervisión de un equipo de 8 profesionales a cargo.

· Responsable de la coordinación logística internacional integral.  (ISO 9001)
· Responsable de la planificación financiera: Manejo de Presupuesto departamento Comex – USD45MM

· Reducción de Costos y Plazos operativos – Mejoras en lead times y plazos de necesidad – Capacitación e implementación de procesos de fidelización en proveedores del exterior.
· Coordinación e implementación de sistemas Comex 
(Gestión de Business Case para el directorio) –Generación de red de negociación con Marítimas y Terminales portuarias para la implementación de reducción de plazos y costos de liberación para contenedores de importación vs trabajo con depósitos fiscales con el fin de reducir el aging de productos.
· Interacción con Organismos Estatales para negociación de cupos para importación (LNA-SIMI) y demás organismos intervinientes (Food-No Food)
· Coordinación de Laboratorios, Certificadoras y Empresas de Gestión para operativa para arancelaria

· Resolución de conflictos con Aduana a través de estrategias de negociación altamente efectivas en marcos de SOX compliance
· Generación de Procesos Pre/Post Buy Trip Regionales
· Coordinación de procesos licitatorios regionales con departamento de Procurement (Sox Compliance)
       1994  -  Diciembre 1999

                                           Obro SA (Despachante de Aduana)
· Operativa Aduanera – coordinación de Cargas, verificación y liberación en terminales portuarias
· Operación Sistema Maria

· Tercerización de la coordinación de importaciones para proyectos Mineros
· Outsourcing Ford Argentina / Autolatina

· Outsourcing Telecom Argentina
· Outsourcing Minera Alumbrera Ltd.
· Siete Hábitos de las personas altamente efectivas

· La Esencia del Líder

· Herramientas de Control para Gerentes de Área

· Sistemas para gestión de calidad
· Derecho Penal Tributario

· Clasificación Arancelaria-
· Herramientas de Pago del Comercio exterior

· Ingles Comercial en el Comercio Exterior

· Herramientas de Control para Gerentes de Área




