Noelia Andrea Nualart
22/08/1981 | 
27-29064622-7 | Argentina
Intendente Pedro Olivieri 137 (CP 1878) – Quilmes 
✆ 155-998-8377 | 3980-9312
@ noelianualart@gmail.com | Skype: nualartna 
	     
	   OBJETIVO


Interesada en posiciones de liderazgo y definición de estrategias en el área de Compras. Orientada al servicio al cliente, y a la organización y resultados del área. Me considero una persona dinámica y proactiva; creo en el trabajo en equipos multidisciplinarios y multiculturales, los cuales favorecen una visión amplia de los escenarios de negociaciones y nos enriquecen tanto, profesional como personalmente.

	     
	   FORMACIÓN ACADÉMICA


03.2014 | Lean and Six Sigma White Belt -Certificado.
03.2013 – 12.2013 | Escuela de Negocios, Supply Chain Management & Logística (IEEC)
BSCM - Basic of Supply Chain Management. Programa Profesional con Certificación Internacional de APICS. 
2002 – 2008 | Universidad Nacional de Quilmes
Licenciada en Comercio Internacional con Orientación en Gestión Comercial. 
	     
	   EXPERIENCIA LABORAL


03.2016 – Al Presente. Sourcing Logistics Manager – Grain Storage&Ports– LATAM Category Manager . – Compras - Cervecería y Maltería Quilmes SAICA – Grupo ABInBev

- Zona LATAM: Argentina, Brasil, Bolivia, Chile, Colombia, Ecuador, Paraguay, Perú y Uruguay.
Contratación, licitación y ejecución de la logística de Acopios, Puertos y Servicios asociados para el negocio de AGRO de la compañía. Definición y ejecución de las estrategias de sourcing para las contrataciones logísticas. Liderazgo de las negociaciones, y control de la confección, ejecución y seguimiento de los KPI's para los servicios logísticos contratados. Búsqueda de nuevas iniciativas logísticas para la zona LAS. 
Logros. Desarrollo de nuevos sourcings regionales. Reducción del spend de Acopios en Uruguay para 2017, e incremento de condiciones de pago. Desarrollo de un nuevo Puerto pura y exclusivamente para ABINBEV, para el nuevo sourcing de malta de LAS.
Personal a cargo:3 Analistas de Sourcing. Argentina, Brasil y Uruguay.
01.2014 – 03.2016. Logistics Specialist – LAS Category Manager. -Compras - Cervecería y Maltería Quilmes SAICA – Grupo ABInBev

- Zona LAS: Argentina, Bolivia, Chile, Ecuador, Paraguay, Perú, y Uruguay.
Definición de las estrategias para las contrataciones logísticas y licitaciones de la zona LAS (Agro, Insumos, Producto Terminado, Servicios de las Plantas y Comercio Exterior). Implementación de nuevas estrategias de sourcing para el inbound de la zona LAS, y para el sourcing de malta y su ejecución. Confección de KPI’s de las compras de servicios logísticos. Búsqueda de nuevas iniciativas logísticas para la zona LAS. Responsable por los resultados financieros de la categoría. Gestión del proyecto Green Logistics. A cargo de los contratos de la zona LAS. Contrataciones de Logística Secundaria, mejora de sus KPI´s, y seguimiento de su ejecución.
Logros. Start up del Proyecto Green Logistics, implementando consumo de biodiesel de operadores logísticos, y reduciendo en un 25% el consumo de CO2 en la zona LAS. Reducción de VLC (Costo Logístico Variable) en un 15% contra presupuesto. Establecimiento de un proceso de compras de CAPEX logísticos para la zona LAS. Reducción de costos e incremento de plazo de pago para las compras regionales. Consolidación de sinergias de sourcing de Malta LAN-LAS.
Personal a cargo: 2 Analistas de Costos (Argentina), 1 Comprador SR en cada país de la zona LAS.

Nivel de reporte: LAS Logistics & Services Procurement Manager - LAS Director Procurement Manager.
03.2013 – 12.2013. Compradora Senior -Compras - Cervecería y Maltería Quilmes SAICA – Grupo ABInBev
Negociación y contratación de servicios logísticos. Confección de pliegos técnicos y llamados a licitaciones; con su ejecución y seguimiento. Sourcing agrario e inbound. Sourcing de raw materials para zona LAS. Realización de movimiento de Insumos, Producto Terminado, y CAPEX. Armado de modelos de costos logísticos para Producto Terminado. Negociación con Operadores Logísticos – Primaria y secundaria -. Compra de CAPEX logístico. 

Logros. Cumplimiento de objetivos al 130%. Savings por negociación de contratos: 3.5 MMUSD/año. Incremento del plazo de pago de proveedores de Argentina de 30 días a 45 días promedio. Presentación del One Pager de nueva modalidad de sourcing de malta para la zona LAS.
Nivel de reporte: LAS Logistics Procurement Manager.
10.2011 – 03.2013. Compradora Semi Senior – JOBS BTL para Cervecería y Maltería Quilmes.
Negociación, licitación y contratación de servicios logísticos. A cargo del transporte internacional para zona LAS. Realización de movimiento de Insumos, Producto Terminado, y CAPEX. Manejo de depósitos tercerizados. Re-procesos de Insumos - Producto Terminado. Soporte al área Logística de Servicios. Contacto frecuente con Despachantes de Aduana. A cargo del transporte nacional de insumos, CAPEX y fletes interplantas. Expresos nacionales. Manejo de licitaciones de manera online.

Logros. Savings por negociación de contratos 300 KUSD/año. Incremento de plazos de pago de 25 días a 30 días. Implementación de contratos de servicios logísticos en SAP (de 30 a 80 contratos), incrementando así la cobertura de abastecimiento del área Logística.

Nivel de reporte: LAS Logistics Procurement Manager.
10.2008 – 10.2011 | Ministerio de Industria 
Consultora Senior de Comercio Exterior
- PROARGENTINA: Programa de Apoyo a la Inserción Comercial Internacional de las PyMES.

Búsqueda e identificación de socios comerciales. Diseño de actividades de promoción comercial: rondas de negocios, misiones comerciales y ferias internacionales. Análisis y seguimiento de información de comercio internacional. Diseño e implementación de actividades de capacitación para PyMES. Asistencia técnica a PyMES. Identificación de problemas y aplicación de soluciones respecto al proceso de exportación. Establecimiento de relaciones institucionales con el extranjero. Realización de estudios de mercado. Planificación estratégica de políticas de promoción del comercio exterior en diferentes sectores industriales. Viajes de negocios por Argentina, Bolivia, Australia y Nueva Zelanda.
Logros. Capacitación a más de 400 PyMES sobre la “Primera Exportación”. Consolidación e integración del sector de Maquinaria Agrícola en Argentina. Desarrollo del mercado Australiano para Maquinaria Agrícola, realizando la primera participación con stand propio en AGQUIP 2010 y 2011.

Personal a cargo: Consultores Externos, y 3 Pasantes. 
Nivel de reporte: Coordinador del Programa PROARGENTINA.
03.2004 - 10.2008 | GEYM Argentina
Responsable de Comercio Exterior – Servicio al Cliente Externo
Trabajo en sector de la carne (avícola, vacuna y porcina), especialización en el mercado ruso. 

- Área Comercial: Búsqueda de clientes externos y de proveedores de Argentina, Brasil, Chile, Paraguay y Uruguay. Ampliación de la cartera de clientes dentro del mercado Africano. Diseño del Plan Anual de Exportación. Negociación de los términos del contrato, precios con proveedores, clientes, navieras y despachantes. Recomendación de mejoras en proceso logístico para el mercado Ruso.

- Área Logística: Coordinación de todo el proceso logístico. Manejo de la cadena de suministro con frigoríficos nacionales e internacionales. Control de disponibilidad de espacio en navieras, tiempos de envío, carga, y descarga de mercancía. Control y seguimiento de todo el proceso de exportación. 
Logro. Incremento de las ventas en un 15% diversificando los destinos.

Personal a cargo: 1 Administrativo y 1 Pasante de Comercio Exterior.
	     
	   ACTIVIDAD DOCENTE


03.2014 – 07.2014 | Universidad Nacional de Quilmes

Tutora Universitaria de Ingresantes a las carreras con Orientación económica.
Orientación y Apoyo a los ingresante a la Universidad. Dictado de Método de Estudio. 

06.2009 – 12.2011 | Instituto de Formación Técnica Nº 5
Profesora de Práctica Profesional 
- Carrera: Técnico en Comercio Exterior.
Materia que introduce a los alumnos en el diseño de su primer proyecto de comercio internacional.
	    
	   IDIOMA


Inglés | Avanzado
Portugués | Avanzado
	     
	   CONOCIMIENTO EN INFORMÁTICA


Paquete Office | Avanzado 

Herramientas Tecnológicas | SAP – SRM - Nosis – Emptoris - ROSMA 
	     
	   CONOCIMIENTO COMPLEMENTARIO


UNIVERSITY AB INBEV
01.2017 | Six Sigma Green Belt. Proyecto:”Mejoras tecnológicas para incluir en la logística Agraria”.
03.2016 | Logistics Management. Duración 5 meses
03.2015 | Management Leadership. Duración: 32 hs cátedra.

08.2014 | Train de Trainers. Duración: 8 hs cátedra.

03.2013 | Strategic Sourcing – 8 Steps. Duración: 32 hs cátedra
12.2014 | AACREA
Evaluación de Proyectos de Inversión. Duración: 8 hs cátedra.
10.2011 | Fundación CEDDET - Instituto Español de Comercio Exterior (ICEX)
Formadores de Empresas con Vocación Internacional. Modalidad Virtual. Duración: 8 semanas.
11.2009 | Universidad Nacional de Quilmes  
Organizador de Eventos y Congresos. Duración: 40 hs cátedra.
