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Estado civil: casado.

Nacionalidad: argentina.

Fecha de nacimiento: 27 de marzo de 1983.
D.N.I: 30.073.631 =<4

Lugar de nacimiento: Capital Federal.
Direccion: Franco 2881 1° “A”

Teléfono: 3535-3311 Celular: 15-6785-8135
E-mail: mariano_tubio@yahoo.com.ar

e Educacion

Estudios Universitarios: “Licenciatura en Comercializacion”.
Universidad Catdlica de Salta Subsede Buenos Aires.
Ano de egreso: 2011.

Titulo Terciario Intermedio obtenido a fines de 2007: “Analista en Marketing”

Titulo secundario: Técnico en Computacion.
Colegio: E.M.E.T. N° 36 D.E. 15 “Almirante Guillermo Brown®.
Ano de egreso: 2001.

o Experiencia Laboral

Focaris Revestimientos.
Socio.
Enero 2013 — Actualidad.

. Planificacion e implementacion de planes de Marketing.

. Seguimiento diario de los diferentes indicadores del negocio: plan de ventas,
compras, definicion de precios, control de rentabilidad e inventarios.
Jefe de compras, trato y negociacion con proveedores.

. Venta, atencion al cliente de forma personalizada y telefonica.

« Cinco personas a cargo.

Walmart Argentina S.R.L.
Comprador de Alimentos.
Junio 2008 - Enero 2013

. Planificacion e implementacion de planes de Marketing.

» Seguimiento diario de los diferentes indicadores del negocio: plan de ventas,
compras, definicion de precios, control de rentabilidad e inventarios.

» Planificacion y ejecucion de la dinamica comercial.

« Negociacion, con proveedores locales e internacionales, de acuerdos para
compra de productos, obtencion de descuentos, bonificaciones y acciones
promocionales.

. Analisis de surtido y mercaderia: layout de categorias y modulares,
seleccion de surtido por plaza, ubicacion de adyacencias.

« Una persona a cargo.



Tecom Computacion.
Socio.
Julio 2002 — Agosto 2007

. Planificacion e implementacion de planes de Marketing.

Encargado de compras, trato y negociacion con proveedores locales e

internacionales.

. Venta, atencion al cliente de forma personalizada y telefonica.

. Armado, reparacion y configuracion de PC.

. Dictado de cursos de Operador de PC.
. Dos personas a cargo.

e Conocimientos

Conocimiento avanzado de Microsoft Office.
Inglés Intermedio.

o Capacitaciones

e Abril - Agosto 2011
“Programa de Desarrollo Gerencial”
Dictado por: UCEMA.
Carga Horaria: 140 horas.

e Febrero 2011
Curso de “Fundamentos del Liderazgo”
Dictado por: Consultora UMANA.
Carga Horaria: 30 horas.

e Julio 2008
Curso de “Gestion de Conflictos”
Dictado por: Consultora UMANA.
Carga Horaria: 10 horas.

o Septiembre 2007
Curso de “Técnicas Profesionales de Venta”
Dictado por: Konica Minolta.
Carga Horaria: 50 horas.

Mayo 2017




