
Pablo Matías López 
Edad: 41 años 

Estado Civil: soltero 
D.N.I.: 26.271.680 

Mail: pablomlr@hotmail.com 
Dirección: Armenia 2365 Piso 11 depto. C. C.A.B.A. (1414) 

Teléfono: 1167842171 

 ESTUDIOS CURSADOS 

Título: Técnico Superior en Aduanas y Comercio Exterior   (Instituto de la 
Rivera)- 

Título: Agente de Transporte Aduanero  (Instituto de la Rivera)- 
Título: Apoderado General  (Instituto de la Rivera)- 

Titulo: Productor Asesor de Seguros (Matricula en trámite) 
AAPAS (Asociación Argentinas de Productores Asesores de Seguros) 

Licenciatura en Comunicación Social (UBA) 
(cursado hasta 4º año) 

Título Bachiller en Orientación Docente ( Escuela Normal Superior J.J. de 
Urquiza) 

  
EXPERIENCIA  LABORAL  

Galeno Argentina s.a. 
Sucursal Microcentro  

Diagonal Roque Saenz Peña 784. C.A.B.A. (1035) 
Departamento Comercial  (01 de Agosto 2011  a la fecha) 

Asesoramiento y afiliación de nuevos socios.  
Ampliar la cartera de clientes.   
Seguimiento de los clientes.  

Inserción de nuevos productos. (Galeno ART, Galeno Seguros)  
Costos y Cotizaciones.   

Negociación. 
Excelente desempeño en las relaciones interpersonales.   

Búsqueda de nuevas posibilidades de negocio. 

mailto:pablomlr@hotmail.com


EMPRESA: ACSA - ACTIVIDADES COMERCIALES S.A. - Pte. Perón  Nº 1558 
piso 6  

Cap. Fed. Tel.: 5032-2700   Comercialización  
  

- Gerente Comercial (Diciembre 2010-Julio 2011)  
Planificación de estrategias de ventas. 

Estudio de mercado. 
Dirección de equipos de trabajo.     
Selección del personal a cargo.  

Técnicas de Motivación. 
Manejo de large accounts: Jefatura de Gabinete de Ministros de La 

Nación; Bosch Argentina s.a.; Cladd Industria Textil Argentina s.a., entre 
otras. 

Objetivos Comerciales alcanzados durante mi gestión. 
Inexistente riesgo comercial. 

- Subgerente Comercial (2005-2010)  
Objetivos comerciales alcanzados muy satisfactoriamente.  

Dirección de un equipo de venta. (6 personas) 
Capacitación del personal a cargo.    

Selección de personal a cargo.  
Manejo de clientes.  

- Coordinador (2003)  
Conducción de Ejecutivos de ventas (canal indirecto).  (Promoción, 

negociación y cierre de la venta). 
Servicio de post-venta. 

Cumplimento de los objetivos.  
Conducción de personal (3 personas).    

                              
- Ejecutivo de ventas (2002) 

Atención comercial del canal asignado                                      
  

Automotores Paglieri s.a.  (Mercedes, Bs. As.) 
Atención al público. 

Ventas. 
Tareas administrativas y organizacionales.  

Atención y pago a  proveedores. 



CONOCIMIENTOS Y CAPACITACIONES 

Idiomas: Ingles nivel intermedio.  
PC: Word, Excel, Power Point, Internet Explorer y otros. 

Cursos de Perfeccionamiento:  

-  Sistema Informático Maria (SIM) 
   Curso de Capacitación 

Febrero 2014 

- Fundación Argentina Exporta/ CBBA Custom Brokers Buenos Aires 
Seminario: “Entendamos a las DJAI- Compensación de Importaciones” 

Disertantes: Flavio Lobosco ( Despachante de Aduanas) 
                        Néstor Aleksink (Director Ejecutivo Programa Argentina 

Exporta) 
Febrero 2013 

- Fundación Argentina Exporta/ CBBA Custom Brokers Buenos Aires 
Seminario:”Las trabas a las importaciones: DJAI / DAPE / DJAS” 

Disertantes: Carlos Fernandez (Licenciado en Comercio Exterior) 
                        Flavio Lobosco ( Despachante de Aduanas) 

                        Néstor Aleksink (Director Ejecutivo Programa Argentina 
Exporta) 

Mayo 2013 

- Capacitación Nextel Argentina  para el canal indirecto de Ventas A.C.S.A 
Roll-Marketing y Oratoria  

Técnicas de venta 
Marketing estratégico  

Negociación 
Inteligencia Emocional  

- Capacitación  Nextel  Arg. - Consultora Folino Learning Alliances. - 
Herrmann Intlatin América  

Hábitos de la gente altamente efectiva y Coaching  
Cuadratividad y trabajo en equipo  
Liderazgo situacional y motivación 



Resolución de conflictos, resistencia a los cambios  
Conducción- 
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