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ANDRÉS 

JUAN PABLO 

DIFINO 
 

CAPACIDADES Y OBJETIVOS 

PERSONALES 

Poseo una vasta experiencia en el 

sector ventas, en el cuál me siento 

muy cómodo. Debido a ello promuevo 

un buen trato y vínculo con el cliente, 

el cual queda satisfecho por la 

atención recibida. A su vez, me siento 

muy a gusto en el desempeño de 

labores administrativas ya que poseo 

una rápida capacidad de 

aprendizaje, favoreciendo la 

integración rápida a las nuevas tareas. 

Entre mis principales objetivos se 

encuentra seguir incrementando mis 

conocimientos (en áreas de 

administración y dirección 

preferentemente como lo indica mi 

carrera) y lograr desarrollarme en un 

ambiente de trabajo donde pueda 

aportar rentabilidad a la empresa a 

través de mi experiencia, esfuerzo 

personal y grupal. 

CONTACTO 

TEL.: 4248-2275 / Cel.: 1564669878 
 
CORREO ELECTRÓNICO: 
andresdifino@hotmail.com 
 
DOMICILIO: Viamonte 1085 - Banfield. 
 
ESTADO CIVIL: Soltero 
 
NACIONALIDAD: Argentina 
 
FECHA DE NACIMIENTO: 21-04-1983 
 
DNI: 30220385 
 
CUIL: 20-30220385-8 
 
Lugar de Nacimiento: Caballito 
(CABA) 

 

EDUCACIÓN 

Primario y secundario en colegio "Sagrada Familia de Nazareth"  
Título obtenido:  Perito mercantil. 

Licenciatura en relaciones públicas - Universidad Nacional de 

Lomas de Zamora 

2002 - 2004 

Estudios Incompletos 

Tecnicatura en Administración de Empresas - ESBA 

Cursando actualmente 

 

APTITUDES 

IDIOMAS 

Inglés: Oral y Escrito nivel Avanzado. 

 Continúo estudiando y progresando con el idioma  

CONOCIMIENTOS 

- Entorno Windows. Microsoft Office. Actualizado 

- CRM 

EXPERIENCIA LABORAL 

Teletech S.A. 

2003 a Jul-2007 

- Venta de media y larga distancia telefónica a los latinos 

que viven en Estados Unidos  

- Venta de tarjetas de crédito (Santander-Serfin) 

- Movicom Bellsouth, Atención al cliente Movicom Bellsouth. 

- Venta de celulares Nextel a ciudadanos residentes en USA. 

- Últimos meses desempeñando tareas como Supervisor. 

Alto City.com (Grupo IRSA)  

Jun-2006 a Oct-2006 

Inicialmente como teleoperador y luego realizando tareas en el 

sector corporativo en funciones administrativas y de back-office.  

 

Tarshop S.A. (Grupo IRSA) 

Oct-2006 a Jun-2008 

Atención al cliente, solución de reclamos, ventas de préstamos y 

tarjetas y análisis crediticio. 

Ref.: Alejandro Baratta, Gerente Sucursal Abasto (1566917200) 
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EXPERIENCIA LABORAL 

Garbarino S.A. 

Jun-2009 a Oct-2010 

Ventas de accesorios, artículos tecnológicos, celulares, manejo de 

caja y deposito. 

 

Musimundo (CARSA S.A.) 

Sept-2011 a Ago-2012 

Ventas y asesoramiento en artículos tecnológicos (celulares, tv, 

computadoras, etc.), garantías, etc. 

Ref.: Juan Giménez (1563360846) y Darío Gómez (4205-8446) Sucursal 

Alto Avellaneda 

 

Luk Party SRL y Lucaplastic S.A. 

Ago-2012 a Mar-2016 

Ingreso como encargado de un cotillón en Lanús y encargado de 

depósito, luego me desarrollo como corredor (planeamiento y 

desarrollo comercial de ambas empresas). 

 

Wall Street English 

Abr-2016 a  May-2017 

Asesor comercial, venta de cursos de inglés a visitas externas, 

renovaciones, vinculo y seguimiento del alumno, llamadas para 

incrementar inscripciones. Carga de planillas y tareas administrativas 

concernientes al puesto. 

Ref.: Sylvana Castro (1532442226) y Noelia Pinto (4328-1882) Sucursal 

Reconquista. 

 

Fravega S.A. 

Jul-2017 a Mar-2019 

Ventas de electrodomésticos, créditos, intangibles. Armado de 

exhibición. 

Ref.: Federico Fernández 1536168306 (Gerente) Pablo Arostegui 

1539140303 (subgerente) 

  






