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Objetivos: Trabajar en equipo en una empresa en constante crecimiento, aportando mis 
conocimientos y experiencia para el logro de los objetivos comunes. 

 
 
Experiencia profesional 
 
2008- jun 2017 Telecom S.A. Telecomunicaciones 
          Cargo: Ejecutivo de Cuentas Empresas  
       Función: Desarrollo y generación de nuevos negocios, mantenimiento de cartera de 

clientes y aumento de la facturación, retención de clientes existentes 

 

2007-2008 Nextel Communication Argentina, S.A. Telecomunicaciones 
          Cargo: Ejecutivo de Cuentas Empresas 
       Función: Desarrollo y generación de nuevos negocios, retención de clientes existentes 

 

2004-2006 Aldaba de Mercedes  
          Cargo: Coordinador 
       Función: Emprendimiento rural, turismo rural. 

 

1997-2003 Movicom Bellsouth S.A. Telecomunicaciones 

          Cargo: Ejecutivo de Cuentas 
       Función: Atención a clientes corporativos, grandes cuentas, desarrollo de nuevos clientes, 

venta y post-venta, preparación de presupuestos para el cierre de nuevos 
negocios 

 

1994-1997 Stafford Miller Argentina (Corega Tabs y Sensodine en hiper y  mayoristas) 
          Cargo: Ejecutivo de Cuentas  
       Función: Atención de clientes hipermercados, mayoristas, venta y post-venta. Preparación 

y seguimiento de presupuestos y negociaciones 

 
 
1990-1994 Alzola & Moscarda (Piezas por estampado en frio especiales a fabricantes,                                 
                          tornillos, remaches especiales)                      
          Cargo: Ejecutivo de Cuentas  



       Función: Atención cartera de la empresa, brindando servicios al cliente en venta y post-
venta. Atención a fabricantes de piezas especiales por estampado en frío. 

1986-1990        Dowen Paggio (Herramientas eléctricas) 

          Cargo: Ejecutivo de Cuentas 

       Función:   Crear y desarrollar una nueva cartera de clientes, atender y ampliar la actual 
cartera en la venta y post-venta. En hipermercados y ferreterías mayoristas y 
minoristas. 

1983-1986 Cica Productos Alimenticios 
          Cargo: Ejecutivo de Cuentas 
       Función: Atención a hipermercados y mayoristas. Implementación del nuevo envase 

Tetrapak con el producto Pomarola.  
 

1981-1983 San Sebastián (pollos y fiambres) 
 Cargo: Ejecutivo de Cuentas 
         Función: Atención a clientes hipermercados. Fui el Primero en introducir al mercado el 

fiambre en fetas envasado al vacío de la marca, junto a su producto el pollo San 
Sebastián. 

 
Formación académica 
 
1971-1973 Escuela Agrotécnica Salesiana Don Bosco 
            Técnico Agropecuario 
  Bachiller - Escuela Revolución de Mayo 
 
2003-2005 Facultas de Ciencias Agrarias UBA 
            Curso de Post-grado en Alta Dirección en Turismo Rural 
 
Otros datos 
 
Idiomas Inglés: Nivel Básico 
  Portugués: Nivel Intermedio 

 
Otros cursos  
 
Técnico en Inseminación Artificial (La Martona).1983: 
Venta de Productos de Consumo Masivo y Rotación de 
Productos; 1984: Técnicas y Estrategias de Ventas para 
Grandes Cuentas; 1990/91: Organización de PYMES; 
1994: Capacitación en Ventas Estratégicas; 1999: 
Entrenamiento para Ejecutivos de Cuentas; 2000 Taller de 
ventas complejas (Atlantic Consulting); 2001: Facturación 
electrónica; 2002: Soluciones Móviles Procesos y 
Productos; 2003: Transmisión de datos  

      
Habilidades:  
Buena predisposición. Trato cordial centrado  
en el cliente. Disponibilidad para viajar. Comunicación eficaz. 
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Capacidad de escucha. Empatía. Confianza. Proactividad. Autonomía. Integridad. Honestidad. 
Experiencia de vida. 
 
Intereses  
Football y bicicleta 
 
Automóvil   
Renault ‘Duster’ modelo noviembre 2011 
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