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NICOLÁS JORGE BASSANI

	Formación Académica
	· 2013            Universidad de Buenos Aires


Licenciatura en Ciencias de la Comunicación, orientación Opinión pública y Publicidad. Condición: Graduado. Promedio: 7,60. 

· 2017-2018    Universidad Isalud

Maestría en Sistemas de salud y seguridad social. Condición: adeudo tesis.

	Idiomas
	
  Inglés
Conocimientos avanzados en lectura, comprensión y conversación. Nivel aprobado FIRST. Realizando cursos de conversación con profesores nativos de E.U.A. e Inglaterra.
                                           Portugués
Conocimientos intermedios en lectura y conversación. Básico en escritura. Cursando con profesora nativa de Brasil.

	Conocimientos informáticos
	Qlikview, dominio de Windows, Internet, Word, Excel (avanzado), Power Point, Outlook Express, OLAP, Crystal. Dreamweaver (básico), Sistema S.A.P, Tango, Magic.

	 Experiencia Laboral


	2013-A la fecha

            Laboratorios GADOR S.A.

· (2016-actual) Coordinador de Acceso de Productos Especiales. Desarrollo de cuentas de OOOSS Nacionales, Provinciales y Prepagas. Manejo de variables económicas, fármaco política y propuestas de valor. Desarrollo de Informes en base a Convenios Especiales (DR y liquidaciones).

· (2013-2016) Gerente de Producto LATAM de Virología e Infectología. Responsable del diseño de planes de marketing, presupuesto y acciones tácticas para la línea de HIV e infecciones fúngicas. Productos a cargo: Atripla/Ambsome/Truvada/Complera.
2011-2013
            Laboratorios Biosidus

· Responsable del área de Business Intelligence. Brindar soporte de información a los gerentes comerciales y gerentes de producto. Seguimiento de tendencias de venta y mercados de nicho en África, Asia y LATAM. Seguimiento y armado de mercados por importaciones. Manejo de información de Convenios Especiales (DR y liquidaciones) y armado de reportes.
2010-2011
            Laboratorios Abbott

· Gerente de Business Intelligence. Brindar soporte al Gerente General, los Business Unit Managers, Product Managers y Fuerza de Ventas en la interpretación de información competitiva y proponer acciones  correctivas u oportunidades de negocios. Desarrollo y coordinación de investigaciones cuali-cuantitativas. Evaluar y desarrollar nuevos proveedores de información y auditorías. Análisis de calidad de servicio, costos y prestaciones. Establecer sistemas de información confiables y automatizables para el rápido proceso de información interna y externa.

2008-2010

            Laboratorios Roche 

· Analista de investigación de mercado. Desarrollo y seguimiento de investigaciones con agencias tercerizadas, análisis de resultados. Reportes en base a auditorias IMS y Close-Up. Diseño y seguimiento de estudios ad-hoc con consultoras externas sobre productos, médicos y auditores.. Responsable de proyectos B.I. en base a Qlikview. Reportes gerenciales para Business Units manager, Product Manager y gerentes distritales. Asistencia en el diseño de planes de MKT. 

2006-2008
             Catalent Pharma Solutions

· Analista en el área de Marketing. Reporting de los mercados de Latinoamérica con las bases de IMS, análisis de venta y de precios regional en base Kairos. Responsable de la política de comunicación de la empresa, desarrollo de piezas publicitarias, pautas en medios específicos, vínculo directo con la agencia de publicidad. 
2004-2006
              Laboratorio Fadapharma S.A. (Grupo Polygon Labs)

· (2004-2006) Analista de planeamiento estratégico y reporte gerencial en el área de Marketing de las firmas Fada Pharma, Hexa y Ahimsa. Confección de forecast de ventas por canal de distribución, control de precios sobre el global de la facturación, análisis de rentabilidad de todas las oportunidades de venta, reporting gerencial sobre ventas y rentabilidad del grupo empresario,  soporte de ventas a partir del contacto directo con supervisores de canal y gerente de ventas. Análisis de punto de venta en farmacias y diseño de material POP.
· (2003-2004)Encargado de la facturación y logística del sector público, soporte de ventas, seguimiento de licitaciones, cronogramas de entrega, armado de pliegos, seguimiento de comparativas, informes de ventas, encargado del cumplimiento de o/c de PNUD.
01/20003 – 04/2003

                Laboratorios Gador S.A 
Trabajos administrativos y de cafetería. Contrato por vacaciones.



	Formación Complementaria
	2010    Curso de oratoria “La palabra en acción” Facultad Derecho UBA. Debate discusión. Dictado por Lic. Graciela del C. Russo.

2009    Curso de Marketing Excellence – San Pablo, Brasil             Curso orientado a plan de negocios de marketing en la industria farmacéutica. Patient flows, road to purchase, SWOT, segmentation, positioning and messages, budget scenarios, KPI´s. Dictado por Edouard Demeire, profesor en Cedep (Francia)

2008             Universidad Abierta interamericana 

Curso de B.I. para analistas de mercado de la ind. Farmacéutica. 

2007               Herramientas Gerenciales

Estrategias de Marketing y Comunicación “Líderes de Rebranding”.

2006              Sociedad de Marketing Farmacéutico                          

Curso de targeting y segmentación.

	Actividad académica
	2018             Universidad Abierta interamericana/UCES 

Profesor de auditorías en curso de B.I. para analistas de mercado de la ind. Farmacéutica. 



	Actividades extralaborales
	3/2006-hasta la fecha    Asociación Civil Zavaleteros

Presidente y voluntario del programa de Apoyo pedagógico y Centro de Formación Profesional
Link: https://es-la.facebook.com/zavaleteros/



