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JULIETA M. GÓMEZ MEGNA
Nacionalidad: Argentina - Italiana
Fecha de nacimiento: 24 de Enero de 1975

Dirección: Av. Santa Maria de las Conchas 4100

                 Barrio Rincón de la Costa-Lote 128-Tigre (1648)

Teléfono: 47316779/ 4825-6171
Celular: 15-4419-3148
E-mail: jgomezmegna@yahoo.com.ar
EDUCACIÓN
        Estudios Universitarios:
          1994-2001   Universidad de Buenos Aires - Facultad de Medicina

                                           
                             Título obtenido: Médica
    
   Estudios Secundarios:               1988-1992    Inst. Nac. De Enseñanza Superior en Lenguas Vivas

                                                                             Título obtenido: Bachiller especializado en Lenguas
   
   Estudios de Postgrado:  
· Programa Ejecutivo de Patient Advocacy (I- Brokers)

· Máster de Economía de la Salud y el Medicamento (Univ. Pompeu Fabra - Barcelona) 
· Curso de Farmacoeconomía en la Gestión y Toma de Decisiones en el Campo de la Salud (FEFYM- Dr. C. González, Dr. A. Castronuovo, Dr. F. Devoto)

· Curso de Gerenciamiento en Medicina Prepaga (ADEMP- Dr. G. Barbagallo, Dr. A. Ahuad)

· Curso de Medicina Basada en la Evidencia (MBE) dictado por el IAMBE en la UAI (módulo de la maestría de investigación clínica)
· GCP – ICH (Lab. Janssen-Cilag)
· Rotación en el Servicio de Clínica Médica – Fundación Jiménez Díaz – Madrid, España (Univ. Aut. De Madrid)

· Curso de Habilidades profesionales de Ventas (Lab. Zeneca)

IDIOMAS

       Inglés: avanzado oral y escrito
· English Course at University College London (Top Level), Londres, año 2001

      Francés: conocimientos básicos

EXPERIENCIA LABORAL

Marzo 2012 – Presente 

            
                                     LABORATORIO GLAXOSMITHKLINE
Access Manager/ KAM/ Negocio Publico 
Patient Advocacy Lead
· Creación e implementación de estrategias de acceso de nuevos productos y planes por cuentas claves                                   

· Manejo de relaciones con la seguridad social y autoridades gubernamentales.  

· Gestión y seguimiento de aprobación de recetas de drogas por los diferentes decisores en obras sociales, prepagas y en los principales convenios con la industria.

· Manejo de licitaciones en Ministerios
· Generación e impulso de Programas de Vacunación, así como de prevención y promoción de la salud (áreas publica y privada)
· Ventas a grandes clientes (cuentas asignadas al área)
· Realización de eventos científicos con Auditores Médicos

· Preparación de los Dossier de producto para ser presentados ante el Sistema de Salud Argentino

· Elaboración de planes y estrategias del departamento de Acceso y manejo de presupuesto

· Gestión de inclusión de medicamentos en formularios – Listing - (P.M.O., obras sociales y prepagas)

· Trabajo en el pre-marketing de los productos para la rápida inclusión una vez lanzados

· Participación en las reuniones de CAEMe, CAMOyTE y en los diferentes grupos de trabajo como representante del laboratorio (actualmente representando a GSK en las comisiones de Economía de la Salud y en la de Patient Advocacy)
· Interpretar estudios de farmacoeconomía y generar conciencia y estimulación de su uso en los principales clientes como una herramienta clave en productos de investigación

· Responsabilidad del acceso en cuentas y regiones

· Contacto e interacción permanente con líderes de opinión, pacientes, Marketing, Departamento Médico y Fuerza de Ventas
· Mantener el contacto con casa matriz para coordinar las actividades relacionadas con soporte a pacientes y ONG que nuclean diversas patologías

· Centralizar las actividades de las diferentes unidades de negocios con las Organizaciones de Pacientes, así como mantener el contacto permanente con departamento médico y comunicaciones referente a Patient Advocacy

· Mantener reuniones regulares con las diferentes asociaciones de pacientes relacionadas con patologías tratadas por GSK, implementando estrategias y promoviendo awareness de las diferentes enfermedades

· Crear un plan anual de actividades interactuando con las áreas internas involucradas

· Proporcionar información y asesoramiento sobre las relaciones con las organizaciones de pacientes a las diferentes áreas involucradas (locales y regionales)

· Asesorar sobre procesos de aprobación local para transferencias de valor, acuerdos, materiales escritos y divulgación.

· Asegurar que la misión y las prioridades de las Organizaciones de Pacientes se alineen con los objetivos estratégicos y de reputación de la compañía
Agosto 2010 – Febrero 2012 
            
                              LABORATORIO BRISTOL-MYERS SQUIBB
Access Manager 

· Creación e implementación de estrategias de acceso de nuevos productos y planes por cuentas claves                                   

· Manejo de relaciones con la seguridad social y autoridades gubernamentales.  

· Gestión y seguimiento de aprobación de recetas de drogas por los diferentes decisores en obras sociales, prepagas y en los principales convenios con la industria.

· Pricing & Reimbursement

· Campañas de prensa y concientización de enfermedad

· Realización de evento Anual de Auditores Médicos

· Partnership con ONGs/Asociaciones de pacientes

· Preparación de los Dossier de producto a ser presentados ante el Sistema de Salud Argentino

· Elaboración de planes y estrategias del departamento de Acceso y manejo de presupuesto

· Planificación y seguimiento de estudios de mercado relacionados con el acceso a la salud

· Gestión de inclusión de medicamentos en formularios – Listing - (P.M.O., obras sociales y prepagas)

· Trabajo en el pre-marketing de los productos para la rápida inclusión una vez lanzados

· Participación en las reuniones de CAEMe, CAMOyTE y en los diferentes grupos de trabajo como representante del laboratorio 

· Interpretar estudios de farmacoeconomía y generar conciencia y estimulación de su uso en los principales clientes como una herramienta clave en productos de investigación

· Seguimiento del Programa para pacientes (0800) y gestión de reportes y reuniones mensuales

· Contacto e interacción permanente con líderes de opinión, pacientes, Marketing, Departamento Médico y Fuerza de Ventas

Mayo 2009 – Julio 2010 

            



 LABORATORIO MERCK SERONO
Medical Manager – Fertility, Woman Health, Endocrinology & Metabolism


· Soporte Científico para las áreas de Marketing y Ventas

· Realización y seguimiento de estudios Fase IV y ISTs, tanto locales como regionales

· Presentación de estudios clínicos locales al comité de aprobación global

· Creación de Material Promocional desde el área médica

· Búsquedas bibliográficas

· Capacitación y entrenamiento de fuerza de ventas, call center y nuevos empleados
· Actualización de prospectos

· Seguimiento de reportes de farmacovigilancia

· Contacto con Líderes de Opinión

· Participación en training globales

· Participación en Congresos locales, regionales e internacionales

· Soporte al área de Access

2006 – Mayo 2009

            



              LABORATORIO NOVARTIS
Access Manager – Todos los productos


· Creación e implementación de estrategias de acceso de nuevos productos y planes por cuentas claves                                   
· Manejo de relaciones con la seguridad social y autoridades gubernamentales.  
· Gestión y seguimiento de aprobación de recetas de drogas por los diferentes decisores en obras sociales, prepagas y en los principales convenios con la industria.
· Gestión de inclusión de medicamentos en formularios – Listing - (P.M.O., obras sociales y prepagas)
· Trabajo en el pre-marketing de los productos para la rápida inclusión una vez lanzados

· Participación en las reuniones de CAEMe, CAMOyTE y en los diferentes grupos de trabajo como representante de Laboratorio Novartis
· Interpretar estudios de farmacoeconomía y generar conciencia y estimulación de su uso en los principales clientes como una herramienta clave en productos de investigación

· Contacto e interacción permanente con líderes de opinión, pacientes, Marketing, Departamento Médico y Fuerza de Ventas
2005 – 2006         

      



                            LABORATORIO NOVARTIS
Key Account Manager/Access Manager – Transplantes e Inmunología

· Acuerdos comerciales con los principales clientes, tanto con droguerías especializadas  

en medicación oncológica y tratamientos especiales como con los compradores de                                                   medicación inmunosupresora, los organismos dependientes del INCUCAI (Ministerio de 
Salud de la Nación, Ministerios Provinciales) y demás organismos oficiales. 
· Registro de ventas, estimación de cierre de ventas, forecasting, seguimiento de stock en operadores logísticos de los principales convenios con la Industria Farmacéutica,                                                seguimiento de las licitaciones del área.  
· Contacto permanente con el CAMOyTe.
· Gestión y seguimiento de aprobación de recetas de drogas inmunosupresoras por los                                      diferentes decisores en las obras sociales y en los principales convenios con la industria.

· Gestión de aprobación de medicamentos en P.M.O., obras sociales y prepagas.
· Participación en las reuniones de CAEMe y en los diferentes grupos de trabajo para la renegociación de la cápita en PAMI, así como de otros convenios. 

 2003 – 2005



            

                            LABORATORIO NOVARTIS
 Asistente Médico – Área Dirección Médica
· Asistencia: Manejo de reuniones del área, manejo de agenda del Director Médico, generación de minutas, 
interacción con el staff del departamento médico, Investigaciones Clínicas y Farmacovigilancia, así como con el resto de las áreas de la compañía

· Soporte a Marketing: Formando parte del Comité de Revisión de Actividades y Materiales promocionales, desde el punto de vista médico

· Capacitación: A todo el staff de la compañía en la política de promoción, generación de materiales promocionales y programas de Marketing 
· Actividades regulatorias: Actualización de prospectos, interacción con la Dirección Técnica y                                         procesos de probación por ANMAT

· Rotación por Gerencia Médica durante 5 meses trabajando en el área de Dermatología

2002 – 2003     


            


                  LABORATORIO JANSSEN-CILAG Asistente Médico- Área Dirección Médica
· Capacitación: Desarrollo de manuales de capacitación y Capacitación a la Fuerza de Ventas

· Soporte a Marketing: Corrección de manuales promocionales, Evaluación de nuevas oportunidades de negocios, Actividades de pre-marketing de nuevos productos 

· Actividades regulatorias: Actualización de prospectos

1998 – 2002         




                                LABORATORIO JANSSEN-CILAG

 Agente de propaganda médica – Cirugía Cardiovascular
· Línea especial. Única APM en toda la Capital Federal con el producto.

1997 – 1998






                 LABORATORIO ZENECA
Agente de propaganda médica – Línea General

1996 – 1997

                      




 LABORATORIO ELI-LILLY
Agente de propaganda médica – Línea General

Investigación de mercado: Pre-lanzamiento Olanzapina, encuestando líderes de opinión en Psiquiatría                                                      

1995 – 1998                                                          CÁTEDRA DE HISTOLOGÍA (Facultad de Medicina – UBA)
Ayudante Nombrada de Embriología                                       

Año 2018
