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AGROMAQ VIRDO S.A. 

 

 
 

  

Razón Social

Cuit

Domicilio

Teléfonos

Forma Jurídica

Fecha De Const.

Pat. Neto 2019

Cantidad Empleados

Domicilio Legal

Total Endeud. Promedio ago-19  $                         17.953.000 

BANCOS  MONTO % Sit

SUPERVIELLE                                   217.000 1,2% 1

SANTANDER RIO S.A.                               1.279.000 7,1% 1

MERIDIAN S.A.                               1.122.000 6,2% 1

GALICIA Y BUENOS AIRES                             15.335.000 85,4% 1

                                              -   0,0% 1

                                              -   0,0% 1

                                              -   0,0% 1

                                              -   0,0% 1

                                              -   0,0% 1

                                              -   0,0% 1

                                              -   0,0% 1

                                              -   0,0% 1

                                              -   0,0% 1

                                              -   0,0% 1

                                              -   0,0% 1

dic.-18 dic.-19 Fecha Importe

Activo                           102.486.025                           265.214.357 abr-20  $                       46.135.393 

Activo Corriente                           101.297.456                           263.442.863 ago-19  $                       17.953.000 

Activo No Corriente                               1.188.569                               1.771.494 

Pasivo                             76.598.514                           186.893.202 dic.-18 dic.-19

Pasivo Corriente                             64.613.115                           177.566.238 2,50 2,27

Pasivo No Corriente                             11.985.398                               9.326.965 13,3% 14,0%

Patrimonio Neto                             25.887.511                             78.321.155 52,6% 47,3%

% PN / Activo 25,3% 29,5%                                            26                                            21 

                                        254                                         386 

Ventas                           163.208.324                           317.628.128                                         425                                         524 

% Var. Vtas. #¡DIV/0! #¡DIV/0!

Resultado Final                             13.612.063                             37.041.781 

% Rent. /  Vtas 8,3% 11,7%

ZONA GEOGRAFICA

PRODUCTO Maquinaria Agricola

TIPOS DE CULTIVOS

CLIENTES

PROVEEDORES

ACTIVIDAD

RUT NAC 40 ACCESO SUR LAT ESTE 5707, (5507), LUJAN DE CUYO, MENDOZA, ARGENTINA

465990 - VENTA AL POR MAYOR DE MÁQUINAS, EQUIPO Y MATERIALES CONEXOS N.C.P.

331220 - REPARACIÓN Y MANTENIMIENTO DE MAQUINARIA Y EQUIPO DE USO AGROPECUARIO Y FORESTAL

461094 - VENTA AL POR MAYOR EN COMISIÓN O CONSIGNACIÓN DE MAQUINARIA, EQUIPO PROFESIONAL INDUSTRIAL Y COMERCIAL, EMBARCACIONES 

Y AERONAVES

773010 - ALQUILER DE MAQUINARIA Y EQUIPO AGROPECUARIO Y FORESTAL, SIN OPERARIOS

N/A

N/A

N/A

RUT NAC 40 ACCESO SUR LAT ESTE 5707, (5507), LUJAN DE CUYO, MENDOZA, ARGENTINA

SITUACIÓN BANCARIA

GRAFICO BANCOS

INFORMACIÓN CONTABLE

INDUSTRIA

INFORMACIÓN FORMAL
AGROMAQ VIRDO S.A.

30715356518

RUT NAC 40 ACCESO SUR LAT ESTE 5707, (5507), LUJAN DE CUYO, MENDOZA, ARGENTINA

4965929

n/a

17/12/2015

$ 78 321 155

30 Aprox.

Prom. Men. de Ventas

Deudas Bancarizadas Act.

Endeudamiento

0,31

94,6%

0,06

Cobertura de interés

Deuda Ban. / EBITDA

Deuda Ban. / Ventas

ROA %

ROE %

Días Prom de Cobro

Días Prom de Pago

Días Prom de Stock

Análisis de Crédito de: 

AGROMAQ VIRDO S.A. 
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AGROMAQ VIRDO S.A. 

CONCLUSIONES 

 

 

 

 

 

RESEÑA HISTÓRICA – GENERALIDADES 

AGROMAQ VIRDO S.A., concesionario Oficial New Holland en Mendoza - Argentina. Brinda soluciones integrales al productor 

agropecuario y vitivinícola asesorándolo personalmente en la Venta y Postventa de maquinaria agrícola.  

Sus Productos son de la más alta calidad, tecnología y diseño.  Presta Servicios con personal altamente calificado. 

 

“Especialistas en venta y postventa de: tractores viñateros o estrechos, tractores chacareros o estándar, cosechadoras de 

uva/vendimiadoras y repuestos originales.” 

“Servicio de postventa en finca o en talleres propios de lujan de cuyo en la provincia de Mendoza. Los talleres son calificados 

como “Top Service” por New Holland. Cuentan con 5 móviles equipados para la mejor atención.” 

Único concesionario New Holland en la argentina especializado en postventa de cosechadoras de uva/vendimiadoras.  

 

 

  

Agromaq Virdó SA es un concesionario de New Holland, que opera en la provincia de Mendoza 

desde 2015. No presenta problemas con el sistema bancario y no posee juicios comerciales en su 

contra. 
Del análisis de sus estados contables, se detectó un importante crecimiento de sus ventas 
(+94.6%). Tanto su rentabilidad sobre ventas como el resto de sus indicadores mostraron buenos 
resultados en sus últimos dos ejercicios. 

En vistas de lo analizado, la empresa no muestra problemas de gravedad como para ser asistida 
crediticiamente con las garantías correspondientes. 
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AGROMAQ VIRDO S.A. 

 

SOCIOS / ACCIONISTAS 

Apellido y Nombres Nacionalidad C.U.I.T Porcentaje 

SANCHEZ RAMIREZ MARTIN Argentina 20930445569 58 

SANCHEZ RAMIREZ LUIS FELIPE Argentina 20930445658 25 

SANCHEZ RAMIREZ JOSE TOMAS Argentina 20930445666 17 

Fuente: Medios externos de consulta 

 

 

VINCULACIONES / EMPRESAS RELACIONADAS 

Razón Social Nacionalidad C.U.I.T 

GSR S.A. Argentina 30711705593 

Fuente: Medios externos de consulta 

 

 

PRINCIPALES DIRECTIVOS 

Apellido y Nombres Nacionalidad C.U.I.T Cargo 

SANCHEZ RAMIREZ MARTIN Argentina 20930445569 PRESIDENTE 

SANCHEZ RAMIREZ LUIS FELIPE Argentina 20930445658 APODERADA/O 

Fuente: Medios externos de consulta 

 

  

Estructura Societaria y Vinculaciones 
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AGROMAQ VIRDO S.A. 

ANTECEDENTES DE PRINCIPALES DIRECTIVOS 

SANCHEZ RAMIREZ MARTIN - 20930445569 

 

 

SANCHEZ RAMIREZ LUIS FELIPE - 20930445658 

 

 

 

  



 

FIDELITAS ®            5/13 

 

AGROMAQ VIRDO S.A. 

 

PROVEEDORES 

No se detectó información.  

 

CLIENTES 

 No se detectó información.  

 

MARCAS / PATENTES 

 

 

EVOLUCION DE LAS VENTAS 

12-2017 12-2018 12-2019 
Post Balance al  

04-2020 

Post Balance proy. 

al  12-2020 

Deuda en Días  

Ventas sobre BCRA 

- $ 163 208 324 $ 317 628 127 $ 184 541 572 $ 553 624 715 12 

 

 

 

 

 

  

Situación Comercial 
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AGROMAQ VIRDO S.A. 

 

CHEQUES RECHAZADOS 

No se registran cheques rechazados.  

 

CENTRAL DE DEUDORES 

 

 

 

 

  

Situación Bancaria 
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AGROMAQ VIRDO S.A. 

 

CARÁTULAS DE JUICIOS COMO DEMANDADO 

No se detectó información. 

 

CARÁTULAS DE JUICIOS COMO DEMANDANTE 

No se detectó información. 

 

 

 

 

 

 

  

Situación Judicial 
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AGROMAQ VIRDO S.A. 

 

DATOS CONTABLES 

 

 

  

Períodos Analizados

Caja y Bancos 24.433.523,0 83.860.377,0

Inversiones corrientes 0,0 4.500.000,0

Creditos por ventas 13.878.955,0 22.315.230,0

Otros Créditos 5.982.118,0 15.993.923,0

Bienes de Cambio 57.002.859,0 136.773.334,0

Bienes intangibles 0,0 0,0

Otros activos corrientes 0,0 0,0

Activo Corriente 101.297.456,0 263.442.863,0

Otros Créditos no corrientes 0,0 0,0

Otras inversiones no corrientes 0,0 0,0

Bienes de Uso valor de origen 1.451.876,0 2.674.507,0

Depreciación acumulada 263.307,0 903.013,0

Bienes de Uso 1.188.569,0 1.771.494,0

Activos intangibles no corrientes 0,0 0,0

Otros activos no corrientes 0,0 0,0

Activo no Corriente 1.188.569,0 1.771.494,0

ACTIVO 102.486.025,0 265.214.357,0

Deudas Comerciales 51.834.280,0 114.786.706,0

Deudas bancarias 0,0 0,0

Deudas sociales 1.218.947,0 1.972.098,0

Deudas fiscales 11.539.888,0 22.596.524,0

Otros Pasivos 20.000,0 38.210.909,0

Pasivo Corriente 64.613.115,0 177.566.238,0

Deudas Comerciales 0,0 0,0

Deudas bancarias 0,0 0,0

Deudas fiscales 0,0 0,0

Otros Pasivos 11.985.398,0 9.326.965,0

Previsiones 0,0 0,0

Pasivo no Corriente 11.985.398,0 9.326.965,0

PASIVO 76.598.514,0 186.893.202,0

Capital social 2.479.843,0 3.814.802,0

Resultados Acumulados 23.407.668,0 74.506.353,0

PATRIMONIO NETO 25.887.511,0 78.321.155,0

PASIVO + PATRIMONIO NETO 102.486.025,0 265.214.357,0

Ventas 163.208.324,0 317.628.128,0

Compras del ejercicio 48.962.497,2 95.288.438,4

Costo de Ventas 98.130.249,0 185.587.403,0

Margen Bruto 65.078.076,0 132.040.725,0

Amortizaciones 263.307,0 497.961,0

Gastos Comerciales 15.410.924,0 21.016.765,0

Gastos Administración 12.214.632,0 22.480.736,0

Gastos Financieros 0,0 0,0

Otros ingresos 67.538,0 271.031,0

Otro egresos 16.384.728,0 31.523.068,0

Impuesto a las ganancias 7.523.267,0 20.249.406,0

Resultado del ejercicio 13.612.063,0 37.041.781,0

EBITDA 21.398.637,0 57.789.149,0

2018/2019

Concepts 12/2018 12/2019

Importes Expresados en Pesos

Información Económica / Financiera 
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AGROMAQ VIRDO S.A. 

PRINCIPALES INDICADORES 
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Endeudamiento Corriente

 Endeudamiento corriente

39,9%

41,6%

39,0%

39,5%

40,0%

40,5%

41,0%

41,5%

42,0%

2018 2019

Resultado bruto sobre ventas

 Rentabilidad sobre Ventas

8,3%

11,7%

0,0%
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8,0%
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2018 2019

Rentabilidad Sobre Ventas

 Rentabilidad sobre Ventas
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1,48 
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Liquidez Corriente
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AGROMAQ VIRDO S.A. 

 

OFICIALES 

 

Provincia: BOLETIN OFICIAL DE LA PROVINCIA DE MENDOZA Fecha: 20/08/2019 

AGROMAQ VIRDO S.A. Comunica que por resolución de Asamblea General Extraordinaria del 4 de julio de 2019 se resolvio un aumento 

de capital por la suma de $1.184.000, modificando el Artículo Quinto de los Estatutos Sociales que queda redactado de la siguiente 

manera: “ARTICULO QUINTO: El capital social se fija en la suma de $ $ 2.184.000, representado por 2.184 acciones de valor nominal $ 

1.000 cada una. 

 

Provincia: MENDOZA Fecha: 16/02/2016 

Comunicase la constitución de una sociedad anónima conforme a las siguientes previsiones: Socios: Víctor Horacio Virdo, D.N.I. N° 

8.725.965, nacido el 16/03/1948, de 67 años de edad, casado, argentino, comerciante, con domicilio en calle Pueyrredon N° 760, B° 

Pueyrredón Mzna. H casa 7, Distrito Chacras de Coria, Lujan de Cuyo, Mendoza y Marta Eugenia Ramírez Sotomayor, D.N.I. N° 92.870.193, 
nacida el 07/05/1953, de 62 años de edad, casada, chilena, comerciante, con domicilio en calle Pueyrredón N° 760, B° Pueyrredon, Mzna. 

H, casa 7, Distrito Chacras de Coria, Lujan de Cuyo, Mendoza. Fecha del acto constitutivo: escritura N° 81 del 16/12/2015. Denominación: 

AGROMAQ VIRDO S.A. Domicilio: el domicilio de la sede social se ha fijado en Ruta Nacional N° 40 Acceso Sur Lateral Este N° 5707, Lujan 

de Cuyo, Mendoza. Objeto social: Agropecuaria, industrial, comercial, mandataria, inmobiliaria, constructora, financiera, servicios, 

transporte, fiduciaria, turismo y publicidad. Plazo de duración: será de noventa y nueve años, a partir de la inscripción en el Registro 
Público de Sociedades y Comerciantes. Monto del capital social: Pesos un millón con 00/100 centavos. Órgano de Administración: 

Presidente: Virdo, Víctor Horacio, D.N.I. N° 8.725.965, Vicepresidente: Virdo, Jimena, D.N.I. N° 25.566.595, Directores titulares: Sánchez 

Ramírez, Martin, D.N.I. N° 93.044.556 y Sottano, Sergio Manuel, D.N.I. N° 25.391.309; y Directora suplente: Ramírez Sotomayor, Marta 

Eugenia D.N.I. N° 92.870.193; todos los cuales ejercerán sus funciones por el termino de tres ejercicios. Órgano de Fiscalización: se 

prescinde de la sindicatura. Organización de la representación legal: A cargo del presidente o del director que lo reemplace. Fecha de 
cierre del ejercicio: el 31 de diciembre de cada ano. Bto. 21056 16/2/2016 (1 P.) $ 80,00 

 

COMERCIALES 

New Holland dejará su huella en los caminos del vino 
Fuente: LOS ANDES Fecha: 14/05/2018 

La marca participará en la muestra de la industria vitivinícola y olivícola, presentando su gama de vendimiadoras y tractores viñateros. 

New Holland Agriculture y su concesionario AGROMAQ VIRDÓ participarán de la cuarta edición de Sitevinitech Argentina, la feria de la 
industria vitivinícola y olivícola que por cuarto año consecutivo tendrá sede en la ciudad de Mendoza. 

“Volver a Sitevinitech significa reconfirmar el compromiso de la marca para con la industria vitivinícola y olivícola no sólo de Mendoza, 

sino de todas las provincias donde se desarrolla esta actividad. El vino argentino es reconocido mundialmente y gran parte de esa 

producción surge desde acá con una fuerte participación de nuestra maquinaria dentro del proceso”, destacó Gabriel Tronchoni, 

gerente de marketing de New Holland para Argentina. 
En su stand, la marca y su concesionario AGROMAQ VIRDÓ brindarán asesoramiento a clientes y visitantes de la muestra. Al mismo 

tiempo, se exhibirán las cosechadoras 9040L y 9090L  de la línea Braud, tractores TDF en sus versiones  65, 75 y 85 HP, un tractor TT45, 

el TT4.75, el T4, el TT3880 y el TD5. 

“En la provincia de Mendoza somos líderes en cuanto a productos para la actividad vitivinícola, por eso la importancia de estar presentes 

en este evento. Tenemos una gran gama de cosechadoras y de tractores viñateros preparados para brindar la mejor solución al 
productor, sumado a eso la marca cuenta con un servicio de posventa listo para atender de manera eficiente a todos nuestros clientes”, 

afirmó Martín Sánchez, gerente general de AGROMAQ VIRDÓ. 

Consultado por la importancia de la feria para la marca, Gabriel Tronchoni señaló: “Sitevinitech es para nosotros una excelente 

oportunidad para reencontrarnos con clientes que desde hace años eligen a New Holland en la provincia y la región. Nos parece muy 

fructífero vernos en este tipo de eventos y muchas veces generamos un vínculo más allá de lo comercial. Es muy importante estar cerca 
de ellos y poder intercambiar cara a cara experiencias con vistas a desarrollar el mejor servicio de atención y posventa”. 

Acerca de New Holland 

La marca New Holland es especialista en el éxito de sus clientes. Agricultores, ganaderos, contratistas y profesionales de la agricultura, 

sea cual fuere el segmento en que actúen, pueden contar con la más amplia oferta de productos y servicios: una línea completa de 

equipos, desde tractores hasta cosechadoras, complementada por servicios financieros hechos a medida y planificados por 
especialistas en agricultura. La red de concesionarios altamente profesionalizada y el compromiso de New Holland con sus productos, 

garantizan la mejor atención a cada uno de sus clientes. Para más información sobre New Holland visite http://www.newholland.com 

Acerca de CNH Industrial 

CNH Industrial es líder mundial en el sector de bienes de capital, con experiencia industrial consolidada, una amplia gama de productos 

y una presencia mundial. Cada una de las marcas individuales que integran el Grupo representan una empresa internacional en el sector 
industrial específico: Case IH, New Holland Agriculture y Steyr para tractores y máquinas agrícolas; Case y New Holland para equipos 

para la construcción; Iveco para vehículos comerciales; Iveco Bus y Helieuz Bus para ómnibus y carrocerías; Iveco Astra para vehículos 

Publicaciones 
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para minería y construcción civil; Magirus para vehículos autobomba; Iveco Defence Vehicles para la defensa y la protección civil, y FPT 
Industrial para motores y transmisiones. 

  

Martín Sánchez: “Mejoraron las condiciones y la gente decidió invertir y renovar maquinaria” 

Fuente:  LOS ANDES Fecha: 05/11/2016 

El comercializador de Maquinaria Agrícola asegura que la reactivación se está dando en todos los sectores productivos. Cada vez se 
mecaniza más la cosecha. 

Nació en Chile. Vive en Argentina desde los 10 años. Es emprendedor y con capacidad para el liderazgo. Por eso, luego de su experiencia 

en la empresa familiar, seleccionó un equipo de colaboradores para asumir la gerencia general de AGROMAQ VIRDÓ. 

Desde su experiencia sobre el terreno y su capacidad de gestión comercial, Martín Sánchez dialogó con Fincas durante la Sitevinitech y 

trazó un estado de situación y perspectivas sobre el tema de su especialidad. 
-¿Cómo se ha comportado en lo que va del año el mercado de la maquinaria para la producción agrícola de la región? 

-Hoy, el mercado está reaccionando. En los meses de junio-julio estaban un poco más cautelosos pero con la mejora del precio del vino 

comenzaron a llegar señales más claras de reactivación. 

La gente estaba, como en todos los sectores de actividad, esperando a ver qué iba a pasar con la política económica, con las tasas de 

interés. 
-¿Cambiaron las condiciones y cambió el ánimo? 

-¡Claro! Hoy se empiezan a ver tasas más interesantes y están apareciendo los clientes. En particular para la línea de tractores. En el 

caso de las cosechadoras, es un mercado que viene en crecimiento continuo. 

Desde que asumimos la gerencia general de la empresa hasta estos últimos días hemos vendido cuatro cosechadoras. En la primera 

mitad del año se habían cerrado otras cuatro o cinco operaciones. 
-¿Cómo se reflejó la mejora del negocio en el caso de los tractores? 

-Desde julio a la fecha se han vendido unos 30 aproximadamente. Tanto viñateros como chacareros y algunos chacareros más grandes, 

es decir, desde 55 HP hasta 120 HP, y viñateros y fruteros desde 65 HP hasta los 85 HP. 

-¿Hubo disponibilidad de unidades en tiempo y forma para responder a la demanda? 

-Hicimos estadísticas de los últimos seis años, y los picos de ventas -en los distintos modelos de tractor- se dan en determinados meses 
del año. Eso no se alteró. Por eso tomamos previsiones y hemos tenido los stocks necesarios para poder vender las unidades que venían 

a pedirnos. 

-¿Viendo esta serie, observaron alguna variación que indique tendencias en cuando a incorporación de maquinarias, en algunos de los 

sectores productivos de la región? 

-La diferencia, hoy, puede verse en el sector vitivinícola. El aumento importante que ha tenido el precio del vino en estos últimos meses 

le ha dado un respiro que la actividad esperaba desde hacía mucho tiempo, porque venía de años muy malos. 
Con esto, al menos una parte de los vitivinicultores ha recuperado su capacidad de compra. 

Eso es lo que ocurrió. Mejoraron las condiciones y la gente decidió invertir y renovar maquinaria. En realidad, esto no sólo se da en 

vitivinicultura. 

La experiencia que estamos teniendo indica que esto se ha dado de manera bastante pareja en los distintos sectores productivos. 

Quizás la diferencia esté en la escala de las empresas que toma la decisión de renovar su parque de maquinaria. En realidad, hay de 
todo. 

Productores medianos y empresas grandes. Empresas grandes haciendo compras grandes (una sola compró diez tractores viñateros en 

el mes de mayo). 

Perfil 

Martín Sánchez (38). Es licenciado en Comercio Internacional, con posgrados en Mendoza y Buenos Aires. 
Integró junto a sus hermanos la empresa que durante los últimos seis años ha venido prestando el servicio de cosecha mecánica de vid 

en distintas provincias. 

Desde junio de este año es gerente general de AGROMAQ VIRDÓ SA, concesionario oficial del fabricante italiano de maquinaria agrícola 

New Holland. 

 

ALERTAS DE PRENSA  

No se detectó información.  
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INFORMACION DE MERCADO 

Fuente: INDEC Fecha: 20/08/2020 

La venta de máquinas agrícolas durante el segundo trimestre de 2020 alcanzó una facturación de 28.935,1 millones de pesos, que 

representa un aumento de 105,8% en relación con el mismo trimestre de 2019. 

Los tractores presentaron el nivel de facturación más alto del trimestre, con 10.006,0 millones de pesos, lo que representó una suba de 
67,6%, en comparación con igual trimestre del año anterior. La facturación de sembradoras, implementos y cosechadoras aumentó 

168,9%, 141,3% y 100,5%, respectivamente. 

En el segundo trimestre de 2020, las unidades vendidas de todos los segmentos de maquinarias registraron un aumento respecto a igual 

trimestre del año anterior. Las sembradoras presentaron la mayor suba con 48,5%; los implementos aumentaron 37,7%; los tractores, 

30,2% y las cosechadoras, 29,0%. Con respecto a la participación de las unidades de origen nacional en el total de ventas en unidades, 
en el segundo trimestre de 2020, los implementos de producción nacional presentan una participación de 90,8%; los tractores de 70,3% 

y las cosechadoras, de 50,7% en el total de unidades vendidas de sus respectivos segmentos. En el caso de las sembradoras, si bien no 

se discriminan las ventas según su origen –por aplicación de la normativa del secreto estadístico– las unidades vendidas son 

mayoritariamente de producción nacional. 

 

 


