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CONCLUSIONES 

 

 

 

 
 

RESEÑA HISTÓRICA – GENERALIDADES 

Es una empresa argentina dedicada al desarrollo de equipos electrónicos e informáticos, venta de servicios de Internet, 

integración de sistemas y desarrollo de software a medida, desde 1995. 

 

Fundada en la ciudad de San Luis por empresarios argentinos y capitales nacionales, la empresa se focalizó en los sectores 

Público y Corporativo, lo que les ha posicionado como un referente indiscutido en este segmento. Trabajan especialmente 

con el gobierno nacional y los distintos gobiernos provinciales, beneficiándonos de aquellas políticas correctamente 

implementadas para los sectores en los que trabajan. La amplia cartera de clientes es la muestra del compromiso y seriedad 

con el que trabajan día a día. 

 

  

CORA DIR SA es una empresa que se dedica a la comercialización y desarrollo de equipos 
electrónicos e informáticos desde el año 1995.  

Opera normalmente en el sistema bancario y no presenta juicios comerciales en su contra.  

Del análisis de los estados contables presentados, mantuvo el mismo nivel de facturación en 
2019 que el año anterior, con una fuerte caída de su rentabilidad (pasó de 13.7% a -3.9% en 
2019). Las ventas post balance presentadas (de 7/19 a 6/20) muestran una fuerte caída de 

ingresos respecto al año anterior (-35% aproximadamente).  El resto de sus indicadores se 
encuentran en niveles satisfactorios. 
En vistas de lo analizado, la empresa no presenta problemas de corto plazo para ser asistida 
crediticiamente con las garantías correspondientes. Sin embargo, sería recomendable analizar 

el estado contable cerrado en 6/20 en cuanto esté disponible.  
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SOCIOS / ACCIONISTAS 

Apellido y Nombres Nacionalidad C.U.I.T. Porcentaje 

CORAPI LUIS ALBERTO Argentina 20-07657259-4 99.69 

HERNANDEZ ADRIAN ALEJANDRO Argentina 20-26193119-3 0.06 

MASCIONI CARLOS ALBERTO Argentina 20-17290923-0 0.19 

LUCERO NOELIA EDITH Argentina 27-27044334-1 0.06 

 

Fuente: Empresa 

 

 

VINCULACIONES / EMPRESAS RELACIONADAS 

No se detectaron datos. 

 

 

PRINCIPALES DIRECTIVOS 

Apellido y Nombres Nacionalidad C.U.I.T Cargo 

BARETTO JUAN MANUEL Argentina 20-26467179-6 Presidente 

LUCERO NOELIA EDITH Argentina 27-27044334-1 Vicepresidente 

GARAT WALTER OSCAR Argentina 20-22543419-1 Síndico Titular 

MARRERO FERNANDO GABRIEL Argentina 23-18205005-9 Síndico Suplente 

 

Fuente: Empresa 

 

  

Estructura Societaria y Vinculaciones 
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ANTECEDENTES DE PRINCIPALES DIRECTIVOS 
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PROVEEDORES 

▪ COMPUTACION BKO S.A.  

▪ CYBERCER S.A.   

▪ ACRON S.A.  

▪ SOLYTEC S.H.  

▪ EXO S.A.   

▪ OFISER S.A.  

▪ INTERNATIONAL TECHNOLOGIES S.A.  

▪ EPSON ARGENTINA S.R.L.  

 

CLIENTES 

▪ Administración de Parques Nacionales  

▪ AFIP - Agencia de Recaudación Tributaria Río 

Negro  

▪ Armada Argentina  

▪ Autoridad Federal de Servicios de Comunicación 

Audiovisual AFSCA  

▪ Biblioteca del Congreso de la Nación  

▪ Biblioteca Nacional  

▪ Camuzzi Gas del Sur S.A.  

▪ Comisión Arbitral del Convenio Multilateral 

COMARB  

▪ Comisión Nacional de Comunicaciones CNC  

▪ Comisión Nacional de Energía Atómica CNEA 

 

MARCAS / PATENTES 

 

 

 

EVOLUCION DE LAS VENTAS 

06-2017 06-2018 06-2019 Post Balance al 06/2020 
Deuda en Días  

Ventas sobre BCRA 

$ 767 483 743 $ 872 975 725  $ 884 779 648 $ 574 376 185 104 

 

 

 

 

 

  

Situación Comercial 
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CHEQUES RECHAZADOS 

No se registran cheques rechazados.  

 

CENTRAL DE DEUDORES 

 

 
 

 
 

  

Situación Bancaria 
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CARÁTULAS DE JUICIOS COMO DEMANDADO 

No se detectaron datos 

 

CARÁTULAS DE JUICIOS COMO DEMANDANTE 

 

Tipo Fecha Radicación Juzgado Localidad Secretaria Demandado Observaciones 

JUICIO ORDINARIO 04/09/2019 - 14 - 27 - 

  

DIA ARGENTINA 

S.A. 

 

 

 

 

 

 

  

Situación Judicial 
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DATOS CONTABLES 

 

  

Información Económica / Financiera 
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PRINCIPALES INDICADORES 
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OFICIALES 

Provincia: SAN LUIS 

Fecha: 20/11/2015 

INSCRIPCION DE DIRECTORIO ANO 2015. El Registro Publico de Comercio ordena se publique por el termino de ley que CORA-DIR S.A., 
inscripta en el Registra Publico de Comercio, al Tomo 98, Folio 215, Numero 30, de fecha 22 de Diciembre de 1995, mediante Acta de 

Directorio de fecha 19.01.2015, Acta de Asamblea General Extraordinaria de fecha 26.01.2015, Acta de Registro de Asistencia de fecha 

26.01.2015, ha designado como miembros del Directorio, a las siguientes personas: Presidente: Juan Manuel Baretto, D. N.I. N° 

26.467.179.­ Vicepresidente: Noelia Edith Lucero, D.N.I. N° 27.044.334.­ Sindico Titular: Walter Oscar Garat, D.N.I. N° 22.543.419.­ Sindico 

Suplente: Fernando Gabriel Marrero, D.N.I. N° 18.205.005.­ El termino de duracion de este Directorio es de un ano. San Luis 20 de Octubre 
de 2015.- DR. JUAN MANUEL ARCE Jefe RPCC 2691 $ 127,40 e y v: 20 Nov. 

 

Provincia: SAN LUIS 

Fecha: 14/11/2012 

El Registro Publico de Comercio ordenase publique por el termino de ley la inscripcion de la Transferencia de Acciones de la sociedad 

denominada CORA-DIR S.A. inscripta en el Registro Publico de Comercio al Tomo 98 de Contratos Sociales, Folio 215 Numero 30 el 22-12-
95.- Otorgada por Luis Alberto Corapi a favor de Juan Emilio Vallejos, mediante Escritura N° 74 de fecha 30 de Mayo de 2012, autorizada 

por la escribana Gabriela TolIi Adscripta al Registro Notarial N° 38. Luis Alberto Corapi, D.N.I. Nº 7.657.259, C.U.I.T. 20-07657259-4, 

argentino, nacido el 11-1-49, soltero, de profesion comerciante, domicilio en calle Anchorena N° 1510 de la Ciudad de Juana Koslay. Juan 

Emilio Vallejos, D.N.I N° 6.803.800, CUIL N° 20-06803800-7, argentino, nacido el 23-6-39, de profesion comerciante, casado en primeras 

nupcias con la senora Transita Ramona Perez, D.N.I N° 5.299.315, domicilio calle Chacabuco N° 876 de esta Ciudad de San Luis. Luis 
Alberto Corapi CEDE y TRANSFIERE a titulo de venta a favor de Juan Emilio Vallejos ciento noventa y seis mil ochocientas setenta y cinco 

(196.875) acciones ordinarias, nominativas no endosables, de un peso valor nominal cada una. El precio de esta transferencia es de pesos 

Ciento Noventa y Seis Mil Ochocientos Setenta y Cinco ($196.875). Las partes quedan como titular del paquete accionarlo de la sociedad 

CORA-DIR S.A en la siguiente proporcion, Luis Alberto Corapi un noventa por ciento (90%) de las acciones y el senor Juan Emilio Vallejos 

un diez por ciento (10%) de las acciones Mediante Escritura N° 122 de fecha 20.09.2012 de Protocolizacion Actas de Directorio y Asamblea 
Extraordinaria. Se instrumenta la protocolizacion del Acta de Asamblea General Extraordinaria de fecha 9 de Abril de 2012, y se modifica 

el articulo cuarto del estatuto social; el que debera quedar redactado como a continuacion se expone: “ARTICULO CUARTO: El capital 

social es de Pesos Cuatro Millones Doscientos Mil ($4.200.000,00) representado por cuatro millones doscientas mil acciones ordinarias, 

nominativas no endosables, de valor nominal Un Peso ($1,00) cada una, con derecho a Un (1) Voto por accion, que se compone de la 

siguiente manera: el Ingeniero Luis Alberto Corapi, 90% o sea Tres Millones Setecientos Ochenta Mil Acciones (3.780.000,00) de Pesos Uno 
($1,00) cada una, el Sr. Juan Emilio Vallejos 10% o sea Cuatrocientas Veinte Mil Acciones (420.000,00) de Pesos Uno (1,00) cada una. El 

capital social puede ser aumentado por decision de la Asamblea Ordinaria hasta el quintuplo conforme el articulo 188 de la ley 19.550. La 

Asamblea que resuelva el aumento determinara tambien la naturaleza de las Acciones a emitirse, pudiendo delegar al Directorio la 

facultad de determinar la oportunidad de emision y la forma de pago.” San Luis, 5 de Noviembre de 2012.- DR. JUAN MANUEL MORALES - 

Jefe RPC C 2898 $ 135,50 e: y v: 12 Nov. 

 

COMERCIALES 

09/2020 – El Diario 
Avanzan en un proyecto de parque fotovoltaico 

Los cooperativistas, empresarios y autoridades municipales visitaron las instalaciones de la firma con la que proyectan la creación del 

mismo, en la ciudad de San Luis 
Una nutrida comitiva tiopujiense concurrió días atrás a la ciudad de San Luis con motivo de la presentación del anteproyecto del 

complejo solar fotovoltaico Tío Pujio de 3 MW, diseñado por la empresa Coradir SA y expuesto detalladamente a través de distintas 

plataformas digitales, con la visita incluida al proyecto fotovoltaico San Luis, enclavado en las Terrazas del Portezuelo y un posterior 

recorrido a las amplias instalaciones del complejo de Coradir, en la capital puntana. 

 
El contingente fue recibido por el propietario de Coradir SA, Luis Alberto Corapi, y el ingeniero Juan Manuel Baretto, quien tuvo a su cargo 

la presentación del anteproyecto Tío Pujio y el recorrido en el complejo de Terrazas del Portezuelo. Los visitantes fueron el presidente del 

Consejo de Administración de la Cooperativa de Servicios Públicos, Vivienda y Crédito Tío Pujio Ltda., Darío Ranco; el vicepresidente, 

Juan José Olaiz; la secretaria Daniela Andrea Presuttari, el tesorero Daniel Cerutti, el vocal José Pedernera, el ingeniero Juan Mascarelli, 

la síndica Natalia Lenti, además de Daniel Fernández, Daniel Moreira, Stefanía Bechis y Maribel Nicolino, en representación del personal 
de la Cooperativa. 

 

 

  

Publicaciones 
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ALERTAS DE PRENSA  

No se detectaron datos  

 

INFORMACION DE MERCADO 

 IProUp 08/2020 

eCommerce, el gran boom de 2020: por qué la pandemia impulsó como nunca a este mercado 

Desde que comenzó el aislamiento, según la Cámara Argentina de Comercio Electrónico, las ventas por internet aumentaron un 84% en lo 
que va del año. 

En el marco del crecimiento de la economía digital, la irrupción del coronavirus aceleró y terminó de instalar este proceso en la sociedad. 

Por otro lado, el confinamiento marcó un punto de inflexión en las conductas de consumo, e incrementó el número de las transacciones 

online. 

 
Desde que comenzó el aislamiento en Argentina, según indican desde la Cámara Argentina de Comercio Electrónico (CACE), las ventas 

por internet aumentaron un 84%, un crecimiento del 38% en órdenes de compra y un 71% en unidades vendidas. 

 

Esta aceleración y cambios en los modos de compra, venta y consumo, se advierten mucho más en los rubros esenciales como alimentos, 

farmacia, productos de limpieza, así como también en entretenimiento y conectividad. 
 

Por otro lado, las alternativas como los links de pago, las billeteras virtuales y los pagos con QR en plataformas virtuales, demostraron la 

posibilidad de reducir el intercambio de efectivo entre personas, y así redujeron significativamente la circulación y el contacto estrecho. 

 

Según cifras oficiales de PayU, en América Latina, aunque el estado de emergencia desaceleró por unos días algunos segmentos, el 
número de transacciones aumentó. 

Además, los sectores que evidencian el mayor crecimiento en el mes de marzo de 2020 con respecto a marzo de 2019 son: Supermercados 

(86%); Domicilios/Restaurantes (77%); Droguerías (57%); Servicios Médicos (39%); Facturación Electrónica y Pago de Servicios (27%). 

 

 

iprofesional 04/2020 

Uno tambalea, el otro surge: mientras el 70% del comercio tradicional corre riesgo, el electrónico acelera su crecimiento 

El canal comercial de Internet ya logró el objetivo que se había fijado recién para 2025. De todas formas, hay carencias en la 
infraestructura de empresas 

Los datos de la economía en la Argentina y en el mundo son cada vez más catastróficos, caídas masivas de PBI, del comercio mundial, del 

empleo. Pero también hay contraluces profundos. Mientras el 70% del comercio minorista de la Argentina corre el riesgo del cierre 

definitivo, el comercio electrónico acelerará tanto su avance que este 2020 cerrará con una participación del 10%, una cifra que estimaba 

alcanzarse recién en 2025. 
 

Se trata de las dos caras de una misma actividad que en la actualidad está cada vez más emparentada, inclusive desde lo institucional. La 

Cámara Argentina de Comercio (CAC) es la que advierte sobre el fantasma que se cierne sobre el comercio minorista si no se toman 

medidas que ayuden a ese sector a mantenerse en niveles mínimos de actividad. Los impulsores del comercio electrónico en la Argentina 

y en la región, y que trabajan junto a esta entidad, están registrando en estas últimas tres semanas más demanda que la producida en los 
últimos cinco años. 

 

Internet, el comercio electrónico y las redes sociales serán la salida salvadora para el comercio minorista. Algunos se recrearán con las 

nuevas herramientas, otros desaparecerán o tendrán que volcarse a hacer una cosa nueva, distinta. 

 
En el mientras tanto se necesitan medidas, claro que sí, pero los cambios que trae aparejado el aislamiento social preventivo y 

obligatorio como medida sanitaria en materia de hábitos de consumo se quedarán cuando la pandemia deje de apremiar del modo en 

que lo hace en estos días y gran parte será muy distinto a lo conocido hasta ahora. 

 

"El comercio tradicional de la calle viene con una recesión de hace dos años y una caída de la actividad que se acumula desde hace ocho 
o nueve años. El sector cayó un 11% en volumen entre 2018 y 2019. Sobrevivimos por la enorme experiencia que tenemos de trabajar en 

crisis y de problemas estructurales recurrentes, similares a los de la industria y otros sectores. Pero ya no hay resto", dijo a iProfesional 

Mario Grinman, secretario de la Cámara Argentina de Comercio (CAC). 
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INFOBAE 09/2020 

Comercio electrónico en la cuarentena: la venta online creció un 84% pero los envíos demoran hasta 10 días 

Durante abril, el incremento en la facturación fue superior a todo el año pasado. Pero la demanda de productos hizo que los plazos de 
entrega se alargaran a un promedio entre 7 y 10 días en lugar de los 2 a 3 días que se registraban antes de la pandemia 

El comercio electrónico, que venía con números de crecimiento en los primeros meses del año, tuvo un fuerte despegue de la demanda 

en la cuarentena. Durante abril, la facturación por venta online creció un 84% en comparación con el promedio del primer trimestre del 

año, mientras que las órdenes de compra crecieron un 38% y la venta en unidades un 71%, según datos de la Cámara Argentina de 

Comercio Electrónico (CACE). 
 

El explosivo crecimiento de la facturación en abril fue mayor al incremento que se dio durante todo el año pasado, donde el sector tuvo 

un aumento del 76%. Además, cuatro de cada diez órdenes de compra fueron realizadas por nuevos clientes, que se sumaron por primera 

vez a la venta online o que se registraron en sitios donde no habían comprado antes. 

Sin embargo, la contracara de la expansión en las ventas fue un aumento en los días que demora la entrega de los pedidos. Pasó de un 

plazo habitual de 2 a 3 días a un promedio de 7 a 10 días. Las demoras se generaron tanto por el crecimiento del volumen de pedidos 

como por la aplicación de nuevos protocolos de higiene. 

“La industria puede procesar un incremento en el volumen, como se vio en eventos como Hot Sale y Cyber Monday, pero en este caso el 

pico de la demanda fue por un hecho no esperado. La imprevisibilidad de lo que pasó es una de las grandes explicaciones del por qué el 

servicio, en algunos casos, fue deficiente. Habrá que trabajar mucho en eso, pensando en el futuro”, explicó Alberto Calvo, presidente de 

la CACE. 

 

 

 

 


