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1.2 CONCLUSIÓN 

 

 

 

 

 

DURALITTE S.A. registrada en el año 2004 en San Justo, Provincia de Buenos Aires, es una empresa 

especializada en la fabricación de componentes para la industria del petróleo, gas y minería. Sus accionistas 

son: ROSSI GUSTAVO y ROBLES DIEGO LEONARDO. Operarían bajo certificaciones de Calidad. Según medios 

de consulta externa, contarían con aproximadamente 40 empleados registrados. Cuenta con afiliación vigente 

ante LA SEGUNDA ART. Opera normalmente con el sistema financiero. No registra cheques rechazados por 

Falta de Fondos. Se encuentra al día en los pagos de Aportes y Contribuciones de Seguridad Social. El informe 

de Deuda de ARBA indica que es un contribuyente sin deuda. No se han detectado juicios comerciales como 

demandado, notas de prensa negativas ni eventos de integridad. No se obtuvo información contable 

actualizada. 
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2.1 CONSTITUCIÓN / ESTATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS/ ESTATUTO 

 

Razón Social DURALITTE S A. 

CUIT 30-70875959-3. 

Domicilio PERU 2332, (1754), SAN JUSTO, BUENOS AIRES, ARGENTINA 

Posibles teléfonos 40055540 - (FIJO) 

Actividad 259200 - TRATAMIENTO Y REVESTIMIENTO DE METALES Y 
TRABAJOS DE METALES EN GENERAL 
139209 - FABRICACIÓN DE ARTÍCULOS CONFECCIONADOS DE 
MATERIALES TEXTILES N.C.P., EXCEPTO PRENDAS DE VESTIR 
251102 - FABRICACIÓN DE PRODUCTOS METÁLICOS PARA USO 
ESTRUCTURAL 
465910 - VENTA AL POR MAYOR DE MÁQUINAS Y EQUIPO DE 
CONTROL Y SEGURIDAD 
492290 - SERVICIO DE TRANSPORTE AUTOMOTOR DE CARGAS N.C.P. 
681098 - SERVICIOS INMOBILIARIOS REALIZADOS POR CUENTA 
PROPIA, CON BIENES URBANOS PROPIOS O ARRENDADOS N.C.P. 
771190 - ALQUILER DE VEHÍCULOS AUTOMOTORES N.C.P., SIN 
CONDUCTOR NI OPERARIOS 

Forma Jurídica SOCIEDAD ANONIMA 

Fecha de Inscripción 13/05/2004 

Fecha de Contrato Social 20/04/2004 

Capital $ 1 550 000 

Patrimonio neto al 2023 $ 1 725 891 431 

Cantidad Empleados 40 Aprox. (Fuente: Medios externos de consulta.) 

Domicilio Legal PERU 2332, (1754), SAN JUSTO, BUENOS AIRES, ARGENTINA 

Otros domicilios. AVDA. SAN MARTIN 1147, (1678), BUENOS AIRES, ARGENTINA 
CAPITAN BERMUDEZ 3857, (1636), OLIVOS, BUENOS AIRES, 
ARGENTINA 
MAIPU 1252 P.9, (1006), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES, 
ARGENTINA 
SAN MARTIN AV. 5725 Piso:7 Dpto:C, (1419), CIUDAD AUTONOMA DE 
BUENOS AIRES, ARGENTINA 

 

  

2- Datos Organizacionales  
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2.2 RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

Desde el año 2004, el Grupo Duralitte se especializa en la fabricación de componentes para la industria del petróleo, 

gas y minería. Contamos con tres plantas industriales, ubicadas en Houston (Texas), San Pablo (Brasil) y Buenos Aires 

(Argentina), equipadas con la más alta tecnología para procesos de mecanizado, nuestra calidad está avalada por las 

más importantes certificaciones. Nuestra constante evolución nos permite desarrollar productos standard y 

especiales, según requerimientos del cliente, en la más amplia gama de materiales, incluyendo aceros aleados para 

medios corrosivos. En nuestras instalaciones contamos con un laboratorio modelo de certificación de roscas y control 

dimensional dotado con tecnología de última generación, además nuestro equipamiento nos permite efectuar 

ensayos de alta presión y trabajar con temperaturas criogénicas, para estabilización de materiales. El desarrollo 

comercial posiciona nuestros productos en más de 10 mercados de Sudamérica y nuestro centro de fabricación, 

distribución y comercialización en Houston, Texas complementa la asistencia técnico comercial en Estados Unidos, 

Canadá y México, esto nos permite acceder a tecnologías de avanzada en el mercado del shale oil y shale gas. 

Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.3 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGÚEDAD EN EL MERCADO  
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Fuente: Empresa. 
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2.4 MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

No se detectó información.  

 

 

 

2.5 INFORMACIÓN ADICIONAL / DATOS DE INTERÉS 

2.5.1 Certificado Fiscal para Contrataciones de la Administración Nacional 

No se detectó información.  

 

 

2.5.2 Constancia de inscripción ARCA/IIBB/Ganancias  

 
Fuente: Medios externos de consulta. 
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2.6 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 

 

 

 

 

2.7 ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 

No se detectó información.  

 

 

 

2.8 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES 

 

 

2.8.1 Socios / Accionistas 

Razón Social Nacionalidad  Tax ID % 

ROSSI GUSTAVO Argentina 20220615821 95.00 

ROBLES DIEGO LEONARDO Argentina 20219656018 5.00 
Fuente: Medios Externos de Consulta. 
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2.8.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas 

No se detectó información.  

 

 

2.8.3 Directivos 

Nombre y Apellido Nacionalidad Tax ID Cargo 

ROBLES DIEGO LEONARDO Argentina 20219656018 Presidente 

ROSSI GUSTAVO Argentina 20220615821 Director/A Suplente 
Fuente: Medios Externos de Consulta. 
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2.8.4 Antecedentes de Principales Directivos 

 

 

 

 

2.9 ACTIVOS  

2.9.1 Inmuebles 

No se detectó información.  
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2.9.2 Rodados 

No se detectó información.  

 

 

 

2.10 PUBLICACIONES OFICIALES 

Provincia: BORA Fecha: 31/07/2024 
DURALITTE SA CUIT 30708759593 Por Asamblea Ordinaria y Reunion de Directorio del 18/7/24 designo: Presidente Diego 
Leonardo Robles y Director Suplente Gustavo Rossi quienes fijaron domicilio especial en Av San Martin 5725 piso 7 dpto C 
CABA Autorizado segun instrumento publico Esc N 886 de fecha 18/07/2024 Reg N 15 Juan Pablo Lazarus del Castillo 
Matricula: 5243 CECBA e 31/07/2024 N 49334/24 v 31/07/2024 

 
Provincia: BORA Fecha: 27/11/2023 
DURALITTE SA CUIT 30708759593 Por Asamblea Ordinaria y Reunion de Directorio del 10/11/23 designo: Presidente Diego 
Leonardo Robles y Director Suplente Gustavo Rossi quienes fijaron domicilio especial en Av San Martin 5725 piso 7 dpto C 
CABA Autorizado segun instrumento publico Esc N 1409 de fecha 22/11/2023 Reg N 15 Juan Pablo Lazarus del Castillo 
Matricula: 5243 CECBA e 27/11/2023 N 95859/23 v 27/11/2023 

 
Provincia: BORA Fecha: 05/08/2022 
DURALITTE SA CUIT 30708759593 Por Asamblea Ordinaria y Reunion de Directorio del 15/07/22 designo: Presidente Gustavo 
Rossi y Director Suplente Diego Leonardo Robles quienes fijaron domicilio especial en Av San Martin 5725 piso 7 dpto C CABA 
Autorizado segun instrumento publico Esc N  1256 de fecha 02/08/2022 Reg N  15 Juan Pablo Lazarus del Castillo Matricula: 
5243 CECBA e 05/08/2022 N  59816/22 v 05/08/2022 

 
Provincia: BORA Fecha: 04/08/2020 
DURALITTE SA CUIT 30708759593 Comunica que por Asamblea Ordinaria y Reunion de Directorio del 17/07/20 designo: 
Presidente Gustavo Rossi y Director Suplente Diego Leonardo Robles quienes fijaron domicilio especial en Av San Martin 
5725 piso 7 dpto C CABA Autorizado segun instrumento publico Esc N  617 de fecha 30/07/2020 Reg N  15 Juan Pablo 
Lazarus del Castillo Matricula: 5243 CECBA e 04/08/2020 N  30280/20 v 04/08/2020 

 
Provincia: CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES Fecha: 22/08/2018 
DURALITTE S.A. Comunica que por Asamblea Ordinaria y Reunion de Directorio del 18/07/18 designo: Presidente Gustavo 
Rossi y Director Suplente Diego Leonardo Robles, quienes fijaron domicilio especial en Av. San Martin 5725 Piso 7 dpto. ?C? 
CABA Autorizado segun instrumento publico Esc. Nº 1583 de fecha 31/07/2018 Reg. Nº 15 Juan Pablo Lazarus del Castillo 
- Matricula: 5243 C.E.C.B.A. e. 22/08/2018 N° 60837/18 v. 22/08/2018 

 

 

 

OTRAS PUBLICACIONES 

Rossi: “Los argentinos piensan que el mundo está mirando a Vaca Muerta y no es así” 
Fecha: 12/05/2025 Fuente: econojournal.com.ar 
Gustavo Rossi, fundador y CEO de Duralitte y Duxaoil, dos empresas argentinas que operan desde Estados Unidos, conversó 
con EconoJournal en la Offshore Technology Conference y afirmó que Vaca Muerta está en la agenda de Estados Unidos, 
pero compite con otros mercados más estables y más visibles, lo que requiere constancia y esfuerzo del empresariado local. 
Además, se refirió a la estructura de costos en Argentina y afirmó que la carga a impositiva hoy representa un 45%: “Las 
empresas tienen que ajustar sus márgenes”, ponderó. 
La empresa Durallite se instaló en 2004 en Estados Unidos y desde hace 16 años se muestra en la OTC de Houston: “Antes 
estábamos en una carpa afuera muriéndonos de calor”, recuerda Rossi desde el pabellón que ahora luce en la edición 2025 
de la OTC. 
Allí ilustró cómo esa presencia constante le dio la posibilidad de instalarse en el mercado estadounidense a pura 
perseverancia. Hoy su compañía es una de los principales auspiciantes de la OTC -la feria que es reconocida como una de 
las más importantes para la industria petrolera- y fue la que motorizó que Argentina contara con un espacio notablemente 
visible por primera vez y estratégicamente ubicado lejos del de Brasil para acaparar más atención. Quienes entraban a la feria 
podían ver el cartel de Argentina destacándose desde cualquier punto.  
En este contexto, Rossi afirmó que las compañías argentinas deben entender que instalarse en el mercado estadounidense 
es un trabajo de muchos años y afirmó que para Estados Unidos “hay muchas prioridades. Vaca Muerta está en la agenda, 
pero el argentino piensa que todo el mundo nos está mirando y no es así. Nosotros tenemos que salir a vendernos y eso se 
hace estando acá, generando atracción, dinámica y credibilidad”.  
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En esa línea, el pabellón de Durallite, no solo buscó mostrar los beneficios de las cuencas petroleras del país, sino que el 
objetivo que se planteó el CEO es mostrar un movimiento permanente de personas a través de charlas que organizó en el 
stand y además, lo hizo exhibiendo uno de los autos del equipo argentino Juncos Hollinger de la IndyCar Series, la 
competencia automovilística más importante de EE.UU. Así logró acaparar la atención de los visitantes de la OTC y generar 
una conexión con algunas de las 140 empresas argentinas que estuvieron presentes.  
Desde ese lugar, Rossi opinó que el contexto para las pymes argentinas hoy es más beneficioso y aseguró que “estamos ante 
un escenario único con un alineamiento político de dos países con la misma visión. Hoy Argentina tiene una oportunidad 
enorme de mostrarse, pero el argentino tiene que entender que competimos con mercados mucho más estables.  Esto es el 
inicio de una etapa diferente, con una libertad cambiaria y un libre juego diferente que las empresas argentinas no están 
acostumbradas y el desafío es adaptarse”.  
Sin excusas 
“El año que viene tenemos que redoblar la apuesta porque no podemos aparecer y desaparecer”, agregó el CEO de Durallite, 
quien invitó a más compañías argentinas a sumarse a la OTC y afirmó que “no hay excusas”. Es que el pabellón de Argentina 
esta vez fue financiado por la Agencia Argentina de Inversiones y Comercio Internacional. Las empresas que querían 
participar debían abonar un monto de US$1.500 que les incluía la entrada a la OTC, a la cumbre bilateral de la Cámara 
Argentino-Texana de Comercio, un espacio de ronda de negocios y el servicio de catering permanente.  
“En otros años era fácil echarle la culpa al gobierno de que no teníamos presencia y hoy no hay excusas”, afirmó Rossi.  
Costos 
Por otro lado, se refirió al pedido del presidente de YPF, Horacio Marín, quien había convocado a las empresas de servicios 
petroleros a bajar sus costos operativos, apoyado en que perforar un pozo en Vaca Muerta cuesta tres veces más que en 
Estados Unidos. En este sentido, Rossi aseguró que “se pueden bajar costos si se bajan impuestos. Comparto lo que dice 
Marín que las empresas deben ajustar sus márgenes y costos, pero también los sindicatos deben alinearse y ser más 
operativos”.  
Aun así, el empresario afirmó que existe una diferencia de competitividad muy marcada con ese país y ponderó que en 
Argentina la carga a impositiva representa un 45% versus un 25% en el país del norte: “Estamos camino a flexibilizar eso”, 
cerró. 

 
Duralitte: Veinte años de crecimiento y conexiones estratégicas en energía 
Fecha: 16/01/2025 Fuente: impactoeconomico.com.ar 
Desde sus inicios en una planta en Olivos hasta su expansión en mercados internacionales, Duralitte recorrió un camino 
marcado por la innovación, la adaptación y un enfoque centrado en las relaciones. A través de inversiones estratégicas en 
Houston, Neuquén y su reciente incursión en Añelo, la compañía fortalece su presencia en la industria de hidrocarburos, 
impulsada por un equipo comprometido y una visión que prioriza la adaptación al mercado. 
¿Cómo fueron los inicios de Duralitte?  
Hace exactamente 20 años, comenzamos en una pequeña planta en Olivos. Empezamos haciendo algunos mecanizados, lo 
que era roscas en niples y conexiones, con ese camino, anexamos mucha línea de productos a compañías petroleras en 
general, como Pan American Energy y otras, fuimos diversificando el portafolio. En el 2012, abrimos una planta en Brasil y en 
2014, inauguramos una planta pequeña en Houston. Para nosotros fue un gran hito haber llegado al mercado americano, en 
el lapso de 10 años de haber desarrollado la compañía. 
Un mercado muy competitivo… 
Culturalmente, muy diferente, con reglas de juego que quizás nosotros estamos acostumbrados y es una ventaja, porque el 
argentino se hace todoterreno y eso te sirve también para adaptarte rápidamente. En 2022 teníamos un plan de inversiones 
muy grande e interesante. Expandimos la planta de Houston y se inauguró justamente ese año, que equivale a unos 3.500 
metros cuadrados de manufactura y una nueva planta en Exaltación de la Cruz, en la provincia de Buenos Aires. 
Crecimiento continuo… 
Exponencial, continuo, con un gran equipo de personas, esto no se puede hacer solo y construir equipos en cada lugar que 
nosotros operamos. 
¿Cómo evaluás el nivel de actividad en Vaca Muerta? 
Lo veo con una proyección fantástica. Vivo en Houston por un tema estratégico de la compañía, no dejo de sorprenderme 
año tras año cuando vengo a los eventos. Entre Houston y Neuquén hay una conexión y un lazo muy particular con la Cámara 
de Comercio Argentina-Texas. Me sorprendo gratamente cuando veo la evolución de Neuquén en infraestructura, de hecho, 
nosotros el año pasado reformulamos nuestra estrategia y plan de inversión, direccionamos hacia Neuquén, gran parte de 
los recursos que teníamos para seguir expandiéndose en otros mercados y decidimos abrir una planta acá en el centro de 
servicios y el nuevo centro de logística en Añelo, estimo que se va a abrir en 2025. 
La importancia de tener una estrategia, revisarla y adecuarla… 
Tenemos un plan de negocio y lo vamos readecuando según cómo vemos y leemos el mercado. En ese conjunto de cosas 
también empezamos a asociarnos con empresas estratégicas que nos daban mayor valor agregado a los clientes. En AOG 
PATAGONIA 2024 presentamos a empresas que se están asociando con nosotros, desde lo estratégico-comercial como 
Orión Valls, que es una compañía muy grande de Italia, especialista en lo que es sistemas HIPS; el equipo de Odessa 
Separator, que es una empresa americana, con la cual tenemos una vinculación de amistad y también de negocios, eso hace 
mucho más dinámico y fluido el tema.       
Duralitte, es una compañía no corporativa, que genera relaciones y vínculos en base a las personas, eso es lo más importante 
que tenemos. Un equipo establecido desde hace 15 años, de gente que ya conoce y juega con nosotros de memoria.  
¿Y en cuanto al potencial de Vaca Muerta? 
Escucho a grandes CEOs hablando y gente que está en el exterior, me preguntan si es real lo que se dice sobre el potencial 
de Vaca Muerta y les respondo que sí.  
Hay que saber aprovechar esta ventana de oportunidad para que Argentina pueda aprovechar este recurso energético, nos 
tenemos que poner de acuerdo nada más. 
Crear las condiciones para la inversión…  
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Reglas claras y estables, que tengamos igualdad de posibilidades, todos, desde las empresas pymes que pueden formar y 
desde las grandes corporaciones que nos colaboren, cooperen para que podamos seguir creciendo. 
¿Qué recomendaciones podrías compartir desde tu experiencia?  
Hice muchas cosas mal y muchas bien. Siempre digo que lo importante de cuando uno hace algo mal es aprender la lección. 
Cuantos más errores uno comete, más aprende y saca las mejores cosas. La cantidad de pruebas e intentos es lo que hace 
la diferencia. Veo muchas empresas que al primer y segundo intento se frustran. Viajaba a Estados Unidos a entender cómo 
era el mercado y no por eso me frustraba y decía: “tengo una oportunidad” y erré muchísimas veces. La gente ve solamente 
la parte exitosa, pero hay que aprender la parte no exitosa y no buena para mejorar lo que uno ve desde afuera. 
¿Otras recomendaciones? 
Y constancia, hay que tener mucha resiliencia y seguir insistiendo. Mi equipo se vuelve loco porque soy un tipo muy insistidor 
de que hay que lograr objetivos, pero no por el bien personal sino por el equipo. Si a la empresa le va bien, no va bien a todos. 

 
Duralitte, empresa argentina presente en EUA y Brasil, celebra 20 años de historia y constante evolución 
Fecha: 23/10/2024 Fuente: Rionegro.com.ar 
Referentes de la industria petrolera del país, invitados internacionales y representantes del ámbito gubernamental se 
reunieron en el predio de la Rural Palermo, en Buenos Aires, para celebrar 20 años de historia de la empresa Duralitte. En 
total, fueron más de 300 asistentes que disfrutaron de un clima cálido y distendido en una noche marcada por la camaradería 
y el networking. 
La compañía se dedica a la fabricación de componentes para la industria del  petróleo, gas y minería y cuenta con tres plantas 
ubicadas en Houston (EEUU), San Pablo (Brasil) y Buenos Aires (Argentina).  
El CEO de Duralitte Group, Gustavo Rossi, inauguró la celebración con un discurso que conectó la historia de la compañía con 
su visión de futuro. En sus palabras, destacó “la importancia de las relaciones humanas en el ámbito empresarial” y explicó 
cómo esas conexiones impulsan el éxito colectivo. Además, remarcó el valor de las personas y las empresas en la 
construcción de un camino compartido hacia el crecimiento. 
También estuvo presente Horacio Marín, CEO de YPF, quien ofreció una perspectiva global sobre los desafíos energéticos de 
Argentina y la necesidad de humanizar las relaciones corporativas. Asimismo, subrayó que “la cooperación y el consenso son 
esenciales para alcanzar los objetivos que YPF ha fijado hacia 2030, en un contexto de transición energética”. 
Por su parte, el presidente de Duralitte, Diego Robles, comparó el trabajo en equipo en la empresa con la dinámica de un 
equipo de fútbol: “Al igual que en el deporte, cada miembro tiene un rol específico y debe colaborar con los demás para 
alcanzar las metas comunes”. Robles destacó cómo la cohesión, la confianza y la comunicación son pilares clave tanto en el 
fútbol como en la vida empresarial, para superar desafíos y fomentar la innovación. 
“Al igual que en el deporte, cada miembro tiene un rol específico y debe colaborar con los demás para alcanzar las metas 
comunes” 
Diego Robles, presidente de Duralitte 
Uno de los momentos más emotivos de la noche fue la proyección de un video del entrenador de la selección argentina, Lionel 
Scaloni, quien reflexionó sobre el liderazgo y la importancia del trabajo en equipo. Scaloni reconoció el compromiso de 
Duralitte con la excelencia, y destacó su capacidad para lograr grandes resultados a través de la colaboración. 
La velada finalizó con una serie de sorteos, en los que varios afortunados ganaron camisetas oficiales de la selección 
nacional, firmadas por Scaloni, un gesto que cerró con broche de oro una noche memorable. 
Con el festejo, Duralitte Group no sólo conmemoró sus dos décadas de trayectoria, sino que reafirmó su compromiso y la 
construcción de vínculos sólidos dentro de la industria. 

 
Gustavo Rossi: El argentino que empezó con un stand prestado y hoy triunfa en EEUU 
Fecha: 22/05/2024 Fuente: Rionegro.com.ar 
El propietario del grupo Duralitte, con sede en Argentina, Brasil y Estados Unidos, contó cómo desembarcó en cuna del shale 
mundial y el escenario que avizora en el corto plazo. Una historia en la que las conexiones se multiplican y hoy son el respaldo 
para otras pymes. 
Describir a las personas con una sola palabra no es nada fácil, pero eso no sucede con Gustavo Rossi, el titular del grupo de 
empresas Duralitte, ya que claramente el término conectar es el resumen perfecto de su trabajo y también de su pasión. En 
un mano a mano con ENERGÍA ON, Rossi cuenta cómo formó una firma multinacional que tuvo su punto de inflexión a partir 
de un pequeño espacio en un stand prestado en una feria donde colocó la bandera de su primera empresa. 
Comencemos por el principio. A Gustavo Rossi fue su padre quien le inculcó el valor de trabajar, ya que con apenas 14 años 
en lugar de pasar sus vacaciones con sus amigos de San Justo, en el partido de La Matanza, lo hacía en la fábrica que su 
padre fundó y en la que inició su carrera. 
En 2004, con 32 años, Rossi decidió decir adiós a la empresa familiar -una firma de fabricación de piezas de carburo de 
tungsteno- para abrir las alas a su propio proyecto: la nave insignia de su grupo, Duralitte, cuya planta industrial inicial aún 
sigue funcionando en Olivos. 
“Nos dedicamos a fabricar piezas para la industria del petróleo, fabricamos todo lo que son conexiones, para drilling, para 
tubing, para varillas de bombeo”, explica Rossi y deja bien en claro que “mi trabajo es conectar con una válvula, con una 
derivación, con una válvula de cierre o de retención. Todo está conectado y mi pasión es conectar A con B”. 
En 2011 comenzó el proceso de internacionalización de la compañía, que se cuajaría un año más tarde con la apertura de la 
sede Brasil de Duralitte. Pero los ojos de Rossi ya estaban puestos desde antes en Houston, en los Estados Unidos. 
“Yo venía viendo el mercado americano, porque toda la energía del mundo pasa por Estados Unidos pero Houston es como 
el centro de los negocios”, relata Rossi como preámbulo para narrar cómo fue su desembarco en la colosal feria Offshore 
Techonology Conference (OTC), la misma feria en la que se realizó esta entrevista. 
“La primera edición de la OTC en la que participé fue en 2012. Nosotros éramos una empresa de 25 ó 30 personas nada más, 
y un amigo me prestó un espacio en su stand y me dejó poner mi bandera ahí. Para mí era un sueño, un producto argentino 
estaba en la OTC”, rememora y añade entre risas “olvidate que vendí cero, pero hice muchos contactos”. 
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Un año más tarde fundó Duxaoil en Texas, pero pasaron varios años sin que tuviera casi actividad comercial hasta el 2016 
cuando comenzó a recibir algunos pedidos de materiales estadounidenses para clientes en Argentina y Brasil. 
Fue así que en 2019 abrió la primera planta de Duxaoil en Estados Unidos, en un modesto predio de 700 metros cuadrados, 
y un año más tarde, pandemia de por medio pero con un contrato con un cliente de peso de Estados Unidos, la firma abrió en 
2022 su segunda planta industrial de Estados Unidos, esta vez 3.250 metros cuadrados. 
Hoy el grupo Duralitte cuenta además con Duratech, el brazo tecnológico de la firma también con sede en Houston, una 
dársena en el puerto libre de Uruguay y la firma DLT que se encarga de la logística. Y en menos de dos meses inaugurarán 
una segunda planta en Argentina que se sumará a las que posee en Olivos y al depósito de Ezeiza. 
Entre sus clientes, la firma enumera a las principales operadoras del sector como son YPF, PAE, Pluspetrol, Total, Pampa 
Energía, ER, Petrobras, PetroRio y muchas más firmas de servicios especiales. 
Bajo el slogan de “En constante evolución”, hoy el grupo empresario tiene 120 empleados directos y se da el lujo no solo de 
destacar que gran parte de la maquinaria que tienen en sus plantas de Houston es de origen argentino, sino que en su pasión 
por conectar, Rossi también plantó cinco banderas en el frente de su gran planta estadounidense. “Hay una bandera de Texas, 
una de Estados Unidos, la de Argentina, la de Brasil y la de Duralitte”, cuenta y agrega con un guiño que ese quinto mástil tiene 
un doble objetivo: “para el día que conquiste otro mercado”. 
A los 53 años, Rossi considera que ya llegó a dónde quería, aunque reconoce que sigue buscando nuevos mercados, como 
el italiano y el de Omán, un mercado que lo atrae singularmente y por el que cada año viaja a otra feria, la de Abu Dhabi. 
Mientras Rossi destaca que el foco de sus trabajos está hoy puesto en Vaca Muerta y Midland (Texas), también enfatiza que 
desde hace un par de años comenzó a profundizar otro tipo de conexiones, las de pequeñas empresas con otras más grandes, 
algo similar a lo que él vivió en esa feria en la que le prestaron un lugarcito en un stand. 
“A mí me gusta devolver lo que me dieron y replicar el modelo. Estamos en una cadena de valor, y a mí alguien me ayudó a 
llegar y yo tengo que ayudar al resto a llegar”, resume el respaldo que le da a otras firmas, muchas que llegan a través de 
programas Pymes como es el caso de la neuquina Equipel y a las que, en un gesto como el de sus inicios, les deja un espacio 
en su stand. 
En el balance de una empresa que alcanzó el éxito en 20 años, Rossi asegura que “se vienen buenos tiempos, pero hay que 
estar preparados”. 
Y reflexiona que “si en 2004 me hubieras dicho que en 2024 iba a estar en mi 13° edición de la OTC, con un stand propio en 
la calle principal, te hubiera dicho que ni en la mejor de las películas me lo hubiera imaginado. Lo que sí tenía en claro es que 
había que diferenciarse y ser constante, porque uno no puede imaginarse claramente el futuro, pero sí puede trabajar, día a 
día, para que ese futuro llegue”. 

 

Duralitte, una pyme que es nexo entre Vaca Muerta y Texas 
Fecha: 20/03/2024 Fuente: mase.lmneuquen.com 
El slogan de Duralitte es "en constante evolución", al que le hace honor con los desafíos que asumió para este año. Una 
empresa que fabrica componentes de petróleo, gas y minería con una fuerte presencia en Vaca Muerta y que está presente 
en la meca del shale de Estados Unidos: en Texas, el estado cabecera de Permian. 
El CEO de la compañía, Gustavo Rossi, explicó a +e, en el marco de la Argentina Oil & Gas (AOG 2022), los desafíos para 
convertirse en una marca destacada de los hidrocarburos no convencionales. "Estamos con plantas en Argentina, en Brasil y 
en Estados Unidos. Allí tenemos Duxaoil, del grupo Duralitte", explicó el empresario en una entrevista en el stand de +e en la 
AOG 2022. 
"Duralitte es una empresa que nació y creció en el convencional, en accesorios. Año a año vamos haciendo nuevos desafíos. 
Estamos trabajando también en el convencional en el desarrollo de los componentes en Argentina de los Frac stack. Ese era 
un desafío para abrirnos a componentes más especializados", dijo Rossi. 
El rol de Duralitte en América del Norte es parte de una estrategia y que también sienta un precedente para otras empresas 
de servicios del sector oil & gas. "Es un mercado grande con buen intercambio de tecnología. En Texas está toda la tecnología 
para el no convencional, nosotros estamos a media hora de ese lugar", indicó. 
"Somos un nexo con las compañías norteamericanas que les interesa Neuquén, pero que tiene algunos temores con 
Sudamérica. Así somos un aval muy bueno para esas empresa", planteó Rossi. 
Duralitte está presente en Añelo, en el corazón de Vaca Muerta, comenzando con la construcción de una nueva planta para 
fortalecerse en la industria de los hidrocarburos no convencionales. 

 

Duralitte redujo tiempos de entrega en la cuenca neuquina 
Fecha: No indica Fuente: energiaenmovimiento.com.ar  
En sintonía con su crecimiento sostenido, el Grupo Duralitte continúa ampliando la gama de productos que ofrece para la 
cuenca neuquina desde su Centro de Servicios y Logística. El mismo, ubicado a escasos metros de la Ruta Nacional 22, en 
plena ciudad de Neuquén, cuenta un amplio depósito y logística propia. 
La apertura del mencionado centro responde a la necesidad de contar con un extenso stock que pueda satisfacer la demanda 
local abasteciendo a toda la región. La cercanía con los clientes posibilita reducir y agilizar los tiempos de logística y entrega 
de materiales. 
Estos insumos provienen de las plantas productivas ubicadas en Buenos Aires, San Pablo Brasil y la recientemente 
inaugurada Duxaoil en Houston Texas, donde se producen cuplas para barras de bombeo y demás componentes API 11 B y 
11 AX para levantamiento artificial. 
Ademas de contar con socios estratégicos para abastecer el mercado local de nuevas tecnologías aplicadas al campo del 
convencional y no convencional. 
Línea High Pressure 
La División High Pressure de Duralitte posee en su centro de Neuquén stock de: 
Líneas de Alta Presión 
Pup Joint Integrales 



 

 

DURALITTE S.A. 

 

FIDELITAS ®            17/29 

 

Codos Chicksan 
Sistemas de Control Workover BOP 
Unidades de Testeo de Alta Presión desde 5000 hasta 30000 psi 
Elementos esenciales para las etapas de fractura y posterior Flow back. 
Los codos articulados para solicitudes de alta presión, son fabricados en aceros forjados según norma ASTM A 105, en los 
distintos estilos y combinaciones para su adaptación. 
Poseen conexiones figura 1502 o extremos NPT, y soportan presiones de hasta 15.000 psi. 
Dentro la misma familia de productos los Pup Joint Integrales con terminales en uniones dobles de golpe, uniones giratorias, 
adaptadores y crossovers forjados. Son utilizados especialmente en el tendido de líneas de Fracking, Flow back y equipos 
afines, junto con los codos articulados permiten adaptar según la necesidad los recorridos del tendido y disposición. 
Estas conexiones están disponibles en rangos de presión de 6000 a 20000 psi. Se producen con terminaciones integrales, 
para soldar a tope Buttweld (BW), y roscadas (NPST). 
Todos los productos son fabricados en acero forjado que cumple las normas ASTM y/o AISI, disponibles tanto para servicio 
standard como ácido H2S. Y su rango en diámetros abarca desde 2” a 4”. 
Sistemas de Control Drilling BOP 
Su principal función es operar las válvulas preventoras asegurando ante una eventualidad controlar la liberación no deseada 
de petróleo y/o gas asegurando la integridad del personal y los componentes utilizados en el servicio. 
También puede utilizarse para operar a distancia válvulas con actuadores y controlar su funcionalidad. 
Duralitte provee Sistemas de Control Drilling BOP, estos cumplen los más estrictos standards de calidad, incluyendo las 
especificaciones API 16D, RP16E y RP53, para garantizar la seguridad y confiablidad aún operando en condiciones críticas. 
Fabricados en Houston Texas en asociación de DUXAOIL LLC con Windlass Engineers se producen para aplicaciones onshore 
como offshore. 
Estas unidades son especialmente diseñadas y fabricadas cumpliendo los requerimientos y certificaciones exigidas por 
nuestros clientes, también se ofrece localmente el servicio de reacondicionado y actualización de unidades obsoletas 
adaptándolas a normas API 16D u otros standards. 
Unidades de Testeo de Alta Presión 
Duralitte cuenta con Unidades de Testeo de Alta Presión, para presiones de trabajo desde 5000 a 30000 psi. Estas unidades 
pueden ser usadas para testeo hidrostático de productos como Válvulas, incluyendo BOP stacks, kill & choke lines y cabezas 
de pozo. 
Los distintos modelos son diseñados para adaptarse a las exigencias de cada servicio, pudiendo ser transportables o fijas, 
con o sin tanque de almacenamiento. 
Todos estos productos fueron exhibidos en la exposición Argentina Oil & Gas Patagonia 2022. 

 

 

2.11 CERTIFICACIONES 

2.11.1 Certificaciones de Calidad 

 
Fuente: Empresa. 

 

 

2.11.2 Distinciones Obtenidas 

No se detectó información.  
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2.11.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria 

No se detectaron programas de responsabilidad social. 

 

 

 

2.12 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2025 - - - 40 Aprox 
Fuente: Medios Externos de Consulta. 

 

 

 

2.13 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO 

No se detectó información.  
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3.1 DETALLES Y EVOLUCIÓN DE COMPRAS Y VENTAS 

No se detectó información.  

 

 

 

3.2 VENTAS A YPF S.A. 

No se detectó información.  

 

 

 

3.3 COMPRAS ANUALES 

No se detectó información.  

 

 

 

3.4 PROVEEDORES 

No se detectó información.  

 

 

 

3.5 CLIENTES 

No se detectó información.  

 

 

 

3.6 SEGUROS 

3.6.1 Registro de contratos con las ART 

Aseguradora: LA SEGUNDA 
N° de contrato: 248006 
Desde: 01/03/2017 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: Afiliación vigente 

 
Aseguradora: PROVINCIA 
N° de contrato: 149832 
Desde: 01/12/2013 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 28/02/2017 - Cambio de Aseguradora 

 
Aseguradora: MAPFRE 
N° de contrato: 135665 
Desde: 01/08/2009 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 30/11/2013 - Cambio de Aseguradora 

3- Situación Comercial 
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Aseguradora: GALENO 
N° de contrato: 134681 
Desde: 01/12/2005 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 31/07/2009 - Cambio de Aseguradora 

 
Aseguradora: SWISS MEDICAL 
N° de contrato: 67561 
Desde: 03/12/2004 - Alta de afiliación 
Hasta: 30/11/2005 - Cambio de Aseguradora 

 

 

3.6.2 Contratos extinguidos por falta de pago 

No se registran contratos extinguidos por falta de pago. 

 

 

3.6.3 Otros Seguros contratados 

No se detectó información.  
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4.1 IMPORTACIONES  

 

Período Consumo 
(F.O.B. U$S) 

Temporal 
(F.O.B. U$S) 

Depósito 
(F.O.B. U$S) 
Zona Franca 

(F.O.B. U$S) 
Total 

12/2024 $ 1 007 182 $ 0 $ 0 $ 0 $ 1 007 182 
11/2024 $ 0 $ 811 319 $ 0 $ 0 $ 811 319 
10/2024 $ 0 $ 263 330 $ 0 $ 0 $ 263 330 
09/2024 $ 0 $ 886 612 $ 0 $ 0 $ 886 612 
08/2024 $ 639 700 $ 0 $ 0 $ 0 $ 639 700 
07/2024 $ 1 770 789 $ 0 $ 0 $ 0 $ 1 770 789 
06/2024 $ 908 319 $ 0 $ 0 $ 0 $ 908 319 
05/2024 $ 2 229 476 $ 0 $ 0 $ 0 $ 2 229 476 
04/2024 $ 840 594 $ 0 $ 0 $ 0 $ 840 594 
03/2024 $ 6 410 782 $ 0 $ 0 $ 0 $ 6 410 782 
02/2024 $ 2 000 486 $ 0 $ 0 $ 0 $ 2 000 486 
01/2024 $ 2 844 702 $ 0 $ 0 $ 0 $ 2 844 702 
10/2023 $ 19 253 $ 0 $ 0 $ 0 $ 19 253 
09/2023 $ 1 540 623 $ 0 $ 0 $ 0 $ 1 540 623 
08/2023 $ 468 880 $ 0 $ 0 $ 0 $ 468 880 
06/2023 $ 604 563 $ 0 $ 0 $ 0 $ 604 563 
05/2023 $ 333 432 $ 0 $ 0 $ 0 $ 333 432 
04/2023 $ 129 200 $ 0 $ 0 $ 0 $ 129 200 
03/2023 $ 249 847 $ 0 $ 0 $ 0 $ 249 847 
02/2023 $ 393 661 $ 0 $ 0 $ 0 $ 393 661 
01/2023 $ 1 312 937 $ 0 $ 0 $ 0 $ 1 312 937 
12/2022 $ 115 367 $ 0 $ 0 $ 0 $ 115 367 

Valores estadísticos aproximados, Expresado en U$S 

 

 

  

4- Comercio Exterior 
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4.2 IMPORTACIONES POR PAÍS (ÚLTIMOS 24 MESES) 

País % (F.O.B. U$S) 
Total 

URUGUAY 99.82 $ 1 222 021 641 
INDIA 0.10 $ 1 211 161 
JAPÓN 0.03 $ 347 908 
CHINA 0.03 $ 316 047 
ESTADOS UNIDOS 0.03 $ 310 671 
Otros 0.00 $ 32 261 
Totales  $ 1 224 239 689 

Valores estadísticos aproximados, Expresado en U$S 

 

 

 

4.3 IMPORTACIONES POR RUBRO (ÚLTIMOS 24 MESES) 

Nombre Posición % (F.O.B. U$S) 
Total 

ACCESORIOS DE TUBERÍA (POR EJEMPLO: EMPALMES 
[RACORES], COD OS, MANGUITOS), DE FUNDICIÓN, HIERRO O 
ACERO. 

7307 67.32 $ 824 143 047 

ARTÍCULOS DE GRIFERÍA Y ÓRGANOS SIMILARES PARA 
TUBERÍAS, CALDERAS, DEPÓSITOS, CUBAS O CONTINENTES 
SIMILARES, INCLUIDAS LAS VÁLVULAS REDUCTORAS DE 
PRESIÓN Y LAS VÁLVULAS TERMOSTÁTICAS. 

8481 26.39 $ 323 046 226 

TUBOS DE CAUCHO VULCANIZADO SIN ENDURECER, INCLUSO 
CON SUS ACCESORIOS (POR EJEMPLO: JUNTAS, CODOS, 
EMPALMES [RACORES]). 

4009 2.81 $ 34 379 276 

ARTÍCULOS PARA EL TRANSPORTE O ENVASADO, DE PLÁSTICO; 
TAPON ES, TAPAS, CÁPSULAS Y DEMÁS DISPOSITIVOS DE 
CIERRE, DE PLÁS TICO. 

3923 1.73 $ 21 215 035 

LLAVES DE AJUSTE DE MANO (INCLUIDAS LAS LLAVES 
DINAMOMETRICAS); CUBOS (VASOS)* DE AJUSTE 
INTERCAMBIABLES, INCLUSO CON MANGO. 

8204 1.13 $ 13 802 618 

Otros  0.63 $ 7 653 487 
Totales   $ 1 224 239 689 

Valores estadísticos aproximados, Expresado en U$S 

 

 



 

 

DURALITTE S.A. 

 

FIDELITAS ®            23/29 

 

4.4 EXPORTACIONES  

 

 

 

4.5 EXPORTACIONES POR PAÍS (ÚLTIMOS 24 MESES) 

País % (F.O.B. U$S) 
Total 

BOLIVIA 57 $ 10 394 
BRASIL 43 $ 8 002 
Totales  $ 18 396 

Valores estadísticos aproximados, Expresado en U$S 

 

 

4.6 EXPORTACIONES POR RUBRO (ÚLTIMOS 24 MESES) 

Nombre Posición % 
(F.O.B. U$S) 

Total 
ACCESORIOS DE TUBERÍA (POR EJEMPLO: EMPALMES 
[RACORES], COD OS, MANGUITOS), DE FUNDICIÓN, HIERRO O 
ACERO. 

7307 72.82 $ 13 396 

ARTÍCULOS DE GRIFERÍA Y ÓRGANOS SIMILARES PARA 
TUBERÍAS, CALDERAS, DEPÓSITOS, CUBAS O CONTINENTES 
SIMILARES, INCLUIDAS LAS VÁLVULAS REDUCTORAS DE 
PRESIÓN Y LAS VÁLVULAS TERMOSTÁTICAS. 

8481 27.18 $ 5 000 

Totales   $ 18 396 
Valores estadísticos aproximados 
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5.1 CHEQUES RECHAZADOS 

No se registraron cheques rechazados 

 

 

5.2 CENTRAL DE DEUDORES 

 

 
Importes expresados en Miles de Pesos 

1 Situación Normal (atraso hasta 30 días) 

2 Con Riesgo Potencial (atraso de 31 a 90 días) 

3 Con Problemas (atraso de 91 a 180 días) 

4 Con Alto Riesgo de Insolvencia (atraso de 181 a 365 días) 

5 Irrecuperable (atraso de más de 365 días) 

6 Irrecuperable por Disposición Técnica (Morosos de ex-entidades financieras, con atraso de más de 180 días) 

5- Situación Bancaria 



 

 

DURALITTE S.A. 

 

FIDELITAS ®            25/29 

 

  B.C.R.A. no informa 

 

 

 

 

 

 

 

 

5.3 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

No se detectó información.  
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6.1 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDADO 

No se registran Juicios Comerciales como Demandado. 
 

 

 

6.2 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDANTE 

No se registran Juicios Comerciales como Demandante 

 

 

 

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES 

6.3.1 Detalle de Inscripciones Fiscales 

Código Nombre Estado Fecha Inscripción 

10 GANANCIAS SOCIEDADES ACTIVO 2004-04 

30 IVA ACTIVO 2004-04 

103 REGIMENES DE INFORMACIÓN ACTIVO 2007-01 

211 BP-ACCIONES O PARTICIPACIONES ACTIVO 2012-12 

217 SICORE-IMPTO.A LAS GANANCIAS ACTIVO 2008-11 

301 EMPLEADOR-APORTES SEG. SOCIAL ACTIVO 2004-11 
 

Contribuyente no amparado en los beneficios promocionales INDUSTRIALES establecidos por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 y 22973, a la fecha 
de emisión de la presente constancia. 
Esta constancia no da cuenta de la inscripción en el Impuesto sobre los Bienes Personales ni del Impuesto Exteriorización - Ley 26476, la cual de 
corresponder deberá solicitarse en la Dependencia donde se encuentra inscripta la referida. 
 

 

6.3.2 Informe Estado de Deudas por Provincia 

Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de la Pcia. de Bs. As. 

Contribuyente 
Identificación: Contribuyente sin Deuda 
Situación actual: Categoría 0 

 
Referencias de categorías 
Categoría 0 Contribuyente sin deuda. 
Categoría 1 Desde $501 hasta $4.500 
Categoría 2 Desde $4.501 hasta $10.000 
Categoría 3 Mayor a $10.000 
Categoría 4 CONTRIBUYENTE EN INSTANCIA JUDICIAL 

 
La información expuesta es la registrada al 26/09/2025 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, siendo la 
resultante de la sumatoria de las deudas asociadas al Impuesto Inmobiliario, a los Automotores, a las Embarcaciones Deportivas y a los Ingresos 
Brutos, respecto de la CUIT consultada.  
Para el cálculo de la deuda expuesta, se considera aquella con antigüedad mayor a los sesenta días. No se consideran aquellos sujetos que posean un 
único Inmueble Urbano Edificado con Valuación Fiscal menor a $50.000, quienes posean una deuda global menor a $500 o quienes posean un 
automotor de modelo inferior al año 2000. Para el caso del Impuesto sobre los Ingresos Brutos, sólo se consideran aquellos casos con Títulos Ejecutivos 
iniciados y aquellos con planes de pago caducos. En la categoría 4 se encuentran los contribuyentes con deudas en proceso de ejecución judicial como 
así también los planes de regularización de deuda judicial siempre que el mismo se encuentre caduco. 
 

Agente de Recaudación 
Identificación: AGENTE SIN INCUMPLIMIENTO. 
Situación actual: Categoría 0 

6- Situación Judicial Comercial 
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La información expuesta es la registrada al 26/09/2025 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, siendo la 
resultante del grado de cumplimiento de presentación de declaraciones juradas que les corresponde efectuar en su actuación como agentes de 
recaudación en el régimen general de retención y en el régimen general de percepción del impuesto sobre los Ingresos Brutos. El cumplimiento se 
computa de manera conjunta por ambos regímenes de recaudación. 
En la categoría 4 se encuentran los agentes de recaudación con deudas en proceso de ejecución judicial provenientes de percepciones y retenciones 
no efectuadas, efectuadas y no ingresadas, intereses, accesorios, recargos y multas. Se incluyen dentro de esta categoría a quienes, habiendo realizado 
la adhesión a un régimen de regularización de deudas en proceso de ejecución judicial, el mismo se encuentre caduco. 
 

 

6.3.3 Embargos 

No se detectó información.  

 

 

6.3.4 Otra información Fiscal o Previsional de Interés 

 

DURALITTE S A, con CUIT 30708759593, no presenta sanciones laborales publicadas en el listado REPSAL vigente al 

26/09/2025 

 

Referencias de categorías 
Categoría 0 Agente sin incumplimiento. 
Categoría 1 Incumplimiento mayor a 0% y menor o igual a 5% 
Categoría 2 Incumplimiento mayor a 5% y menor o igual a 25% 
Categoría 3 Incumplimiento mayor 25% 
Categoría 4 AGENTE EN INSTANCIA JUDICIAL 
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7.1 INTEGRIDAD 

 

 

 

 

7.2 INFORMACIÓN DE PRENSA NEGATIVA 

No se detectó información.  

 

 

 

 

 

 

 

7- INTEGRIDAD 
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8.1 DATOS CONTABLES  

No se detectó información.  

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

8- Estados Contables 


