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1.1 CALIFICACIÓN Y EVALUACIÓN   

 
 

Según políticas de calificación de EMSEP SA DE CV. 

  

1- Resumen Ejecutivo 
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1.2. CONCLUSIÓN:  

 

 

 

LÍMITE DE COMPRA 
(30% sobre ventas) VENTAS BALANCE VENTAS POST-

BALANCE 

Ventas INR $ 1 824 832 000 N/I 

Límite de compra INR $ 547 449 600 N/I 

SHAPOORJI PALLONJI ENERGY PRIVATE LIMITED es una de las principales empresas de soluciones flotantes 

offshore, especializada en diseño, ingeniería y operación de plataformas flotantes. Fue fundada en el año 2012 

en Mumbai, India. Su único accionista es SHAPOORJI PALLONJI AND COMPANY PRIVATE LIMITED. No se 

pudo determinar la cantidad de empleados registrados. Operaría normalmente con el sistema financiero. No 

registra cheques rechazados por Falta de Fondos. No se detectaron Notas de Prensa Negativas, Eventos de 

Integridad ni Juicios del fuero comercial. 

Desde el punto de vista contable, el ejercicio cerrado a 03/2024 de SHAPOORJI PALLONJI ENERGY PRIVATE 

LIMITED refleja una situación económica, financiera y patrimonial satisfactoria. Las ventas presentaron un 

crecimiento del 26% interanual, la rentabilidad sobre ventas aumentó significativamente, ubicándose en valores 

muy elevados, pasando de una ganancia del 43.05% s/ventas a la extraordinaria ganancia del 80.37% s/ventas. 

La gran caída del Pasivo junto al aumento del patrimonio neto impactó positivamente en los principales 

indicadores financieros y patrimoniales. El endeudamiento corriente profundizó en parámetros bajos, pasando 

de 0.13 a 0.01. La liquidez corriente aumentó notablemente de 1.11 a 20.27, y la solvencia incrementó 

exponencial al pasar de 7.76 a 170.86. No obstante, los Resultados No Asignados representan la mayor parte 

del Patrimonio Neto, siendo ajustada dicha capitalización. No se obtuvieron ventas post balance. 

Según los datos analizados, la compañía no presenta mayores inconvenientes, sugerimos operar con 

normalidad. 
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2.1 CONSTITUCIÓN / STATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS/ ESTATUTO 

Razón Social SHAPOORJI PALLONJI ENERGY PRIVATE LIMITED 

Tax ID AAECC9599B 

Tipo de Empresa SOCIEDAD DE RESPONSABILIDAD LIMITADA 

Domicilio 70, NAGINDAS MASTER ROAD, FORT, 400023 MUMBAI 

Estado MAHARASHTRA 

País INDIA 

Teléfonos +91 22 67490122 / 67490000 / 61155800 

Actividad PROVEEDORES DE SERVICIOS: INDUSTRIA DE LA CADENA DE 
SUMINISTRO DE PETRÓLEO Y GAS. 

Fecha de Inicio Actividad 08/14/2012 

Web www.shapoorji.com 

 
  

2- Datos Organizacionales  
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Se adjunta documentación (Pág. 1 de 36) 
Fuente: Empresa.  
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2.2 RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

SHAPOORJI PALLONJI ENERGY PVT. LTD. (antes conocida como 'Shapoorji Pallonji Oil and Gas Private Limited') 

ingresó a la industria del petróleo y el gas con la visión de 'ser una empresa global de primer nivel en la industria de la 

cadena de suministro de petróleo y gas que abarque soluciones flotantes y regasificación para ayudar a satisfacer las 

demandas energéticas mundiales'. Se enfoca en lograr la Visión mediante la obtención de la excelencia en la 

tecnología para brindar un producto de calidad en todo momento, alcanzar la excelencia en las filosofías de operación 

y mantenimiento para facilitar que el cliente materialice sus planes de producción, establecer altos estándares de 

políticas de HSE y un estricto cumplimiento de las mismas. 

 

 

 
Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.3 MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

MISION 

“Ser una empresa global de primer nivel en la industria de la cadena de valor del petróleo y el gas que abarca 

soluciones flotantes y regasificación para ayudar a satisfacer la demanda energética mundial.”  

 

VISION 

 “Lograr la excelencia en tecnología para brindar un producto de calidad en cada ocasión. 

 Alcanzar la excelencia en las filosofías de operación y mantenimiento para facilitar al cliente materializar 

sus planes de producción. 

 Establecer altos estándares de políticas de HSE y su estricto cumplimiento. 

 Inculcar una cultura de pertenencia entre la empresa, las partes interesadas y los empleados 
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 Empleados innovadores y liderazgo inspirador para hacer que el lugar de trabajo sea interesante y 

desafiante 

 Formación continua para fomentar la excelencia” 

 

VALORES 

“Seguiremos esforzándonos al máximo para crear un entorno que desarrolle las fortalezas y mejore las capacidades 

personales y profesionales de cada individuo. La esencia de nuestro éxito está determinada por nuestro intenso 

compromiso con nuestro negocio, nuestras operaciones y nuestra gente. Este enfoque nos ha llevado a este nivel de 

entrega de la mejor experiencia de producto y servicio para nuestros clientes y solo esperamos mejorar y perfeccionar. 

 

 

 CUIDADO - Contribuir con positividad a la sociedad, ser un abanderado de los más altos principios de Salud, 

Seguridad y Medio Ambiente y una fuerza de cambio positivo en las comunidades en las que operamos. 

 HONESTA - Organización honesta y consciente con una cultura 'abierta' donde la gente viene a construir 

carreras duraderas y significativas. 

 SOSTENIBLE - Futuro energético sostenible utilizando Tradición, Tecnología y Talento para la excelencia en 

la entrega de valor a los clientes 

 COMPROMISO - Referente mundial en tiempo de actividad del sistema y excelencia operativa 

 INNOVADORA - Organización que valora la innovación tecnológica, la facilidad de diseño y la prestación de 

servicios. 

 EXCELENCIA OPERACIONAL: socio de elección para las principales empresas globales de exploración y 

producción para monetizar sus áreas de petróleo y gas en alta mar de manera oportuna, rentable y 

tecnológicamente innovadora.” 

Fuente: Empresa 
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2.4 INFORMACIÓN ADICIONAL / DATOS DE INTERÉS 

2.4.1 Constancia de inscripción Fiscal  
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Fuente: Empresa 

 

 

 

2.5 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 

No se detectó información. 
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2.6 ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 

Información no proporcionada por la empresa. 

 

 

 

2.7 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES 

2.7.1 Socios / Accionistas 

Razón Social Nacionalidad  Tax ID % 

 SHAPOORJI PALLONJI AND COMPANY PRIVATE LIMITED India AWAPS4781N 100.00 
 

 
 
Fuente: Empresa. 
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2.7.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas 

 
Fuente: Empresa. 
 

 

2.7.3 Directivos 

Nombre y Apellido Nacionalidad Tax ID Cargo 

SHAPOORJI PALLONJI MISTRY India 00010114 Director 

PALLON SHAPOORJI MISTRY India 05229734 Director 

JAI LAXMIKANT MAVANI India 05260191 Director 

UMESH NARAIN KHANNA India 03634361 Director 

RAVI SHANKAR SRINIVASAN India 02031400 Director 

RAMANATHAN VENKATA SUBRAMANIAN India AWAPS4781N Representante Legal 
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Fuente: Empresa. 
 

 

 
 
2.8 ACTIVOS  

2.8.1 Inmuebles 

 
Fuente: Empresa. 
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2.8.2 Rodados 

No se detectó información.  

 

 
 
2.9 PUBLICACIONES OFICIALES 

No se detectó información.  

 
 
 

OTRAS PUBLICACIONES  

Shapoorji Pallonji Energy presenta el diseño del casco del FPSO 'Sterling Streamline' 
Fuente: marinelink.com Fecha: 22/09/2023 
Shapoorji Pallonji Energy Pvt Ltd (SPE) presentó el viernes una nueva generación de su concepto de diseño de casco 
estandarizado de nueva construcción para grandes FPSO llamado Sterling Streamline. 
"SP Energy, el único especialista de la India en diseño, construcción, propiedad y operación de unidades flotantes de 
producción, almacenamiento y descarga (FPSO), está desarrollando este nuevo diseño de casco que cree que sería una 
solución estándar apropiada para la industria offshore", afirmó la compañía. 
“El nuevo diseño del casco del FPSO demuestra el compromiso de SPE de impulsar la eficiencia en todos los aspectos del 
proyecto. Desde el diseño del casco hasta la gestión de la cadena de suministro, la construcción, el plazo de entrega y las 
operaciones, cada elemento se optimizará para lograr la máxima eficiencia y la mínima huella de carbono. Esto garantizará 
que SP Energy continúe entregando proyectos FPSO futuros de manera oportuna, con su enfoque centrado en el cliente”, 
afirma Ravi Shankar , director y director ejecutivo de Shapoorji Pallonji Energy Private Limited. 
¿Qué es Sterling Streamline?  
Así lo describe la empresa: " Sterling Streamline es un diseño tecnológicamente avanzado centrado en el cliente que es 
sostenible, adaptable, confiable y eficiente. El diseño estandarizado del casco facilita la producción temprana con una 
configuración inteligente de la parte superior lista para usar que se adapta a los diversos requisitos del campo. 
"Es ideal para proyectos en aguas profundas en zonas geográficas como Brasil, Guyana, Surinam y África occidental. El nuevo 
casco de la FPSO estará diseñado para una vida útil de aproximadamente 28 años con una capacidad en la parte superior de 
hasta 65.000 toneladas métricas de peso húmedo. Albergará un alojamiento integrado de un solo bloque para un mínimo de 
200 personas". 
"El FPSO se planificará para diversas configuraciones de amarre flexibles. Contará con un balcón de risers simplificado para 
acomodar hasta 60 risers y ranuras umbilicales. Tendrá una capacidad de procesamiento de petróleo de hasta 250.000 
barriles por día, con una capacidad de almacenamiento de hasta 2,2 millones de barriles de petróleo crudo". 

 
¿Quién fue Pallonji Mistry? Esto es lo que necesitas saber sobre el "Fantasma de Bombay House" 
Fuente: outlookbusiness.com Fecha: 04/09/2022 
Cyrus Mistry, el hijo menor del difunto Pallonji Shapoorji Mistry, presidente del Grupo Shapoorji Pallonji, murió en un accidente 
de tráfico después de que su coche Mercedes chocara contra un divisor en el distrito Palghar de Maharashtra, vecino de 
Mumbai, informó la agencia de noticias PTI citando a un oficial de policía. 
Mistry reemplazó a Ratan Tata como presidente ejecutivo después de que este dimitiera al cumplir 75 años en 2012. Mistry 
se había incorporado al grupo Tata en 2006 como director y había ocupado anteriormente puestos no ejecutivos en los 
consejos de administración de varias otras empresas de Tata. Mistry, la segunda persona ajena a la familia Tata que dirige 
el grupo en los últimos 142 años de su existencia, pudo conservar su puesto durante tan sólo cuatro años. 
Nacido el 4 de julio de 1968, Mistry se licenció en ingeniería civil en el Imperial College of Science, Technology and Medicine 
de Londres. También obtuvo un máster en gestión en la London Business School. 
El choque entre Tata y Mistry 
El multimillonario tenía una parte enorme de su estimada fortuna bloqueada en una batalla legal con Tata Group, el 
conglomerado más grande de la India. 
A Mistry lo llamaban a menudo el Fantasma de Bombay House, que albergaba la sede central del Grupo Tata, ya que rara vez 
se lo veía allí. Mistry, que suele mostrarse tímido ante los medios, y su familia fueron noticia en 2012 cuando su hijo menor, 
Cyrus, fue elegido para dirigir el Grupo Tata, sucediendo al patriarca del grupo, Ratan Tata.  
Sin embargo, su mandato terminó en un conflicto tras un golpe de Estado en la junta directiva en 2016 encabezado por Tata 
Trusts, lo que desencadenó uno de los peores enfrentamientos corporativos de la India. Esto llevó a que las dos familias, que 
habían sido socias durante 70 años, se enfrentaran en una larga batalla judicial. 
Desde entonces, la familia de Mistry ha presentado numerosas demandas contra el consejo de administración del holding, 
alegando supresión de intereses minoritarios y fallos de gobernanza. En 2020, el Grupo Shapoorji Pallonji anunció que 
vendería su participación en el Grupo Tata. 
Sin embargo, Mistry, que habría obtenido unos 16.700 millones de dólares de su fortuna gracias a su participación en Tata 
Sons, no pudo vender la participación sin la aprobación de una junta directiva contra la que su familia sigue luchando. En 
2021, la Corte Suprema dictaminó que la destitución de Cyrus era legal y también confirmó las normas de Tata Sons sobre 
los derechos de los accionistas minoritarios, que dificultaban la venta de acciones sin la aprobación de la junta directiva. 
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En junio, Pallonji Shapoorji Mistry, presidente del Grupo Shapoorji Pallonji y uno de los empresarios más venerables de la 
India, falleció en su residencia de Mumbai. Tenía 93 años.  
Mistry, uno de los hombres más ricos de la India y Europa, con un patrimonio neto de casi 29 mil millones de dólares, según 
el índice de multimillonarios de Bloomberg, vio la expansión del conglomerado de 156 años, que comenzó con la construcción 
y el sector inmobiliario, más allá de las fronteras de la India.  
Con una participación del 18,4 por ciento, el multimillonario también era el mayor accionista individual del Grupo Tata después 
de que su padre había comprado por primera vez acciones de Tata Sons, que controla el conglomerado de 100.000 millones 
de dólares, en la década de 1930. Esto más tarde desencadenaría la mayor disputa corporativa que India haya visto jamás. 
Nacido el 1 de junio de 1929 en una familia parsi de Gujarat, Mistry adoptó la ciudadanía irlandesa en 2003 a través de su 
matrimonio con Patsy Perin Dubash, oriunda de Dublín. Eso también lo convirtió en la persona más rica de Irlanda en el 
momento de su muerte.  
Mistry recibió el Padma Bhushan en 2016 por sus contribuciones en el campo del comercio y la industria. 
El ascenso del hijo de Pallonj 
En 1947, a los 18 años, Mistry se unió al imperio que había construido su padre, Shapoorji Pallonji. El grupo es conocido por 
construir varios monumentos emblemáticos en todo el país, incluido el edificio del Banco de la Reserva de la India, el edificio 
de la Bolsa de Valores de Bombay, el hotel Taj Mahal Palace y el estadio Brabourne, entre otros. 
Como presidente del grupo, Mistry, que tenía buen ojo para las nuevas oportunidades, expandió el negocio a Abu Dhabi, Dubai 
y Qatar en Asia Occidental, además de India, África y el sur de Asia. 
Bajo su dirección, la empresa presentó una oferta y ganó una licitación para construir el palacio del sultán Qaboos bin Said 
al Said, el difunto sultán de Omán, en Mascate. Cuando el sultán abrió su palacio de Mascate a los visitantes en 1975, 
Shapoorji Pallonji se convirtió en la primera empresa constructora india que había completado un proyecto en el extranjero. 
Bajo su dirección, el grupo se aventuró más profundamente en ingeniería y construcción, infraestructura, bienes raíces, agua, 
energía e incluso servicios financieros.   
A pesar de tener un conjunto diversificado de negocios, el Grupo Shapoorji Pallonji enfrenta un futuro difícil después de verse 
obligado a considerar la venta de activos en 2020, agobiado por una crisis de efectivo, una deuda creciente y más.  

 
Pallonji Shapoorji Mistry, el hombre detrás de muchos de los edificios icónicos de la India 
Fuente: newindianexpress.com Fecha: 28/06/2022 
MUMBAI: Pallonji Shapoorji Mistry, director del Grupo Shapoorji Pallonji, que construyó el emblemático edificio antiguo RBI 
de Mumbai en 1939, el edificio de seis pisos de HSBC frente a la Fuente Flora en 1950 y el TIFR en 1962, falleció el 28 de junio 
a la madura edad de 93 años. 
Le sobreviven su esposa Patsy, sus hijas Laila Rustom Jehangir, Aloo Noel Tata, sus hijos Shapoor Mistry y Cyrus Mistry, y 
sus respectivas familias. 
Ganador del premio Padma Bhushan, se jubiló del consejo de administración de Tata Sons, la sociedad holding de Tata Group, 
a los 75 años. Tenía una participación del 18,4% en Tata Sons , que le fue vendida por el hermano y la hermana de JRD Tata, 
lo que lo convirtió en su mayor accionista. Legó su participación en partes iguales a sus dos hijos Cyrus y Shapoor. Ratan 
Tata, ex presidente de Tata Sons, incorporó a Cyrus Mistry al consejo de administración de Tata Sons y a Shapoorji Mistry al 
consejo de administración de Indian Hotels después de la jubilación de Mistry. 
Cyrus pasó a ser presidente de Tata Sons entre 2012 y 2016, hasta que fue expulsado de allí tras una amarga disputa con la 
vieja guardia. 
El primer ministro Narendra Modi recurrió a Twitter para expresar sus condolencias por la muerte de Mistry y dijo: "Entristecido 
por el fallecimiento de Shri Pallonji Mistry. Hizo contribuciones monumentales al mundo del comercio y la industria. Mi más 
sentido pésame a su familia, amigos e innumerables personas que le desearon lo mejor. Que su alma descanse en paz". 
Pallonji Mistry nació el 1 de junio de 1929 y realizó sus estudios escolares y universitarios en Bombay, como se llamaba 
entonces la ciudad. Se incorporó a la empresa familiar, Shapoorji Pallonji & Company Ltd, en 1947, a la edad relativamente 
joven de dieciocho años, bajo la atenta mirada de su padre, Shapoorji Pallonji Mistry. 
Aprendió los entresijos del negocio muy rápidamente y fue testigo de muchos altibajos a medida que evolucionaba la cultura 
empresarial de la India. Tomó las riendas de la empresa en 1975, cuando falleció su padre. 
A finales de los años 60, Pallonji tuvo la increíble visión de futuro, la confianza y la determinación de aventurarse en el 
extranjero. La construcción en Oriente Medio, impulsada por los petrodólares, estaba en auge. Bajo el liderazgo de Pallonji, la 
empresa presentó una oferta y ganó una licitación para construir el Palacio de Su Majestad el Sultán Qaboos bin Said al Said 
en Mascate. 
Cuando Su Majestad el Sultán abrió su Palacio de Mascate a los visitantes en 1975, no solo estableció a Shapoorji Pallonji 
(SP) como la primera empresa constructora india que había completado un proyecto en el extranjero, sino que el Palacio 
también se convirtió en una muestra de las capacidades indias para el mundo. Fue aclamado como una maravilla de la 
construcción y reconocido como tal. 
A lo largo de los años, formó parte de los directorios de varias empresas y organizaciones, a saber, Union Bank of India, WH 
Brady Group of Companies, The Associated Cement Companies Ltd., de la que también fue presidente durante varios años, y 
Tata Sons Ltd. 

 
Atrapando la ola 
Fuente: digitalmag.theceomagazine.com Fecha: No indica 
Aunque India avanzaba en muchos aspectos, se estaba quedando atrás en una industria clave hasta que Ravi Shankar 
Srinivasan, el visionario director y CEO de la respetada empresa Shapoorji Pallonji Energy, vio una oportunidad. 
No todos los días uno tiene la oportunidad de hablar con un director ejecutivo y fundador de una empresa que no sólo cambió 
la posición de la India en una determinada industria sino también la estrategia financiera de los bancos nacionales. 
La industria de la que estamos hablando es la de producción, almacenamiento y descarga flotante (FPSO); la empresa es 
Shapoorji Pallonji Energy (SPE); y el ejecutivo es Ravi Shankar Srinivasan. 
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Antes de unirse a SPE, Shankar se hizo un nombre trabajando para el gigante naviero noruego Wilhelmsen durante dos 
décadas. Wilhelmsen, líder en servicios de gestión de buques y transporte de carga rodada, le ofreció a Shankar la oportunidad 
de convertirse en director regional para Asia. 
“Entregamos el proyecto a tiempo y logramos un desempeño operativo y de ejecución líder en la industria”. 
“Me dio una visión inmensa de la industria naviera en su conjunto, así como exposición al ámbito internacional”, le dice a The 
CEO Magazine . 
Con una trayectoria tan variada, Shankar buscaba su próximo desafío y lo encontró en 2008 en Shapoorji Pallonji Group (SPG), 
una de las empresas más antiguas de la India, con una trayectoria de 158 años. 
Su reputación de trabajador continuó creciendo en los años siguientes, por lo que cuando Oil and Natural Gas Corporation 
(ONGC) se acercó a la compañía para proponerle una compleja solución flotante offshore, Shankar se convirtió en el hombre 
clave y director ejecutivo de la recién formada operación SPE. 
“La India no era la opción preferida en este mercado. De hecho, en ese momento no teníamos ni un solo actor en el mercado 
de FPSO. Así que me eligieron para iniciar el negocio de FPSO para el Grupo y atender las necesidades de la India y otros 
mercados emergentes que estaban siendo ignorados por los actores establecidos”, afirma. 
Desarrollo de la experiencia 
Como explica Shankar, el primer proyecto FPSO fue crucial para que el Grupo se afianzara en el mercado. 
“En 2011 ganamos el contrato de arrendamiento con ONGC y teníamos que desplegar el FPSO en una zona propensa a 
ciclones similar al Mar del Norte, con olas de una altura estimada de 11 metros”, recuerda. “Tuvimos que diseñarlo, construirlo, 
instalarlo y operarlo, además de conseguir la financiación”. 
En ese momento, solo había entre 15 y 20 bancos en el mundo que ofrecían financiación para este tipo de proyectos, y esta 
era la primera vez que los bancos indios se sumaban. 
“Creyeron en nosotros”, afirma Shankar. “Entregamos el proyecto a tiempo y logramos un rendimiento operativo y de 
ejecución líder en la industria. Como resultado, los bancos indios se vieron recompensados y ahora se han convertido en el 
centro de financiación de la industria de FPSO”. 
SPE tuvo que externalizar algunos aspectos clave para el primer proyecto,  pero como resultado de los enormes costos, 
aprendió a desarrollar todas las habilidades internamente. 
“Al principio teníamos que reunir a los ingenieros, al equipo de construcción y al equipo de puesta en marcha, etc.”, explica. 
“Desde entonces, hemos desarrollado todas las habilidades clave necesarias para entregar un producto de calidad”. 
“Hemos desarrollado todas las habilidades necesarias para entregar un producto de calidad”. 
Como cada proyecto de FPSO cuesta entre 400 millones y 3.000 millones de dólares, Shankar afirma que nada es más 
importante que lograr un resultado perfecto. De ahí la regla estricta de que SPE solo acepta un máximo de dos proyectos a 
la vez. 
En los últimos 10 años, ha abierto, operado y mantenido cuatro FPSO. 
Su demostrada capacidad para operar y mantener estos activos en los temperamentales e impredecibles mares abiertos la 
ha recompensado con el mantenimiento continuo de la terminal de gas natural licuado en India, crucial para el suministro 
eficiente de gas natural a Mumbai, entre otros importantes proveedores de energía. 
A través de las fronteras 
SPG está presente en cerca de 40 países y Shankar se toma esa responsabilidad muy en serio. 
“Trabajamos en distintas jurisdicciones y leyes”, afirma. “Como dijo el actual presidente del Grupo Shapoorji Pallonji, Shapoor 
Mistry: “Cuando voy a otro país, no voy a llevar mis valores a su país, voy a adoptar los suyos”. Cada país es único. Voy allí 
para trabajar codo a codo con ellos”. 
Todas las lecciones aprendidas de esta expansión continua se registran en una base de datos para evitar que se repitan 
errores. 
“Cada país es único. Voy a ir allí para trabajar codo a codo con ellos”. 
Este liderazgo, y la cooperación y el apoyo que genera, han dado como resultado numerosos reconocimientos y galardones, 
incluido el prestigioso premio Espada de Honor del Consejo de Seguridad Británico para los FPSO. 
Cuando se le pregunta qué es lo que diferencia a SPG de sus competidores, Shankar piensa en el ex presidente, el fallecido 
Pallonji Mistry. 
“Una noche estaba charlando con él y me dijo: 'Este mundo no me pertenece. Yo sólo soy su cuidador. Tengo que asegurarme 
de no desperdiciarlo porque tiene que pasar a las generaciones futuras'. Esa es una filosofía muy singular y dice mucho sobre 
el Grupo Shapoorji Pallonji”. 
Con una perspectiva tan visionaria, Shankar y SPG pueden sin duda esperar un futuro exitoso para las generaciones venideras. 
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2.10 CERTIFICACIONES 

2.10.1 Certificaciones de Calidad 

 
Fuente: Empresa. 
 

 

2.10.2 Distinciones Obtenidas 

No se detectó información.  

 

 

2.10.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria 

No se detectaron programas de responsabilidad social. 

 

 

 

2.11 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

No se detectó información.  

 

 

 

2.12 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO 

No se detectó información.  
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3.1 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGÚEDAD EN EL MERCADO  

 

 

  

3- Situación Comercial 
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Fuente: Empresa. 
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3.2 DETALLES Y EVOLUCIÓN DE COMPRAS Y VENTAS 

No se detectó información.  

o 

 

 

3.3 VENTAS A EMSEP S.A. DE C.V. 

La empresa no informó ventas a EMSEP S.A. DE C.V. 

 

 

 

3.4 COMPRAS A EMSEP S.A. DE C.V. 

La empresa no informó compras a EMSEP S.A. DE C.V. 

 

 

 

3.5 PROVEEDORES 

No se detectó información.  

 

 

 

 

3.6 CLIENTES 

No se detectó información.  

 

 

 

 

3.7 SEGUROS CONTRATADOS 

No se detectó información.  
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4.1 IMPORTACIONES  

No se registraron operaciones de importación vinculadas a la empresa analizada. 

 

 

 

4.2 EXPORTACIONES 

No se registraron operaciones de exportación vinculadas a la empresa analizada. 

  

4- Comercio Exterior 
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5.1 CHEQUES RECHAZADOS 

No se registraron cheques rechazados. 

 

 

 

5.2 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

No se detectó información.  

 

 

     
 

5- Situación Bancaria 
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Fuente Empresa. 
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6.1 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDADO 

No se registran Juicios Comerciales como Demandado.  

 

 

6.2 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDANTE  

No se registran Juicios Comerciales como Demandante.  

 

 

 
Fuente: Empresa. 

 

 

 

  

6- Situación Judicial Comercial 
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6.3 FISCALES Y PREVISIONALES 

6.3.1 Embargos 

No se detectó información.  

 

 

6.3.2 Otra información Fiscal o Previsional de Interés 

No hay créditos fiscales vencidos-Informe de liquidación. 
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Fuente: Empresa. 
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7.1 INTEGRIDAD 

 

 

 

 

7- INTEGRIDAD 
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7.2 INFORMACIÓN DE PRENSA NEGATIVA 

No se detectó información de prensa negativa. 
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8.1 DATOS CONTABLES  

 

 

 

 

 

 

  

8- Estados Contables 
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SITUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL  

Para el análisis de la situación económica financiera y patrimonial de la Empresa se utilizaron los Estados Contables 

correspondientes a los ejercicios 2023 y 2024 (fecha de cierre 31/03) expresados en lakhs rupias.  

 

1. ANÁLISIS DE CUENTAS 

El análisis de las cuentas contables de SHAPOORJI PALLONJI ENERGY PRIVATE LIMITED revela variaciones 

significativas, lo que es crucial para evaluar su situación financiera.  

- Las ventas han mostrado un crecimiento significativo. Las ventas pasaron de $1,449,377,000 en el período 

2023 a $1,824,832,000 en 2024, lo que representa un incremento del 25.9%. Este aumento en las ventas es 

un indicador positivo de la capacidad de la empresa para expandir su mercado y mejorar su posición 

competitiva en el sector de servicios energéticos. 

- En cuanto al activo corriente, se observa una disminución de $2,095,587,000 a $1.899.114.000. Esta 

reducción podría ser preocupante si no se justifica por una mejora en la eficiencia operativa o una 

reestructuración de activos. La disminución en caja y bancos de $113,258,000 a $2,4766,000 sugiere una 

posible utilización de efectivo para inversiones o pago de deudas. Sin embargo, los créditos por venta 

aumentaron ligeramente de $48,191,000 a $49,655,000, lo que indica una gestión estable de las cuentas por 

cobrar. 

- El activo no corriente, por otro lado, aumentó de $14,685,245,000 a $16,647,668,000, lo que sugiere 

inversiones significativas en activos a largo plazo, posiblemente en infraestructura o tecnología, que podrían 

mejorar la capacidad productiva y la eficiencia operativa de la empresa. 

- El pasivo corriente experimentó una notable disminución de $1,890,423,000 a $93,674,000, lo que indica un 

esfuerzo considerable por parte de la empresa para reducir sus obligaciones a corto plazo. Esto podría ser 

resultado de una estrategia de pago de deudas o una renegociación de términos con proveedores. El pasivo 

no corriente también disminuyó de $24.905.000 a $14,245,000, lo que refuerza la idea de una gestión 

proactiva de las obligaciones financieras. 

- El patrimonio neto de la empresa muestra una tendencia positiva, aumentando de $14,865,504,000 a 

$18,438,863,000. Este incremento refleja la acumulación de resultados positivos y una sólida retención de 

ganancias, lo que fortalece la posición financiera de la empresa. 

- En cuanto a los resultados no asignados, que pasaron de $14,759,436,000 a $18,332,795,000, representan 

una proporción significativa del patrimonio neto. Dado que los resultados no asignados son positivos y 

representan más del 30% del patrimonio neto, el nivel de capitalización de la empresa podría considerarse 

"débil". Esto sugiere que, aunque la empresa es rentable, podría beneficiarse de una mayor reinversión de sus 

ganancias para fortalecer su base de capital. 

 

 

2. ANÁLISIS DE RATIOS 

El análisis de ratios proporciona una visión más clara de la salud financiera y patrimonial de SHAPOORJI PALLONJI 

ENERGY PRIVATE LIMITED: 

- La solvencia ha mejorado drásticamente, pasando de 7.76 a 170.86. Este nivel de solvencia es muy 

satisfactorio, indicando que la empresa tiene una capacidad excepcional para cumplir con sus obligaciones 
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a largo plazo. La mejora en la solvencia es un reflejo de la reducción significativa en el pasivo total y el 

aumento en el patrimonio neto. 

- El endeudamiento corriente ha disminuido de 0.13 a 0.01, lo que indica que la empresa tiene un bajo nivel de 

endeudamiento a corto plazo. Esta situación es favorable, ya que reduce el riesgo financiero y mejora la 

flexibilidad operativa de la empresa. 

- La liquidez corriente ha mejorado notablemente de 1.11 a 20.27, lo que indica que la empresa tiene un nivel 

de liquidez muy bueno. Esta mejora sugiere que la empresa ha optimizado su gestión de activos corrientes 

y pasivos corrientes, asegurando que tiene suficientes recursos líquidos para cubrir sus obligaciones a corto 

plazo. 

- El capital de trabajo, calculado como la diferencia entre el activo corriente y el pasivo corriente, es positivo y 

representa más del 10% de las ventas, lo que se considera suficiente. Esto indica que la empresa tiene un 

margen adecuado para financiar sus operaciones diarias y enfrentar contingencias. 

- El resultado bruto sobre ventas ha mejorado de 90.97% a 94.32%, lo que indica un nivel de rentabilidad muy 

bueno. Este aumento sugiere que la empresa ha mejorado su eficiencia operativa, posiblemente a través de 

una mejor gestión de costos o un aumento en los precios de venta. 

- El EBIT ha aumentado de $1,212,900,000 a $1,598,100,000, lo que representa una tendencia positiva. El EBIT 

sobre ventas ha mejorado significativamente, indicando un nivel muy bueno de rentabilidad operativa. Esta 

mejora sugiere que la empresa ha logrado aumentar su eficiencia operativa y su capacidad para generar 

ganancias antes de intereses e impuestos. 

- El resultado final, medido como rentabilidad sobre ventas, ha mejorado de 43.05% a 80.37%, lo que indica 

que la rentabilidad es muy buena. Este nivel de rentabilidad sugiere que la empresa ha optimizado su 

estructura de costos y ha mejorado su capacidad para generar beneficios netos a partir de sus ingresos. 

 

La situación económica y financiera de SHAPOORJI PALLONJI ENERGY PRIVATE LIMITED es sólida, con una mejora 

notable en varios indicadores clave. La empresa ha logrado aumentar sus ventas significativamente, lo que es un 

indicador positivo de su capacidad para expandir su mercado y mejorar su posición competitiva. La reducción en el 

pasivo corriente y no corriente sugiere una gestión proactiva de las obligaciones financieras, lo que ha contribuido a 

mejorar la solvencia de la empresa. 

 

3. KEY METRICS 

A continuación, se presentan los valores de los ratios clave para SHAPOORJI PALLONJI ENERGY PRIVATE LIMITED: 

- Solvencia (valor esperado > 0.7): 170.86 

- Endeudamiento Corriente: (valor esperado < 0.5): 0.01 

- Endeudamiento Total (valor esperado < 1): 0.01 

- Liquidez Corriente (valor esperado > 1.7): 20.27 

- EBIT / Ventas (valor esperado > 0.8): 0.88 

- Rentabilidad sobre Ventas (valor esperado > 9%): 80.37 % 
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8.2 ANÁLISIS VERTICAL 
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8.3 ANÁLISIS PATRIMONIAL 
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8.4 ANÁLISIS DE RENTABILIDAD 
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8.5 ANÁLISIS FINANCIERO 
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8.6 ANÁLISIS DE FLUJO DE FONDOS 
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8.7 CÁLCULO DE CAPACIDAD DE CONTRATACIÓN 

 

 

 

  

152.069.333        $ 685.556.926        $

-                         $ 54.372.270          $

12 días 1.964.551             $

373 días 160.193.111        $

15 30 45 60 90 120

90%
74.521.577          149.043.154        223.564.730        298.086.307        447.129.461        596.172.614        

80%
66.241.402          132.482.803        198.724.205        264.965.606        397.448.410        529.931.213        

65%
53.821.139          107.642.278        161.463.416        215.284.555        322.926.833        430.569.110        

50%
41.400.876          82.801.752          124.202.628        165.603.504        248.405.256        331.207.008        

40%
33.120.701          66.241.402          99.362.102          132.482.803        198.724.205        264.965.606        

30%
24.840.526          49.681.051          74.521.577          99.362.102          149.043.154        198.724.205        

20%
16.560.350          33.120.701          49.681.051          66.241.402          99.362.102          132.482.803        

10%
8.280.175             16.560.350          24.840.526          33.120.701          49.681.051          66.241.402          

2%
1.656.035             3.312.070             4.968.105             6.624.140             9.936.210             13.248.280          

Datos Estadísticos Niveles de Crédito teóricos s/Balance

Modo de Cobro s/Balance S/Activos Líquidos

Dependencia 
Máxima 

Aceptada

Importes Expresados en Miles de Rupias + Tax 21%

Plazo

Ventas Mensuales S/Patrimonio Neto

Compras Mensuales S/Capital de Trabajo

Modo de Pago s/Balance S/Variables Combinadas
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8.8 SCORE DE BALANCE 

 

 


