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1.1 CONCLUSIÓN 

 

 

 

1- Resumen Ejecutivo 

BCPE DIAMOND MEXICO HOLDCO es una empresa fundada en el año 2017 en Tlalnepantla de Baz, México. 

Dedicada a la fabricación de jabones, productos de limpieza, preparados de tocador y sustancias químicas 

básicas. Su accionista es PLATINUM EQUITY. Opera bajo certificaciones de Calidad ISO: 9001 (Sin vigencia). 

Según lo informado al 05/2025 contaría con 209 empleados contratados. La compañía está registrada en el 

Padrón Público de Contratistas de Servicios Especializados u Obras Especializadas. Se encuentra al corriente 

su situación fiscal ante el Servicio de Administración Tributaria (SAT) del Gobierno de México. No se obtuvieron 

cuestiones judiciales, sin embargo, se presentaron eventos de integridad y notas de prensa negativas 

relacionadas a su accionista, dentro de las cuales se menciona que grupos de capital privado como PLATINUM 

EQUITY enfrentarían un alto riesgo de impago por excesivo apalancamiento, agravado por el alza de tasas. Más 

del 50 % de sus empresas cartera están calificadas B3 o peor. 

El análisis del balance cerrado a 12/2024, presenta volatilidad en sus indicadores. Si bien la liquidez corriente 

se presenta robusta (2.28) y el capital de trabajo es suficiente, contrastan con una solvencia en declive (0.81) 

y un incremento notable del endeudamiento total (1.24), lo que sugiere una creciente dependencia de 

financiamiento externo. A pesar de una sólida rentabilidad bruta (46.65%), la rentabilidad final sobre ventas se 

ubica por debajo de los valores deseados (5.45%). Por último, la proyección de ventas anticipa un incremento 

interanual del 17%. 

De acuerdo con los datos analizados, la empresa muestra un deterioro generalizado en sus indicadores clave, 

por ello se recomienda establecer un seguimiento periódico de su evolución. 
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2.1 CONSTITUCIÓN / STATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS/ ESTATUTO 

Razón Social BCPE DIAMOND MEXICO HOLDCO 

Nombre de fantasía DIVERSEY MEXICO 

Tax ID BDM170622QS9 

Tipo de Empresa SOCIEDAD DE RESPONSABILIDAD LIMITADA DE CAPITAL VARIABLE 

Domicilio AV. HENRY FORD 12 INDUSTRIAL SAN NICOLÁS 10.3, TLALNEPANTLA 
DE BAZ, ESTADO DE MÉXICO, MÉXICO 54030 

Estado ACTIVA 

Código Postal 54030 

País MÉXICO 

Teléfonos 5553214100 

Actividad COMERCIO AL POR MAYOR DE OTRAS MATERIAS PRIMAS PARA 
OTRAS INDUSTRIAS 
OTROS SERVICIOS DE CONSULTORÍA CIENTÍFICA Y TÉCNICA 

Fecha de Inicio Actividad 22/06/2017 

Web https://eshop.diversey.com.mx/ 

E-mail seperez@solenis.com 

Contacto SERGIO PEREZ GONZALEZ / REPRESENTANTE DE VENTAS / 
5522991047 / SEPEREZ@SOLENIS.COM 

Empleados 209 (Fuente: IMSS 05/2025) 

  

2- Datos Organizacionales  
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2.2 RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

La protección de los pacientes en un hospital; los compradores en una tienda minorista; el operador que procesa 

alimentos; la familia celebrando un cumpleaños en su restaurante favorito. La misión de nuestros clientes es proteger 

lo que es verdaderamente valioso para ellos. Y también es la nuestra. Nuestra amplia gama de soluciones de limpieza 

integradas de manera única ayuda a ahorrar: tiempo, recursos y dinero, al mismo tiempo que brindan eficiencias 

operativas reales. Nuestros sectores industriales ofrecen soluciones de limpieza personalizadas diseñadas para 

satisfacer las necesidades de las empresas. 

Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.3 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGÚEDAD EN EL MERCADO  

 

 
Fuente: Empresa. 
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2.4 MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

No se detectó información.  

 

 

 

2.5 INFORMACIÓN ADICIONAL / DATOS DE INTERÉS 

2.5.1 Constancia de inscripción Fiscal  
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Fuente: Empresa 

 

 

 

2.6 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 

No se detectó información. 
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2.7 ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 

 
Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.8 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES 

 

 

2.8.1 Socios / Accionistas 

Razón Social Nacionalidad  Tax ID % 

PLATINUM EQUITY Estados Unidos de América 954666134 100.00 
Fuente: Empresa. 
 

 

2.8.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas 

No se detectó información. 
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2.8.3 Directivos 

Nombre y Apellido Nacionalidad Tax ID Cargo 

LIZ ITZEL JIMENEZ HUELGAS México JIHL730307RH0 Directora Comercial 

LUIS ALBERTO IANNI Argentina IALU720629U57 Director Y Representante Legal 

JULIAN GARCIA México GARJ680113LH3 Representante Legal 
Fuente: Empresa. 
 

 

 
2.9 ACTIVOS  

2.9.1 Inmuebles 

No se detectó información.  

 

 

2.9.2 Rodados 

 

Adjunto página 1 de 5 

Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.10 PUBLICACIONES OFICIALES 

No se detectó información.  
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OTRAS PUBLICACIONES  

Diversey anuncia el lanzamiento de una oferta privada de bonos senior 
Fecha: 13/09/2021 Fuente: globenewswire.com 
Diversey Holdings, Ltd. (NASDAQ: DSEY), un proveedor líder de soluciones de higiene, prevención de infecciones y limpieza, 
anunció hoy que su subsidiaria indirecta de propiedad absoluta, Diamond (BC) BV (la "Compañía") tiene la intención de ofrecer 
hasta $500,0 millones de monto principal agregado en bonos senior en una oferta privada, sujeta a las condiciones del 
mercado y otros factores. 
Como se informó previamente, la Compañía también ha iniciado un proceso de refinanciación de sus líneas de crédito 
preferentes con garantía, que se espera incluya el reembolso de sus líneas de crédito a plazo vigentes y la suscripción de una 
nueva línea de crédito preferente con garantía por un valor aproximado de 1.500 millones de dólares. Se prevé que el producto 
neto de la refinanciación, más el efectivo disponible, se utilice para reembolsar íntegramente los préstamos pendientes de la 
Compañía en virtud de sus líneas de crédito a plazo vigentes, que finalizarán en consecuencia. 
La Compañía tiene la intención de utilizar el producto neto de la venta de los bonos, junto con el efectivo disponible, para 
amortizar la totalidad de sus Bonos Senior con un interés del 5,625% y vencimiento en 2025 (los “Bonos 2025”) a un precio 
de amortización equivalente al 101,406% de su capital, más los intereses devengados y no pagados hasta la fecha de 
amortización, excluyendo dicha fecha, y para pagar las comisiones y gastos relacionados. La obligación de la Compañía de 
amortizar los Bonos 2025 estará condicionada a la finalización de la emisión de nuevos bonos senior y a la refinanciación de 
las líneas de crédito senior garantizadas existentes de la Compañía, descritas anteriormente. 
Las nuevas obligaciones negociables senior estarán garantizadas por BCPE Diamond Netherlands TopCo BV, una sociedad 
de responsabilidad limitada privada constituida de conformidad con las leyes de los Países Bajos y la empresa matriz directa 
de la Compañía, y cada una de las subsidiarias restringidas existentes y futuras de la Compañía en la medida en que dicha 
subsidiaria garantice las nuevas líneas de crédito senior garantizadas de la Compañía. 
Los bonos senior recién emitidos no se registrarán bajo la Ley de Valores de 1933, en su versión modificada («Ley de 
Valores»), ni bajo las leyes de valores de ninguna otra jurisdicción, y no se ofrecerán ni venderán en EE. UU. ni a ciudadanos 
estadounidenses sin registro o una exención aplicable a los requisitos de registro. La oferta de los bonos se realizará 
únicamente a personas que se considere razonablemente que son compradores institucionales cualificados, de conformidad 
con la Regla 144A de la Ley de Valores, y a ciudadanos no estadounidenses, de conformidad con el Reglamento S de la Ley 
de Valores. 
Este comunicado de prensa tiene fines meramente informativos y no constituye una oferta de venta ni una solicitud de oferta 
de compra de ningún valor. No se realizará ninguna oferta, solicitud ni venta en ninguna jurisdicción donde dicha oferta, 
solicitud o venta sea ilegal. Cualquier oferta de bonos se realizará únicamente mediante un memorando de oferta privado. 
Acerca de Diversey 
La misión de Diversey es proteger y cuidar a las personas mediante soluciones líderes en higiene, prevención de infecciones 
y limpieza. Desarrollamos y ofrecemos productos, servicios y tecnologías innovadores que salvan vidas y protegen el medio 
ambiente. A lo largo de 95 años, la marca Diversey se ha convertido en sinónimo de calidad de producto, servicio e innovación. 
Nota sobre las declaraciones prospectivas 
Este comunicado de prensa contiene declaraciones prospectivas en el sentido de la Ley de Reforma de Litigios sobre Valores 
Privados de 1995. Estas declaraciones prospectivas reflejan las intenciones, expectativas o creencias actuales de Diversey 
con respecto a la oferta de Bonos y el uso previsto de los ingresos netos de la misma. Estas declaraciones pueden ir 
precedidas, seguidas o incluir las palabras "apuntar", "anticipar", "creer", "estimar", "esperar", "pronosticar", "pretender", 
"probable", "perspectiva", "planificar", "potencial", "proyectar", "proyección", "buscar", "puede", "podría", "puede", "debería", 
"haría", "hará", sus formas negativas y otras palabras y términos de significado similar. Las declaraciones prospectivas 
incluyen todas las declaraciones que no son hechos históricos. Dichas declaraciones prospectivas están sujetas a diversos 
riesgos e incertidumbres. En consecuencia, existen o existirán factores importantes que podrían causar que los resultados 
reales difieran materialmente de los indicados en estas declaraciones. No hay garantía de que las declaraciones prospectivas 
se materialicen. Se le advierte que no debe confiar indebidamente en las declaraciones prospectivas, ya que reflejan 
únicamente las expectativas a la fecha. Diversey no asume ninguna obligación de actualizar ni revisar públicamente ninguna 
declaración prospectiva, ya sea como resultado de nueva información, desarrollos futuros o por cualquier otro motivo, salvo 
que lo exija la ley. 

 

 

 

2.11 CERTIFICACIONES 

2.11.1 Certificaciones de Calidad 

N° Certificado Expedido por Fecha Emisión Fecha Vencimiento 

1 ISO 9001:2015 DNV 20/05/2020 19/05/2025 
Fuente: Empresa. 
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Fuente: Empresa. 

 

 

2.11.2 Distinciones Obtenidas 

No se detectó información.  

 

 

2.11.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria 

No se detectaron programas de responsabilidad social. 
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2.12 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2023 35 89 72 196 

2024 35 89 72 196 

2025 43 89 72 204 
Fuente: Empresa. 
 

 

 
Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.13 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2025 0 116 3 119 
Fuente: Empresa. 
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3.1 DETALLES Y EVOLUCIÓN DE COMPRAS Y VENTAS 

Mes Ventas (montos sin impuestos) Compras (montos sin impuestos) Moneda 
Enero 2025 $ 100 359 949 $ 139 902 772 MXN 

Febrero 2025 $ 110 925 980 $ 114 510 328 MXN 
Marzo 2025 $ 110 960 080 $ 117056 162 MXN 
Abril 2025 $ 95 472 830 $ 94 926 416 MXN 
Mayo 2025 $ 110 056 721 $ 115 714 MXN 
Junio 2025 $ 116 373 859 $ 107 271 302 MXN 

TOTAL $ 644 149 419 $ 573 782 694 MXN 
Fuente: Empresa.  
 

 

 

3.2 VENTAS A ARCOS DORADOS. 

La empresa no informó ventas a ARCOS. 

 

 

 

3.3 COMPRAS A ARCOS DORADOS 

La empresa no informó compras a ARCOS. 

 

 

 

3.4 PROVEEDORES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Origen 

Tax ID 
Monto Anual 
de Compras 

Moneda 

1 BASF MEXICANA México BME8109104S6 $ 1 700 000 USD 

2 BRENNTAG MÉXICO, S. A. DE C. V. México BME8102246Y9 $ 1 300 000 USD 

3 DOW QUIMICA MEXICANA México DQM590909RK0 $ 872 000 USD 
Fuente: Empresa.  
 

 

  

3- Situación Comercial 
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3.5 CLIENTES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Destino 

Tax ID 
Monto Anual 

de Ventas 
Moneda 

1 NUEVA WAL MART DE MEXICO Estados Unidos NWM9709244W4 $ 65 786 778 MXN 

2 TIENDAS CHEDRAUI México TCH850701RM1 $ 48 125 517 MXN 

3 TIENDAS SORIANA México TSO991022PB6 $ 47 013 304 MXN 

4 ISS FACILITY SERVICES Dinamarca IFS760816V16 $ 13 451 467 MXN 

5 GRUPO PALLADIUM España DDI911127IG2 $ 9 201 318 MXN 

6 GRUPO HILTON Estados Unidos THS2006193K1 $ 9 096 788 MXN 

7 GRUPO MELIA España PPC211216SK8 $ 7 634 038 MXN 

8 
REPRESENTACIONES TURISTICAS 

MEXICO 
España RTM9705183M4 $ 7 167 514 MXN 

9 EXHIBIDORA MEXICANA CINEPOLIS México TCI121023F10 $ 3 169 349 MXN 

10 GATE GOURMET & MAASA MEXICO Suiza GG&950901AD7 $ 2 996 618 MXN 
Fuente: Empresa.  
 

 

 

3.6 SEGUROS CONTRATADOS 

N° Tipo de Seguro Compañía Aseguradora Nº Póliza 
Suma 

Asegurada Moneda 

1 
SEGURO GASTOS 

MÉDICOS MAYORES 
GRUPO NACIONAL 
PROVINCIAL SAB 320460824 $ 8 251 325 MXN 

2 SEGURO DE VIDA MAPFRE 1602400004546 $ 300 000 MXN 
Fuente: Empresa.  
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4.1 IMPORTACIONES  

No se registraron operaciones de importación vinculadas a la empresa analizada. 

 

 

 

4.2 EXPORTACIONES 

No se registraron operaciones de exportación vinculadas a la empresa analizada. 

  

4- Comercio Exterior 
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5.1 CHEQUES RECHAZADOS 

No se registraron cheques rechazados. 

 

 

 

5.2 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

N° Entidad Deuda Moneda 

1 BANAMEX $ 0 N/I 

2 GALICIA BANK $ 0 N/I 
Fuente Empresa. 

 
 
 
 
 

5- Situación Bancaria 
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6.1 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDADO 

No se registran Juicios Comerciales como Demandado.  

 

 

 

6.2 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDANTE  

No se registran Juicios Comerciales como Demandante.  

 

 

 

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES 

6.3.1 Embargos 

No se detectó información.  

 

 

6.3.2 Otra información Fiscal o Previsional de Interés 

 
Fuente: https://ptsc32d.clouda.sat.gob.mx/ConsultaPublico 

6- Situación Judicial Comercial 
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Fuente: https://repse.stps.gob.mx/ 
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7.1 INTEGRIDAD 

 

 

 

 

 

  

7- INTEGRIDAD 
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7.2 INFORMACIÓN DE PRENSA NEGATIVA 

Los activos de los grupos de capital privado se encuentran en dificultades debido a las fuertes cargas de deuda, afirma 
Moody's 
Fecha: 10/10/2024 Fuente: ft.com 
Las participaciones de Platinum Equity y Clearlake Capital corren un mayor riesgo de impago, según la agencia de 
calificación. 
Los grupos de capital privado, incluidos Platinum Equity, Clearlake Capital y Apollo Global, están luchando con las enormes 
cargas de deuda de sus tenencias, dijo Moody's el jueves. 
En un nuevo análisis, la agencia indicó que los recientes aumentos en las tasas de interés han puesto bajo presión los activos 
en poder de algunos de los grupos de capital privado de más rápido crecimiento de Estados Unidos. 
Dijo que más de la mitad de las empresas en las carteras de Platinum y Clearlake, ambas con sede en Los Ángeles, corren un 
mayor riesgo de impago, con una calificación de B3 o inferior. 
Moody's dijo que las tenencias de Clearlake, copropietario del Chelsea Football Club, y Platinum tenían los índices de 
apalancamiento más altos de las empresas encuestadas, mientras que otras habían comenzado a reducir sus cargas de 
deuda. 
Los dos grupos han atraído decenas de miles de millones de dólares en los últimos años de importantes inversores 
institucionales de América del Norte, transformándolos de empresas especializadas del mercado medio en potencias de 
negociación. 
Mientras que Clearlake creció de aproximadamente 1.000 millones de dólares en activos en 2008 a 90.000 millones de 
dólares hoy, el tamaño de los fondos de Platinum casi se ha quintuplicado durante ese tiempo a casi 50.000 millones de 
dólares en activos. 
El informe encontró que, en general, en los dos años hasta agosto, las empresas de cartera de los doce principales grupos 
de compra incurrieron en impagos a una tasa del 14,3 por ciento, una cifra dos veces mayor que la de las empresas no 
respaldadas por capital privado. 
Grandes empresas de capital privado, como Apollo Global y Ares Management, han sufrido adquisiciones. Casi una cuarta 
parte de las empresas propiedad de Apollo que Moody's evalúa han incumplido sus obligaciones desde 2022, mientras que 
el 47% de las empresas respaldadas por Ares que Moody's analiza se encuentran en dificultades, según la agencia. 
Platinum no respondió de inmediato a las solicitudes de comentarios. Representantes de Apollo y Clearlake cuestionaron la 
definición de incumplimiento de Moody's y la consideraron demasiado amplia. 
Un representante de Ares Management declinó hacer comentarios. 
La industria se ha visto afectada por los aumentos de las tasas de interés más rápidos en una generación, que hicieron caer 
las valoraciones que se habían disparado durante la pandemia y golpearon los balances de miles de empresas altamente 
apalancadas respaldadas por capital privado. 
Entre enero de 2022 y agosto de este año, más de un tercio de las empresas con calificación Platinum calificadas por Moody's 
se sometieron a una reestructuración o a un impago de deuda. El 17% de la cartera de Clearlake sufrió el mismo resultado. 
Clearlake también se convirtió en un usuario activo de los llamados fondos de continuación, en los que el grupo en realidad 
vende la compañía a sí mismo y a otros inversores: acuerdos novedosos que se pondrán a prueba por primera vez con tasas 
más altas. 
A principios de este año, el proveedor de autopartes Wheel Pros , una de las operaciones de financiación entre fondos más 
importantes de Clearlake, se declaró en quiebra. El informe de Moody's indica que considera operaciones similares del grupo, 
incluidas las de empresas de software como Symplr, como en dificultades. 
El rápido crecimiento del mercado del crédito privado ha dificultado la tarea de las agencias de calificación, ya que dichos 
préstamos son más difíciles de rastrear que las formas más tradicionales de préstamo. 
Como resultado de la mayor dificultad del análisis, los grupos de compra que incluyen a Vista Equity, Carlyle y Thoma Bravo 
(históricamente entre las empresas más frecuentemente calificadas por Moody's en los EE. UU.) ahora "casi han 
desaparecido", dijo la agencia. 
El crédito privado puede "enmascarar algunos problemas" en la cartera de una firma de capital privado, afirmó Julia Chursin, 
vicepresidenta de Moody's, en una entrevista. "Podría existir un riesgo crediticio opaco que es absorbido por el sector de 
crédito privado, aunque afirman que solo seleccionan a los buenos". 

 
Tom Gores y Platinum Equity son mencionados en una demanda por supuestos abusos por parte de una empresa de 
telecomunicaciones de prisiones. 
Fecha: 21/03/2024 Fuente: detroitbadboys.com 
La demanda alega que los acusados conspiran para prohibir el contacto en persona para aumentar el uso de servicios de 
telecomunicaciones por video y teléfono, y que la cárcel se lleva una parte de las ganancias. 
Platinum Equity LLC, propiedad del propietario de los Detroit Pistons , Tom Gores, y Securus Technologies LLC se encuentran 
entre las partes demandadas contra cárceles de condados y empresas de telecomunicaciones en Michigan. Las demandas 
alegan que los condados de St. Clair y Genessee formaron parte de un esquema de sobornos con proveedores de 
telecomunicaciones para cobrar a las familias tarifas exorbitantes por comunicarse entre sí a través de 'servicios' como 
llamadas telefónicas y videollamadas de baja calidad, según un informe del Detroit Free Press. 
El condado de St. Clair permitió las visitas familiares en persona hasta 2017, mientras que el condado de Genesee permitió 
la práctica hasta 2014. Las demandas buscan medidas cautelares preliminares y permanentes en ambos condados que 
pondrían fin a la prohibición de visitas en persona y a indemnizaciones por daños y perjuicios, informa Free Press. 
Los demandantes en ambas demandas son personas con familiares que se encuentran o estuvieron recientemente en las 
dos cárceles. La demanda del condado de St. Clair incluye al condado, al sheriff Mat King; a Securus, a Platinum Equity y a 
personas como Gores, al socio de Platinum Equity, Mark Barnhill, y al presidente y director ejecutivo de Securus y Aventiv 
Technologies, David Abel. 
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La demanda del condado de Genesee nombra al condado, al sheriff Christopher Swanson, a Global Tel*Link Corp. y a Deb 
Alderson, presidenta y directora ejecutiva de la compañía, según Free Press. 
Por favor, lea los informes locales para conocer la historia completa (¡y apoye el periodismo local para que historias como 
estas aún puedan publicarse!). 
La historia habla de las familias de los involucrados en la demanda y las dificultades que enfrentaron al intentar comunicarse 
con la familia sin poder estar físicamente presentes. 
Gores ha expresado su esperanza de que la participación de Platinum Equity en Securus le permita convertirse en un "agente 
de cambio" en el sector. La firma de capital privado también ha mencionado las medidas que ha adoptado anteriormente 
para reducir costes, como la reducción de las tarifas de las llamadas en un 45%, la solicitud de la eliminación de las 
comisiones de los sitios web, la exigencia de más modelos financiados por los contribuyentes para estos acuerdos y la 
provisión de casi 500 millones de minutos de llamadas telefónicas gratuitas. 

 
El año de dificultades de Platinum Equity 
Fecha: 02/12/2023 Fuente: transacted.io 
A medida que nos acercamos rápidamente a la temporada navideña, la mayoría de los inversores anticipan una 
desaceleración estacional de la actividad: concluir los procesos actuales, asistir a algunas reuniones preliminares y luego 
intentar aprovechar un tiempo de inactividad antes de retomarlo todo en el nuevo año. 
Desafortunadamente para Platinum Equity, han tenido un año de crisis de liquidez, reestructuraciones y quiebras casi 
constantes en sus empresas de cartera, que no parece que vaya a terminar pronto. 
Publicado originalmente en la edición del 19 de noviembre de Transacted. 
Tecnologías Aventiv 
Platinum ha recibido durante años numerosas críticas por su inversión en la compañía telefónica penitenciaria Aventiv. 
Activistas y reguladores acusan a la empresa (y a sus competidores) de cobrar a las familias de los reclusos hasta 25 dólares 
por una llamada de 15 minutos, ganancias que suelen reembolsarse a los centros penitenciarios en concepto de comisión, 
una fuente clave de financiación de las prisiones. 
Ahora, el platino está sintiendo la presión desde otra dirección, ya que el deterioro del desempeño financiero coincide con 
vencimientos de deuda inminentes. 
El préstamo a plazo de primer gravamen de US$1.100 millones de la compañía vence en noviembre de 2024, y su préstamo 
a plazo de segundo gravamen de US$283 millones vence en 2025. Además de eso, hay una línea de crédito rotativa totalmente 
utilizada de US$225 millones, que también vence en el mismo plazo de noviembre de 2024. 
La firma había iniciado un proceso de refinanciación a principios de este año, que incluyó una campaña de marketing de 
meses de duración y negociaciones con los prestamistas. El escaso interés obligó a Platinum a comprometer 400 millones 
de dólares de financiación de capital adicional como parte de la propuesta (además de los 440 millones ya aportados), aunque 
incluso esa cantidad resultó insuficiente para convencer a los prestamistas; la firma retiró discretamente la refinanciación en 
julio. 
A finales de octubre, S&P anunció que había rebajado la calificación crediticia de Aventiv a CCC-. En cuanto a las perspectivas 
de la compañía, S&P citó una perspectiva negativa que refleja nuestra expectativa de que Aventiv es vulnerable a un 
incumplimiento de pago o a una transacción cambiaria en dificultades en los próximos meses. 
Ahora, según Bloomberg, un grupo de prestamistas de Aventiv ha firmado acuerdos de confidencialidad para iniciar 
negociaciones sobre las condiciones de refinanciación de los próximos vencimientos de deuda. El grupo tiene un acuerdo de 
cooperación vigente y ha contratado a Gibson, Dunn & Crutcher y Evercore como asesores. 
SVP Mundial 
Mientras eso sucede, Platinum también está lidiando con problemas en SVP Worldwide, un fabricante de máquinas de coser 
que adquirió en 2021. 
Una incorporación relativamente reciente a la cartera, el negocio se ha visto gravemente afectado por una caída de la 
demanda: SVP registró una notable caída interanual del 76 % en el EBITDA de 2022. Sumado al aumento de las tasas, la 
posición de caja de la compañía ha empeorado progresivamente. 
A principios de este año, Platinum intervino con una inyección de capital de 50 millones de dólares en forma de bonos sénior 
con garantía PIK al 20%. Esto no impidió que Moody's rebajara la calificación crediticia de la compañía a Caa2 en respuesta 
a un apalancamiento que había superado las 13,0x. 
Poco después, Bloomberg informó que un grupo de prestamistas a plazo había contratado a Paul Hastings como asesor. 
La situación no ha mejorado desde entonces. En julio, S&P reafirmó su calificación CCC y señaló que el EBITDA del primer 
trimestre había vuelto a caer un 82 % en comparación con el mismo período del año anterior. Con un apalancamiento que 
había superado los 50,0x, S&P estimó la probabilidad de recuperación del préstamo a plazo entre el 40 % y el 50 %. 
En octubre, la publicación sobre quiebras y reestructuración Petition señaló por primera vez que el préstamo a plazo de primer 
gravamen de 370 millones de dólares de la compañía había caído en territorio de dificultades. 
A menos que se produzca un cambio de rumbo en gran medida inesperado en la suerte de Singer, la empresa de cartera de 
Platinum podría estar a punto de enfrentar otra crisis de liquidez. 
Compañero de mascota 
La lista continúa. 
Petmate, el negocio de productos para mascotas de Platinum, también ha sufrido la presión de la caída de la demanda de los 
consumidores, sumada a los problemas de pago de la deuda derivados del aumento de las tasas. Operando desde 1959, el 
negocio se encuentra al borde del colapso dos años después de su adquisición por Platinum en 2021. 
Octubre comenzó con un informe del WSJ que indicaba que Petmate tenía dificultades para encontrar el efectivo necesario 
para cumplir con los próximos pagos de su deuda de 500 millones de dólares. El resultado fue que Platinum estaba cerca de 
cerrar un acuerdo para proporcionar liquidez adicional mediante una línea de crédito garantizada de 100 millones de dólares. 
Una semana después, Bloomberg informó que Petmate había considerado primero retener su próximo pago de servicio de 
deuda, luego, por error, realizó un pago que no tenía intención de hacer, intentó recuperar brevemente ese pago y finalmente 
acordó con un nuevo préstamo Platinum del 18,5 por ciento para la empresa, garantizado por los mismos activos prometidos 
a sus acreedores originales. 
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La primera mitad no fue mejor 
Un expediente completo, pero eso fue solo un resumen de los problemas que tuvo Platinum el mes anterior. Ya han estado 
trabajando para reforzar otras partes de la cartera durante todo el año. 
En enero, la firma llegó a un acuerdo extrajudicial para la reestructuración de la empresa de materiales Yak Access, cuya 
deuda de mil millones de dólares se había vuelto insostenible ante la ralentización de la construcción del oleoducto. Como 
parte del acuerdo, Platinum aportó capital adicional y los prestamistas canjearon sus participaciones por nuevas 
instalaciones. 
En mayo, el inversor perdió el control de la empresa de su cartera, Elevate Textiles. Otro acuerdo de reestructuración 
extrajudicial implicó un canje de deuda por capital, que dejó a Platinum con tan solo el 2% de la participación. Los acreedores 
se quedaron con el resto. 
Y en junio, Incora, el negocio de suministros aeroespaciales de Platinum, se declaró en quiebra después de sucumbir a su 
carga de deuda de 3.100 millones de dólares… 
Todavía limpiando el desastre de Incora 
La quiebra de Incora en junio siguió a la muy publicitada "preparación" de Platinum para 2022, una maniobra en la que los 
nuevos prestamistas proporcionan financiación de rescate mientras empujan a los acreedores existentes más abajo en la 
escala de capital (reduciendo sus posibilidades de pago), un ejemplo de "violencia de acreedor contra acreedor", para tomar 
prestada una frase de los analistas de la industria. 
El caso de Incora fue particularmente agresivo: 
Los bonos en circulación de la compañía tenían una disposición que permitía que una mayoría de dos tercios de los tenedores 
votaran para modificar los términos de los bonos. 
Platinum optó por asociarse con un grupo de acreedores liderado por PIMCO y Silver Point para mejorar su posicionamiento. 
El grupo poseía una parte de los bonos, aunque se mantenía por debajo del umbral de dos tercios. La solución alternativa de 
Platinum consistió en emitir deuda adicional de Incora a su grupo de acreedores aliado, alcanzando así la mayoría de dos 
tercios. 
Con pleno control, el grupo votó a favor de emitir una nueva clase de deuda superprioritaria, revocando simultáneamente 
todas las garantías vinculadas a los bonos existentes y reasignándolas a la deuda de mayor rango que acababan de crear. 
En el último paso, canjearon sus antiguas tenencias de bonos por la nueva deuda superprioritaria, colocándose por delante 
de todos los demás tenedores de bonos en la lista de espera para el reembolso. 
Para agradecer a Platinum por facilitar toda la operación, trajeron al patrocinador con ellos. La firma canjeó una parte 
importante de su deuda no garantizada, anteriormente con prioridad inferior a la de todos los demás tenedores de bonos, por 
la misma deuda superprioritaria recién creada que tenían PIMCO y Silver Point, superando en el proceso a sus demás 
acreedores (ahora no garantizados). 
El enfoque creativo le dio a Incora más tiempo, pero, aun así, no logró evitar su solicitud de quiebra en junio. Debido a sus 
esfuerzos, Platinum se encuentra ahora enfrascado en una batalla legal por la preparación que ha enfrentado a sus filiales 
PIMCO y Silver Point contra el grupo de tenedores de bonos engañados, que incluye a JPMorgan Chase & Co. y BlackRock 
Inc. 
Para añadir más dramatismo al asunto, el proceso se interrumpió en octubre tras la renuncia del juez de bancarrotas de 
Houston, David R. Jones, quien supervisaba el caso. Una investigación ética no relacionada reveló que Jones había estado 
saliendo y viviendo en secreto con una destacada abogada de bancarrotas de Houston desde al menos 2017. 
En otras palabras, Platinum espera poder dejar atrás el año 2023 lo antes posible, aunque todavía tiene trabajo por hacer 
antes de que eso suceda. 
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SITUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL  

Para el análisis de la situación económica financiera y patrimonial de la Empresa se utilizaron los Estados Contables 

correspondientes a los ejercicios 2022, 2023 y 2024 (fecha de cierre 31/12) expresados en pesos mexicanos. 

Información auditada sin salvedades. 

 

1. ANÁLISIS DE CUENTAS 

- En el análisis de las cuentas de BCPE Diamond Mexico Holdco, comenzamos con las ventas, que son un 

indicador clave del rendimiento de la empresa. Las ventas han mostrado una tendencia fluctuante en los 

últimos tres años. En el período que finalizó en septiembre de 2022, las ventas fueron de $988.937.524, 

aumentando a $1.159.154.067 en 2023, lo que representa un crecimiento del 17,2%. Sin embargo, en 2024, 

las ventas disminuyeron a $1.096.680.599, una caída del 5,4% respecto al año anterior. Esta variabilidad en 

las ventas puede indicar inestabilidad en la demanda del mercado o problemas internos de la empresa para 

mantener su nivel de ventas. 

- En cuanto al activo corriente, se observa un aumento significativo de $853.674.263 en 2022 a $1.038.186.176 

en 2023, seguido de una disminución a $837.530.230 en 2024. Este comportamiento sugiere que la empresa 

pudo haber enfrentado dificultades para convertir sus activos corrientes en efectivo o equivalentes de 

efectivo en el último año. El activo no corriente, por otro lado, mostró una disminución de $80.441.369 en 

2022 a $75.989.109 en 2023, pero luego aumentó a $205.155.870 en 2024, lo que podría indicar inversiones 

en activos a largo plazo o mejoras en la infraestructura. 

- El pasivo corriente disminuyó de $146.370.449 en 2022 a $100.703.383 en 2023, pero aumentó 

significativamente a $367.528.820 en 2024. Este aumento en el pasivo corriente podría ser una señal de que 

la empresa está utilizando más deuda a corto plazo para financiar sus operaciones. El pasivo no corriente 

también mostró un aumento de $163.735.467 en 2022 a $369.058.281 en 2023, antes de disminuir a 

$208.753.182 en 2024, lo que podría reflejar el pago de deudas a largo plazo o la reestructuración de la 

deuda. 

- El patrimonio neto de la empresa ha mostrado una tendencia decreciente, pasando de $624.009.716 en 2022 

a $644.413.621 en 2023, y luego disminuyendo a $466.404.098 en 2024. Esta disminución en el patrimonio 

neto podría ser preocupante, ya que indica que la empresa está perdiendo valor para sus accionistas. 

- En cuanto a los resultados no asignados, la empresa ha pasado de arrastrar pérdidas de ejercicios anteriores 

(-$175.861.393 en 2022 y -$155.457.488 en 2023) a tener un resultado positivo de $27.253.801 en 2024. Este 

cambio es positivo, pero dado que representa el 5,8% del patrimonio neto, no alcanza el umbral del 30% que 

indicaría un nivel de capitalización débil. 

 

 

2. ANÁLISIS DE RATIOS 

El análisis de ratios proporciona una visión más clara de la salud financiera y patrimonial de la compañía.  

- Al analizar los ratios financieros de BCPE Diamond Mexico Holdco, se observa que la solvencia de la empresa 

ha disminuido de 2.01 en 2022 a 0.81 en 2024. Este descenso indica que la empresa ha pasado de tener una 

solvencia adecuada a una insuficiente, lo que podría poner en riesgo su capacidad para cumplir con sus 

obligaciones a largo plazo. 
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- El endeudamiento corriente ha aumentado de 0.23 en 2022 a 0.79 en 2024, lo que sugiere que la empresa ha 

incrementado su dependencia de la deuda a corto plazo. Aunque todavía se encuentra en un nivel de 

endeudamiento normal, el aumento es significativo y podría ser motivo de preocupación si la tendencia 

continúa. 

- La liquidez corriente ha disminuido de 5.83 en 2022 a 2.28 en 2024, lo que indica que la empresa ha pasado 

de tener un nivel de liquidez muy bueno a uno adecuado. La liquidez ácida también ha disminuido de 5.11 en 

2022 a 1.89 en 2024, lo que sigue siendo un nivel muy bueno, pero muestra una tendencia a la baja que podría 

ser preocupante si continúa. 

- El capital de trabajo, que es la diferencia entre el activo corriente y el pasivo corriente, ha disminuido de 

$707.303.814 en 2022 a $470.001.410 en 2024. Aunque sigue siendo suficiente, la disminución es 

significativa y podría indicar problemas de liquidez en el futuro. 

- El resultado bruto sobre ventas ha mejorado de 36.97% en 2022 a 46.65% en 2024, lo que indica un nivel de 

rentabilidad muy bueno. Sin embargo, el EBIT ha disminuido de $116.061.243 en 2022 a $82.460.411 en 

2024, lo que sugiere que la rentabilidad operativa de la empresa está en declive. 

- La rentabilidad sobre ventas ha mejorado de 3.51% en 2022 a 5.45% en 2024, lo que es suficiente para el tipo 

de empresa, pero todavía está por debajo del nivel esperado del 6%. La vida restante de los bienes de uso no 

se ha proporcionado, lo que dificulta evaluar la necesidad de actualizar los activos fijos de la empresa. 

 

 

3. KEY METRICS 

A continuación, se presentan los valores de los ratios clave: 

 

- Solvencia (valor esperado > 1): 0.81 

- Endeudamiento Corriente: (valor esperado < 0.7): 0.79 

- Endeudamiento Total (valor esperado < 1): 1.24 

- Liquidez Corriente (valor esperado > 1.1): 2.28 

- EBIT / Ventas (valor esperado > 0.08): 0.075 

- Rentabilidad sobre Ventas (valor esperado > 6%): 5.45 % 
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8.2 SCORE DE BALANCE 

 


