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1.1 CALIFICACIÓN Y EVALUACIÓN  

 

 
 

Según políticas de calificación de PAN AMERICAN ENERGY SL SUC. ARGENTINA 

  

1.1

1.1.1

1.1.2

1.1.3

1.1.4

1.2

1.2.1

1.2.2

1.2.3

1.3

63%

4

0,490 0,693 0,693 0,897 0,897 1,100

2,200 1,633 1,633 1,067 1,067 0,500

0,900 1,067 1,067 1,233 1,233 1,400

0,200 0,333 0,333 0,467 0,467 0,600

0,020 0,040 0,040 0,060 0,060 0,080

0,030 0,053 0,053 0,077 0,077 0,100

90%

1 Cumplimiento Previsional y Fiscal 25 40

2 27 30

x

Total Situación Económico-Financiero 27

CONDICIÓN

 CALIFICACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA

% respecto al total Ponderación (%) Resultado

x

Calificación y Ponderación de la Reevaluación / Ampliación de Alcance

2.3.3

Resultado Final

x

1,400

2,200 0,500

x

0,600

x

0,080

x

0,100

1,100

Total Cumplimiento Previsional e Impositivo 25

No Aplica

2. Situación Económico-Financiera

"No cedió 

información / 

Valor por debajo 

del mínimo 

(0)"

Industrial Malo Regular Bueno Muy Bueno Excelente

5321

Como es su situación bancaria X

Presentación y pago del impuesto a los ingresos brutos X

Presentación y pago del impuesto al valor agregado (I.V.A. F-731) X

Presentación y pago del impuesto a las ganancias (DDJJ y anticipos) X

X

Presentación y pago de aportes y contribuciones F-931 X

Presentación y pago de ART. X

Presentación y pago de otras cargas sociales X

Como es su situación fiscal respecto de:

No Aplica

No cumple / No 

posee / No cedio 

información         

(0)

Con irregularidades 

/ sin planes de 

regularización / 

cedió información 

parcial

(1)

No aplica por que 

contrata 

monotributistas.

(2)

Están inscriptos en 

moratorias, planes 

de pagos, etc. y 

paga

(3)

Se detectan caso 

de atraso 

puntuales 

(4)

No se detectan 

desvíos 

(5)

1. Cumplimiento de Obligaciones Previsionales e Impositivas

Como es su situación salarial y social respecto de:

Pago de sueldos y remuneraciones.

2.1.1

2.1.2

2.2.1

2.3.1

0,900

0,200

Solvencia 

0,020

0,030

Puntaje Obtenido

Endeudamiento Corriente

Índice de liquidez

Rentabilidad Bruta:

Ebit

Rentabilidad Neta

Tipo de Empresa

2.3.2

0,490

8,7

63% 10,0% 0,6

Situación Económico-Financiera 90% 90,0% 8,1

1- Resumen Ejecutivo 
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1.2. CONCLUSIÓN:  

 

 

 

 

LÍMITE DE COMPRA 
(30% sobre ventas) 

VENTAS BALANCE 
VENTAS POST-

BALANCE 

Ventas ARS 321 310 761 011 N/I 

Límite de compra ARS 96 393 228 303 N/I 

 

SIDERCA S.A.I.C. inició sus actividades en el año 1948, con domicilio legal en Campana, Provincia de Bueno 

Aires, perteneciendo al GRUPO TENARIS, donde se dedica a la fabricación de tubos. Sus accionistas son: 

TENARIS INVESTMENTS S.A.R.L (Luxemburgo, 97.5%) y TENARIS GLOBAL SERVICES S.A. (2.5%). Operan bajo 

normas de Calidad ISO 17025:2017 (Vigentes). Según el Form.931 04/2023 tiene 5193 empleados 

registrados. Tienen afiliación vigente con FEDERACION PATRONAL ART. No presenta sanciones laborales 

publicadas en el listado REPSAL. Se encuentra al día el pago de Aportes y Contribuciones a la Seguridad 

Social. Opera normalmente con los bancos, sin registrarse Cheques Rechazados por Falta de Fondos. No se 

pudo comprobar el Estado de Deuda con la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires debido a 

una posible fiscalización. No se detectaron Juicios del fuero comercial como demandado ni embargos, pero 

si se detectaron eventos de Integridad y Notas de Prensa Negativas a ser evaluadas por el área de 

Proveedores. 

Desde el punto de vista contable, el ejercicio cerrado a 12/2022 mostró una excelente performance 

económica, con incremento de ventas (30.8% variación interanual), caída de Costos Directos y de Gastos de 

Estructura, registrando una muy buena Ganancia Final de 19.61% s/ventas vs la ganancia de 8.58% s/ventas 

del ejercicio anterior.  Con un PN representando el 74.9% del Activo, la compañía mostró un marco Financiero 

y Patrimonial satisfactorio: el Indicador de liquidez Corriente se mantuvo en parámetros elevados (cayó de 

2.79 a 2.17), la Solvencia disminuyó de 4.75 a 2.99 siguiendo en valores adecuados, el Endeudamiento 

Corriente siguió en valores bajos (aumentó de 0.16 a 0.28) y la capitalización resultó apropiada. Como 

contrapartida el Capital de trabajo mostró una ajustada relación con el Activo (24.5%). No se informaron 

ventas post balance y tampoco se pudo determinar fehacientemente los Pagos de IIBB, Ganancias e IVA. 

De acuerdo con los datos analizados, la compañía no presentó mayores inconvenientes como para operar 

con normalidad. Monitorear las deudas con las Agencias de Recaudación. 
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2.1 CONSTITUCIÓN / ESTATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS/ ESTATUTO 

 

Razón Social SIDERCA S.A.I.C. 

CUIT 30-55081599-7 

Domicilio DR. JORGE A. SIMINI 250-90, (2804), CAMPANA, BUENOS AIRES, 

ARGENTINA 

Posibles teléfonos 43-3100 - 1143032105 - 1143032203 - 1143032249 - 40182158 - 40183216 

- 43182100 - 433442 - 433615 - 435159 - 59849853 - 2966425698 - 

2966431425 - 2974480187 - 2974480742 - 2974483750 - 2974485641 - 

2994412903 - 2994412915 -2994413333 - 2994413400 - 2994413999  

Actividad 241009 - FABRICACIÓN EN INDUSTRIAS BÁSICAS DE PRODUCTOS DE 

HIERRO Y ACERO N.C.P. 

259200 - TRATAMIENTO Y REVESTIMIENTO DE METALES Y TRABAJOS DE 

METALES EN GENERAL 

351110 - GENERACIÓN DE ENERGÍA TÉRMICA CONVENCIONAL 

681098 - SERVICIOS INMOBILIARIOS REALIZADOS POR CUENTA PROPIA, 

CON BIENES URBANOS PROPIOS O ARRENDADOS N.C.P. 

Forma Jurídica SOCIEDAD ANONIMA 

Fecha de Contrato Social 12/02/1948 

Capital $ 1 000 000 000 

Patrimonio neto al 2022 $ 300 521 482 121 

Cantidad Empleados 5193 (Fuente: Form.931 04/2023) 

Domicilio Legal DR. JORGE A. SIMINI 250-90, (2804), CAMPANA, BUENOS AIRES, 

ARGENTINA 

Domicilios vinculados BOUCHARD 680 Piso 12 

MADERO EDUARDO AV. 940 Piso:03, (1106), CIUDAD AUTONOMA DE 

BUENOS AIRES, ARGENTINA 

BO PARQUE INDUSTRIAL - LOTE I, (8300), NEUQUEN 

AV H YRIGOYEN S-N, (9000), COMODORO RIVADAVIA 

PEROVSEK 00400, (9400), RIO GALLEGOS 

AV DON P D MENDOZA 01929, (1169), CAPITAL FEDERAL 

AV. LEANDRO N. ALEM 1067 - PISO 25, (1001), CIUDAD AUTONOMA DE 

BUENOS AIRES, ARGENTINA 

ALEM LEANDRO N ,AV. 1110, (1003), CAPITAL FEDERAL, CAPITAL Y GBA 

2- Datos Organizacionales  
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NORTE 

BALCARCE 277, (2804), CAMPANA, AMBA OESTE 

COSTA LUIS 1698 /CU/ 1, (2804), CAMPANA, AMBA OESTE 

RAWSON 433, (2804), CAMPANA, AMBA OESTE 

PERON PTE ,AV. 635 /TO/ 1 /CU/ 1 /DE/ 6, (2804), CAMPANA, AMBA 

OESTE 

ALEM LEANDRO N ,AV. 986, (1003), CAPITAL FEDERAL, CAPITAL Y GBA 

NORTE 

CARLOS MARÍA DELLA PAOLERA 299 , (1001), CIUDAD AUTONOMA DE 

BUENOS AIRES, ARGENTINA 

 

 
 
 

2.2 RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

SIDERCA es el fabricante líder de tubos y servicios relacionados para la industria de la energía del mundo y otras 

aplicaciones industriales. Su sistema de fabricación abarca los procesos de fabricación del acero, laminado y 

conformado de tubos, tratamiento térmico, roscado y acabado en 16 países. También cuentan con una red de I+D 

centrada en la mejora de su cartera de productos y sus procesos de producción. Su equipo, con base en más de 30 

países de todo el mundo, está unido por la pasión y por la excelencia en todo lo que hacemos. 

 

 

 

Fuente: Empresa. 
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2.3 MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

Misión 

“Nuestra misión es ofrecer valor a nuestros clientes mediante la innovación de productos y procesos, la excelencia 

en la fabricación, la integración de la cadena de suministro, la asistencia técnica y el servicio al cliente, con el 

objetivo de reducir los riesgos y costos, aumentar la flexibilidad y mejorar los tiempos de salida al mercado. Allí 

donde operamos, estamos comprometidos con la seguridad y con minimizar nuestro impacto sobre el medio 

ambiente, brindando oportunidades a nuestra gente, y contribuyendo al desarrollo sostenible de nuestras 

comunidades” 

Fuente: Empresa. 

 

 

2.4 INFORMACIÓN ADICIONAL / DATOS DE INTERÉS 

 

Fuente: Empresa. 
 
 
 

2.4.1 Certificado Fiscal para Contrataciones de la Administración Nacional 

Información no proporcionada por la empresa.  
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2.4.2 Constancia de inscripción AFIP/IIBB/Ganancias  

 

 



 

 

SIDERCA S.A.I.C. 

 

FIDELITAS ®            10/65 

 

  

 

Fuente: Empresa 

 

 

2.5 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 

 

 

 

2.6 ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 

Información no proporcionada por la empresa. 
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2.7 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES 

2.7.1 Socios / Accionistas 

Razón Social Nacionalidad/Pais Tax ID % 

TENARIS INVESTMENTS S.A.R.L. Luxemburgo 30-71567088-3 97.5 

TENARIS GLOBAL SERVICES S.A. Argentina 30-71144954-6 2.5 

Fuente: Empresa. 

 

 

2.7.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas 

N° Razón Social Nacionalidad/Pais Tax ID Tipo de Relación 

1 SIAT SOCIEDAD ANONIMA Argentina 30-60745136-9 Accionista de 

2 METALMECANICA S.A. Argentina 30-61240661-4 Accionista de 

3 OILFIELD SERVICES S.A. Argentina 30-71179026-4 Accionista de 

4 FINMA S.A. Argentina 30-53046172-2 Accionista de 

5 SCRAPSERVICE S.A. Argentina 30-68724249-8 Accionista de 

Fuente: Empresa. 
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2.7.3 Directivos 

Nombre y Apellido Nacionalidad/Pais Tax ID Cargo 

JAVIER MARIANO MARTINEZ ALVAREZ Argentina 20-17259394-2 Presidente 

CARLOS INDALECIO GOMEZ ALZAGA Argentina 20-21486411-9 Vicepresidente 

RAFAEL GUSTAVO MARTIN Argentina 20-14970232-7 Director 

MARCELO ADRIAN DE VIRGILIS Argentina 20-13641334-2 Director 

GABRIEL CARLOS D'ANGELO Argentina 20-16814104-2 Director 

Fuente: Empresa. 
 



 

 

SIDERCA S.A.I.C. 

 

FIDELITAS ®            13/65 

 

 



 

 

SIDERCA S.A.I.C. 

 

FIDELITAS ®            14/65 

 

 
 



 

 

SIDERCA S.A.I.C. 

 

FIDELITAS ®            15/65 

 

 



 

 

SIDERCA S.A.I.C. 

 

FIDELITAS ®            16/65 

 

 



 

 

SIDERCA S.A.I.C. 

 

FIDELITAS ®            17/65 

 

 
 



 

 

SIDERCA S.A.I.C. 

 

FIDELITAS ®            18/65 

 

 
 



 

 

SIDERCA S.A.I.C. 

 

FIDELITAS ®            19/65 

 

 



 

 

SIDERCA S.A.I.C. 

 

FIDELITAS ®            20/65 

 

 



 

 

SIDERCA S.A.I.C. 

 

FIDELITAS ®            21/65 

 

 



 

 

SIDERCA S.A.I.C. 

 

FIDELITAS ®            22/65 

 

 



 

 

SIDERCA S.A.I.C. 

 

FIDELITAS ®            23/65 

 

 

 



 

 

SIDERCA S.A.I.C. 

 

FIDELITAS ®            24/65 

 

 
 
 
 

2.7.4 Antecedentes de Principales Directivos 
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2.8 ACTIVOS  

2.8.1 Inmuebles 

No informado por la empresa. 
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2.8.2 Rodados 

No informado por la empresa. 

 
 

2.9 PUBLICACIONES OFICIALES 

Provincia: BORAFecha: 13/07/2023 

SIDERCA SAIC CUIT: 30550815997 Conforme las resoluciones adoptadas por la Asamblea Ordinaria Unanime de accionistas 
Consejo de Vigilancia y Directorio del 21/06/2023 el Directorio y Consejo de Vigilancia quedaron integrados de la siguiente 
manera: Presidente: Javier Mariano Martinez Alvarez; Vicepresidente: Carlos Indalecio Gomez Alzaga; Directores titulares: 
Rafael Gustavo Martin Marcelo Adrian de Virgiliis Gabriel Carlos DAngelo; Director suplente: Pablo Alasia; Consejeros de 
Vigilancia: Juan Jose Valdez Follino Fernando Carlos Moreno y Horacio Ramon de las Carreras Todos los Directores 
constituyen domicilio en Pasaje Carlos M della Paolera 297/299 piso 16 CABA Autorizado segun instrumento privado 
Asamblea de fecha 21/06/2023 Maria Constanza ALFONSO T : 128 F : 922 CPACF e 13/07/2023 N 53742/23 v 13/07/2023 

 
Provincia: BORAFecha: 20/07/2022 

SIDERCA SA INDUSTRIAL Y COMERCIAL CUIT: 30550815997 Conforme las resoluciones adoptadas por la Asamblea Ordinaria 
Unanime de accionistas y la reunion de Directorio celebradas el 26/5/2022 el Directorio quedo integrado de la siguiente 
manera: Presidente: Javier Mariano Martinez Alvarez; Vicepresidente: Carlos Indalecio Gomez Alzaga; Directores titulares: 
Rafael Gustavo Martin Gabriel Carlos DAngelo Marcelo Adrian de Virgiliis Director suplente: Pablo Alasia; Consejeros de 
Vigilancia: Juan Jose Valdez Follino Fernando Carlos Moreno y Horacio Ramon de las Carreras Todos los Directores 
constituyen domicilio en Carlos M Della Paolera 297/299 piso 16 CABA Autorizado segun instrumento privado Asamblea de 
fecha 26/05/2022 Fabiana Andrea Sinistri T : 66 F : 625 CPACF e 20/07/2022 N 55602/22 v 20/07/2022 

 
Provincia: BORAFecha: 07/09/2021 

SIDERCA SA INDUSTRIAL Y COMERCIAL CUIT: 30550815997 Conforme las resoluciones adoptadas por la Asamblea Ordinaria 
Unanime de accionistas celebrada el 17/5/2021 el Directorio quedo integrado de la siguiente manera: Presidente: Javier 
Mariano Martinez Alvarez; Vicepresidente: Carlos Indalecio Gomez Alzaga; Directores titulares: Rafael Gustavo Martin Gabriel 
Carlos DAngelo Marcelo Adrian de Virgiliis Director suplente: Pablo Alasia; Consejeros de Vigilancia: Juan Jose Valdez Follino 
Fernando Carlos Moreno y Horacio Ramon de las Carreras Secretaria del Directorio: Fabiana Andrea Sinistri Todos los 
Directores constituyen domicilio en Carlos M Della Paolera 297/299 piso 16 CABA Autorizado segun instrumento privado 
Asamblea de fecha 17/05/2021 Fabiana Andrea Sinistri T : 66 F : 625 CPACF e 07/09/2021 N 64716/21 v 07/09/2021 

 
Provincia: NACIONFecha: 01/12/2020 

SIDERCA S.A. INDUSTRIAL Y COMERCIAL CUIT: 30-55081599-7. La Asamblea Ordinaria y Extraordinaria Unánime de 
accionistas celebrada el 19/5/2020 resolvió renovar en sus respectivos cargos al Presidente, Sr. Javier Mariano Martínez 
Álvarez; al Vicepresidente, Carlos Indalecio Gómez Álzaga, a los Directores titulares, Sres. Rafael Gustavo Martín, Fabián 
Guillermo Lev, Gabriel Carlos DAngelo y a los integrantes del Consejo de Vigilancia, Sres. Juan José Valdez Follino, Fernando 
Carlos Moreno y Horacio Ramón de las Carreras. Con posterioridad, la reunión de Directorio celebrada el 23/06/2020, aceptó la 
renuncia del Director Titular, Sr. Fabian G. Lev y tomó nota de la designación del Sr. Marcelo Adrián de Virgiliis en el cargo de 
Director Titular, realizada por el Consejo de Vigilancia de la Sociedad, en uso de las facultades que le confieren la ley y el 
Estatuto Social. Todos los Directores constituyen domicilio en Carlos M. Della Paolera 297/299 piso 16° C.A.B.A. La asamblea 
antes indicada, también resolvió modificar los artículos 17°, 21° y 22° del Estatuto Social a fin de permitir que el Directorio, el 
Consejo de Vigilancia y la Asamblea de accionistas puedan celebrar sus reuniones a distancia. Autorizado según instrumento 
privado Asamblea de fecha 19/05/2020 Fabiana Andrea Sinistri - T°: 66 F°: 625 C.P.A.C.F. e. 01/12/2020 N° 60110/20 v. 
01/12/2020 BOLETÍN OFICIAL Nº 34.532 - Segunda Sección 13 Martes 1 de diciembre de 2020 

 
Provincia: BUENOS AIRES Fecha: 15/07/2019 

SIDERCA S.A.I.C. De acuerdo con las resoluciones adoptadas por la Asamblea Ordinaria Unánime de accionistas celebrada el 
27/06/2019, el Directorio y el Consejo de Vigilancia quedaron integrados de la siguiente manera: Presidente: Javier Mariano 
Martínez Álvarez; Vicepresidente: Carlos Indalecio Gómez Álzaga; Directores titulares: Rafael Gustavo Martín, Fabián Guillermo 
Lev, Gabriel Carlos D’Angelo, Director suplente: Mónica Pilar Bulzomi; Consejeros de Vigilancia: Juan José Valdez Follino, 
Fernando Carlos Moreno y Horacio Ramón de las Carreras. Secretario del Directorio: Fabiana Andrea Sinistri. Los directores 
constituyen domicilio especial a los fines del art. 256 de la Ley 19.550, en Pasaje Carlos M. della Paolera 297/299, piso 16º, 
C.A.B.A.. Autorizado según instrumento privado Asamblea de fecha 27/06/2019 Fabiana Andrea Sinistri - T°: 66 F°: 625 
C.P.A.C.F. e. 15/07/2019 N° 50232/19 v. 15/07/2019 Fecha de publicación 15/07/2019 

 
Provincia: BUENOS AIRES Fecha: 11/07/2018 

SIDERCA S.A.I.C. De acuerdo con las resoluciones adoptadas por la Asamblea Ordinaria Unánime y la reunión de Directorio de 
fecha 07/06/2018, el Directorio y el Consejo de Vigilancia quedaron integrados de la siguiente manera: Presidente: Javier 
Mariano Martínez Álvarez; Vicepresidente: Carlos Indalecio Gómez Álzaga; Directores titulares: Rafael Gustavo Martín, Fabián 
Guillermo Lev, Gabriel Carlos D’Angelo, Director suplente: Mónica Pilar Bulzomi; Consejeros de Vigilancia: Juan José Valdez 
Follino, Guillermo Horacio Hang y Horacio Ramón de las Carreras. Los Directores constituyen domicilio especial en Pasaje 
Carlos M. della Paolera 297/299, piso 16º, C.A.B.A. Autorizado según instrumento privado Asamblea de fecha 07/06/2018 
Fabiana Andrea Sinistri - T°: 66 F°: 625 C.P.A.C.F. e. 11/07/2018 N° 49467/18 v. 11/07/2018 Fecha de publicación 11/07/2018 
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OTRAS PUBLICACIONES 

Tenaris compra una empresa con plantas en América del Norte, Europa, Emiratos Árabes e Indonesia 
Fuente: cronista.com Fecha: 16/08/2023 

Tenaris, la holding de fabricantes de tubos de acero sin costura del grupo Techint, pagará u$s 166 millones para comprar 
Bredero Shaw International, empresa de revestimiento de tubos con nueve plantas, ubicadas en Canadá, México, Noruega, 
Indonesia, los Emiratos Árabes Unidos y los Estados Unidos, además de instalaciones móviles de concreto. El vendedor es 
Mattr, actual denominación del grupo canadiense de ingeniería e infraestructura para oleoductos Shawcor. Mattr y Tenaris 
anunciaron en las últimas horas la firma de un acuerdo definitivo para hacer la transacción. El precio, que incluye capital de 
trabajo, es libre de caja y deuda, sujeto a las condiciones habituales de ajuste, indicaron. 
Además de las plantas de Bredero, Tenaris hará take-over de instalaciones de investigación y desarrollo de clase mundial en 
Toronto y Noruega, además de un amplio portafolio de propiedad intelectual y de productos. El deal está sujeto a aprobaciones 
regulatorias en México y Noruega. "Se espera que el cierre ocurra durante los próximos seis meses, aproximadamente", 
anticipó el comunicado de la operación. 
Tenaris es la holding que Techint creó hace más de 20 años para agrupar a sus fabricantes de tubos de acero sin costura, que 
se utilizan principalmente en la industria petrolera. En las últimas dos décadas, se expandió fuerte en el mundo, a través de 
adquisiciones. Su activo en la Argentina es la planta de Campana, la ex Siderca y antes Dálmine, piedra fundacional del imperio 
siderúrgico de la familia Rocca. Proveyó los caños del Gasoducto Néstor Kirchner. La holding también tiene fuerte presencia en 
Vaca Muerta, huella que reforzó en 2021 con la adquisición de los activos locales de la empresa estadounidense de servicios 
petroleros Baker Hughes. En el primer semestre del año, Tenaris facturó u$s 8216 millones, un 59% más que entre enero y 
junio de 2022. La ganancia neta del período creció 99% interanual, a u$s 2265 millones. 
De sus ingresos, u$s 7892 millones correspondieron a las ventas de tubos, un 63% más que al 30 de junio del año pasado, con 
América del Norte como principal usina: u$s 1868 millones, un crecimiento interanual de 131%. En producción, el incremento 
global fue del 30%, a 2,22 millones de toneladas métricas. 

 
Royon recorrió Tenaris, la empresa que fabricó los tubos del GPNK 
Fuente: mase.lmneuquen.com Fecha:22/06/2023 

La secretaria de Energía de la Nación, Flavia Royon, recorrió las instalaciones del Centro Industrial de Tenaris en Campana, que 
produce tubos y servicios para la industria energética mundial y abastece a Vaca Muerta. La misma compañía opera también 
en Valentín Alsina, donde se produjeron los tubos para el Gasoducto Presidente Néstor Kirchner (GPNK). Además visitó la 
Escuela Roberto Rocca (ETRR) para interiorizarse sobre el modelo educativo que impulsa Tenaris y el Grupo Techint. 
Flavia Royon, visitó la localidad bonaerense de Campana para recorrer las instalaciones del Centro Industrial desde el que la 
firma Tenaris abastece al mercado energético mundial con tubos sin costura para la actividad exploratoria y productiva de la 
formación no convencional Vaca Muerta. 
"Techint y Tenaris fueron grandes aliados para la construcción del Gasoducto Néstor Kirchner. En la planta de Valentín Alsina 
de Tenaris se fabricaron los tubos que se usaron en la obra. Estamos muy agradecidos al Grupo, porque nos acompañó 
apostando a un proyecto transformador de la Argentina. Haber terminado el gasoducto en tiempo récord es una hazaña hecha 
en conjunto, con las empresas y los trabajadores que se sumaron a un proyecto transformador para la Argentina” sostuvo 
Royon. La secretaria recorrió los principales sectores del proceso de producción de tubos sin costura, como la Acería y el 
Laminador Continuo 2 (LACO2), para luego continuar la visita por el Centro de Investigación y Desarrollo (CINI). 
Con 8.300 empleados en todo el país, el Centro Industrial de Tenaris en Campana posee una capacidad de producción anual de 
1,3 millones de toneladas de tubos que abastecen a la industria del gas y el petróleo, exportada en un 75% a 18 países. Los 
tubos se utilizan para otras aplicaciones industriales como la minería, la industria automotriz y la construcción. 
La integración de las actividades industriales con las nuevas fuentes de energías limpias, impulsadas por la competitividad que 
genera para la Argentina contar con el gas no convencional como vector de transición de este proceso, se reflejan en las 
inversiones en curso que lleva adelante la compañía. 
Parque eólico 
Sobre este punto, la secretaria destacó que “entre sus inversiones Tenaris tiene previstos proyectos vinculados a reducir su 
huella ambiental. Uno de ellos, el parque eólico en la localidad bonaerense de Adolfo Gonzales Chaves que abastecerá el 50% 
de la demanda de energía eléctrica de la planta de Campana”. Y agregó: “Es una apuesta a la transición energética y a contar 
con una industria baja en emisiones”. 
El Parque Eólico de la Buena Ventura significa una inversión de 200 millones de dólares, contará con 24 aerogeneradores y 
permitirá, además, alcanzar una reducción de CO2 del orden de las 152.000 toneladas anuales. 
En su visita, la secretaria estuvo acompañada por la diputada nacional Micaela Morán, y por autoridades del Grupo Techint: 
Javier Martínez Álvarez (Presidente de Tenaris Cono Sur) y David Uriburu (Presidente de Relaciones Institucionales del Grupo 
Techint). 
Para la diputada Morán “Tenaris, además de producir los insumos para una obra clave para Argentina, como fue el gasoducto, 
sigue apostando a la industria nacional que es tan importante para la región. Es una empresa que apuesta e invierte en el país, 
en la formación y en la industria, y eso siempre debemos valorarlo y apoyarlo”. 
A su turno, Martínez Álvarez expresó: “Estamos muy contentos por haber recibido la visita de la secretaria de Energía, Flavia 
Royon a nuestro Centro Industrial. Aquí se producen tubos de acero sin costura que acompañan el desarrollo de Vaca Muerta 
como uno de los motores del país". 
Como parte de la jornada de actividades, Royon también se acercó hasta la Escuela Técnica Roberto Rocca (ETRR), ubicada en 
la misma ciudad, para interiorizarse del proceso educativo y formativo de los alumnos con foco en las competencias 
tecnológicas y la inserción en empleos industriales calificados. 

 
Comenzaron los trabajos de Tenaris en Río Neuquén Distrito Industrial 
Fuente: vacamuertanews.com Fecha:05/05/2023 

La metalúrgica internacional Tenaris adquirió 25 hectáreas en el parque industrial Distrito Industrial Río Neuquén, en Vista 
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Alegre, y construirá oficinas, un centro de almacenamiento y otro de mantenimiento, un lavadero de vehículos de gran porte, 
una sala de capacitaciones y un comedor. 
Las obras comenzaron a fines de abril de la mano de la firma cordobesa Origen, que ya comenzó con los trabajos de 
movimientos de suelo en el predio. 
Edgardo Barragán, representante de la empresa, dialogó con Vaca Muerta News Radio. “Mi empresa trabaja para Tenaris y 
estamos desarrollando dentro del predio, una nueva base operativa para todo lo que es el fracking y el desarrollo productivo en 
la zona”. “Estamos en la etapa constructiva de la obra, con lo que es movimiento de suelos en el predio. La idea es aprovechar 
todos los servicios que nos brinda Distrito Industrial Río Neuquén, en cuanto a la posibilidad de tener Internet, la energía y una 
serie de servicios más que nos brinda”, agregó. 
“Dentro de este Parque, Tenaris adquirió 25 hectáreas y en las cuales se van a desarrollar 10 hectáreas. Es importante la 
conectividad y la cercanía con la zona de producción, para el acopio de los distintos elementos que se utilizan en la industria, 
como equipos de fracking y personal administrativo que manejan esos equipos y se van a instalar en la zona”, destacó 
Barragán. Origen es la empresa de Córdoba que desarrolló el proyecto constructivo de esta nueva base de Tenaris. “Ellos nos 
encomendaron la dirección de la obra que se va a construir”. 
Según adelantó, se prevé que en esta base de Tenaris trabajen unas 400 personas. “Esto traerá un importante desarrollo a la 
zona, con el movimiento que esto implica. La base contará con estacionamiento para el personal y la flota. Un nuevo edificio 
administrativo y edificios donde se haga el mantenimiento de equipos que trabajen en la zona petrolera”. 
Cabe recordar que Río Industrial Distrito Neuquén es el primer parque industrial privado en Vaca Muerta. Está ubicado en Vista 
Alegre, a 25 kilómetros de la capital neuquina, en un lugar estratégico, sobre la ruta 67. “Este lugar le da accesibilidad a 
equipos pesados. Se podrá hacer mantenimiento de los mismos, sin acceder a Neuquén”, destacó Barragán. “Lo importante de 
esta zona, es que integra dos cuestiones importantes: el acceso del personal administrativo y el acceso de equipos que 
trabajan en la zona de afectación de pozos petroleros, para hacer mantenimiento más cómodo de estos equipos”, precisó. 
La inversión de Tenaris 
En noviembre de 2022, Gran Valle Negocios S.A, desarrolladora con más de 10 años de trayectoria en el mercado inmobiliario 
regional, anunció la reciente firma de un acuerdo comercial con Tenaris, empresa metalúrgica multinacional. Mediante el 
acuerdo, adquirió 25 hectáreas en Distrito Industrial Río Neuquén (DIRN), el parque industrial privado desarrollado por Gran 
Valle Negocios S.A., ubicado estratégicamente a mitad de camino entre Añelo y Neuquén Capital. 
El desembarco de Tenaris en DIRN es parte de un proyecto que incluye la construcción de oficinas, un centro de 
almacenamiento y otro de mantenimiento, un lavadero de vehículos de gran porte, una sala de capacitaciones y un comedor. 
La inversión incluye varias etapas con un valor estimado de 15 millones de dólares. Asimismo, esta obra implica la llegada de 
más de 200 empleados que desempeñarán sus tareas en esta nueva base. 
Cabe destacar que Tenaris se instalará en Distrito Industrial Río Neuquén con su unidad de negocios de servicios petroleros, a 
través de la cual brinda servicios de fractura hidráulica y Coiled Tubing. 
Tenaris así en Neuquén, con la adquisición de los lotes en Distrito Industrial Río Neuquén continua el desarrollo de un plan de 
negocios para poder responder a las necesidades de la industria y los desafíos que el crecimiento exponencial que Vaca 
Muerta está teniendo en estos tiempos. 

 
Martínez Álvarez, titular de Tenaris: “Argentina puede producir un gas competitivo, eficiente y abundante a 3 o 4 dólares por 
MMBTU” 
Fuente: econojournal.com.ar Fecha:17/10/2022 

El empresario profundizó sobre el escenario internacional y local y el impacto global que tuvo la guerra en Ucrania. Además, se 
refirió a la ventana de oportunidad que tiene Argentina ante esta situación, como futuro proveedor de recursos. A su vez, brindó 
detalles de los proyectos que está llevando adelante la compañía respecto al gasoducto Néstor Kirchner y a la ampliación de 
Oldelval. 
El presidente de Tenaris para el Cono Sur, Javier Martínez Álvarez, se refirió al impacto global que tuvo el conflicto bélico en 
Ucrania. En este sentido, aseveró que “los países europeos van a buscar fuentes alternativas de abastecimiento, y frente a esto 
Argentina tiene la posibilidad de acompañar el problema que se le presenta a Europa y convertirlo en una oportunidad de 
desarrollo”. 
En el análisis que realizó en el Energy Day -un evento exclusivo de EconoJournal– Martínez Álvarez exhibió que “Argentina 
puede producir un gas competitivo, eficiente y abundante a 3 o 4 dólares por MMBTU”. “Podemos generar un proyecto de 
licuefacción que nos permita exportar y así ayudar a los países europeos, pero también pensar en industrializar ese gas, 
generar una iniciativa de transformación industrial”, agregó. 
En ese sentido sumó: “Si aprovechamos esta oportunidad que se nos presenta, solucionaríamos muchos de los problemas de 
divisas que tenemos como país. Es un desafío, pero existe una necesidad muy grande y se ha comprobado que el recurso de 
Vaca Muerta es competitivo”. “Vivimos en una zona tranquila, sin conflictos bélicos y esto ahora entra en la ecuación y resulta 
una ventaja. Argentina debe trasmitir credibilidad”. 
En cuanto a los consensos políticos que tienen que darse para aprovechar la ventana de oportunidad que se presenta, marcó 
que “hay una comprensión de la política argentina y de la ciudadanía sobre cómo la energía puede contribuir al desarrollo del 
país”. “Vaca Muerta siguió creciendo en condiciones adversas, evidentemente tiene un potencial interesante. Este podría ser 
un extraordinario momento para dictar leyes”. 
Proyecciones 
El presidente de Tenaris para el Cono Sur afirmó que “hay dos proyectos para conectar Loma Campana con Puesto Hernández 
que habilitarían potencialmente la exportación de 100.000 barriles hacia Chile, sumado a que la duplicación de Oldelval 
agregaría 230.000 barriles, por lo cual podrían ser 350.000 barriles adicionales”. “Con esto Argentina llegaría a producir 1 
millón de barriles, que darían entre 8 y 10 billones de dólares por año en exportación, y cambiaría la ecuación energética y la 
macroeconomía del país”. 
Junto con esto planteó que “estas iniciativas tendrían que venir con un cúmulo de inversiones en Neuquén y reglas de juego 
claras que den previsibilidad”. 
Gasoducto Néstor Kirchner y Proyecto Duplicar 
Tenaris, la compañía perteneciente al Grupo Techint, tiene a su cargo la provisión de tubos con costura para el gasoducto 
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Néstor Kirchner. Martínez Álvarez manifestó que “este proyecto es un desafío extraordinario. Lo ideal hubiera sido lanzarlo en 
un proceso de dos años. Estamos movilizando todos nuestros recursos para llegar a término”. 
A su vez, detalló que “a las 24 horas de recibir la adjudicación y el primer pago del proyecto, estábamos dando la orden para 
lanzar la producción de acero y el contrato con la planta que lo lamina. Estamos fabricando los tubos en dos plantas, en la de 
Valentín Alsina y en otra en Brasil. Hicimos una inversión de ocho millones de dólares”. “La planta de Valentín Alsina tiene que 
producir un 30% arriba de lo que jamás produjo las 24 horas, durante los siete días”, precisó. 
Además, contó que para esta obra, desde la compañía «contratamos a más de 300 personas, y tres cuartos de la totalidad del 
personal son jóvenes de la zona, que comenzaron a trabajar en la industria”. 
No obstante, advirtió que “hay problemas de logística, faltan camiones. Para mover esos tubos tenemos que estar sacando un 
camión cada siete minutos desde nuestra planta, las 24 horas”. 
De igual forma, el ejecutivo de Tenaris dio a conocer que “en paralelo se va a estar llevando a cabo un oleoducto, pero el 
mundo sigue siendo complejo en cuanto al abastecimiento de productos”. 
Aún así destacó que, respecto a la ampliación del transporte de crudo, el proyecto de Oldelval– que permitirá ampliar la 
evacuación de 36.000 m3 a 72.000 m3, no ve grandes dificultades por parte de la compañía, pero sí “en el avance de la obra 
porque el sistema de construcción, de tendido de caños está estresado”. 

 
Así es el ambicioso plan de sustentabilidad de Tenaris en la Argentina 
Fuente: economiasustentable.com Fecha: 14/07/2022 

La industria del acero es una de las más importante a nivel mundial, ya que está involucrada en casi todos los procesos de 
infraestructura y en variedad de productos. Esto tiene un notable impacto en el cambio climático, ya que para su elaboración 
se requiere gran cantidad de calor y quema de combustibles, contribuyendo aproximadamente con el 8% de las emisiones de 
CO2 a nivel global. 
Por lo tanto, este sector tiene grandes desafíos para abordar la cuestión ambiental, tanto desde la reducción de su huella como 
desde la economía circular –el material tiene un excelente nivel de reciclaje-. En este sentido, las grandes empresas están 
apuntando a la eficiencia energética y disminuir sus emisiones. 
Cómo Tenaris está afrontando los desafíos ambientales y qué significa ser una empresa sustentable en Argentina. 
“El cambio climático y la transición energética son dos de los principales desafíos que tenemos por delante, no sólo nuestro 
sector de energía, sino la humanidad entera. Por eso, la sustentabilidad es trasversal a nuestra estrategia de negocios.”, 
explica Déborah Lanfranchi, directora senior HSE de Tenaris Argentina a Economía Sustentable. 
En esta oportunidad, en Economía Sustentable dialogamos con Tenaris, para conocer su estrategia de sustentabilidad, cómo 
está afrontando los desafíos ambientales y qué significa ser una empresa sustentable en Argentina. 
Plan de sustentabilidad 
En febrero de 2021, Tenaris anunció un plan global a mediano plazo para reducir la intensidad de sus emisiones de CO2 por 
tonelada de acero en un 30% hacia 2030, tomando como base comparativa el nivel en 2018. 
Este plan toma en consideración las emisiones de alcance 1, 2 y 3. Los alcances 1 y 2 incluyen emisiones directas e indirectas 
relacionadas con el consumo de electricidad en las operaciones, mientras que las emisiones de alcance 3 abarcan aquellas 
emisiones indirectas relacionadas con las materias primas utilizadas. Para alcanzar este objetivo, se utilizará una mayor 
proporción de chatarra de acero reciclada en su mezcla metálica, y realizará inversiones para incrementar la eficiencia 
energética y el uso de energías renovables. 
Acindar se asocia con PCR para apostar por las energías renovables: cuánto invertirá 
Tenaris aprobó un proyecto de inversión de 190 millones de dólares para construir un parque eólico en la localidad bonaerense 
de Gonzales Chaves. En este sentido, este año la empresa aprobó un proyecto de inversión de 190 millones de dólares para 
construir un parque eólico en la localidad bonaerense de Gonzales Chaves. El plan de desarrollo contempla la instalación de 24 
turbinas para una capacidad instalada total de 100,8 MW, con un factor de utilización de 58% y una producción eléctrica anual 
total de 509 GWh. El parque eólico abastecerá cerca del 50% de la energía eléctrica requerida por el Centro Industrial de la 
compañía en la ciudad de Campana, reduciendo las emisiones de CO2 en 152.000 toneladas por año. Se proyecta que los 
Ensayos de Puesta en Marcha tengan lugar en junio de 2023. 
Además, estas iniciativas, como parte de su estrategia de sustentabilidad, Déborah Lanfranchi detalla que la empresa ha 
realizado diferentes inversiones para reducir su huella. Como resultado, durante los últimos años, el Centro Industrial Campana 
concretó varias acciones claves en materia ambiental. 
En primer lugar, implementaron un nueva Planta de Tratamiento de Aguas con una capacidad de tratamiento de 2600 m3/h, lo 
que permite recircular el 90% del agua consumida por los dos laminadores y reducir la cantidad de caudal captada. 
Por otro lado, avanzó el Plan Maestro del Sistema de Aspiración de Humos de Acería. Esto permitió mejorar la retención de 
emisiones. Además, se amplió la capacidad de aspiración del sistema de captación de humos. 
Asimismo, la empresa realizó importantes inversiones para optimizar la performance ambiental de sus barnizadoras. Esto 
logró reducir las emisiones totales de VOC (partículas orgánicas volátiles). 
En cuanto al desarrollo de la economía circular, Lanfranchi, explica que “el acero, nuestro principal producto, ofrece una ventaja 
inmejorable para las operaciones sustentables: es una aleación que conserva sus propiedades intactas sin importar las veces 
que sea fundida y laminada”. Así, el 82% del acero utilizado proviene de insumos reciclados como automóviles, 
electrodomésticos, desechos industriales y armas confiscadas por el Estado para disposición final. La compañía también 
reutiliza los protectores plásticos de las roscas usados dentro de Tenaris Siderca: pasó de descartar 81 toneladas anuales en 
2018 a cero en 2020. 
Ser una empresa sustentable 
Consultada sobre los desafíos de ser una empresa sustentable en el país, Lanfranchi responde: “Creemos que el reto que 
afrontan hoy las empresas sustentables es conservar la licencia social para continuar operando en sus comunidades. Esto es 
un aspecto central debido a que la agenda ambiental pasó a ser prioritaria. Para retener esa licencia, las compañías no solo 
deben diseñar y ejecutar programas y planes de inversión para reducir su huella ambiental y promover una economía circular”. 
Agrega que tampoco alcanza con cumplir la reglamentación local y nacional, ni operar bajo los estándares de normas 
internacionales como las ISO. Más que nunca, en la actualidad se debe tener una política ambiental consistente y transparente. 
«Creemos que el reto que afrontan hoy las empresas sustentables es conservar la licencia social para continuar operando en 
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sus comunidades», sostienen. 
Por otro lado, afirma que la sinergia con el Estado y tercer sector es imprescindible. Sobre el trabajo con el sector social, desde 
Tenaris trabajan con Fundación Rewilding Argentina, una entidad sin fines de lucro que desarrolla diversos proyectos de 
conservación en el Parque Nacional Iberá de la provincia de Corrientes. A través de la donación periódica de tubos, contribuyen 
a proyectos de reinserción de fauna nativa como nutria gigante y yaguareté. 
Asimismo, colaboran con el Parque Nacional Ciervo de los Pantanos, un área protegida de 5.200 hectáreas ubicada a pocos 
kilómetros del Centro Industrial Campana. Donde llevaron adelante un Ecovoluntariado en el que personal de la compañía, 
junto a integrantes de la comunidad y alrededores, trabajaron durante una jornada en la optimización de la infraestructura del 
parque, la plantación de especies nativas y la instalación de bolardos en los senderos peatonales y cartelería informativa, entre 
otras tareas. «Desde la industria argentina tenemos un aporte relevante para ofrecer», afirman. 
En cuanto a la situación regional, expresa que es muy difícil comparar la performance ambiental de los países sudamericanos 
debidos a las diferencias de fondo que existe en cuanto a cantidad de habitantes, disponibilidad de recursos y desarrollo de 
sus economías. Pero, como ejemplo, nombra a Uruguay que, en materia de sustentabilidad, el país vecino se ubica muy bien en 
el ranking de los países que reportan ODS (41º de 135) y el Global Sustainable Competitiveness Index (34º de 180) (fuente: El 
País), en parte gracias a alcanzar una matriz energética hegemonizada por la energía hidráulica (55,6%) y eólica (33,6%)  
Sin embargo, agrega que Argentina también tiene una matriz energética bastante limpia más allá de contar con recursos 
hidrocarburíferos de envergadura y que necesita seguir desarrollando para mejorar su balanza de pagos y generar puestos de 
trabajo de calidad. “En definitiva, más allá de los indicadores y rankings, es clave identificar y analizar la factibilidad de 
implementación de las mejores prácticas de cada país. Y desde la industria argentina tenemos un aporte relevante para 
ofrecer”, afirma la directora. 
Oportunidades 
Por último, sobre la posibilidad del desarrollo de la sustentabilidad en el país, asegura que existe un camino extenso por 
recorrer en lo que hace a la promoción de una cultura sustentable hacia el interior de las organizaciones. Para plasmar valores 
y políticas ambientales, es indispensable fortalecer la responsabilidad individual. 
“La exploración de nuevas soluciones y optimizaciones en el proceso industrial es continúa. Tenaris sigue buscando 
desarrollar y suministrar productos para aplicaciones de energía con bajas emisiones de carbono, como pozos geotérmicos, 
conversión de residuos en energía (bio-energía), centrales eléctricas, estaciones de almacenamiento y repostaje de hidrógeno 
y actividades de captura y secuestro de carbono. Y mediante la construcción de un nuevo horno eléctrico en su Acería, prevé 
incrementar la eficiencia energética en el proceso de fabricación de acero”, finaliza Lanfranchi. 

 
Tenaris llegó a las 1000 fracturas en Vaca Muerta 
Fuente: rionegro.com Fecha: 04/08/2022 

La firma del grupo Techint, Tenaris anunció que junto a su unidad de negocio Tenaris Oil & Gas Services y, tras un año de haber 
iniciado las operaciones, ya superó las 1.000 fracturas hidráulicas en Vaca Muerta. La mayoría de estas se concentran en el 
área Fortín de Piedra. A su vez, destacaron que en la última operación alcanzaron la «mejor productividad, con un promedio de 
seis etapas por día». Según detalló el presidente de Tenaris para el Cono Sur, Javier Martínez Álvarez «a lo largo de estas 1.000 
fracturas fuimos aprendiendo de muchos desafíos, alcanzando en la última operación nuestra mejor productividad, con un 
promedio de seis etapas por día y con picos de nueve etapas en una sola jornada”. 
En su mayoría, estas operaciones se concentraron en Fortín de Piedra, el área operada por Tecpetrol, el principal bloque 
productor de shale gas en el país. La misma marcó un nuevo récord histórico de producción en julio con 20.600.000 metros 
cúbicos de gas. “Este es un proyecto clave para Tenaris que nos permite continuar ampliando nuestra oferta de servicios a 
clientes de la región«, destacó. En marzo de 2021 Tenaris adquirió equipos de fractura hidráulica coiled tubing y wire-line a la 
empresa Baker Hughes. «Apenas tres meses después la compañía concretaba su primera fractura«, remarcaron desde la 
firma. 
El proyecto avanzó «gracias a la puesta a punto de los equipamientos, la contratación de más de 100 personas y la 
consolidación de una cadena de valor compuesta por proveedores, repuestos y servicios, en su gran mayoría de origen 
nacional«. 
Tenaris y sus proyectos en Vaca Muerta 
Según adelantaron, desde la firma buscarán fortalecer las operaciones actuales «sumando nuevos equipos de fractura 
hidráulica y de coiled tubing de alta performance. Se incorporarán unidades de bombeo de mayor potencia y equipos 
periféricos, especialmente diseñados para las exigencias de las formaciones propias de Vaca Muerta». 
Para acompañar el nivel de operación de la firma, señalaron que construirán una nueva base de servicios, que contará con una 
superficie de 15 hectáreas y estará ubicada cerca de las principales operaciones petroleras de Vaca Muerta. «La inversión 
incluirá instalaciones de mantenimiento, almacenes, áreas de prueba de equipos y laboratorio de calidad y oficinas», 
expresaron. Tenaris Oil & Gas Services incorporó a la compañía a Francisco Liberatore como responsable de las operaciones 
en Neuquén. Liberatore destacó que todo el plan de inversiones y crecimiento “demuestra el fuerte compromiso de largo plazo 
de Tenaris en Neuquén y las oportunidades de vinculación con nuevos clientes para ampliar la oferta de servicios en la región». 

 
Tenaris vende su negocio de tubos estructurales en Estados Unidos 
Fuente: lexlatin.com Fecha: 19/11/2021 

La compradora es una filial del fabricante japonés Maruichi Steel Tube. 
Tenaris, una compañía del grupo argentino Techint, vendió su participación (100 %) en su filial estadounidense Geneva 
Structural Tubes a MKK USA, filial de su competidor, el fabricante de acero japonés Maruichi Steel Tube. El monto acordado 
asciende a 24,1 millones de dólares. Las partes habían firmado un acuerdo definitivo el 13 de octubre y concluyeron la 
negociación el 1 de noviembre con la participación de Mitrani Caballero & Ruiz Moreno (Buenos Aires) por parte de la 
vendedora. 
Supimos de la participación de Pillsbury Winthrop Shaw Pittman – Estados Unidos (Nueva York) por parte de la compradora. 
Sin embargo, la firma no atendió nuestras peticiones de información. 
Tenaris dijo que la desinversión en Geneva Structural Tubs está en línea con su estrategia a largo plazo de enfocarse en sus 
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negocios principales. La filial de Techint ofrece tubos con y sin costura y servicios relacionados a empresas del sector energía 
y otras industrias a escala global. Hace un año Tenaris conformó una empresa conjunta con la china Inner Mongolia BaoTou 
Steel Union para construir una planta de roscado de conexiones prémium de tubos de acero. 
Información de Ágora, la herramienta que sistematiza las operaciones de América Latina, da cuenta de la adquisición de IPSCO 
Tubulars, una empresa de la rusa PAO TMK, por parte de Tenaris, en 2019, por 1.209 millones de dólares. 

 
Javier Martínez Álvarez, de Tenaris: "Hay que aprovechar la ventana de oportunidad del petróleo" 
Fuente: forbesargentina.com Fecha: 04/10/2021 

Javier Martínez Álvarez ingresó al Grupo Techint en 1990, como joven profesional en el sector de Planeamiento de Propulsora 
Siderúrgica, que hoy forma parte de Ternium. Ingeniero industrial de la UBA, con un Máster en Management en la Universidad 
de Stanford, ocupó distintas posiciones de liderazgo en el área comercial en empresas del grupo en América Latina. Su última 
función en el negocio de aceros planos fue en la Dirección Comercial de Sidor (Ternium).  
En 2006 pasó al negocio de tubos sin costura al hacerse cargo de la Dirección General de TenarisTavsa en Venezuela. Luego 
de la adquisición de TuboCaribe, en Colombia, fue designado director general de la Región Andina y en junio de 2010 tomó a su 
cargo la presidencia de Tenaris Cono Sur. “La pandemia deja muchos aprendizajes y nuevos desafíos. Estamos viviendo las 
consecuencias; son procesos que venían ocurriendo pero que se turbocargaron”, asegura. 
¿Cómo fue el impacto en el negocio?  
Fue muy distinto de acuerdo con cada industria. Una empresa alimenticia en muchos casos no tuvo impacto porque la gente 
siguió comiendo. En otro extremo, una firma de espectáculos, entretenimiento o un restaurante tuvo un impacto dramático. 
Nuestra industria estuvo más cerca de los segundos que de los primeros. La movilidad en el mundo estuvo muy afectada y la 
energía tiene un vínculo directo con el nivel de movilidad. En la Argentina tuvimos uno de los impactos en movilidad más altos 
del mundo, si no el más alto. El parate fue total. La caída de equipos de perforación fue muy notable: pasamos de 70 equipos a 
0.  
¿Ningún país tuvo un parate tan alto?  
No tan grande. En el continente fuimos el país que más paró su nivel de actividad. La contracara es Medio Oriente, no cayó 
mucho y no crece mucho. Norteamérica está recuperándose muy vigorosamente, no todavía a nivel prepandemia, tienen un 
20/25% menos. El no convencional, el shale, año a año tiene unas mejoras de productividad increíbles, y la pandemia no hizo 
más que aguzar el ingenio. 
El nivel prepandemia, a octubre de 2019, eran unos 70 equipos. Bajó a cero y ahora estamos en 50, pero con algo más de 
productividad, con lo cual podría ser un equivalente a 55. Bastante recuperado.  
¿Cómo imaginás el corto plazo, con todos los efectos conjuntos? 
En el corto plazo la respuesta es fácil: se va a seguir recuperando. Está volviendo la movilidad y en la Argentina viene creciendo 
sostenidamente. Lo que hubo es un cambio interesante de mix, dependiendo del usuario final. Por ejemplo, el gasoil para el 
campo casi nunca bajó. El de transporte de carga se recuperó mucho más rápido que el combustible. Y un dato de color: los 
padres llevando a los chicos al colegio representaba entre el 5 y el 10% de consumo de combustible. Eso está dando ese 
último empujoncito de consumo. En el corto plazo vemos una sostenida recuperación dentro de una tendencia global que tiene 
que ver con todo el tema ambiental, una tendencia a mediano plazo, a mi juicio, inexorable. 
¿Cuál va a ser el futuro de la industria ante esta transformación?  
Hay una ventana de petróleo y una de gas. En la de petróleo veo una tendencia de recuperación en el corto plazo y en los 
próximos años muy sostenida. Hay países que siguen recuperando consumo y van a seguir creciendo. Pero aparece esta 
tendencia medio inexorable de la electrificación vehicular que se acelera pospandemia. Se habla del peak oil, que es cuándo se 
va a dar el pico del consumo de petróleo, y es muy probable que ocurra en los próximos años. No sé si son tres, cinco o siete 
años. Pero hay una ventana de tiempo que si no la aprovechamos se nos va a pasar la oportunidad. Soy mucho más optimista. 
¿Hasta cuándo va a recuperar el precio del petróleo antes de que se anticipe a su futura caída? 
 El precio del petróleo es una combinación entre oferta y demanda. La OPEP como ente de coordinación de oferta ejerció 
mucha o no tanta capacidad de impactar el precio. Antes, el petróleo estaba muy marcado por inversiones gigantescas. El 
shale pasó a moderar esos picos de sobreoferta. Durante la crisis el precio creció de manera bastante sostenida. Hoy hay un 
nivel de precio del petróleo muy sano para que se desarrolle la industria. Para aterrizarlo en Argentina, con el petróleo a US$ 
60/70, explotar Vaca Muerta es un negocio rentable. Por eso hablo tanto de una oportunidad para generar divisas, empleo, 
capacidad de desarrollo, procesos logísticos de automatización que se pueden aplicar a otras industrias o en el gas, que tiene 
una ventaja más amplia de desarrollo. 
¿Y cuándo se capitalizaría esa oportunidad para la Argentina?  
En el muy corto plazo. Vaca Muerta es como si hubieses descubierto que tenés 2 millones más de pampa húmeda. ¿Cuándo 
sería un buen momento para plantarlos? Te diría ya. En petróleo, el imperativo es que quizás la ventana se te va a ir cerrando. 
El proyecto que desarrollo YPF en petróleo y Tecpetrol en gas probó que el recurso de Vaca Muerta en Argentina hay capacidad 
para explotarlo, técnicamente es sobresaliente, se puede explotar económicamente y está la oportunidad hoy porque hay un 
mercado sano afuera y con un buen nivel de precios. La falta de dólares ha sido uno de los grandes dramas que metió a la 
Argentina en crisis o frenó de manera brutal su crecimiento. Tener otro campo argentino generando divisas es un imperativo, y 
acá hay un sector que te puede dar esto de manera muy concreta. 
¿El impacto podría ser y?  
El impacto podría ser ya con las condiciones adecuadas.  
¿Cuáles son las condiciones necesarias?  
Se está hablando de algunos cambios que apuntan en la dirección correcta, pero quizás les falta contundencia. Una 
explotación sólida de Vaca Muerta requiere del ingreso de capitales, a los que hay que darles previsibilidad de poder repagar, y 
los accionistas que invirtieron tienen que tener la posibilidad de remunerar esa inversión. Todo negocio tiene desafíos. Hay 
muchos inversores dispuestos a tomar riesgos de la variación en el precio del petróleo, pero si se suma incertidumbre en las 
reglas de juego se agrega grados de complejidad. El tema es si la Argentina se convence de que acá tiene una oportunidad y 
en qué magnitud la quiere aprovechar. A mi juicio todavía le falta un poco más de contundencia. 
¿Ves que se pueda resolver de acá a los próximos dos años? 
 En parte puede ser que se vaya acomodando la macro, pero sugeriría no ponerlo atrás de la macro. Hay un tema del huevo y la 
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gallina, pero el sector energético puede ayudar a la macro. Porque en una primera etapa vendría un flujo de capitales y 
estaríamos discutiendo cómo resarcir esos capitales dentro de equis años cuando el inversor quiera ver un retorno. Es al revés, 
el desarrollo de Vaca Muerta te puede traer ingreso de capitales al país, mayor pago de impuestos, la generación de empleo 
genuino y bien remunerado. 
¿Cuánto influye el factor ideológico y cuánto las discrepancias técnicas? 
 No sé cuánto influye lo ideológico. Me imagino que cualquier gobernante de cualquier país tiene el dilema de que, si se lo da a 
un sector, ¿por qué no a otro? No descarto lo ideológico, pero no me consta que sea el problema. No lo tengo claro. Es una 
señal que daría si me pusiera en sus zapatos, se puede articular por qué hay que darlo. Un ejemplo: el Plan Gas. Viví la 
discusión en los últimos tres gobiernos y todos llegaban a la conclusión de que había que promover con un precio diferencial el 
gas no convencional. Imaginate, si se hubiese hecho eso de manera constante como política pública argentina, la potencia que 
hubiera tenido hoy el desarrollo gasífero argentino y la previsibilidad que le hubiera dado a una pyme. La Argentina debería 
tener la capacidad de generar políticas públicas. No pretendo que la política se ponga de acuerdo en todo, pero deberíamos 
poder en algunas cosas. Hay un problema en Latinoamérica, y Argentina no es la excepción, que es que nos falta una mirada 
de mediano largo plazo en algunos sectores. El país adolece de un cortoplacismo crónico. No quiero echarle toda la culpa a la 
política porque es una responsabilidad de todo el país. Hay muchos países que llegaron a la conclusión de que la energía es un 
tema demasiado importante para ser definido de manera táctica, y que es necesaria una mirada estructurada y de largo plazo. 
No lo tenemos o no lo tuvimos hasta ahora.  
Desde lo positivo, la política tuvo un aprendizaje, hay una comprensión de que la energía es un tema crítico, que puede generar 
un déficit de balanza de pagos fenomenal como ocurrió. Y otro aprendizaje es entender que, por ejemplo, EE.UU. en algún 
momento promovió el desarrollo de la producción de gas y tuvo un precio diferencial para la venta y para la exportación. O sea, 
mercados muy competitivos en determinado momento intervienen para desarrollar sus industrias. Hubo aprendizajes y me 
encantaría ver esto culminado en una política de largo plazo con reglas de juega estable.  
El tema en algún punto excede a los individuos y al instante. Esto es un desafío del país, de la Argentina, si se pudiera decir: 
“Para el desarrollo de Vaca Muerta, hacemos esto y le damos esta regla de juego, ¿estamos todos de acuerdo? Vamos para 
allá”. 
¿Nicolás Arceo y Juan José Aranguren, por decir dos personas que tienen una visión antagónica, se pondrían de acuerdo más 
rápido si no existieran los ministros de Economía de cada espacio? 
 Yo te digo que la Argentina tendría que sentarse, y la clave es que haya una convicción de avanzar, que se definan estos 
lineamientos y reglas de juego, y después los secretarios de Energía que entren y salgan ya van a haber participado de este 
proceso, y van a tener que seguir implementando un blueprint que se lanzó para la República Argentina. 
¿Qué impacto puede tener en el negocio el resultado de las elecciones de medio término?  
Lo importante son las reglas del juego. Me encantaría que la Argentina no viviera de manera dramática cada dos años. Me 
gustaría ver una Argentina donde tenemos un conjunto de cosas en las que nos tenemos que poner de acuerdo, fijar reglas y 
no tocarlas. Si vamos a hablar de Vaca Muerta es probable que tengamos un consenso bastante generalizado en que valdría la 
pena hacer un desarrollo al menos durante un tiempo para promover la generación de divisas y empleo. Y también es muy 
probable que en 20 años nos tengamos que poner de acuerdo en un desarrollo que vaya incorporando nuevas formas de 
energía. Ya tendríamos que haber aprendido que, salvo en situaciones excepcionales (como una pandemia), no queremos 
tener déficit fiscal. Y esto daría una previsibilidad y una estabilidad al manejo económico. Esta problemática excede una 
elección. 
¿Hay voluntad en los líderes políticos de generar este consenso? ¿O la grieta como herramienta de obtención de capital 
político en el corto plazo sigue siendo predominante?  
Hay un problema hasta mundial en este sentido. La irrupción de la tecnología en el mundo de la comunicación generó mucho 
compartimiento y un estilo que muchas veces tendió a polarizar más. El problema del agrietamiento en las sociedades está 
pasando desde el mundo árabe al Brexit, la elección estadounidense y la Argentina. Lo veo como un problema más de esta 
época. 
 ¿Qué dólar proyectás para el forecast 2022? 
 Argentina tiene que reducir la brecha, porque hace todo muy complicado, como retener a un joven con ofertas laborales en el 
mundo. La dispersión de ingresos es tan alta que está generando en algunos sectores una tensión fenomenal porque el nivel 
de ingresos en dólares paralelos en Argentina es inéditamente bajo. No creo que ese tipo de cambio hoy sea de equilibrio, está 
reflejando distorsiones e incertidumbres grandes de la macro. Tampoco tenemos que cometer el error de dejar apreciar 
muchísimo la moneda, porque nos genera un bienestar en el corto plazo de acceder a bienes y viajar, y después termina mal. 
Me gustaría imaginarme que aprendimos que esto nos mete en problemas. Pero el actual no es de equilibrio. 
¿Algo a mitad de camino imaginás?  
Veníamos con una dinámica hasta principio de año y ahora hay una desaceleración. Leo lo que veo: una devaluación que venía 
acompañando más o menos la inflación, y ahora hay una devaluación que no viene acompañando la inflación.  
¿Se explica por las elecciones?  
Posiblemente. Esto uno lo puede entender (lo táctico), pero espero que no sea una definición estratégica. No creo que sea una 
definición de estrategia, pero es algo que no deberíamos dejar que perdure porque ya sabemos que nos mete en problemas. 

 
Tenaris Siderca, en Campana 
Fuente: eleconomista.com Fecha: 16/10/2021 

El desembarco de Agostino Rocca en Campana en la década del '50 transformó por completo la ciudad de Campana -alguna 
vez llamada “la Manchester argentina”- que vivía desde hace años un período de aletargamiento.  
En 1954, con la primera laminación de un tubo sin costura en América Latina en la Dálmine SAFTA, hoy Tenaris, la ciudad inició 
un ciclo de crecimiento y desarrollo. A la oleada de inmigrantes europeos que acompañaron a Rocca en su gesta empresaria, 
le siguió un flujo de migración interna protagonizada por miles de trabajadores que se sumaron a la firma. 
Ante este nuevo escenario, Tenaris acompañó desde siempre y en forma activa las necesidades de sus trabajadores y la 
ciudad, bajo la filosofía de que el crecimiento de su proyecto industrial debe ir acompañado del desarrollo de sus 
comunidades. Así nacieron los barrios Dálmine, y las tres etapas del barrio Siderca (rojo, celeste y verde).  
En paralelo Tenaris edificó más de 20 instituciones educativas en Campana y Zárate, construyó capillas y plazas, sociedades 
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de fomento y desarrolló una infraestructura de servicios. Entre 1960 y 1979 creó y gestionó la Escuela Técnica Enrique Rocca, 
legado que retomó la actual Escuela Técnica Roberto Rocca (ETRR), que forma técnicos de excelencia en las especialidades 
de Electrónica y Electromecánica.  
Otro aporte de Tenaris fue la fundación del Club Villa Dálmine, con un estadio de fútbol profesional, campos de entrenamiento 
y formación de divisiones inferiores y una sede social para la práctica de otras disciplinas.  
Hoy, la principal avenida de la ciudad lleva el nombre de Agostino Rocca, quien descansa en el cementerio local. Y también, el 
arco de entrada a Campana, su monumento más característico, está construido con tubos sin costura. 
Nacida en Argentina, Tenaris es hoy la compañía líder mundial de tubos y servicios relacionados para la industria de la energía 
y otras aplicaciones industriales. Cuenta con una dotación de 19.000 empleados alrededor de 30 países en el mundo, 6.500 en 
Argentina y continúa con un ambicioso despliegue de su plan de Relaciones con la Comunidad enfocado en las áreas de 
educación (el 90% del presupuesto se destina a iniciativas educativas), con programas insignia como Gen Técnico, como así 
también en áreas de fortalecimiento de la infraestructura sanitaria, Comunidad y Ambiente. 

 

 

2.10 CERTIFICACIONES 

2.10.1 Certificaciones de Calidad 

N° Certificado Expedido por Fecha Emisión Fecha Vencimiento 

1 IRAM- ISO 17025:2017 ILAC MRA 31/01/2020 Vigente 

Fuente: Empresa. 
 
 

 
 

 
Se adjunta Archivo (pág. 1 de 3) 
Fuente: Empresa. 
 
 
 

2.10.2 Distinciones Obtenidas 

No se detectó información.  
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2.10.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria 
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2.11 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2021 3211 39 1037 4287 

2022 3796 45 1248 5089 

2023 3735 39 1277 5051 

Fuente: Empresa. 
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Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.12 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO 

No informado por la empresa. 
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3.1 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGÚEDAD EN EL MERCADO  

 PRODUCTOS Y SERVICIOS 

 

Fuente: Empresa. 

 

 

3.2 DETALLES Y EVOLUCIÓN DE COMPRAS Y VENTAS 

No informado por la empresa. 
 

 

 

3.3 VENTAS A PAN AMERICAN ENERGY S.L. SUC. ARGENTINA 

La empresa no informó ventas a PAE. 

 

 

3- Situación Comercial 
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3.4 PROVEEDORES 

 

Fuente: Medios de Consulta Externa. 
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3.5 CLIENTES 

 

Fuente: Medios de Consulta Externa. 
 

 

 

3.6 SEGUROS 

3.6.1 Registro de contratos con las ART 

Aseguradora: FED. PATRONAL 

N° de contrato: 216638 

Desde: 01/05/2018 - Cambio de Aseguradora 

Hasta: Afiliación vigente 
 

Aseguradora: EXPERTA ART 

N° de contrato: 452302 

Desde: 01/12/2016 - Absorción de una ART por parte de otra. 

Hasta: 30/04/2018 - Cambio de Aseguradora 
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Aseguradora: EXPERTA - 

N° de contrato: 26075 

Desde: 01/07/1996 - Alta de afiliación 

Hasta: 30/11/2016 - Absorción de una ART por parte de otra. 
 

 

3.6.2 Contratos extinguidos por falta de pago 

No se registran contratos extinguidos por falta de pago. 

 

 

3.6.3 Otros Seguros contratados 

N° Tipo de Seguro Compañía Aseguradora Nº Póliza Suma Asegurada Moneda 

1 RIESGOS VARIOS ACE SEGUROS S.A. N/D N/D N/D 

2 RIESGOS VARIOS 
BOSTON CIA ARG. DE SEGUROS 

S.A. 
N/D N/D N/D 

3 RIESGOS VARIOS 
LA MERIDIONAL CIA ARG. DE 

SEGUROS S.A. 
N/D N/D N/D 

4 RIESGOS VARIOS 
HSBC  LA BUENOS AIRES 

SEGUROS S.A. 
N/D N/D N/D 

Fuente: Medios de Consulta Externa. 
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4.1 IMPORTACIONES  

 

Período Consumo 
(F.O.B. U$S) 

Temporal 
(F.O.B. U$S) 

Depósito 
(F.O.B. U$S) 
Zona Franca 

(F.O.B. U$S) 
Total 

dic-22 $71 218 856 $15 264 019 $7 472 170 $10 328 183 $104 283 228 

nov-22 $19 679 649 $3 172 260 $7 775 138 $0 $30 627 047 

oct-22 $5 996 008 $18 892 867 $14 580 700 $43 504 783 $82 974 358 

sep-22 $16 593 390 $15 750 458 $11 556 209 $0 $43 900 057 

ago-22 $8 516 309 $31 766 013 $6 719 645 $0 $47 001 967 

jul-22 $4 406 195 $25 407 123 $2 300 314 $0 $32 113 632 

jun-22 $9 577 724 $20 443 318 $861 938 $0 $30 882 980 

may-22 $4 800 405 $21 107 706 $960 503 $0 $26 868 614 

abr-22 $21 286 603 $26 300 159 $888 978 $0 $48 475 740 

mar-22 $21 189 575 $7 728 732 $0 $0 $28 918 307 

feb-22 $12 652 713 $13 757 446 $229 711 $0 $26 639 870 

ene-22 $5 270 637 $19 109 701 $0 $0 $24 380 338 

dic-21 $18 606 515 $14 957 513 $0 $0 $33 564 028 

nov-21 $6 774 822 $13 550 963 $0 $0 $20 325 785 

oct-21 $11 642 751 $24 789 003 $0 $0 $36 431 754 

sep-21 $25 163 798 $32 874 671 $3 037 221 $0 $61 075 690 

ago-21 $8 801 264 $31 840 434 $0 $0 $40 641 698 

jul-21 $8 017 903 $7 308 798 $0 $0 $15 326 701 

jun-21 $4 943 074 $31 220 270 $0 $0 $36 163 344 

may-21 $4 769 164 $15 381 971 $0 $0 $20 151 135 

abr-21 $14 975 881 $24 636 089 $0 $0 $39 611 970 

mar-21 $12 508 462 $12 168 835 $0 $0 $24 677 297 

feb-21 $2 424 654 $10 720 791 $0 $0 $13 145 445 

ene-21 $2 606 146 $421 983 $0 $0 $3 028 129 

dic-20 $3 788 250 $2 873 893 $0 $0 $6 662 143 
 

  

4- Comercio Exterior 
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4.2 IMPORTACIONES POR PAÍS  

País % 
(F.O.B. U$S) 

Total 

BRASIL 40.87 $ 105 716 516 

MÉXICO 11.01 $ 28 473 514 

ITALIA 10.88 $ 28 146 262 

ALEMANIA 5.38 $ 13 904 047 

ESTADOS UNIDOS 5.29 $ 13 684 426 

Otros 26.58 $ 68 746 682 

Totales  $ 258 671 447 
Valores estadísticos aproximados 

 
 

 
 

 

 
4.3 IMPORTACIONES POR RUBRO  

Nombre Posición % 
(F.O.B. U$S) 

Total 

MINERALES DE HIERRO Y SUS CONCENTRADOS, INCLUIDAS LAS 
PIRITAS DE HIERRO TOSTADAS (CENIZAS DE PIRITAS). 

2601 34.10 $ 88 199 472 

FERROALEACIONES. 7202 17.81 $ 46 062 600 

TUBOS Y PERFILES HUECOS, SIN SOLDADURA (SIN COSTURA)*, 
DE HIERRO O ACERO. 

7304 16.84 $ 43 555 197 

ACERO INOXIDABLE EN LINGOTES O DEMÁS FORMAS 
PRIMARIAS; PRODUCTOS INTERMEDIOS DE ACERO INOXIDABLE. 

7218 2.72 $ 7 027 011 

ELECTRODOS Y ESCOBILLAS DE CARBÓN, CARBÓN PARA 
LÁMPARAS O PILAS Y DEMÁS ARTÍCULOS DE GRAFITO U OTROS 
CARBO NOS, INCLUSO CON METAL, PARA USOS ELÉCTRICOS. 

8545 2.70 $ 6 987 385 

Otros  25.84 $ 66 839 782 

Totales   $ 258 671 447 
Valores estadísticos aproximados 
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4.4 EXPORTACIONES  

 

 

 

 

4.5 EXPORTACIONES POR PAÍS  

País % 
(F.O.B. U$S) 

Total 

CANADÁ 29 $ 718 962 116 

ESTADOS UNIDOS 26 $ 656 406 322 

COLOMBIA 9 $ 226 204 946 

MÉXICO 8 $ 189 851 471 

EMIRATOS ARABES UNIDOS 6 $ 151 501 629 

Otros 22 $ 538 587 815 

Totales  $ 2 481 514 299 
Valores estadísticos aproximados 

 



 

 

SIDERCA S.A.I.C. 

 

FIDELITAS ®            45/65 

 

 

 

 

4.6 EXPORTACIONES POR RUBRO  

Nombre Posición % 
(F.O.B. U$S) 

Total 

TUBOS Y PERFILES HUECOS, SIN SOLDADURA (SIN COSTURA)*, 
DE HIERRO O ACERO. 

7304 69.62 $ 1 727 570 808 

LOS DEMÁS ACEROS ALEADOS EN LINGOTES O DEMÁS FORMAS 
PRIMARIAS; PRODUCTOS INTERMEDIOS DE LOS DEMÁS ACEROS 
ALEADOS. 

7224 27.31 $ 677 740 765 

ACCESORIOS DE TUBERÍA (POR EJEMPLO: EMPALMES 
[RACORES], COD OS, MANGUITOS), DE FUNDICIÓN, HIERRO O 
ACERO. 

7307 1.84 $ 45 639 059 

PRODUCTOS INTERMEDIOS DE HIERRO O ACERO SIN ALEAR. 7207 1.13 $ 28 049 032 

LAS DEMÁS MANUFACTURAS DE PLÁSTICO Y MANUFACTURAS 
DE LAS DEMÁS MATERIAS DE LAS PARTIDAS 39.01 A 39.14. 

3926 0.05 $ 1 252 489 

Otros  0.05 $ 1 262 146 

Totales   $ 2 481 514 299 
Valores estadísticos aproximados 
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5.1 CHEQUES RECHAZADOS 

No se registran cheques rechazados. 

 

 
 
 

5.2 CENTRAL DE DEUDORES 

 
Importes expresados en Miles de Pesos 

  

5- Situación Bancaria 
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1 Situación Normal (atraso hasta 30 días) 

2 Con Riesgo Potencial (atraso de 31 a 90 días) 

3 Con Problemas (atraso de 91 a 180 días) 

4 Con Alto Riesgo de Insolvencia (atraso de 181 a 365 días) 

5 Irrecuperable (atraso de más de 365 días) 

6 Irrecuperable por Disposición Técnica (Morosos de ex-entidades financieras, con atraso de más de 180 días) 

  B.C.R.A. no informa 
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5.3 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

No informado por la empresa. 
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6.1 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDADO 

No se registran Juicios comerciales como Demandado 

 

 

 

6.2 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDANTE 

No se registran Juicios comerciales como Demandante 

 

 

 

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES 

6.3.1 Detalle de Inscripciones Fiscales 

Código Nombre Estado Fecha Inscripción 

10 GANANCIAS SOCIEDADES ACTIVO 1901-01 

25 GANANCIA MINIMA PRESUNTA ACTIVO 1999-01 

30 IVA ACTIVO 1989-03 

103 REGIMENES DE INFORMACIÓN ACTIVO 2005-01 

186 ACTIVOS SOCIEDADES L.23905 BAJA DEFINITIVA 1984-08 

208 RET.GAN.RG2651-PRE-SICORE BAJA DEFINITIVA  

210 GANANCIAS REG ESP INGR RG 830 ACTIVO 2004-07 

211 BP-ACCIONES O PARTICIPACIONES ACTIVO 2003-05 

217 SICORE-IMPTO.A LAS GANANCIAS ACTIVO 1999-12 

218 IMP.A LAS GAN.- BENEF.DEL EXT. ACTIVO 2018-10 

301 EMPLEADOR-APORTES SEG. SOCIAL ACTIVO 1948-03 

351 CONTRIBUCIONES SEG. SOCIAL BAJA DEFINITIVA 1995-08 

353 RETENCIONES CONTRIB.SEG.SOCIAL ACTIVO 2000-01 

461 INTERNOS-OTROS BIENES Y SERVIC BAJA PROVISORIA  

462 INTERNOS-ACEITES LUBRICANTES BAJA DEFINITIVA  

482 INTERNOS-CUBIERTAS BAJA DEFINITIVA  

483 FONDO NAC.VIALIDAD-CUBIERTAS BAJA DEFINITIVA  

484 FON.NAC.COMPLEMENT. VIALIDAD BAJA DEFINITIVA  

730 OPERADORES RG 3569 BAJA DEFINITIVA 1995-05 

767 SICORE-IMPTO.AL VALOR AGREGADO ACTIVO 2000-01 

787 RET ART 79 LEY GCIAS INC A,BYC ACTIVO 2015-02 
 

Contribuyente no amparado en los beneficios promocionales INDUSTRIALES establecidos por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 y 22973, a la 
fecha de emisión de la presente constancia. 
Esta constancia no da cuenta de la inscripción en el Impuesto sobre los Bienes Personales ni del Impuesto Exteriorización - Ley 26476, la cual de 

corresponder deberá solicitarse en la Dependencia donde se encuentra inscripta la referida. 
 
  

6- Situación Judicial Comercial 
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6.3.2 Informe Estado de Deudas por Provincia 

Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de la Pcia. de Bs. As.  

 

 
 
 

6.3.3 Embargos 

No se detectó información.  

 

 

6.3.4 Otra información Fiscal o Previsional de Interés 

 

 

SIDERCA S.A.I.C. CUIT 30550815997, no presenta sanciones laborales publicadas en el listado REPSAL vigente al 

22/08/2023. 
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7.1 INTEGRIDAD 

 

7- INTEGRIDAD 
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Consultar con el área Gestión de Proveedores. 
 
 
 
 

7.2 INFORMACIÓN DE PRENSA NEGATIVA 

Consultar con el área Gestión de Proveedores.   
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8.1 DATOS CONTABLES  

 

 

  

8- Estados Contables 
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SITUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL  

Para el análisis de la situación económica financiera y patrimonial de la Empresa se utilizaron los Estados Contables 

correspondientes a los ejercicios 2020, 2021 y 2022 (fecha de cierre 31/12) expresados en pesos argentinos. 

Información auditada sin salvedades. 

Principales indicadores 

Económicos: 

− Las Ventas del ejercicio cerrado 12/2022 alcanzaron a un total de $321.310 Millones vs $245.592 Millones 

en el ejercicio anterior, evidenciándose un incremento interanual del 30.8%. 

− Los Costos Directos disminuyeron en su incidencia sobre las Ventas pasando del 74.6% al 67.1% mientras 

que los Gastos de Estructura hicieron lo propio, pasando del 15.9% al 14.4% en su participación.  

− En la parte no operativa del cuadro de resultados imputaron Ingresos por $33.232 Millones (10.4% 

s/ventas) correspondientes a Resultados Financieros y por Tenencia (incluye RECPAM) y a Resultados de 

inversiones en Sociedades, y Egresos Netos por $1.108 Millones (0.4% s/ventas) afectados 

mayoritariamente a Donaciones y egresos diversos. 

− De acuerdo con lo expuesto en los párrafos precedentes, se registró una Ganancia Final de $62.993 

Millones (19.61% s/ventas) vs la ganancia de $21.069 Millones (8.58% s/ventas) en el ejercicio anterior. 

En resumen, la compañía presentó a 12/2022 crecimiento de Ventas, caída de Costos Directos y de Gastos de 

Estructura, presentando una excelente ganancia final. 

Financieros.  

− El indicador de Liquidez Corriente cayó de 2.79 a 2.17, pero manteniendo valores elevados.  

− El Capital de Trabajo fue $98.060 Millones, equivalente al 24.5% del Activo, siendo ajustada la relación.   

En resumen, la situación financiera resultó dispar, con muy buen nivel de liquidez y Capital de Trabajo en ajustada 

relación con el Activo. 

Patrimoniales: 

− El Patrimonio Neto a 12/2022 fue $300.521 Millones vs $262.321 Millones en el ejercicio anterior. Del total 

del PN $157.838 Millones corresponden a Capital y Ajuste de Capital siendo adecuada la conformación.  

− La estructura de financiamiento mostraba que el Pasivo representaba el 25.1% del Activo siendo las 

Deudas Comerciales a corto plazo (43.8% del Pasivo Total) y las Deudas Sociales a corto plazo (28.8% del 

Pasivo Total) las principales fuentes de apalancamiento.  

− La Solvencia Patrimonial pasó de 4.75 a 2.99, pero permaneciendo en parámetros muy adecuados, 

mientras que el Endeudamiento Corriente aumentó de 0.16 a 0.28, también manteniéndose en valores 

satisfactorios.  

En resumen, la situación Patrimonial resultó satisfactoria, con adecuada Solvencia, bajo Endeudamiento Corriente y 

buena capitalización. 
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8.2 ANÁLISIS VERTICAL 
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8.3 ANÁLISIS PATRIMONIAL 

 

  

dic-20 dic-21 dic-22

5,60 4,75 2,99

85% 83% 75%

0,12 0,16 0,28

0,17 0,24 0,24

73% 63% 55%

1,23 1,38 1,45

2% 0% 13%

45% 52% 44%

dic-20 dic-21 dic-22

40.896.051.050$    117.953.642.892$  182.023.243.315$  

111.164.700.398$  199.648.751.767$  219.112.685.194$  

152.060.751.448$  317.602.394.659$  401.135.928.509$  

15.151.216.601$    42.315.949.622$    83.962.558.333$    

7.896.147.654$      12.961.446.655$    16.651.888.055$    

23.047.364.255$    55.277.396.277$    100.614.446.388$  

129.013.387.193$  262.324.998.382$  300.521.482.121$  

Trends

Analisis Patrimonial

Solvencia

Endeudamiento corriente

Capital corriente

Períodos Analizados 2020/2021/2022

Activo no Corriente

Activo

Financiación del activo no cte.

Deudas Comerciales sobre Pasivo

Importes Expresados en M iles de Pesos

Patrimonio Neto

Deuda bancaria sobre Pasivo

Patrimonio Neto sobre Activo

Info

Activo Corriente
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Activo no Cte sobre Activo

Pasivo no Corriente

Pasivo Corriente
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8.4 ANÁLISIS DE RENTABILIDAD 

 

  

dic-20 dic-21 dic-22

0,0% 8,0% 21,0%

-0,5% 11,6% 30,5%

-0,5% 9,6% 22,9%

19,1% 25,4% 32,9%

0,1% 8,6% 19,6%

0,0% 0,0% 0,0%

dic-20 dic-21 dic-22

66.895.176.218$  245.592.888.294$      321.310.761.011$   

54.133.716.705$  183.126.177.232$      215.565.395.521$   

41.981.892$          21.069.524.805$         62.993.086.242$     

-7.374.010.435$   15.075.764.220$         51.771.499.464$     

-11,0% 6,1% 16,1%

0,05 0,16 0,31

1.556,05

Costo de Ventas

Rentabilidad ordinaria de la inversión

Costo del financiamiento

Trends

EBITDA/Intereses

Ventas

EBITDA/Ventas

Info

Ebit/Ventas

Ebit

Rentabilidad ordinaria sobre el activo

Resultado bruto sobre ventas

Rentabilidad sobre Ventas

Importes Expresados en M iles de Pesos

Períodos Analizados 2020/2021/2022

Resultado del ejercicio

Análisis de rentabilidad

Rentabilidad de la inversión total
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8.5 ANÁLISIS FINANCIERO 

 

  

dic-20 dic-21 dic-22

2,70                      2,79                      2,17                      

1,34                      1,32                      1,31                      

129                       326                       126                       

53                         51                         60                         

0,00                      0,07                      0,16                      

dic-20 dic-21 dic-22

90.443.049         723.815.022       393.781.535       

11.827.784.310 41.770.839.026 63.801.094.621 

10.317.093.709 28.906.791.541 44.118.471.372 

469.607.515       197.515.385       9.939.188.770    

0                            0                            0                            

Rotación de las cuentas a cobrar

Períodos Analizados

Efecto Palanca

Importes Expresados en M iles de Pesos

Creditos por ventas

Deudas Comerciales

Deuda Financiera s/ P.Neto

Analisis Financiero

Caja y Bancos

Deudas bancarias

Liquidez corriente

Liquidez acida

2020/2021/2022

Trends

Info

Rotación del pasivo corriente días
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8.6 ANÁLISIS DE FLUJO DE FONDOS 

 

dic-21 dic-22

 $  21.069.524.805,00  $  62.993.086.242,00 

8.246.184.191,00$          7.799.228.213,00$          

-$                                 -$                                 

 $  29.315.708.996,00  $  70.792.314.455,00 

-29.943.054.716,00$       -22.030.255.595,00$       

-3.119.594.125,00$         -8.485.770.774,00$         

-41.552.394.849,00$       -10.140.677.343,00$       

-47.284.012.995,00$       -4.288.429.733,00$         

18.589.697.832,00$        15.211.679.831,00$        

8.355.196.560,00$          16.797.917.626,00$        

4.689.315.874,00$          -1.134.640.840,00$         

491.930.759,00$             1.523.616.747,00$          

375.983.127,00$             -346.396.638,00$            

 $ -60.081.223.537,00  $  57.899.357.736,00 

8.087.489.070,00$          -24.796.602.503,00$       

104.154.597.314,00$      -$                                 

-49.167.230.522,00$       -21.688.387.784,00$       

 $     2.993.632.325,00  $  11.414.367.449,00 

-272.092.130,00$            9.741.673.385,00$          

-$                                 3.543.200.000,00$          

 $     2.721.540.195,00  $  24.699.240.834,00 

Variacion de deudas financieras corrientes

Variacion de deudas financieras no corrientes

Adquisicion de Bienes de Uso

Flujo de fondos antes de la financiación

Aumento o disminucion de caja

Importes Expresados en M iles de Pesos

Períodos Analizados 2020/2021/2022

Variación de deudas fiscales

Análisis del Flujo de fondos

Ajuste

AREA/Dividendos pagados / Honorarios

Depreciacion de Intangibles

Variación de previsiones para contingencias

Amortizaciones de Bienes de Uso

Variación de cuentas a pagar

Generación interna de fondos

Flujo de fondos operativos netos

Aporte de capital / Ajustes AREA

Variación de otras deudas

Variación de deudas sociales

Resultado del ejercicio

Variación de otros activos corrientes

Variación de Bienes de Cambio

Variación de otros créditos

Variación de créditos por ventas
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8.7 CÁLCULO DE CAPACIDAD DE CONTRATACIÓN 

 

  

26.775.896.751  $ 10.954.008.023  $

12.852.087.693  $ 2.895.192.694     $

58 días 1.661.331.297     $

167 días 3.958.274.601     $

15 30 45 60 90 120

90%
13.850.501.992  27.701.003.984  41.551.505.975  55.402.007.967  83.103.011.951  110.804.015.935  

80%
12.311.557.326  24.623.114.652  36.934.671.978  49.246.229.304  73.869.343.956  98.492.458.609    

65%
10.003.140.327  20.006.280.655  30.009.420.982  40.012.561.310  60.018.841.965  80.025.122.619    

50%
7.694.723.329     15.389.446.658  23.084.169.986  30.778.893.315  46.168.339.973  61.557.786.630    

40%
6.155.778.663     12.311.557.326  18.467.335.989  24.623.114.652  36.934.671.978  49.246.229.304    

30%
4.616.833.997     9.233.667.995     13.850.501.992  18.467.335.989  27.701.003.984  36.934.671.978    

20%
3.077.889.332     6.155.778.663     9.233.667.995     12.311.557.326  18.467.335.989  24.623.114.652    

10%
1.538.944.666     3.077.889.332     4.616.833.997     6.155.778.663     9.233.667.995     12.311.557.326    

2%
307.788.933        615.577.866        923.366.799        1.231.155.733     1.846.733.599     2.462.311.465      

Modo de Pago s/Balance S/Variables Combinadas

Ventas Mensuales S/Patrimonio Neto

Compras Mensuales S/Capital de Trabajo

Datos Estadísticos Niveles de Crédito teóricos s/Balance

Modo de Cobro s/Balance S/Activos Líquidos

Dependencia 

Máxima 

Aceptada

Importes Expresados en Miles de Pesos + Tax 21%

Plazo
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8.8 SCORE DE BALANCE 

 

Concepto
Expresado 

por
Valor Grade Concepto

Expresado 

por
Valor Grade

Solvencia ratio 3,60             10 Liquidez corriente ratio 2,34               10

Endeudamiento corriente ratio 0,24             10 Liquidez acida ratio 1,31               10

Capital corriente % 23,6% 6 Rotación del pasivo corriente días días 167                 3

Activo no Cte sobre Activo % 58,1% 4 Rotación de las cuentas a cobrar días 58                   10

Financiación del activo no cte. ratio 1,41             10 Efecto Palanca ratio 0,12               10

Deuda bancaria sobre Pasivo % 9,7% 10

Deudas Comerciales sobre Pasivo % 45,6% 6 Gastos Financieros sobre Ventas % 0,0% 10

Gastos Comerciales sobre Ventas % 7,0% 10

Rentabilidad de la inversión total % 16,3% 10 Gastos Administración sobre Ventas % 8,7% 8

Rentabilidad ordinaria de la inversión % 23,6% 9 Gastos Totales sobre Ventas % 15,7% 10

Rentabilidad ordinaria sobre el activo % 17,9% 7 Vida restante de Bienes de Uso años 12                   10

Resultado bruto sobre ventas % 30,0% 10 Rotación de bienes de cambio días 1

Rentabilidad sobre Ventas % 15,4% 10 Rotación del activo veces 0,74               7

Costo del financiamiento % 0,0% 10

Ebit/Ventas % 11,4% 9

EBITDA/Ventas % 25,3% 10

EBITDA/Intereses % 10

Ana lis is  d e  Efic ie nc ia

Ana lis is  Fina nc ie ro

Total

Aná lis is  d e  re nta b ilid a d

91,59

Períodos Analizados 2020/2021/2022

Ana lis is  Pa trimo nia l

0 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
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 Activo no Cte sobre Activo

 Financiación del activo no cte.

 Deuda bancaria sobre Pasivo

 Deudas Comerciales sobre Pasivo

 Liquidez corriente

 Liquidez acida

 Rotación del pasivo corriente días

 Rotación de las cuentas a cobrar

 Efecto Palanca

 Rentabilidad de la inversión total

 Rentabilidad ordinaria de la inversión

 Rentabilidad ordinaria sobre el activo

 Resultado bruto sobre ventas

 Rentabilidad sobre Ventas

 Costo del financiamiento

 Ebit/Ventas

 EBITDA/Ventas

 EBITDA/Intereses

 Gastos Financieros sobre Ventas

 Gastos Comerciales sobre Ventas

 Gastos Administración sobre Ventas

 Gastos Totales sobre Ventas

 Vida restante de Bienes de Uso

 Rotación de bienes de cambio

 Rotación del activo

Average Trend


