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1.1 CALIFICACIÓN Y EVALUACIÓN  

 
 

Según políticas de calificación de  PAN AMERICAN ENERGY LLC SUC. ARGENTINA 
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0,200 0,267 0,267 0,333 0,333 0,400

0,020 0,073 0,073 0,127 0,127 0,180

0,030 0,087 0,087 0,143 0,143 0,200

57%

1 Cumplimiento Previsional y Fiscal 33 40

2 17 30

Puntaje Obtenido

0,900

0,200

0,020

0,030

Solvencia 

Endeudamiento

Índice de liquidez

Rentabilidad Bruta:

Rentabilidad Operativa

Rentabilidad Neta

1. Cumplimiento de Obligaciones Previsionales e Impositivas

Como es su situación salarial y social respecto de:

Pago de sueldos y remuneraciones. x

2.1.1

2.1.2

2.2.1

2.3.1

2.3.2

No Aplica

No cumple / No 

posee / No cedio 

información         

(0)

Con irregularidades 

/ sin planes de 

regularización / 

cedió información 

parcial

(1)

No aplica por que 

contrata 

monotributistas.

(2)

Están inscriptos en 

moratorias, planes 

de pagos, etc. y 

paga

(3)

Se detectan caso 

de atraso 

puntuales 

(4)

No se detectan 

desvíos 

(5)

Presentación y pago de aportes y contribuciones F-931 x

Presentación y pago de ART. x

Presentación y pago de otras cargas sociales x

Como es su situación fiscal respecto de:

x

Presentación y pago del impuesto al valor agregado (I.V.A. F-731) x

Presentación y pago del impuesto a las ganancias (DDJJ y anticipos)

x

Como es su situación bancaria x

Presentación y pago del impuesto a los ingresos brutos

0,490 1,200

Total Cumplimiento Previsional e Impositivo 33

No Aplica

2. Situación Económico-Financiera

No cedió 

información

Tipo de Empresa Servicios Malo Regular Bueno Muy Bueno Excelente

54321

x

1,800

2,000 0,500

x

0,400

x

0,180

x

0,200

x

Total Situación Económico-Financiero 17

CONDICIÓN

 CALIFICACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA

% respecto al total Ponderación (%) Resultado

x

Calificación y Ponderación de la Reevaluación / Ampliación de Alcance

2.3.3

Resultado Final 5,9

83% 10,0% 0,8

Situación Económico-Financiera 57% 90,0% 5,1

1- Resumen Ejecutivo 
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1.2. CONCLUSIÓN FINAL  

 

 

 

 

 

Límite de Compra 

30% sobre ventas 
Ventas Balance Ventas post balance 

Ventas $52.089.252 $687.097.940 

Límite de compra $15.626.775 $206.129.382 

 

 

BGH Tech Partner es parte del Grupo BGH. Desde el año 2009, brinda servicios de consultoría informática con un 

equipo local de 121 empleados, y declara tener 5 oficinas comerciales y un universo de alrededor de 300 clientes. La 

controlante mayoritaria de la sociedad es una empresa norteamericana (LATINWARE LLC, EEUU, Delaware, 99.88%). 

Opera en forma normal con los Bancos. No registra juicios comerciales, reclamos impositivos, ni atrasos en sus 

aportes previsionales. El Balance cerrado a junio de 2018 corresponde a un parcial de 6 meses, puesto que la 

empresa decidió cambiar la fecha de cierre de sus ejercicios económicos. Es importante aclarar que el Balance 

mencionado, no cuenta con informe del Auditor, con lo cual las conclusiones vertidas a continuación dependen 

estrictamente de la veracidad de los datos compartidos por la propia empresa. Económicamente la firma habría 

sufrido una merma en su nivel de actividad (crecimiento inferior a la inflación del período). No obstante ello, el costo 

directo se redujo y la empresa obtuvo Otros Ingresos derivados de diferencias de tipo de cambio a su favor. Esto le 

permitió obtener una Rentabilidad Final Sobre Ventas ajustada pero positiva (2.9%) y un exiguo Resultado Final 

positivo de $ 1.5 millones. Financieramente mantuvo buena Liquidez y Capital de Trabajo ($ 38 millones), sin 

registros de deudas financieras vigentes. Desde el punto de vista Patrimonial, recibió aportes de capital que le 

permitieron un status satisfactorio, con elevada Solvencia, escaso Endeudamiento y sólida conformación del 

Patrimonio Neto. Las ventas post Balance indicadas por la empresa, proyectan un crecimiento realmente notorio ($ 

687 millones en los 8 meses posteriores al cierre del ejercicio). Más allá de este último punto y su veracidad o no, la 

situación general de la empresa al momento del análisis, no indica riesgos visibles para PAE. Existen eventos de 

Compliance, comunicarse con Gestión de Proveedores. 
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2.1 CONSTITUCIÓN / ESTATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS / ESTATUTO 

 

Razón Social BGH Tech Partner S.A. 

Cuit 30711291969. 

Domicilio Brasil 731 – Ciudad de Buenos Aires. 

Teléfonos 5080 7400. 

CODIGO C.L.A.E. 620100/465100. 

Fecha de inicio de actividad 01/11/2009. 

Actividad Servicios de consultores en informática y suministros de programas de 

informática. 

Venta al por mayor de equipos, periféricos, accesorios y programas 

informáticos. 

Forma Jurídica Sociedad anónima. 

Fecha De Constitución O Inicio De Act. 16/11/2009. 

Fecha Ins. R.P.C. 06/01/2010. 

Duración Hasta el 06/01/2109. 

Capital $ 6 800 000 (Fuente: Estados contables de la compañía al 30/06/2018). 

Cantidad Empleados 121 (Fuente: Empresa). 

Domicilio Legal Brasil 731 – Ciudad de Buenos Aires. 

 

 

 

 
  

2- Datos Organizacionales  
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2.2 RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

Brindamos soluciones tecnológicas innovadoras y servicios profesionales, orientados a resolver las necesidades de 

infraestructura y procesos de negocios a distintos segmentos de mercado. Formamos parte del Grupo BGH. 
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Fuente: Empresa. 
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2.3 MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

 

Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.4 INFORMACIÓN ADICIONAL / DATOS DE INTERÉS 

2.4.1 Certificado Fiscal para Contrataciones de la Administración Nacional 

NRO_CERTIFICADO CUIT RAZON FECHA_CREACION FECHA_HASTA CER_NRO 

16/2015/24025/1 30711291969 BGH TECH PARTNER S.A. 08/09/2015 06/01/2016 24025 

5/2016/28759/1 30711291969 BGH TECH PARTNER S.A. 21/10/2016 20/02/2017 28759 

5/2017/18899/1 30711291969 BGH TECH PARTNER S.A. 28/06/2017 26/10/2017 18899 

5/2017/32653/1 30711291969 BGH TECH PARTNER S.A. 26/10/2017 23/02/2018 32653 

5/2017/5177/1 30711291969 BGH TECH PARTNER S.A. 17/02/2017 19/06/2017 5177 
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2.4.2 Constancia de inscripción AFIP/IIBB / Ganancias etc. 

AFIP 
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IIBB 
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GANANCIAS 

 

 

Fuente: Empresa. 
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2.5 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 

 

 

 

 

2.6 ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 

Información no proporcionada por la empresa. 

 

 

 

2.7 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES 

2.7.1 Socios / Accionistas 

Nombre y Apellido / Razón Social Nacionalidad o País de Origen Tax ID % 

LATINWARE LLC EEUU 16192 Coastal Highway Lewes, Delaware 19958, N/I 99.88 

BGH URUGUAY SA N/I N/I 0.12 

 

Fuente: Empresa. 

 

2.7.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas 

No se detectó información. 

 

2.7.3 Directivos 

Nombre y Apellido Nacionalidad o País de Origen Tax ID Cargo 

ALBERTO HOJMAN Argentino- Brasil 731, CABA 20116198992 Presidente 

MARCELO GIROTTI Argentino- Brasil 731, CABA 20171521212 Director Titular 

DIEGO TEUBAL Argentino- Brasil 731, CABA 20140131122 Director Titular 

MARTIN TEUBAL Argentino- Brasil 731, CABA 23165807529 Director Suplente 

 

Fuente: Empresa. 
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2.7.4 Antecedentes de Principales Directivos 

ALBERTO HOJMAN 

 

 

MARCELO GIROTTI 

 

DIEGO TEUBAL 
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MARTIN TEUBAL 

 

 

 

2.8 activos  

2.8.1 Inmuebles 

No se detectó información. 

 

2.8.2 Rodados 

No se detectó información.  

 

 

 

2.9 PUBLICACIONES OFICIALES 

 

 

Provincia: CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRESFecha: 19/07/2018Razón Social: BGH TECH PARTNER S.A.BGH TECH PARTNER S.A. Por 
asamblea general extraordinaria de accionistas N° 20 de fecha 28/06/2018, se resolvio reformar el art. 4 del estatuto social,  el cual 

quedo redactado de la siguiente forma: “ARTICULO CUARTO: El Capital Social se fija en la suma de SEIS MILLONES OCHOCIENTOS MIL 

PESOS representado por SEIS MILLONES OCHOCIENTAS MIL ACCIONES, ordinarias, nominativas no endosables, de UN PESO valor 

nominal cada accion con derecho a un voto cada una. El Capital puede aumentarse hasta el quintuplo mediante resolucion de la 

Asamblea General Ordinaria, de conformidad con el articulo 188 de la Ley 19.550 pudiendo delegar la Asamblea en el Directorio la 
epoca de emision, la forma y condicion de pago.”. Autorizado segun instrumento privado 20 de fecha 28/06/2018 Mariela Carla Serantes 

- T°: 113 F°: 942 C.P.A.C.F. e. 19/07/2018 N° 52047/18 v. 19/07/2018 
 

 

Provincia: CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRESFecha: 20/03/2018Razón Social: BGH TECH PARTNER S.A.LATINWARE S.A. Por Acta de 

Asamblea General Extraordinaria N° 14 y Acta de Directorio N° 46 de fecha 28 de noviembre de 2016 y 7 de noviembre de 2016 

respectivamente, se resolvio modificar la fecha de cierre de ejercicio quedando establecida para el 30 de junio de cada ano y reformar 

en consecuencia el articulo 12 del estatuto social. Por Acta de Asamblea General Extraordinaria N° 17 y Acta de Directorio N° 56 de fecha 
15 de diciembre de 2017 y 22 de diciembre de 2017 respectivamente, se resolvio modificar la denominacion social de la sociedad de 

“Latinware S.A.” a “BGH TECH PARTNER S.A.” y reformar en consecuencia el articulo 1 del estatuto social. Autorizada por Acta de 

Asamblea General Extraordinaria del 28 de noviembre de 2016 y por Acta de Asamblea General Extraordinaria del 22 de diciembre de 

2017. Autorizado segun instrumento privado Actas de Asamblea General Extraordinaria de fecha 22/12/2017 Agustina Tassara - T°: 99 F°: 

347 C.P.A.C.F. e. 20/03/2018 N° 17666/18 v. 20/03/2018 
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Provincia: CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRESFecha: 12/10/2016LATINWARE S.A. Comunica que por reunion de directorio de fecha 

30/03/16, se resolvio trasladar la sede social de Latinware S.A. de San Martin 969, 6° piso "B", CABA a la calle Brasil 731, CABA, donde se 

desarrolla el efectivo funcionamiento del centro principal de direccion y administracion de los negocios sociales. Autorizado segun 

instrumento privado Acta de Directorio de fecha 30/03/2016 Agustina Tassara - T°: 99 F°: 347 C.P.A.C.F. e. 12/10/2016 N° 75815/16 v. 

12/10/2016 
 

 

Provincia: CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRESFecha: 03/08/2016LATINWARE S.A. Informa: Por Acta de Asamblea numero 13 del 30-

03-2016, por renuncia a su cargos del Directorio de los Sres. Marcelo Daniel Girotti, Juan Carlos Martinez y Martin Abraham Youssefianse 

designan para integrar el directorio: Presidente: Alberto Rafael Hojman; Vicepresidente y Director titular: Diego Elias Teubal; Director 

titular: Marcelo Daniel Girotti y Director suplente: Gustavo Luis Castelli; quienes duraran en sus cargos por lo que resta del mandato, es 

decir, hasta la asamblea que considere el ejercicio a cerrarse el 31-12-2017. Los Directores fijan domicilio especial en Av. Brasil 731 
Ciudad de Buenos Aires. Demian Podolsky T° 90, F° 986, Autorizado por Acta de Asamblea del 30 de marzo de 2016. Autorizado segun 

instrumento privado Acta de Asamblea de fecha 30/03/2016 Demian Podolsky - T°: 90 F°: 986 C.P.A.C.F. e. 03/08/2016 N° 54552/16 v. 

03/08/2016 
 

 

Provincia: CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRESFecha: 19/01/2015LATINWARE S.A. Se hace saber que por Asamblea General 

Extraordinaria de accionistas unanime de fecha 20/12/2012 se resolvio reducir el capital social de $ 1.400.000 a $ 800.000, reformandose 

el Articulo Cuarto del Estatuto Social, siendo su nuevo texto el siguiente: "ARTICULO CUARTO: El capital social se fija en la suma de 
ochocientos mil pesos ($ 800.000) representado por ochocientas mil (800.000) acciones ordinarias, nominativas, no endosables, con 

derecho a un voto cada una y de valor Pesos uno ($ 1) por accion. El capital puede aumentarse hasta el quintuplo mediante resolucion 

de la Asamblea ordinaria de accionistas, de conformidad con el articulo 188 de la ley 19.550 (texto ordenado Decreto Nº 841/84), 

pudiendo delegar la Asamblea en el Directorio la epoca de emision, la forma y condicion de pago". Autorizado segun instrumento 

privado Asamblea Extraordinaria de fecha 20/12/2012.VERONICA ODILA RAMOS Tº: 89 Fº: 980 C.P.A.C.F. e. 19/01/2015 Nº 3054/15 v. 
19/01/2015 
 

 

Provincia: CIUDAD DE BUENOS AIRESFecha: 30/05/2014LATINWARE S.A. Se hace saber que por Asamblea General Ordinaria de 

Accionistas del 12/4/2013 se amplio el numero de directores a tres y se designo para cubrir la vacante al siguiente Director Titular hasta 

el fin del mandato vigente el 31/12/2014: Gabriel Rodrigo Leone, DNI 22.175.110, argentino, casado, ingeniero, con domicilio especial 

constituido: San Martin 969, piso 6, Oficina B, Ciudad Autonoma de Buenos Aires, manteniendose sin cambios el resto del directorio 

vigente. Se hace saber que por Asamblea General Ordinaria de Accionistas del 3/2/2014 se acepto la renuncia del Director Titular 
Gabriel Rodrigo Leone, DNI 22.175.110 y se designo en su reemplazo hasta el fin del mandato vigente el 31/12/2014 a Pablo Liberini, 

argentino, casado, ingeniero electronico, DNI 17.397.007 con domicilio especial constituido: San Martin 969, piso 6, Oficina B, Ciudad 

Autonoma de Buenos Aires, manteniendose sin cambios el resto del directorio vigente. Se hace saber que por Asamblea General 

Ordinaria de Accionistas del 22/5/2014 se aceptaron las renuncias de los Directores Titulares Pablo Liberini, DNI. 17.397.007 y Juan 

Carlos Martinez, DNI 11.451.192 y se resolvio reducir el numero de directores a un director titular y a un suplente, manteniendose en 
tales cargos hasta el fin del mandato el 31/12/2014 el actual Director Titular y Presidente Marcelo Daniel Girotti, DNI 17.152.121 y el 

actual Director Suplente, Martin Abraham Youssefian, DNI 20.912.400. Autorizado segun instrumento publico Esc. Nº 1462 de fecha 

19/03/2014 Reg. Nº 501 Autorizado segun instrumento publico Esc. Nº 1462 de fecha 19/03/2014 Reg. Nº 501. Veronica Odila Ramos Tº: 

89 Fº: 980 C.P.A.C.F. e. 30/05/2014 Nº 37245/14 v. 30/05/2014 

 

 

Provincia: CIUDAD DE BUENOS AIRESFecha: 02/02/2011LATINWARE SOCIEDAD ANONIMA Se hace saber que por Asamblea General 

Extraordinaria de accionistas unanime de fecha 23/11/10 se resolvio aumentar el capital social de $ 200.000 a $ 1.400.000, 

reformandose el Articulo Cuarto del Estatuto Social, siendo su nuevo texto el siguiente: Articulo Cuarto: El capital social se fija en la 
suma de un millon cuatrocientos mil pesos ($ 1.400.000) representado por un millon cuatrocientas mil (1.400.000) acciones ordinarias, 

nominativas, no endosables, con derecho a un voto cada una y de valor Pesos uno ($ 1) por accion. El capital puede aumentarse hasta 

el quintuplo mediante resolucion de la Asamblea ordinaria de accionistas, de conformidad con el articulo 188 de la ley 19.550 (texto 

ordenado Decreto Nº 841/84), pudiendo delegar la Asamblea en el Directorio la epoca de emision, la forma y condicion de pago . 

Autorizado: Martin Abraham Youssefian segun Acta de Asamblea General Extraordinaria Nº 2 del 23 de noviembre de 2010. Autorizado – 
Martin A. Youssefian Certificacion emitida por: Gabriela S. Barssamian. Nº Registro: 952. Nº Matricula: 4840. Fecha: 27/01/2011. Nº Acta: 

001. Nº Libro: 163. e. 02/02/2011 Nº 11574/11 v. 02/02/2011 
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2.10 CERTIFICACIONES 

2.10.1 Certificaciones de Calidad 

N° Certificado Expedido por Fecha Emisión Fecha Vencimiento 

1 IRAM ISO 9001:2008 IRAM 22/03/2016 15/09/2018 

2 IQNET ISO 9001:2008 IQNET 22/03/2016 15/09/2018 

Fuente: Empresa. 

 
 

 

 

2.10.2 Distinciones Obtenidas 

No se detectó información.  

 

2.10.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria 

Se adjunta programa de seguridad 

 

 

2.11 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total del Personal 

2019 27 24 70 121 

Fuente: Empresa. 
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2.12 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO 

La empresa no informó personal subcontratado para los últimos tres años. 
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3.1 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGÚEDAD EN EL MERCADO  

 

 

 

3- Situación Comercial 
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3.2 DETALLES Y EVOLUCIÓN DE COMPRAS Y VENTAS 

Mes Ventas (montos sin impuestos) Compras (montos sin impuestos) Moneda 

Julio 2018 $ 11 402 008,03  $ 4 877 394,49 Pesos Argentinos (ARS) 

Agosto 2018 $ 38 341 119,19 $ 39 863 737,95 Pesos Argentinos (ARS) 

Sep 2018 $ 107 978 896,73 $ 39 486 171,18 Pesos Argentinos (ARS) 

Octubre 2018 $ 47 564 150,77  $78 720 298,54 Pesos Argentinos (ARS) 

Nov 2018 $ 75 108 526,07 $ 78 720 298,54 Pesos Argentinos (ARS) 

Dic 2018 $ 241 028 734,49 $ 21 441 560,76 Pesos Argentinos (ARS) 

Enero 2019 $ 100 234 760,88 $ 41 413 884,66 Pesos Argentinos (ARS) 

Febrero 2019 $ 65 439 744,01 $ 102 608 525,20 Pesos Argentinos (ARS) 

TOTAL                                      $ 687 097 940,20                                          $ 407 131 871,30 Pesos Argentinos (ARS) 
Fuente: Empresa.  

 

 

 

3.3 VENTAS A PAN AMERICAN ENERGY LLC SUC. ARGENTINA 

Mes Ventas Moneda 

12/2018 184 498 Dólares U.S.A. (USD) 

12/2018 187 150 Dólares U.S.A. (USD) 

01/2019 81 548 Dólares U.S.A. (USD) 
Fuente: Empresa.  

 

 

 

3.4 COMPRAS ANUALES 

No se informaron. 

 

 

 

3.5 PROVEEDORES 

N° Razón Social Nacionalidad o País de Origen 
Monto Anual de 

Compras 
Moneda 

1 MOTOROLA USA 500 West Monroe; Chicago IL 60661 - 
Dólares U.S.A. 

(USD) 

2 
Cambium 

Networks 
Unit B2, Linhay Business Park Eastern Road Ashburt - 

Dólares U.S.A. 

(USD) 

 

Fuente: Empresa.  
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3.6 CLIENTES 

N° Razón Social Nacionalidad Tax ID Monto Anual Ventas Moneda 

1 YPF Argentina - Macacha Güemes 515 30-54668997-9 2 300 000 USD 

2 Shell CAPSA Argentina - SAENZ PEÑA 209 30-50672680-4 1 600 000 USD 

3 OROYPLATA 
Argentina - CAMPOS LUIS MARIA AV 

1175 
30-57520449-6 390 000 USD 

4 SINOPEC Argentina - 30-71145505-8 160 000 USD 

5 Gobierno de la Ciudad de BA Argentina - RIVADAVIA AV. 524 34-99903208-9 900 000 USD 

6 OSDE Argentina - AVENIDA PERU 832 33-71505693-9 920 000 USD 

7 Cablevisión Argentina - 30-63270136-1 7 400 000 USD 

8 DirecTV 
Argentina - CAPITAN JUSTO G. 

BERMUDEZ 4547 
30-68588939-7 500 000 USD 

9 Volkswagen Argentina 
Argentina - DELCASSE Y AV HENRY 

FORD 0 
30-50401884-5 440 000 USD 

10 Banco Galicia 
Argentina - Pres. Tte. Gral. Juan 

Domingo Perón 40 
20-01123444-6 3 000 000 USD 

Fuente: Empresa.  

 

 

 
 

3.7 SEGUROS 

3.7.1 Registro de contratos con las ART 

Aseguradora: BERKLEY 

N° de contrato: 76844 

Desde: 01/06/2010 - Alta de afiliación 

Hasta: 31/05/2014 - Cambio de Aseguradora 
 

Aseguradora: LA SEGUNDA 

N° de contrato: 168454 

Desde: 01/06/2014 - Cambio de Aseguradora 

Hasta: 31/01/2018 - Cambio de Aseguradora 
 

Aseguradora: PREVENCION 

N° de contrato: 654616 

Desde: 01/02/2018 - Cambio de Aseguradora 

Hasta: Afiliación vigente 

 

3.7.2 Contratos extinguidos por falta de pago 

No se registran contratos extinguidos por falta de pago. 

 

3.7.3 Otros Seguros contratados 

N° Tipo de Seguro Compañía Aseguradora Nº Póliza Suma Asegurada Moneda 

1 ART Prevención 654616 - Pesos Argentinos (ARS) 

2 Seguro de Vida Allianz 180180795717 - Pesos Argentinos (ARS) 

3 Responsabilidad Civil Meridional Seguros 20001483 - Pesos Argentinos (ARS) 
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4.1 IMPORTACIONES  

Período Consumo 
(F.O.B. U$S) 

Temporal 

(F.O.B. U$S) 

Depósito 

(F.O.B. U$S) 

Zona Franca 

(F.O.B. U$S) 

Total 

01/2019 1 038 480 0 0 0 1 038 480 

12/2018 747 444 0 181 295 0 928 739 

11/2018 690 121 0 0 0 690 121 

10/2018 738 167 0 0 0 738 167 

09/2018 631 085 0 0 0 631 085 

08/2018 3 594 0 0 0 3 594 

07/2018 3 147 0 0 0 3 147 

04/2018 97 694 0 0 0 97 694 

03/2018 37 040 0 0 0 37 040 

 

 

 

4.2 IMPORTACIONES POR PAÍS (ÚLTIMOS 12 MESES) 

País % Fob Total 

ESTADOS UNIDOS 68.55 2 020 923 

HONG KONG 24.94 735 443 

CHINA 6.51 191 929 

Totales  2 948 295 

Valores estadísticos aproximados 

 

 

4- Comercio Exterior 
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4.3 IMPORTACIONES POR RUBRO (ÚLTIMOS 12 MESES) 

Nombre Posición % Fob Total 

TELÉFONOS, INCLUIDOS LOS TELÉFONOS CELULARES (MÓVILES)* Y LOS DE 
OTRAS REDES INALÁMBRICAS; LOS DEMÁS APARATOS DE TRANSMISIÓN O 

RECEPCIÓN DE VOZ, IMAGEN U OTROS DATOS, INCLUIDOS LOS DE 

COMUNICACIÓN EN RED CON O SIN CABLE (TALES COMO REDES LOCALES (LAN) 

O 

8517 86.49 2 549 960 

MÁQUINAS AUTOMÁTICAS PARA TRATAMIENTO O PROCESAMIENTO DE DATOS Y 

SUS UNIDADES; LECTORES MAGNETICOS U ÓPTICOS, MÁQUINAS PARA 

REGISTRO DE DATOS SOBRE SOPORTE EN FORMA CODIFICADA Y MÁQUINAS 

PARA TRA TAMIENTO O PROCESAMIENTO DE ESTOS DATOS, NO EXPRESADOS 

NI 

8471 7.32 215 951 

APARATOS DE RADAR, RADIONAVEGACIÓN O RADIOTELEMANDO. 8526 2.27 66 855 

TRANSFORMADORES ELÉCTRICOS, CONVERTIDORES ELÉCTRICOS ESTÁTI COS 

(POR EJEMPLO:RECTIFICADORES) Y BOBINAS DE REACTANCIA (A 
UTOINDUCCIÓN). 

8504 2.03 59 977 

ACUMULADORES ELECTRICOS, INCLUIDOS SUS SEPARADORES, AUNQUE SEAN 

CUADRADOS O RECTANGULARES. 
8507 0.88 25 936 

Otros  1.00 29 616 

Totales   2 948 295 

Valores estadísticos aproximados 
 

 

 

4.4 EXPORTACIONES 

No se detectaron antecedentes de actividad comercial Exportadora realizados por parte de la sociedad para los cuatro 

últimos periodos. 
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5.1 CHEQUES RECHAZADOS 

 

Resumen Pendientes 

Rechazados Rechazos Def. Formales Rechazo Sin Fondos Cheques Abonados 

Cantidad Monto Cantidad Monto Cantidad Monto Cantidad Monto 

0 0 0 0 0 0 0 0 

 

 

5.2 CENTRAL DE DEUDORES 

Denominación del 

deudor 
Entidad Periodo Situación Monto 

Días 

de 

atraso 

Observaciones 

BGH TECH PARTNER S.A. BBVA BANCO FRANCES S.A. 03/19 1 1 210 000 N/A - 

BGH TECH PARTNER S.A. 
AMERICAN EXPRESS 

ARGENTINA S.A. 
04/19 1 100 000 N/A - 

BGH TECH PARTNER S.A. 
BANCO DE GALICIA Y 

BUENOS AIRES S.A.U. 
04/19 1 2 000 N/A - 

 

 

 

5- Situación Bancaria 
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Ante cualquier duda o error en la información, se señala que los derechos de rectificación, actualización, supresión, confidencialidad, 

deben ejercerse ante las entidades cedentes que sean parte en la relación jurídica a que se refiere. 
 

 

 

5.3 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

N° Entidad Deuda Moneda 

1 BBVA Frances - Pesos Argentinos (ARS) 

Fuente Empresa. 
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6.1 CARÁTULAS DE JUICIOS COMO DEMANDADO (*) 

No se detectó información.  

 

6.2 CARÁTULAS DE JUICIOS COMO DEMANDANTE (*) 

No se detectó información.  

 

(*) Últimos dos años a la fecha del presente. 

 

 

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES 

6.3.1 Detalle de Inscripciones Fiscales 

Impuesto/Régimen registrado y fecha de alta 

RETENCIONES CONTRIB.SEG.SOCIAL - 740 09-2018 

RETENCIONES CONTRIB.SEG.SOCIAL - 742 09-2018 

RETENCIONES CONTRIB.SEG.SOCIAL - 748 09-2018 

RETENCIONES CONTRIB.SEG.SOCIAL - 754 09-2018 

REG. INF. - PARTICIPACIONES SOCIETARIAS 11-2009 

REG. INF. - PRESENTACION DE ESTADOS CONTABLES EN FORMATO PDF 12-2009 

REG. INF. - REGIMEN INFORMATIVO DE COMPRAS Y VENTAS 01-2015 

GANANCIAS SOCIEDADES 11-2009 

BP-ACCIONES O PARTICIPACIONES 03-2010 

GANANCIA MINIMA PRESUNTA 03-2010 

IVA 03-2010 

REG. SEG. SOCIAL EMPLEADOR 06-2010 

IMP.A LAS GAN.- BENEF.DEL EXT. - 171 03-2015 

IMP.A LAS GAN.- BENEF.DEL EXT. - 820 03-2015 

IMP.A LAS GAN.- BENEF.DEL EXT. - 902 11-2018 

 

Contribuyente no amparado en los beneficios INDUSTRIALES por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 y 22973, a la fecha de emisión de la 

presente constancia. Esta constancia no da cuenta de la inscripción en el Impuesto sobre los Bienes Personales ni del Impuesto 

Exteriorización - Ley 26476, la cual de corresponder deberá solicitarse en la Dependencia donde se encuentra inscripta la referida. 
 

  

6- Situación Judicial 



 

 

BGH TECH PARTNER S.A.  

 

FIDELITAS ®            35/55 

 

6.3.2 Informe Estado de Deudas por Provincia 

Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de la Pcia.de Bs. As. 

Contribuyente 

Identificación: Contribuyente sin Deuda 

Situación actual: Categoría 0 

 
La información expuesta es la registrada al 23/05/2019 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, 

siendo la resultante de la sumatoria de las deudas asociadas al Impuesto Inmobiliario, a los Automotores, a las Embarcaciones Deportivas y 

a los Ingresos Brutos, respecto de la CUIT consultada. Para el cálculo de la deuda expuesta, se considera aquella con antigüedad mayor a 

los sesenta días. No se consideran aquellos sujetos que posean un único Inmueble Urbano Edificado con Valuación Fiscal menor a $50.000, 

quienes posean una deuda global menor a $500 o quienes posean un automotor de modelo inferior al año 2000. Para el caso del Impuesto 
sobre los Ingresos Brutos, sólo se consideran aquellos casos con Títulos Ejecutivos iniciados y aquellos con planes de pago caducos. En la 

categoría 4 se encuentran los contribuyentes con deudas en proceso de ejecución judicial como así también los planes de regularización de 

deuda judicial siempre que el mismo se encuentre caduco. 

 

 

La información expuesta es la registrada al 23/05/2019 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, 

siendo la resultante del grado de cumplimiento de presentación de declaraciones juradas que les corresponde efectuar en su actuación 

como agentes de recaudación en el régimen general de retención y en el régimen general de percepción del impuesto sobre los Ingresos 
Brutos. El cumplimiento se computa de manera conjunta por ambos regímenes de recaudación. En la categoría 4 se encuentran los agentes 

de recaudación con deudas en proceso de ejecución judicial provenientes de percepciones y retenciones no efectuadas, efectuadas y no 

ingresadas, intereses, accesorios, recargos y multas. Se incluyen dentro de esta categoría a quienes, habiendo realizado la adhesión a un 

régimen de regularización de deudas en proceso de ejecución judicial, el mismo se encuentre caduco. 

 

6.3.3 Embargos 

La firma no presento declaración jurada de embargo de bienes y valores (AFIP-ARBA). 

 

6.3.4 Otra información Fiscal o Previsional de Interés 

RESUMEN DE SITUACIÓN PREVISIONAL DESDE EL 07/2018 AL 04/2019  

 

 
Fuente: AFIP. 

 

 

Agente de Recaudación 

Identificación: AGENTE SIN INCUMPLIMIENTO. 

Situación actual: Categoría 0 
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BGH TECH PARTNER S.A., no presenta sanciones laborales publicadas en el listado REPSAL vigente al 23/05/2019 

 

Fuente: REPSAL. 
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7.1 ANÁLISIS DE COMPLIANCE 

 

 

 

 

7- Compliance 

SEARCH CRITERIA 

Datos Consultados BGH TECH PARTNER S.A.  

 

Negative 
Sources checked: List of worldwide politicians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons), Profiles of persons who hold 

political office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide; 

Reputation - Global Foreign Officials List, SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations. 

SEARCH CRITERIA 

Datos Consultados LATINWARE LLC  

 

Negative 
Sources checked: List of worldwide politicians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons), Profiles of persons who hold 

political office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide; 

Reputation - Global Foreign Officials List, SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations. 

SEARCH CRITERIA 

Datos Consultados BGH URUGUAY SA  

 

Negative 
Sources checked: List of worldwide politicians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons), Profiles of persons who hold 

political office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide; 

Reputation - Global Foreign Officials List, SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations. 

SEARCH CRITERIA 

Datos Consultados MARCELO GIROTTI  

 

Negative 
Sources checked: List of worldwide politicians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons), Profiles of persons who hold 

political office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide; 

Reputation - Global Foreign Officials List, SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations. 
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SEARCH CRITERIA 

Datos Consultados DIEGO TEUBAL  

 

Negative 
Sources checked: List of worldwide politicians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons), Profiles of persons who hold 

political office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide; 

Reputation - Global Foreign Officials List, SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations. 

SEARCH CRITERIA 

Datos Consultados MARTIN TEUBAL  

 

Negative 
Sources checked: List of worldwide politicians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons), Profiles of persons who hold 

political office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide; 

Reputation - Global Foreign Officials List, SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations. 
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7.2 INFORMACIÓN DE PRENSA 

Marcelo Girotti, CEO de BGH: "Para el mercado doméstico es decisivo que bajen las tasas" 
Fecha:13/01/2019 Fuente:infobae.com 

El alicaído mercado de la electrónica y cómo se puede competir en él a pesar de las altas tasas de interés. Las perspectivas para un 

2019 "intenso" y lo que dejó el año pasado para el negocio. La fabricación en Tierra del Fuego y el arduo proceso de transformación 
digital para las empresas locales y el sector público. De todo eso habló con Infobae Marcelo Girotti, CEO de Grupo BGH, la compañía 

que fundó hace 105 años Boris Garfunkel y que es un sinónimo de tecnología argentina. 

"Al contrario de lo que pasaba hace dos o tres años, hoy vienen de Chile y Paraguay a comprar televisores a la Argentina. Un televisor 

de 32 pulgadas cuesta un poco más de 100 dólares. Súper competitivo, inclusive con los impuestos que tiene Argentina, que no hay en 

otros países", asegura el ejecutivo al hablar de la actualidad del sector luego de un año complejo en lo económico. Girotti asumió el rol 
de CEO a mediados del año pasado. Antes –ingresó al Grupo en 2015– fue director ejecutivo de BGH Tech Partner, la empresa del 

holding que asesora a compañías y gobiernos de la región en cuestiones de innovación (cargo que también ocupa en la actualidad). 

Es ingeniero electrónico especializado en telecomunicaciones de la Universidad Nacional de Rosario, con MBA y programas de 

posgrado en las Universidades CEMA, IAE, Kellogg (Northwestern University) y Harvard Business School. Antes fue presidente y CEO 

para el Cono Sur de Impsat Fiber Network, del Grupo Pescarmona; VP de Global Crossing Latin y co fundador de Latinware. 
Hoy, BGH se divide en cuatro grandes verticales: consumo, soluciones tecnológicas (en Argentina, Colombia, Guatemala, Perú y 

Uruguay), servicios y Eco Smart, que con la marca Sinergeia apunta a la eficiencia energética. "Ahorrar energía es uno de los temas del 

momento para las empresas en tiempos de mucho movimiento tarifario. Y probablemente seguirán esos movimientos. Sobre todo 

cuando se habla de que, por ejemplo, el FMI sugiere transferir el costo del dólar a las tarifas. Las tarifas eléctricas van a seguir 

aumentando y eso redunda en costo de producción para las empresas que usan la energía como un insumo básico", describe. 
 Una tasa anual de 60% hace inviable llevar adelante modelos de negocios que necesitan capital de trabajo o financiamiento, como es 

el de los productos semidurables 

– ¿Cómo está la industria de electrónica luego de en un año difícil para el consumo? 

– Para la industria en general, el negocio tuvo dos momentos en 2018: antes y después del Mundial. Antes, anduvo muy bien, empujada 

por la venta de televisores. Luego, se incrementó la caída de la demanda, pero lo que impacta más en el negocio es la falta de crédito. 
Al subir las tasas y tener menos posibilidades para financiar los bienes semidurables y durables –lo mismo pasa en la industria 

automotriz–, la caída de ventas es muy grande. Lo que ven las medidores de retail es que hay una caída en celulares de más de 60 por 

ciento. También, pero un poco menos, aires acondicionados y televisores, que vieron el impacto en el segundo semestre. Ahora hay 

que ver qué pasa con aires acondicionados, un segmento que está en la mitad de la temporada, con un fin de año atípico, además, sin 

mucho calor. En celulares, televisores y el resto de electrónica, la caída fue importante, año a año. 
– ¿Y este 2019, cómo será? 

– Intenso. El primer trimestre será similar a lo que se transitó a fines de 2018. De abril en adelante todos tenemos muchas expectativas. 

Es decisivo para el mercado doméstico que bajen las tasas. Si tuviera que elegir qué la variable más importante es esa, tasas 

razonables. Razonables para Argentina: de 60 a 40 por ciento, por ejemplo, es un mundo de diferencia. Una tasa anual de 60% hace 

inviable llevar adelante modelos de negocios que necesitan capital de trabajo o financiamiento, como es el de los productos 
semidurables. 

– ¿Cuánto facturan? 

– Nuestro año calendario no coincide con el fiscal, que termina el 30 de junio. Estamos a mitad de año, pero calculamos que en este 

período estaremos entre USD 400 y 600 millones. También hay un joint venture con Positivo, para la marca Positivo BGH en toda la 

región y con fábricas en Ruanda y Kenia para productos de gobierno y educación; PC y tabletas, básicamente. Nuestro scope es diverso 
en cuanto a tecnología y amplio en países en los que operamos, no sólo operamos en la Argentina. 

– ¿Cómo se divide esa facturación entre los verticales del negocio? 

– Gran parte de la facturación está en la Argentina, un 80 por ciento. Con el tiempo, ese ingreso va a ir creciendo como grupo, pero la 

participación de Argentina va a bajar porque subirán los demás países. De ese 80% de la facturación local, el 60% es del negocio de 

electrodomésticos. 
– Hay muchos rubros que se liberaron a la importación, ¿cómo los afectó eso? 

– En el país fabricamos microondas, aires y televisores. Y hay líneas, como la de Beko, que representamos en forma exclusiva, que se 

importan. Pero la importación no fue lo que afectó la caída de la demanda. Para el caso de los bienes durables que se fabrican en la 

Argentina, una parte del costo importante es la mano de obra. Hubo una devaluación grande, pero el incremento de la mano de obra 

no siguió a la devaluación. En términos de los precios al mercado, es mucho más competitivo un producto que se fabrica 
nacionalmente que importarlo. Si a esto le sumamos que no se ha podido hacer todo el traslado a precios de los productos, hoy nos 

encontramos que Argentina es uno de los países con precios más competitivos en electrónica. 

 Al subir las tasas y tener menos posibilidades para financiar los bienes semidurables y durables –lo mismo pasa en la industria 

automotriz–, la caída de ventas es muy grande 

– ¿Está funcionando el modelo de fabricación local en Tierra de Fuego? 
– Allí fabricamos televisores, microondas y aires acondicionados. Creemos que para todo lo que genere valor tiene sentido seguir 

produciendo allí. Es el caso de estos tres productos, que tienen una diferencia grande con los celulares, por ejemplo, que pueden venir 

muchos en un contenedor y con poco agregado local. Hoy integramos muchos proveedores argentinos: armamos desde cero las 

plaquetas de los televisores y los caños y sistemas de los aires, por ejemplo. Si hay valor agregado en el costo de transformación, 

vamos a ser muy competitivos. El esquema impositivo de la isla especula con el que tiene Brasil con Manaos: todo lo que en un futuro 
no se fabrique acá, se va poder importar con arancel cero desde Brasil. Eso no sé si estratégicamente es lo que le conviene al país. Por 

eso hay que ser competitivos con precio y valor. El año pasado el precio de las computadoras que se importan tuvo un pass through 

directo, pero el resto de los productos electrónicos aumentaron mucho menos que la inflación y dólar. Hoy se venden muchas menos 

computadoras que cuando se fabricaba acá. Tenemos que lograr que el mercado doméstico este regulado por lo que pasa aquí adentro 

y no sólo por el dólar. 
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– Están en medio de un proceso de internacionalización. ¿Por qué la decisión y cómo lo están llevando adelante? 

 

– Hay una razón básica de sentido común y sustentabilidad de la empresa: tener concentrado todo en un país y en un único negocio es 

muy riesgoso. Poder diversificar en lugares, segmentos y modelos genera una sustentabilidad mayor. Tener un portfolio para ecualizar, 

da fortaleza y una proyección a largo plazo. 
 

Una de las plantas de la empresa en Tierra del Fuego 

Una de las plantas de la empresa en Tierra del Fuego 

– BGH Tech Partner, con foco en la innovación tecnología y transformación digital, es una unidad menos conocida, diferente al foco 

histórico de la marca. 
 

– Sí, es un negocio que crece y donde tenemos presencia regional. El foco es ayudar a las empresa a poder encarar de una manera 

distinta la transformación digital. Llegamos con soluciones para ser más competitivos implementando tecnología que hasta ahora no 

estaban disponibles. 

 
– ¿Por ejemplo? 

 

– La Ciudad de Buenos Aires usa uno de nuestros sistemas de hidrometría. Cada vez que llueve hay alertas tempranas que indican 

dónde puede inundarse. Son sistemas predictivos que controlan los desagües con sensores y una red compleja de comunicaciones. Esa 

información va a un centro que analiza esos datos con sistemas de business intelligence e inteligencia artificial. También ayudamos a 
los bancos en la transformación de un sistema físico y transaccional con puntos de venta a un esquema en la nube. Todos los negocios 

se van a tener que aggiornar para tomar nuevos mercados o, como mínimo, defenderse de los entrantes que llegan. 

 

 Un televisor de 32 pulgadas cuesta un poco más de 100 dólares. Súper competitivo, inclusive con los impuestos que tiene Argentina, 

que no hay en otros países 
– Fabrican también en África, con Positivo BGH. ¿Cómo es es experiencia? 

 

– Es muy buena. Hacemos computadores y tabletas para educación. Pero también paneles solares y smart meters, en Ruanda, por 

ejemplo. Son medidores que se controlan desde el celular y permiten precargar cuánta energía eléctrica se quiere consumir y organizar 

consumos diferenciados, si hay tarifas distintas entre el día y la noche, por ejemplo. 
 

– Hace tres años tiene un rol ejecutivo en un grupo que es centenario. ¿Cuáles cree que son las claves de la permanencia para una 

empresa de tecnología? 

 

– La intersección de Argentina y tecnología es una esquina muy difícil. Por eso, el éxito tiene que ver con la flexibilidad y la resiliencia. 
Significa adaptarse a las tendencias, muchas veces canibalizando el propio negocio para dedicarse a otros que asoman, al futuro. Es lo 

que cualquier empresa de tecnología tiene que hacer. 

 

Nuevo Director Comercial regional para BGH Tech Partner 

Fecha:14/12/2018  Fuente: www.itsitio.com 

BGH Tech Partner nombró a Carlos Gustavo Arrieta Delgado como Director Comercial. Con base en Bogotá, reportará a Andrés 

Alexander, Vice Presidente de Cluster Andino y Centroamérica de la compañía. 

 

En su nueva posición, tendrá la responsabilidad de desarrollar la estrategia comercial de la compañía, maximizar las oportunidades 

junto a sus socios de negocio y acelerar su crecimiento, a medida que continúa la expansión en la región. 
 

Carlos cuenta con más de 18 años de experiencia profesional en la industria tecnológica. Anteriormente, ocupó diversos puestos 

directivos en compañías orientadas a la transformación digital de negocios. Es Ingeniero Mecánico de la Universidad América, cuenta 

con una especialización en desarrollo gerencial (University Of California IRVINE Extension & ADEN International Business School) y otra 

en gestión comercial (The George Washington University School Of Business), y adicionalmente cuenta con un MBA en la Universidad 
Francisco de Vitoria de Madrid & ADEN Business School, con énfasis de dirección estratégica. Está casado, tiene dos hijos y le gusta 

jugar golf. 

 

“El crecimiento sostenido que viene mostrando BGH Tech Partner desde hace algún tiempo y su consecuente expansión regional, la 

convierten en una compañía muy atractiva para la industria. Mi mayor desafío será profundizar este desarrollo y fortalecer los vínculos 
con clientes, partners y socios estratégicos para consolidar el negocio” afirmó Arrieta Delgado. 

 

“Actualmente, Colombia está atravesando un impulso tecnológico muy importante y, al ser nuestro principal mercado dentro del 

cluster, queremos ayudar a las compañías y organismos públicos a avanzar en su transformación digital. Estamos confiados en que 

Carlos nos brindará un gran aporte para continuar en este camino”, concluyó Alexander. 
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Innovación tecnológica en Gobierno: IoT & Blockchain 

Fecha:21/11/2018  Fuente: Web Empresa 

¿Cuál es el impacto de las nuevas tecnologías y qué aporte pueden hacer en la sociedad? Bajo esta premisa, la Oficina Nacional de 

Tecnologías de Información (ONTI) organizó hace unas semanas la Primera Expo de Innovación Tecnológica en Gobierno, con foco en 

#IoT y #BlockChain. 

A través de distintas pruebas de concepto (PoC) y casos de uso, se pudieron experimentar soluciones diseñadas para implementar en 
Salud, Transporte, Medio Ambiente, Fiscalización, Producción, Comercio Exterior y Ciudades Inteligentes. 

Desde BGH Tech Partner, acompañamos esta iniciativa presentando una PoC de Seguridad Vial: mediante el uso de carteles 

inteligentes ubicados en puntos estratégicos de autopistas, rutas y avenidas, diseñamos una solución que alerta -en tiempo real- 

riesgos basados en información meteorológica, mejorando de esta forma la seguridad de los conductores. 

 

BGH Tech Partner, crecimiento sostenido 
Fecha:16/08/2018 Fuente: www.prensariotila.com 

De la mano de la transformación digital y la inversión en infraestructura, la compañía sigue aumentando su presencia en el mercado 
argentino 

BGH Tech Partner continúa impulsando la transformación digital en Argentina. En este marco, en lo que va de 2018, cerró en el país 

negocios por más de US$ 40 millones, y espera un crecimiento hacia adelante. 

 

Marcelo Escalada, VP Regional de Sales & Services de la compañía, señala: 'En los primeros meses del año cerramos proyectos para 
importantes organizaciones de industrias como banca, seguros, retail, telecomunicaciones y gobierno, entre otros. De esta forma, 

llegamos a nuevos segmentos, y crecimos en mercados como el financiero, donde se aumentó un 150% la participación en 

comparación al año anterior'.  

 

En lo que respecta a las industrias, se acompañó la transformación del sector asegurador, con equipamiento basado en telemática para 
la gestión inteligente del uso del vehículo, que permite a las compañías brindar un servicio más personalizado. En el sector financiero, 

se trabajó en la transición a la nube facilitando servicios cloud de base de datos, que se encuentren ubicados dentro del centro de 

cómputos del cliente, y con tecnología de seguridad y conectividad para permitir la extracción de dinero en nuevos puntos a lo largo 

del país.    

 
Por otro lado, en el mercado de retail se continuó colaborando para que los clientes ahorren en inversiones en tecnología y mejoren su 

eficiencia, migrando procesos e infraestructura a la nube, y en lo que respecta a los proveedores de servicio, se brindó infraestructura 

para llevar la conectividad a los ciudadanos a un importante proveedor de internet y servicios del sur de Argentina. Finalmente, por el 

lado de gobierno, se desarrollaron implementaciones de IoT, que colaboran con la calidad de vida de los ciudadanos. 

 
Otra de las prioridades de BGH Tech Partner es la expansión regional,  en vistas a convertirse en una empresa multilatina, que exporte 

talento y desarrollos de tecnología e infraestructura hacia el exterior. En este punto, un país en el que se alcanzó un importante 

crecimiento es Colombia, donde en el transcurso de 2018 se cerraron negocios por casi US$ 4.000.000, llegando a clientes de banca, oil 

& gas y servicios. Hoy la compañía está presente también en Uruguay, Perú y Guatemala, y tiene  proyecciones de crecimiento regional. 

 
Por su parte, Marcelo Girotti, CEO del Grupo BGH, expresa: 'Vemos un interés creciente por parte de las organizaciones de la región en 

incorporar soluciones de tecnología y equipamiento para optimizar su conectividad y actualizar su infraestructura tecnológica. Hemos 

asumido un desafío mayúsculo de crecimiento, y para lograrlo, contar con soluciones adaptadas a las necesidades de cada vertical es 

un punto fundamental. Por otro lado, estamos haciendo importantes inversiones en investigación e innovación, y en breve estaremos 

presentando nuevas plataformas para mantenernos a la vanguardia y acompañar a los clientes en los desafíos que trae esta era digital'. 

 

BGH cierra su segunda planta en un año: ahora le toca a Tucumán 
Fecha:26/02/2018 Fuente: www.baenegocios.com 

Con más de 104 años en el país, la empresa BGH no pasa por su mejor momento. El viernes pasado cerró definitivamente su planta de 

Tucumán, la primera recicladora de celulares y decodificadores de Latinoamérica. Es el segundo complejo que desactiva en poco más 

de un año, ya que en diciembre de 2016, cerró la de Positivo- BGH en Tierra del Fuego, cuando optaron por no seguir fabricando 

computadoras por la decisión del Gobierno de bajar de 35 a 0 el arancel de importación. 
 

Para el municipio tucumano de Las Talitas es un golpe fuerte ya que BGH hasta tiene un barrio con su nombre. Hace 47 años que la 

empresa tenía presencia ininterrumpida. En 2012, la planta tenía 400 trabajadores, en 2015 cayó a 240 y ahora fueron despedidos los 

últimos 49 trabajadores. En Tierra del Fuego habían quedado en la calle 170 trabajadores. 

 
La suba de aranceles y el fin de programa Conectar Igualdad, los noqueó. 

En Tucumán, se realizaba el reciclado de celulares y decodificadores que se revendían en el mercado local a un 70% menos de su valor 

original. Tras el cierre, aseguran que seguirán reciclando celulares en una de sus plantas bonaerenses. Aunque la empresa explica que 

"se trata de una decisión compleja que la empresa tuvo que adoptar frente a la imposibilidad de mantener la operación de reciclado de 

equipos, que resulta inviable económicamente". 
 

"Mantuvimos un permanente diálogo con autoridades provinciales y nacionales pero no quedó otra opción que el cierre, motivado por 

el contexto económico sectorial", argumenta. Sus trabajadores aseguran que la apertura de las importaciones ha golpeado la 
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operación. 

 

BGH tiene hoy un total de 1.800 trabajadores y cuenta con una planta en Río Grande en la que fabrica aires acondicionados, televisores 

y celulares. En Pablo Podestá apuestan a la informática y reparación y en Spegazzini, funciona un centro de distribución, que esperan 

ampliar. 
 

Hoy la compañía apunta a Sinergeia, la empresa de eficiencia energética que crearon recientemente y BGH Tech Partners, dedicada a 

tecnología para gobiernos y empresas. 

dición Impresa 

 

BGH Tech Partner incorporó a Hikvision a su portfolio de marcas 
Fecha:17/01/2018  Fuente: www.iprofesional.com 

E l área de distribución de BGH Tech Partner, compañí­a que se dedica a desarrollar e integrar soluciones tecnológicas y servicios 

profesionales a medida dentro del Grupo BGH, incorporó a Hikvision a su portfolio de marcas, para ofrecer sus soluciones de seguridad 

y videovigilancia a través de los canales de distribución. 

 

En este marco, ambas compañí­as reunieron a los canales para hacer una presentación del portafolio de soluciones que estarán 
disponibles y que se empezarán a comercializar para la seguridad urbana que incluyen la solución móvil, térmica, panorámica y 

Fisheye. 

 

Estuvieron presentes Román Valdovino, Sales Manager Distribution de BGH Tech Partner y por el lado de Hikvision, Emiliano Mobrici, 

"ŽPresales Project Engineer y Darí­o Catalán, Business Development Manager. 
 

La apertura estuvo a cargo de Darí­o Catalán, quien presentó a Hikvision y mencionó "Buscamos ofrecer todo lo necesario para una 

solución de videovigilancia, como la captura de imágenes, la transmisión de analí­ticas, el almacenamiento y las aplicaciones, para 

cada una de las verticales, ya sean ciudades inteligentes, banca y finanzas, retail o energí­a, por mencionar solo algunas"•. 

 
A continuación, Emiliano Mobrici hizo un repaso de los productos que se ofrecen y sus principales caracterí­sticas y funcionalidades, 

entre los que se incluyen cámaras térmicas, vehiculares, portátiles, de reconocimiento facial y  nuevas tecnologí­as como drones, 

robots inteligentes y mobile robots. "Nuestro objetivo es poder acompañar a los canales y ayudarlos a elegir el equipo que mejor se 

adapte a las necesidades de cada proyecto"•, expresó. 

 
Finalmente, Román Valdovino agregó que "Desde BGH Tech Partner estamos orgullosos de representar a Hikvision para poder llegar al 

mercado de seguridad con productos de calidad a nivel mundial, y así­ tener una mayor variedad de soluciones que permitan  generar 

más y mejores negocios junto a  nuestros socios"•. 

 

El área de distribución de BGH Tech Partner cuenta con más de 25 años en el mercado mayorista de productos de informática y 
telecomunicaciones. Trabaja con más de 170 canales en todo el paí­s, y representa a marcas como Motorola Solutions, Vertex 

Standard, Cambium Networks, Honeywell, Trbonet-Neocom, y Ledscene. 
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8- Estados Contables 
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SITUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL  

Para el análisis de la situación económica financiera y patrimonial del cliente se utilizaron los Estados Contables 

correspondientes a los ejercicios 2016; 2017 y 2018 (fecha de cierre 31/12 y 30/06). 

 

Aclaraciones previas:  

- Los EECC a junio 2018 no presentaban informe del auditor. 

- Con fecha 28/11/2016 se decidió el cambio de fecha de cierre al 30 de junio de cada año motivo por el cual el EECC a 

junio 2018 corresponde a un período de 6 meses.  

- Para facilitar la comparabilidad se anualizó el cuadro de resultados del ejercicio de 6 meses finalizado en junio 2018. 

- El 28/06/2018 se aprobó el aumento de capital a través de la emisión de 6.000.000 de acciones con valor nominal $1 y 

una prima de emisión de $22.83 por acción (prima total de $137.000.000) 

 

Principales indicadores  

Económicos: 

• Las ventas del ejercicio 2018 (anualizadas) alcanzaron un total de $52.089M versus $44.682M en el ejercicio 

anterior evidenciándose un incremento del 17% crecimiento que resultó inferior a la inflación del mismo período 

por lo que se puede inferir una caída del nivel de actividad. 

• El costo directo redujo del 83.7% al 71.3% su incidencia sobre las ventas mientras que por el contrario los gastos 

de estructura mostraron un comportamiento menos eficiente y acrecentaron del 14.5% al 28.5% su participación. 

• En función de lo expuesto el resultado operativo se redujo significativamente (-87%) y fue de $101M versus $762M 

en el ejercicio anterior. 

• No se registraron intereses financieros. 

• Se registraron ingresos diversos por $2.385M correspondientes principalmente a diferencia de cambio. 

• Merced a las mencionadas diferencias de cambio la rentabilidad final sobre ventas logró incrementarse 35% y 

alcanzó un total de $1.497M (2.9% s/ventas) versus $1.106M (2.5% s/ventas) en el ejercicio anterior. 

 

En resumen, la compañía presentó una aceptable performance económica destacándose, que pese a una caída del nivel de 

actividad, se mantuvo rentabilidad operativa positiva y se incrementó la rentabilidad final (merced a resultados positivos 

por diferencias de cambio). 

 

 

Financieros: 

• Merced a los créditos corrientes con la empresa controlante la liquidez corriente pasó de 124 a 351 ubicándose 

dentro de parámetros satisfactorios.  

• El capital de trabajo creció 838% respecto del ejercicio anterior alcanzando un total de $38.697M cifra que 

representó el 74% de la facturación y el 24% del activo. 

• Se mantuvo una razonable exposición financiera representando los activos más líquidos 126 veces las deudas 

comerciales y financieras corrientes. 

• El EBITDA representó el 016% del pasivo corriente aunque debe considerarse que la mayor parte del pasivo es con 

la empresa controlante. 

• No se registró deuda financiera. 

 

En resumen, la situación financiera a 06/2018 era adecuada sustentándose en adecuados indicadores de liquidez corriente y 

capital de trabajo y aceptable exposición financiera. 
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Patrimoniales:  

• Merced a los aportes de capital y de las primas de emisión correspondientes el PN a 06/2018 alcanzó un total de 

$147.957M versus $4.208M a 12/2017. 

• Del total del PN $143.800M corresponden a capital y primas de emisión considerándose adecuada la 

conformación. 

• La relación PN/activo fijo resultó satisfactoria cubriéndose la totalidad del activo no corriente con PN. 

• Dentro de activo no corriente se registraron $107.250M correspondientes a créditos con la empresa controlante. 

• La estructura de financiamiento mostraba que la principal fuente de recursos en el último ejercicio fue el aporte de 

capital realizado por la empresa controlante. 

• Debido al importante aumento del PN el indicador de solvencia patrimonial pasó de 0.24 en 2017 a 9.34 en 2018 

mejorando y ubicándose dentro de parámetros adecuados.  

 

En resumen, el aporte de capital realizado permitió que la situación patrimonial a 06/2018 fuera satisfactoria. 
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8.2 ANÁLISIS VERTICAL 
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8.3 ANÁLISIS PATRIMONIAL 

 

 

dic-16 dic-17 dic-18

0,26 0,24 9,34

21% 20% 90%

3,80 4,11 0,10

0,21 0,19 0,24

0% 0% 67%

72,15 50,65 1,35

0% 0% 0%

90% 79% 80%

dic-16 dic-17 dic-18

14.864.105$     21.416.017$     54.120.066$     

43.003$            83.089$            109.670.729$   

14.907.108$     21.499.106$     163.790.795$   

11.804.400$     17.290.772$     15.422.365$     

-$                      -$                      411.591$          

11.804.400$     17.290.772$     15.833.956$     

3.102.708$       4.208.334$       147.956.839$   Patrimonio Neto

Deuda bancaria sobre Pasivo

Patrimonio Neto sobre Activo

Info

Activo Corriente

Pasivo

Activo no Cte sobre Activo

Pasivo no Corriente

Pasivo Corriente

Trends

Analisis Patrimonial

Solvencia

Endeudamiento corriente

Capital corriente

Períodos Analizados 2016/2017/2018

Activo no Corriente

Activo

Financiación del activo no cte.

Deudas Comerciales sobre Pasivo

Importes Expresados en M iles de Pesos
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8.4 ANÁLISIS DE RENTABILIDAD 

 

 

 

 

 

 

 

 

dic-16 dic-17 dic-18

68,5% 26,3% 1,0%

105,6% 41,3% 1,7%

22,0% 8,1% 1,5%

30,0% 16,3% 28,7%

5,4% 2,5% 2,9%

0,0% 0,1% 0,1%

265,7% 138,2% 1,0%

dic-16 dic-17 dic-18

39.288.322$          44.682.244$          52.089.252$          

27.505.090$          37.421.233$          37.131.322$          

2.125.823$            1.105.623$            1.497.010$            

0,08 0,04 0,05

1.993,94 108,35 155,96

Rentabilidad ordinaria sobre el activo

Resultado bruto sobre ventas

Rentabilidad sobre Ventas

Importes Expresados en M iles de Pesos

Períodos Analizados 2016/2017/2018

Resultado del ejercicio

Costo de Ventas

Rentabilidad ordinaria de la inversión

Costo del financiamiento

Trends

EBITDA/Intereses

Análisis de rentabilidad

Rentabilidad de la inversión total

Ventas

EBITDA/Ventas

Info

Rentabilidad del capital
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8.5 ANÁLISIS FINANCIERO 

 

 

 

 

 

 

dic-16 dic-17 dic-18

1,26                    1,24                    3,51                    

1,26                    1,24                    3,51                    

111                     159                     102                     

63                       101                     55                       

0,14                    0,05                    0,01                    

dic-16 dic-17 dic-18

3.304.762          4.068.725          3.331.168          

8.188.175          14.924.728       9.545.702          

10.592.719       13.739.395       12.739.781       

-                      -                      -                      

-                      -                      -                      

Efecto Palanca

Importes Expresados en M iles de Pesos

Creditos por ventas

Deudas Comerciales

Deuda Financiera s/ P.Neto

Analisis Financiero

Caja y Bancos

Deudas bancarias

Liquidez corriente

Liquidez acida

2016/2017/2018

Trends

Info

Rotación del pasivo corriente días

Rotación de las cuentas a cobrar

Períodos Analizados
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8.6 ANÁLISIS DE FLUJO DE FONDOS 

 

 

 

 

dic-17 dic-18

 $             1.105.623,00  $             1.497.010,00 

120,00$                           -$                                 

-$                                 -$                                 

 $             1.105.743,00  $             1.497.010,00 

-6.736.553,00$                5.379.026,00$                 

-1.723.555,00$                -107.830.338,00$            

-$                                 -$                                 

1.095.644,00$                 -37.410.765,00$              

3.146.676,00$                 -999.614,00$                   

-89.024,00$                     380.009,00$                    

-67.109,00$                     -301.490,00$                   

2.495.829,00$                 -535.721,00$                   

-$                                 -$                                 

 $               -772.349,00  $       -139.821.883,00 

3,00$                               -748.505,00$                   

-$                                 143.000.000,00$             

11.916,00$                      -$                                 

 $               -760.430,00  $             2.429.612,00 

-$                                 -$                                 

-$                                 -$                                 

 $               -760.430,00  $             2.429.612,00 

Variación de otras deudas

Variación de deudas sociales

Resultado del ejercicio

Variación de otros activos corrientes

Variación de Bienes de Cambio

Variación de otros créditos

Variación de créditos por ventas

Períodos Analizados 2016/2017/2018

Variación de deudas fiscales

Análisis del Flujo de fondos

Ajuste

AREA/Dividendos pagados / Honorarios

Depreciacion de Intangibles

Variación de previsiones para contingencias

Amortizaciones de Bienes de Uso

Variación de cuentas a pagar

Generación interna de fondos

Flujo de fondos operativos netos

Aporte de capital / Ajustes AREA

Variacion de deudas financieras corrientes

Variacion de deudas financieras no corrientes

Adquisicion de Bienes de Uso

Flujo de fondos antes de la financiación

Aumento o disminucion de caja

Importes Expresados en M iles de Pesos
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8.7 CÁLCULO DE CAPACIDAD DE CONTRATACIÓN 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

4.340.771,0          $ 5.594.618,0          $

2.561.054,9          $ 1.185.238,0          $

68 días 345.703,7             $

118 días 1.683.045,3          $

Datos Estadísticos Niveles de Crédito teóricos s/Balance

Modo de Cobro s/Balance S/Activos Líquidos

Ventas Mensuales S/Patrimonio Neto

Compras Mensuales S/Capital de Trabajo

Modo de Pago s/Balance S/Variables Combinadas
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8.8 SCORE DE BALANCE  

 

Concept
Expresado 

por
Valor Grade Concept

Expresado 

por
Valor Puntaje

Solvencia ratio 5,71             10 Liquidez corriente ratio 2,60               10

Endeudamiento corriente ratio 1,66             4 Liquidez acida ratio 2,60               10

Capital corriente % 22,1% 6 Rotación del pasivo corriente días días 118                 6

Activo no Cte sobre Activo % 40,3% 9 Rotación de las cuentas a cobrar días 68                   10

Financiación del activo no cte. ratio 24,30          10 Efecto Palanca ratio 0,04               5

Deuda bancaria sobre Pasivo % 0,0% 10

Deudas Comerciales sobre Pasivo % 81,6% 1 Gastos Financieros sobre Ventas % 0,0% 10

Gastos Comerciales sobre Ventas %

Rentabilidad de la inversión total % 17,5% 8 Gastos Administración sobre Ventas %

Rentabilidad ordinaria de la inversión % 27,2% 8 Gastos Totales sobre Ventas %

Rentabilidad ordinaria sobre el activo % 6,2% 3 Vida restante de Bienes de Uso años 0                      1

Resultado bruto sobre ventas % Rotación de bienes de cambio días -                  10

Rentabilidad sobre Ventas % Rotación del activo veces 1,11               1

Costo del financiamiento % 0,1% 10

Rentabilidad del capital % 75,0% 10

EBITDA/Ventas % 3

EBITDA/Intereses % 10

Ana lis is  d e  Efic ie nc ia

Ana lis is  Fina nc ie ro

Total

Aná lis is  d e  re nta b ilid a d

75,96

Períodos Analizados 2016/2017/2018

Ana lis is  Pa trimo nia l

0 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10

 Solvencia

 Endeudamiento corriente

 Capital corriente

 Activo no Cte sobre Activo

 Financiación del activo no cte.

 Deuda bancaria sobre Pasivo

 Deudas Comerciales sobre Pasivo

 Liquidez corriente

 Liquidez acida

 Rotación del pasivo corriente días

 Rotación de las cuentas a cobrar

 Efecto Palanca

 Rentabilidad de la inversión total

 Rentabilidad ordinaria de la inversión

 Rentabilidad ordinaria sobre el activo

 Resultado bruto sobre ventas

 Rentabilidad sobre Ventas

 Costo del financiamiento

 Rentabilidad del capital

 EBITDA/Ventas

 EBITDA/Intereses

 Gastos Financieros sobre Ventas

 Gastos Comerciales sobre Ventas

 Gastos Administración sobre Ventas

 Gastos Totales sobre Ventas

 Vida restante de Bienes de Uso

 Rotación de bienes de cambio

 Rotación del activo

Average Trend


