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BGH TECH PARTNER S.A.

1- ResumenEjecutivo

1.1 CALIFICACION Y EVALUACION

on irregularidade .
0 ple 0 p! e e o ap por que © e detecta (o}
orato plane o se dete
osee / No cedio egula 6 ontrata de atraso
o A e pagos, e desvio
ormacio edi6 info 6 ono a p e
g
0 4
ento de Oblig ones Pre 0 ese po a
1.1 |Como es su situacion salarial y social respecto de:
1.1.1|Pago de sueldos y remuneraciones. X
1.1.2|Presentacion y pago de aportes y contribuciones F-931 X
1.1.3|Presentacion y pago de ART. X
1.1.4|Presentacion y pago de otras cargas sociales X
1.2 |Como es su situacion fiscal respecto de:
1.2.1|Presentacion y pago del impuesto a las ganancias (DDJJ y anticipos) X
1.2.2|Presentacion y pago del impuesto al valor agregado (I.V.A. F-731) X
1.2.3|Presentacion y pago del impuesto a los ingresos brutos X
1.3 |Como es su situacién bancaria X
Total Cumplimiento Previsional e Impositivo I 83% 33
po de presa e 0 o cedio alo Re Bueno Bueno elente
0 A
0 6
acio onémico-Financie 4
0,490 0,490 0,727 0,727 0,963 0,963 1,200 1,200
2.1.1|Solvencia
X
2,000 2,000 | 1,500 1,500 | 1,000 1,000 | 0,500 0,500
2.1.2|Endeudamiento
X
0,900 0,900 | 1,200 1,200 | 1,500 1,500 | 1,800 1,800
2.2.1|indice de liquidez
X
0,200 0,200 | 0,267 0,267 | 0,333 0,333 | 0,400 0,400
2.3.1|Rentabilidad Bruta:
X
0,020 0,020 | 0,073 0,073 | 0,127 0,127 | 0,180 0,180
2.3.2|Rentabilidad Operativa
X
0,030 0,030 | 0,087 0,087 | 0,143 0,143 | 0,200 0,200
2.3.3|Rentabilidad Neta
X
Total Situacién Econémico-Financiero I 57% 17
Calificacién y Ponderacion de la Reevaluacidon / Ampliacion de Alcance
CALIFICACION ECONOMICA FINANCIERA
CONDICION
Puntaje Obtenido % respecto al total Ponderacion (%) Resultado
1 |Cumplimiento Previsional y Fiscal 33 40 83% 10,0% 0,8
2 |Situacién Econémico-Financiera 17 30 57% 90,0% 51
Resultado Final 5,9

Segun politicas de calificacién de PAN AMERICAN ENERGY LLC SUC. ARGENTINA
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r BGH TECH PARTNER S.A.

1.2. CONCLUSION FINAL

BGH Tech Partner es parte del Grupo BGH. Desde el afio 2009, brinda servicios de consultoria informéatica con un
equipo local de 121 empleados, y declara tener 5 oficinas comerciales y un universo de alrededor de 300 clientes. La
controlante mayoritaria de la sociedad es una empresa norteamericana (LATINWARE LLC, EEUU, Delaware, 99.88%).
Opera en forma normal con los Bancos. No registra juicios comerciales, reclamos impositivos, ni atrasos en sus
aportes previsionales. El Balance cerrado a junio de 2018 corresponde a un parcial de 6 meses, puesto que la
empresa decidié cambiar la fecha de cierre de sus ejercicios econémicos. Es importante aclarar que el Balance
mencionado, no cuenta con informe del Auditor, con lo cual las conclusiones vertidas a continuacion dependen
estrictamente de la veracidad de los datos compartidos por la propia empresa. Econémicamente la firma habria
sufrido una merma en su nivel de actividad (crecimiento inferior a la inflacién del periodo). No obstante ello, el costo
directo se redujo y la empresa obtuvo Otros Ingresos derivados de diferencias de tipo de cambio a su favor. Esto le
permitié obtener una Rentabilidad Final Sobre Ventas ajustada pero positiva (2.9%) y un exiguo Resultado Final
positivo de $ 1.5 millones. Financieramente mantuvo buena Liquidez y Capital de Trabajo ($ 38 millones), sin
registros de deudas financieras vigentes. Desde el punto de vista Patrimonial, recibié aportes de capital que le
permitieron un status satisfactorio, con elevada Solvencia, escaso Endeudamiento y sélida conformacién del
Patrimonio Neto. Las ventas post Balance indicadas por la empresa, proyectan un crecimiento realmente notorio ($
687 millones en los 8 meses posteriores al cierre del ejercicio). Mas alla de este ultimo punto y su veracidad o no, la
situacion general de la empresa al momento del analisis, no indica riesgos visibles para PAE. Existen eventos de

Compliance, comunicarse con Gestion de Proveedores.

Limite de Compra
'/ B Vv
30% sobre ventas entas Balance entas post balance

Ventas $52.089.252 $687.097.940

Limite de compra $15.626.775 $206.129.382
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BGH TECH PARTNER S.A.

2- Datos Organizacionales

2.1 CONSTITUCION / ESTATUS JURIDICO / DOMICILIOS / TELEFONOS / ESTATUTO

BGH oo

Razén Social BGH Tech Partner S.A.

Cuit 30711291969.

Domicilio Brasil 731 - Ciudad de Buenos Aires.

Teléfonos 5080 7400.

CODIGO C.L.AE. 620100/465100.

Fecha deinicio de actividad 01/11/2009.

Actividad Servicios de consultores en informatica y suministros de programas de

informatica.
Venta al por mayor de equipos, periféricos, accesorios y programas

informaticos.
Forma Juridica Sociedad andnima.

Fecha De Constitucion O Inicio De Act. 16/11/2009.

FechaIns. R.P.C. 06/01/2010.

Duracion Hasta el 06/01/2109.

Capital $ 6800 000 (Fuente: Estados contables de la compafiia al 30/06/2018).
Cantidad Empleados 121 (Fuente: Empresa).

Domicilio Legal Brasil 731 - Ciudad de Buenos Aires.
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. BGH TECH PARTNER S.A.

2.2 RESENA HISTORICA / GENERALIDADES

Brindamos soluciones tecnoldgicas innovadoras y servicios profesionales, orientados a resolver las necesidades de

infraestructura y procesos de negocios a distintos segmentos de mercado. Formamos parte del Grupo BGH.

JPor quéBGH Tech Partner?

5 A O

SOLUCIONES

%

TRAYECTORIAY

ALIANZAS PRESENCIA SOLUCIONES

SOLIDEZ END-TO-END ESTRATEGICAS CON REGIONAL BASADAS EN
FINANCIERA Encontramos la mejor COMPANIAS DE BT O INFRAESTRUCTURA

Solvencia financiera y solucidn ante cada PRIMER NIVEL roadmap de alianzas, Disefiamos e

responsabilidad en el
financiamiento de
cada proyecto

una de las
necesidades de los
clientes

Contamos con un
ecosistemas de
partners para
integrar las mejores
tecnologias

llevando nuestra
experiencia y know
how a toda América
Latina

implementamos
soluciones
tecnoldgicas
orientadas a
optimizar los

disponibles en el procesos de negocios

mercado

BG PI Tech Partner

SOMOS SU PARTNER DE
NEGOCIOS Y TECNOLOGIA,
PARA LA TRANSFORMACION.

Tenemos

+20 ANOS

de experiencia en el
desarrollo de soluciones
e integracién
tecnolégica.

Somos

+240

Profesionales con
+80 certificaciones

Facturamos

USD +100M.

En mas de 300 clientes
con 20% sostenido en
los dltimos 4 afios.

Pertenecemos al

GRUPO BGH

Con mas de 100 afios
en el mercado.

Tenemos presencia en

5 PAISES

Argentina, Colombia,
Guatemala, Pert y
Uruguay.

BGH Tech Partner

NUEVAS REGLAS DE JUEGO

&N una economia cada ver mas digital y global,
los modelos de negocio se ven obligados a cambiar
frente a nuevos actores gue revolucionan el mercadao.

LOS RETOS DE LA
TRANSFORMACION
DIGITAL.

REDEFINICION DE LOS NEGOCIOS

de la mano de tecnologias como Inteligencia artificial,
dispositivos conectados, manejo de datos y analiticas,
soluciones en la nube, o blockchain.

SOCIEDAD HIPERCONECTADA

se modifican los habitos de consumo, hay una mayor
demanda - y generacidn - de informacion y surgen
nuevas regulaciones.

INNOVACION Y CREATIVIDAD

para buscar nuevas formas de operar, proteger los
negocios actuales, y brindar mejores servicios.
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Fuente: Empresa.

@) -o-. "m
e {50

PRESENCIA
REGIONAL.

+200 personas +100 US$
+300 CLIENTES
+5 OFICINAS

México

<&

Guatemala

Ecuador ‘}

FACTURACION

Nuestra organizacién brinda solucione y servicios de excelencia gracias a la

equipos distribuidos en dreas comerciales, de producto, servicios avanzados,

infraestructura, marketing, recursos humanos y gestién y control.

+40 COMERCIAL +55 PREVENTA

Equipos por sector
industrial.

Soluciones, Arquitectura,
Project Management.

+110 SERVICIOS

Equipos de servicios
y operaciones.

’

&

Panama

Colombia

:‘(Z)

Bolivia

) Argentina

Chile

BGH TECH PARTNER S.A.

BGH v rane

Brasil

. Uruguay

ORE)
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. BGH TECH PARTNER S.A.

2.3 MISION, VISION Y VALORES

BGH e

APORTAMOS NUESTRAS
FORTALEZAS.

5 RAZOMES QUE NOS DIFERENCIAN EN EL MERCADO

01 02 03 04 05
y— — —

SOLIDEZ SOLUCIONES PRESENCIA SOLUCIONES BASADAS
FINANCIERA END-TO-END ESTRATEGICAS REGIONAL EN INFRAESTRUCTURA
En BGH Tech Partner contamos Muestro objetivo es encontrar la Contamos con un ecosistema de Desarrollamas un roadmap Disefiamos e implementamos
con solvencia financiera y nos mejor solucian ante cada una de partners gue nos permite integrar  estratégico de alianzas, llevando soluciones tecnoldgicas
hacemos responsables por el las necesidades de nuestros las mejores tecnologias nuestra experiencia y know how innovadoras y servicios
financiamiento de cada proyecto. clientes y hacerlo de forma disponibles en el mercadao, sin a toda América Latina. profesionales orientados a
completa. importar quien las cree. resolver las necesidades de

infraestructura y optimizacidn de
procesos de negocios.

Fuente: Empresa.

2.4 INFORMACION ADICIONAL / DATOS DE INTERES

2.4.1 Certificado Fiscal para Contrataciones de la Administracion Nacional

NRO_CERTIFIcADO | _cuir | ___RAZON | FECHA CREACION

16/2015/24025/1 30711291969 BGH TECH PARTNER S.A. 08/09/2015 06/01/2016 24025
5/2016/28759/1 30711291969 BGH TECH PARTNER S.A. 21/10/2016 20/02/2017 28759
5/2017/18899/1 30711291969 BGH TECH PARTNER S.A. 28/06/2017 26/10/2017 18899
5/2017/32653/1 30711291969 BGH TECH PARTNER S.A. 26/10/2017 23/02/2018 32653

5/2017/5177/1 30711291969 BGH TECH PARTNER S.A. 17/02/2017 19/06/2017 5177

FIDELITAS ® 9/55



BGH TECH PARTNER S.A.

2.4.2 Constancia de inscripcion AFIP/IIBB / Ganancias etc.

AFIP

EED ADMBISTRACION FEDERAL DE INGRESOS PLBLICOS
CONSTANCIA DE INSCRIPCION

UIT: 30-F1128786-8

TECH PARTNER EA
oma Juridica:  F0C. ANDWIEA
edha Confralo Bocial  16-17-2009

[HFF

IMPUESTIVREGIMEN REGISTRADD ¥ FECHA DE ALTA

A0

=k
|—
&
=)

ENCIDMES CONTRE. SEG. GOCIAL - 740 [
ENCIDMES CONTRE.SEG.50CIAL - T42 0920
ENCIONES CONTRE.SEG.50CIAL - 748 0920
ENCIOMES CONTRE.SEG.50CIAL - T54 0920
. INF. - FARTICIFACIONES SOCETARIAS 1
-, . INF. - PRESENTACION DE ESTADOS CONTABLES EN FORMATO POF 12 -
— . INF. - REGMEN INFORMATIVD DE COMPRAS ¥ VENTAS 0120
[ ANCIAS SOCIEDADES 1
= EF-ACCIONE S O PARTICIPACIONES 03-2010{ &
ANCIA MINIMA PRESUMTA 03-201
03-201
. BEG. S0CIAL EMPLEADOR 06-20M
MF.A, LAS GAN.- BENEFDEL EXT. - 171 03-201
5. WA LAS GAN.- BENEF DEL EXT. - 520 03-201
(£} JMP.A LAS GAN.- BENEF DEL EXT. - 902 1-201

buyente no amparade en ks benelicics. promocionales NOUSTRIALES eslabbkscidos por Ley 22021 ¥ o
as ZZT0Z y 22973, a la fecha de emision di & presents consiancia

A0

=
=
|

Esta constancla no da cuenta de la inscripeion en:

- Impuesio Bienes Personales y Exteriorizacion - Ley 264T6: de corresponder, debeardn
solicitarse &n la dependencia donde se encuenira inscripto.

- Impuesio & las Ganancias: la condicidén de exenta, para las entidades enunciadas en
los inclaos b), d), &), 1), g), m) y £} del Art. 20 de la ey, se acredita mediante el
“Certificado de exencion en el Impuesto a las Ganancias” - Resolucién General 2681.

007

Lk ATA00 F-31) VENTA AL POR MAYSR DF DOLYPOS, FERVERICOS, ACCESORIOS ¥ PROGRAMAS
TV TICOS

da cisrm sjecicio comarcinl 1§

Domicilio Fiscal
L™ |
154-CR0AD AUTOROMA BUENDS AIRES

dabn 23-05-2M5F » 22062019 Hor 1022021 Verificascs 109734567039

FIDELITAS ®

10/55



BGH TECH PARTNER S.A.

11BB
|ﬂ_ OSIRIS
Impuesto sobra los Ingresos Brutos
" de VEP
‘[j—l Caonvenio Multilateral
- E117760M5
Si.Fe.Re.
g ey = N* Visifi
Sole Pago
CM 03 TaTa2
CUIT: 30-T1129196-9 Contribuyente:  BGH TECH PARTHER 5.4 Sede: a01
Anlicipa: 201B12 Secusnoa: Crriginal Tipa: Rezio
|Datos VEP: VEP Pressntada y ACEPTADO por AFIP. Facha y Hora de presentacidn: 18012019 15:52:33 Red:
Jurisdicciones a8 pagar
Jurisdicoiin Imiereses | Recangos B favor Fisoo A Pagar
=) 000 487 283 73 487 283 73
] 00000 240577 24057
906 0.00 AL7 73 [TERE]
208 000 4,511.08 451108
213 .00 1,153.95 115355
15 L0 2,008 50 2,008 50
16 .00 3,066.54 3,066.54
217 000 B01E 15 B,016.15
=3 1:] 00000 6066920 04 &.066,920 04
215 000 2685 40 26B5 40
SiF 00000 26,0219 26,0213
Total & Pagar. SE.B05.522 70
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BGH TECH PARTNER S.A.

GANANCIAS
' | Mes de Clerre Perindo CULT.
’ lr l.' 6 2018 30-71129196-9
Firma 0l O 1-9 Rect. Activ. Nro verificador
IMPUESTO A LAS Oragiial T22000 34826
GANANCIAS Ejercicio Fiscal I Irregular
Carheter |
Apellido y Nombre o Razin Social |
F.713 BGH TECH PARTNER S.A.
Declaracion Jurada Cantidad provectos promovidos 0 CULTACULL. contador20-14326643-6 Entidad ExentaNO

Versiin I 1 300001
R1 - Balan
a Total Activo 163.?90.“}5.Dﬂl b Total Pasivo lS.Rll.QSﬁ.ﬁﬁ[ ¢ Total Patr. Neto 147.956.839,00
K2 - Quebrantos Trasladables
a Por venta de acciones (F.A. 000 b Por derivados (F.A 000]c Resto{FA) 0,00
d Por venta de acciones (F.E 000 e Resto(FE.) 0,00
R3 - Determinacion del Resultado Neto
| F.Argentina | F.Extranjera | F.Argentina | F.Extranjera
a Result del Ejercicio {contable) T4E.505.00 0.0 | 2 Quebeantos computables 0,00 0.00
b Ajustes -1695 630,86 00 | b Régimen de promosciin 0,00
¢ Donaciones 0,00 i Resultado Meto -847.125,86 0,00
d Resultado impositivo 947125 86 00| Resultade atrb. a los socio: 0,00 0,00
¢ Quch. por Via de Ace. (Ejerc.) (211} 00 | k Queb. de Fuente Argentina (X1 1}
f Queb. por Conte. Deriv. (Ejerc.) 0,00 | Resultade Meto Final 04712586 0,00
R4 - Determinacion del Impuesto
a Alicuota % 35000b  Imp Determinado 0.00f ¢ Lenp Liberado (F_A_) (X1
d Imp.no Liberado (F.A) 0| e Total imp. liberado (FE.) 000 Lnp determ. no liber. (FE 0,00
RS - Determinacion del Saldo del Impuesto
| A favor Contrib| A favor AFIP | | A favor Contril] A favor AFIP
a lmp. determinado F. Extranjera 0,00 |5 Pagoa cta. Imp. Comb_Lig Dec 802 (X1}
b Imip. Andlogos Pagados en el Ext 0,00 an Pago a cuenta Ast. 23 Ley M* 27264 (X1}
¢ Subtotal Fuente Extranjera 0,00 [t Oiros pagos a Cuenta 0,00
d lmp. determinado F. Argentina 0,00 | u Saldo previe al Computo Credeb (X1
¢ Pago a cuenta realizado en el exterior v Amticipos Cancelados Credeb 2R381 42
Art 113 b) Acuerdo con Uraguay 0.00 w Bdox Ant cancelados Credeb R EEDLA2
f Saldo a Favor per. ant. en Bonos 0,00 ® Saldo a Cancelar 0,0
2 Anticipos canc. mediante F.515 0,00 y Computo Credeb para canc. DJ (X1}
h Total Bonos F 315 0,00 aa Saldo a Ingresar (X1
i Saldo a favor del resp. en Bonos 0.00 Amnteane. o/Cohmpode Bonos v Cr Fisc. (X1}
i SdoFavor per.ant Bonos CF Dio 135/06 0,00 ai Computo de Bonos y Créditos
k Anticipos canc. BCF DTO. 133/06 0,00 Fiscales para cancelacida de DDJJ 0,00
1 Total Bomes CF Dio. 13506 0,00 ab Sdo.a Fav.Contribox Antcanec.
m Sdo favor respoant bonos CF Do 1 35/06 0.00 c/Bonos o Cert Fise. (X1}
n Subtotal Fuente Argentina 0,00 | ac Retenciones wo Percepeiones 3T6.934,10
fi Diferimicnto F.318 0,00 ad Total antic.ingresados on efisctivo
o Subtotal General 0,00 o mediante débitos bancarios -excepio
p Pago acta. Imp Gan Min Presunta 0.00 F. 315 y bonos CF Do 135/06- (X1}
q Pagoacta Ley Promea La Dav. 0,00 ag Percepeiones aduaneras RG 3577 [iX11}
¢ Pagoacta. Imp Comb. Liquides 0,00 amP. a cuenta "Rég Ant 4 RG 38 0,00
a¢ Pago a Cuenta - Compraventa aj Saldo a Favor Periodo Anterior (X1}
de Moneds Extranjera 0,00 ah Saldo a favor por fusitn o absorcion (X1}
af Saldo a favor 3T6h.934,10 0,00
Rb - Forma de
a Saldo a Ingresar 00| b Lmp. ing. en DD org. ool O] & Suma ing. en forma no bancar [(X11]
d Total a pagar LX)

07133071 12919696201 8364826

b10d76b83d1ad4bd2 18991 boHS032R3

Declaro que los datos consignados en este formulario son correctos v completos y que be confeccionado la presente Declaracidn Jurada wiilizando el
programa aplicativo (software) aprobado por la AFIP, sin omitir ni falsear dato algune que deba contener, siendo fiel expresion de la verdad.

Fuente: Empresa.
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n BGH TECH PARTNER S.A.

2.5 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS

I_AT' NWAR E MOMERE: LATI MWARE

TIPO: DENOMINATIVA
CLASE: 8, 12, 42
ACTA: 3478083
BOLETIM: 4181
PUBLICACION: 11/05/2016

2.6 ORGANIGRAMA DE LA COMPANIA

Informacion no proporcionada por la empresa.

2.7 ESTRUCTURA SOCIETARIA'Y VINCULACIONES

2.7.1 Socios / Accionistas

Nombre y Apellido / Razén Social Nacionalidad o Pais de Origen -

LATINWARE LLC EEUU 16192 Coastal Highway Lewes, Delaware 19958, N/I 99.88

BGH URUGUAY SA N/I N/I 0.12

Fuente: Empresa.

2.7.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas

No se detecté informacién.

2.7.3 Directivos

Nombre y Apellido Nacionalidad o Pais de Origen

ALBERTO HOJMAN Argentino- Brasil 731, CABA 20116198992 Presidente
MARCELO GIROTTI Argentino- Brasil 731, CABA 20171521212 Director Titular
DIEGO TEUBAL Argentino- Brasil 731, CABA 20140131122 Director Titular
MARTIN TEUBAL Argentino- Brasil 731, CABA 23165807529 Director Suplente

Fuente: Empresa.
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2.7.4 Antecedentes de Principales Directivos

ALBERTO HOJMAN

SCORE
73.5
HOJMAN ALSERTO RARAEL
FECHA NACIMIENTO: 20/04/1855
ESTADO CIVIL: CASADA/O
DOMICILIOS

DOMICILIO:
A\, BRASIL 731, [1158], CIUDAD AUTONOMA
BUENOS AIRES, ARGENTINA

FISCAL:
2. BRASIL 731, [1152], CIUDAD AUTONCMA
BUENOS AIRES, ARGENTINA

OTROS:
ORTE DE OCAMPO Av. 3302 /CU/ 3, (1425),
CAPITAL FEDERAL, CAPITAL Y GBA NORTE

‘GARAY JUAN DE 232¢, {1640), MARTINEZ,
ARGENTINA
AV, JUAN DE GARAY 2323, (1540), MARTINEZ,

MARCELO GIROTTI

SCORE

81.6

GIROTTI MARCELO DAMIEL

FECHA NACIMIENTO: 03/01/1865
ESTADO CIVIL: CASADOD
SEXOD:

DOMICILIOS
DoMICILIO:
GENERAL ALVEAR 1458, {1640], MARTINEZ,
BUENGS AIRES, ARGENTINA
FISCAL:
GENERAL ALVEAR 1458, {1640], MARTINEZ,
BUENGS AIRES, ARGENTINA

OTROS:
INDART 255, (1642], SAN I5IDRO, BUENOS AIRES,
ARGENTINA

SCORE
78.2
TEUBAL DIEGD ELIAS
FECHA NACIMIENTO: 03/08/1560
ESTADO CVIL casanajo
SENO:
DOMICILIOS
DOMICILIO:
ECARRIEGO 1838, VICENTE LOPEZ, BUENOS AIRES,
ARGENTINA
FISCAL:

BRASIL 731, {1154), CIUDAD AUTONCRAA BUENOS
AIRES, ARGENTINA

oTROS:
ARCOS 2036 P21 G, [1425), CIUDAD AUTONOMA
BUENGS AIRES, ARGENTINA
CARRIEGO EVARISTO 1838, [1638), VICENTE LOPEZ,
ARGENTINA
JUAN MARIA GUTIERREZ 3765 PISO 4, {1425),

FINANCIERO

TOTAL
BANODS

ANTIGUEDAD SIT, 1

EMPLEADOD DE
CLAE

INICIO
ACTIVIDAD

675000

o11ese

FISCALES

BGHSA|07/2015)
SERVICIOS DE
ASESORAMIENTD,
DIRECEIGN ¥ GESTION
ENPRESARIAL REALIZADOS
FOR INTEGRANTES DE LOS
OREAMOS DE
ADMINISTRACION /O
FISCALIZACION EN
SOCIEDADES ANONIMAS
01/04/1588

FINANCIERO

|

TOTAL
BANCOS
ANTIGUEDAD SIT, 1

EMPLEADO DE
CLAE

INICIO
ACTIVIDAD

RIESGO FISCAL

FISCALES
BCHSA (07/2018)
SERVICIOS PERSGNALES
nece
01/04/1939

NO

FINANCIERO

TOTAL
BANCOS

ANTIGUEDADSIT, 1

EMPLEADO DE
cLaE

INICIO
ACTIVIDAD

FISCALES

BGHS A (07/2015)
SERVICIOS DE
ASESORAMIENTG,
DIRECCION ¥ GESTION
EMPRESARIAL REALIZADOS
POR INTEGRANTES DE LOS
ORGANOS DE
ADMINISTRACIGN /0
FISCALIZACION EN
SOCIEDADES ANGNIMAS
01/04/1588

BGH TECH PARTNER S.A.

CHEQUES RECHAZADOS

JuUICIOS

CHEQUES RECHAZADOS

JUICIOS

CONCURSOS Y QUIEBRAS
REMATES

PEDIDOS DE QUIEBRA ¥ JUICIOS EJECUTIVOS
GTROS JUICIOS
COME ACTOR

COMO DEMANDADO HOMGNIMO

@ N oo oo o

COMO ACTOR HOMGNIMO

CHEQUES RECHAZADOS

JuICios

FIDELITAS ®
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MARTIN TEUBAL

BGH TECH PARTNER S.A.

SCORE FINANCIERO CHEQUES RECHAZADOS
80.8 @
TEUBAL MARTIN FERMANDO
FECHA NACIMIENTO: 29/10/1963
ESTADO CIVIL: SOLTERA/D l
SEXD: W
ToTAL 94 000 & ezl
BANCOS E!
ANTIGUEDAD SIT. 1 Mi19%0
DOMICILIOS FISCALES JUICIOS
DomiciLIo: EMPLEADO DE 5&EHS A (07/201)
ZABALA 1551 PISO 7, {1426], CIUDAD AUTGNOMA cLag SERVICOS DE
BUENOS AIRES, ARGENTINA ASESORAMIENTD,
FISCAL: DIRECCIGN ¥ GESTION
BRASIL 731, {115¢), CIUDAD AUTONOWA BUENGS T TR
AIRES, ARGENTINA PR INTEGRANTES DE LOS l
oTROS: ORGANOS DE
EAGNATI DR RAUL 183, {1509, BOULDGNE SUR a0
e — FISCALZACIGN 2N
MENDOZA 3150, SAN MIGUEL DE TUCUMAN SOCIEDADES ANCHINAS
micio 01/02/1952

JUAN MARIA GUTIERREZ 5765 PISO 4, [1425],
CILUDAD DE BUENGS AIRES, ARSENTINA

ACTIVIDAD

2.8 activos

2.8.1 Inmuebles

No se detectd informacidn.

2.8.2 Rodados

No se detectd informacidn.

2.9 PUBLICACIONES OFICIALES

Provincia: CTUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRESFecha: 19/07/2018Razén Social: BGH TECH PARTNER S.A.BGH TECH PARTNER S.A. Por
asamblea general extraordinaria de accionistas N° 20 de fecha 28/06/2018, se resolvio reformar el art. 4 del estatuto social, el cual
quedo redactado de la siguiente forma: “ARTICULO CUARTO: El Capital Social se fija en la suma de SEIS MILLONES OCHOCIENTOS MIL
PESOS representado por SEIS MILLONES OCHOCIENTAS MIL ACCIONES, ordinarias, nominativas no endosables, de UN PESO valor
nominal cada accion con derecho a un voto cada una. El Capital puede aumentarse hasta el quintuplo mediante resolucion de la
Asamblea General Ordinaria, de conformidad con el articulo 188 de la Ley 19.550 pudiendo delegar la Asamblea en el Directorio la
epoca de emision, la formay condicion de pago.”. Autorizado segun instrumento privado 20 de fecha 28/06/2018 Mariela Carla Serantes
-T°:113F*: 942 C.P.A.C.F. €. 19/07/2018 N° 52047/18 v. 19/07/2018

Provincia: CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRESFecha: 20/03/2018Razdn Social: BGH TECH PARTNER S.A.LATINWARE S.A. Por Acta de
Asamblea General Extraordinaria N° 14 y Acta de Directorio N° 46 de fecha 28 de noviembre de 2016 y 7 de noviembre de 2016
respectivamente, se resolvio modificar la fecha de cierre de ejercicio quedando establecida para el 30 de junio de cada ano y reformar
en consecuencia el articulo 12 del estatuto social. Por Acta de Asamblea General Extraordinaria N° 17 y Acta de Directorio N° 56 de fecha
15 de diciembre de 2017 y 22 de diciembre de 2017 respectivamente, se resolvio modificar la denominacion social de la sociedad de
“Latinware S.A.” a “BGH TECH PARTNER S.A.” y reformar en consecuencia el articulo 1 del estatuto social. Autorizada por Acta de
Asamblea General Extraordinaria del 28 de noviembre de 2016 y por Acta de Asamblea General Extraordinaria del 22 de diciembre de
2017. Autorizado segun instrumento privado Actas de Asamblea General Extraordinaria de fecha 22/12/2017 Agustina Tassara - T°: 99 F*:
347 C.P.A.C.F. e.20/03/2018 N° 17666/18 v. 20/03/2018
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. BGH TECH PARTNER S.A.

Provincia: CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRESFecha: 12/10/2016LATINWARE S.A. Comunica que por reunion de directorio de fecha
30/03/16, se resolvio trasladar la sede social de Latinware S.A. de San Martin 969, 6° piso "B", CABA a la calle Brasil 731, CABA, donde se
desarrolla el efectivo funcionamiento del centro principal de direccion y administracion de los negocios sociales. Autorizado segun
instrumento privado Acta de Directorio de fecha 30/03/2016 Agustina Tassara - T°: 99 F°: 347 C.P.A.C.F. e. 12/10/2016 N° 75815/16 v.
12/10/2016

Provincia: CTUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRESFecha: 03/08/2016LATINWARE S.A. Informa: Por Acta de Asamblea numero 13 del 30-
03-2016, por renuncia a su cargos del Directorio de los Sres. Marcelo Daniel Girotti, Juan Carlos Martinez y Martin Abraham Youssefianse
designan para integrar el directorio: Presidente: Alberto Rafael Hojman; Vicepresidente y Director titular: Diego Elias Teubal; Director
titular: Marcelo Daniel Girotti y Director suplente: Gustavo Luis Castelli; quienes duraran en sus cargos por lo que resta del mandato, es
decir, hasta la asamblea que considere el ejercicio a cerrarse el 31-12-2017. Los Directores fijan domicilio especial en Av. Brasil 731
Ciudad de Buenos Aires. Demian Podolsky T° 90, F° 986, Autorizado por Acta de Asamblea del 30 de marzo de 2016. Autorizado segun
instrumento privado Acta de Asamblea de fecha 30/03/2016 Demian Podolsky - T°: 90 F°: 986 C.P.A.C.F. e. 03/08/2016 N° 54552/16 v.
03/08/2016

Provincia: CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRESFecha: 19/01/2015LATINWARE S.A. Se hace saber que por Asamblea General
Extraordinaria de accionistas unanime de fecha 20/12/2012 se resolvio reducir el capital social de $ 1.400.000 a $ 800.000, reformandose
el Articulo Cuarto del Estatuto Social, siendo su nuevo texto el siguiente: "ARTICULO CUARTO: El capital social se fija en la suma de
ochocientos mil pesos ($ 800.000) representado por ochocientas mil (800.000) acciones ordinarias, nominativas, no endosables, con
derecho a un voto cada una y de valor Pesos uno ($ 1) por accion. El capital puede aumentarse hasta el quintuplo mediante resolucion
de la Asamblea ordinaria de accionistas, de conformidad con el articulo 188 de la ley 19.550 (texto ordenado Decreto N° 841/84),
pudiendo delegar la Asamblea en el Directorio la epoca de emision, la forma y condicion de pago". Autorizado segun instrumento
privado Asamblea Extraordinaria de fecha 20/12/2012.VERONICA ODILA RAMOS T°: 89 F° 980 C.P.A.C.F. e. 19/01/2015 N° 3054/15 v.
19/01/2015

Provincia: CIUDAD DE BUENOS AIRESFecha: 30/05/2014LATINWARE S.A. Se hace saber que por Asamblea General Ordinaria de
Accionistas del 12/4/2013 se amplio el numero de directores a tres y se designo para cubrir la vacante al siguiente Director Titular hasta
el fin del mandato vigente el 31/12/2014: Gabriel Rodrigo Leone, DNI 22.175.110, argentino, casado, ingeniero, con domicilio especial
constituido: San Martin 969, piso 6, Oficina B, Ciudad Autonoma de Buenos Aires, manteniendose sin cambios el resto del directorio
vigente. Se hace saber que por Asamblea General Ordinaria de Accionistas del 3/2/2014 se acepto la renuncia del Director Titular
Gabriel Rodrigo Leone, DNI 22.175.110 y se designo en su reemplazo hasta el fin del mandato vigente el 31/12/2014 a Pablo Liberini,
argentino, casado, ingeniero electronico, DNI 17.397.007 con domicilio especial constituido: San Martin 969, piso 6, Oficina B, Ciudad
Autonoma de Buenos Aires, manteniendose sin cambios el resto del directorio vigente. Se hace saber que por Asamblea General
Ordinaria de Accionistas del 22/5/2014 se aceptaron las renuncias de los Directores Titulares Pablo Liberini, DNI. 17.397.007 y Juan
Carlos Martinez, DNI 11.451.192 y se resolvio reducir el numero de directores a un director titular y a un suplente, manteniendose en
tales cargos hasta el fin del mandato el 31/12/2014 el actual Director Titular y Presidente Marcelo Daniel Girotti, DNI 17.152.121 y el
actual Director Suplente, Martin Abraham Youssefian, DNI 20.912.400. Autorizado segun instrumento publico Esc. N° 1462 de fecha
19/03/2014 Reg. N° 501 Autorizado segun instrumento publico Esc. N° 1462 de fecha 19/03/2014 Reg. N° 501. Veronica Odila Ramos T°:
89 F°: 980 C.P.A.C.F. e. 30/05/2014 N° 37245/14 v. 30/05/2014

Provincia: CIUDAD DE BUENOS AIRESFecha: 02/02/2011LATINWARE SOCIEDAD ANONIMA Se hace saber que por Asamblea General
Extraordinaria de accionistas unanime de fecha 23/11/10 se resolvio aumentar el capital social de $ 200.000 a $ 1.400.000,
reformandose el Articulo Cuarto del Estatuto Social, siendo su nuevo texto el siguiente: Articulo Cuarto: El capital social se fija en la
suma de un millon cuatrocientos mil pesos ($ 1.400.000) representado por un millon cuatrocientas mil (1.400.000) acciones ordinarias,
nominativas, no endosables, con derecho a un voto cada unay de valor Pesos uno ($ 1) por accion. El capital puede aumentarse hasta
el quintuplo mediante resolucion de la Asamblea ordinaria de accionistas, de conformidad con el articulo 188 de la ley 19.550 (texto
ordenado Decreto N° 841/84), pudiendo delegar la Asamblea en el Directorio la epoca de emision, la forma y condicion de pago .
Autorizado: Martin Abraham Youssefian segun Acta de Asamblea General Extraordinaria N° 2 del 23 de noviembre de 2010. Autorizado -
Martin A. Youssefian Certificacion emitida por: Gabriela S. Barssamian. N° Registro: 952. N° Matricula: 4840. Fecha: 27/01/2011. N°® Acta:
001. N° Libro: 163. e. 02/02/2011 N° 11574/11 v. 02/02/2011
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BGH TECH PARTNER S.A.

2.10 CERTIFICACIONES

2.10.1 Certificaciones de Calidad

“ Certificado Expedido por Fecha Vencimiento
IRAM ISO 9001:2008 IRAM 22/03/2016 15/09/2018
2 IQNET IS0 9001:2008 IQNET 22/03/2016 15/09/2018
Fuente: Empresa.

FAM oRrifics que

BGH S.A. - DIVISION TECH PARTNER

Brasdl 731 - (1154) - Ciucad Actcnoma de Busrcs Aires - Regublcs Argenting

poses un Sislems o8 Gestdn de & Caldad que cumple con los raguisios de &

y b IRAM - ISO 8001:2008
¢! Cuyo alcancs es
;\- LA Servicio de soporta y mantenimiento posventa de la Direccidn Opera

4n Ope!
Tech Pariner, incluyendo reparacionas de Iaboratono y tareas de as:s
en campo, de equipos de comunicaciones e informatica

Threccon de Cergfoazidn

& S 4| Perd 5205 | CT06AAAS | Buenas Alres. Repusbon Argenina | certcazon@inem o 2
.’-( (3
4 2

2.10.2 Distinciones Obtenidas

No se detecté informacion.

2.10.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria

Se adjunta programa de seguridad

2.11 EVOLUCION MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO

m Personal Produccion Personal Comercial Personal Administracion Total del Personal

2019

Fuente: Empresa.
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. BGH TECH PARTNER S.A.

2.12 EVOLUCION MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO

La empresa no informé personal subcontratado para los Gltimos tres afios.

=pm LT, 07111965
@WUW ==I;=h.=£ Ok () - Rect. [L9% O
SIS SRS e L0 Servicios Bvenbusles: Mg
Declaro que los datos consignados en este i e
93 1 formulario son cormectos y completos ¥ qUE (s defem T 1107145555
no se ha omitido ni falseado informacion B e fom. 2: 12.547.095,05)
Declaradion Jurads||  que deba contener esta declaracidn, slendo  |Eama oe fem 3 12.547.065,05
AL fiel expresidn de la verdad. =2 de Fiem. 1L071.455
o ma de Aem. 5: 11071455
5.L.5.5. |[pumn e Rem. 6; 0,00
Apelida y Mambre o Razdn Socal: Mra.  fauma de Rem. 0,00
Yerficadar:
BGH TECH PARTHER 5.4, E74241 [uma de Remn. 8: 12,552,
frura e Rern. 0 12,547
Furma de Rem. 10 02,137,603,
Domnicilio Fiscal: BRASIL 731 CAPITAL FEDERAL Bl V4100
[1 - REGIMEN NACIONAL DE SEGURIDAD SOCTAL I1 - REGIMEN WACIONAL DE OBRAS SOCTALES |
a1 - Tatal de apartes 1.E06, 516. a1 - Total da aportes 260.371,51
82 - Aportes & fawvar a2~ Apames a favor 0,00
a3 - Aportes 5.5, a pagar l.ﬂlﬁ.llﬁ,ﬂ a3 - Aportes 0.5, a pagar 260.271,51
- Asignaciones famillares pagadas 0,000 b1 - Total de oontribasanes S00.491,59
kY - Total de conkribucianes 2,251 631,34 b2 - Excedanbes de conlribsdanss & favor 0,00
b2 - Asignacionss compenssdas 0,
b3 - Expedentes de pontribucianes a favar 0, Subtotal contribuciznes CLS. 290.431,59
Aetenciones 11.396,98
Subbatal contribucianes 5.5, 2.251.631, Contribuciones 0.5. a pagar 579.054,681
Retendones #3463,
Contribuciones 5.8, & r 2.208.168, 1
II1 - RETENCIONES IV - VALES MHWM
Saldo retendones pariodo anterior 0,008 Manta bese de célcula
Retendones del perioda — 54503 Contribuciones, Vales Alimentarios
Total metenciones 54,860,230 y/o Cajas de Alimentos a pagar [1Xes]
Percepciones de Vales Aliment. 0,00
Retendones aplicadas a Sequridad Social 43,463, 24
Retendone: aplicadas 8 Obra Sodal 11,396 58| W - RENATRE ]
Saldo de retenciones 3 pericdo futura 0,00 Total Contribuciones REMATRE 0,00
Total Seg, Sepelic UATRE 0,00
[ WI - LEY DE RIESGOS DE TRABAID = VII - SEGURD DE VIDA
Cartticad] de CLIILES. eon ART 17 70,10 Cuiles ¢/5.CV.0. - Frima 31;:;;
1,319,
Remun, con ART 12.547.095,05 §7.629,67 Cipsto Ervisidn: 0,00
L.R.T. | 7895 87 S.CV.0. 8 i 1.319. 76
. batal a pagar 895,87 S.CM.0. & Pagar _'P;.__._I
Ley 25922 Encuadne: No Corresponde Parcentije: 0,00 Resultaca;
0,00
27430 - Mon&o Total da: 75,59
VIIT - MONTOS QUE SE INGRESAN |
351 - Cantribuciones de Seguridad Socil 2.208.168,10 302 - Aportes de Obra Sodal 260,271,51
301 - Aportes de Sequridad Socal 1.606.516,93 270 = Wales AlimentariosCajas de almentos 0,00
360 - Contrbuciones RENATRE 0,00 7 313-LAT B7.895,87
352 - Contribudiones de Obra Sadal 579.094,51 028 - Segure Colectivo de Vida Obiigatoria 1,319,786
415 - Seg, Sepelio LATRE o,00
Fonma de Pago: Efective
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BGH TECH PARTNER S.A.

3- Situacion Comercial

3.1 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGUEDAD EN EL MERCADO

BG H Tech Partner

La soluciones jenerar un enc

omnic

AUTOGESTION / CUSTOMER & EMPLOYEE BUSINESS

COLABORACION
AUTOMATIZACION ENGAGEMENT OPTIMIZATION

BG H Tech Partner

Nuestras soluciones de Datacenter
estion simplificada y
.'_'Ie un rmayor procesamiento -'_'IE-_'

Gars
operaciones mas optimizadas, ¢

datos de forma flexible v s

CONSOLIDACION MANEJO DE PROTECCION SOLUCIONES

Y VIRTUALIZACION INFORMACION DE DATOS DE NEGOCIO

de gestion en

=1}

FIDELITAS ® 19/55



BGH TECH PARTNER S.A.

BG H Tech Partner

Nuestras soluciones de Conectividad

Reduzca tiempos en procesos de negocio, mejorando la productividad
a través de la implementacion de herramientas de conectividad:;
recopilacion de datos, plataformas de Tl y arquitectura de red

6.. -

cosad

ESPACIOS SOLUCION DPI

INTELIGENTES

SD WAN SMART GRID

BG H Tech Partner

Nuestras soluciones de Comunicaciones

Estan destinadas a brindar, en el ambito urbano o privado un sistema
comunicaciones integrado que permita un nivel de colaboracion sin limite entre
dispositivos vy redes diferentes,

@ @ @

SISTEMA DE SISTEMA INTEGRADO UNIDAD DE PATRULLERO REDES
COMUNICACIONES MONITOREQ Y CONTROL COMANDO MOVIL INTELIGENTE WIRELESS
CRITICAS LTE
mplementacion de un sistema que Una solucién integral y modular Unidades de Comunicaciones de mplementacion de tecnologia en
permite dar una respuesta efectiva a destinada & brindar, en &l ambito rapido despliegue que conforman un los vehiculos de las Fuerzas de Esta solucian estd

la emergencia. Cuenta con sistemas

urbano, un sistema de monitoreo y

sistema midvil, agil, flexible, de rapida

Seguridad, mejorando el control,

compuesta  por Enlaces

punto a punto para vincular

excluzsivos para  los  cuerpos control. Respuesta inmedista ante implementacién para dar una zona la se;_un:lad ¥ |las operaciones de I

implica :I:s_ en al r_es_cate. accidentes y emergencias, alerta de cobertura & comunicaciones y las mizsmas. oficinas entre si. Enlaces
interopersbilidad  entre :Ilstlm_:s temprana  para la  intervencién establecer un centro de_:s_man:ln v punte  multipuntc  para
Organismos, coordinacidn policial, enfre ofras caracteristicas contrel, con If! posibilided de wincular  varios  puntos
permanente, robustez de las redes y interoperar con distintas tecnologias remotos  con un punto
autonomia ante fallas del sistema N COMmuNicaciones central. LTE Privada
eléctrico.
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. BGH TECH PARTNER S.A.

Jad BGH woreee

(o S

ONBOARDING PREVENCION INFRAESTRUCTURA SEGURIDAD EN LA
DIGITAL FRAUDE CRITICA & DATACENTER NUBE

Nuestras Soluciones Cloud BGH g

MIGRAR A LA NUBE

La adopcion de la nube en una-émpresa es importante. Permita.qué nuestro
equipo de expertos le ayude a lanzar su iniciativa de nube gxitosa para que
rapidamente pueda comprender los beneficios de la-teécnologia de aube para
crecer y mantenerse competitivo.

INNOVAR EN LA NUBE

Disminuya su time-to-market a traves de nuestro probado enfoque de
desarrollo y marcos de software pre-construidos para sistemas basados.en |a
nube que usan1oT, Big Data, Aprendizaje Automatico, Computo y mas.

OPERAR Y EVOLUCIONAR EN LA NUBE

Delegue las operaciones enturso y el mantenimiento de la infraestructura y
las aplicaciones de su nube con nuestras soluciones de servicios
administrados de proxima generacién que le ayudardn a controlar mejor sus
costos, cumplimi€nto y mas
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BGH TECH PARTNER S.A.

Nuestras Soluciones loT vBGH e

VEHICULOS

INTELIGENTES
TRAZABILIDAD DE MEDIO Tecnologia con sensores MONITOREO REMOTO

AMBIENTE inteligentes que recaban DE VARIABLES DE
. ACT“’OS SOLUCIONES DE Soluciones basadas en el datos, permitiendo CAMPO
e il pe - establecer politicas Solucién integral que permite el
el monitoreo y VIDEO & ANALITICAS e T i o g
delac ) S Soluciones para brindar mayor et s .
indumente /€ 0s, guridad en el
edific

en el medio
ambiente

N U ESTRA MAXSON BGH Tech Partner
LA Es una solucion integral que combina Automatizacion,
p TAFO R MA Orquestacion y Monitoreo de Infraestructura de IT,
Fd

Servicios y Aplicaciones, estén estos On premise, Cloud o

DE INNOVACION Hibrico
EN CONSTANTE ENVOLUCION. MaxSon es una herramienta de evolucidn continua

desarrollada por BGH TechPartner.

BGH e

TRABAJAMOS CON
DIFERENTES INDUSTRIAS.

SERVICIOS SERVICE RECURSOS GOBIERNO & COMERCIO
FINANCIEROS PROVIDER NATURALES FUERZAS FED. E INDUSTRIA

V4 =
;\\\. > . \
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CASOS
DE EXITO

BG FI Tech Partner

BGH TECH PARTNER S.A.

BG H Tech Partner

SCORING
AUTOMATION.

Desafios.

Permitir que las compaiiias de seguros conozcan la calidad de conduccién de sus
asegurados, identifiquen el nivel de riesgo en su cartera y tomen medidas que
contribuyan a su lealtad.

Solucién.

La solucion consiste en un dispositivo OBDII que se instala en el vehiculo y
recopila la ubicacion, informacion sobre el comportamiento de conduccién del
asegurado, los tiempos de uso del vehiculo, entre otros. Los datos recopilados se
analizan en la nube.

Beneficios.
e Generacidn de un servicio diferencial, de acuerdo con el perfil de gestion
del asegurado
e Fidelizacién de clientes, para una mayor permanencia en las empresas
e Posibilidad de ofrecer promociones o beneficios, en caso de que el
asegurado cumpla con las expectativas
e Reduccion del fraude relacionado con accidentes

BG H Tech Partner

CLIENTE: MIMO & CO.

SAP EN LA
NUBE.

Desafios.

Apoyar el fuerte crecimiento de un negocio familiar, con una arquitectura de
implementacion escalable y rapida, que permite la ejecucion de SAP 4Hana.
En términos de tecnologia, el desafio radica en poner a disposicion la
infraestructura en la nube necesaria para implementar SAP S / 4 HANA, en
tiempos cortos y bajos costos.

Solucién.
Consultoria, infraestructura, analisis de la infraestructura necesaria en la
nube, implementacion y operacién y soporte de segundo nivel.

Beneficios.

e Despliegue rapido de la infraestructura, acelerando el tiempo de salida
del proyecto al mercado
Acceso a tecnologia de clase mundial (y sus actualizaciones)
Reduccion drastica de los costos
Variabilidad de Infra y costos, basada en el consumo real (Opex)
Reduccién de los riesgos operacionales y minimizacion del
mantenimiento debido a la externalizacion de la plataforma en la nube
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BGH roreor

CLIENTE: AEROPUERTOS ARGENTINA 2000

VIDEO
SEGURIDAD.

Desafios.

Sistema de videovigilancia para los nuevos edificios del Aeroparque
Jorge Newbery (uno de los aeropuertos mas importante de la Ciudad
Autonoma de Buenos Aires).

Solucién.
Sistema de videovigilancia integrado.

Beneficios Obtenidos.

e Interconectividad en todos los edificios del Aeroparque con
camaras de seguridad.

e Reporte de video a dos centros de comando y control creados
especialmente para el monitoreo de las mismas.

e Personal capacitado en el uso de |a plataforma por nosotros.

e Posibilidad de trabajar coordinadamente con las fuerzas de
seguridad que tienen a cargo la custodia del lugar.

BGH Tech Partne

CLIENTE: TERMINALES RIO DE LA PLATA

CONTROL DE
ACCESOS.

Desafios.
Implementacion de una solucion world class que integre los distintos
sistemas de la compania.

Solucién.

Seguridad Privada de Control de Acceso. (nombramiento;
alcoholemia, control de acceso; Interfaces; disefio de ingenieria;
disefio relevamiento y reglas de negocio; instalacion fisica;
implementacion y configuracion l6gica; capacitacion; puesta en
marcha y soporte de post venta).

Beneficios Obtenidos.
e Control de acceso para visitantes, empleados, contratistasy
proveedores.
e Metodologia de gestion Unica para el tratamiento integral de
la seguridad portuaria.
e Adaptacion a las futuras mejoras y cambios de seguridad a
nivel nacional e internacional.
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BG H Tech Partne

CLIENTE: GOBIERNO DE LA CIUDAD DE BUENOS AIRES

HIDROMETRIA.

Desafios.
Contar con informacion en tiempo y forma que permita disparar
tempranamente acciones ad hoc.

Solucion.
Sistema integrado de captura, administracion y gestion de datos
meteorol6gicos y del estado de la Red Pluvial.

Beneficios Obtenidos.

* Recopilacién de informacion en forma local y remota para la
mejora de la situacion de la red de desagues de la Ciudad de
Buenos Aires.

e Permite anticipar informacion al Sistema de Atencion de
Emergencias, asi como generar y mantener una base de
informacion estadistica que alimente un sistema de analisis
inteligente para la gestion operativa y de la infraestructura.

CLIENTE: GENDARMERIA NACIONAL / RUTA PROVINCIAL Nro 14

SISTEMA DE _
COMUNICACION.

Desafios.

Monitoreo de comunicaciones de voz y localizacion por GPS a lo
largo de la totalidad de la Ruta 14 desde la Ciudad de Buenos Aires
hasta Posadas.

Solucién.
Sistema de comunicaciones de tecnologia P25 que cubre
integramente la Ruta No 14.

Beneficios Obtenidos.

e Instalacion de 22 sitios de repeticion, 5 sitios de consola y 3
sitios adicionales de enlaces de microondas para permitir la
comunicacion de todos los efectivos de la fuerza operando
sobre la traza.

e Sistema de telemetria cuya consola principal permite la
visualizacion del estado de la mayoria de las variables de
energia y ambientales de todo el sistema.

e Instalacion de consolas de despacho, consolas de visualizacion
de posicionamiento por GPS, tanto de vehiculos como de
personas.
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BGH v

CLIENTE: GRUPO ASEGURADOR LA SEGUNDA

PRODUCTIVIDAD EN
LA NUBE.

Desafios.
El Grupo Asegurador La Segunda tenia toda su plataforma de correo
y aplicaciones para interactuar con sus agencias basada en Lotus.

Solucién.

Google for Work ofrecié movilidad sin restricciones, un correo
electrénico con gran capacidad de almacenamiento y una interfaz
intuitiva y familiar junto con la tranquilidad de contar con
herramientas seguras y una plataforma tecnolégica que permite
evolucionar permanentemente sin tener que migrar nuevamente a
otra solucién superadora.

Beneficios Obtenidos.

Alto Impacto en ahorro, tanto de costos de licenciamientos como
operativos que se redujeron considerablemente. Permitiendo:
Conexion con las mas de 1.000 agencias en todo el pais. Eliminacion
de costos de almacenamiento en casillas de correo y optimizacion de
procesos de backup. Reduccion del tiempo de bisqueda de
informacién. Disminuy6 en un 20% los costos de viajes. Se mejoro la
comunicacion interna. Integracion de Google Maps para mejorar la
atencion del cliente.

BGH -

INFRAESTRUCTURA
CENTRADA EN

APLICACIONES (ACI).

Desafios.

Simplificar, optimizar y acelerar los tiempos de respuesta que se necesitan
para aprovisionar la red del centro de datos al momento de desplegar
aplicaciones.

Solucién.

Se arma una solucion de SDN (Software Defined Network) para ser
implementada en el data center actual del cliente, la cual una vez puesta en
marcha debe soportar la infraestructura de servidores y la virtualizada.
Empleamos una infraestructura centrada en aplicaciones (ACI) la cual se
integra con el esquema actual del data center y permite una migracion
progresiva de las aplicaciones actuales hacia el nuevo disefio.

Beneficios Obtenidos.

e Aprovisionamiento de aplicaciones en menor tiempo, acelerando el
Time to Market de aplicaciones o servicios.

e Simplicidad de la operacion, implementacion rapida y administracion
centralizada de la red del DC.

e Programabilidad para nuevos despliegues de aplicaciones.

o Reduccion de costos operacionales.

e Encamina a los clientes hacia DevOps.

CLIENTE: ARTESANIAS DE COLOMBIA

COLABORACION
Y REDES.

Desafios.
1] Artesanias de Colombia, institucion adscrita al Ministerio de Cultura,
requeria modernizar su gestion de comunicacién interna y cubrir al
100% las necesidades de conectividad de su equipo de trabajo.

Solucién.

Soluciones de colaboracion e implementacion de redes con
capacidad de cobertura wireless para todo el edificio de la
institucion.

Beneficios Obtenidos.
e Mejorar la integracion entre las diferentes sedes de TGI.
- Reducir los gastos de desplazamiento por reunion hacia la
Capital de Colombia
. Modernizacién con tecnologia de punta para la Empresa
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3.2 DETALLES Y EVOLUCION DE COMPRAS Y VENTAS
|___Mes | Ventas (montossinimpuestos) _| _Compras (montos sinimpuestos) | ____Moneda

Julio 2018 $11 402 008,03 $ 4877 394,49 Pesos Argentinos (ARS)
Agosto 2018 $38341119,19 $39863 737,95 Pesos Argentinos (ARS)
Sep 2018 $107 978 896,73 $39486 171,18 Pesos Argentinos (ARS)
Octubre 2018 $ 47564 150,77 $78 720 298,54 Pesos Argentinos (ARS)
Nov 2018 $ 75108 526,07 $78720298,54  Pesos Argentinos (ARS)
Dic 2018 $241 028 734,49 $21441 560,76 Pesos Argentinos (ARS)
Enero 2019 $100 234 760,88 $41413 884,66 Pesos Argentinos (ARS)
Febrero 2019 $ 65439 744,01 $102608525,20  Pesos Argentinos (ARS)
TOTAL $ 687 097 940,20 $407131871,30 Pesos Argentinos (ARS)

Fuente: Empresa.

3.3 VENTAS A PAN AMERICAN ENERGY LLC SUC. ARGENTINA

[ Mes
12/2018 184 498 Délares U.S.A. (USD)
12/2018 187150 Délares U.S.A. (USD)
01/2019 81548 Délares U.S.A. (USD)

Fuente: Empresa.

3.4 COMPRAS ANUALES

No se informaron.

3.5 PROVEEDORES

e T
Compras

MOTOROLA USA 500 West Monroe; Chicago IL 60661 D°'a{j§,§’) S.A.
Cambium . . . Délares U.S.A.
2 Neienls Unit B2, Linhay Business Park Eastern Road Ashburt - \UeD)

Fuente: Empresa.

FIDELITAS ® 27/55



. BGH TECH PARTNER S.A.

3.6 CLIENTES
l'ﬂ

YPF Argentina - Macacha Giliemes 515 30-54668997-9 2300000 usb
2 Shell CAPSA Argentina - SAENZ PENA 209 30-50672680-4 1600 000 usb
3 OROYPLATA Argentina - CAME?: LUISMARIAAY 30.57520449-6 390000 ~ USD
4 SINOPEC Argentina - 30-71145505-8 160 000 usb
5  Gobierno dela Ciudad de BA Argentina - RIVADAVIA AV. 524 34-99903208-9 900 000 Usb
6 OSDE Argentina - AVENIDA PERU 832 33-71505693-9 920000 usb
7 Cablevisién Argentina - 30-63270136-1 7400 000 usb
8 DirecTV Arge”tg‘:ﬁ%gg\iﬁSTo 6. 30-68588939-7 500 000 usb
9 Volkswagen Argentina Argentina - DE'E)CF?; gE YAVHENRY " 30.50401884-5 440000  USD
10 Banco Galicia Argentina - Pres. Tte. Gral. Juan 5 11554446 3000 000 usb

Domingo Perdn 40
Fuente: Empresa.

3.7 SEGUROS

3.7.1 Registro de contratos con las ART

BERKLEY

N° de contrato: 76844
Desde: 01/06/2010 - Alta de afiliacion
Hasta: 31/05/2014 - Cambio de Aseguradora
[LASEGUNDA |
N° de contrato: 168454
Desde: 01/06/2014 - Cambio de Aseguradora
Hasta: 31/01/2018 - Cambio de Aseguradora
N° de contrato: 654616
Desde: 01/02/2018 - Cambio de Aseguradora
Hasta: Afiliacion vigente

3.7.2 Contratos extinguidos por falta de pago

No se registran contratos extinguidos por falta de pago.

3.7.3 Otros Seguros contratados

(o T | e

Prevencion 654616 Pesos Argentinos (ARS)
2 Seguro de Vida Allianz 180180795717 - Pesos Argentinos (ARS)
3 Responsabilidad Civil Meridional Seguros 20001483 - Pesos Argentinos (ARS)
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4- Comercio Exterior

4.1 IMPORTACIONES

Temporal

(F.0.B. U$S) (F.0.B. U$S) (F.0.B. U$S)
Deposito Zona Franca Total
0 0

01/2019 1038480 0 1038480
12/2018 TAT 444 0 181295 0 928 739
11/2018 690121 0 0 0 690121
10/2018 738167 0 0 0 738 167
09/2018 631085 0 0 0 631085
08/2018 3594 0 0 0 3594
07/2018 3147 0 0 0 3147
04/2018 97 694 0 0 0 97 694
03/2018 37040 0 0 0 37040
Importaciones {iltimos 24 meses)
600,000
400,000
" _—-—'-'d---...-'-_
218 18 4118 TI18 818 18 1018 11118 12118 1119
: Consumao : Tempora : Zona Franca [[_] Deposita
4.2 IMPORTACIONES POR PAIS (ULTIMOS 12 MESES)
Pais % Fob Total

ESTADOS UNIDOS 68.55 2020923

HONG KONG 24.94 735443

CHINA 6.51 191929

Totales 2948 295

Valores estadisticos aproximados

HOMG HOMNG. -

ESTADOS UN..
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4.3 IMPORTACIONES POR RUBRO (ULTIMOS 12 MESES)

[ Posicion | Fob Total
TELEFONOS, INCLUIDOS LOS TELEFONOS CELULARES (MOVILES)* Y LOS DE
OTRAS REDES INALAMBRICAS; LOS DEMAS APARATOS DE TRANSMISION O
RECEPCION DE VOZ, IMAGEN U OTROS DATOS, INCLUIDOS LOS DE 8517 86.49 2549 960
COMUNICACION EN RED CON O SIN CABLE (TALES COMO REDES LOCALES (LAN)
0
MAQUINAS AUTOMATICAS PARA TRATAMIENTO O PROCESAMIENTO DE DATOS Y
SUS UNIDADES; LECTORES MAGNETICOS U OPTICOS, MAQUINAS PARA
REGISTRO DE DATOS SOBRE SOPORTE EN FORMA CODIFICADA Y MAQUINAS 8471 7.32 215951
PARA TRA TAMIENTO O PROCESAMIENTO DE ESTOS DATOS, NO EXPRESADOS
NI
APARATOS DE RADAR, RADIONAVEGACION O RADIOTELEMANDO. 8526 2.27 66 855
TRANSFORMADORES ELECTRICOS, CONVERTIDORES ELECTRICOS ESTATI COS
(POR EJEMPLO:RECTIFICADORES) Y BOBINAS DE REACTANCIA (A 8504 2.03 59977
UTOINDUCCION).
ACUMULADORES ELECTRICOS, INCLUIDOS SUS SEPARADORES, AUNQUE SEAN
CUADRADOS O RECTANGULARES. = o 2R
Otros 1.00 29616
Totales 2948 295

Valores estadisticos aproximados

4.4 EXPORTACIONES

No se detectaron antecedentes de actividad comercial Exportadora realizados por parte de la sociedad para los cuatro

Gltimos periodos.
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5- Situacion Bancaria

5.1 CHEQUES RECHAZADOS

Resumen Pendientes

Rechazados Rechazos Def. Formales Rechazo Sin Fondos Cheques Abonados
Cantidad Monto Cantidad Monto Cantidad Monto Cantidad Monto
0 0 0 0 0 0 0 0

5.2 CENTRAL DE DEUDORES

Denominacion del Dias
Periodo de Observaciones
deudor
atraso
BGH TECH PARTNER S.A. BBVA BANCO FRANCES S.A. 03/19 1 1210000 N/A -
BGH TECH PARTNER S.A. GUIERIEN AR 04/19 1 100 000 N/A -

ARGENTINA S.A.

BANCO DE GALICIAY
BGH TECH PARTNER S.A. BUENOS AIRES S.A.U. 04/19 1 2000 N/A =

o5 33,50 1,10 1,00 2,00 5,00

TOTAL PERIODO 33,50 110 1,00 2,00 5,00
N N T T
ICBIC
1,00 5,00 345,00
NTANDER RID 5.4 2,00 3,00 5,00 7,00 53,00 75,00 96,00 120,00

TOTAL PERIODO 3,00 3,00 6,00 7.00 69,00 75,00 96,00 474,00

N B O B e B B N
cEC 1,00

1,00 2,00 2,00 2,00 2,00 2,00
2,00 2,00 2,00 2,00 2,00 2,00
54,00 542,00 1179,00 965,00 1206,00 11935,00 1210,00
SANTANDE 0 5.4, 132,00 3,00

TOTAL PERIODO 780,00 647,00 1183,00 960,00 17210,00 1185,00 4,00 1714,00
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Situaciones Gltimos 24 meses

*Los montos se encuentran expresados en miles de pesos.
Situacion 1 Situacion 2 Situacion 3 ] Situacion 4 ] Situacion 5 ] Situacion &
1,400
1,200
1,000
200
GO0
400
200
0417 0517 0817 0717 0817 0817 10M7 117 12117 013 0218 0318 0418 05118 0818 O07ME 0818 0918 10ME 1118 12112 A9 0218 0319
Los montos se encuentran expresados en miles de pesos

Situaciones

Garantias Ultimos 24 meses

*Los montos se encuentran expresados n miles de pesos.
1,400

1.200

1.000

B00

GO0

400

200

[} =
o4M7 0517 0617 O0FMY 0817 0817 1017 1117 1217 01M2  02ME 02M8 0418 0518 0613 O7TME OEME 0AME 1viE 1118 12M23 e 02Me 03Me

[ Cheques / Titulos / Avales [ Hipotecas | Prendas / Otros Reasles [ Ofras Garantias / Sin Garantias Total

Ante cualquier duda o error en la informacidn, se sefiala que los derechos de rectificacién, actualizacién, supresién, confidencialidad,
deben ejercerse ante las entidades cedentes que sean parte en la relacién juridica a que se refiere.

5.3 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO

I = =S

BBVA Frances Pesos Argentinos (ARS)

Fuente Empresa.
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BBVA Francés S R

En el dia de la fecha 30/05/2018 se extiende el presente certificado, a sokicitud de Bgh Tech Partner Sa Bgh Tech
Partner Sa y a los efectos de ser presentado ante quien corresponda.

En su caracter de: Titular

=

~2 Datos del Cliente
Documento; C.U.l 30.711.291.969

Cuenta: C.c. Pesos 490-001636/3
Abierta desdeel:  13/10/2016

CBU: 01704901200000-00163631
CUIT/CUIL/COL: 30711291969

Atendido por: s T Fwis. 7 7
Nombre: Platania, Maria Jose / /
Legajo: A107617 Y, -8
Sucursal; 8995 - Areas Centrales Metropol [ AW \/

SR
SR (1) 1 FY

[ 4 /
[ JLEONAR S2
| /’l'\ i;_(;r-‘-ﬁét E’U “AR,‘AL

7
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6- Situacion Judicial

6.1 CARATULAS DE JUICIOS COMO DEMANDADO (*)

No se detecté informacién.

6.2 CARATULAS DE JUICIOS COMO DEMANDANTE (*)

No se detectd informacion.

(*) Ultimos dos afios a la fecha del presente.

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES

6.3.1 Detalle de Inscripciones Fiscales

Impuesto/Régimen registrado y fecha de alta

RETENCIONES CONTRIB.SEG.SOCIAL - 740 09-2018
RETENCIONES CONTRIB.SEG.SOCIAL - 742 09-2018
RETENCIONES CONTRIB.SEG.SOCIAL - 748 09-2018
RETENCIONES CONTRIB.SEG.SOCIAL - 754 09-2018

REG. INF. - PARTICIPACIONES SOCIETARIAS 11-2009

REG. INF. - PRESENTACION DE ESTADOS CONTABLES EN FORMATO PDF 12-2009
REG. INF. - REGIMEN INFORMATIVO DE COMPRAS Y VENTAS 01-2015
GANANCIAS SOCIEDADES 11-2009

BP-ACCIONES O PARTICIPACIONES 03-2010

GANANCIA MINIMA PRESUNTA 03-2010

IVA 03-2010

REG. SEG. SOCIAL EMPLEADOR 06-2010

IMP.A LAS GAN.- BENEF.DEL EXT. - 171 03-2015

IMP.A LAS GAN.- BENEF.DEL EXT. - 820 03-2015

IMP.A LAS GAN.- BENEF.DEL EXT. - 902 11-2018

Contribuyente no amparado en los beneficios INDUSTRIALES por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 y 22973, a la fecha de emisi6n de la
presente constancia. Esta constancia no da cuenta de la inscripcién en el Impuesto sobre los Bienes Personales ni del Impuesto
Exteriorizacion - Ley 26476, la cual de corresponder debera solicitarse en la Dependencia donde se encuentra inscripta la referida.
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6.3.2 Informe Estado de Deudas por Provincia

Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudacion de la Pcia.de Bs. As.

Contribuyente
Identificacion:
Situacién actual:

La informacién expuesta es la registrada al 23/05/2019 en las bases de datos de la Agencia de Recaudacion de la Provincia de Buenos Aires,
siendo la resultante de la sumatoria de las deudas asociadas al Impuesto Inmobiliario, a los Automotores, a las Embarcaciones Deportivas y
a los Ingresos Brutos, respecto de la CUIT consultada. Para el calculo de la deuda expuesta, se considera aquella con antigliedad mayor a
los sesenta dias. No se consideran aquellos sujetos que posean un Unico Inmueble Urbano Edificado con Valuacién Fiscal menor a $50.000,
quienes posean una deuda global menor a $500 o quienes posean un automotor de modelo inferior al afio 2000. Para el caso del Impuesto
sobre los Ingresos Brutos, sélo se consideran aquellos casos con Titulos Ejecutivos iniciados y aquellos con planes de pago caducos. En la
categoria 4 se encuentran los contribuyentes con deudas en proceso de ejecucidn judicial como asi también los planes de regularizacién de
deuda judicial siempre que el mismo se encuentre caduco.

Agente de Recaudacién
Identificacion:
Situacion actual:

La informacidn expuesta es la registrada al 23/05/2019 en las bases de datos de la Agencia de Recaudacién de la Provincia de Buenos Aires,
siendo la resultante del grado de cumplimiento de presentacidn de declaraciones juradas que les corresponde efectuar en su actuacién
como agentes de recaudacién en el régimen general de retencién y en el régimen general de percepcidn del impuesto sobre los Ingresos
Brutos. El cumplimiento se computa de manera conjunta por ambos regimenes de recaudacion. En la categoria 4 se encuentran los agentes
de recaudacion con deudas en proceso de ejecucion judicial provenientes de percepciones y retenciones no efectuadas, efectuadas y no
ingresadas, intereses, accesorios, recargos y multas. Se incluyen dentro de esta categoria a quienes, habiendo realizado la adhesién a un
régimen de regularizacion de deudas en proceso de ejecucion judicial, el mismo se encuentre caduco.

6.3.3 Embargos

La firma no presento declaracion jurada de embargo de bienes y valores (AFIP-ARBA).

6.3.4 Otra informacion Fiscal o Previsional de Interés

RESUMEN DE SITUACION PREVISIONAL DESDE EL 07/2018 AL 04/2019

07/2018 SI PAGO PAGO PAGO
08/2018 SI PAGO PAGO PAGO
09/2018 SI PAGO PARCIAL PAGO PAGO
10/2018 51 PAGO PAGO PAGO
11/2018 SI PAGO PAGO PAGO
12/2018 51 PAGO PAGO PAGO
01/2019 SI PAGO PAGO PAGO
02/2019 51 PAGO PAGO PAGO
03/2019 SI PAGO PAGO PAGO
04/2019 51 PAGO PAGO PAGO

Fuente: AFIP.
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BGH TECH PARTNER S.A., no presenta sanciones laborales publicadas en el listado REPSAL vigente al 23/05/2019

REPSAL

Registro publico de empleadores con sanciones laborales
Ley 26.940

Se deja constancia que a la fecha de emision, BGH TECH PARTNER S.A. CUIT 30711291969 no registra sanciones
en el REPSAL, conforme al Art. 2 de la Ley 26.940

Fecha de emision: 23/05/2019 (valido inicamente por el dia de emision)

Sello Electrénico: 60ce992d-2b38-42b2-8deb-c23b3ad5ffed

Ministerio de - -
i, A WHRY  SCFT [ RENATEA SRT*
Presidancia de la Naciin ) Frioiepietmiod

Fuente: REPSAL.
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7- Compliance

7.1 ANALISIS DE COMPLIANCE

SEARCH CRITERIA

Datos Consultados BGH TECH PARTNER S.A.

Sources checked: List of worldwide politicians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons), Profiles of persons who hold
political office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide;
Reputation - Global Foreign Officials List, SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations.

SEARCH CRITERIA

Datos Consultados LATINWARE LLC

Sources checked: List of worldwide politicians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons), Profiles of persons who hold
political office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide;
Reputation - Global Foreign Officials List, SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations.

SEARCH CRITERIA

Datos Consultados BGH URUGUAY SA

Sources checked: List of worldwide politicians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons), Profiles of persons who hold
political office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide;
Reputation - Global Foreign Officials List, SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations.

SEARCH CRITERIA

Datos Consultados MARCELO GIROTTI

Sources checked: List of worldwide politicians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons), Profiles of persons who hold
political office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide;
Reputation - Global Foreign Officials List, SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations.

FIDELITAS ® 37/55



. BGH TECH PARTNER S.A.

SEARCH CRITERIA

Datos Consultados DIEGO TEUBAL

Negative

Sources checked: List of worldwide politicians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons), Profiles of persons who hold
political office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide;
Reputation - Global Foreign Officials List, SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations.

SEARCH CRITERIA

Datos Consultados MARTIN TEUBAL

Negative

Sources checked: List of worldwide politicians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons), Profiles of persons who hold
political office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide;
Reputation - Global Foreign Officials List, SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations.
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7.2 INFORMACION DE PRENSA

Marcelo Girotti, CEO de BGH: "Para el mercado doméstico es decisivo que bajen las tasas"

Fecha:13/01/2019 Fuente:infobae.com

El alicaido mercado de la electrénica y cdmo se puede competir en él a pesar de las altas tasas de interés. Las perspectivas para un
2019 "intenso" y lo que dejé el afio pasado para el negocio. La fabricacién en Tierra del Fuego y el arduo proceso de transformacién
digital para las empresas locales y el sector publico. De todo eso hablé con Infobae Marcelo Girotti, CEO de Grupo BGH, la compafiia
que fundéd hace 105 afios Boris Garfunkel y que es un sinénimo de tecnologia argentina.

"Al contrario de lo que pasaba hace dos o tres afios, hoy vienen de Chile y Paraguay a comprar televisores a la Argentina. Un televisor
de 32 pulgadas cuesta un poco mas de 100 ddlares. Siper competitivo, inclusive con los impuestos que tiene Argentina, que no hay en
otros paises", asegura el ejecutivo al hablar de la actualidad del sector luego de un afio complejo en lo econémico. Girotti asumié el rol
de CEO a mediados del afio pasado. Antes -ingresé al Grupo en 2015- fue director ejecutivo de BGH Tech Partner, la empresa del
holding que asesora a compafiias y gobiernos de la region en cuestiones de innovacién (cargo que también ocupa en la actualidad).

Es ingeniero electrdnico especializado en telecomunicaciones de la Universidad Nacional de Rosario, con MBA y programas de
posgrado en las Universidades CEMA, IAE, Kellogg (Northwestern University) y Harvard Business School. Antes fue presidente y CEO
para el Cono Sur de Impsat Fiber Network, del Grupo Pescarmona; VP de Global Crossing Latin y co fundador de Latinware.

Hoy, BGH se divide en cuatro grandes verticales: consumo, soluciones tecnoldgicas (en Argentina, Colombia, Guatemala, Perl y
Uruguay), servicios y Eco Smart, que con la marca Sinergeia apunta a la eficiencia energética. "Ahorrar energia es uno de los temas del
momento para las empresas en tiempos de mucho movimiento tarifario. Y probablemente seguiran esos movimientos. Sobre todo
cuando se habla de que, por ejemplo, el FMI sugiere transferir el costo del ddlar a las tarifas. Las tarifas eléctricas van a seguir
aumentando y eso redunda en costo de produccidn para las empresas que usan la energia como un insumo basico", describe.

Una tasa anual de 60% hace inviable llevar adelante modelos de negocios que necesitan capital de trabajo o financiamiento, como es
el de los productos semidurables

- ¢Como esta la industria de electrdnica luego de en un afio dificil para el consumo?

- Para la industria en general, el negocio tuvo dos momentos en 2018: antes y después del Mundial. Antes, anduvo muy bien, empujada
por la venta de televisores. Luego, se incrementd la caida de la demanda, pero lo que impacta mas en el negocio es la falta de crédito.
Al subir las tasas y tener menos posibilidades para financiar los bienes semidurables y durables -lo mismo pasa en la industria
automotriz-, la caida de ventas es muy grande. Lo que ven las medidores de retail es que hay una caida en celulares de mas de 60 por
ciento. También, pero un poco menos, aires acondicionados y televisores, que vieron el impacto en el segundo semestre. Ahora hay
que ver qué pasa con aires acondicionados, un segmento que esta en la mitad de la temporada, con un fin de afio atipico, ademas, sin
mucho calor. En celulares, televisores y el resto de electrdnica, la caida fue importante, afio a afio.

- ¢Y este 2019, cémo serd?

- Intenso. El primer trimestre serd similar a lo que se transitd a fines de 2018. De abril en adelante todos tenemos muchas expectativas.
Es decisivo para el mercado doméstico que bajen las tasas. Si tuviera que elegir qué la variable mas importante es esa, tasas
razonables. Razonables para Argentina: de 60 a 40 por ciento, por ejemplo, es un mundo de diferencia. Una tasa anual de 60% hace
inviable llevar adelante modelos de negocios que necesitan capital de trabajo o financiamiento, como es el de los productos
semidurables.

- ;Cuanto facturan?

- Nuestro afio calendario no coincide con el fiscal, que termina el 30 de junio. Estamos a mitad de afio, pero calculamos que en este
periodo estaremos entre USD 400 y 600 millones. También hay un joint venture con Positivo, para la marca Positivo BGH en toda la
region y con fabricas en Ruanda y Kenia para productos de gobierno y educacion; PC y tabletas, basicamente. Nuestro scope es diverso
en cuanto a tecnologia y amplio en paises en los que operamos, no sélo operamos en la Argentina.

- ;Cémo se divide esa facturacidn entre los verticales del negocio?

- Gran parte de la facturacidn esta en la Argentina, un 80 por ciento. Con el tiempo, ese ingreso va a ir creciendo como grupo, pero la
participacién de Argentina va a bajar porque subiran los demdas paises. De ese 80% de la facturacién local, el 60% es del negocio de
electrodomésticos.

- Hay muchos rubros que se liberaron a la importacién, ;cémo los afectd eso?

- En el pais fabricamos microondas, aires y televisores. Y hay lineas, como la de Beko, que representamos en forma exclusiva, que se
importan. Pero la importacién no fue lo que afectd la caida de la demanda. Para el caso de los bienes durables que se fabrican en la
Argentina, una parte del costo importante es la mano de obra. Hubo una devaluacién grande, pero el incremento de la mano de obra
no siguié a la devaluacion. En términos de los precios al mercado, es mucho mas competitivo un producto que se fabrica
nacionalmente que importarlo. Si a esto le sumamos que no se ha podido hacer todo el traslado a precios de los productos, hoy nos
encontramos que Argentina es uno de los paises con precios mas competitivos en electrénica.

Al subir las tasas y tener menos posibilidades para financiar los bienes semidurables y durables -lo mismo pasa en la industria
automotriz-, la caida de ventas es muy grande

- ¢Esté funcionando el modelo de fabricacién local en Tierra de Fuego?

- Alli fabricamos televisores, microondas y aires acondicionados. Creemos que para todo lo que genere valor tiene sentido seguir
produciendo alli. Es el caso de estos tres productos, que tienen una diferencia grande con los celulares, por ejemplo, que pueden venir
muchos en un contenedor y con poco agregado local. Hoy integramos muchos proveedores argentinos: armamos desde cero las
plaquetas de los televisores y los cafios y sistemas de los aires, por ejemplo. Si hay valor agregado en el costo de transformacién,
vamos a ser muy competitivos. El esquema impositivo de la isla especula con el que tiene Brasil con Manaos: todo lo que en un futuro
no se fabrique aca, se va poder importar con arancel cero desde Brasil. Eso no sé si estratégicamente es lo que le conviene al pais. Por
eso hay que ser competitivos con precio y valor. El afio pasado el precio de las computadoras que se importan tuvo un pass through
directo, pero el resto de los productos electrénicos aumentaron mucho menos que la inflacién y délar. Hoy se venden muchas menos
computadoras que cuando se fabricaba aca. Tenemos que lograr que el mercado doméstico este regulado por lo que pasa aqui adentro
y no sélo por el délar.
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- Estan en medio de un proceso de internacionalizacion. ;Por qué la decision y cdmo lo estan llevando adelante?

- Hay una razén basica de sentido comun y sustentabilidad de la empresa: tener concentrado todo en un paisy en un Unico negocio es
muy riesgoso. Poder diversificar en lugares, segmentos y modelos genera una sustentabilidad mayor. Tener un portfolio para ecualizar,
dafortalezay una proyeccion a largo plazo.

Una de las plantas de la empresa en Tierra del Fuego

Una de las plantas de la empresa en Tierra del Fuego

- BGH Tech Partner, con foco en la innovacién tecnologia y transformacién digital, es una unidad menos conocida, diferente al foco
histérico de la marca.

- Si, es un negocio que crece y donde tenemos presencia regional. El foco es ayudar a las empresa a poder encarar de una manera
distinta la transformacion digital. Llegamos con soluciones para ser mas competitivos implementando tecnologia que hasta ahora no
estaban disponibles.

- ¢(Porejemplo?

- La Ciudad de Buenos Aires usa uno de nuestros sistemas de hidrometria. Cada vez que llueve hay alertas tempranas que indican
dénde puede inundarse. Son sistemas predictivos que controlan los desaglies con sensores y una red compleja de comunicaciones. Esa
informacién va a un centro que analiza esos datos con sistemas de business intelligence e inteligencia artificial. También ayudamos a
los bancos en la transformacion de un sistema fisico y transaccional con puntos de venta a un esquema en la nube. Todos los negocios
se van a tener que aggiornar para tomar nuevos mercados o, como minimo, defenderse de los entrantes que llegan.

Un televisor de 32 pulgadas cuesta un poco mas de 100 ddlares. Stper competitivo, inclusive con los impuestos que tiene Argentina,
que no hay en otros paises
- Fabrican también en Africa, con Positivo BGH. ; C6mo es es experiencia?

- Es muy buena. Hacemos computadores y tabletas para educacién. Pero también paneles solares y smart meters, en Ruanda, por
ejemplo. Son medidores que se controlan desde el celular y permiten precargar cuanta energia eléctrica se quiere consumir y organizar
consumos diferenciados, si hay tarifas distintas entre el dia y la noche, por ejemplo.

- Hace tres afios tiene un rol ejecutivo en un grupo que es centenario. ;Cuales cree que son las claves de la permanencia para una
empresa de tecnologia?

- La interseccidn de Argentina y tecnologia es una esquina muy dificil. Por eso, el éxito tiene que ver con la flexibilidad y la resiliencia.
Significa adaptarse a las tendencias, muchas veces canibalizando el propio negocio para dedicarse a otros que asoman, al futuro. Es lo
que cualquier empresa de tecnologia tiene que hacer.

Nuevo Director Comercial regional para BGH Tech Partner

Fecha:14/12/2018 Fuente: www.itsitio.com

BGH Tech Partner nombré a Carlos Gustavo Arrieta Delgado como Director Comercial. Con base en Bogotd, reportara a Andrés
Alexander, Vice Presidente de Cluster Andino y Centroamérica de la compaififa.

En su nueva posicion, tendra la responsabilidad de desarrollar la estrategia comercial de la compafiia, maximizar las oportunidades
junto a sus socios de negocio y acelerar su crecimiento, a medida que continda la expansion en la region.

Carlos cuenta con mas de 18 afios de experiencia profesional en la industria tecnoldgica. Anteriormente, ocupé diversos puestos
directivos en compaifiias orientadas a la transformacién digital de negocios. Es Ingeniero Mecénico de la Universidad América, cuenta
con una especializacion en desarrollo gerencial (University Of California IRVINE Extension & ADEN International Business School) y otra
en gestién comercial (The George Washington University School Of Business), y adicionalmente cuenta con un MBA en la Universidad
Francisco de Vitoria de Madrid & ADEN Business School, con énfasis de direccion estratégica. Esta casado, tiene dos hijos y le gusta
jugar golf.

“El crecimiento sostenido que viene mostrando BGH Tech Partner desde hace alglin tiempo y su consecuente expansion regional, la
convierten en una compafiia muy atractiva para la industria. Mi mayor desafio sera profundizar este desarrollo y fortalecer los vinculos
con clientes, partners y socios estratégicos para consolidar el negocio” afirmé Arrieta Delgado.

“Actualmente, Colombia estad atravesando un impulso tecnoldgico muy importante y, al ser nuestro principal mercado dentro del
cluster, queremos ayudar a las compafiias y organismos publicos a avanzar en su transformacién digital. Estamos confiados en que
Carlos nos brindara un gran aporte para continuar en este camino”, concluyd Alexander.
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Innovacion tecnolégica en Gobierno: 1oT & Blockchain

Fecha:21/11/2018 Fuente: Web Empresa

¢(Cudl es el impacto de las nuevas tecnologias y qué aporte pueden hacer en la sociedad? Bajo esta premisa, la Oficina Nacional de
Tecnologias de Informacién (ONTI) organizé hace unas semanas la Primera Expo de Innovacién Tecnoldgica en Gobierno, con foco en
#loT y #BlockChain.
A través de distintas pruebas de concepto (PoC) y casos de uso, se pudieron experimentar soluciones disefiadas para implementar en
Salud, Transporte, Medio Ambiente, Fiscalizacion, Produccion, Comercio Exterior y Ciudades Inteligentes.
Desde BGH Tech Partner, acompafiamos esta iniciativa presentando una PoC de Seguridad Vial: mediante el uso de carteles
inteligentes ubicados en puntos estratégicos de autopistas, rutas y avenidas, disefiamos una solucién que alerta -en tiempo real-
riesgos basados en informacion meteoroldgica, mejorando de esta forma la seguridad de los conductores.

BGH Tech Partner, crecimiento sostenido

De la mano de la transformacion digital y la inversion en infraestructura, la compaiiia sigue aumentando su presencia en el mercado
argentino
BGH Tech Partner contintia impulsando la transformacidn digital en Argentina. En este marco, en lo que va de 2018, cerré en el pais
negocios por mas de US$ 40 millones, y espera un crecimiento hacia adelante.

Marcelo Escalada, VP Regional de Sales & Services de la compafiia, sefiala: 'En los primeros meses del afio cerramos proyectos para
importantes organizaciones de industrias como banca, seguros, retail, telecomunicaciones y gobierno, entre otros. De esta forma,
llegamos a nuevos segmentos, y crecimos en mercados como el financiero, donde se aumenté un 150% la participacién en
comparacion al afio anterior'.

En lo que respecta a las industrias, se acompafié la transformacidn del sector asegurador, con equipamiento basado en telematica para
la gestion inteligente del uso del vehiculo, que permite a las compafiias brindar un servicio mas personalizado. En el sector financiero,
se trabajo en la transicion a la nube facilitando servicios cloud de base de datos, que se encuentren ubicados dentro del centro de
cdmputos del cliente, y con tecnologia de seguridad y conectividad para permitir la extraccion de dinero en nuevos puntos a lo largo
del pais.

Por otro lado, en el mercado de retail se continud colaborando para que los clientes ahorren en inversiones en tecnologia y mejoren su
eficiencia, migrando procesos e infraestructura a la nube, y en lo que respecta a los proveedores de servicio, se brindé infraestructura
para llevar la conectividad a los ciudadanos a un importante proveedor de internet y servicios del sur de Argentina. Finalmente, por el
lado de gobierno, se desarrollaron implementaciones de |0oT, que colaboran con la calidad de vida de los ciudadanos.

Otra de las prioridades de BGH Tech Partner es la expansion regional, en vistas a convertirse en una empresa multilatina, que exporte
talento y desarrollos de tecnologia e infraestructura hacia el exterior. En este punto, un pais en el que se alcanz6 un importante
crecimiento es Colombia, donde en el transcurso de 2018 se cerraron negocios por casi US$ 4.000.000, llegando a clientes de banca, oil
& gas y servicios. Hoy la compafiia esta presente también en Uruguay, Per(l y Guatemala, y tiene proyecciones de crecimiento regional.

Por su parte, Marcelo Girotti, CEO del Grupo BGH, expresa: 'Vemos un interés creciente por parte de las organizaciones de la regién en
incorporar soluciones de tecnologia y equipamiento para optimizar su conectividad y actualizar su infraestructura tecnolégica. Hemos
asumido un desafio mayusculo de crecimiento, y para lograrlo, contar con soluciones adaptadas a las necesidades de cada vertical es
un punto fundamental. Por otro lado, estamos haciendo importantes inversiones en investigacién e innovacién, y en breve estaremos
presentando nuevas plataformas para mantenernos a la vanguardia y acompafiar a los clientes en los desafios que trae esta era digital'.

BGH cierra su segunda planta en un afio: ahora le toca a Tucuman

Fecha:26/02/2018 Fuente: www.baenegocios.com

Con més de 104 afios en el pais, la empresa BGH no pasa por su mejor momento. El viernes pasado cerré definitivamente su planta de
Tucuman, la primera recicladora de celulares y decodificadores de Latinoamérica. Es el segundo complejo que desactiva en poco mas
de un afio, ya que en diciembre de 2016, cerrd la de Positivo- BGH en Tierra del Fuego, cuando optaron por no seguir fabricando
computadoras por la decisién del Gobierno de bajar de 35 a 0 el arancel de importacién.

Para el municipio tucumano de Las Talitas es un golpe fuerte ya que BGH hasta tiene un barrio con su nombre. Hace 47 afios que la
empresa tenia presencia ininterrumpida. En 2012, la planta tenia 400 trabajadores, en 2015 cay6 a 240 y ahora fueron despedidos los
Gltimos 49 trabajadores. En Tierra del Fuego habian quedado en la calle 170 trabajadores.

La suba de aranceles y el fin de programa Conectar Igualdad, los noqued.

En Tucuman, se realizaba el reciclado de celulares y decodificadores que se revendian en el mercado local a un 70% menos de su valor
original. Tras el cierre, aseguran que seguiran reciclando celulares en una de sus plantas bonaerenses. Aunque la empresa explica que
"se trata de una decisién compleja que la empresa tuvo que adoptar frente a la imposibilidad de mantener la operacién de reciclado de
equipos, que resulta inviable econémicamente".

"Mantuvimos un permanente didlogo con autoridades provinciales y nacionales pero no quedd otra opcién que el cierre, motivado por
el contexto econdmico sectorial", argumenta. Sus trabajadores aseguran que la apertura de las importaciones ha golpeado la
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operacion.

BGH tiene hoy un total de 1.800 trabajadores y cuenta con una planta en Rio Grande en la que fabrica aires acondicionados, televisores
y celulares. En Pablo Podestd apuestan a la informatica y reparacion y en Spegazzini, funciona un centro de distribucion, que esperan
ampliar.

Hoy la compafiia apunta a Sinergeia, la empresa de eficiencia energética que crearon recientemente y BGH Tech Partners, dedicada a
tecnologia para gobiernos y empresas.
dicién Impresa

BGH Tech Partner incorporé a Hikvision a su portfolio de marcas

Fecha:17/01/2018 Fuente: www.iprofesional.com

E | drea de distribucion de BGH Tech Partner, compafii-a que se dedica a desarrollar e integrar soluciones tecnoldgicas y servicios
profesionales a medida dentro del Grupo BGH, incorporé a Hikvision a su portfolio de marcas, para ofrecer sus soluciones de seguridad
y videovigilancia a través de los canales de distribucion.

En este marco, ambas compafii-as reunieron a los canales para hacer una presentacién del portafolio de soluciones que estaran
disponibles y que se empezaran a comercializar para la seguridad urbana que incluyen la solucién mévil, térmica, panoramica y
Fisheye.

Estuvieron presentes Roman Valdovino, Sales Manager Distribution de BGH Tech Partner y por el lado de Hikvision, Emiliano Mobrici,
"ZPresales Project Engineer y Dari-o Catalan, Business Development Manager.

La apertura estuvo a cargo de Dari-o Catalan, quien presenté a Hikvision y menciond "Buscamos ofrecer todo lo necesario para una
solucién de videovigilancia, como la captura de imagenes, la transmision de anali-ticas, el almacenamiento y las aplicaciones, para
cada una de las verticales, ya sean ciudades inteligentes, banca y finanzas, retail o energi-a, por mencionar solo algunas"&.

A continuacién, Emiliano Mobrici hizo un repaso de los productos que se ofrecen y sus principales caracteri-sticas y funcionalidades,
entre los que se incluyen cdmaras térmicas, vehiculares, portatiles, de reconocimiento facial y nuevas tecnologi-as como drones,
robots inteligentes y mobile robots. "Nuestro objetivo es poder acompaniar a los canales y ayudarlos a elegir el equipo que mejor se
adapte a las necesidades de cada proyecto"H, expreso.

Finalmente, Roman Valdovino agreg que "Desde BGH Tech Partner estamos orgullosos de representar a Hikvision para poder llegar al
mercado de seguridad con productos de calidad a nivel mundial, y asi- tener una mayor variedad de soluciones que permitan generar
mas y mejores negocios junto a nuestros socios"&.

El drea de distribucién de BGH Tech Partner cuenta con mas de 25 afios en el mercado mayorista de productos de informatica y
telecomunicaciones. Trabaja con mas de 170 canales en todo el pai-s, y representa a marcas como Motorola Solutions, Vertex
Standard, Cambium Networks, Honeywell, Trbonet-Neocom, y Ledscene.
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8- Estados Contables

8.1 DATOS CONTABLES

Activo

Fecha Balance f12/2016 f12/2017

FUBLICADO FUBLICADO FUBLICADO
Caja y Banco 3305 403 3331
nversion Corriente 1524 o 3157
Anc Credites Por Ventas E13E 14025 o548
Otroz Creditos H] 2423 3 003
Bienes Cambio o o L]
Biznes Intangibles o o i)
Otros Activos Corrientes 1148 ] 35073
Total Active Corriente 14 854 21418 54120
Credito Por Venta o o L]
otros itos Mo Corrig o o 107 250
Otras Inversignes No Corrientes ] ] o
Bi=nes De Uso Valor De Origen 138 138 138
Deprecizcion Acumulzda 126 138 138
Bienes De Uso 12 o ]
Activos Intangibles o o 2421
Otros Actives No Corrientes 31 3 [}
Total Activo Mo Corriente a3 &3 102 671
Total Activi 14 507 21459 163 791

Montos expresados en miles de Pesos Argentinos

CAPITAL DE TRABAJO ESTRUCTURA PATRIMONIAL SOLVENCIA
60,000 180,000 10
160,000 8
50,000
140,000 8
40,000 120,000 i
8
100,000
30,000 5
80,000
4
20,000 60,000
3
40,000 2
10,000
20,000 1
O— 0— o — —
2018 2017 203 2016 2017 2018 2016 2017 2018
B Active Comiente [l] Pasivo Comients B Actve [l Pasivo [l Patrimonio Neto
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Pasivo / Patrimonio Neto
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Fecha Balance 31/12/2016 31/12/2017 30/D5/2018
PUBLICADO PUBLICADO PUBLICADO
Cuentzs Por Pagar (Deudas Comercizles) 10 583 13738 12 740
Prestamos (Dewdas Bancarias) 1] o a
Remuneraciones ¥ Cargas Sociales a0 312 652
74 14
Anticipos Clientes ] o o
Otros Pasivos 17 2513 1877
Total Pasivo Corrient 11 BD4 7251 15422
CuEntzs For Pagar o o 1]
Prestamos 1] o 1]
£ Fiscales o o 412
Otros Pasivos (Mo Corrie o o i)
Erevisiones [} o a
Total Pasivo Mo Corriente ] o 412
Total Pasivo 11 B04a 17251 15834
Capital Sodal BOD B0 143 BOO
Resultados No Asignados 2303 3 408 4157
Patrimonic Neto 3 105 4 208 147 857
Montos expresados en miles de Pesos Argentinos
LIQUIDEZ CORRIENTE ENDEUDAMIENTO CORRIENTE EFECTO PALANCA
4.0 45 0.18
25 0 0.14
30 25 0.12
30
25 0.10
25
20 0.08
20
15 0.08
15
1.0 - 0.04
05 05 0.02
o 0L I o -
2016 2017 2018 2016 2017 2018 2018 2M7 2018
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Estado de Resultados
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Fecha Balance 31/12/2016 31/12/2007 30/06/2018

PUBLICADO PUBLICADO PUBLICADO

‘entas 38 288 44 682 52088

Compras Del Ejercicio i) (1] [i]

Costos de las mencaderias, productes, servicios vendidos 27 505 37421 37131

resultado Bruto 11 783 7 261 14858

Amortizaciones 13 o 1]

Gastos de comerdializacién 3591 2613 BE716

Gastos de Administracidn 5308 3 B85 6141

Gastos Financieros 2 16 o

4T7E 576 2 385

Otros Egresos 85 ] ]

resultados financieres y por tenencia (induyendo result.por exposicidn a infladion) [i] o o

mpuesto A Las Eanancizs 1150 617 5]

resultado 2128 1106 1457

Montos expresados en miles de Pesos Argentinos

VENTAS GASTOS TOTALES S0BRE VENTAS (%) RENTABILIDAD SOBRE VENTAS (%)
60,000 30 i
50,000 25 5
40,000 20 4
30,000 15 3
20,000 10 2
10,000 5 1
o o o
2018 2017 2018 2016 2017 2013 2018 2017 2018
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Indices de Gestion

Fecha Balance

Liquidez Corriente
A Comiente J/ Pasivo

LIQUIDEZ SECA [Acida)

Endeudamiento

capital De Trabajo

Inversiones De Bienes De Uso

Patrimanio Meto J Bs. de

Retorno Sobre Patrimonio

Rotacion De Activos

Rotacion Active Fijo

RENTABILIDAD S/ACTIVO

EEITDA [ PASIVD

Rotacion De Creditos

Rotacion De Inventarios

PRESTAMOS / P.N.

P F:

FRESTAMOS / (VENTAS/12)

BGH TECH PARTNER S.A.

31f12/2016 31/12/2017 30/06/2018
PUBLICADO PUBLICADO PUBLICADO
138 124 3,51

124
3,80 411 0,11
0,00 0,00 0,00
0,26 0,24 2,34

0,00 0,00

18,25

5,41 2,47 2,87
0,26

2,08 032

3284,23 0,00 0,00

14,28 5,14 01

0,03 0,03

4,50 2,58 5,46

0,00 0,00 0,00

0,00 0,00 0,00

0,00 0,00 0,00

Montos expresados en miles de Pesos Argentinos
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SITUACION ECONOMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL

Para el andlisis de la situacion econdmica financiera y patrimonial del cliente se utilizaron los Estados Contables

correspondientes a los ejercicios 2016; 2017 y 2018 (fecha de cierre 31/12 y 30/06).

Aclaraciones previas:

- Los EECC a junio 2018 no presentaban informe del auditor.

- Con fecha 28/11/2016 se decidi el cambio de fecha de cierre al 30 de junio de cada afio motivo por el cual el EECC a

junio 2018 corresponde a un periodo de 6 meses.

- Para facilitar la comparabilidad se anualizé el cuadro de resultados del ejercicio de 6 meses finalizado en junio 2018.

- EL 28/06/2018 se aprobé el aumento de capital a través de la emision de 6.000.000 de acciones con valor nominal $1y

una prima de emisién de $22.83 por accién (prima total de $137.000.000)

Principales indicadores

Econdmicos:

Las ventas del ejercicio 2018 (anualizadas) alcanzaron un total de $52.089M versus $44.682M en el ejercicio
anterior evidenciandose un incremento del 17% crecimiento que resulté inferior a la inflacion del mismo periodo
por lo que se puede inferir una caida del nivel de actividad.

El costo directo redujo del 83.7% al 71.3% su incidencia sobre las ventas mientras que por el contrario los gastos
de estructura mostraron un comportamiento menos eficiente y acrecentaron del 14.5% al 28.5% su participacion.
En funcién de lo expuesto el resultado operativo se redujo significativamente (-87%) y fue de $101M versus $762M
en el ejercicio anterior.

No se registraron intereses financieros.

Se registraron ingresos diversos por $2.385M correspondientes principalmente a diferencia de cambio.

Merced a las mencionadas diferencias de cambio la rentabilidad final sobre ventas logré incrementarse 35% y
alcanzé un total de $1.497M (2.9% s/ventas) versus $1.106M (2.5% s/ventas) en el ejercicio anterior.

En resumen, la compafiia present6 una aceptable performance econémica destacandose, que pese a una caida del nivel de

actividad, se mantuvo rentabilidad operativa positiva y se incremento la rentabilidad final (merced a resultados positivos

por diferencias de cambio).

Financieros:

Merced a los créditos corrientes con la empresa controlante la liquidez corriente pasé de 124 a 351 ubicandose
dentro de parametros satisfactorios.

El capital de trabajo crecidé 838% respecto del ejercicio anterior alcanzando un total de $38.697M cifra que
representd el 74% de la facturacién y el 24% del activo.

Se mantuvo una razonable exposicién financiera representando los activos mas liquidos 126 veces las deudas
comercialesy financieras corrientes.

El EBITDA representé el 016% del pasivo corriente aunque debe considerarse que la mayor parte del pasivo es con
la empresa controlante.

No se registré deuda financiera.

En resumen, la situacién financiera a 06/2018 era adecuada sustentdndose en adecuados indicadores de liquidez corriente y

capital de trabajo y aceptable exposicidn financiera.
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Patrimoniales:

Merced a los aportes de capital y de las primas de emisidn correspondientes el PN a 06/2018 alcanz6 un total de
$147.957M versus $4.208M a 12/2017.

Del total del PN $143.800M corresponden a capital y primas de emision considerandose adecuada la
conformacion.

La relacién PN/activo fijo resultd satisfactoria cubriéndose la totalidad del activo no corriente con PN.

Dentro de activo no corriente se registraron $107.250M correspondientes a créditos con la empresa controlante.

La estructura de financiamiento mostraba que la principal fuente de recursos en el Gltimo ejercicio fue el aporte de
capital realizado por la empresa controlante.

Debido al importante aumento del PN el indicador de solvencia patrimonial pasé de 0.24 en 2017 a 9.34 en 2018

mejorando y ubicandose dentro de pardmetros adecuados.

En resumen, el aporte de capital realizado permitié que la situacion patrimonial a 06/2018 fuera satisfactoria.
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8.2 ANALISIS VERTICAL
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8.3 ANALISIS PATRIMONIAL

Periodos Analizados

Analisis Patrimonial Activo Corriente y Pasivo Corriente
60.000.000
Solvencia 0,26 0,24 9,34 ' '
50.000.000
Patrimonio Neto sobre Activo 21% 20% 90%
40.000.000
Endeudamiento corriente 3,80 4,11 0,10
30.000.000
Capital corriente 0,21 0,19 0,24
20.000.000 i 1
Activo no Cte sobre Activo 0% 0% 67%
) o ) 10.000.000
Financiacién del activo no cte. 72,15 50,65 1,35
Deuda b i bre Pasi 0% 0% 0% °
euda bancaria sobre Pasivo o b b 2016 2017 2018
Deudas Comerciales sobre Pasivo 90% 79% 80% i Activo Corriente i Pasivo Corriente
Info dic-16 dic-17 dic-18 Estructura Patrimonial
180.000.000
Activo Corriente $ 14.864.105 | $ 21.416.017 | $ 54.120.066 || 160.000.000 t
140.000.000
Activo no Corriente $ 43.003 | $ 83.089 | $ 109.670.729 120,000,000 o
Activo $ 14.907.108 | $ 21.499.106 | $ 163.790.795 || 100-000.000
80.000.000
Pasivo Corriente $ 11.804.400 | $ 17.290.772 | $ 15.422.365 60.000.000
) ) 40.000.000
Pasivo no Corriente $ -1 $ -1$ 411.591
20.000.000
Pasivo $ 11.804.400 | $ 17.290.772 | $ 15.833.956 -
2016 2017 2018
Patrimonio Neto $ 3102708 | $  4.208.334 | $ 147.956.839 “ Activo & Pasivo & Patrimonio Neto
Trends
Solvencia Endeudamiento corriente 025 . CaPpital corriente
10,00 5,00 g
4,50
8,00 400 0,20 -
6,00 3,50 A
3,00 A 0,15
4,00 2,50
2,00 - 0,10 -
2,00 1,50 -
0,00 —'7 1,00 0,05
20 2017 2018 0,50 -
-2,00 0,00 - 0,00 -
2016 2017 2018 2016 2017 2018

Importes Expresados en Miles de Pesos
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8.4 ANALISIS DE RENTABILIDAD

Periodos Analizados 2016/2017/2
Analisis de rentabilidad i i Resultado bruto sobre ventas
Rentabilidad de la inversion total 68,5% 26,3% 1,0% 50,00%
45,00%
Rentabilidad ordinaria de la inversién 105,6% 41,3% 17% 40,00%
35,00%
- o ) 30,00% -
Rentabilidad ordinaria sobre el activo 22,0% 8,1% 1,5% 25.00% [ |
A Cl
20,00% - ]
Resultado bruto sobre ventas 30,0% 16,3% 28,7% 15,00%
10,00% -
Rentabilidad sobre Ventas 5,4% 2,5% 2,9% 5,00% -
0,00% -
Costo del financiamiento 0,0% 0,1% 0,1% 2016 2017 2018
Rentabilidad del capital 265,7% 138,2% 1,0% Estructurade Resultados
60.000.000
Info i ic-
dic dic-17 50.000.000
40.000.000 -
Ventas $ 39288322 |$ 44682244 |$ 52089252
30.000.000
Costo de Ventas $ 27505090 | $ 37421233 |$  37.131.322
20.000.000
Resultado del ejercicio $ 2.125.823 | $ 1.105.623 | $ 1.497.010
10.000.000
EBITDAVentas 0,08 0,04 0,05 _
2016 2017 2018
EBITDA/Intereses 1.993,94 108,35 155,96 u Ventas @ Costode Ventas & Resultadodel ejercicio
Trends
Rentabilidad de la Inversiéon Rentabilidad sobre Ventas Rentabilidad Ordinaria s/Activos
80,0% 6,0% 25,0%
70,0%
5,0% 5
60,0% | 20.0% 7
50,0% - 4,0%
15,0%
40,0%
3,0%
30,0% -
10,0%
20,0% - 2,0%
10,0% 5.0%
1,0% o
0,0%
2016 2017 2018
-10,0% 0,0% 0,0% -
2016 2017 2018 2016 2017 2018

Importes Expresados en Miles de Pesos
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Periodos Analizados /2017/20
Analisis Financiero Plazo Promedio de Pagos y Cobros
Liquidez corriente 1,26 1,24 3,51
Liquidez acida 1,26 1,24 3,51
Rotacion del pasivo corriente dias 111 159 102
Rotacion de las cuentas a cobrar 63 101 55
2016 2017 2018
Efecto Palanca 0,14 0,05 « Rotacion del pasivo corriente dias & Rotacion de las cuentas a cobrar
Info dic-16 dic-17 dic-18 20,000,000 Exposicién Financiera
18.000.000 i\ t
16.000.000
Caja y Bancos 3.304.762 4.068.725 3.331.168 || 14.000.000
12.000.000 +
Creditos por ventas 8.188.175 14.924.728 9.545.702 || 10.000.000
8.000.000
. 6.000.000
Deudas Comerciales 10.592.719 13.739.395 12.739.781 | 4.000.000
2.000.000
Deudas bancarias - - - -
2016 2017 2018
Deuda Financiera s/ P.Neto - - - u Caja y Créditos w Deudas Comerciales y Bancarias
Trends
Liquidez corriente Liquidez acida Efecto Palanca
4,00 4,00 0,16
3,50 0,14
3,00 0,12
2,50 0,10
2,00 0,08
1,50 0,06
1,00 0,04
0,50 0,02
2016 2017 2018 2016 2017 2018 2016 2017 2018
Ventas Compras
60.000.000 35.000.000
50.000.000 30.000.000
25.000.000
40.000.000
20.000.000
30.000.000 -
15.000.000
20.000.000 -
10.000.000
10.000.000 1 5.000.000
0 - 0
2016 2017 2018 2016 2017 2018

Importes Expresados en Miles de Pesos
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8.6 ANALISIS DE FLUJO DE FONDOS

Periodos Analizados

Analisis del Flujo de fondos

Resultado del ejercicio

Amortizaciones de Bienes de Uso

BGH TECH PARTNER S.A.

dic-18
1.105.623,00 1.497.010,00

$ 120,00 | $ -

Depreciacion de Intangibles

Generacioninterna de fondos 1.105.743,00 1.497.010,00
Variacion de créditos por ventas $ -6.736.553,00 | $ 5.379.026,00
Variacion de otros créditos $ -1.723.555,00 | $ -107.830.338,00
Variacion de Bienes de Cambio $ - |s -
Variacion de otros activos corrientes $ 1.095.644,00 | $ -37.410.765,00
Variacion de cuentas a pagar $ 3.146.676,00 | $ -999.614,00
Variacion de deudas sociales $ -89.024,00 | $ 380.009,00
Variacion de deudas fiscales $ -67.109,00 | $ -301.490,00
Variacion de otras deudas $ 2.495.829,00 | $ -535.721,00
Variacion de previsiones para contingencias $ - $ -
Ajuste
Flujo de fondos operativos netos -772.349,00 -139.821.883,00
AREA/Dividendos pagados / Honorarios $ 3,00 $% -748.505,00
Aporte de capital / Alustes AREA $ - |8 143.000.000,00
Adquisicion de Bienes de Uso $ 11.916,00 | $ -

Flujo de fondos antes de la financiaciéon -760.430,00
Variacion de deudas financieras corrientes $ - $ -
Variacion de deudas financieras no corrientes $ - $ -
A ento o d onde caja ) 60.430,00| $ 429.6 0[0

Evolucién de Caja

Aumento o disminucion de caja

7000000 3.000.000
5000000 2.000.000
1.500.000

4000000
1.000.000

3000000
500.000
2000000 :

2018
0 (1.000.000)
Importes Expresados en Miles de Pesos
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8.7 CALCULO DE CAPACIDAD DE CONTRATACION

Datos Estadisticos Niveles de Crédito tedricos s/Balance

Ventas Mensuales 4.340.771,0 $ S/Patrimonio Neto 5.594.618,0 $
Compras Mensuales 2.561.054,9 $ S/Capital de Trabajo 1.185.238,0 $
Modo de Cobro s/Balance 68 dias S/Activos Liquidos 345.703,7 $
Modo de Pago s/Balance 118 dias S/Variables Combinadas 1.683.045,3 $
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8.8 SCORE DE BALANCE

Periodos Analizados 2016/2017/2018
Concept Exprpe;ado Grade Concept Exp;eosrado Puntaje
Analisis Patrimonial Analisis Financiero

Solvencia ratio 5,71 10 Liquidez corriente ratio 2,60 10
Endeudamiento corriente ratio 1,66 4 Liquidez acida ratio 2,60 10
Capital corriente % 22,1% 6 Rotacién del pasivo corriente dias dias 118 6
Activo no Cte sobre Activo % 40,3% 9 Rotacion de las cuentas a cobrar dias 68 10
Financiacion del activo no cte. ratio 24,30 10 Efecto Palanca ratio 0,04 5
Deuda bancari sobre Pasivo s 00w 10
Deudas Comerciales sobre Pasivo % 81,6% 1 Gastos Financieros sobre Ventas % 0,0% 10

Ana de rentabilidad Gastos Comerciales sobre Ventas %
Rentabilidad de la inversion total % 175% 8 Gastos Administracion sobre Ventas %
Rentabilidad ordinaria de la inversion % 27.2% 8 Gastos Totales sobre Ventas %
Rentabilidad ordinaria sobre el activo % 6,2% 3 Vida restante de Bienes de Uso afos 0 1
Resultado bruto sobre ventas % Rotaciénde bienes de cambio dias - 10
Rentabilidad sobre Ventas % Rotacion del activo 1,11 1
Costo del financiamiento % 0,1% 10
Rentabilidad del capital % 75,0% 10
EBITDA/Ventas % 3
EBITDA/Intereses % 10

Solvencia

Endeudamiento corriente

Capital corriente

Activo no Cte sobre Activo
Financiacién del activo no cte.
Deuda bancaria sobre Pasivo
Deudas Comerciales sobre Pasivo ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘
Liquidez corriente
Liquidezacida EESsssssmmmmmmmmmmmm—————_—_—_—_—_—_—_—_—_—_—_—_—_—_—_—_—_—_———
Rotacidn del pasivo corriente dias ‘ ‘ ‘

Rotacion de las cuentas a cobrar

Efecto Palanca

Rentabilidad de lainversion totg] [SESSSSSSRR=_____——————_————_————————

Rentabilidad ordinaria de lainversion

Rentabilidad ordinaria sobre el activo

Rentabilidad sobre Ventas

Resultado bruto sobre ventas [T e ‘ ‘

Costo del financiamiento
Rentabilidad del capital
EBITDANentas : ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘
EBITDA/Intereses ‘
Gastos Financieros sobre Ventas
Gastos Comerciales sobre Ventas
Gastos Administracion sobre Ventas
Gastos Totales sobre Ventas

Vida restante de Bienes de Uso ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘

Rotacién de bienes de cambio

Rotacion del activo ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘

4 Average @ Trend
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