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1.1 CONCLUSIÓN 

 

 

 

 

LÍMITE DE COMPRA 
(30% sobre ventas) 

VENTAS BALANCE 
VENTAS POST-

BALANCE 

Ventas ARS 36 503 265 042 ARS 48 988 169 503 

Límite de compra ARS 10 950 979 513 ARS 14 696 450 851 

 

1- Resumen Ejecutivo 

NTT DATA ARGENTINA S.A. es una empresa dedicada a la prestación de servicios de consultoría estratégica. 

Fue fundada en el año 2000 en la Ciudad Autonoma de Buenos Aires, bajo la razón social EVERIS ARGENTINA 

S.A. Sus accionistas son: NTT DATA SPAIN, SL (98.81%, España), NTT DATA SPAIN BPO, SL (0.92%, España) 

y NTT DATA EUROPE & LATAM CENTERS, SL (0.26%, España). Opera bajo certificaciones de Calidad ISO: 

9001, 14001, 27001 y 45001 (Vigentes). Según Form. 931 de 01/2025 cuenta con 1104 empleados 

registrados. Tiene afiliación vigente con GALENO ART. Opera normalmente con el sistema financiero, aunque 

estuvo en categoria 3 con una entidad. No registra cheques rechazados por Falta de Fondos. El informe de 

Deuda de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires indica que es un agente sin deudas. Se 

encuentra al día con los pagos de Aportes y Contribuciones de Seguridad Social. No registra sanciones 

laborales en el listado REPSAL. No se detectaron Notas de Prensa Negativas, Eventos de Integridad ni Juicios 

del fuero comercial como demandado. 

Desde el punto de vista contable, el ejercicio cerrado a 03/2024 a NTT DATA ARGENTINA S.A.  demostró un 

deficitario desempeño económico por 2° periodo consecutivo, registrando un alza en las ventas (6.9% 

variación interanual), acompañado por el aumento tanto de los Costos Directos como de los Gastos de 

administrativos. Lo que llevó a presentar una pérdida final de -15.93% s/ventas. Esto evidenció un detrimento 

frente al quebranto final del -5.62% s/ventas obtenido en el ejercicio anterior. La situación Financiera resultó 

debilitada, el indicador de Liquidez ingresó en valores inadecuados (disminuyó de 1.35 a 0.83) y el Capital de 

Trabajo fue negativo. En relación con el marco Patrimonial, este resultó afectado por el alza del Pasivo y la 

caída del PN afectando de manera negativa a los principales indicadores:  el Endeudamiento Corriente 

aumentó de 1.48 a 11.14 y la Solvencia Patrimonial cayó de 0.66 a 0.09. En cuanto a la capitalización, sigue 

siendo algo escasa, conformándose el PN mayormente por Resultados No Asignados. Las ventas post 

balance (10 meses) proyectan un incremento interanual del 61.04%.  

De acuerdo con los datos analizados, la compañía se encuentra atravesando su 4° quebranto dentro de los 

últimos 5 ejercicios junto a una debilitada situación patrimonial y financiera, ante esto sugerimos operar con 

extrema cautela. 
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2.1 CONSTITUCIÓN / ESTATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS/ ESTATUTO 

 

Razón Social NTT DATA ARGENTINA S.A. 

CUIT 30-70709936-0. 

Domicilio SAN MARTIN 344 PISO 21, (1004), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS 
AIRES, ARGENTINA 

Posibles teléfonos (011) 5776-1700/5776-1750 - (OTRO) -1143250767 - (OTRO) - 
1143250812 - (OTRO) - 1143250898 - (OTRO) - 57761700 - (FIJO) - 
5776-1700 - (OTRO) 

Actividad 620100 - SERVICIOS DE CONSULTORES EN INFORMÁTICA Y 
SUMINISTROS DE PROGRAMAS DE INFORMÁTICA 
620900 - SERVICIOS DE INFORMÁTICA N.C.P. 
702099 - SERVICIOS DE ASESORAMIENTO, DIRECCIÓN Y GESTIÓN 
EMPRESARIAL N.C.P. 

Forma Jurídica SOCIEDAD ANONIMA 

Fecha de Inscripción 10/03/2000 

Fecha de Contrato Social 11/02/2000 

Capital $ 4 531 472 

Patrimonio neto al 2024 $ 1 116 828 534 

Nombres Anteriores EVERIS ARGENTINA S.A. 

Cantidad Empleados 1104 (Fuente: F-931 01/2025) 

Domicilio Legal SAN MARTIN 344 PISO 21, (1004), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS 
AIRES, ARGENTINA 

Domicilios vinculados. ING. E. BUTTY 240 PISO 4, (1300), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS 
AIRES, ARGENTINA 
RIVADAVIA AV. 620 Piso:3, (1002), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS 
AIRES, ARGENTINA 

 

 
  

2- Datos Organizacionales  
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2.2 RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

Consultoría estratégica. Desde servicios de consultoría estratégica hasta tecnologías de vanguardia, desarrollamos 

experiencias que transforman organizaciones, revolucionan industrias y dan forma a una sociedad mejor para todos. 

Prestamos servicio al 75% de las 100 empresas de Fortune Global y nos comprometemos a ayudarte a innovar, 

optimizar y transformar para lograr el éxito a largo plazo.  

Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.3 MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

Valores: 

✓ El cliente es lo primero 

✓ Previsión 

✓ Trabajo en equipo 

Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.4 INFORMACIÓN ADICIONAL / DATOS DE INTERÉS 

2.4.1 Certificado Fiscal para Contrataciones de la Administración Nacional 

Información no proporcionada por la empresa.  

 

 



 

 

NTT DATA ARGENTINA S.A. 

 

FIDELITAS ®            7/46 

 

2.4.2 Constancia de inscripción AFIP/IIBB/Ganancias  
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Fuente: Empresa 

 

 

 

2.5 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 

No se detectó información. 
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2.6 ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 

 

 

 

Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.7 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES 

2.7.1 Socios / Accionistas 

Razón Social Nacionalidad/Pais Tax ID % 

NTT DATA SPAIN, SL España ESB82387770 98.81 

NTT DATA SPAIN BPO, SL España ESB91251082 0.92 

NTT DATA EUROPE & LATAM CENTERS, SL España ESB84861566 0.26 

Fuente: Empresa. 
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2.7.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas 
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2.7.3 Directivos 

Nombre y Apellido Nacionalidad/Pais Tax ID Cargo 

PEREIRA PABLO  Argentina 20-17363611-4 Presidente 

ALVAREZ MARINA  Argentina 23-24036546-4 Vicepresidente 

CASCIO JESICA  Argentina 27-27771721-8 Directora Titular 

BERRA CORINA  Argentina 27-20762797-1 Directora Suplente 

Fuente: Empresa. 
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2.7.4 Antecedentes de Principales Directivos 
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2.8 ACTIVOS  

2.8.1 Inmuebles 

No se detectó información.  

 

 

2.8.2 Rodados 

No se detectó información.  

 

 

 

2.9 PUBLICACIONES OFICIALES 

Provincia: BORA Fecha: 14/10/2024 

NTT DATA ARGENTINA SA 30707099360 Por Asamblea General Ordinaria y Reunion de Directorio ambas del 02/10/2024 se 
resolvio designar: Pablo Fernando Pereira Presidente; Marina Griselda Alvarez Vicepresidente; Jesica Edith Cascio Directora 
Titular y Corina Estela Berra Directora Suplente Todos los directores constituyeron domicilio especial en Esteban de Luca 2251 
6 Piso CABA Autorizado por Asamblea General Ordinaria del 02/10/2024 Joaquin Estanislao Martinez T : 97 F : 338 CPACF e 
14/10/2024 N 72012/24 v 14/10/2024 

 
Provincia: BORA Fecha: 04/07/2024 

NTT DATA ARGENTINA SA CUIT 30707099360 Por Asamblea General Ordinaria del 14/06/24 se resolvio: aceptar la renuncia 
del Sr Carlos Miguel Antunes Teixeira a su cargo de Director Titular y reducir el numero de miembros titulares del Directorio de 
4 a 3 quedando compuesto de la siguiente manera: Pablo Fernando Pereira Presidente; Marina Griselda Alvarez 
Vicepresidente; Jesica Edith Cascio Directora Titular y Corina Estela Berra Directora Suplente Autorizado por Acta de Asamblea 
General Ordinaria del 14/06/2024 Joaquin Estanislao Martinez T : 97 F : 338 CPACF e 04/07/2024 N 42945/24 v 04/07/2024 

 
Provincia: BORA Fecha: 28/11/2023 
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NTT DATA ARGENTINA SA 30707099360 Por Asamblea General Ordinaria y Extraordinaria de fecha 28/09/2023 se resolvio 
aumentar el capital social de la suma de $ 24531472 a la suma de $ 48000000 es decir en $ 23468528 y en consecuencia 
reformar el articulo cuarto del Estatuto Social El capital social quedo conformado de la siguiente manera: NTT Data Spain SL: 
47708286 acciones; NTT Data Spain BPO SL: 226578 acciones; NTT Data Europe & Latam Centers SLU: 65136 todas ellas 
ordinarias nominativas no endosables de $ 1 valor cada una y que confieren derecho a un voto por accion Autorizado segun 
instrumento privado Acta de Asamblea General Ordinaria y Extraordinaria de fecha 28/09/2023 Joaquin Estanislao Martinez T : 
97 F : 338 CPACF e 28/11/2023 N 96335/23 v 28/11/2023 

 
Provincia: BORA Fecha: 21/11/2023 

NTT DATA ARGENTINA SA 30707099360 Por Reunion de Directorio de fecha 2 de noviembre de 2023 se resolvio trasladar la 
sede social a Esteban de Luca 2251 6 Piso Ciudad Autonoma de Buenos Aires Autorizado por Acta de Directorio de fecha 
02/11/2023 Joaquin Estanislao Martinez T : 97 F : 338 CPACF e 21/11/2023 N 94267/23 v 21/11/2023 

 
Provincia: BORA Fecha: 30/11/2022 

NTT DATA ARGENTINA SA 30707099360 Se hace saber por un dia en los terminos del art 60 de la Ley 19550 que la asamblea 
general ordinaria celebrada el 01/11/2022 y reunion de directorio de distribucion de cargos del mismo dia se acepto la 
renuncia del director suplente Damian Norberto Rodriguez Peluffo Asimismo se elevo de 2 a 4 el numero de directores titulares 
y se mantuvo en 1 el de suplentes Se designaron a Carlos Miguel Antunes Teixeira y Jesica Edith Cascio como nuevos 
directores titulares y a Corina Estela Berra como suplente Todos los directores constituyeron domicilio especial en Avda 
Rivadavia 620 piso 3 CABA Autorizado segun instrumento privado asamblea general ordinaria de fecha 01/11/2022 Damian 
Rodriguez Peluffo T : 50 F : 356 CPACF e 30/11/2022 N 97850/22 v 30/11/2022 

 

 

 

OTRAS PUBLICACIONES 

Startup argentina gana los eAwards 2024 
Fecha: 9 de octubre de 2024 Fuente: tynmagazine.com 

Un equipo de biotecnólogos y bioquímicos oriundos de Santa Fé desarrolló una solución que podría cambiar el tratamiento de 
las retinopatías degenerativas, una de las principales causas de ceguera a nivel mundial. Este equipo, conocido como 
Biosynaptica, se alzó con la victoria en la final nacional de los eAwards 2024, organizada por la Fundación NTT DATA y 
celebrada en el Hotel Faena de Buenos Aires. Esta es la séptima vez que este certamen global se celebra en Argentina, que se 
encuentra en su vigésima tercera edición a nivel global. Los ganadores recibirán un premio de 10.000 dólares y podrán acceder 
a un programa de aceleración para potenciar su proyecto. Además, tendrán la posibilidad de representar al país en la final 
internacional del certamen en Colombia, donde competirán por un premio adicional de 100.000 euros para impulsar su 
iniciativa. La molécula desarrollada por Biosynaptica inhibe la formación descontrolada de vasos sanguíneos anormales 
(neovascularización) y tiene un efecto neuroprotector sobre las células nerviosas de la retina, lo que podría cambiar 
significativamente el tratamiento de estas patologías. Milagros Bürgi, cofundadora de BioSynaptica, explicó: “Actualmente, los 
tratamientos para las retinopatías degenerativas son solo paliativos y lamentablemente no son efectivos en todos los casos. 
En BioSynaptica, estamos desarrollando una solución que podría cambiar esta situación. Nuestra variante BSY2 de la 
eritropoyetina humana (hEPO) tiene el potencial de proteger las células nerviosas de la retina y frenar la formación 
descontrolada de vasos sanguíneos anormales. Este avance puede representar una nueva esperanza para millones de 
personas”. Biosynaptica destacó entre un grupo de finalistas altamente competitivos, incluyendo a Gameet, Integramause, 
Vexxel, BinAR y Pastech. El equipo está compuesto por Milagros Bürgi, Matías Depetris, Ricardo Kratje y Marcos Oggero 
Eberhardt, todos ellos profesionales destacados de la Universidad Nacional del Litoral. Pablo Pereira, CEO de NTT DATA 
Argentina y Uruguay, expresó: “Esto es un dato muy potente que el 93% de los ganadores desde 2008 siguen activos, 
especialmente si consideramos que el promedio de vida de una startup es de 3 años. Este logro no solo nos llena de orgullo, 
sino que también refuerza nuestro compromiso como compañía para seguir apoyando a los emprendedores. Creemos que 
estas acciones son fundamentales para construir un futuro mejor, impulsado por la tecnología”. Este año, el jurado estuvo 
integrado por distinguidas personalidades del sector tecnológico y empresarial. Entre los miembros se encontraban Pablo 
Pereira, CEO de NTT DATA Argentina y Uruguay; Luis Galeazzi, Director Ejecutivo de Argencon; Ignacio Bidart, CIO de Daimler 
Trucks Argentina; Miguel Urrutia, CIO del Grupo Galeno; Marina Alvarez, Partner de NTT DATA Argentina; y Fernando Scholtus, 
Decano de la UTN Facultad Regional Mar del Plata. “Quisiera expresar mi sincero agradecimiento a todos los participantes de 
esta edición y, especialmente, a nuestro distinguido panel de jurados. Cada uno de los proyectos finalistas demostraron un alto 
nivel de innovación y un claro compromiso con poner la tecnología al servicio de la sociedad. Cada uno de estos proyectos es 
un testimonio del gran talento que tenemos en Argentina”, concluyó Pereira. 

 
La plataforma blockchain que puede sacar 17 mil toneladas de plástico del agro argentino 
Fecha: 18 de septiembre de 2024 Fuente: forbesargentina.com 

Se trata de un sistema de trazabilidad para productos fitosanitarios que se aplican en campos productivos. Se estima que 
ahorra a los productos entre un 10% y 15% en costos y, además, tiene el potencial de evitar el uso de más de 22 millones de 
envases que pueden ser altamente contaminantes. a industria blockchain suele asociarse sobre todo con las criptomonedas. 
Esta relación tiene sentido ya que las soluciones que brinda para la industria financiera son las que popularizaron a esta 
tecnología a nivel global. Sin embargo, el sector tiene muchos verticales para desarrollarse con casos de uso que aportan valor 
a sectores de todo tipo. Como puede ser el agro argentino. Uno de los casos más recientes e interesantes en el país es el 
Sistema Integra YPF Agro, desarrollado por YPF Agro, que contó con la colaboración de NTT DATA en el ámbito tecnológico. 
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"Es un revolucionario esquema que apunta a resolver una problemática que tienen los productores del agro referido al control 
de maleza en cada campaña.  El objetivo de cada productor del agro es siempre obtener la mayor productividad posible de lo 
sembrado y esto requiere enfrentar varios desafíos. Uno de ellos es la utilización de productos fitosanitarios para el control de 
maleza que deben aplicarse en determinados momentos del ciclo, explica  Marina Álvarez, socia responsable de la cuenta YPF 
en NTT DATA Argentina, a Forbes Argentina. Integra NTT DATA YPF. A través de Sistema Integra, los productores pueden 
hacer un mejor uso de los productos fitosanitarios para reducir costos  operativos y riesgos al medio ambiente. La distribución 
de estos productos es compleja y, hasta el momento se realizaba íntegramente a través de envases de plástico. Para dar una 
idea del tamaño, esto significa el uso de 17 mil toneladas de plástico al año, lo que representa 22 millones de envases de 
plástico que tienen un impacto ambiental. "Con Sistema Integra, lo que se busca es cambiar la comercialización y distribución 
de estos productos para eliminar los envases de plástico con una solución punta a punta y a granel. Es decir, llevar los 
fitosanitarios directamente al campo del productor", profundiza Álvarez. En esa línea, Álvarez explica que gracias a este 
sistema se monitorea el consumo y necesidad de abastecimiento para realizar recargas de los tanques móviles inteligentes 
con los cuales se aplica cuando es necesario. Entonces,se reducen sustancialmente tiempos operativos, permite aplicar la 
dosis precisa de producto, optimiza el almacenamiento y elimina los envases plásticos, generando un gran aporte en materia 
de sustentabilidad. Además, para el productor se vuelve mucho más sencilla su aplicación y al ser más eficientes bajan los 
costos. "Se estima entre un 10% y 15% de ahorro", señala la experta de NTT Data. Cómo impulsa blockchain a esta solución. 
Según la firma internacional Fortune Business Insigths, el tamaño del mercado global de tecnología blockchain se valoró en 
US$ 17,57 mil millones en 2023 y se proyecta que crecerá a US$ 27,84 mil millones en 2024. Además, se espera que alcance 
los US$ 825,93 mil millones para 2032, exhibiendo una CAGR del 52,8% durante el período de pronóstico (2024-2032). Este 
crecimiento será impulsado por la utilización de blockchain en distintas industrias y segmentos productivos. Por eso el caso 
de Sistema Integra tiene potencial no solo para replegarse en la Argentina sino también en la región. "La plataforma de 
trazabilidad es soportada por la BFA (Blockchain Federal Argentina). La plataforma permite la trazabilidad que se resguarda en 
la blockchain. Del consorcio participan YPF y Senasa, este último como certificador del producto. Lo que permite la plataforma 
es medir su calidad, consumo, cómo se distribuye, etc. Tokenizamos dónde está ese lote y a qué productor se lo comercializó. 
De esa manera hay información que posibilita realizar un seguimiento completo, desde la planta formuladora hasta su 
aplicación", explica Mauro Avendaño, head of digital technology de NTT DATA Argentina. Por lo tanto, todos los datos están 
disponibles en la blockchain y tanto Senasa como YPF acceden a esa información. Mientras tanto, el productor accede a una 
aplicación móvil donde recibe notificaciones de novedades que necesita saber, como por ejemplo dónde está el producto y 
cuánto lleva consumido. Por lo tanto, se cuenta con más información en comparación con el método tradicional de 
comercialización (por bidones de plástico). "Con toda esta información que antes el negocio no tenía, se pueden activar un 
montón de soluciones. Por ejemplo, productores con varios campos pueden saber con exactitud cuánto producto tienen, 
cuánto se usó en cada campo según sus hectáreas, si está por quedarse sin producto, etc", destaca Avendaño. El futuro de 
blockchain en el agro. Los expertos de NTT DATA cuentan que los productos fitosanitarios que trazan con la plataforma son 
comercializados por YPF Agro, que tiene distintos centros de distribución a lo largo del país. "Los productores tienen contratos 
con ellos y se lo solicitan directamente. La recepción fue muy positiva y se está expandiendo la red a través de otros partners. 
El objetivo de YPF Agro es llegar a la mayor cantidad de productores posible en esta primera etapa. Por suerte la recepción fue 
positiva y se está expandiendo la red a través de otros partners. El objetivo es llegar a la mayor cantidad de productores 
posible en esta primera etapa", destaca Álvarez. Como menciona la especialista, hasta el momento la solución ha sido 
sumamente valorada por los productores. Por un lado por la reducción de costos y, por el otro, porque se despreocupan de los 
envases que debido a los productos que contienen precisan un tratamiento por compliance que es complejo. "Otro aspecto 
positivo es que la aplicación se trabajó mucho desde la usabilidad considerando el tipo de usuario. Se logró una aplicación 
muy intuitiva y fácil de utilizar. La estrategia de implementación y el abordaje del negocio siempre se pensó para que sea así", 
remarca Avendaño. Y agrega: "El equipo está en contacto con los productores para conocer su visión y feedback y la respuesta 
ha sido positiva y con la meta de sumar más funcionalidades que les sirva. Es un sector muy tradicional pero las nuevas 
generaciones adoptan tecnología muy rápido porque reconocen los beneficios que trae. Es un cambio cultural que ha llegado". 
Como la plataforma se lanzó recientemente y la campaña de aplicación de estos productos va de diciembre a febrero, se hizo 
una primera prueba entre esos meses y ahora en agosto y septiembre empiezan los acuerdos para la nueva cosecha. "Por el 
trabajo realizado hasta acá, podemos decir que la zona de Tres Arroyos y Junín son las que han avanzado considerablemente. 
El objetivo es llegar a todo el país y sumar productos más allá del control de malezas. Hay varios que requieren de una 
complejidad de manejo similar y creemos que podemos ayudar a mejorar la trazabilidad de estos productos también", 
comenta Álvarez. Y continúa: "Lo mismo con otras industrias como el Oil & Gas, que manejan productos sensibles y podrían 
beneficiarse de este tipo de soluciones también". Para finalizar, ambos especialistas destacan que el proyecto fue presentado 
en dos premios globales y en ambos generó mucho interés. "Sobre todo porque los consumidores cada vez prestan más 
atención al origen de los alimentos y las certificaciones respaldan estas tendencias. Logramos una aplicación que muestra 
claramente los procesos y eso es una ventaja para el negocio", concluyen al respecto. 

 
La Fundación NTT DATA busca el proyecto que mejor utilice la tecnología al servicio de la sociedad 
Fecha: 29 de julio de 2024 Fuente: canal-ar.com.ar 

La competencia eAwards se enfocará en proyectos relacionados con Industria 4.0, Banca, Seguros, Seguridad, 
Telecomunicaciones, Educación, Energía, Salud (e-Health, Biotech) y Medio ambiente. La Fundación NTT DATA anunció la 
apertura de la convocatoria para los eAwards Argentina 2024, una competencia destinada a premiar el emprendimiento que 
mejor utilice la tecnología al servicio de la sociedad. Celebrando su 23ra edición, estos premios buscan reconocer y apoyar a 
startups que se distingan por su innovación tecnológica y su compromiso con la sostenibilidad y la escalabilidad de sus 
proyectos. Los aspirantes deberán presentar tecnologías de alto impacto que se encuentren, al menos, en una fase de 
prototipo avanzado. Podrán participar emprendedores y empresarios mayores de 18 años, residentes en Argentina y con 
sociedades registradas en el país, siempre que no hayan superado una financiación acumulada de 961 millones de pesos en 
los últimos tres años. La Fundación NTT DATA busca el proyecto que mejor utilice la tecnología al servicio de la sociedad 
En 2023, el premio fue otorgado a un equipo especializado en bioelectrónica y nanotecnología, destacándose por un 
dispositivo que mejora el acceso a estudios médicos de laboratorio. "En la Fundación NTT DATA no solo buscamos al mejor 
proyecto emprendedor que ponga la tecnología al servicio de la sociedad, sino que también queremos inspirar, ayudar y apoyar 
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a las startups argentinas en su camino hacia el éxito global", expresó Pablo Pereira, CEO de NTT DATA Argentina. Este año, la 
competencia se enfocará en proyectos relacionados con Industria 4.0, Banca, Seguros, Seguridad, Telecomunicaciones, 
Educación, Energía, Salud (e-Health, Biotech) y Medio ambiente. El ganador recibirá un premio de 10,000 dólares y la 
oportunidad de representar a Argentina en la final internacional de los Global eAwards 2024, que se celebrará en noviembre. En 
esta instancia, competirán por un premio de 100,000 euros y acceso a un programa de aceleración exclusivo. El proceso de 
selección comenzará después del cierre de inscripciones el 25 de agosto de 2024. Los finalistas presentarán sus proyectos 
ante un jurado de expertos en octubre, donde se anunciará al representante argentino para la competencia internacional. 

 
Talentos diversos. La clave de la empresa que triunfa en el mundo digital 
Fecha: 22 de marzo de 2022 Fuente: lanacion.com.ar 

El mundo de los datos permite hoy a las empresas pensar nuevos productos o servicios a partir de la información. Por eso, 

NTT DATA Argentina está evolucionando como marca empleadora tanto captando y formando nuevos profesionales como 
armando equipos federales y multidisciplinarios. ¿Un filósofo aportando su punto de vista en un equipo de ingenieros 
informáticos que están diseñando cómo implementar en la nube toda la estrategia de datos de una compañía? ¿Un psicólogo 
participando de un equipo de formación estrictamente tecnológica en una de las compañías que ofrece soluciones de negocio, 
estrategia, desarrollo y mantenimiento de aplicaciones tecnológicas y outsourcing? O bien, ¿una matemática formando 
personas de 50 o 60 años sin background tecnológico para sumarse a una empresa de Data & Analytics? Talentos digitales. 
Por qué también se están buscando perfiles “no tecnológicos” Lo que hace unos años hubiese sido impensado hoy es una 
realidad que le abre oportunidades en el mundo digital a una gran cantidad de profesionales que jamás hubiesen imaginado 
estar satisfaciendo la alta demanda de la industria digital. “Esta es una época muy linda y particular para meterse en el mundo 
de la tecnología”, dice Pablo Pereira, CEO de NTT DATA. “Lo que pasaba hasta hace 5 o 10 años era que realmente tenías que 
saber mucho técnicamente para poder meterte en el tema de la tecnología. Pero el mismo desarrollo tecnológico abrió un 
poco el panorama. Hoy se puede trabajar muy bien con perfiles no tan expertos. Entonces dejás de poner el músculo en picar 
código para ponerlo en pensar cómo sacamos mejores productos”, agrega. Nuevos talentos para nuevas soluciones. Una de 
las claves para NTT DATA, una compañía que trabaja a nivel local con las empresas más grandes de los rubros críticos de la 
economía, es entonces formar equipos diversos y multidisciplinarios, es decir integrados con gente de diferentes edades o que 
puede aportar otras experiencias porque viene de otros ámbitos o culturas. Esta estrategia hoy está a cargo de Daniel Menal, 
Head de Data & Analytics. “Hace 18 años que trabajo en la industria y notaba que los problemas eran conceptualmente 
repetitivos, con lo cual la solución tradicional también lo era. Logramos desafiar a un equipo de ingenieros a pensar diferente 
involucrando a gente con miradas, procesos mentales y experiencias diferentes. Así fue cómo empezamos a involucrar a gente 
de otras disciplinas”, cuenta Daniel. Cuatro años después de haber iniciado este camino, desde NTT DATA sienten que los 
resultados están siendo más que positivos. “Desafiar” constantemente a los talentos es otra de las claves para captar, seducir 
y retener los talentos. Un trato horizontal, la posibilidad de seguir formándose y certificándose, un home-office con “libertad 
responsable” y formar parte de equipos de trabajo que comparten una misma cultura de trabajo ayudan a ese objetivo. Pero 
también buscan que los talentos se involucren en diferentes proyectos porque resulta mejor para todos a largo plazo, aún 
cuando no sea lo más rentable. “Tenemos como objetivo que nuestros profesionales roten de proyectos según un tiempo 
específico o por su propia voluntad, es decir que cuando un profesional nos pide cambiar, lo escuchamos y finalmente 
hacemos el cambio. Esta es una de nuestras principales reglas”, afirma Menal. Rotarlos, moverlos de su ámbito de trabajo, 
cambiarles la tecnología y el equipo es parte indispensable de una reinvención permanente que redunda en un verdadero 
crecimiento. “Una de las claves para que todo esto funcione cada vez mejor es la generación de talento. Hoy hay mucha más 
demanda que oferta. Eso podría ser un problema, pero en particular en la Argentina es una enorme oportunidad. Tenemos muy 
poca gimnasia en interactuar sinérgicamente entre el sector privado, las universidades y el sector público para aprovechar esa 
oportunidad. Pero ahí hay un gran espacio potencial”, afirma Pablo Pereira. El aporte de NTT DATA a esta formación de 
talentos, incluso sin acervo tecnológico ni restricciones de edad, es su Escuela de Formación, a la que tienen acceso personas 
de todo el país ya que opera de forma virtual. La próxima, por ejemplo, se inicia este mes y cuenta con al menos 15 personas 
con diferentes conocimientos previos: los perfiles van desde un profesor universitario de la UBA hasta autodidactas que se 
destacan por su agilidad de aprendizaje. La idea es formarlos en diversas tecnologías, como por ejemplo Google Cloud, y 
llevarlos con el tiempo a nivel de experto. También lograr certificaciones tanto en Google como en Microsoft o AWS u otras 
tecnologías. Hoy, por ejemplo, en Data & Analytics hay un equipo de 30 personas dedicadas a proyectos regionales y que 
forman parte de un centro de excelencia construido este año para brindar nuevos desafíos a los profesionales de la compañía, 
que van desde aprender nuevas tecnologías de punta o trabajar en dos o tres idiomas en proyectos multi país. El valor de los 
datos. “Los datos son la moda de estos últimos años, pero no es una moda que se vaya a evaporar sino que llegó para 
quedarse”, sentencia Daniel Menal. Para NTT DATA, los datos sirven, por ejemplo, para lo que ellos llaman “construir producto”. 
“Imaginate una empresa de esas que llevan pedidos. Ahí, por ejemplo, hay mucha información sobre qué productos se venden 
en cada zona y qué oportunidades de negocio puede haber. Es un punto de quiebre importante porque estás empezando a 
monetizar los datos. Pero también sirven, y lo hacemos con muchas compañías que tienen gran infraestructura, para hacer 
mantenimiento predictivo. Podemos detectar, por ejemplo, cuando una antena de telefonía va a tener un problema de 
funcionamiento de acuerdo a variables como el clima o el nivel de consumo”, detalla. Ahorro de tiempo, de dinero y 
satisfacción del usuario son hoy valores agregados que ninguna empresa desdeña. Claro que para que se haga toda la 
extracción de valor posible, se deben migrar a servicios en la nube como GCP, AWS o Azure. Es en ese proceso donde NTT 
DATA muestra la capacidad profunda tanto para acompañar a las compañías en la implementación de esa tecnología como en 
las que precisan poner el foco en BigQuery o nuevos servicios como vertex-ai. Para Pablo Pereira el otro gran asunto pendiente 
de estos tiempos en el mundo digital es la ciberseguridad. “Cada vez estamos volcando más nuestra vida corporativa y 
personal a alguna entidad tecnológica que es susceptible de ser atacada, por lo cual me parece que ahí tenemos un enorme 
desafío de asegurarnos de que todo esto que contamos como felicidad plena se tiene que hacer pero dentro de un entorno 
seguro. Es un valor que tenemos que seguir incentivando”, concluye el CEO de NTT DATA. 
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2.10 CERTIFICACIONES 

2.10.1 Certificaciones de Calidad 

N° Certificado Expedido por Fecha Emisión Fecha Vencimiento 

1 ISO 9001: OFICINA ARG. SLIDE 1 ISO 9001: OFICINA ARG. SLIDE 1 18/11/2023 18/11/2026 

2 ISO27001: OFICINA ARG. SLIDE 7 ISO27001: OFICINA ARG. SLIDE 7 12/02/2024 11/02/2027 

3 ISO14001: OFICINAS REGIÓN ISO14001: OFICINAS REGIÓN 12/07/2024 04/07/2025 

4 ISO45001: OFICINA COLOMBIA ISO45001: OFICINA COLOMBIA 16/12/2024 16/12/2025 

Fuente: Empresa. 

 

 



 

 

NTT DATA ARGENTINA S.A. 

 

FIDELITAS ®            22/46 

 

 



 

 

NTT DATA ARGENTINA S.A. 

 

FIDELITAS ®            23/46 

 

 



 

 

NTT DATA ARGENTINA S.A. 

 

FIDELITAS ®            24/46 

 

 

Fuente: Empresa 

 

 

2.10.2 Distinciones Obtenidas 

No se detectó información.  

 

 

2.10.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria 

No se detectaron programas de responsabilidad social. 
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2.11 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2022 920 0 48 968 

2023 1006 0 66 1072 

2024 1012 0 73 1085 

Fuente: Empresa. 
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Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.12 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2022 72 0 0 72 

2023 77 0 0 77 

2024 48 0 1 49 

Fuente: Empresa. 
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3.1 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGÚEDAD EN EL MERCADO  

 

 

3- Situación Comercial 



 

 

NTT DATA ARGENTINA S.A. 

 

FIDELITAS ®            28/46 

 

 

 

 



 

 

NTT DATA ARGENTINA S.A. 

 

FIDELITAS ®            29/46 

 

 

 

 

Fuente: Empresa 
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3.2 DETALLES Y EVOLUCIÓN DE COMPRAS Y VENTAS 

Mes Ventas (montos sin impuestos) Compras (montos sin impuestos) Moneda 

Abril 2024 $ 2 880 753 787 $ 1 211 588 664 ARS 

Mayo 2024 $ 3 971 553 183 $ 1 279 441 561 ARS 

Junio 2024 $ 3 707 984 292 $ 1 790 212 355 AR 

Julio 2024 $ 4 823 663 801 $ 888 280 076 ARS 

Agosto 2024 $ 4 461 795 512 $ 972 208 593 ARS 

Septiembre 2024 $ 4 714 005 466 $ 1 444 611 342 ARS 

Octubre 2024 $ 5 801 884 003 $ 2 051 664 823 ARS 

Noviembre 2024 $ 6 507 371 518 $ 1 572 220 096 ARS 

Diciembre 2024 $ 6 481 947 637 $ 610 006 529 ARS 

Enero 2025 $ 5 637 210 304 $ 1 355 609 640 ARS 

TOTAL $ 48 988 169 503 $ 13 175 843 679 ARS 
Fuente: Empresa.  

 

 

 

3.3 PROVEEDORES 

No se detectó información.  

 

 

3.4 CLIENTES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 

Nacionalidad o 

País de Destino 
Tax ID 

Monto Anual de 

Ventas 
Moneda 

1 YPF S.A. Argentina 30-54668997-9 $ 12 862 040 634 ARS 

2 
PAN AMERICAN ENERGY, S.L., 

SUCURSAL ARGENTINA 
Argentina 30-69554247-6 $ 7 205 413 870 ARS 

3 TELEFONICA DE ARGENTINA S.A. Argentina 30-63945397-5 $ 3 242 341 166 ARS 

4 
GOBIERNO DE LA CIUDAD DE 

BUENOS AIRES 
Argentina 34-99903208-9 $ 3 089 971 319 ARS 

5 
TELEFONICA MOVILES ARGENTINA 

SOCIEDAD ANONIMA 
Argentina 30-67881435-7 $ 1 953 783 984 ARS 

6 BANCO BBVA ARGENTINA S.A. Argentina 30-50000319-3 $ 1 508 237 387 ARS 

7 SIDERAR S.A.I.C. Argentina 30-55081599-7 $ 1 463 053 989 ARS 

8 TOYOTA ARGENTINA S.A. Argentina 33-67913936-9 $ 1 299 421 736 ARS 

9 SIDERCA S.A.I.C. Argentina 30-55081599-7 $ 866 933 577 ARS 

10 CAJA DE SEGUROS S.A. Argentina 30-66320562-1 $ 778 547 998 ARS 

Fuente: Empresa.  

 

 

3.5 SEGUROS 

3.5.1 Registro de contratos con las ART 

Aseguradora: GALENO 

N° de contrato: 218154 

Desde: 01/03/2014 - Absorción de una ART por parte de otra. 

Hasta: Afiliación vigente 
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Aseguradora: MAPFRE 

N° de contrato: 82124 

Desde: 01/08/2006 - Cambio de Aseguradora 

Hasta: 28/02/2014 - Absorción de una ART por parte de otra. 
 

Aseguradora: LA MERIDIONAL 

N° de contrato: 5314 

Desde: 01/06/2000 - Alta de afiliación 

Hasta: 31/07/2006 - Cambio de Aseguradora 
 

 

3.5.2 Contratos extinguidos por falta de pago 

No se registran contratos extinguidos por falta de pago. 

 

 

3.5.3 Otros Seguros contratados 

No se detectó información.  
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4.1 IMPORTACIONES  

No se registraron operaciones de importación vinculadas a la empresa analizada. 

 

 

 

4.2 EXPORTACIONES 

No se registraron operaciones de exportación vinculadas a la empresa analizada. 

 

 

4- Comercio Exterior 
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5.1 CHEQUES RECHAZADOS 

No registra cheques rechazados. 

 

 

 

5.2 CENTRAL DE DEUDORES 

 
Importes expresados en Miles de Pesos 

1 Situación Normal (atraso hasta 30 días) 

2 Con Riesgo Potencial (atraso de 31 a 90 días) 

3 Con Problemas (atraso de 91 a 180 días) 

4 Con Alto Riesgo de Insolvencia (atraso de 181 a 365 días) 

5 Irrecuperable (atraso de más de 365 días) 

6 Irrecuperable por Disposición Técnica (Morosos de ex-entidades financieras, con atraso de más de 180 días) 

  B.C.R.A. no informa 

 

5- Situación Bancaria 
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5.3 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

N° Entidad Deuda Moneda 

1 
INDUSTRIAL AND COMMERCIAL BANK OF CHINA 

(ARGENTINA 
$ 0 ARS 

2 BANCO CIUDAD DE BUENOS AIRES $ 0 ARS 

3 BANCO DE GALICIA Y BUENOS AIRES S.A.U. $ 0 ARS 

Fuente Empresa. 
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6.1 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDADO 

No se registran Juicios Comerciales como Demandado.  

 

 

 

6.2 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDANTE 

No se registran Juicios Comerciales como Demandante.  

 

 

 

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES 

6.3.1 Detalle de Inscripciones Fiscales 

Código Nombre Estado Fecha Inscripción 

10 GANANCIAS SOCIEDADES ACTIVO 2000-03 

30 IVA ACTIVO 2000-03 

103 REGIMENES DE INFORMACIÓN ACTIVO 2007-01 

211 BP-ACCIONES O PARTICIPACIONES ACTIVO 2003-05 

217 SICORE-IMPTO.A LAS GANANCIAS ACTIVO 2001-03 

218 IMP.A LAS GAN.- BENEF.DEL EXT. ACTIVO 2016-02 

301 EMPLEADOR-APORTES SEG. SOCIAL ACTIVO 2000-03 

353 RETENCIONES CONTRIB.SEG.SOCIAL ACTIVO 2015-03 
 

Contribuyente no amparado en los beneficios promocionales INDUSTRIALES establecidos por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 y 22973, a la 
fecha de emisión de la presente constancia. 
Esta constancia no da cuenta de la inscripción en el Impuesto sobre los Bienes Personales ni del Impuesto Exteriorización - Ley 26476, la cual de 

corresponder deberá solicitarse en la Dependencia donde se encuentra inscripta la referida. 

 

 

 

6.3.2 Informe Estado de Deudas por Provincia 

Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de la Pcia. de Bs. As. 

Contribuyente 

Identificación: Contribuyente sin Deuda 

Situación actual: Categoría 0 
 
Referencias de categorías 

Categoría 0 Contribuyente sin deuda. 

Categoría 1 Desde $501 hasta $4.500 

Categoría 2 Desde $4.501 hasta $10.000 

Categoría 3 Mayor a $10.000 

Categoría 4 CONTRIBUYENTE EN INSTANCIA JUDICIAL 
 
La información expuesta es la registrada al 06/03/2025 las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, siendo la 
resultante de la sumatoria de las deudas asociadas al Impuesto Inmobiliario, a los Automotores, a las Embarcaciones Deportivas y a los Ingresos 
Brutos, respecto de la CUIT consultada.  
Para el cálculo de la deuda expuesta, se considera aquella con antigüedad mayor a los sesenta días. No se consideran aquellos sujetos que posean 
un único Inmueble Urbano Edificado con Valuación Fiscal menor a $50.000, quienes posean una deuda global menor a $500 o quienes posean un 
automotor de modelo inferior al año 2000. Para el caso del Impuesto sobre los Ingresos Brutos, sólo se consideran aquellos casos con Títulos 
Ejecutivos iniciados y aquellos con planes de pago caducos. En la categoría 4 se encuentran los contribuyentes con deudas en proceso de ejecución 

judicial como así también los planes de regularización de deuda judicial siempre que el mismo se encuentre caduco. 

6- Situación Judicial Comercial 
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6.3.3 Embargos 

No se detectó información.  

 

 

 

6.3.4 Otra información Fiscal o Previsional de Interés 

 

 

NTT DATA ARGENTINA S. A., CUIT 30707099360, no presenta sanciones laborales publicadas en el listado REPSAL 

vigente al 06/03/2025. 

 

  

Agente de Recaudación 

Identificación: CUIT INEXISTENTE COMO AGENTE DE RECAUDACION. 
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7.1 INTEGRIDAD 

7- INTEGRIDAD 
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7.2 INFORMACIÓN DE PRENSA NEGATIVA 

No se detectó información de prensa negativa. 
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8.1 DATOS CONTABLES  

 

 

 

 

 

  

8- Estados Contables 
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SITUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL  

Para el análisis de la situación económica financiera y patrimonial de la Empresa se utilizaron los Estados Contables 

correspondientes a los ejercicios 2023 y 2024 (fecha de cierre 31/03) expresados en pesos argentinos. Información 

auditada sin salvedades. 

 

1. ANÁLISIS DE CUENTAS 

El análisis de las cuentas contables de NTT DATA ARGENTINA S.A.  revela variaciones significativas, lo que es 

crucial para evaluar su situación financiera.  

- Las ventas han mostrado un incremento ajustado por inflación, pasando de $34.143.607.244 en 2023 a 

$36.503.265.042 en 2024. Este aumento del 6.9% en términos reales es significativo, especialmente en un 

contexto inflacionario tan desafiante como el de Argentina. Sin embargo, es importante considerar que este 

crecimiento puede no ser suficiente para compensar el aumento de costos y gastos, lo que se refleja en la 

rentabilidad negativa de la empresa. 

- El activo corriente disminuyó de $13.851.381.415 en 2023 a $10.325.702.567 en 2024, una caída del 25.4%. 

Esta reducción puede indicar una disminución en la liquidez de la empresa, lo cual es preocupante dado el 

aumento de las deudas a corto plazo. La cuenta de caja y bancos se redujo drásticamente de $933.009.593 

a $469.151.588, lo que sugiere una menor disponibilidad de efectivo. Los créditos por venta también 

disminuyeron ligeramente, lo que podría reflejar una mejora en la gestión de cobros o una reducción en las 

ventas a crédito. 

- El activo no corriente también experimentó una disminución, de $3.570.829.919 a $3.325.812.503, lo que 

podría indicar una falta de inversión en activos a largo plazo o una depreciación significativa de los activos 

existentes. 

- El pasivo corriente aumentó de $10.245.516.732 a $12.446.749.640, un incremento del 21.5%, lo que 

sugiere un aumento en las obligaciones a corto plazo. Este aumento, combinado con la disminución del 

activo corriente, podría indicar problemas de liquidez. Las deudas comerciales disminuyeron, pero las 

deudas bancarias aumentaron significativamente, lo que podría reflejar una dependencia creciente del 

financiamiento externo. 

- El pasivo no corriente disminuyó de $246.263.800 a $87.936.896, lo que podría ser positivo si indica una 

reducción de las obligaciones a largo plazo, pero también podría reflejar una falta de acceso a 

financiamiento a largo plazo. 

- El patrimonio neto se redujo drásticamente de $6.930.430.802 a $1.116.828.534, una caída del 83.9%. Esta 

disminución es alarmante y refleja las pérdidas acumuladas por la empresa. Los resultados no asignados 

también disminuyeron significativamente, lo que indica que la empresa ha estado utilizando sus reservas 

para cubrir pérdidas. 

- Los resultados no asignados en 2024 son de $606.810.633, representando aproximadamente el 54.3% del 

patrimonio neto. Esta proporción es superior al 30%, lo que indica un nivel de capitalización débil. La 

empresa está claramente arrastrando pérdidas de ejercicios anteriores, lo que afecta su capacidad para 

reinvertir en el negocio y mejorar su posición financiera. 

 

2. ANÁLISIS DE RATIOS 

El análisis de ratios proporciona una visión más clara de la salud financiera y patrimonial de la compañía.  
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- La solvencia de la empresa ha caído de 0.66 en 2023 a 0.09 en 2024, lo que indica un "riesgo de disolución 

de la sociedad". Este nivel extremadamente bajo de solvencia sugiere que la empresa no tiene suficientes 

activos para cubrir sus pasivos, lo que es una señal de alerta para cualquier potencial contratante. 

- El endeudamiento corriente ha aumentado de 1.48 a 11.14, lo que indica que la empresa está "muy 

endeudada" a corto plazo. Este nivel de endeudamiento es insostenible y sugiere que la empresa podría 

enfrentar dificultades para cumplir con sus obligaciones a corto plazo. 

- La liquidez corriente ha disminuido de 1.35 a 0.83, lo que se considera "deficiente". Esto indica que la 

empresa podría tener dificultades para cubrir sus pasivos corrientes con sus activos corrientes, lo que es 

preocupante en un entorno económico incierto. 

- El capital de trabajo ha disminuido significativamente, y dado que el activo corriente es menor que el pasivo 

corriente, la empresa enfrenta un "muy alto riesgo". Esto sugiere que la empresa no tiene suficiente capital 

de trabajo para operar de manera efectiva. 

- El resultado bruto sobre ventas ha disminuido de 19.67% a 10.09%, lo que se considera "muy bajo". Esto 

indica que la empresa está teniendo dificultades para mantener su margen de ganancia bruta, lo que podría 

ser un reflejo de un aumento en los costos de producción o una presión en los precios de venta. 

- El EBIT ha pasado de $1.092.340.785 en 2023 a -$1.981.253.056 en 2024, lo que indica un "riesgo 

operativo". La empresa está operando con pérdidas significativas, lo que es insostenible a largo plazo. 

- La rentabilidad sobre ventas ha caído de -5.62% a -15.93%, lo que indica "pérdidas". Este nivel de 

rentabilidad es insostenible y sugiere que la empresa está teniendo dificultades para generar beneficios a 

partir de sus ventas. 

 

 

3. KEY METRICS 

A continuación, se presentan los valores de los ratios clave para NTT DATA ARGENTINA S.A. : 

- Solvencia (valor esperado > 1): 0.09 

- Endeudamiento Corriente (valor esperado < 1): 11.14 

- Endeudamiento Total (valor esperado < 1): 11.22 

- Liquidez Corriente (valor esperado > 1.2): 0.83 

- EBIT / Ventas (valor esperado > 0.15): -0.054 

- Rentabilidad sobre Ventas (valor esperado > 10%): -15.93% 

 

La situación económica y financiera de NTT DATA ARGENTINA S.A. es preocupante. La empresa ha experimentado 

una disminución significativa en su patrimonio neto y un aumento en su endeudamiento, lo que sugiere problemas 

de liquidez y solvencia. La disminución en el activo corriente y el aumento en el pasivo corriente indican que la 

empresa podría enfrentar dificultades para cumplir con sus obligaciones a corto plazo. 
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8.2 SCORE DE BALANCE 

 


