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1- Resumen Ejecutivo

1.1 CALIFICACION Y EVALUACION

Con irregularidades

No cumple / No / sin planes de No aplica por que EEMRESELED &)

Se detectan caso

. moratorias, planes No se detectan
posee / No cedio  regularizacién / contrata de atraso p
No Aplica . . < P de pagos, etc. y desvios
informacion cedi6 informacién  monotributistas. paga puntuales ®)
0) parcial (2) ® 4)
1. Cumplimiento de Obligaciones Previsionales e Impositivas 1)

1.1 [Como es su situacién salarial y social respecto de:

1.1.1|Pago de sueldos y remuneraciones. X
1.1.2|Presentacion y pago de aportes y contribuciones F-931 x
1.1.3|Presentacion y pago de ART. X
1.1.4|Presentacion y pago de otras cargas sociales X

1.2 [Como es su situacion fiscal respecto de:

1.2.1|Presentacion y pago del impuesto a las ganancias (DDJJ y anticipos) X
1.2.2|Presentacion y pago del impuesto al valor agregado (L.V.A. F-731) x
1.2.3|Presentacion y pago del impuesto a los ingresos brutos X

1.3 |Como es su situacién bancaria x
Total C imi Previsional e iti | 100% 40

"No cedié
Tipo de Empresa Servicios informacién / Regular Muy Bueno Excelente
No Aplica Valor por debajo
2. Situacién Econémico-Financiera cel ;:;'r'umo
0,490 0,490 0,727 0,727 0,963 0,963 1,200 1,200
2.1.1|Solvencia
X
2,000 2,000 I 1,500 1,500 I 1,000 1,000 I 0,500 0,500
2.1.2|Endeudamiento Corriente
X
0,900 0,900 I 1,200 1,200 I 1,500 1,500 I 1,800 1,800
2.2.1|indice de liquidez
X
0,200 0,200 I 0,267 0,267 I 0,333 0,333 I 0,400 0,400
2.3.1|Rentabilidad Bruta
X
0,020 0,020 I 0,073 0,073 I 0,127 0,127 I 0,180 0,180
2.3.2|Rentabilidad Operativa
X
0,030 0,030 I 0,087 0,087 I 0,143 0,143 I 0,200 0,200
2.3.3|Rentabilidad Neta
X
Total Situacié 6mico-Financiero | 57% 17
Calificacién y Ponderacién de la Reevaluacién / Ampliacién de Alcance
CALIFICACION ECONOMICAFINANCIERA
CONDICION
Puntaje Obtenido % respecto al total Ponderacién (%) Resultado
1 |Cumplimiento Previsional y Fiscal 40 40 100% 10,0% 1,0
2 |Situacién Econémico-Financiera 17 30 57% 90,0% 51
Resultado Final 6’1

Segun politicas de calificacion de PAN AMERICAN ENERGY SL SUC. ARGENTINA
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1.2 CONCLUSION

DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION S.A. es una empresa argentina de incipiente creacion (10/2024),
domiciliada legalmente en la Ciudad Auténoma de Buenos Aires. Aplican telemetria, sensorizado, manejo de
datos, electrénica y software para desarrollar soluciones de automatismos y control que cumplan con tres
premisas principales: reducir el costo de operacién, aumentar los niveles de seguridad y colaborar en los
aspectos de sustentabilidad. Sus accionistas son: ROLANDI LUCAS ANTONIO, ROLANDI LUCIA GRACIELA,
ROLANDI ANGELA, DI RAIMONDO FRANCISCO JAVIER, CHIVILO IGNACIO, BUCCIARELLI ADRIAN OSCAR,
PASQUINELLI PABLO ANDRES, LANDA MUSACCHIO SANTIAGO JUAN y POCHINTESTA CARAM MATIAS
OSCAR. Segun lo declarado en el F.931 03/2026 cuentan con 25 empleados registrados. Tienen afiliacién
vigente con PREVENCION ART. No opera a crédito con el sistema financiero. No registra cheques rechazados
por Falta de Fondos. Se encuentra al dia con los pagos de Aportes y Contribuciones a la Seguridad Social. No
se han detectado juicios comerciales como demandado, notas de prensa negativas ni eventos de integridad.
El andlisis del balance al cierre de 12/2025 presenta una situacién econdmica y financiera critica y atipica. En
su 2° ejercicio, la empresa cuenta con ausencia de ventas y pasivos no corrientes, lo que limita la evaluacion
integral de los principales indicadores financieros. En este contexto, la solvencia y la liquidez corriente se
ubicarian en niveles elevados, mientras que el endeudamiento corriente reflejaria valores bajos. Si bien la
compafifa mantiene un capital de trabajo positivo, la falta de actividad comercial le resta relevancia operativa
a dicho indicador. Asimismo, la ausencia de ingresos deriva en una rentabilidad sobre ventas nula,
confirmando la inactividad de la empresa, y se evidencian, ademds, pérdidas asociadas a resultados
financieros y por tenencia negativos.

Los datos analizados plantean dudas sobre |la capacidad de la empresa para cumplir con sus obligaciones. La
falta de actividad comercial y la ausencia de ingresos sugieren una inestabilidad que podria poner en riesgo la

continuidad de la prestacion del servicio, Ante esto se recomienda analizar un proveedor alterno.

LIMITE DE COMPRA VENTAS POST-

Ventas ARS SO0 ARS $ 145370 424

Limite de compra ARS SO ARS $ 43611 127
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2- Datos Organizacionales

2.1 CONSTITUCION / ESTATUS JURIDICO / DOMICILIOS / TELEFONOS/ ESTATUTO

Razon Social

ID.fiscal

Domicilio

Actividad

Forma Juridica
Nro. Correlativo (IGJ)
Fecha de Contrato Social

Patrimonio neto al 2025

Domicilio Legal

Otros domicilios.

DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION S.A..
CUIT - 30-71893387-7.

TUCUMAN 141 Piso:4 Dpto:J, (1049), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS
AIRES, ARGENTINA

773090 - ALQUILER DE MAQUINARIA'YY EQUIPO N.C.P., SIN PERSONAL
331290 - REPARACION Y MANTENIMIENTO DE MAQUINARIA DE USO
ESPECIAL N.C.P.

332000 - INSTALACION DE MAQUINARIA Y EQUIPOS INDUSTRIALES
631190 - ACTIVIDADES CONEXAS AL PROCESAMIENTO Y HOSPEDAJE DE
DATOS N.C.P.

721010 - INVESTIGACION Y DESARROLLO EXPERIMENTAL EN EL CAMPO
DE LA INGENIERIA Y LA TECNOLOGIA

SOC. ANONIMA
2010521
03/10/2024

$ 30000 000

TUCUMAN 141 Piso:4 Dpto:J, (1049), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS
AIRES, ARGENTINA

TUCUMAN 141 Piso:4 Dpto:J, (1049), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS
AIRES, ARGENTINA
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2.2 RESENA HISTORICA / GENERALIDADES

TECNOLOGIA

SOLUCIONES PARA PRESENTE Y
DEL FUTURO DE LA ENERGIA

En DIGITO transformamos el Upstream: digitalizamos procesas, disefiamos
operaciones auténomas, optimizamos la produccién y usamos datos en tiempo
real para anticipar cada decision.

Somos el partner tecnologico que convierte los retos operativos en soluciones
més eficientes.

¢Listo para automatizar sus operaciones? Péngase en contacto con nosotros
hoy para encontrar una solucién que se adapte a sus procesos.

CONTACTO

LA INNOVACION ESTA EN NUESTRO ADN

Aplicamos telemetria, sensorizado, manejo de datos, electronica y software para desarrollar soluciones de automatismos y control que cumplan con tres premisas
principales: reducir el costo de operacién, aumentar los niveles de seguridad y colaborar en los aspectos de sustentabilidad.

Nuestros ingenieros garantizan el desarrollo y la implementacion de soluciones a medida que se adaptan a las necesidades especificas de cada cliente.

INTEGRIDAD

APOYAMOS LAS OPERACIONES EN
CADA ETAPA DEL CICLO DE VIDA
DEL POZO

Somos lideres en el desarrolle de soluciones de automatismos y control para la
industria 5.0. Nuestros esfuerzos estan a la vanguardia de las ultimas
tecnologias y tendencias en automatizacion y control, para ofcrecer soluciones
customizadas con el propdsito de optimizar las operaciones, reducir los costos
y los riesgos asociados.
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De los fierros a los datos: el camino a DIGITO

Los inicios: el ADM de MMA

Con mas de 80 afios en el mereado de Oil & Gas, Moto Mecanics Argenfina nacid con un objetive
claro: resolver los desafios cperativos de la indusiria energética con eficiencia, confiabilidad y
conocimients tecnica.

Desde sus comienzos, MMA se posicione come un socio clave en el desarrollo del upsiream,
creciendo junto a la industria v consolidéndose coma un referente en servicios petroleros.

Ese crecimients tuvo wun rasgo distintive: cada solucién no solo respondia & una necesidad operativa,
sino que incorporaba mejoras constantes en tecnologia, procesos v seguridad. Ese ADM —hacer
mejor, mas eficiente y mas seguro— fue el punto de partida de todo lo gue vino despues.

El punto de inflexion: mace la innovacion (MMi)

Con el avance de |la industria y, especialmente, en el contexts post pandemia, las operadoras
COMEenzaron a exigir un nueve estandar: operaciones mas eficientes, seguras, remaotas y basadas en
datos.

Para dar respuesta & esa evolucion, MMA dio un paso clave: la creacién de su division de innovacion,
WM.

Desde MM se impulsa la digitalizacion de cperacicnes criticas, integrando hardware y software para
transformar procesos tradicionales en solucicnes inteligentes.

Asi nacieron desarrollos que hoy son diferenciales en el mercado: sistemas de confral,
automatizacion de boca de pozo, monitoreo en tiempo real v plataformas gue permiten anticipar
decizicnes operativas.

Estas soluciones no solo potenciaron los servicios de MMA, sino gue comenzaron & marcar un NUevo
estandar en la industria, cen casos concretos de alto impacte:

*« {Operaciones sin personal en locacion, priorizando seguridad y eficiencia

& Paricipacion de mercado superior al 50% en sisternas VS5 en Vaca Muerts
#« Expansien internacional con solucicnes como dFlow, slcamzando multiples cuencas en

Estados Unides

MMi dejd de ser solo un drea de soporte: se convirtie en el motor tecnolagico del negocio.

La evolucion natural: nace DIGITO

Con la madurez de esios desarrcllos ¥ una indusiria cada vez mas demandante en t&rminos de
digitalizacion, el siguiente paso era claro.

DIGITO surge comeo un spin-off de MMA, una organizacion independiente, enfocada exclusivamente
en acelerar la transformacion digital de la industria emergética y minera.
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ZEl objetiva? Llevar la tecnologia al cenfro de la cperacicn.

DIGITS disefia, fabrica, implementa y opera soluciones autonomas para superficie, integrando
digitalizacion, automatizacion y analitica en tiempo real.
Su foco estd en transformar operaciones:

Digitalizando procesos criticos

Automatizando la boca de pozo

Optimizando la produccion con datos en tiempo real
Anticipanda fallas y reduciendo riesgos operativos

Con un eguipe multidisciplinaric de ingenieria en Buenos Aires y Meuguén, y presencia en las
principales formaciomes shale de Argentina y Estados Unides, DIGITO combina wvelocidad de
inmovacion, escala y especializacion.

Hoy, DIGITO es mas que una evolucion

Es la consclidacion de una vision: converdir la tecnologia en una ventaja compelitiva real para la
operacion.

¥ para MMA, es un paso estratégico que potencia su propuesta de waler, incorporanda soluciones
digitales y autonomas que hoy no fienen comparacion en el mercade local.

Productos y Servicios

DIGITD cuenta com fres pilares fundamentales de productos y servicios, y una base que es
transversal & todos estos pilares;

1. dFRAC
2. dFLOW
3. dWELL
4. dCORE

Cada uno de estos pilares y¥ base (dCORE) cuenta con su propio equipo de trabajo, desarmcdlo,
produccian y servicios, v s2 enfocan en diferentes etapas/momentos de la vida del poza.

1. dFRAC

dFRAC es |a tecnologia especializada en la autormatizacion y digitalizacion de stacks de
fractura, zipper manifold y eguipamiente asociade durante el procesc de la fractura
hidraulica.

El chjetivo principal del dFRAC, es la automatizacion completa del stack de fractura,
eliminando cualguier tipe de intervencion en boca de pozo y zona de fuesgo, optimizando
fiempos, generando frazabilidad de cada operacion, y brindado asistencia desde Sala de
Control para cada secuencia operativa.

2. dFLOW

dFLOW es |a tecnologia especializada en la automsatizacien y digitalizacion de procesos de
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manejo de arena duranie |as ocperaciones de Flowback, Well Testing., Clean up wao
desarenado de pozos.

dFLOW sutomatiza 100% las operaciones, sin necesidad de intervencion de operadores en
zona roja, opiimiza activos. reduciendo la erosion durante las purgas de arena, y permite la
trazabilidad de la operacién, junto con el seguimiento en tiempo real de todos los parametros

de la operacion desde sala de Control

WWELL

[

WELL es la tecnologia especializada en la automatizacion y digitalizacion de la boca de
pozo durante toda la wvida productiva del pozo; desde el ramp-up hasta el declino matural,
eliminando  cierres espurios/mo deseados de los pozos, aumentando la produccion,
reduciendo la canfidad de visitas al pozo. obteniendo parametros como presién de cabeza,
presién de linea, temperatura, presiones anulares, y pesicion del choke en tiempo real.

4. JdCORE
dZORE es la plataforma que da soporte & los tres (3) pilares de DIGITO (dFRAC, dFLOW v
dWELL), & traves del desarmollo de aplicaciones, datos ¥ APls para la deteccian temprana de

anomaliss, identficacidn de posibles fallas, trazabilidad, operaciones remotas y
mantenimientos preventivos y correctivos.

IVIM A

Since 1929

A North Dakota

+850 collaborators

2 Industrial Plants | 5 Service Bases in Argentina | Houston &
2 Regional Service & Repair centers & presence in all

Americas

Colombial &

Ql=l{clpg=

Automating since 1995 | Digitizing since 2020

Perd &
Electro hydraulic solutions | EDGE Computing & Cloud " @4 Brasil
+800 electro hydraulic panels within Argentina, Brasil & USA. A Bolivia

A Salta

A Uruguay
Mendozd & 4@ Buenos Aires
@4 Cipolletti
Ei ns

A Comodoro Rivadavia
Chile &
A Optimization dedlict A Rio Gallegos

Fuente: Empresa.
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2.3 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGUEDAD EN EL MERCADO

SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION, CONTROL Y
DIGITALIZACION DE OPERACIONES PARA LA INDUSTRIA 5.0

MONITOREO CONTROL OPTIMIZACION AUTOMATIZACION

Seguimiento remoto de variables en Aplicacién de paneles de actuacion Manejo de datos para optimizar Transfermacion a una industria con
procesos industriales y productivos. para comandar operaciones de operaciones reduciendo el opex procesos auténomos e inteligentes

forma remota y segura

IMPULSAMOS LA TRANSFORMACION DIGITAL

SMART TECHNOLOGIES DIGITAL SOLUTIONS PROACTIVE SERVICES
Innovacion para el monitoreo a través Soluciones para el monitoreo, control y Desarrollamos electrohidraulica,

de sensores, el control mediante manejo de datos a través de una electronica, software, comunicaciones y
paneles de actuacion y herramientas supervision digital y operaciones procesamiento de datos basado en la
asociadas para la optimizacion y inteligentes. nube, centrandonos en acompanar al
automatizacion. cliente con una solucion a medida.

Explore mas
Explore mas Explore méas
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SOLUCIONES ESPECIFICAS PARA CADA INDUSTRIA

Mineria de Litio

Desarrollamos soluciones para la Facilitamos las operaciones en zonas
industria del Oil&Gas en sus tres aisladas y remotas incorporando
etapas productivas; Upstream, procesos de medicion de salmueras en
Midstream y Downstream. salares de litio.

Agro
Colaboramos con el uso responsable
de los recursos a través de una gestién

integral y eficiente del agua.

¢ DIGTO | Development Philosophy I Skillsets

Software
Cloud
Analytics
Al
Mechanical
Hydraulic

Electronic

Electrical

Supply Chain
Local
International

Aftermarket Service
Regional

+70 years
in O&G
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dFRAC dFLOW dWELL
Frac Stack Flowback
Remote, Automated Remote, Automated Didt Iw;:“;ﬁd e
& Autonomous & Autonomous igitaliz oma
dCORE

Remote Monitoring & Control of All Sites in the DIGITO Ecosystem
Equipment Health Dashboards with Remote Troubleshooting and Predictive Maintenance

vpicTo | dFRAC
Frac Stack Digitization & Automation

/ \VL Quick Connector
{

Remote Control Valves
\ wfoverride

WL Detector

D

Valve Monitoring &
Diagnostics

e ®  Digital Locks
= Automated Sequences
e  Engineering Locks
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SSV mSafe
o mSand, MMS,
_ Separator 4 mWeight

Vaca Mugna AT

Completed Wells SKO Dumps Valve Actuations
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dWELL - WellHead Digitalization
QY OISITO | mSafe - Smart Well Controller

£ . OPTIMIZATION
IA DATA - IMAGE ! ! «Production Algorithms
«Intrusion Detection i i «Self-Diagnosis

«Chemical Level Control 1 SiEE; £ e -Pressure Control Stabilizer
“Well Safety )

! MONITORING
REMOTE MANAGEMENT @ WHP: WH Pressure
«\/alves ® LP:Line Pressure
@ @ AP: Annular Pressure
«SSV/ESD @ WP: Working Pressure
*Adjustabie Choke e :l;)HTV ;:LI E;r;t?;t!ure
*Sait Dasig @ Chemical Tank Level

+Access Tracking — /
« mSafe

il cpmatios

Automatizacién de Boca de Pozo YPF
% REITO Benchmark Vaca Muerta | +450 un.

mSafe Solar mSafe 220V/Solar mSafe3 AC mSafe RTU mSafe Solar mSafe Solar

-

-1|4€§_'3 - s ; 3|7 (g? g {é}

cfia 25/26 ciia 24-26 ciia 24-26 ciia 24-26 cila 22-26 Pozos Inyectores
+100 un. +60 un. 0 un. +120 un. 5un.
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MMA + DIGIiTO + MAV

Strategic Value

INNOVATION INDUSTRIAL SERVICE

58 R&D Engineers 2 Manufacturing Plants Technology Service Base with
electronic on-call support in
Development of local Expertise. Industrial facility for repairing Afielo.
We export Argentine and maintenance located in
products & Engineering the Neuguén Basin Frac Stack Services

®DIGiTO

Fuente: Empresa.

2.4 MISION, VISION Y VALORES

No se detecté informacién.

2.5 INFORMACION ADICIONAL / DATOS DE INTERES

2.5.1 Certificado Fiscal para Contrataciones de la Administraciéon Nacional

Informacién no proporcionada por la empresa.
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2.5.2 Constancia de inscripcion AFIP/IIBB/Ganancias

DOMICILIO FISCAL - JURISDICCIONAL | SEDE

<
g DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION S.A. CUIT: 30-71893387-T
L |Farma duridica: SOC. ANONIMA
Fecha Contrato Social: 03-10-2024
IMPUESTOS/REGIMENES NACIONALES REGISTRADOS Y FECHA DE ALTA
 [BP-ACCIONES O PARTICIPACIONES 10-202
O fiva 12-2025
(X |SANANCIAS SOCIEDADES 12-2025
< Cor no amp enlos P i INDUSTRIALES establecidos por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 y 22073, a la fecha de emision de |a presente constancia.
\%)
=
ACTIVIDADES NACIONALES REGISTRADAS Y FECHA DE ALTA
[Actividad principal: 773090 (F-883) ALQUILER DE MAQUINARIA ¥ EQUIPO N.C ., SIN PERSONAL Mes de inicio: 12/2025
Secundarials) 331290 (F-883) REPARAGION Y MANTENIMIENTO DE MAQUINARIA DE USO ESPECIAL N.C.A Mes de inicio: 12/2025
232000 (F-883) INSTALACION DE MAGUINARIA ¥ EQUIPOS INDUSTRIALES Mes de inicio: 12/2025
< 631190 [F-883) ACTIVIDADES CONEXAS AL PROCESAMIENTO Y HOSPEDAJE DE DATOS N.G.R Mes de inicio: 122025
o 721010 (F-883) INVESTIGAGION ¥ DESARROLLO EXPERIMENTAL EN EL CAMPO DE LA INGENIERIA ¥ LA TECNOLOGIA Mes de inicio: 12/2025
E Mes de cierre jercicio comercial: 12
DOMICILIO FISCAL - ARCA
o [piALos azaw
O [Munro
[1805-BUENOS AIRES
=
IMPUESTOS PROVINCIALES - FECHA DE ALTA
B8 CONVENIO MULTILATERAL - ACTIVO. 127202
JURISDICCIONES ADHERIDAS - FECHA DE ALTA
01 GIUDAD AUTONOMA BUENGS AIRES desde: 12/202:
02 BUENOS AIRES desde: 12/202:
16 RIQ NEGRO. desde: 12/202:
ACTIVIDADES PROVINCIALES REGISTRADAS Y FECHA DE ALTA
[Actividad principal: ?73030 NAES Alquiler de maqumawa v equipo nep.. o persanal Art: 2 desde: 12/202
NAES de ueo especial n.c.p. Art: 2 desde: 12/202
332000 NAES o e 4 ¥ equos Art: 2 desde: 12/202
631190 NAES conexas al de datos n.e. Art: 2 desde: 12/202
721010 NAES Investigacion y desarrollo expenmental en ef campe de 3 ingenieria y I teon: Art: 2 desde: 12/202

WALOS 4249
MUNRO
1805-BUENOS AIRES

Vigencia de |s presente constancia: 27-11-2025 o 27-12-2025

ARCA ARCA ARCA ARCA

ARCA

Hors

15:04:51

Verificader 101746587347

vouv vouv vouv vouv

vouv

vouv

Los datos contenidos en Ia presents constancia deberan ser validades por €l receptor de la misma n |a pagina institucional de ARGA hite:lfwww arca 0gb ar.
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DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION S.A.

comarb| e e
sifere : SRR ST sees
£32 N* Verificadar

Presentacion y Pago

l CMO3 81264

[ CUIT: 33-70940473-9 | Contfribuyenta; SACATUC SREL Sade: 915

Anficipo: 202602 Secuencia: Original Tipo: Resto

Datos Presentacion AFIP: DRJJ presentada e| 17/03/2026 - 16:02:00 anta ARCA, N* da Transaccién 1167334154

Jurisdicciones indiuidas en Ia presente Declaracién Jurada
ol r
Jurisdiccion M;zsﬂi::;fn Valores Restan | Valoras Suman Cnll\:ﬂba:;nte A taver Fisco A Pagar

ant CABA $0,00 10,00 0,00 #0,00 #0,00 0,00

15 MEUGUEN S117, 794,850, 47 $559.161.904,58 40,00 £0,00 52632508 50 £52.632.025.59

916 RID NEGRD $19.633.310,54 $13,132.189,08 £0,00 0,00 45451421 46 $5.481.121.48

Totales l $137.400,1%1,01 [ $70, 704,003,965 | 40,00 | 50,00 I F59, 024,087 05 I F59.124.047,03
ARCA -~ VEP

Si.Fe.Re.

Volante Electrénico de Pago
Presentacion de DJ por Internet

Acuse de recibo de DJ Atencién: este VEP esta pendiente de pago y expira en 30 dials

Organisme Recaudadar; SIFERE CONVENIO MULTILATERAL Nro. VEP: 1601315825
Formulario: 5866 w600 - CM PRESENTACION Y Organisme Recaudador: SIFERE CONVENIC MULTILATERAL
T Y o
Impuesto: 5839 - CM NEUQUEN Descripcion Reducida: CM-PYP02/26
Concepto: 19 - OBLIGACION MENSUALIANUAL CUIT: 33-70940473-9
Subconcepto: 19 - OBLIGACION MENSUAL/ANUAL Concepto: 19 OBLIGACION MENSUALIANUAL
Pariodo: 2026-02 Subconcepto: 19 OBLIGACION MENSUALIANUAL
Mro. verificador: 81264 Periodo: 2026-02
Cantidad de registros: 115 Generado desde |a presentacion de DJ 1157834154
COoDIGOD JURISD‘ICC!S‘N?.: 915
NRO. INSCRIPCION: 9155660032

Fecha de Presentacion:
Nro. de Transaccién:
Codigo de Confrol:
Usuane autenticado por:

Presentada por el Usuario:

2028-03-17 Hora: 16:01.57
1157234154

TsZsT5

ARCA (ClaveFiscal)
30658392718

FORMULARIO ORIGEMN:

Generado por el Usuario:
Fecha Generacion:

Dia de Expiracion:

5866 CM PRESENTACION ¥ PAGO

20144026919
2026-03-17 Hora: 18:05:17
2026-04-16

[F5B66.33709404738.1x1]
CM RIO NEGRO (58186)

CM NEUQUEN (5839)
Importe total a pagar

$6.491.121,46
$52.632.925 59
$59.124.047,05

Verificador de integridad (algoritmo MDS)
[Gb38MbB0caeeddE3rEi394901000d633]

Conserve este Acuse de Recibo como comprobante de presentacion Para efectuar el pago ingrese a:

dlink.com arfser

Datos sujetos a verificacion
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DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION S.A.

yolugny

9/

iPago VEP exitoso!

Mro. de comprobanie- 3.33709404739-177377518091165.0
Fecha: 17/03/2026 16:19:51

Origen

Cuenta Corriente - N° 99-337142/2 (ARS)

VEP seleccionado

N° VEP 1601315625 - Fecha de expiracion: 16/04/26
CUIT Contribuyente: 33709404739

Descripcion: Cenvenio Multilateral - SIFERE PRESENTACION Y PAGO
Concepio: OBLIGACION MENSUAL/ANUAL
Sub concepio: OBLIGACION MENSUALIANUAL

Periodo fiscal: 202602

Anticipo cuota: 0 Formulario: 5857

$59.124.047,05

Impaorta total
I:EDI:V 12 | o4 33 TUSMT -
Firma ] 1-0 Rect. Cod. Activ. Nro
| mpuEsTO A LAS | a0 0044
GANANCIAS Caricter Ejercicio Fiscal Regular

| Apelido y Nonibre o Risin Social Yersibn | Establectmi

F- 7 13 SACATUCS L 500000 1]
| Declaracion Jurada Cantidad proyectos promovide 0 CULT/CULL, contador 20-25618208-5  Entidad Exenta NO
| RI - Quebrantos Trasladables

Quehranios traslsdables por venta de scciones (FA)
Quehruntas trusladables por [nst, fnane. Denvidios (F,
Quebranlas trasladahles resto(F.A)

Quebrantos trasladables Juegos de Azar (F.AL)

O | Queebrantis irasladables por venta de scciomes (FLE.)

0,00
000 | Qheebranios traskidables resto (FE.)

0,00 | Queebrantos traskadables Juegos de Azar (F.E.}

(L)

LK1
(00

I R - Dy inacién del Resultado Neto J
| F. Argentina F. Extranjera F. Argentin F. Extranjera

Resulidel Ejerc. {contable) 2.307.952.425 00 LD | Queebrantos computables C10HS [i1eH]

Ajusies 31.884.157 87 (.00

Denacsones 000 Resaliado Meto 2. 276.068.267.13 L1 ]

Resultado impositivo 2. 176,068 267,13 (L) | Resultado atriboa bos socios L, EH 00
| Queb.por Viade Acc{Ejerc. [iE11] 0.00 | Queb.de Foemte Asgentina 0
| Queh.por Inst. Fin.Der.Ejerc {00 Resuliado Meto Final 2.276.068. 267,13 L0

R3 - [het. Resultado (] de Azar)
F. Argentina F. Extranjera F. Argentina F. Extranjera

Result.del Ejerc. (comtahle) 1,00 0,0 | Queebranios computables 0,000 N

Ajusics 0,00 0,00 | Resultado lmpositive 0,000 oo
| R4 - Determinacitn del

Alicuota % 3500 | Alicuota para Juegos de Azar 4150 %
| Imgpueesio Determinado { excep juegos de aza TTT536.955.80 | Impoesio Determinado para Juegos de Azar 0,y

Todal Inspussio Liberado (F.A y F.E 00 | Todal Impuesto Detenminado TT7.536.955, 50

Todal lmpucsio No Liberado (FA y FE) ]
I RS - Determinacion del Saldo del
| A favor Contrity A favir AFIP A favor Cantrib A favar AFIP

Imp. determinado Fuente Extra 0,00 Camputo Gredeb para cancel. | 95.659.000,44

Imp. analogos pagados en el a; 0,00 Saldo a Ingresar 681877 95536

Sublotal Fuente Extranjera 0,00 Ant.canc cfecomp.de Bonas y C 10,00

Imp. determinado Fuente Arger 777.536.955,80 Saldo por anticipos cancelados

Imp.analoge pagado an &l exl.c con Bonos o Gartif Fiscales 10,00

contia geas, de FA admitido po 0,00 Carmpulo de Bonos y Cridilos

Saldo a favor perant.antic cant 0,00 Fiscales para cancelacin de O 0,00

Saldo a favor perant.antc.cant Retencianes o Percepoiones 405.731.747 33

bonos CF Dto 13506 0,00 Total antic.ingresados en efecti

Anticipas cancelades medianta 0.00 madiants débitos bancarios-ex

Anticipos canc.madiante BCF [ 0,00 F. 515 y bonos CF Dto. 135/06 10,00

Total bonos F.515 0,00 Percep.no comput. plel calculo 10,00

Total bonos CF Dio. 135/06 0,00 Pago acta. "Rég Art. 4 AG 381 0,00

Saldo a fawor del resp.x antic.e 0,00 Total Pages ARG 5110 - Cesion

Sdo.favor resp.x ant.bonos CF 0,00 fransf. de doc.de transporte - {| 0,00

Sublotal Fuente Argertina T77.536.955,80 Total anticipos RG 4436

Diferimienta F.518 0,00 Art.3° Purito 1) 0,00

Sublatal Genaral T77.536.955,80 Tolal page a cuenta AG 5248/5

Pagos a Cla,que no genaran s 0,00 ingresos extaordinarios 0,00

Saldn previo al compata Credel T77.536.955,80 Saldo a favar periodo anteriar 0,00

Anticipas cancelados Credeb 0,00 Saldo & favor por fusién o abso 0,00

Saldo.x anticipos cancelados C 0,00 Saldo a favor 0,00 276.146.208.03

Sakdo a Cancelar T77.536.955,80
| R - Forma de Ingreso

Saldes s Ingresar

Tatal a pagar ITh 146,208,038

Declirn que bos
progrmL ap

276, 14620803  Imp. ing. en DDA, onig. o ult. re

LT

s consignados en ese farmuslario sen comectos ¥ completos y que he confeceionado ln presente 1
ativi (soltwine ) aprobade por Tn AFIP, sin omitir ni Falsear dato algimo gue deba contener, sienda fiel expresidn de 1 vendad,

00

071 3337004047391 22024 3004 34
31477(dd6bdaSad2b32dEETh] 267ch5d

Suma ing. en [oma e bancarn

(LN

ract On Juradi ulilizando el
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. DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION S.A.

ARCA

Presentacion de DJ por Internet
Acuse de recibo de DJ

Organismo Recaudador: ARCA
F i 713 v2500 - GANANCIAS
ormulario: goeenanes
CUIT: 33-70940473-9
Impuesic: 10 - GANANCIAS SOCIEDADES
19 - OBLIGACION
MENSUAL/ANUAL
sub e 19 - OBLIGACION
HRCONCETO: pyeNSUAL/ANUAL
Periodo: 2024
Nro. verificador. 300434
Cantidad de registros: 1.201

Concepto:

LEYENDA PFP: DJ SIN PLAN
Fecha de Presentacion: 2025-05-15 Hora: 07:26:34
Nro. de Transaccion: 1093990409
Cédigo de Control: 7BfyPE
Usuario autenticado por: ARCA (ClaveFiscal)
Presentada por el Usuario: 20144026919
[300434F0713.3147704d6bd4a5ad2b32d887b1267cb5d.be4]

Verificador de integridad (algeritmo MD5)
[3147704d6b4a5ad2b32d887b1267¢h5d]

Conserve este Acuse de Recibo como comprobante de presentacion

Datos sujetos a verificacion

CUIT: 33-70240473-9

A R ‘ A Apellido y Mombre: SACATUC SRL

Facha de Presenlacion: 23/03/2026 | Hora: 17:14:31
LIBRO DE IVA DIGITAL | Nro. de Transaccion: 1159264310
F. 2083 | Version: 300 Perioda: 202602 | Secuencia: Original
LIBRO DE IVA DIGITAL
VENTAS
Concepto Meto Gravado Exento o no Gravado Débito Fiscal
Operaciones de Venta $ 2896802293.739 §0.00 § B03326481.69
Motas de Crédito de Venta § 14843947365 % 0.00 § 31172289.47
Operaciones de Exportacion $0.00
COMPRAS
Concepto Neto Gravado Exento o no Gravado Crédito Fiscal
Operaciones de Compra § 333B0B557.65 $ 172568.73 5 69159129.56
Motas de Créadito de Compra § 91928029.96 $ 0.00 § 19304886.29
Operaciones gue no
generan Crédito Fiscal § 29822252 59

Declaro que los datos a transmitir son correctos y completos ¥ que ha confeccionade el formulario digital en caracter de
Declaracion Jurada, utilizando el servicio denominado "Portal IVA", sin emifir ni falsear dato alguno que deba contenar,

siendo fiel expresion de la verdad conforme lo dispuesto por el articulo 28 del Decrelo 1397/79 lexto suslituido por el
articule 1 de su similar 658/02.
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ARCA

Presentacién de DJ por Internet
Acuse de recibo de DJ

Organismo Recaudador. ARCA
Formulario: 2051 v101 - IVA SIMPLE
CUIT: 33-70940473-9
Impuesto: 30 - IVA
Concoptor 19 - OBLIGACION
MENSUAL/ANUAL
19 - OBLIGACION
MENSUAL/ANUAL
Periodo: 2026-02
Nro. verificador: 451997
Cantidad de registros: 27

Subconcepto:

Fecha de Presentacién: 2026-03-23 Hora: 17:15:01
Nro. de Transaccidn: 1159264977
Cédigo de Control: 9tJJdn
Usuario autenticado por: ARCA (ClaveFiscal)
Presentada por el Usuario: 20144026919
[451997F2051.0f60fa8112249b22ca720d066c31¢44.b64]

Verificador de integridad (algoritmo MD5)
[0f60faB112249b22ca720d066c31c44]

Conserve este Acuse de Recibo como comprobante de presentacién

Datos sujetos a verificacién

Fuente: Empresa

2.6 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS

No se detecté informacion.

2.7 ORGANIGRAMA DE LA COMPANIA

¢« DIGTO

DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION S.A.

iPago VEP exitoso!

Nro. de comprobante: 3-33709404739-177462149087235-0
27-03-2026 11:25:02

Origen
Cuenta Corriente - N° 98-337142/2 (ARS)

VEP seleccionado

N® VEP 1604820807 - Fecha de expiracian: 27/03/26
CUIT Contribuyente: 33709404739

Dascripcin: Vep Consolidado ARCA

Concepto: VEP CONSOLIDADOD

Sub concepto: VEP CONSOLIDADO
Anticipo cuota: OFormulario: 2000

$95433.292,07
Imporie total

(SEU.0)

Organigrama General de la Empresa

Gerencia
General

Gerencia
Ingenieria

Gerencia
Producto

f
Gerencia
Comercial
Coord Ops |
Comerciales

1 Lider Ing —

Lider Ing | Jefe Producto

Jefe Producto
Regional (NQN)

] Lider Ing S Lider Proyecto

Gerencia
Servicios

Gerencia Datos

]
i
t i

— SW Lider

|
I
Lider

Front End Dev

Back End Dev
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H DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION S.A.

2.8 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES

2.8.1 Socios / Accionistas

Razén Social Nacionalidad/Pais

ROLANDI LUCAS ANTONIO Argentina 20-10368022-1 20.75

ROLANDI LUCIA GRACIELA Argentina 27-29394204-3 20.75

ROLANDI ANGELA Argentina 27-33155071-5 20.75

DI RAIMONDO FRANCISCO JAVIER Argentina 20-26691152-2 20.75
CHIVILO IGNACIO Argentina 20-28418305-4 10.00
BUCCIARELLI ADRIAN OSCAR Argentina 20-24293724-5 3.00
PASQUINELLI PABLO ANDRES Argentina 20-33272019-9 2.00
LANDA MUSACCHIO SANTIAGO JUAN Argentina 20-28988248-1 1.00
POCHINTESTA CARAM MATIAS OSCAR Argentina 23-31380036-9 1.00

Fuente: Empresa.

2.8.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas

No se detecté informacion.

2.8.3 Directivos

Nombre y Apellido Nacionalidad/Pais

ROLANDI LUCAS ANTONIO Argentina 20-10368022-1 Presidente
CHIVILO IGNACIO Argentina 20-28418305-4 Director Titular
BUCCIARELLI ADRIAN OSCAR Argentina 20-24293724-5 Director Titular
PASQUINELLI PABLO ANDRES Argentina 20-33272019-9 Director Suplente

ACTUACION Y/0 PARTICIPACION EN EMPRESAS DE LOS SOCIOS/DIRECTORES/AUTORIDADES

ROLANDI LUCAS ANTONIO ROLANDI LUCAS ANTONIO
ACCIONISTA DE: MOTO MECANICA ARGENTINA SOCIEDAD ACCIONISTA DE: METALURGICA ALTO VALLE 5.A.
ANONIMA CuIT : 30714613142
CUIT: 30500786937
ROLANDI LUCAS ANTONIO ROLANDI LUCAS ANTONIO
ACCIONISTA DE: FARO SOLUCIONES DE INTEGRIDAD S.A. AUTORIDAD IGJ DE: BLACKFOX OILFIELD SERVICES (desde 05-2023 )
CUIT : 30718365070 cuIT: 30716639602
ROLANDI LUCAS ANTONIO ROLANDI LUCAS ANTONIO
EX-VICE-PRESIDENTE UNITAS SA (desde 04-2003 ) PRESIDENTE DE: MOTO MECANICA ARGENTINA SOCIEDAD
DE: ANONIMA
CUIT : 30683083646 (desde D4-2022 )
CuIT - 30500786937
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ROLANDI LUCAS ANTONIO

PRESIDENTE DE: UNITAS SA (desde 02-2021)
CuIT: 30683083646

ROLANDI LUCAS ANTONIO

PRESIDENTE DE: FARO SOLUCIONES DE INTEGRIDAD S.A. (desde 07-
2023 )
CUIT: 30718365070

CHIVILO IGNACIO

DIRECTOR/A TITULAR MOTO MECANICA ARGENTINA SOCIEDAD
DE: ANONIMA

(desde 04-2022 )
CuIT: 30500786937

Fuente: Empresa.

2.8.4 Antecedentes de Principales Directivos

ROLANDI LUCAS ANT!

DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION S.A.

ROLANDI LUCAS ANTONIO

PRESIDENTE DE: METALURGICA ALTO VALLE S.A. (desde 04-2024 )
CuIT: 30714613142

CHIVILC IGNACIO

DIRECTOR/A DE: FARO SOLUCIONES DE INTEGRIDAD 5.A. (desde 07-
2023)
CUIT : 30718365070

PASQUINELLI PAELO ANDRES

SOCIA/O DE: CARGOU 5.R.L. (desde 04-2021)
CuIT: 30714883182

SCORE FINANCIERO CHEQUES RECHAZADOS

68.8

ROLANDI LUCAS ANTONIO

FECHA NACIMIENTO: 03/01/1954
ESTADO CIVIL: SEPARADA/O l
o - TOTAL 37325000
BANCOS 1
ANTIGUEDAD SIT. 1 0972012 BCRA o informa cheques rechazados
DOMICILIOS FISCALES JuICIOS
DOMICILIO: EMPLEO MOTO MECANICA
WASHINGTON N 773, {1643}, BECCAR, BUENOS DETECTADO ARGENTINA SOCIEDAD
AIRES, ARGENTINA ANONIMA [03/2026}
i clae SERVICIOS DE
ASESORAMIENTO,
RIC PILCOMAYO 451, {1657), LOMA HERMOSA, Z :
DIRECCION Y GESTION
BUENOS AIRES, ARGENTINA EMPRESANIAL REALIADGS l
OTROS:
POR INTEGRANTES DE LOS
DIAZ ESTANISLAQ 53, (1642}, SAN ISIDRO - §I, ShgaaE
ARGENTINA ADMINISTRACION Yo no se detectd actividad judicial
FISCALIZACION EN
SOCIEDADES ANONIMAS
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DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION S.A.

CHIVILO IGNACIO - 20284183054

SCORE

87.5

CHIVILO IGNACIO

FECHA NACIMIENTO: 09/09/1980
SEXO: ]
DOMICILIOS

DOMICILIO:

JUIUY 211 DPTOAG, (1641}, SAN ISIDRO, BUENOS
AIRES, ARGENTINA

FISCAL:
JUIUY 211 DPTO:10, (1641), SAN ISIDRO, BUENOS
AIRES, ARGENTINA

FINANCIERO

TOTAL 9101 000
BANCOS 2
ANTIGUEDAD SIT. 1 1072006
FISCALES
EMPLEO MOTO MECANICA
DETECTADO ARGENTINA SOCIEDAD
ANONIMA [01/2026)
CLAE SERVICIOS PERSONALES
NCR
INICIO 01/12/2019
ACTIVIDAD
RIESGO FISCAL NO

BUCCIARELLI ADRIAN OSCAR - 20242937245

CHEQUES RECHAZADOS

nip

BCRA 1o informa cheques fechazados

JUICIOS

no se detectd actividad judicial

SCORE

34

BUCCIARELLI ADRIAN OSCAR

FECHA NACIMIENTO: 12/11/1974
SEXO: ]
DOMICILIOS

DOMICILIO:

8 DE JULIO 5549, VILLA BALLESTER, BUENOS AIRES,
ARGENTINA

FISCAL:
1DE AGOSTO 5754, (1653}, VILLA BALLESTER,
BUENOS AIRES, ARGENTINA

FINANCIERO
TOTAL 4453 000
BANCOS 1
ANTIGUEDAD SIT. 1 06/2007
FISCALES

EMPLEO MOTO MECANICA

DETECTADO ARGENTINA SOCIEDAD

ANONIMA [01/2026)

RIESGO FISCAL NO

CHEQUES RECHAZADOS

nip

BCRA 1o informa cheques fechazados

JUICIOS

no se detectd actividad judicial
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H DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION S.A.

PASQUINELLI PABLO ANDRES - 20332720199

SCORE FINANCIERO CHEQUES RECHAZADOS
82.4
PASQUINELLI PABLO ANDRES
FECHA NACIMIENTO: 09/09/1987
ESTADO CIVIL: SOLTERO l
SEXO: M TOTAL 3725000
BANCOS 1
ANTIGUEDAD SIT. 1 0712025 BCRA o informa cheques rechazados
DOMICILIOS FISCALES JuICIOS
DOMICILIO: EMPLEO MOTO MECANICA
RTA.25 KM.7 5 MZ.66 L5, FRANCISCO ALVAREZ, DETECTADO ARGENTINA SOCIEDAD
BUENOS AIRES, ARGENTINA ANONIMA (01/2026}
i clae SERVICIOS DE PUBLICIDAD
NCE
RUTA 25 KM 7 5 COUNTRY SAN DIEGO MZ 66 LTS5,
RIESGO FISCAL NO
(1745, FRANCISCO ALVAREZ, BUENOS AIRES, !

ARGENTINA

no se detectd actividad judicial

2.9 ACTIVOS

2.9.1 Inmuebles

No se detecté informacion.

2.9.2 Rodados

No se detecté informacion.

2.10 PUBLICACIONES OFICIALES

Provincia: NACION Fecha: 12/12/2024

DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION SA Edicto complementario del 8/11/24 Tl 80134/24 Lucia Graciela Rolandi DNI

293943204 CUIL 27293942043 41 anos soltera argentina empresaria domiciliada en la calle Nerudas S/NChalet La
Malcontenta entre Neruda y Delacroix Rincon del Indio Punta del Este Republica Oriental del Uruguay Autorizado segun
instrumento privado Nota de Autorizacion de fecha 07/11/2024 Gonzalo Javier De Luca T : 60 F : 789 CPACF e 09/12/2024 N
88208/24 v 09/12/2024

Provincia: NACION Fecha: 08/11/2024

DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION SA Constitucion escritura publica N 118 del 03/10/2024 al Registro Notarial 1828

1 Lucas Antonio Rolandi DNI 10368022 CUIT 20 103680222 casado en segundas nupcias 69 anos argentino empresario
domiciliado en Washington 773 Beccar Pcia de Buenos Aires; Lucia Graciela Rolan di DNI 29394204 CUIL 27293942043 41
anos soltera argentina empresaria domiciliada en calle Raphael entre Neruda y Delacroix 2000 0 Punta del Este Maldonado
Republica Oriental del Uruguay: Angela Rolandi argentina DNI 33155071 CUIT 27331550715 casada en prime ras nupcias 36
anos empresaria domiciliada en calle Neruda S/N Chalet La Malcontenta entre Neruda y Delacroix Rincon del Indio Punta del
Este Republica Oriental del Uruguay Francisco Javier Di Raimondo argentino DNI 26691152 CUIT 20266911522 divorciado en
primer as nupcias 45 anos empresario domiciliado en De las Hortensias y Los Ceibos CH Branda parada 18 Maldonado
Republica Oriental del Uruguay Ignacio CHIVILO argentino casado en primeras nupcias ingeniero nacido el 9 de septiembre de

FIDELITAS ® 25/54



. DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION S.A.

1980 DNI 28418305 CUIT 20284183054 domiciliado en Jujuy 211 Primer Piso Departamento 10 Acassuso Partido de San
Isidro Provincia de Buenos Aires Adrian Oscar BUCCIARELLI argentino casado en primeras nupcias tecnico mecanico nacido el
12 de noviembre de 1974 DNI 24293724 CUIT 20242937245 domiciliado en 9 de Julio 5549 Villa Ballester Partido de San
Martin Provincia de Buenos Aires Pablo Andres PASQUINELLI argentino casado en primeras nupcias ingeniero mecanico
nacido el 9 de septiembre de 1987 DNI 33272019 CUIT 20332720199 domiciliado en Ruta Provincial 24 Barrio Cerrado Santa
Ana numero 3451 manzana 25 lote 11 Partido de Moreno Provincia de Buenos Aires Santiago Juan LANDA MUSACCHIO
argentino soltero ingeniero electronico nacido el 29 de julio de 1981 DNI 28988248 CUIT 20289882481 domiciliado en Conde
3121 de la ciudad de Autonoma de Buenos Aires Matias Oscar POCHINTESTA CARAM argentino divorciado en primeras
nupcias licenciado en administracion de empresas nacido el 22 de noviembre de 1984 DNI 31380036 CUIT 23313800369
domiciliado en El Nandu 3115 de la Ciudad Autonoma de Buenos Aires; 2 denominacion de DIGITO SOLUCIONES DE
AUTOMATIZACION SA; 3 Sede Social: Tucuman 141 4 piso oficina J CABA; 4 Objeto: La sociedad tiene por objeto realizar por
si 0 por terceros o asociada a terceros las siguientes actividades: A Desarrollar disenar producir y comercializar hardware y
software de cualquier tipo asi como prestar servicios de consultoria y asesoramiento en tecnologias de la informacion
automatizacion y control de procesos servicios e instalaciones B Proveer servicios de adquisicion transmision hospedaje y
almacenamiento de datos desarrollo procesamiento y administracion de modelo de datos C Ofrecer servicios de capacitacion
y formacion en tecnologias de la informacion tanto presencial como a distancia y realizar investigaciones y desarrollos
tecnologicos D Prestacion de Servicios de asistencia a la exploracion perforacion terminacion produccion y abandono de
yacimientos de gas y petroleo E Comercial: mediante la compra venta consignacion permuta distribucion importacion y
exportacion de las materias primas productos semielaborados o elaborados relativos a la actividad industrial al ramo
metalurgico y petrolero Operaciones de exportacion e importacion Asesoramiento tecnico y comercial ejercicio de
representaciones comisiones y mandatos F Financiera: Mediante el aporte de capitales particulares empresas o sociedades
para negocios realizados o a realizarse compraventa de titulos y acciones y otros valores mobiliarios y la aceptacion y
otorgamiento de creditos en general con o sin garantias La Sociedad no podra realizar las operaciones previstas por la Ley
21526 y toda otra que requiera el concurso publico A tal efecto la sociedad tiene plena capacidad juridica para adquirir
derechos contraer obligaciones y ejercer todos los actos que no esten prohibidos por este estatuto o por las leyes; 5 99 anos; 6
Capital: TREINTA MILLONES DE PESOS representado por treinta millones de acciones ordinarias nominativas no endosables
de Un Peso valor nominal cada una y con derecho a un voto por accionLas acciones quedan suscripta por los socios de la
siguiente forma: Lucas Antonio Rolandi suscribe 6225000 acciones Lucia Graciela Rolandi suscribe 6225000 acciones Angela
Rolandi suscribe 6225000 acciones Francisco Javier Di Raimondo suscribe 6225000 acciones Ignacio Chivilo suscribe
3000000 acciones Adrian Oscar Bucciarelli suscribe 900000 acciones Pablo Andres Pasquinelli suscribe 600000 acciones
Matias Oscar Pochintesta Caram suscribe 300000 acciones y Santiago Juan Landa Musacchio suscribe 300000 acciones 7
Administracion: esta a cargo de un Directorio compuesto de u n numero de miembros que fije la Asamblea entre un minimo de
3 y un maximo de 12 con mandato por tres anos 8 Representacion Legal: Presidente; 9 Presidente: Lucas Antonio Rolandi
Directores titulares: Ignacio Chivilo y Adrian Oscar Bucciarelli Director suplente: Pablo Andres Pasquinelli todos fijando
domicilio en Tucuman 141 4 piso oficina J CABA 10 Prescinde de organo de fiscalizacion; 11 Cierre de ejercicio: 31 de
diciembre Autorizado segun instrumento privado Nota de Autorizacion de fecha 07/11/2024 Gonzalo Javier De Luca T: 60 F :
789 CPACF e 08/11/2024 N 80134/24 v 08/11/2024

OTRAS PUBLICACIONES

“Hasta que no vea entrar las maquinas por ese portén, no lo creo."

Fecha: No indica Fuente: motomecanica.com

Planta Industrial de Loma Hermosa, provincia de Buenos Aires

La historia reciente de Moto Mecénica estd muy ligada a su Planta Industrial de Loma Hermosa. Alli despegd su
transformacién. Pasamos de un taller grande -pero taller al fin- a una planta industrial que comenzaba a consolidarse, con el
correr de los afios. Pero no fue facil. Veniamos de un proceso de crisis casi terminal en los 80, crecimos poco durante los 90 y
después nuestro sector industrial sufrié con la crisis del petréleo.

“En el afio 99 llegd una nueva crisis. El precio del petréleo cayé drasticamente y la industria que proveia equipos como la
nuestra, se paralizé. Francisco Rolandi, Presidente de MMA en ese momento, me pidi6 que haga un plan para hacer
mantenimiento en la planta, trabajos de pintura, con inversiéon acotada. En aquella época seriamos unas 100 personas
contando la gente de planta y oficinas y ese plan permitia pasar la crisis sin desarmar el equipo.” comentaba Juan Manuel
Teijeiro, Gerente de Produccion.

Pero siempre hay revancha. Y fue a partir del afio 2001. El afio que serd recordado como una de las grandes crisis econémica-
social de Argentina, tuvo como contracara la decisién de MMA de consolidar su posicién industrial con una planta que debia
ser modelo para una compafiia que era, en ese entonces, entre pequefia y mediana.

Recordemos la historia. En el afio 2001, con la crisis, surgi6 la oportunidad de comprar un torno CNC Mandelli que fue la
primera maquina de la segunda generaciéon de CNC. La década anterior se habia caracterizado por una gestién que logré hacer
sobrevivir la empresa frente a una situacion industrial muy compleja. No eran momentos para adquirir maquinarias. Asi que
esta compra, se transformé en el signo que los tiempos estaban cambiando.

Cuando se instalé el Mandelli, quedé claro que se habia tomado la decisién apropiada. A primera vista era una maquina
gigantesca. Cuando comenzé a funcionar, todos pudieron observar cémo una broca de 2 pulgadas de didametro atravesaba la
brida de un carretel de 9-5/8 5000. Si, la atravesaba como un queso, decian muchos que se impresionaron con la adquisicién.
Esto gener6 un cambio tecnolégico fundamental. A partir de eso, Francisco y Lucas Rolandi, en ese momento Presidente y
Vicepresidente de la compaifiia, dijeron algo que marcé los afios siguientes: “Si queremos crecer en serio, tenemos que
comprar maquinas”.

Con nuevo equipamiento y una situaciéon econdmica que comenzaba a estabilizarse luego del cimbronazo del 2002, las ventas

FIDELITAS ® 26/54



. DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION S.A.

se incrementaron. Comenzamos a recuperar terreno y eso fue fundamental para llevar a cabo este proyecto de actualizacién y
mejoras en la planta.

Cuando se adquirieron los dos tornos Danobat, de originen espafiol, todo el equipo de MMA sinti6 que la cosa habia cambiado
radicalmente. Eramos otra empresa. Nos estdbamos actualizando y eso nos hacia competitivos. “Ese fue el momento donde
me di cuenta que estdbamos cambiando y que existia la posibilidad de crecer, que el suefio de MMA se cumpliria”, comentaba
Juan Manuel Teijeiro, Gerente de Produccién, cuando le preguntamos cémo se sintié en ese momento.

Todo el proceso de modernizacién tuvo una caracteristica destacable. En ningin momento se paré la produccién de la planta.
Todo gracias a la planificacion, las medidas de seguridad y la dedicacién de todos los equipos de trabajo. Durante todo este
proceso, hasta se mejoraron los plazos de entrega. Todo un logro.

En ese momento la inversion representaba un monto importantisimo para la compafiia; el futuro era incierto y todos en MMA
todavia recordaban la grave crisis atravesada pocos afios antes. Pero la blusqueda de la innovacién invirtiendo en mejores
magquinarias ya era parte de los valores de MMA.

Luego de la compra de los tornos CNC, se debié invertir, por lo menos, 10 veces el monto inicial en infraestructura de soporte.
Por ejemplo en ingenieria de producto, ingenieria de manufactura, garantia de calidad, infraestructura edilicia e instalaciones
de soporte, tanto dentro de la planta como en las bases de servicio de campo. A la maquinaria habia que sumarle
infraestructura y capacidades operativas para que pudieran desplegar todo su potencial. Si, la inversién en la planta fue el
disparador para mejorar en otras dreas de MMA.

“Cuando se tomé la decisién de invertir en dos maquinas, el 18 y el 24 de Danobat” indicaba Manuel, “ bajé de las oficinas a la
planta y le comenté a Adolfo Pavia que habia tenido una reunién con Francisco y Lucas Rolandi y se habia llegado a la
conclusién que debiamos avanzar con la inversién”. Su respuesta era la esperable en eso momento criticos para la industria:
“Hasta que no las vea entrar por ese portdn, no lo creo”. Pero un dia, llegaron las maquinas de Espafia. Y Pavia sonri6.

En ese momento, lo que cambié fue la visién de cémo ser una industria moderna. El gran desafio para una empresa es
entender como asumir riesgos a la hora de invertir en su infraestructura. Es facil para todos los integrantes de una
organizacién entender que todas las propuestas de inversién se deben realizar en base al resultado que podemos obtener a
cambio. Es simple, pero es poderoso. De esa forma, se mueve la iniciativa para que las personas piensen tanto en el dia a dia
como en el qué hacer para mejorar el futuro. De estas iniciativas del equipo de produccién, surgieron cambios desde la
aparente simpleza de reemplazar los auto elevadores usados por nuevos, considerando los gastos extraordinarios que los
usados generaban en su mantenimiento. Ese cambio minimo mostré internamente el camino. Otro ejemplo fue cémo
solucionar los problemas de cortes de electricidad en ciertos periodos del afio. Eso requirié una inversiéon importante para la
época que fue la adquisicién del grupo electrégeno de 500 kba para abastecer a la planta. Asi se pudieron enfrentar los cortes
de electricidad que se producian en verano. No podiamos parar la produccién y esa fue una primera solucién al tema. “Hoy los
grupos electrégenos y nuestras reservas de gasoil, almacenadas en dos tanques, permite operar por 2 meses seguidos”, indica
Juan Aguiar, Gerente de Planificacion.

Juan Manuel enumera las inversiones de aquellos afios: “En el 2001 se compré un centro de mecanizado Mandelli para
cabezas de pozo solid blocks. En 2002, dos tornos valvuleros CNC. En 2003, una perforadora CNC. En 2005, tres centros de
mecanizados CNC. En 2006, dos tornos horizontales CNC. En 2008 un centro de mecanizado CNC. En 2009, el torno vertical
CNC.” E inmediatamente hace un paralelo con su vida profesional: “Yo vine por un rato como contratista y todo duré 24 afios y
sigo en MMA".

Muchos de los cambios también se hicieron para mejorar la calidad del trabajo de nuestra gente en MMA. “El proyecto de
aislacién de los techos mejoré mucho la temperatura de la planta. El frio era intenso en invierno y el calor en verano. Hoy se
puede trabajar mucho mejor, considerando que estamos en una industrial. Los cambios no sélo estaban enfocados en mejorar
la productividad, reducir costo o generar mejores posibilidades para fabricar nuevos equipos. También era prioritario mejorar
las condiciones de trabajo”, comenté Juan que agregé “otro ejemplo fue el cambio del uso de arenadoras por granalla
metalica, logrando procesos mds saludables cuando la tecnologia comenzé a estar disponible”.

Todos los cambios de la planta, pisos, techos, iluminacién con led y las nuevas maquinarias con control numérico y otros
motores, también ayudaron a la sustentabilidad del ambiente. Todos esos cambios que hubo en la tecnologia también
impactaron en este aspecto clave para el presente y el futuro.

Teniendo en cuenta de dénde venimos, de una empresa de una dimension chica -100 personas- a una como la actual -de mas
de 500-, hemos avanzado muchos. Sabemos para que estamos acéa y hacia donde vamos. “Hoy MMA es un ejemplo a seguir
por otras empresas” concluyd, “se hizo lo que habia que hacer para modernizarse. Y se empezé a hacer en tiempos complejos,
mostrando que existia la conviccién de superacion, algo que hoy tenemos en cada cosa que emprendemos”, concluyé Juan
Manuel Teijeiro.

Actualizarnos, mejorar, transformarnos estd en nuestra identidad como empresa. Son desafios que nos alientan en el camino
de brindar lo mejor a nuestros clientes. Y nuestra planta Loma Hermosa refleja lo que somos.

AOG: Vaca Muerta, el boom productivo ya no alcanza, sin délares no hay duplicacién posible

Fecha: 09/09/2025 Fuente: eleconomista.com.ar

Con mas de 540 expositores, 35.000 m? de superficie y la presencia de todos los grandes jugadores del sector energético,
la Argentina Oil & Gas Expo 2025 abrié sus puertas en La Rural, Buenos Aires. La inauguracion de la XV edicién de la muestra
dejo en claro que el potencial de Vaca Muerta ya no se discute: lo que se discute ahora es como conseguir el capital para
duplicar la produccién y competir globalmente.

Durante el acto de apertura, el presidente del Instituto Argentino del Petréleo y del Gas (IAPG), Ernesto Lopez Anadén, fue
contundente: "La industria del petréleo y gas estd construyendo una nueva industria sobre la actual”. Apunté directamente al
objetivo de duplicar la produccién de hidrocarburos —hoy en 800.000 barriles diarios de crudo y 160 millones de m? de gas—
para convertir a Argentina en un exportador de peso.

e "Es una tarea de una magnitud enorme"’, reconocié Lépez Anadodn, al detallar lo que implica ese salto: entre 20 y 30
millones de m3 de movimiento de suelos, hasta 6 millones de toneladas de acero y una fuerte expansién de ductos.
También destacé el impacto del sector en la economia real: 10.000 proveedores, el 78% de ellos pymes, que facturan cerca
de 4.000 millones de délares al afio.
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Gonzélez: "No estamos mal, pero no donde deberiamos"

El Secretario Coordinador de Energia, Daniel Gonzalez, fue quien puso sobre la mesa los desafios mas complejos. Remarcé
que el principal obstaculo para lograr ese salto no es técnico, sino financiero: "El acceso al capital es lo que mds nos limita. No
podemos permitirnos ser 40% mas caros que el Permian".

Gonzélez cité un estudio comparativo que mostré que Vaca Muerta es entre 35% y 45% mas caraque la cuenca
estadounidense mas eficiente. Si no se corrige esa brecha, explicé, el desarrollo del millén y medio de barriles diarios podria
implicar entre US$ 6.000 y USS 7.000 millones anuales adicionales en sobrecostos.

Desgloso los factores que explican esa falta de competitividad:

e  Cargaimpositiva
e  Logistica e infraestructura deficiente
e  Baja productividad laboral

e  Poca competencia por trabas a la inversién extranjera
"Estamos todos en el mismo barco: el Estado, las operadoras, los sindicatos y los proveedores. No hay culpables, pero si
responsabilidades compartidas”, advirtié.
Los CEOs también marcaron la cancha
En el Encuentro con los CEOs, el presidente de Tecpetrol, Ricardo Markous, se mostré optimista: "Pasamos de importar 80
barcos de GNL a apenas 25". Adelanté inversiones por US$ 2.500 millones en Los Toldos Il Este, su proximo gran proyecto en
Vaca Muerta.
Por su parte, el CEO de Total Austral, Sergio Mengoni, anuncié la inauguracién del parque solar mds austral del mundo en
Tierra del Fuego antes de fin de afio. "Nuestra meta es producir mds energia, pero con menos emisiones", subrayo.
La digitalizacién, el desarrollo de talento joveny laretencién de personal capacitado fueron otros ejes de los paneles.
Margarita Esterman (Spark Energy Solutions) y Francisco Di Raimondo (Moto Mecéanica Argentina) coincidieron en que la
innovacion es clave para mantener competitividad.
El Presidente de YPF, Horacio Marin, cerré con un mensaje que resond fuerte: "No tiene sentido competir dentro de la industria.
Hay que colaborar. Ese es el gran cambio”. Ademas, anticipé que evallian un tren de pasajeros para mejorar la logistica y la
calidad de vida de los trabajadores, asi como la creacién del Instituto Vaca Muerta, un centro de formacién técnica.
Joévenes, innovaciony el largo plazo
En paralelo, se desarrollaron la 9° edicién del Jévenes 0il & Gas (JOG), con mas de 600 participantes, y el Innovation Day, con
charlas sobre transformacion digital, casos de éxito y mesas redondas. También comenzé el ciclo de conferencias técnicas de
AOG.
La exposicién, organizada por el IAPG y Messe Frankfurt Argentina, se extenderd hasta el jueves 11 de septiembre. Lo que
queda claro desde el arranque es que el futuro energético argentino no se construird con discursos ni con geologia, sino con
acceso al capital, eficiencia y estrategia a largo plazo.

Es una empresa argentina y lidera la automatizacién en EE.UU.

“Todos coincidimos en que el mundo de la energia estd cambiando, lo que antes requeria presencia permanente en campo, hoy
puede controlarse completamente de forma remota y auténoma. El desafio es lograr que eso ocurra y en forma eficiente. Y eso
es lo que estamos haciendo. Somos una empresa de tecnologia que nacié para transformar la forma en que la energia se
produce. Llevamos la digitalizaciéon al corazén de la operacion, convirtiendo procesos manuales en sistemas inteligentes,
conectados y auténomos”, explica Ignacio Chivilo, lider de DIGITO, empresa lider en la prestaciéon de soluciones de
automatizacién, control, digitalizacién de operaciones para la industria de Oil&Gas.
Los resultados hablan por si solos. En el Ultimo afo, los sistemas de Sand Management que han implementado en EE.UU
filtraron de manera auténoma mas de 2,5 millones de kilos de arena, completando 781 pozos y realizando mas de un millén y
medio de actuaciones de valvulas sin intervencion humana directa.
En Argentina, recientemente alcanzaron un nuevo hito de productividad: 40 dias de operacién ininterrumpida, 193 purgas
automatizadas, resultando en 85 horas operativas optimizadas, consolidando la digitalizacion como un factor clave para la
competitividad.
Las soluciones ya implementadas convierten procesos manuales en flujos de datos en tiempo real, ejecutan maniobras
criticas de forma auténoma y aseguran continuidad operativa incluso en los entornos més exigentes, como Vaca Muerta, en
Argentina o Permian y Haynesville, en Estados Unidos.
Liderar la transformacién
DIGITO nacié con la idea de liderar la transformacion del sector utilizando herramientas propias asi como soluciones del
mercado, incluyendo digitaciéon e IA. El objetivo es mejorar la eficiencia, aumentar la produccién y elevar los estandares
operativos y de seguridad, para hacer realidad operaciones de upstream auténomas.
Aunque la nueva energytech tiene solo algunos meses de vida, es la continuadora de un legado con més de 95 afios de
trayectoria industrial y ahora con una nueva visién que estd transformando la industria energética. De Neuquén a Texas, su
tecnologia ya opera en decenas de locaciones cada dia.
Pero “DIGITO no solo se enfoca en resolver desafios actuales” comenta Santiago Landa, responsable de desarrollo comercial, y
sigue “nuestra vision es anticipar y resolver los desafios del futuro”. Y ya lo esta haciendo. Con el desarrollo de dFrac, la nueva
tecnologia para comandar stacks de fractura directamente desde centros de control remotos de las operadoras (RTIC), se
logra eliminar por completo la exposicién del personal en campo y avanzar hacia locaciones 100% auténomas. Este avance se
suma a sus otras dos lineas de negocio: dWell, enfocada en optimizar la boca de pozo, y dFlow, especializada en digitalizar
operaciones de flowback y manejo de arena.
La vision de DIGITO es aplicar tecnologia, para crear una forma de producir energia: mds segura, mas eficiente, convirtiendo
los desafios operativos en ventajas competitivas. Y DIGITO lo esta logrando.
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acompaiiar el crecimiento de Vaca

A partir del despegue de Vaca Muerta, se estima que para 2030 la produccién de petréleo se triplicara, mientras que la de gas
natural se duplicard. La estimacién corrié por cuenta de José Ferreiro, director corporativo de Techint E&C, para quien
acompafar esa ampliaciéon de la oferta con una capacidad de transporte adecuada requerird un nivel de inversién
extraordinario. “La infraestructura estd en deuda. Hay mucho por hacer”, reconocié el ejecutivo, quien expuso en el Supplier
Day junto a Mauro Cabrera, gerente de Construccién de Oleoductos del Valle (Oldelval); Juan Ignacio Rovetta, CEO de
Cartellone Qil & Gas y Francisco Di Raimondo, vicepresidente de Moto Mecanica Argentina.

Si algo caracteriza al Grupo Techint, remarcd, es su alto indice de contratacién de bienes y servicios argentinos. “A diferencia
de lo que muchas veces se dice, este sector genera mucho trabajo. Para un proyecto de escala media, por caso, nosotros
contratamos entre 500 y 600 proveedores. De ese total, un 96% poseen procedencia nacional y un 93% son de origen local”,
puntualizé.

En ese sentido, apuntd, uno de los grandes desafios a sortear se relaciona con la disponibilidad de profesionales. “A través de
nuestro programa ProPymes estamos formando talentos, pero todavia faltan recursos humanos capacitados”, se lament6 el
directivo, quien -como en otras oportunidades- volvié a hacer foco en la escasez de soldadores y a advertir que los costos
domésticos estan por encima del promedio mundial.

Incluso los servicios aparentemente menos especializados, indico, implican desembolsos millonarios. “No siempre se toma
dimensién de que servicios de apoyo como el catering o el lavado de ropa representan contratos de varios digitos. Y las
empresas de esos rubros tienen que estar preparadas para cumplir con nuestros estandares de compliance, transparencia y
eficiencia energética”, sefialé.

Otra variable que no puede soslayarse en los tiempos que corren, afirmé, tiene que ver con la incorporacién de tecnologia de
punta, incluso en los contratos mas bdsicos. “Ni hablar para la provision de servicios como los movimientos de suelos o los
ensayos no destructivos, que involucran montos exponenciales”, afiadié.

No se puede pensar un proyecto de grandeza para la Argentina, desde su 6ptica, sin poner a Vaca Muerta en valor. “Su aporte
trasciende lo energético, ya que también puede ayudar a estabilizar la macroeconomia y sostener un Producto Bruto Interno
(PBI) industrial. Para aprovechar su verdadero potencial, todos los actores debemos hacer un esfuerzo compartido”, sentencié.
Gestion eficiente

Elevar los niveles de eficiencia con los que se trabaja en el pais, segin Mauro Cabrera, gerente de Construccion de Oleoductos
del Valle (Oldelval), deberia ser la mayor prioridad sectorial. “En el Proyecto Duplicar no pudimos llevar adelante esa premisa
tan firmemente, ya que la macroeconomia nos complicé bastante. Sin embargo, logramos cumplir muy bien con el
presupuesto, registrando un desvio de apenas un 20%, porcentaje bajo para una inversién de 1.400 millones de délares, la cual
fue ejecutada a lo largo de tres afios y en un entorno sumamente desafiante”, detall6.

Segun su definicion, el emprendimiento no sélo ayudé a superar uno de los principales cuellos de botella que limitaban el
desarrollo de Vaca Muerta, sino que también se erigi6 como un importante agente multiplicador de beneficios. “En efecto,
mostré un enorme impacto positivo para muchas pequefias y medianas empresas (PyMEs) y comercios”, subrayé.

Una leccion aprendida a partir de la exitosa realizacion de Duplicar, revelé el ejecutivo, es que con previsibilidad se puede
planificar mucho mejor aguas arriba. “Demostramos que cuando se hace un trabajo colaborativo entre los diferentes
proveedores y todos estamos alineados bajo un mismo objetivo, resulta perfectamente posible sortear las dificultades que
surgen”, expreso.

El préximo plan de accién de Oldelval, anticipo, tiene que ver con la concrecién de Duplicar Norte, iniciativa que ya se encuentra
en etapas de licitacion. “Es cierto que hay escasez de profesionales, pero para encarar esta obra hemos generado un musculo
grande de ingenieros. De no mediar interrupciones y si se dan todas las condiciones necesarias, vamos a aprovechar la curva
de aprendizaje transitada”, enfatizo.

La clave, insistio, estara dada por optimizar la eficiencia. “Sera vital darles continuidad a los proyectos”, completé.

Ecosistema virtuoso

Enmarcada en el proyecto Vaca Muerta Oil Sur (VMOS), la ampliacién de la terminal de Punta Colorada de Oiltanking es la
iniciativa de mayor envergadura en la que se encuentra involucrada Cartellone QOil & Gas (COGSAU). En alianza con otra firma,
la organizacién -que apenas cuenta con 10 afios de vida- estuvo a cargo de dos de los seis tanques de 50.000 metros cubicos
(m3) de capacidad que se han construido hasta el momento. “Asimismo, realizamos todo el montaje electromecanico
del piping”, acotdé Juan Ignacio Rovetta, CEO de la empresa, quien calificé al emprendimiento como “el més desafiante en la
historia de COGSAU".

Esa clase de propuestas, asegurd, son generadoras de un ecosistema virtuoso de pequefios proveedores locales. “Que haya
700 personas de distintas procedencias trabajando de manera mancomunada configura un gran cambio para una localidad
como Punta Colorada”, sostuvo.

Amén de la poca disponibilidad de profesionales y equipos, opind, una de las mayores preocupaciones que hay en el sector se
relaciona con las dificultades para acceder al crédito. “No menos inquietantes son las limitaciones vigentes en materia de
logistica y supply chain. En esa direccion, considero primordial el trabajo colaborativo y el didlogo entre los contratistas y los
clientes. Es plenamente posible coordinar un camino virtuoso para bajar los costos”, manifesté.

Aunque todavia es una compaiiia relativamente pequefia, expuso Rovetta, COGSAU viene creciendo “mucho y muy rapido”.
“Este afio la actividad arrancé con gran impetu, pero ahora parece estar bastante frenada. Pese a ello, nos favorece el caracter
de nuestros accionistas, la familia Cartellone, cuya mirada es de largo plazo. Acabamos de abrir una oficina comercial en
Neuquén y estamos a punto de inaugurar un obrador muy grande en Afielo”, adelanté.

Proceso transformador

En el vigente contexto de transformacién que experimentan el pais y Vaca Muerta, Moto Mecanica Argentina (MMA) pasé de
ser una empresa reconocida por la calidad de sus productos y servicios en campo, a una que estad trabajando en la
automatizacion de los procesos. “;Cémo llegamos ahi? Primero, automatizando algunas maniobras”, sintetizé Francisco Di
Raimondo, vicepresidente de la firma, que es un ejemplo de incorporacién de tecnologia en el primer anillo de servicios de
Vaca Muerta.

En una recorrida por Permian, recordd, MMA identific6 oportunidades de automatizar un servicio particular de sand
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management, dado que la purga de los desarenadores todavia se hacia a mano. “Desarrollamos y patentamos un producto
para atender eso, y empezamos a ver que dicha maniobra era parte de un proceso mucho mas complejo de limpieza de pozo.
Entonces nos transformamos en especialistas del proceso”, expuso.

Como resultado, destacd, hoy la firma brinda un servicio de limpieza de pozo que es mucho mds seguro y eficiente, y que
ademads aporta informacion en tiempo real acerca de la operacién. “En la misma linea, estamos trabajando en la digitalizacién
de los stacks de fractura. Proveemos la conexién con los pozos de los equipos que tienen Halliburton y Tenaris. En la medida
en que eso se automatice y se digitalice, la operacién va a ser mucho més eficiente. Tenemos calculado que un set completo
automatizado puede fracturar hasta ocho pozos adicionales por afio. Estamos hablando de méas de uSs 15 millones por cada
pozoy gran parte del costo pasa por la terminacién”, cuantifico.

Gran parte de los datos recolectados por MMA, ponderd, se usan para tomar decisiones. “Nosotros estamos todo el tiempo
captando informacién con cdmaras termograficas, sensores acusticos, etc. Y venimos ordenando todos esos datos para
transformarlos en informacién estratégica. La idea es proveer un crecimiento sostenido, sustentable y transformador. En ese
camino desarrollamos un spin-off que se llama Digito, que tendréd la misién de acompafiar a nuestros clientes en la
transformacion digital del negocio”, anuncio.

Moto Mecanica Argentina realizé una jornada técnica sobre manejo de arena en Neuquén
Fecha: 19/12/2024 Fuente: econojournal.com.ar

Los planes de incremento de la produccién de los cuantiosos recursos no convencionales de gas y petréleo almacenados en la
formacién Vaca Muerta, anunciados por las distintas compafiias operadoras, traen aparejados importantes desafios técnicos a
toda su extensa cadena de valor. Dentro de este marco, y con el objetivo de aportar a la eficiencia, productividad y
sustentabilidad de las operaciones, el martes 10 de diciembre, Moto Mecéanica Argentina, empresa industrial argentina con 95
afios de trayectoria en el pais, llevé a cabo en la ciudad de Neuquén una Jornada Técnica donde se presentaron y debatieron
distintas estrategias y soluciones en el manejo y control de arena en las operaciones de los yacimientos no convencionales.

La Jornada comenzé con la presentacién de las distintas tecnologias de uso en los yacimientos shale de Estados Unidos,
llevada a cabo por Jake Feil, ingeniero mecanico, presidente y CEO de la empresa SandPro, con base en Dakota del Norte. El
Ing.Feil cuenta con una vasta experiencia en el manejo de arena, el control de presién y la proteccién de la integridad de las
instalaciones de superficie.

También participé Jason Pitcher, gedlogo y director de desarrollo técnico de Kayros Resources, basado en Houston, Texas.
M.C. Pitcher ha liderado diversas operaciones alrededor del mundo y actualmente esta enfocado en el desarrollo de soluciones
tecnoldgicas en completacion e instalaciones de superficie, sectores donde la digitalizacién y la automatizacién cumplen un
rol fundamental.

Soluciones

Pablo Pasquinelli, responsable de proyectos de desarrollo de soluciones de automatizacién de MMi, divisiéon de Innovacién de
Moto Mecanica Argentina, mostré casos concretos de soluciones auténomas desarrolladas especialmente para operaciones
en Vaca Muerta, controladas y operadas a distancia.

Participaron de esta jornada profesionales de las empresas operadoras mas importantes de la cuenca neuquina, quienes
enfrentan en su trabajo diario los desafios que presentan el desarrollo de los yacimientos no convencionales respecto de la
integridad y eficiencia de las instalaciones de produccion.

Entre las conclusiones del debate técnico, se destacé la necesidad de una mirada integral del proceso de mitigacién de arena a
lo largo de las distintas etapas de produccién de cada pozo, la importancia del estudio de la arena retenida en cada etapa, el
balance entre la eficiencia y los costos de las soluciones a implementar, y las posibilidades que surgen de la incorporacién
de nuevas tecnologias de automatizacién digital en los procesos.

Vaca Muerta le llevé una solucién al fracking de Dakota del Norte
Fecha: 25/11/2020 Fuente: cronista.com

Una solucién para el fracking realizada por ingenieros de Vaca Muerta llamé la atencién de los gigantes petroleros de Dakota
del Norte. Mas de 10.000 kilémetros viajé un equipo de Moto Mecéanica para prestar colaboraciéon en un yacimiento en la
cuenca Bakken. Una de las muestras de la curva de aprendizaje de la Argentina en el terreno de los no convencionales que fue
importada por Estados Unidos.

Era enero, pleno verano en el pais, un llamado telefénico movilizé a toda la empresa. Jason Pitcher, gerente de Desarrollo de
Negocios de Moto Mecdnica, habia comentado a la empresa Sandpro de un nuevo producto. Era el mLine, un sistema de
conexionado entre stack y zipper, apto para caudales de bombeo de 120 barriles por minuto. ;La ventaja més significativa?
Una reduccion de los tiempos de montaje y desmontaje, mejorando la seguridad de la operacioén.

En el desarrollo de pozos no convencionales, donde la eficiencia es la prioridad, este complejo entramado de tuberias y
vdlvulas para inyectar elevados caudales con arena logré reducir en Vaca Muerta la erosién en un 80%.

El desafio era que habia que adaptar el mLine al yacimiento de Dakota del Norte en 13 dias, en pleno invierno y con
temperaturas de hasta 40 grados bajo cero. Es asi que consiguieron, de la mano del operador, a un proveedor en Canada -otro
pais que tienen una industria de hidrocarburos no convencional en auge- para las 50 toneladas de material que iban
necesitarse para esta operacion en el bloque de Mandaree Warrior.

El gerente de fractura Nicolds Aduriz y el ingeniero Adrian Bucciarelli contaron cémo fue trabajar en ese escenario en Estados
Unidos, en didlogo con +e. Llegaron a una locacién llena de barro. El frio obligaba a trabajar 20 minutos y volver al trailer para
recuperar calor. Las bajisimas temperaturas del crudo invierno del norte estadounidense implica que las empresas
calefaccionen los equipos para evitar congelamientos.

Si en la industria se suele hablar de “entornos desafiantes”, este sin duda cumplia con los requisitos.

“Es un orgullo que la ingenieria argentina llegue a Estados Unidos y deja un mensaje: no hace falta que venga alguien de afuera
para desarrollar productos. Vaca Muerta es eficiente por su gente y por sus empresas regionales”, indicé Bucciarelli en la
entrevista con +e.

Bucciarelli tenia experiencia en el offshore y conocia muy poco del fracking, una industria relativamente joven en el pais y que
hasta ahora sélo tenia como referencia Estados Unidos y Canadd. Fue Aduriz quien lo guié hace tres afios en el mundo del
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fracking, las ramas laterales y las etapas de fractura.

“El equipo que dejamos se estd usando actualmente. Estamos muy bien preparados en la Argentina, con todos los recursos
que tenemos, para ser competitivos a nivel mundial”, planteé Aduriz. Es que la compaiiia realiza “trajes a medida”. Y esta
operacién en Estados Unidos fue uno de los trabajos de sastreria con mas desafios.

Cuando se pusieron a trabajar rdpidamente en el montaje de todas las cafierias y vélvulas para tener listo el servicio y darle
paso a la siguiente empresa de servicios, el resto de los operarios preguntaban “;qué hacen estos argentinos en Dakota del
Norte?". La frase qued6 en Moto Mecénica como sello de la aventura de haber trasladado un producto propio, desarrollado en
Vaca Muerta, y adaptarlo para cumplir con las altas exigencias geoldgicas de la cuenca de Bakken.

De la misma forma que Moto Mecanica llevé tecnologia de Vaca Muerta a Estados Unidos, la experiencia les permitié mejorar
el producto para la Argentina. Por caso, el engrase fue uno de los temas que mejoraron estando en ese yacimiento a 10.000
kildmetros de la Argentina. Y ya estén colaborando con operadoras de la Cuenca Neuquina con el producto mejorado

La ingenieria de hacer trajes a medida

15/11/2017 Fuente: cronista.co

Corria el afio 1929. Las condiciones a nivel mundial se estaban preparando para una gran depresién econdémica. Mientras, la
Argentina cambiaria su modelo econémico a uno que daria impulso a la industria nacional. Fiel hija de su época, una familia de
jovenes italianos forma Motomecanica, un taller metaldrgico que finalmente se dedicé a la industria petrolera.

Los Chiaraviglio, fundadores de la empresa, eran una familia que habia estado vinculada a la industria italiana y participaba
activamente en politica dentro de su pais -entre sus ancestros se encuentra Giovanni Giolitti, un reconocido parlamentario y
ministro de inicios del siglo XX. Viendo la avanzada en el poder de Benito Mussolini y la orientacién que este tenia, optaron por
anticiparse a lo peor y migraron a la Argentina.

El camino que los llevé a especializarse fue largo. Motomecdnica nacié como una metalmecanica, vendiendo persianas
primero. Con el paso de los afios, se desprendieron de ese negocio y comenzaron a producir valvulas para obras sanitarias de
la Nacién. La empresa, instalada en Loma Hermosa, hizo de esta su actividad central. Y, al mismo tiempo, comenzé a fabricar
vélvulas de mayor complejidad para la industria petroquimica, gasoductos, destilerias y hasta energia nuclear, actividad que, en
menor proporcién, mantienen a la fecha.

Tiempos de cambio

Los 90 llegaron con privatizaciones, una feroz competencia exterior y la desaparicién de la obra publica de la que ellos eran
parte. Fue asi que el riesgo de cierre los forzé a realizar una reestructuracion radical. La diversificacion en la produccién llegé a
su finy la familia opt6 por enfocarse en un solo rubro. "En 1991, el peor momento, mis tios decidieron usar las Ultimas coladas
de la fundicién para hacer cabezas de pozos. Ahi primé la necesidad y vieron viable esa opcién’, cuenta Francisco Di
Raimondo, vicepresidente de la compaiiia.

Buscar el diferencial

La produccién de cabezas de pozo y arboles de navidad ubica a la familia Motomecénica en un lugar critico y de alto riesgo de
toda la cadena de valor petrolera. Ademdas de estos elementos, se hacen vélvulas actuadas y sistemas de seguridad de
superficie.

Di Raimondo explica que los productos que fabrican se caracterizan por ser utilizados en presiones media y alta, esto es,
desde 5.000 a 15.000 psi (libra fuerza por pulgada cuadrada). "Ahi es donde nos especializamos y donde menos empresas
pueden competir’, agrega el empresario, y da un ejemplo: "Motomecdnica provee en el exterior a pozos de gas en Bolivia, que
son pozos donde se extrae entre 4 y 6 millones de metros cubicos dia, a una presién de trabajo de 10.000 psi. Esto es mucho
comparado con un buen pozo de gas en la Argentina que, en promedio, puede producir 2.000 metros cubicos".

Dentro de los servicios relacionados al no convencional, se hacen alquileres y operacion de los stack de fractura. Estas son
armaduras que se utilizan durante las operaciones de terminacién de un pozo para vincular a este con los equipos de fractura
y, al mismo tiempo, sirve como barrera de seguridad. Paralelamente, proveen servicios y equipamientos para realizar el flow-
back.

“La caracteristica del shale es que vos tenés que estar preparado para hacer mantenimiento y recuperar los equipos. ;Por qué?
Porque tanto en la fractura como en los primeros meses van a estar sometidos a grandes presiones. Al cabo de seis meses
habra que hacer otros trabajos porque el pozo va desinflandose y tenés que restringir el paso del fluido, que puede ser gas o
petrdleo, y vas a hacer otros trabajos", explica Di Raimondo, al tiempo que detalla que tienen presencia en toda la vida util del
pozo -de 10 a 15 afios- para adecuar los equipamientos siempre que sea necesario, sobre todo en el no convencional, que es
mas intensivo.

El grupo de personas que dirige la compafiia forma parte de la cuarta generacion familiar. Con distinto apellido, pero el mismo
espiritu. "Siempre tratamos de mantener nichos donde pudiéramos hacer la diferencia. Siempre tratando de, ademds de
ofrecer un producto, ofrecer un servicio y hacerlo con nuestra propia ingenieria. Ese es nuestro perfil", afirma el empresario.

En cuanto a su diferencial, el vicepresidente de Motomecénica destaca que se han desa-rrollado como una empresa que hace
"trajes a medida’, agregando valor con disefios acordes a cada necesidad y ofreciendo un servicio de campo permanente.
"Aprovechamos la capacidad instalada que tenemos como fabricante nacional y acompafiamos con la reparaciéon y
reacondicionamiento de equipos bajando el costo operativo total", explica.

El gran enemigo

Motomecdnica se considera uno de los pocos proveedores nacionales en su rubro, pero resalta que sus grandes competidores
provienen del exterior -asidticos y americanos-, ya que sus precios son mas competitivos.

Ya sea internamente como para posicionarse como exportadores, el costo se convierte en el gran enemigo. "Si yo salgo a
exportar una valvula, esa valvula tiene metida adentro: Impuesto a la Ganancias, aportes patronales, Impuesto al Cheque,
Sellos, Ingresos Brutos, etc. En la préctica, un fabricante argentino estd importando impuestos y eso deberia cambiar”, expresa
Di Raimondo.

Del mismo modo, enuncia otras de las dificultades para fortalecerse como exportadores: "Es muy caro agregar valor en la
Argentina. Si vos querés exportar, no tenemos regimenes de importacién temporaria que sean eficientes porque para hacerlo
tenés que atravesar una burocracia que atenta contra los plazos de entrega”. Y agrega: "También estd el problema con las
zonas francas argentinas donde no podés agregar valor. Si yo importo cuerpo de vélvula, tengo que sacar cuerpo de vélvula.
No una valvula terminada. Si esto cambiara, todo lo que entra y sale no tendria carga de impuestos y generaria empleo
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argentino”.

Actualmente, Motomecanica esté participando del Programa Potenciar, orientado a fomentar la internacionalizacién de 200
empresas argentinas.

Respecto del futuro puertas adentro, Di Raimondo proyecta: "Vemos que la Argentina va a tener una fuerte demanda a partir del
afio que viene. Pensamos que algunos factores, como el precio del shale gas, van a hacer que las empresas inviertan y que se
perforen 1000 pozos al afio. Asi que nuestro objetivo es prepararnos para estar mas cerca del cliente, mejor programados y
poder entregar en plazos mas cortos".

2.11 CERTIFICACIONES
2.11.1 Certificaciones de Calidad

Carta de Aceptacion de Oferta para la Certificacion

Con el presente documeanto

DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION S.A.
Ruta N*151 KM 4,5
8324 - Clpolletti
Rio Negro
Argentina

Acepta la oferta 26 - S 0565 de TUV Rheinland Argentina
para |a certificacion de su sistema de gestion a travas de la

Entidad de Certificacion de TUV Rheinland Argentina 5.A. - TUV Rheinland Group -
Av. Cablido 842 - piso 2 « CP 1426 - Ciudad Auténoma de Buenos Alres - Argontina

Segan la(s) norma(s): 150 8001:2015
Con la acreditacion:  OAA

Reconocemos que |os anexos que acompafian a esta carla de aceptacion son pare integranta dal
caontrato que esta cara pafecciona,

Anoxos:
ingrasa & fravés de los siguientes Links 8 nuesfra wab
Condlciones Generales de Contratacidn TRASA — 5,01~ M5 - 0041451

Candiciones Particulares de Contratacién TRASA - 5.01 ¥ M3-D041461
Condiclongs de Certificacion TRASA-OAR
e
v Jab . Coollet _
Pue g, C/pc L
O5-04-¢5 e mequ Nawer
Lugar, fecha Firma / Sello de la empresa
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2.11.2 Distinciones Obtenidas

No se detecté informacién.

2.11.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria

No se detectaron programas de responsabilidad social.

2.12 EVOLUCION MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO

Personal Produccién Personal Comercial Personal Administracion Total
2024
2025
2026 13 3 9 25
n RC n CALLT. 30-71693367-7
o "----n | Declaro que los datos consignados en Mes - i Org. (0) - Rect. [1/8): 0
este formulano S0N Con'ectos y 03/2026 Servicios Eventuales: Na
9 3 1 completos y que no se ha omitido ni '.;'T“%‘T‘""’“’- e 2?
h s ma de Rem. 1 947,
falseado informacion que deba |——— TTEETET
s - = .063.370,12|
Declaracion Jurada en | Contener esta declaracion, siendo fiel |5i5cas 153.063.370,12
Pesos con centavos expresion de la verdad. Surma de ke 4: 54,347.511.2
S.U.5.5. [Buma de Rem. 5: 94.947.511,23]
[Fuma de Rem_ §: 0,00
Apellido v Mombre o Razon Social: MNro,  [Sura de Rem. 7: 0,00
Verificador!
DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION 5.4, FO6743 [Suma de Rem. 8: 153,449,370,07
[Surna de Rem. 9: 153,555,590,60
[Fume de Rem_10: 152,896.145,72)
Domicilio Fiscal: AVALOS 4243 MUNRO v 47
I I- REGIMEN NACIOMAL DE SEGURIDAD SOCTAL IT - REGIMEN NACIOMNAL DE OBRAS SOCIALES |
al - Total dz aportes 13.721.625,40 21 - Total de aportes 2.430.851,60
a2 - Aportes a favor 0,00 a2 - Aportes a favor 0,00
a3 - Aportes 5.5. a pagar 13.721.625,40 a3 - Aportes 0.5. a pagar 2.430.851,60
b - Asignaciones familiares pagadas 0,04 b1 - Total de contribuciones 7.825.917.89
bi - Total de contribuciones 28.346.829,43 b2 - Excedentes de contribuciones a favar 0,00
b2 - Asignacionss compensadas 0,00
b3 - Detraccion art, 23 Ley 27.541 1.800,00 Subtotal contribuciones 0.5, 7.825.917.83
Retenciones 0,00
Subtatal contribuciones 5.5, 28.945,029,43 Contribuciones 0.5. a pagar 7.825.917,89
Retenciones 0,00
Contribuciones 5.5. a pagar 28.945.029,43|
| III - RETEMCIONES IV - VALES ALIMENTARIOS /| CAJAS DE ALIMENTOS
Saldo retenciones periodo anterior 0,00 Monto base de clculo 0,00
Retenciones del periodo 0,00 Contribuciones, Vales Alimentarios
Tetal retenciones 0,00 y/o Cajas de Alimentos a pagar 0,00
Percepciones de Vales Aliment. 0,00
Retenciones aplicadas a Seguridad Social 0,00
Retenciones aplicadas 2 Obra Social 0,0 V- RENATRE |
Salde de retenciones a perindo futuro 0,00 Total Contribuciones RENATRE 0,00
Total Seg. Sepelio UATRE 0,00
ILI - LEY DE RIESGOS DE TRABAJO VII - SEGURO DE VIDA
Cantidad de CUILES con ART 25 40.925,00 Cuiles ¢fS.C.MO. - Prima 25 - 10.615,50
Remun. con ART 153,555.690,60 5.420.515,88 Cosbo Emisidn: 0,00
LR.T. total a pagar 5.461.440,88  S.C.V.0.a Pagar: 10.615,50
Ley 25.922 Encuadre: Mo Corresponde Porcentaje: 0,00 Resultada:
0,00
Ley 27.430 - Monto Total Detraido: 173.224,35
VIII - MONTOS QUE SE INGRESAN
351 - Contribuciones de Seguridad Secial 28.945.029,43 302 - Aportes de Obra Social 2.430.851,60
301 - Aportes de Seguridad Social 13.721.625,40 270 - Vales Alimentarics/Cajas de alimentos 0,00
360 - Cantribucicnes RENATRE 0,00 312 - LR.T. 5.461.440 88
352 - Contribuciones de Obra Social 7.825.917,89 028 - Seguro Colective de Vida Obligatoria 10.615,50

935 - Seg. Sepelio UATRE 0,00
Forma de Pago: Efective

Fuente: Empresa.
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2.13 EVOLUCION MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO

m Personal Produccién Personal Comercial Personal Administracion Total
- - - 0

2026
Fuente: Empresa.
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3- Situacion Comercial

3.1 DETALLES Y EVOLUCION DE COMPRAS Y VENTAS
[ Mes |

Enero 2026 $ 29 838 587 ARS

Febrero 2026 $0 $70774 566 ARS
Marzo 2026 $ 115531 837 $81130998 ARS

TOTAL $ 145 370 424 $ 151 905 564 ARS

Fuente: Empresa.

3.2 VENTAS A PAN AMERICAN ENERGY S.L. SUC. ARGENTINA

La empresa no informé ventas a PAE.

3.3 PROVEEDORES

La empresa no informé Proveedores.

3.4 CLIENTES
Nombre y Apellldo = Nacmnalldad o Monto Anual
[
VISTA ENERGY ARGENTINA S.A.U. Argentina 33-51595089-9 $1 000 000
2 MOTO MECANICA ARGENTINA S.A. Argentina 30-50078693-7 $ 1000 000 usD
3 METALURGICA ALTO VALLE S.A. Argentina 30-71461314-2 $ 500 000 usD

Fuente: Empresa.

3.5 SEGUROS

3.5.1 Registro de contratos con las ART
PREVENCION

N° de contrato: 5838981

Desde: 01/03/2026 - Alta de afiliacién

Hasta: Afiliacién vigente

3.5.2 Contratos extinguidos por falta de pago

No se registran contratos extinguidos por falta de pago.
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3.5.3 Otros Seguros contratados

[ N° | Tipo de Seguro Compaiiia Aseguradora Suma Asegurada
1 Caucién Afianzadora Latinoamericana 737157 $ 274 560 000 ARS
Fuente: Empresa.
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4- Comercio Exterior

4.1 IMPORTACIONES

No se registraron operaciones de importacion vinculadas a la empresa analizada.

4.2 EXPORTACIONES

No se registraron operaciones de exportacion vinculadas a la empresa analizada.
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5- Situacion Bancaria @

STATUS BANCARIO

CHEQUES SITUACION DIFERENTE ULTIMA MAX\MA POSICION
RECHAZADOS A NORMAL POSICION (VALOR MAX. ULTIMOS 24 MESES)
NO NO

No Informa No Informa

5.1 CHEQUES RECHAZADOS

No registra cheques rechazados.

5.2 CENTRAL DE DEUDORES

No se registra informacion de Bancos

5.3 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO

LN [ Etdd
1 Banco Santander Rio S.A. ARS
Fuente Empresa.
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6- Situacion Judicial Comercial

6.1 CARATULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDADO

No se registran Juicios Comerciales como Demandado.

6.2 CARATULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDANTE

No se registran Juicios Comerciales como Demandante.

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES

6.3.1 Detalle de Inscripciones Fiscales

GANANCIAS SOCIEDADES ACTIVO 2025-12

30 IVA ACTIVO 2025-12
103 REGIMENES DE INFORMACION ACTIVO 2024-10
211 BP-ACCIONES O PARTICIPACIONES ACTIVO 2024-10
217 SICORE-IMPTO.A LAS GANANCIAS ACTIVO 2026-02
301 EMPLEADOR-APORTES SEG. SOCIAL ACTIVO 2026-03
5900 IIBB CONVENIO MULTILATERAL ACTIVO 2025-12

Contribuyente no amparado en los beneficios promocionales INDUSTRIALES establecidos por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 y 22973, a la
fecha de emisién de la presente constancia.

Esta constancia no da cuenta de la inscripcion en el Impuesto sobre los Bienes Personales ni del Impuesto Exteriorizacion - Ley 26476, la cual de
corresponder debera solicitarse en la Dependencia donde se encuentra inscripta la referida.

6.3.2 Informe Estado de Deudas por Provincia

Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudacion de la Pcia. de Bs. As.

Contribuyente
Identificacién: Contribuyente sin Deuda
Situacién actual: Categoria 0

Referencias de categorias

Categoria 0 Contribuyente sin deuda.

Categoria 1 Desde $501 hasta $4.500

Categoria 2 Desde $4.501 hasta $10.000

Categoria 3 Mayor a $10.000

Categoria 4 CONTRIBUYENTE EN INSTANCIA JUDICIAL

La informacién expuesta es la registrada al 21/05/2026 en las bases de datos de la Agencia de Recaudacién de la Provincia de Buenos Aires, siendo
la resultante de la sumatoria de las deudas asociadas al Impuesto Inmobiliario, a los Automotores, a las Embarcaciones Deportivas y a los Ingresos
Brutos, respecto de la CUIT consultada.

Para el célculo de la deuda expuesta, se considera aquella con antigiiedad mayor a los sesenta dias. No se consideran aquellos sujetos que posean
un Unico Inmueble Urbano Edificado con Valuacion Fiscal menor a $50.000, quienes posean una deuda global menor a $500 o quienes posean un
automotor de modelo inferior al afio 2000. Para el caso del Impuesto sobre los Ingresos Brutos, sélo se consideran aquellos casos con Titulos
Ejecutivos iniciados y aquellos con planes de pago caducos. En la categoria 4 se encuentran los contribuyentes con deudas en proceso de ejecucién
judicial como asi también los planes de regularizacién de deuda judicial siempre que el mismo se encuentre caduco.
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Agente de Recaudacion
Identificacion: CUIT INEXISTENTE COMO AGENTE DE RECAUDACION.

6.3.3 Embargos

No se detecté informacién.

6.3.4 Otra informacion Fiscal o Previsional de Interés
Periodo Pres. DDJJ Aporte Seg. Soc. Aporte Obra Soc. Contr. Patronal

DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION S.A., CUIT 30718933877, no presenta sanciones laborales publicadas
en el listado REPSAL vigente al 21/05/2026.

REPSAL

Registro publico de empleadores con sanciones laborales
Ley 26.940

Se deja constancia que a la fecha de emision, DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION S.A. CUIT 30718933877
no registra sanciones en el REPSAL, conforme al Art. 2 de la Ley 26.940

Fecha de emisién: 21/05/2026 (vilido inicamente por el dia de emisidn)
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7- INTEGRIDAD

7.1 INTEGRIDAD

SEARCH CRITERIA

Datos consultados: DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION SA - 30718933877
Fecha: 21/05/2026

Sources checked: List of worldwide politicians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons): profiles of persons who hold political
office, their immediate family members. close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide; Reputation
- Global Foreign Officials List. SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations.

SEARCH CRITERIA

Datos consultados: ROLANDI LUCAS ANTONIO - 20103680221
Fecha: 09/05/2026

Negative
Sources checked: List of worldwide politicians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons); profiles of persons who hold political
office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide; Reputation
- Global Foreign Officials List. SDN and Financial Intelligence Units. following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations.

SEARCH CRITERIA

Datos consultados: ROLANDI LUCIA GRACIELA - 27293942043
Fecha: 09/05/2026

Sources checked: List of worldwide politicians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons); profiles of persons who hold political
office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide; Reputation
- Global Foreign Officials List. SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations.

SEARCH CRITERIA

Datos consultados: ROLANDI ANGELA - 27331550715
Fecha: 09/05/2026

Sources checked: List of worldwide politicians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons); profiles of persons whe hold political
office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide; Reputation
- Global Foreign Officials List, SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations.

SEARCH CRITERIA

Datos consultados: DI RAIMONDO FRANCISCO JAVIER - 20266911522
Fecha: 21/05/2026

Sources checked: List of worldwide politicians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons): profiles of persons who hold political
office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide; Reputation
- Global Foreign Officials List, SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF {Financial Action Task Force) recommendations.
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SEARCH CRITERIA

Datos consultados: CHIVILO IGNACIO - 20284183054
Fecha: 09/05/2026

Sources checked: List of worldwide politicians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons); profiles of persons who hold political
office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List. Profiles of entities listed worldwide: Reputation
- Global Foreign Officials List, SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations.

SEARCH CRITERIA

Datos consultados: BUCCIARELLI ADRIAN OSCAR - 20242937245
Fecha: 21/05/2026

Sources checked: List of worldwide politicians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons); profiles of persons whe hold political
office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide; Reputation
- Global Foreign Officials List. SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations.

SEARCH CRITERIA

Datos consultados: PASQUINELLI PABLO ANDRES - 20332720199
Fecha: 21/05/2026

Sources checked: List of worldwide peoliticians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons). profiles of persons who hold political
office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide; Reputation
- Global Foreign Officials List, SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations.

SEARCH CRITERIA

Datos consultados: LANDA MUSACCHIO SANTIAGO JUAN - 20283882481
Fecha: 21/05/2026

Negative

Sources checked: List of worldwide pcliticians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons); profiles of persons who hold political
office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide; Reputation
- Global Foreign Officials List, SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations.

SEARCH CRITERIA

Datos consultados: POCHINTESTA CARAM MATIAS OSCAR - 23313800369
Fecha: 21/05/2026

Sources checked: List of worldwide politicians and government controlled entities (also known as PEPs, for politically exposed persons). profiles of persons who held political
office, their immediate family members, close associates, and companies under their control; Crime - Global Enforcement List, Profiles of entities listed worldwide; Reputation
- Global Foreign Officials List. SDN and Financial Intelligence Units, following the FATF (Financial Action Task Force) recommendations.

7.2 INFORMACION DE PRENSA NEGATIVA

No se detecté informacién de prensa negativa.
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8- Estados Contables IR

8.1 DATOS CONTABLES

Activo
Fecha Balance 31/12/2025
Caja y Bancos 30 000
Inversién corriente 0
Ant Créditos por ventas [5}
Otros Créditos 150
Bienes Cambio 0
Bienes Intangibles 0
Otros Activos Corrientes o
Total De Activo Corriente 30150
Créditos Por Ventas 0
Otros Créditos No Corrientes 0
Otras Inversiones No Corrientes ]
Bienes De Uso Valor De Origen o
Depreciacion Acumulada 0
Bienes De Uso 0
Activos Intangibles 0
Otros Activos No Corrientes (1}
Total Activo No Corriente 0
Total Activo 30150
Meontos expresados en miles de Pesos Argentinos
CAPITAL DE TRABAJO ESTRUCTURA PATRIMONIAL

35,000 35,000

30,000 30,000

25,000 25,000

20,000 20,000

15.000 15,000

10,000 10,000

5,000 5.000

0= O
2025 2025
B Activo Corriente [l Pasivo Corriente W Activo [l Pasivo [l| Patrimonio Neto
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Pasivo / Patrimonio Neto

Fecha Balance 31/12/202!

Cuentas Por Pagar (Deudas Comerciales) 0
Préstamos (Deudas Bancarias) 0
Remuneraciones Y Cargas Sociales o
Cargas Fiscales 150
Anticipos De Clientes 0
Otros Pasivos 0
Total Pasiva Corriente 150
Cuentas Por Pagar o
Préstamos 0
Deudas Fiscales 0
Otros Pasivos (No Corrientes) 0
Previsiones 0
Total Pasiva No Corriente 0
Total Pasivo 150
Capital Social 41515
Resultados No Asignados -11515
Patrimonio Neto 30000

Montos expresados en miles de Pesos Argentinos

Estado de Resultados

ha Balanc
Ventas 0
Compras Del Ejercicio 0
Costos de las mercaderias, productos, servicios vendidos (¢}
Resultado Bruto 0
Amortizaciones 0
Gastos de Comercializacidn 0
Gastos de Administracion 0
Gastos Financieros o
Otros Ingresos 0
Otros Egresos 0
Resultades financieros y por tenencia (incluyenda result.por exposicién a inflacién) -9.465
Impuesto a las Ganancias 0
Resultado -5 465

Montos expresados en miles de Pesos Argentinos
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Indices de Gestion

Analisis Patrimonial

Fecha Balance 31/12/2025

Solvencia Patrimonial 200,00
Patrimania Neto / Pasivo Tots!

Endeudamiento Total 0,01

Pasivo Total / Patrimonio Neta

Endeudamiento Corriente 0,01

Pasivo Carriente { Patrimania Neto

Capital de Trabajo 30 000 000,00

Activo Corriznta - Pasivo Carriente

Analisis Financiero

Fecha Balance 31/12/2025

Liquidez Corriente 201,00
Ac

0 Corriente f Pasive Corriente

Liquidez Seca (Prueba Acida) 201,00

{Activo Corriente — Bienes de Cambio) / Pasivo Corriente

Rotacion de Créditos 0,00

Ventas [ Créditos por Ventas

Rotacion de Pasivo Corriente 0,00

(Pasivo Corriente * 365) / ({Compras + Gastos) * 1.21)

Rotacion De Inventarios 0,00

Costo Marcade Bs. de Cambio

Rotacion de Activos 0,00
Ventas / Activo Totzl

Rotacion de Activo Fijo 0,00
Ventas / 8s. de Uso

Préstamos sobre Patrimonio Neto 0,00

2mos / Patrimanio Neto

Meses de Deuda 0,00

{Préstamos (o BCRA] * 12) [ Ventas

Dias de Deuda 0,00

(Préstamos (o BCRA) * 365) / Vantas
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Analisis de Rentabilidad

Fecha Balai 31/12/2025
Margen Bruto 0,00
(Resultado Bruto [ Ventas) * 100

Margen Neto 0,00
{Resuitado Neto / Ventas] * 100

Margen Operativo 0,00
(Resuitado Neto + Otros Egrasos — Otros Ingresas) / Vent

EBIT 0
Resultada Bruto - Amortizacions - Gastos de comercializaciin - Gastos de Administracion

EBIT/Ventas 0,00
(EBIT/Ventas)* 100

Margen s/ Patrimonio 0,32
(Resuitado Neto / Patrimanio Neto) * 100

Margen s/ Activo 31,39
(Resuitado Neto / Activa Total) * 100

EBITDA -5 464 628
Resultada Neto + Amartizaciones + Gastos Financieras + Impussta 3 las gnancias

EBITDA / Pasivo -63,10
(Resultado Neto + Amartizacionss + Gastos Financieros + Impussto 2 la:

EBITDA / Ventas 0,00
(Resultado Neto + Amortizaciones + Gastos Financierns + Impussto 2 |25 ganancias) [ Ventas

EBITDA / Intereses 0,00

{Resultado Neto + Amortizacionss + Gastos Finandieros + Impuesto a [=s gan

Analisis de Eficiencia

Fecha Balance 31/12/2025

Gastos Financieros / Ventas 0,00

Gastos Financizras / Ventas

Gastos Comerciales [ Ventas 0,00

Gastos Comerciales / Ventas

Gastos de Administracion / Ventas 0,00

Gastos d= Administracion / Ventas

Gastos Totales / Ventas 0,00

(Gastos de Administracion + Gastas Financieros + Gastos Comerciales] [ Ventas

Inversiones en Bienes De Uso 0,00

(Patrimonia Neta / Bs. de Uso) * 100

Vida Restante de los Bienes de Uso 0,00

Bienes de Uso / Amortizacianes

Montos expresados en miles de Pesos Argentinos
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SITUACION ECONOMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL

Para el andlisis de la situacion econémica financiera y patrimonial de la Empresa se usé el Estado Contable

correspondientes al segundo ejercicio 2025 (fecha de cierre 31/12) expresados en pesos argentinos. Informacion

auditada sin salvedades.

2.

ANALISIS DE CUENTAS

En el andlisis de las cuentas de DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION S.A., comenzamos con las
ventas, que en el Ultimo periodo informado son de $0. Esto indica una ausencia total de ingresos por
servicios, lo cual es alarmante para una empresa de servicios. La falta de ventas puede ser un reflejo de
una disminucién en la demanda de sus servicios o una incapacidad para competir en el mercado. Dado el
contexto inflacionario extremo en Argentina, con una inflacion prevista para 2024 superior al 180%, la falta
de ingresos es un problema critico que debe abordarse de inmediato.

En cuanto al activo corriente, se observa un valor de $30.150.000, compuesto casi en su totalidad por caja
y bancos ($30.000.000). Esto sugiere que la empresa tiene una alta liquidez inmediata, pero también podria
indicar una falta de inversién en activos productivos o en la expansién de sus operaciones. El activo no
corriente es inexistente, lo que podria ser preocupante si la empresa necesita activos fijos para operar
eficientemente.

El pasivo corriente es de $150.000, lo que es relativamente bajo en comparacién con el activo corriente,
sugiriendo una buena capacidad para cubrir deudas a corto plazo. No hay pasivo no corriente, lo que indica
que la empresa no tiene deudas a largo plazo, lo cual es positivo en términos de riesgo financiero, pero
también podria limitar su capacidad de crecimiento si no estd utilizando financiamiento externo para
expandirse.

El patrimonio neto es de $30.000.000, lo que refleja una estructura de capital sélida en términos de activos
netos. Sin embargo, los resultados no asignados son negativos, con un valor de -$11.515.319, lo que indica
que la empresa arrastra pérdidas de ejercicios anteriores. Esto representa un 38% del patrimonio neto, lo
que califica como un "nivel de capitalizacidon débil". La empresa necesita mejorar su rentabilidad para

fortalecer su posicién patrimonial.

ANALISIS DE RATIOS

El analisis de ratios proporciona una visién mas clara de la salud financiera y patrimonial de la compafiia.

La solvencia de la empresa es muy satisfactoria, con un ratio de 200, lo que indica una capacidad
excepcional para cubrir sus pasivos con sus activos. Sin embargo, este alto nivel de solvencia podria ser
engafioso debido a la falta de ingresos operativos.

El endeudamiento corriente es de 0.01, lo que indica que la empresa tiene un bajo nivel de endeudamiento a
corto plazo. Esto es positivo, pero también podria sugerir que la empresa no esta utilizando el
apalancamiento financiero para crecer.

La liquidez corriente es de 201, lo que es extremadamente alto y sugiere que la empresa tiene mas que
suficiente liquidez para cubrir sus obligaciones a corto plazo. Sin embargo, esta alta liquidez podria ser un

signo de ineficiencia si el capital no se estd utilizando para generar ingresos.
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El capital de trabajo es de $30.000.000, lo que es mas que suficiente, dado que no hay ventas. Sin embargo,
la falta de ingresos significa que este capital no esta siendo utilizado de manera efectiva para generar
retornos.

El resultado bruto sobre ventas es 0, lo que indica que no hay rentabilidad operativa. EI EBIT también es 0,
lo que sugiere que la empresa no estda generando ganancias antes de intereses e impuestos. La

rentabilidad sobre ventas es 0, lo que refleja pérdidas operativas.

En Resumen:

3.

La situacién econémica resulté insatisfactoria, con ventas inexistentes y rentabilidad negativa. La falta de
ingresos impacta negativamente en el desempefio general, y la empresa debe enfocarse en estrategias
para aumentar sus ventas y mejorar su rentabilidad.

La situacién financiera resulta satisfactoria. la empresa tiene una posicién sélida en términos de liquidez y
capital de trabajo, lo cual es satisfactorio. Sin embargo, la falta de ingresos pone en riesgo su

sostenibilidad a largo plazo.

La situacién Patrimonial resulté dispar, con una alta solvencia pero un nivel de capitalizacion débil debido a

las pérdidas acumuladas.

KEY METRICS

A continuacion, se presentan los valores de los ratios clave:

“Solvencia (valor esperado > 1):" 200

“Endeudamiento Corriente: (valor esperado < 1):" 0.01

“Endeudamiento Total (valor esperado < 1):" 0.01

“Liquidez Corriente (valor esperado > 1.2):" 201
“EBIT / Ventas” (valor esperado > 0.15):" 0

“Rentabilidad sobre Ventas (valor esperado > 10%):” 0 %

FIDELITAS ® 48/54



. DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION S.A.

8.2 ANALISIS VERTICAL
Periodos Analizados 2024/2025
Concept dic-25 Analisis de la Financiacion - Activos
100%  Bienes de Uso
Caja y Bancos 30.000.000 90% -
. @ 80% . .
Inversiones corrientes - w Bienes de Cambio
70% -
Creditos porventas - %
P 60% W Creditos por ventas
10/ 4
Ofros Créditos 150.000 BoE
40% - ’ x
. . w Inversiones corrientes
Bienes de Cambio & 30% -
20%
Bienes de Uso - 100/: ] w Caja y Bancos
Ofros activos corrientes = 0% -
2025
Activo Corriente 30.150.000
- Analisis de la Financiacion - Pasivos & Pasivo no Corriente
Cl
90% -
Deudas Comerciales - 80% u Otros Pasivos
) 70%
Deudas bancarias - 60% 1 & Doudas
. 50% - sociales/Deudas
Deudas sociales/Deudas fiscales 150.000 » fiscales
40% 1 w Deudas bancarias
Ofros Pasivos - 30% -
20% - )
Pasivo no Corriente 1 10% 4 Deudas Comerciales
0% -
Pasivo 150.000 2025
Andlisis de los gastos
100% w Otro egresos
) 90% -
Gastos Comerciales - 80% |
Gastos Administracion - 40% 1 m Gastosiandiers
60% -
Gastos Financieros 1 50% 1
40% u Gastos
Ofro egresos 9.464.628 |  30% 1 Gl
20%
Impuesto a las ganancias - 10% - u Gastos Comerciales
0%
Total 9.464.629 2025
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8.3 ANALISIS PATRIMONIAL

5

Activo Corriente y Pasivo Corriente
35.000.000
Solvencia 200,00 30,000,000 - .
Patrim onio Neto sobre Activo 100% 25.000.000 1
Endeudamiento corriente 0,01 20.000.000
Capital corriente 1,00 15.000.000 -
Activo no Cte sobre Activo 0% 10.000.000 -
Financiacion del activo no cte. 30.000.001,00 5.000.000 1
Deuda bancaria sobre Pasivo 0% B
2025
Deudas Coierciales sebrePagive 0% u Activo Corriente w Pasivo Corriente
Info dic-25 Estructura Patrimonial
35.000.000
Activo Corriente $ 30.150.000 || 35 900,000 -
Activo no Corriente $ 1|/ 25.000.000 -
: 20.000.000 -
Activo $ 30.150.000
15.000.000 H
Pasivo Corriente $ 150.000
10.000.000 -
Pasivo no Corriente $
5.000.000
Pasivo $ 150.000 =
2025
Patrim onio Neto $ 30.000.000 u Activo u Pasivo u Patrimonio Neto
Solvencia Endeudamiento corriente
250,00 0,01
200,00 0,01
0,00 -
150,00 -
0,00
100,00 -
0,00
50,00
0,00
0,00 - 0,00 -
2025 2025

Importes Expresados en Miles de Pesos
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8.4 ANALISIS DE RENTABILIDAD

Periodos Analizados 2024/2025
Analisis de rentabilidad dic-25 Resultado bruto sobre ventas
60%
55%
Rentabilidad de la inversion total -31,5% 50%
45%
Rentabilidad ordinaria de la inversion -31,5% 40%
35%
Rentabilidad ordinaria sobre el activo -31,4% 30%
25%
10/
Resultado bruto sobre ventas 0,0% 200&
15%
10%
Rentabilidad sobre Ventas -946462800,0% 5%
0% !
Costo del financiamiento 0,0% 2025
: Estructura de Resultados
Info dic-25
2.000.000
Ventas $ 1 "
2025
Costo de Ventas $ -|| (2.000.000)
Resultado del ejercicio $ -9.464.628 || (4.000.000)
Ebit $ -|| (6.000.000)
Ebit/Ventas 0,00% (8.000.000)
EBITDA/Ventas -9.464.627,00 (10.000.000)
EBITDA/Intereses 9.464.627.00 w Ventas w Costo de Ventas w Resultadodel ejercicio

Ebit/Ventas Rentabilidad sobre Ventas Rentabilidad Ordinaria
100,0% 100,0% T—sfActivos—————

14,00%
90,0% 90,0%
12,00% 80,0% 80,0%
70,0% 70,0%

10,00%
60,0% 60,0%

8,00%
50,0% 50,0%
6,00% 40,0% 40,0%
30,0% 30,0%

4,00%
20,0% 20,0%

2,00%
10,0% 10,0%
0,00% 0,0% 0,0%

2025 2025 2025

Importes Expresados en Miles de Pesos
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8.5 ANALISIS FINANCIERO

Periodos Analizados 24/2025

Analisis Financiero dic-25 & GGG Plazo Promedio de Pagosy Cobros
45.000.000 -
- . 40.000.000 -
Liquidez corriente 201,00 35.000.000 -
30.000.000 -
Liquidez acida 201,00 | 25.000.000 -
20.000.000 -
i ” . . 15.000.000 A
Rotacion del pasivo corriente dias 45.247.934 10,000,000 -
5.000.000 -
Rotacion de las cuentas a cobrar - -4
2025
Efecto Palanca -0,31 u Rotacion del pasivo corriente dias @ Rotacion de las cuentas a cobrar
Info dic-25 35.000.000 Exposicién Financiera
30.000.000
Caja yBancos 30.000.000 || 25.000.000 -
Credit @ 20.000.000 -
reditos por ventas - 15.000.000
Deudas Comerciales - [ 10000000 1
5.000.000 -
Deudas bancarias % -
2025
Deuda Financiera s/ P.Neto - u Caja y Créditos wDeudas Comerciales y Bancarias
atios
Analisis de Liquidez Efecto Palanca
250,00 ]
200,00
150,00
100,00
50,00
0,00
W Liquidez corriente 2025 Liquidez acida
Ventas Compras
100 100
90 920
80 80
70 70
60 60
50 50
40 40
30 30
20 20
10 10
0 ) 0 )
2025 2025

Importes Expresados en M iles de Pesos
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8.7 CALCULO DE CAPACIDAD DE CONTRATACION

Datos Estadisticos Niveles de Crédito tedricos s/Balance

Ventas Mensuales 0 $ S/Patrimonio Neto - $
Compras Mensuales - $ S/Capital de Trabajo - $
Modo de Cobro s/Balance dias S/Activos Liquidos - $
Modo de Pago s/Balance 48721648 dias S/Variables Combinadas - $
Plazo 15 30 45 60 90 120
90%
0 0 0 0 0 0
80%
0 0 0 0 0 0
oo 0 0 0 0 0 0
0%
0 0 0 0 0 0
Depende a
a a 40%
. 0 0 0 0 0 0
eptada
0%
0 0 0 0 0 0
0%
0 0 0 0 0 0
0%
0 0 0 0 0 0
° 0 0 0 0 0 0

Importes Expresados en Miles de Pesos + Tax 21%
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8.8 SCORE DE BALANCE

DIGITO SOLUCIONES DE AUTOMATIZACION S.A.

Periodos Analizados

Expresado
por

Concepto

Analisis Patrimonial

Solvencia

2024/2025

Expresado
por

Grade Concepto

Analisis Financiero

Liquidez corriente

199,02

Grade

Deudas Comerciales sobre Pasivo
Analisis de renta

Rentabilidad de la inversion total

Gastos Financieros sobre Ventas

Endeudamiento corriente ratio 0,01 Liquidez acida 199,02
Capital corriente % Rotacién del pasivo corriente dias dias 48721648
Activo no Cte sobre Activo % Rotacién de las cuentas a cobrar dias -
Financiacion del activo no cte. ratio Efecto Palanca

Deuda bancaria sobre Pasivo % Analisis de Eficiencia

Gastos Comerciales sobre Ventas

Gastos Administracion sobre Ventas

Rentabilidad ordinaria de la inversién % Gastos Totales sobre Ventas
Rentabilidad ordinaria sobre el activo % Vida restante de Bienes de Uso
Resultado bruto sobre ventas % Rotacién de bienes de cambio
Rentabilidad sobre Ventas % Rotacién del activo

Costo del financiamiento %

Ebit/Ventas %

EBITDA/Ventas %

EBITDA/Intereses %

Solvencia

Endeudamiento corriente

Capital corriente

Activo no Cte sobre Activo
Financiacion del activo no cte.
Deuda bancaria sobre Pasivo
Deudas Comerciales sobre Pasivo
Liquidez corriente

Liquidez acida

Rotacion del pasivo corriente dias
Rotacion de las cuentas a cobrar
Efecto Palanca

Rentabilidad de la inversion total

F ili ordinaria de la i

Rentabilidad ordinaria sobre el activo
Resultado bruto sobre ventas
Rentabilidad sobre Ventas

Costo del financiamiento
Ebit/Ventas

EBITDANentas

EBITDA/Intereses

Gastos Financieros sobre Ventas
Gastos Comerciales sobre Ventas
Gastos Administracién sobre Ventas
Gastos Totales sobre Ventas

Vida restante de Bienes de Uso
Rotacion de bienes de cambio

Rotacion del activo

“ Trend

u Average
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