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1.1 CALIFICACIÓN Y EVALUACIÓN  

 
 

Según políticas de calificación de PAN AMERICAN ENERGY SL SUC. ARGENTINA 

  

1- Resumen Ejecutivo 
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1.2 CONCLUSIÓN 

 

 

 

 

LÍMITE DE COMPRA 
(30% sobre ventas) VENTAS BALANCE 

VENTAS POST-
BALANCE 

Ventas ARS 349 517 530 ARS 2 281 642 300 

Límite de compra ARS 104 855 259 ARS 684 492 690 

 

TAGING NOA S.A. inició sus actividades en el año 2022 en la Ciudad Autónoma de Salta, brindando Servicios 

de Automatización y Control de Procesos Industriales. Sus accionistas son: ALEJANDRO GUSTAVO BALDO 

(80%) y MÁXIMO CORNEJO CABANILLAS (20%). Según el Form. 931 01/2025, cuenta con 29 empleados 

registrados. Tiene afiliación vigente con ASOCIART ART. Opera normalmente con el sistema financiero. No 

registra cheques rechazados por falta de fondos. El informe de Deuda de la Agencia de Recaudación de la 

Provincia de Buenos Aires informa que es un CUIT sin bienes asociados. Se encuentra al día con el pago de 

Aportes y Contribuciones a la Seguridad Social. No registra sanciones laborales en el listado REPSAL. No se 

detectaron Eventos de Integridad, Juicios del fuero comercial como demandado ni Notas de Prensa 

Negativas.  

Desde el punto de vista contable, el ejercicio cerrado a 06/2024 a TAGING NOA S.A. refleja una situación 

económica satisfactoria. Se presentaron ventas por $349.5 Millones. La rentabilidad sobre ventas fue muy 

buena (12.54% s/ventas). Al contar con Pasivos, se lograron calcular los indicadores Financieros y 

Patrimoniales más representativos, siendo sus valores insatisfactorios: la Solvencia Patrimonial fue muy baja 

(0.17), el Capital de Trabajo fue insuficiente y el Endeudamiento Corriente fue elevado (5.68). La 

Capitalización resultó escasa (PN está compuesto mayormente por Resultados Acumulados). No obstante la 

Liquidez Corriente se ubicó en valores adecuados de 1.2. Las ventas post balance (5 meses) proyectan un 

incremento exponencial interanual del 1017%.  

Según los datos analizados, la compañía presenta una performance financiera y patrimonial debilitada, ante 

esto se recomienda operar con cautela, teniendo en cuenta también su corta trayectoria en el mercado. 
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2.1 CONSTITUCIÓN / ESTATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS/ ESTATUTO 

Razón Social TAGING NOA S. A.. 

CUIT 30-71781301-0. 

Domicilio DEAN FUNES 771, (4400), SALTA, SALTA, ARGENTINA 

Actividad 711009 - SERVICIOS DE ARQUITECTURA E INGENIERÍA Y SERVICIOS 

CONEXOS DE ASESORAMIENTO TÉCNICO N.C.P. 
 

Forma Jurídica SOCIEDAD ANÓNIMA 
 

Fecha de Contrato Social 07/07/2022 

Patrimonio neto al 2023 $ 40 417 256 

Cantidad Empleados 29 (Fuente: 01/2025) 

Domicilio Legal DEAN FUNES 771, (4400), SALTA, SALTA, ARGENTINA 

 

 
  

2- Datos Organizacionales  
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2.2 RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

TAGING NOA S.A. es una empresa 100% Argentina, que comienza su actividad en 1994, brindando Servicios de 

Automatización y Control de Procesos Industriales. 

Fuente: Empresa  

 

 

 

2.3 MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

MISIÓN. 

“Proveer las mejores soluciones es el compromiso que asumimos todos los días con nuestros clientes, trabajando 

junto a ellos para entender y anticiparnos a sus necesidades, aumentando su capacidad competitiva, transformando 

nuestro conocimiento en valor con "Ingeniería Inteligente"; de igual manera con nuestros empleados, brindándoles la 

oportunidad de aprender, crecer y desarrollarse reflejando su participación en la calidad de cada servicio que 

prestamos.” 

 

VISIÓN. 

“Posicionar a TAGING como empresa líder nacional en servicios de Ingeniería, tener una organización flexible que 

nos permita adaptarnos ágilmente a los cambios, ya sean de los mercados o de las tecnologías, nacionales e 

internacionales, de manera de poder crecer en forma sostenida y sustentable.” 

 

VALORES. 

“En cada etapa de nuestro crecimiento, nos enfocamos en captar valores como una gran familia, que a través del 

tiempo, nos permitan seguir creciendo en forma ordenada, organizada y ética. Hoy estamos orgullosos de la 

empresa que construimos y seguimos apostando a las personas valiosas de nuestra sociedad con estos valores: 

 Participación    

 Integridad, Autonomía, Libertad y Responsabilidad    

 Iniciativa    

 Liderazgo 

 Flexibilidad    

 Innovación y Creatividad     

 Calidad y Excelencia     

 Mejora Continua”    

Fuente: Empresa  

 

 

 

2.4 INFORMACIÓN ADICIONAL / DATOS DE INTERÉS 

2.4.1 Certificado Fiscal para Contrataciones de la Administración Nacional 

Información no proporcionada por la empresa.  
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2.4.2 Constancia de inscripción AFIP/IIBB/Ganancias  
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Fuente: Empresa 
 

 

 

2.5 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 

No se detectó información. 
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2.6 ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 

 
Fuente: Empresa  

 

 

 
2.7 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES 

2.7.1 Socios / Accionistas 

Razón Social Nacionalidad/Pais Tax ID % 

ALEJANDRO GUSTAVO BALDO Argentina 20-23798214-3 80.00 

MÁXIMO CORNEJO CABANILLAS Argentina 20-25801940-8 20.00 
Fuente: Empresa. 
 

 

2.7.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas 

N° Razón Social Nacionalidad/Pais Tax ID Tipo de Relación 

 TAGING S.A. Argentina 30707583092 N/I 
Fuente: Empresa. 
 

 

2.7.3 Directivos 

Nombre y Apellido Nacionalidad/Pais Tax ID Cargo 

ALEJANDRO GUSTAVO BALDO Argentina 20-23798214-3 Presidente 

MÁXIMO CORNEJO CABANILLAS Argentina 20-25801940-8 Director 

GABRIELA JUDITH BORRELLO Argentina 27-22470267-7 Director Suplente 
Fuente: Empresa. 
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2.7.4 Antecedentes de Principales Directivos 
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2.8 ACTIVOS  

2.8.1 Inmuebles 

No se detectó información.  

 

 

2.8.2 Rodados 

 Ford Ranger DC XLS 3.0L V6 4x4 10AT D; Modelo 2024  

 Ford Ranger DC XLS 3.0L V6 4x4 10AT D; Modelo 2025  

 Ford Ranger Raptor 3.0L V6 BIT GTDI 4x4 10AT; Modelo 2024 

Fuente: Empresa  

 
 
 
2.9 PUBLICACIONES OFICIALES 

Provincia: BOLETIN OFICIAL DE LA PROVINCIA DE SALTA Fecha: 30/07/2024 
TAGING NOA SA - DESIGNACIÓN DE AUTORIDADES - MODIFICACIÓN DE CONTRATO Mediante Asamblea General Ordinaria del 
25 de enero de 2024 los señores accionistas resolvieron designar los nuevos miembros Directorio, quedando conformado del 
siguiente modo: a) Director Titular y Presidente: Sr. Alejandro Gustavo Baldo, argentino, Documento Nacional de Identidad N° 
23.798.214, con domicilio especial en la calle Deán Funes N° 771, Ciudad de Salta. b) Director Titular: Máximo Cornejo 
Cabanillas, argentino, Documento Nacional de Identidad N° 25.801.940, casado, ingeniero, con domicilio especial en la calle 
Deán Funes N° 771, Ciudad de Salta, y c) Director Suplente: Sra. Gabriela Judith Borrello, Documento Nacional de Identidad N° 
22.470.267, con domicilio especial en Deán Funes Nro. 771, Ciudad de Salta. Mediante Asamblea General Extraordinaria de 
fecha 22 de febrero de 2024 los accionistas resolvieron reformar el estatuto de la sociedad. Como consecuencia queda 
modificado en su Cláusula Nº 13 del estatuto social de la siguiente manera Artículo Décimo Tercero: el ejercicio social cerrará 
el 30 de septiembre de cada año, en cuya fecha se confeccionará el inventario, balance general y demás estados contables 
conforme a las disposiciones legales y reglamentarias en vigencia y normas técnicas en la materia. La Asamblea puede 
modificar la fecha de cierre de Ejercicio inscribiendo la resolución respectiva en la Inspección General 0 de Personas Jurídicas 
y Registro Público de comercio. Las utilidades líquidas y realizadas se destinarán: a) cinco por ciento (5 %) hasta el alcanzar el 
veinte por ciento (20 %) del capital social para el fondo de reserva legal; b) a remuneración del directorio y gerentes y de 
acuerdo a lo establecido en el artículo 261 de la Ley 19.550; c) el saldo, en todo o en parte, a dividendos de las acciones 
ordinarias o fondo de reserva facultativos o de previsión, a cuenta nueva o al destino que determine la Asamblea. 
 
Provincia: BOLETIN OFICIAL DE LA PROVINCIA DE SALTA Fecha: 02/03/2024 
TAGING NOA S.A. Mediante Asamblea General Ordinaria del 25 de enero de 2024 los señores accionistas resolvieron designar 
los nuevos miembros Directorio, quedando conformado del siguiente modo: a) Director Titular y Presidente: Sr. Alejandro 
Gustavo Baldo, argentino, Documento Nacional de Identidad N° 23.798.214, con domicilio especial en la calle Deán Funes N° 
771, Ciudad de Salta. b) Director Titular: Máximo Cornejo Cabanillas, argentino, Documento Nacional de Identidad N° 
25.801.940, casado, ingeniero, con domicilio especial en la calle Deán Funes N° 771, Ciudad de Salta, y c) Director Suplente: 
Sra. Gabriela Judith Borrello, Documento Nacional de Identidad N° 22.470.267, con domicilio especial en Deán Funes Nro. 771, 
Ciudad de Salta. Mediante Asamblea General Extraordinaria de fecha 22 de febrero de 2024 los accionistas resolvieron 
reformar el estatuto de la sociedad. Como consecuencia queda modificado en su Cláusula Nº 13 del estatuto social de la 
siguiente manera Artículo Décimo Tercero: el ejercicio social cerrará el 30 de septiembre de cada año, en cuya fecha se 
confeccionará el inventario, balance general y demás estados contables conforme a las disposiciones legales y reglamentarias 
en vigencia y normas técnicas en la materia. La Asamblea puede modificar la fecha de cierre de Ejercicio inscribiendo la 
resolución respectiva en la Inspección General de Personas Jurídicas y Registro Público de comercio. Las utilidades líquidas y 
realizadas se destinarán: a) cinco por ciento (5 %) hasta el alcanzar el veinte por ciento (20 %) del capital social para el fondo 
de reserva legal; b) a remuneración del directorio y gerentes y de acuerdo a lo establecido en el artículo 261 de la Ley 19.550; c) 
el saldo, en todo o en parte, a dividendos de las acciones ordinarias o fondo de reserva facultativos o de previsión, a cuenta 
nueva o al destino que determine la Asamblea. 
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OTRAS PUBLICACIONES 

Por las proyecciones en el litio, Alpat en San Antonio verá un crecimiento en la demanda 
Fecha: 23/12/2024 Fuente: rionegro.com.ar 
Para no tener la necesidad de importar carbonato de sodio para el litio, la empresa Alcalis de la Patagonia (Alpat), instalada en 
San Antonio Oeste, debería incrementar su producción a 2027. Un informe elaborado por la Cámara Argentina de Empresas 
Mineras (CAEM) contabilizó la demanda de insumos químicos de cara a la operación y ampliación de cinco proyectos para 
obtener litio. Entre las conclusiones, se dio a conocer que el requerimiento de carbonato de sodio a 2027 crecerá 3,7 veces. La 
única productora de este insumo en el país es Alcalis de la Patagonia (Alpat), en San Antonio. El informe de CAEM fue 
elaborado en conjunto con la Cámara de la Industria Química y Petroquímica (CIQyP) y la empresa Taging. Plantean diversos 
escenarios a futuro sobre la demanda de insumos químicos para el desarrollo de la industria minera del litio en el país. En la 
actualidad, estos representan alrededor del 48% de los costos operativos, por lo que el abastecimiento gana relevancia. El jefe 
de Economía de CAEM, Nadav Rajzman, explicó que “este análisis explora la demanda de insumos químicos, los 
requerimientos técnicos específicos y la capacidad de abastecimiento local de la industria. La investigación busca contribuir a 
la planificación estratégica del crecimiento de este sector, fundamental para el desarrollo económico del NOA y del país”. El 
informe, cuyas conclusiones se detallan más adelante, evalúan Cal, Soda Ash (carbonato de sodio), Soda Cáustica, Ácido 
Clorhídrico y Dióxido de Carbono. «El informe también analiza los desafíos y las oportunidades que enfrentarán las empresas 
del sector químico y petroquímico argentino para abastecer este aumento en la demanda, destacando la necesidad de 
fortalecer la infraestructura industrial y promover la innovación tecnológica en el ámbito de la producción de insumos para la 
minería», resaltaron desde la CIQyP. El director ejecutivo de la CIQyP, Jorge de Zavaleta, subrayó que «la industria química y 
petroquímica del país está en una posición estratégica para proveer los insumos que necesita la minería del litio, y es 
fundamental que trabajemos de manera conjunta para asegurar que el crecimiento de este sector se traduzca en desarrollo 
económico sostenible para la Argentina». En el primer semestre de 2024, la Argentina se posicionó como el cuarto productor 
de litio en el mundo, ya que la producción superó las 31.000 toneladas de Carbonato de Litio (LCE). Refleja un incremento del 
63% en comparación con el mismo período de 2023.  Los resultados del informe de productos químicos para la minería de litio 
En el informe se refleja que a partir de la puesta en marcha de cinco proyectos y ampliaciones, Argentina ya cuenta con una 
capacidad instalada para producir 158.500 toneladas LCE. Además, cuenta con proyectos con puesta en marcha planificada 
que le permitirán incrementarla hasta 465.800 toneladas LCE. «Para estimar la demanda futura de insumos químicos, se relevó 
de las operadoras el consumo por tonelada LCE producida. Con base en esta información y la experiencia de Tging como 
empresas de ingeniería especializada, se obtuvo un factor de consumo por tonelada de carbonato de litio para cada reactivo«, 
explicaron. Para evaluar la demanda, se trabajó sobre dos escenarios. El primero es a 2025, donde se proyecta una producción 
anual de 236.500 toneladas LCE a través de los proyectos en construcción. Mientras que el segundo, a 2027, pasa a 465.800 
toneladas LCE, al sumar los que aún están en carpeta. A grandes rasgos, el consumo adicional de insumos químicos que 
generarán los nuevos proyectos de litio tendrá impacto en la capacidad instalada. «Los mayores impactos se observan en 
Soda Ash (producido en Alpat), y Ácido Clorhídrico, en tanto que en cal es moderado y relativamente menor para soda 
cáustica», explicaron. En el caso de la cal, existe una importante capacidad instalada en San Juan. De concretarse los 
proyectos previstos para el Escenario 2, la producción de litio demandaría el 43% de este. Sobre la Soda Ash, la demanda 
superará ampliamente la capacidad productiva actual y en el escenario 2 representa 3,7 veces las posibilidades de producción 
actuales. En la actualidad, Alpat tiene una capacidad instalada de 250.000 toneladas anuales. El último registro en 2023 
expone que la producción fue de 159.000 toneladas. Para la Soda Cáustica, los escenarios de producción de litio implican un 
incremento de máxima del 29% de demanda, por lo que es posible que se cubra en su mayoría con la capacidad instalada 
actual. «No obstante, podría haber inversiones para producir mayor proporción en formato perlado», expresaron. En cuanto al 
Ácido Clorhídrico, en el primer escenario el incremento de la demanda será del 40%, mientras que en el segundo alcanza al 
80% de la capacidad instalada actual. Por ende, se requerirán nuevas inversiones. Respecto al Dióxido de Carbono, no se 
cuentan con datos de la capacidad instalada. La demanda debería ser abastecida desde plantas de separación de CO2 
localizadas en el Noroeste argentino y en otros puntos del país. 
 
Taging, nombrada mejor proveedora minera del país, vuelve a la minería tradicional 
Fehca: 23/12/2024 Fuente: dinamicarg.com 
La empresa creció de la mano del litio y se dedica a los servicios profesionales para proyectos mineros en exploración y 
explotación. En el evento Argentina Oro, Plata y Cobre los reconocieron por ser los mejores prestadores de servicio. Taging, 
una empresa proveedora de servicios mineros, fue reconocida como la mejor en esta franja en todo el país en el evento 
Argentina Oro, Plata y Cobre. Su presidente, Alejandro Baldo, habló con Dinamicarg en la oficina nueva que abrieron en San 
Juan, desde donde planean hacer un salto del litio a metales tradicionales, tanto en Cuyo como en la Patagonia. Explicó cuáles 
fueron las claves para convertirse en un actor fuerte en proyectos de gran escala, exploraciones y también el desarrollo de 
tecnología que podrían exportar. El universo de los proveedores mineros es diverso, están quienes venden productos 
terminados, pero de menor complejidad, como pueden ser botellas de agua o comida para tener en entornos alejados, a 
quienes hacen servicios de profesionales o tecnológicos específicos. Taging está en este último sector. La empresa argentina, 
que opera en el NOA y ahora también en Cuyo, se dedica a prestar asistencia con un personal altamente capacitado, 
conocimiento en minería y experiencia en campo. Este rubro permite, por ejemplo, que una minera que se encuentra en 
exploración y necesita hacer un estudio ambiental o económico, contrate a la firma, que aporta a sus profesionales y hace los 
trabajos necesarios. La exploradora u operadora minera no debe ampliar su planta de trabajadores, pero cuenta con el 
respaldo de los avales nacionales e internacionales, por lo que confía en el resultado. Baldo explicó que en la firma que 
encabeza tienen capacidades desde las instancias “greenfield”, los primeros pasos, hasta el paso a explotación o ampliación a 
tareas nuevas. Incluyen ingeniería, administración, logística, gerenciamiento de proyectos. No solo trabajan con las 
operadoras, también lo hacen con otros proveedores, a los que ayudan a alcanzar los niveles de excelencia que requiere la 
industria. Ahora están avanzando a certificar trinorma, que incluye seguridad, medioambiente y calidad. Estos procesos 
permiten escalar las capacidades de un proyecto rápidamente, más que si tuvieran que usar sus propios profesionales o 
contratar nuevos. Así obtienen informes de factibilidad, ambientales, datos sobre cómo mejorar o hacer un nuevo sistema de 
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logística o una ingeniería para ampliar una planta o proceso. Es un rubro de servicios que requiere tener a mano personal 
capacitado, algo que Argentina puede ofrecer, en especial en zonas donde ya existen proyectos mineros. También deben 
contar criterios de calidad internacionales. Un informe de factibilidad, por ejemplo, debe cumplir con las condiciones de las 
bolsas de valores internacionales, porque ahí es donde irán a buscar inversores las mineras. Debido a todas estas exigencias, 
muchas operadoras y exploradoras del sector buscan estos servicios en el exterior. El hecho de que Taging se haya metido en 
este sector tan competitivo, es resultado de los 20 años de experiencia y en el criterio de buscar profesionales que hayan 
estado en el terreno minero, explicó Baldo. “Nuestro país tiene sus particularidades, muchos de los proyectos mineros están en 
la altura, lo que cambia desde la química de los procesos hasta cómo rinde el personal. También desde lo administrativo y sus 
normas son muy diferentes”, explicó Baldo. Esto se traduce en que los profesionales locales no solo saben de minería, sino 
que saben de minería en Argentina. Por eso Juan Aciar, gerente de operaciones en la oficina de Cuyo, dijo que decidieron 
nombrar la empresa Taging Ingeniería Inteligente.   De proveedores del litio, a toda la cadena minera Tanging ingeniería existe 
desde hace 30 años, pero hace 20 empezaron a trabajar en el rubro minero. Sus primeros contratos, siempre ofreciendo 
ingeniería, fueron con Cerro Vanguardia, un proyecto de oro y plata ubicado en Santa Cruz. Iniciaron en lo que hoy llaman 
minería tradicional. El salto al litio fue el tipo de producción que los llevó a escalar a su tamaño actual, con 85 profesionales y 
la capacidad de ofrecer 170.000 horas de trabajo anuales. En 2011 Galaxy comenzó a buscar una empresa para hacer su 
factibilidad. Taging se presentó, fueron auditados y cumplieron con los requisitos, por lo que en 2012 se convirtieron en la 
primera compañía argentina en hacer un estudio de este tipo que se presentó en mercados internacionales. Empezaron a 
crecer y ofrecer cada vez más servicios de ingeniería y en la actualidad han trabajado en prácticamente todos los proyectos del 
litio, en distintas etapas. En 2021 crearon Taging NOA, que desde Salta trabaja para proyectos para toda la región, en 
Catamarca y Jujuy. El director de esta oficina es Máximo Cornejo, salteño con experiencia en el sector. En la actualidad el 
objetivo es volver a los metales tradicionales. Por eso en noviembre abrieron una oficina en San Juan, provincia desde la que 
quieren trabajar para todo Cuyo, pero también la Patagonia. Buscan aprovechar la experiencia de los profesionales que tiene 
trabajando en grandes minas como Veladero para ofrecer servicios a toda la cadena. Están buscando ampliar la planta de 
personal, para lo que buscarán contratar trabajadores que se hayan desempeñado en campo, pero también formar a jóvenes 
con los criterios de calidad internacional. Desde la provincia quieren ofrecer servicios a los incipientes proyectos en 
exploración de Mendoza, pero también volver a las minas de oro y plata de Santa Cruz y otros lugares donde también está 
volviendo la exploración de metales preciosos. Nuevas tecnologías para exportar conocimiento Dentro de su cartera de 
proyectos, Taging tiene dos desarrollos estratégicos. Uno de sus últimos hitos fue ser parte del comisionado y precomisionado 
de una planta de litio. Esto, detalló Cornejo, tiene que ver con probar las instalaciones y capacidades antes de que se inicie la 
producción industrial, con lo que redactan un informe y proponen mejoras a la minera. Esto lo están haciendo junto a la minera 
francesa Eramet, que tiene un sector interno de desarrollo de tecnología llamado Eurodia. Con ellos están probando la que 
podría ser la primera planta de extracción directa de litio del país. Existen también otros desarrollos. Baldo contó que tienen 
“un departamento de procesos donde estamos haciendo desarrollos en torno a software”. Con este han hecho un sistema 
propio para el proceso de comisionado y precomisionado, que le permite al personal “ir con tablets y levantar los datos en el 
lugar, que luego descargan y tiene la información online disponible”. También están haciendo simulaciones de procesos, para 
predecir la concentración y la producción futura, para que la planta esté preparada para el producto que va a entrar, esto 
mismo lo están llevando a otros procesos menos tradicionales dentro del litio. Esto los posiciona como un proveedor de valor 
agregado local para brindar asistencia y correcta decisión sobre qué tipo de tecnología aplicar. De lograrlo, Taging conseguiría 
uno de los pasos más importantes en el desarrollo de proveedores locales: lograr que el conocimiento aplicado a proyectos 
dentro del país sirva en otras regiones, pudiendo exportar conocimiento y no solo materia prima. 
 
El empresario que le dio us$ 1.000.000 al amigo con el que compartía asados 
Fecha: 26/02/2017 Fuente: clarín.com 
“Nos estafó una persona que se sentaba a comer conmigo y con mis hijos.” Alejandro Baldo (47) todavía no lo puede creer. Es 
el principal damnificado en la causa por el fraude de los 11 millones de dólares. Para peor, dice que lo estafó alguien a quien 
creía “su amigo”, Armando Dalmaso. Por las pérdidas, Alejandro y su familia pasaron de vivir en “La Deseada”, un barrio privado 
de Ezeiza, a alquilar un departamento en Mataderos. En la Justicia pudo demostrar que invirtió un millón de dólares suyos y de 
las ganancias de su compañía en feedlots. “Era tal lo psicótico de Dalmaso que buscó en su entorno a gente que primero era 
de su confianza y estos contactos traían a otros allegados”, cuenta Baldo. Ahora, junto con la mayoría de las víctimas de la 
estafa, quieren que la justicia comercial remate los bienes de los procesados y los distribuya: “Es lo que necesitamos, estamos 
destrozados”, pide.  Conoció a Dalmaso a fines de 2002, cuando ambos trabajaban para una multinacional de autopartes. “Es 
un tipo muy preparado, con mucho conocimiento en la apertura de negocios. Es muy hábil. La relación de respeto mutuo 
profesional derivó en una amistad. Él después se fue de la multinacional y se asoció con otra persona y fundaron Capital Lion 
Assets Management. Hacían fiestas todos los años con inversores locales y gente de afuera”, explica Baldo. “En 2007 cuando 
tuvo un ACV y se alejó de esa empresa, me avisó y yo retiré los fondos, al igual que mis allegados. Yo había puesto el dinero 
por un tema de confianza, porque lo conocía”, indica el empresario. “Tanto yo como mis padres y amigos pudimos sacar el 
dinero. Y al año me enteré que pasó algo como lo que ocurrió después con DG Proyectos. Desaparecieron y no devolvieron el 
dinero”, agrega. “Con la experiencia positiva que habíamos tenido los que estuvimos en Capital Lions y logramos sacar el 
dinero, continuamos teniendo confianza en él”, relata el hombre. “Y lo pusimos en DG Proyectos”. El empresario asegura que el 
fraude lo “afectó emocionalmente” y “en la salud”. “Yo tenía un muy buen pasar. Vivía en un barrio privado, tenía dos autos; uno 
era un 0km importado. Tuve que vender todo para ganar liquidez, incluso pagar sueldos de los empleados de la empresa”, 
señala. Y afirma que la estafa sería aún mayor:“Hay un montón de dinero informal que no está verificado porque es de gente 
que no lo tenía declarado. Lo que se ha robado este hombre fue mucho más que 11 millones”. Cuando descubrió todo, 
Alejandro encaró a Dalmaso. “Le llegué a decir: ‘Dame la mitad del dinero y no te hago juicio’. Pero me respondió que ‘no 
llegaba ni al 30%’”, concluye. 
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2.10 CERTIFICACIONES 

2.10.1 Certificaciones de Calidad 

N° Certificado Expedido por Fecha Emisión Fecha Vencimiento 

1 ISO 9001:2015 En proceso de certificación con DNV 20/02/2025 20/02/2025 

2 ISO 14001:2015 En proceso de certificación con DNV 20/02/2025 20/02/2025 

3 ISO 45001:2018 En proceso de certificación con DNV 20/02/2025 20/02/2025 
Fuente: Empresa. 
 
 
 
2.10.2 Distinciones Obtenidas 

No se detectó información.  

 

 

2.10.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria 

No se detectaron programas de responsabilidad social. 

 

 

 

2.11 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2023 13 1 1 15 

2024 28 1 1 30 

2025 27 1 1 29 
Fuente: Empresa. 



 

 

TAGING NOA S. A. 

 

FIDELITAS ®            20/45 

 

 

  



 

 

TAGING NOA S. A. 

 

FIDELITAS ®            21/45 

 

 

 

Fuente: Empresa  

 

 

2.12 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2024 14 1 2 17 

2025 12 1 2 15 
Fuente: Empresa. 
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3.1 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGÚEDAD EN EL MERCADO  

 

 

3- Situación Comercial 
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Fuente: Empresa  
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3.2 DETALLES Y EVOLUCIÓN DE COMPRAS Y VENTAS 

Mes Ventas (montos sin impuestos) Compras (montos sin impuestos) Moneda 
Octubre 2024 $ 473 735 561 $ 151 197 770 ARS 

Noviembre 2024 $ 570 960 366 $ 344 949 840 ARS 
Diciembre 2024 $ 511 133 505 $ 46 402 248 ARS 

Enero 2025 $ 725 812 868 $ 409 375 157 ARS 
TOTAL: $ 2 281 642 300 $ 951 925 015 ARS 

Fuente: Empresa.  
 

 

 

3.3 VENTAS A PAN AMERICAN ENERGY S.L. SUC. ARGENTINA 

La empresa no informó ventas a PAE. 

 

 

 

3.4 PROVEEDORES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Origen 

Tax ID 
Monto Anual 
de Compras 

Moneda 

1 SERDECO S.A.S. Argentina 30-71754131-2 $ 218 638 909 ARS 

2 PM Servicios Empresarios S.R.L. Argentina 30-67778735-6 $ 87 941 900 ARS 

3 DE LOS RIOS CARLOS JAVIER Argentina 20-29738619-1 $ 71 990 777 ARS 
Fuente: Empresa.  
 

 

 

3.5 CLIENTES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Destino 

Tax ID 
Monto Anual 

de Ventas 
Moneda 

1 ERAMINE SUDAMÉRICA S.A. Argentina 30-71142062-9 $ 0 N/A 

2 MINERA ANDINA DEL SOL S.R.L. Argentina 30-68234719-4 $ 0 N/A 

3 PROYECTO PASTOS GRANDES S.A. Argentina 30-71538193-8 $ 0 N/A 

4 CASPOSO ARGENTINA LTD Argentina 30-70819749-8 $ 0 N/A 

5 GALAN LITIO S.A. Argentina 30-71736364-3 $ 0 N/A 

6 ARENA MINERALS INC Canadá 55-00000204-5 $ 0 N/A 

7 HATCH LTD Canadá 55-00000204-5 $ 0 N/A 

8 MANSFIELD MINERA S.A. Argentina 30-68727231-1 $ 0 N/A 

9 SALES DE JUJUY S.A. Argentina 30-70977625-4 $ 0 N/A 

10 GALAXY LITHIUM (SAL DE VIDA) S.A. Argentina 30-71105187-9 $ 0 N/A 
Fuente: Empresa.  
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3.6 SEGUROS 

3.6.1 Registro de contratos con las ART 

Aseguradora: ASOCIART 
N° de contrato: 5591512 
Desde: 01/08/2024 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: Afiliación vigente 
 

Aseguradora: GALENO 
N° de contrato: 5338955 
Desde: 14/11/2022 - Alta de afiliación 
Hasta: 31/07/2024 - Cambio de Aseguradora 
 

 

3.6.2 Contratos extinguidos por falta de pago 

No se registran contratos extinguidos por falta de pago. 

 

 

3.6.3 Otros Seguros contratados 

N° Tipo de Seguro Compañía Aseguradora Nº Póliza Suma Asegurada Moneda 
1 Integral de Comercio Zúrich 5-277844 $ 665 000 000 ARS 
2 Automotor Zúrich 9-6126125 $ 214 487 000 ARS 
3 Automotor Zúrich 9-5841633 $ 189 725 000 ARS 
4 Automotor Zúrich 9-6091621 $ 135 657 000 ARS 

5 Seguro de Vida 
Colectivo Allianz 220170530558 $ 100 547 460 ARS 

6 Seguro de Vida 
Obligatorio Allianz 240180053591 $ 24 882 000 ARS 

Fuente: Empresa.  
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4.1 IMPORTACIONES  

No se registraron operaciones de importación vinculadas a la empresa analizada. 

 

 
 

 

4.2 EXPORTACIONES 

No se registraron operaciones de exportación vinculadas a la empresa analizada. 

 

 

 

4- Comercio Exterior 
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5.1 CHEQUES RECHAZADOS 

No registra cheques rechazados. 

 
 
 
5.2 CENTRAL DE DEUDORES 

 
Importes expresados en Miles de Pesos 

1 Situación Normal (atraso hasta 30 días) 

2 Con Riesgo Potencial (atraso de 31 a 90 días) 

3 Con Problemas (atraso de 91 a 180 días) 

4 Con Alto Riesgo de Insolvencia (atraso de 181 a 365 días) 

5 Irrecuperable (atraso de más de 365 días) 

6 Irrecuperable por Disposición Técnica (Morosos de ex-entidades financieras, con atraso de más de 180 días) 

  B.C.R.A. no informa 

 
 

 

 
  

5- Situación Bancaria 
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5.3 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

N° Entidad Deuda Moneda 

1 BBVA $ 0 USD 

2 BBVA $ 0 ARS 
Fuente Empresa. 
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6.1 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDADO 

No se registran Juicios Comerciales como Demandado.  

 

 

 

6.2 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDANTE 

No se registran Juicios Comerciales como Demandante.  

 

 

 

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES 

6.3.1 Detalle de Inscripciones Fiscales 

Código Nombre Estado Fecha Inscripción 

10 GANANCIAS SOCIEDADES ACTIVO 2022-10 

30 IVA ACTIVO 2022-10 

103 REGIMENES DE INFORMACIÓN ACTIVO 2022-10 

301 EMPLEADOR-APORTES SEG. SOCIAL ACTIVO 2022-11 

5900 IIBB CONVENIO MULTILATERAL ACTIVO 2023-03 
 

Contribuyente no amparado en los beneficios promocionales INDUSTRIALES establecidos por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 y 22973, a la 
fecha de emisión de la presente constancia. 
Esta constancia no da cuenta de la inscripción en el Impuesto sobre los Bienes Personales ni del Impuesto Exteriorización - Ley 26476, la cual de 
corresponder deberá solicitarse en la Dependencia donde se encuentra inscripta la referida. 
 
 
 
6.3.2 Informe Estado de Deudas por Provincia 

Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de la Pcia. de Bs. As.  

Contribuyente 
Identificación: CUIT SIN BIENES ASOCIADOS 
 

 
 
 
6.3.3 Embargos 

No se detectó información.  

 

 

Agente de Recaudación 
Identificación: CUIT INEXISTENTE COMO AGENTE DE RECAUDACION. 

6- Situación Judicial Comercial 
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6.3.4 Otra información Fiscal o Previsional de Interés 

 
 
 
TAGING NOA S. A., CUIT 30717813010, no presenta sanciones laborales publicadas en el listado REPSAL vigente al 
24/02/2025. 
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7.1 INTEGRIDAD 

 

 

 

 

 

 
 
7.2 INFORMACIÓN DE PRENSA NEGATIVA 

No se detectó información de prensa negativa. 

 

 

 

 

7- INTEGRIDAD 
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8.1 DATOS CONTABLES  

 

 

  

8- Estados Contables 
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SITUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL  

Para el análisis de la situación económica financiera y patrimonial de la Empresa se utilizaron los Estados Contables 

correspondientes a los ejercicios 2022 y 2023 (fecha de cierre 31/12) expresados en pesos argentinos. Información 

auditada sin salvedades. 

 

1. ANÁLISIS DE CUENTAS 

El análisis de las cuentas contables de TAGING NOA S.A. revela variaciones significativas, lo que es crucial para 

evaluar su situación financiera.  

- Las ventas alcanzaron los $349.517.530. Este es un dato relevante, ya que en el año anterior no se 

registraron ventas, lo que indica un crecimiento significativo en la actividad de la empresa.  

- En cuanto al Activo Corriente, se observa un incremento de $1.300.005 en 2022 a $276.443.659 en 2023. 

Este aumento es notable y puede atribuirse principalmente al incremento en Créditos por Venta, que 

pasaron de $101.932 a $158.601.016, y a un aumento en Caja y Bancos de $420.087 a $30.901.634. Estos 

cambios sugieren una mejora en la capacidad de la empresa para generar y gestionar efectivo, así como un 

aumento en las cuentas por cobrar, lo que podría indicar un crecimiento en la base de clientes. 

- El Activo No Corriente también muestra un incremento, de $0 en 2022 a $1.810.815 en 2023, lo que podría 

reflejar inversiones en activos fijos o mejoras en la infraestructura de la empresa, necesarias para soportar 

el crecimiento en las operaciones. 

- Por el lado del Pasivo Corriente, se observa un aumento de $4.717.564 en 2022 a $229.499.847 en 2023. 

Este incremento significativo podría ser motivo de preocupación, ya que indica un aumento en las 

obligaciones a corto plazo, principalmente en Deudas Comerciales, que alcanzaron los $169.271.034. 

- El Pasivo No Corriente también aumentó a $8.337.371, lo que sugiere un incremento en las obligaciones a 

largo plazo. 

- El Patrimonio Neto pasó de un valor negativo de -$3.417.560 en 2022 a $40.417.256 en 2023, lo que indica 

una mejora significativa en la posición patrimonial de la empresa. Este cambio positivo se debe 

principalmente al Resultado del Ejercicio, que fue de $43.834.816 en 2023, reflejando una recuperación y un 

fortalecimiento del capital propio. Finalmente, los Resultados No Asignados, que pasaron de -$4.661.991 

en 2022 a $39.172.825 en 2023, representan una proporción del 96.9% del Patrimonio Neto. Esta alta 

proporción indica un "Nivel de Capitalización" débil, ya que una gran parte del patrimonio está compuesto 

por resultados no asignados, lo que podría ser un riesgo en términos de estabilidad financiera a largo 

plazo. 

 

 

2. ANÁLISIS DE RATIOS 

El análisis de ratios proporciona una visión más clara de la salud financiera y patrimonial de la compañía.  

- La Solvencia de TAGING NOA S.A. en 2023 es de 0.17, lo que indica un "alto riesgo" en términos de 

capacidad para cubrir sus pasivos totales con su patrimonio neto. Este nivel de solvencia es preocupante, 

ya que está muy por debajo del valor esperado de 1, lo que sugiere que la empresa podría enfrentar 

dificultades para cumplir con sus obligaciones a largo plazo. 
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- El Endeudamiento Corriente es de 5.68, lo que califica a la empresa como "muy endeudada" a corto plazo. 

Este nivel de endeudamiento es elevado y podría limitar la capacidad de la empresa para financiar sus 

operaciones diarias sin recurrir a más deuda. 

- La Liquidez Corriente es de 1.2, lo que se considera "adecuada". Esto indica que la empresa tiene 

suficientes activos corrientes para cubrir sus pasivos corrientes, aunque no con un margen amplio. La 

gestión de la liquidez será crucial para mantener la estabilidad operativa. 

- El Capital de Trabajo, calculado como la diferencia entre el Activo Corriente y el Pasivo Corriente, es 

positivo, pero representa menos del 10% de las Ventas, lo que se califica como "deficiente". Esto sugiere 

que la empresa podría enfrentar restricciones en su capacidad para financiar el crecimiento o absorber 

shocks financieros. 

- El Resultado Bruto sobre Ventas es del 78.8%, lo que indica un nivel de rentabilidad "muy bueno". Este 

margen sugiere que la empresa es eficiente en la gestión de sus costos directos en relación con sus 

ingresos. 

- El EBIT es de $65.432.805, lo que representa un 18.7% de las Ventas. Este nivel de EBIT es "bueno", 

indicando que la empresa tiene una sólida capacidad para generar ganancias operativas antes de 

considerar los costos financieros y los impuestos. 

- La Rentabilidad sobre Ventas es del 12.54%, lo que se considera "suficiente" para una empresa de 

servicios. Este nivel de rentabilidad sugiere que la empresa está generando un retorno adecuado sobre sus 

ingresos, aunque hay margen para mejorar. 

 

 

3. KEY METRICS 

A continuación, se presentan los valores de los ratios clave para TAGING NOA S.A.: 

- Solvencia (valor esperado > 1): 0.17 

- Endeudamiento Corriente (valor esperado < 1): 5.68 

- Endeudamiento Total (valor esperado < 1): 5.88 

- Liquidez Corriente (valor esperado > 1.2): 1.2 

- EBIT / Ventas (valor esperado > 0.15): 0.187 

- Rentabilidad sobre Ventas (valor esperado > 10%): 12.54% 

 

 

La situación económica y financiera de TAGING NOA S.A. presenta tanto fortalezas como debilidades. La empresa 

ha mostrado un crecimiento significativo en sus ventas en 2023, superando la inflación y reflejando una expansión 

en su base de clientes. Sin embargo, este crecimiento ha venido acompañado de un aumento considerable en el 

endeudamiento, especialmente a corto plazo, lo que podría limitar su flexibilidad financiera. 
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8.2 ANÁLISIS VERTICAL 
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8.3 ANÁLISIS PATRIMONIAL 
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8.4 ANÁLISIS DE RENTABILIDAD 
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8.5 ANÁLISIS FINANCIERO 
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8.6 ANÁLISIS DE FLUJO DE FONDOS 
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8.7 CÁLCULO DE CAPACIDAD DE CONTRATACIÓN 

 

  



 

 

TAGING NOA S. A. 

 

FIDELITAS ®            45/45 

 

8.8 SCORE DE BALANCE 

 


