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1.1 CALIFICACIÓN Y EVALUACIÓN  

 
Según políticas de calificación de PAN AMERICAN ENERGY SL SUC. ARGENTINA 

  

1- Resumen Ejecutivo 
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1.2 CONCLUSIÓN 

 

 

 

 

LÍMITE DE COMPRA 
(30% sobre ventas) VENTAS BALANCE VENTAS POST-

BALANCE 

Ventas ARS 22 751 897 260 ARS 11 388 515 335 

Límite de compra ARS 6 825 569 178 ARS 3 416 554 600 

 

CONSULTORIA EN TECNOLOGIA DE INFORMACION SOCIEDAD ANONIMA es una compañía dedicada a 

brindar soluciones digitales con el fin de impulsar la estrategia de negocios de sus clientes. Fue constituida 

en el año 1995 en la Ciudad Autónoma de Buenos Aires. Sus accionistas son: SOFTTEK DIGITAL 

INNOVATION, S.L. (99.99%, España) y MAURO GABRIEL MATTIODA (0.01%, Argentina). Opera bajo 

certificaciones de calidad ISO 9001 (Vigentes). Según el Form. 931 06/2024 cuenta con 1098 empleados 

registrados. Tiene contrato vigente con SWISS MEDICAL ART y presentó un contrato extinguido por falta de 

pago durante el año 2001. Opera normalmente con el sistema financiero. No se registran cheques 

rechazados por Falta de Fondos. Según el Informe de Estado de Deuda de la Agencia de Recaudación de la 

Provincia de Buenos Aires es un contribuyente sin deuda, sin embargo, su similar de la Provincia de Rio Negro 

informa deudas. Se encuentran al día los pagos de Aportes y Contribuciones a la Seguridad Social. No 

presenta sanciones laborales publicadas en el listado REPSAL. No se presentaron embargos, Juicios del 

fuero Comercial como Demandado ni Notas de Prensa Negativas, pero se detectaron Eventos de Integridad a 

ser evaluados por el área de proveedores. 

Desde el punto de vista contable, el ejercicio cerrado a 12/2023 analizado de un balance Borrador sujeto a 

Revisión, la compañía demostró un deficitario desempeño económico con exponencial incremento en las 

ventas cercano al 280% en comparación al periodo anterior. Este decrecimiento se acompañó de una 

disminución en los Gastos de Estructura y un alza en los Costos Directos. No obstante, los Egresos Netos, 

equivalentes al 13% de las ventas (imputados a Resultados Financieros y por Tenencia) impactaron en la 

pérdida final del -6.36% sobre las ventas, lo que representó un detrimento frente a la buena ganancia de 6.96% 

s/ventas obtenida en el ejercicio anterior. La situación Financiera resultó dispar, el indicador de Liquidez logró 

mantenerse en valores adecuados (pasó de 1.85 a 1.22) a pesar del gran incremento evidenciado por el 

Pasivo Corriente (cercano al 234% interanual). Por su parte, el Capital de Trabajo resultó en una exigua 

relación respecto al Activo (siendo equivalente al 14%). El marco Patrimonial resultó debilitado por 5° periodo 

consecutivo. El incremento del PN (cercano al 85% interanual) no fue suficiente para aplacar el mencionado 

incremento del Pasivo, impactando esto negativamente en los valores de los principales indicadores. La 

Solvencia Patrimonial profundizó en parámetros inadecuados (disminuyó de 0.95 a 0.54) y el Endeudamiento 

Corriente presentó un alza, pasando de 1.03 a 1.87. Por su parte la capitalización continúa siendo limitada, 

con la mayor parte del PN conformado por Resultados Acumulados. Las ventas post balance (5 meses) 

indican un incremento interanual del 20.13%. 

De acuerdo con los datos analizados, la compañía presenta su 2° quebranto dentro de los últimos 5 años 

junto a una debilitada situación patrimonial, ante esto sugerimos operar con cautela. 
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2.1 CONSTITUCIÓN / ESTATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS/ ESTATUTO 

 

Razón Social CONSULTORIA EN TECNOLOGIA DE INFORMACION SOCIEDAD ANONIMA. 

CUIT 30-68151999-4 

Domicilio MAIPU 942 PISO 10, (1340), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES, 
ARGENTINA 

Posibles teléfonos (011) 5252-8100 - 1152528100 - 52528100 -  

Actividad 620100 - SERVICIOS DE CONSULTORES EN INFORMÁTICA Y 
SUMINISTROS DE PROGRAMAS DE INFORMÁTICA 
620900 - SERVICIOS DE INFORMÁTICA N.C.P. 

 

Forma Jurídica SOCIEDAD ANÓNIMA 
 

Fecha de Inscripción 02/08/1995 

Fecha de Contrato Social 21/07/1995 

Capital $ 139 000 

Patrimonio neto al 2023 $ 2 404 183 439 

Cantidad Empleados 1098 (Fuente: Form 931 06/2024) 

Domicilio Legal MAIPU 942 PISO 10, (1340), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES, 
ARGENTINA 

Otros domicilios 060 ,AV. 792, (1900), LA PLATA, AMBA SUR 
MAIPU 942 PISO 10, (1340), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES, 
ARGENTINA 

 

 
  

2- Datos Organizacionales  
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2.2 RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

Softtek ayuda a sus clientes a obtener una ventaja competitiva a través de la implementación de soluciones 

digitales que impulsan sus estrategias de negocio. Nuestra propuesta de valor se centra en las personas y se 

conecta con las necesidades de la organización y la tecnología. Somos una empresa global y la primera en 

introducir el modelo Nearshore, descubre cómo generamos valor a través de la tecnología en www.softtek.com y 

conéctate a nuestras redes sociales @Softtek. 

Fuente: Empresa 

 

 

 

2.3 MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

No se detectó información.  

 

 

 

2.4 INFORMACIÓN ADICIONAL / DATOS DE INTERÉS 

2.4.1 Certificado Fiscal para Contrataciones de la Administración Nacional 

Información no proporcionada por la empresa.  
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2.4.2 Constancia de inscripción AFIP/IIBB/Ganancias  
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Fuente: Empresa 
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2.5 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 

 

 

 

 

2.6 ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 

 
Fuente: Empresa 

 

 



 

 

CONSULTORIA EN TECNOLOGIA DE INFORMACION S.A. 

 

FIDELITAS ®            14/42 

 

2.7 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES 

2.7.1 Socios / Accionistas 

Razón Social Nacionalidad/Pais Tax ID % 

SOFTTEK DIGITAL INNOVATION, S.L. España NIF: B70532163 99.99 

MAURO GABRIEL MATTIODA Argentina 20-18056145-6 0.01 
Fuente: Empresa. 
 

 

2.7.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas 

No se detectó información. 
 

 

2.7.3 Directivos 

Nombre y Apellido Nacionalidad/Pais Tax ID Cargo 

MAURO GABRIEL MATTIODA Argentina 20-18056145-6 Presidente 

CESAR ABEL CAMUSSO Argentina 20-24335386-7 Director Titular 
Fuente: Empresa. 
 
 

 

 

 

2.7.4 Antecedentes de Principales Directivos 
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2.8 ACTIVOS  

2.8.1 Inmuebles 

No se detectó información.  

 

 

2.8.2 Rodados 

No se detectó información.  

 

 

 
2.9 PUBLICACIONES OFICIALES 

Provincia: BORA Fecha: 30/06/2023 
CONSULTORIA EN TECNOLOGIA DE INFORMACION SA CUIT N 30681519994 Por Acta de Directorio del 28/12/2021 se 
modifico la sede social a Maipu 942 piso 22 CABA Autorizado segun instrumento privado acta directorio de fecha 28/12/2021 
Silvina Paris T : 74 F : 155 CPACF e 30/06/2023 N 49275/23 v 30/06/2023 
 
Provincia: BORA Fecha: 22/03/2023 
CONSULTORIA EN TECNOLOGIA DE INFORMACION SA CUIT 30681519994 Por Asamblea Ordinaria del 31/1/2022 por 
vencimiento de mandato se renovaron autoridades: Presidente: Mauro Gabriel Mattioda domicilio especial: Severo de Zequeira 
6949 CABA; Director titular: Cesar Abel Camusso domicilio especial: Piedras 511 piso 3 dpto F CABA y Director suplente: 
Constanza Suarez BOLETIN OFICIAL N 35135 Segunda Seccion Miercoles 22 de marzo de 2023 Villalba domicilio especial 
Sarmiento 3086 piso 5 CABA Autorizado segun instrumento privado acta directorio de fecha 08/08/2022 Silvina Paris T : 74 F : 
155 CPACF e 22/03/2023 N 17988/23 v 22/03/2023 
 
Provincia: CIUDAD DE BUENOS AIRES Fecha: 18/10/2019 
i. Por Acta de Asamblea General Ordinaria de fecha 16/01/2019, el directorio quedó conformado: Presidente: Mauro Gabriel 
MATTIODA. Director Titular: César Abel CAMUSSO y Directora Suplente: Constanza SUAREZ VILLALBA. Los directores 
aceptaron los cargos y fijaron domicilios especiales Mauro Gabriel Mattioda en Severo GG de Zequeira 6949 CABA, César Abel 
Camusso en Piedras 511 piso 3 dpto F CABA y Constanza Suarez Villalba en Sarmiento 3086, piso 5 CABA. ii. Por Asamblea 
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General Extraordinaria del 31/1/2019, se resolvió aumentar el capital de pesos ciento treinta y nueve mil a la suma de PESOS 
SIETE MILLONES QUINIENTOS TREINTA Y OCHO MIL QUINIENTOS SESENTA, quedando reformado el ARTÍCULO CUARTO. 
Autorizado según instrumento público Esc. Nº 72 de fecha 22/04/2019 Reg. Nº 533 Ricardo Galarce - Matrícula: 5139 
C.E.C.B.A. e. 24/04/2019 N° 27195/19 v. 24/04/2019 
 
Provincia: CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES Fecha: 01/08/2016 
CONSULTORIA EN TECNOLOGIA DE INFORMACION S.A. Por Acta de Asamblea General Ordinaria de fecha 22/02/2016, el 
directorio quedó conformado: Presidente: Mauro Gabriel MATTIODA y Directora Suplente: Constanza SUAREZ VILLALBA. Los 
directores aceptaron los cargos y fijaron domicilios especiales Mauro Gabriel Mattioda en Severo GG de Zequeira 6949 CABA y 
Constanza Suarez Villalba en Sarmiento 3086, piso 5 CABA. Autorizado según instrumento público Esc. Nº 160 de fecha 
21/07/2016 Reg. Nº 533 Ricardo Galarce - Matrícula: 5139 C.E.C.B.A. e. 01/08/2016 N° 53444/16 v. 01/08/2016 
 

 

 

OTRAS PUBLICACIONES 

Cómo dirigir una empresa tecnológica sin tener formación en esa disciplina 
Fecha: 20/12/2019 Fuente: lanacion.com 
El fundador del gigante del e-commerce Ali Baba y el hombre más rico de China, Jack Ma, es profesor de inglés. Susan 
Wojcicki, CEO de YouTube, estudió Historia y Literatura en la universidad de Harvard, Estados Unidos; Evan Spiegel, CEO de la 
red social Snapchat, se graduó como diseñador de producto. Estos casos demuestran que para liderar una firma de tecnología 
parece que no es indispensable tener una formación en programación, sistemas o ingeniería. En este sentido, en la Argentina 
también hay casos emblemáticos: Mauro Mattioda, de 50 años, estudió la carrera de Agronomía en la Universidad de Buenos 
Aires, ydesde hace 22 años lidera el negocio de la compañía de soluciones de IT Softtek; entre otros casos está el de la 
licenciada en Publicidad Andrea Fernández, que es Gerente General para la región SOLA de la empresa seguridad informática 
Kaspersky. El secreto para escalar posiciones Fernández, que egresó de la Universidad del Salvador, tiene responsabilidad 
sobre el negocio desde Ecuador hasta la Argentina. "Llevo siete años en Kaspersky, y he manejado diferentes segmentos como 
Consumo y Enterprise. Este recorrido por distintos puestos me permitió llegar hasta mi posición actual ya que así aprendí 
sobre el mercado", explica. Según detalla, aunque su formación no es técnica, la experiencia en la industria juega a favor. "No 
ser ingeniera no es un impedimento para crecer si uno es capaz de rodearse de gente técnica que sabe mucho del tema". Los 
entrevistados admiten que cuando eran universitarios jamás pensaban que el destino los iba a llevar a ocupar las posiciones 
que tienen hoy en día: "Al ocupar el puesto de CEO tuve que reconvertirme para ser un profesional del ámbito de negocios, 
enfocado en analizar datos para tomar decisiones y gestionar inversiones, entre otras acciones que no son técnicas, sino 
propias de los negocios", señala Mattioda. Durante su juventud, mientras estudiaba en la facultad de Agronomía de la 
Universidad de Buenos Aires (UBA), este ejecutivo comenzó a trabajar en el área contable del fabricante de celdas y pilas 
alcalinas Duracell. "Allí me di cuenta que tenía facilidad para automatizar procesos, implementé mi primer ERP, y comencé a 
familiarizarme con los trabajos propios del área de Sistemas". Por aquellos años, hace unas tres décadas, Mattioda recuerda 
que de día procesaba la facturación en los sistemas de la empresa, de noche iba a la facultad, y los fines de semana juntaba 
plantines para cumplir con el herbario de las materias de botánica. Por su desempeñó en Duracell, llegó a ser CIO local, y luego 
realizó proyectos para la región. "Aunque no estudié Sistemas de manera formal, adquirí mucha experiencia para ejecutar 
proyectos en tiempo y forma, y a raíz de esto descuidé mi la carrera universitaria, pero también llegó el reconocimiento: desde 
la casa matriz de la mexicana Softtek, me llamaron para que lidere la apertura de la subsidiaria en la Argentina cuando solo 
éramos dos personas. Por esos años, mi rol como CEO se asemejaba más al trabajo propio de los emprendedores, donde el 
foco estaba en desarrollar procesos, buscar clientes y contratar empleados", recuerda. Actualmente, Mattioda tiene a cargo a 
unas 1400 personas de la Argentina, Venezuela, Chile, Colombia, Perú, Uruguay, Paraguay y Bolivia. Habilidades de otras 
disciplinas que aportan mucho valor Estudiar determinadas materias que no parecen tener relación con la industria 
tecnológica puede llegar a tener un impacto positivo para cualquier gerente general: "Mi formación universitaria me aportó 
mucho, en Agronomía las materias son muy diversas como producción de quesos, anatomía animal, análisis matemático o 
fisiología vegetal, por mencionar solo algunas. En resumen, esta ingeniería brinda una visión científica que aporta valor a la 
carrera profesional, y de hecho, en mi carrera nunca me he enfrentado a problemas tan complejos como en la materia genética 
animal, en la que tenía que resolver una correlación estadística para saber qué macho elegir como reproductor en una zona 
determinada", dice Mattioda, y Fernández opina en la misma línea: "Mi base de Marketing me ha ayudado mucho en mi rol de 
ventas y actualmente me permite delinear estrategias para llegar a los mercados en función de la necesidad de cada 
segmento". Mariano Denaro egresó de UADE como licenciado en Administración de Empresas y contador Público. Era socio de 
un canal de IBM cuando le surgió –hace más de 20 años- la posibilidad de representar a una compañía que por aquel entonces 
era importante: "Así empezó la aventura de Telextorage, para ver cómo podíamos insertarnos en el mercado del 
almacenamiento y el respaldo de datos que, por entonces, estaba poco atendido de manera específica". Hoy, esta pyme provee 
soluciones de almacenamiento de datos, backup y recovery. Según cuenta, su formación administrativa resulta ser una gran 
ventaja para liderar una organización, incluso para superar las tantas crisis económica que atravesó el país en todos estos 
años. "Más allá de los estudios formales, lo fundamental es tener ganas de aprender a través del paso del tiempo", sostiene. 
¿Rareza o tendencia? Mara Schmitman, CEO de Schmitman HR, que es una consultora de Recursos Humanos para empresas 
de tecnología, opina que, si bien la lógica indica que el líder de una organización debe tener una formación relacionada, los 
ejecutivos que provienen de otras disciplinas pueden hacer aportes interesantes: "Como fortaleza, estamos hablando de 
ejecutivos que no están viciados por paradigmas que se dan dentro del área de tecnología, por eso se permiten cuestionar el 
status quo de las cosas y gestionar cambios que otros perfiles no pueden visualizar. Como debilidad, lógicamente no tienen un 
conocimiento acabado del mercado tecnológico, de todos modos esto se puede aprender, aunque dentro de las empresas de 
IT a los colaboradores les gusta hablar con terminología técnica, y esto puede ser un escollo para más de un CEO no tech". 



 

 

CONSULTORIA EN TECNOLOGIA DE INFORMACION S.A. 

 

FIDELITAS ®            17/42 

 

Fernández y Mattioda dicen que para ocupar el puesto N° 1 de cualquier empresa, la clave no está en lo estudiado en la 
universidad, sino en la experiencia, la habilidad para conformar equipos, la capacidad de liderazgo y la pasión por lo que se 
hace. "Es crucial desarrollar habilidades blandas para generar acuerdos con los colaboradores y generar empatía con los 
clientes. En esta industria hay muchas variables que se conjugan para que un proyecto o negocio sea exitoso, a lo que hay que 
sumarle la cuestión de la innovación y la reinvención constante, que es algo que no sucede en otros sectores", agrega 
Mattioda. Schmitman explica que estos ejecutivos también deben tener capacidad analítica, y que le gusten los temas 
vinculados a las nuevas tecnologías. Además, debe estar predispuesto a aprender el idioma de todas las áreas propias de una 
empresa de IT, y aprehender el mindset que traen las personas de tecnología, que es muy ágil y adaptable. Denaro da un 
ejemplo al respecto: "En algunos momentos he sentido que no hablaba el mismo idiomas que los perfiles técnicos, pero 
cuando se tienen ganas de aprender, esto se supera sin problemas". La experta recomienda también estudiar sobre negocios y 
rodearse de gente del área de tecnología de la cual puedan aprender todos los días. Esto es lo que hizo el líder de Softtek: 
realizó un curso de dos años para aprender sobre redes. También se capacitó en estrategia integral de proyectos para 
complementar su perfil. En conclusión, tener un jefe no informático en una firma tecnológica tiende a ser cada vez menos una 
rareza ya que las organizaciones analizan no solo los estudios del candidato sino su evolución profesional. "La clave para ser 
N°1 está en saber gestionar, poder anticiparse a las necesidades del mercado así como en los clientes en particular, y tener 
ganas de aprender", cree Denaro, quien dice "estar feliz por haber estudiado administración y nunca se le ocurrió estudiar 
ingeniería". Y Mattioda concluye: "Muchas veces aparecen personas con mucha formación pero sin paciencia como para 
ejercer roles de menor jerarquía en la organización. Sin embargo, el recorrido a través del organigrama es fundamental para 
desarrollar el liderazgo propio que debe tener un CEO". 
 

 

 

2.10 CERTIFICACIONES 

2.10.1 Certificaciones de Calidad 

N° Certificado Expedido por Fecha Emisión Fecha Vencimiento 

1 ISO 9001 ISO 31/05/2023 31/05/2026 
Fuente: Empresa. 
 

 
Fuente: Empresa 



 

 

CONSULTORIA EN TECNOLOGIA DE INFORMACION S.A. 

 

FIDELITAS ®            18/42 

 

2.10.2 Distinciones Obtenidas 

No se detectó información.  

 

 

2.10.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria 

No se detectaron programas de responsabilidad social. 

 

 

2.11 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2022 765 37 69 871 

2023 932 41 73 1046 

2024 975 37 75 1087 
Fuente: Empresa. 

 

<  
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Fuente: Empresa 

 

 

 

2.12 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2024 164 0 0 164 
Fuente: Empresa. 
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3.1 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGÚEDAD EN EL MERCADO  

SERVICIOS: 

 

INDUSTRIAS: 

Fuente: Empresa 

 

 

3.2 DETALLES Y EVOLUCIÓN DE COMPRAS Y VENTAS 

Mes Ventas (montos sin impuestos) Compras (montos sin impuestos) Moneda 
Enero 2024 $ 1 610 931 065 $ 343 097 976 ARS 

Febrero 2024 $ 2 143 459 421 $ 324 533 661 ARS 
Marzo 2024 $ 1 898 598 795 $ 268 424 222 ARS 
Abril 2024 $ 2 747 117 235 $ 0 ARS 
Mayo 2024 $ 2 988 408 819 $ 0 ARS 

Total $ 11 388 515 335 $ 936 055 859 ARS 
Fuente: Empresa.  
 

 

 

3.3 VENTAS A PAN AMERICAN ENERGY S.L. SUC. ARGENTINA 

La empresa no informó ventas a PAE. 

 

 

3- Situación Comercial 
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3.4 PROVEEDORES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Origen 

Tax ID 
Monto Anual 
de Compras 

Moneda 

1 
CONSORCIO DE PROPIETARIOS EDIFICIO 

MAIPU 938 940 942 948 950 
Argentina 30-63980419-0 $ 1 ARS 

2 AMERICAN EXPRESS ARGENTINA S.A Argentina 30- 57481687-0 $ 1 ARS 

3 GALARCE RICARDO Argentina 20-29038594-7 $ 1 ARS 
Fuente: Empresa.  
 

 

3.5 CLIENTES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Destino 

Tax ID 
Monto Anual de 

Ventas 
Moneda 

1 
ORGANIZACION DE SERVICIOS 

DIRECTOS EMPRESARIOS 
Argentina 30-54674125-3 $ 2 534 511 157 ARS 

2 YPF S.A. Argentina 30-54668997-9 $ 1 362 162 576 ARS 

3 DANONE ARGENTINA S.A. Argentina 30-50111624-2 $ 575 273 644 ARS 

4 AMX ARGENTINA S.A. Argentina 30-66328849-7 $ 567 187 252 ARS 

5 TELECOM ARGENTINA S.A. Argentina 30-63945373-8 $ 478 365 978 ARS 

6 
TECHINT COMPAÑIA TÉCNICA 

INTERNACIONAL SACI. 
Argentina 30-54798102-9 $ 476 400 737 ARS 

7 SWISS MEDICAL S.A. Argentina 30-65485516-8 $ 368 894 473 ARS 

8 RIZOBACTER ARGETINA S.A. Argentina 30-59317405-7 $ 312 520 879 ARS 

9 PREVENCION SALUD S.A. Argentina 30-71304500-0 $ 264 687 128 ARS 
Fuente: Empresa.  
 

 

 

3.6 SEGUROS 

3.6.1 Registro de contratos con las ART 

Aseguradora: SWISS MEDICAL 
N° de contrato: 181866 
Desde: 01/01/2016 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: Afiliación vigente 
 

Aseguradora: PROVINCIA 
N° de contrato: 149659 
Desde: 01/12/2013 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 31/12/2015 - Cambio de Aseguradora 
 

Aseguradora: ASOCIART 
N° de contrato: 225068 
Desde: 01/03/2012 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 30/11/2013 - Cambio de Aseguradora 
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Aseguradora: SMG ART 
N° de contrato: 1883 
Desde: 01/08/2010 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 29/02/2012 - Cambio de Aseguradora 
 

Aseguradora: GALENO 
N° de contrato: 120930 
Desde: 01/09/2004 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 31/07/2010 - Cambio de Aseguradora 
 

 

3.6.2 Contratos extinguidos por falta de pago 

Extinción: 21/10/2001 
Regularización: 21/10/2002 - Por el transcurso de un año 
 

 

3.6.3 Otros Seguros contratados 

N° Tipo de Seguro Compañía Aseguradora Nº Póliza 
Suma 

Asegurada Moneda 

1 
SEGURO DE VIDA 

OBLIGATORIO HSBC SEGUROS CO10-10-171704 $ 10 ARS 

Fuente: Empresa.  
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4.1 IMPORTACIONES  

No se registraron operaciones de importación vinculadas a la empresa analizada. 

 

 

 

4.2 EXPORTACIONES POR PAÍS  

No se registraron operaciones de exportación vinculadas a la empresa analizada. 

 

 

 

 

4- Comercio Exterior 
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5.1 CHEQUES RECHAZADOS 

No se registran cheques rechazados. 
 
 
 
5.2 CENTRAL DE DEUDORES 

 
Importes expresados en Miles de Pesos 

1 Situación Normal (atraso hasta 30 días) 

2 Con Riesgo Potencial (atraso de 31 a 90 días) 

3 Con Problemas (atraso de 91 a 180 días) 

4 Con Alto Riesgo de Insolvencia (atraso de 181 a 365 días) 

5 Irrecuperable (atraso de más de 365 días) 

6 Irrecuperable por Disposición Técnica (Morosos de ex-entidades financieras, con atraso de más de 180 días) 

  B.C.R.A. no informa 

 
 

 

5- Situación Bancaria 
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5.3 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

No se detectó información. 
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6.1 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDADO  

No se registran juicios comerciales como demandado. 

 

 

6.2 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDANTE  

No se registran juicios comerciales como demandante. 

 

 

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES 

6.3.1 Detalle de Inscripciones Fiscales 

Código Nombre Estado Fecha Inscripción 

10 GANANCIAS SOCIEDADES ACTIVO 1995-08 

25 GANANCIA MINIMA PRESUNTA BAJA DEFINITIVA 2002-04 

30 IVA ACTIVO 1995-08 

103 REGIMENES DE INFORMACIÓN ACTIVO 2007-01 

211 BP-ACCIONES O PARTICIPACIONES ACTIVO 2003-05 

216 SIRE - IVA ACTIVO 2020-01 

217 SICORE-IMPTO.A LAS GANANCIAS ACTIVO 2004-06 

218 IMP.A LAS GAN.- BENEF.DEL EXT. ACTIVO 2022-09 

301 EMPLEADOR-APORTES SEG. SOCIAL ACTIVO 2000-07 

353 RETENCIONES CONTRIB.SEG.SOCIAL ACTIVO 2005-04 

767 SICORE-IMPTO.AL VALOR AGREGADO ACTIVO 2012-01 

787 RET ART 79 LEY GCIAS INC A,BYC ACTIVO 2015-02 
Contribuyente no amparado en los beneficios promocionales INDUSTRIALES establecidos por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 y 22973, a la 
fecha de emisión de la presente constancia. 
Esta constancia no da cuenta de la inscripción en el Impuesto sobre los Bienes Personales ni del Impuesto Exteriorización - Ley 26476, la cual de 
corresponder deberá solicitarse en la Dependencia donde se encuentra inscripta la referida. 
 
 
6.3.2 Informe Estado de Deudas por Provincia 

Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de la Pcia. de Bs. As.  

Contribuyente 
Identificación: Contribuyente sin Deuda 
Situación actual: Categoría 0 
 
Referencias de categorías 
Categoría 0 Contribuyente sin deuda. 
Categoría 1 Desde $501 hasta $4.500 
Categoría 2 Desde $4.501 hasta $10.000 
Categoría 3 Mayor a $10.000 
Categoría 4 CONTRIBUYENTE EN INSTANCIA JUDICIAL 
 
La información expuesta es la registrada al 13/08/2024 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, siendo 
la resultante de la sumatoria de las deudas asociadas al Impuesto Inmobiliario, a los Automotores, a las Embarcaciones Deportivas y a los Ingresos 
Brutos, respecto de la CUIT consultada.  
Para el cálculo de la deuda expuesta, se considera aquella con antigüedad mayor a los sesenta días. No se consideran aquellos sujetos que posean 
un único Inmueble Urbano Edificado con Valuación Fiscal menor a $50.000, quienes posean una deuda global menor a $500 o quienes posean un 
automotor de modelo inferior al año 2000. Para el caso del Impuesto sobre los Ingresos Brutos, sólo se consideran aquellos casos con Títulos 
Ejecutivos iniciados y aquellos con planes de pago caducos. En la categoría 4 se encuentran los contribuyentes con deudas en proceso de ejecución 
judicial como así también los planes de regularización de deuda judicial siempre que el mismo se encuentre caduco. 

6- Situación Judicial Comercial 
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Informe Estado de Deuda Agencia Recaudación Tributaria Rio Negro  

Impuesto Planes de Pago Vigentes Intimaciones en Curso Juicios en Curso Situación 

CONVENIO MULTILATERAL NO NO NO Categoría 0 

MULTAS NO NO NO Categoría 3 

Categorías 
Categoría 0 Sin deuda 
Categoría 1 Hasta 5.000 pesos 
Categoría 2 Desde 5.001 hasta 25.000 pesos 
Categoría 3 Desde 25.001 hasta 100.000 pesos 
Categoría 4 Más de 100.000 pesos 

La información expuesta es la registrada al 13/08/2024 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación Tributaria de la Provincia de Río Negro 
respecto a la CUIT consultada. La misma proviene de la sumatoria de importes adeudados vinculados a los impuestos: Inmobiliario, Automotores, 
Ingresos Brutos, Sellos. Para el cálculo de la deuda expuesta, se considera aquella cuyo vencimiento haya operado con fecha anterior al 13/05/2019 y 
no obre constancia de pago de esta. La información se encuentra agrupada, pudiendo incluirse en un concepto deudas por uno o más 
dominios/partidas de propiedad del contribuyente. No se consideran aquellos sujetos que: Registren exenciones vigentes, Sean propietarios de un 
inmueble único comprendido en el Tramo 1. Las columnas de Intimaciones en Curso o Juicios en Curso indican si se han iniciado acciones 
administrativas o judiciales para el cobro de la deuda. Para consultas o reclamos, comuníquese a nuestro Centro de Atención Telefónico (0800-222-
3278) o diríjase a la Oficina más cercana a su domicilio. 

 
6.3.3 Embargos 

No se detectó información.  

 

 

6.3.4 Otra información Fiscal o Previsional de Interés 

 

 

 

 
  

Agente de Recaudación 
Identificación: CUIT INACTIVA COMO AGENTE DE RECAUDACION. 
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CONSULTORIA EN TECNOLOGIA DE INFORMACION SOCIEDAD ANONIMA, CUIT 30681519994, no presenta 

sanciones laborales publicadas en el listado REPSAL vigente al 13/08/2024. 
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7.1 INTEGRIDAD 

 

 

 

 

Consultar con el área Gestión de Proveedores. 

 

 
 
7.2 INFORMACIÓN DE PRENSA NEGATIVA 

No se detectó información de prensa negativa. 

 

 

  

7- INTEGRIDAD 
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8.1 DATOS CONTABLES  

 

 

  

8- Estados Contables 
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SITUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL  

Para el análisis de la situación económica financiera y patrimonial de la Empresa se utilizaron los Estados Contables 

correspondientes a los ejercicios 2021, 2022 y 2023 (fecha de cierre 31/12) expresados en pesos argentinos.  

El presente análisis se realizó bajo el Borrador sujeto a Revisión del Ejercicio 2023. 

Principales indicadores 

Económicos: 

 Las Ventas del ejercicio cerrado 12/2023 alcanzaron a un total de $22.752 Millones vs $5.987 Millones en 

el ejercicio anterior, evidenciándose un incremento interanual del 280.03%. 

 Los Costos Directos aumentaron en su incidencia sobre las Ventas pasando del 72.60% al 81.77% y los 

Gastos de Estructura disminuyeron, pasando del 21.13% al 19.19% en su participación.  

 En la parte no operativa del cuadro de resultados se imputaron Ingresos Netos por $1.276 Millones (5.61% 

s/ventas) correspondientes a Beneficio Ley Promoción Economía del Conocimiento y Egresos Netos por 

$2.942 Millones (12.93% s/ventas) correspondientes a Resultados Financieros y por Tenencia (Incluye 

RECPAM). 

 De acuerdo con lo expuesto en los párrafos precedentes, se registró una pérdida Final de -$1.447 Millones 

(-6.36% s/ventas) vs la ganancia final de $416.8 Millones (6.96% s/ventas) en el ejercicio anterior. 

En resumen, la compañía presentó a 12/2023 alza de Ventas, de Costos Directos y disminución de Gastos de 

Estructura, presentando una pérdida final. 

Financieros.  

 El indicador de Liquidez Corriente pasó de 1.85 a 1.22, manteniéndose en valores adecuados.  

 El Capital de Trabajo fue $990.6 Millones, equivalente al 14.38% del Activo, siendo inadecuada la 

conformación. 

En resumen, la situación financiera resultó dispar, con adecuado nivel de liquidez y Capital de Trabajo en escasa 

conformación respecto al Activo.  

Patrimoniales: 

 El Patrimonio Neto a 12/2023 fue $2.404 Millones vs $1.301 Millones en el ejercicio anterior. Del total del 

PN $205.2 Millones corresponden a Capital y Ajuste de Capital, siendo escasa la conformación. 

 La estructura de financiamiento mostraba que el Pasivo representaba el 65.10% del Activo siendo Deudas 

Comerciales a corto plazo (67.10% del Pasivo Total) y las Deudas Sociales a corto plazo (26.51% del Pasivo 

Total) las principales fuentes de apalancamiento.  

 La Solvencia Patrimonial se mantuvo en valores bajos (pasó de 0.95 a 0.54), mientras que el 

Endeudamiento Corriente continua en parámetros elevados, pasando de 1.03 a 1.87.  

En resumen, la situación Patrimonial resultó insatisfactoria, con baja Solvencia Patrimonial, elevado Endeudamiento 

Corriente y con escasa capitalización. 
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8.2 ANÁLISIS VERTICAL 
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8.3 ANÁLISIS PATRIMONIAL 
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8.4 ANÁLISIS DE RENTABILIDAD 
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8.5 ANÁLISIS FINANCIERO 
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8.6 ANÁLISIS DE FLUJO DE FONDOS 
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8.7 CÁLCULO DE CAPACIDAD DE CONTRATACIÓN 
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8.8 SCORE DE BALANCE 

 


