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1.1 CALIFICACIÓN Y EVALUACIÓN  

 

 
 

Según políticas de calificación de PAN AMERICAN ENERGY SL SUC. ARGENTINA 

  

1- Resumen Ejecutivo 
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1.2 CONCLUSIÓN  

 

 

 

 

LÍMITE DE COMPRA 
(30% sobre ventas) VENTAS BALANCE 

VENTAS POST-
BALANCE 

Ventas ARS 2 033 597 937 N/I 

Límite de compra ARS 610 079 381 N/I 

 

ARTWARE S.R.L. es una organización de tecnología, dedicada a brindar soluciones empresariales, desde 

servicios de implementación hasta la activación de los productos. Inició sus actividades en el año 1993 con 

domicilio legal en la Ciudad Autónoma de Buenos Aires. Sus accionistas son: SERGIO CANTORE (50%) y DANIEL 

CANTORE (50%). Opera bajo certificaciones de calidad ISO: 9001 y 27001 (Vigentes). Según lo informado en el 

Form. 931 04/2024 cuentan con 194 empleados registrados. Tiene afiliación vigente con EXPERTA ART. Opera 

normalmente con el sistema financiero (aunque estuvo en situación 3 con una entidad), sin registrarse cheques 

rechazados por falta de fondos. El informe de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires indica 

que no tiene deuda. Se encuentran con retrasos en los pagos de Aportes y Contribuciones a la Seguridad Social. 

No presenta sanciones laborales en el listado REPSAL. No se pudo corroborar el pago del IVA. No se detectaron 

embargos, Eventos de Integridad ni Notas de Prensa Negativas, sin embargo, se presentaron juicios del fuero 

comercial como demandado. 

Desde el punto de vista contable, el ejercicio cerrado a 07/2023 mostró una adecuada performance económica, 

con alza de ventas (30 % variación interanual), caída de Costos Directos y de Gastos de Estructura, registrando 

una buena ganancia final de 6.71% s/ventas (Afectada por Ingresos del 12% s/ventas imputados a Otros 

Ingresos No Operativos y a Resultados Financieros y por Tenencia) vs la aceptable ganancia final de 4.53% 

s/ventas del ejercicio anterior. La situación Financiera resultó debilitada, el Pasivo corriente continúa 

ubicándose por encima del Activo Corriente impactando negativamente por 2° periodo consecutivo en el 

indicador de Liquidez Corriente (pasó de 0.73 a 0.75, continuando en parámetros bajos) y en el Capital de 

Trabajo (resultó en valores negativos). Por su parte el marco Patrimonial resultó nuevamente satisfactorio, con 

una estructura de financiamiento con aceptable representación del Pasivo sobre el activo (cercana al 48%), 

situación que marcó positivamente el desempeño de los principales indicadores patrimoniales, situándose 

estos en valores adecuados: el Endeudamiento Corriente presentó un incremento, pasando de 0.85 a 0.90 y la 

Solvencia Patrimonial pasó de 1.13 a 1.07, por su parte la capitalización resultó escasa. No se informaron 

ventas post balance. 

De acuerdo con los datos analizados, la compañía presenta una debilitada situación Financiera, ante esto 

sugerimos operar con cierta cautela. 
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2.1 CONSTITUCIÓN / ESTATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS/ ESTATUTO 

 

Razón Social ARTWARE S.R.L. 

CUIT 30-66187923-4 

Domicilio ROOSEVELT FRANKLIN D 2445 Piso:6 Dpto:B, (1428), CIUDAD 

AUTONOMA DE BUENOS AIRES, ARGENTINA 

Posibles teléfonos 011-4786-2111 - 4786-2111 / 4955 - 2652432187  

Actividad 262000 - FABRICACIÓN DE EQUIPOS Y PRODUCTOS INFORMÁTICOS 

620100 - SERVICIOS DE CONSULTORES EN INFORMÁTICA Y 

SUMINISTROS DE PROGRAMAS DE INFORMÁTICA 

Forma Jurídica S.R.L. 
 

Fecha de Inscripción 04/10/1993 

Fecha de Contrato Social 07/09/1993 

Patrimonio neto al 2023 $ 642 055 798 

Cantidad Empleados 194 (Fuente: Empresa) 

Domicilio Legal ROOSEVELT FRANKLIN D 2445 Piso:6 Dpto:B, (1428), CIUDAD 

AUTONOMA DE BUENOS AIRES, ARGENTINA 

Otros domicilios BOLIVAR 01130, (5700), SAN LUIS 

ROOSEVELT FRANKLIN D 2445 Piso:6 Dpto:B, (1428), CIUDAD 

AUTONOMA DE BUENOS AIRES, ARGENTINA 

 

 
  

2- Datos Organizacionales  
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2.2 RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

Somos AW, una organización de tecnología con 30 años en el mercado especializada en ERP y CRM. Contamos con 

un equipo conformado por más de 200 personas, con una gran diversidad de competencias y culturas, dispuestas a 

potenciar el negocio de nuestros clientes. 

 

 
Fuente: Empresa 
 

 

 

2.3 MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

No se detectó información.  
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2.4 INFORMACIÓN ADICIONAL / DATOS DE INTERÉS 

 
Fuente: Empresa 

 

 

2.4.1 Certificado Fiscal para Contrataciones de la Administración Nacional 

Información no proporcionada por la empresa.  
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2.4.2 Constancia de inscripción AFIP/IIBB/Ganancias  
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Fuente: Empresa 
 

 

 

2.5 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 

No se detectó información. 

 

 

 

2.6 ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 

 
Fuente: Empresa 
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2.7 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES 

2.7.1 Socios / Accionistas 

Razón Social Nacionalidad/Pais Tax ID % 

SERGIO CANTORE Argentina 20-18522469-5 50.00 

DANIEL CANTORE Argentina 20-20298565-4 50.00 
Fuente: Empresa. 
 

 

2.7.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas 

 

 

 

2.7.3 Directivos 

Nombre y Apellido Nacionalidad/Pais Tax ID Cargo 

SERGIO CANTORE Argentina 20-18522469-5 Socio Gerente 

DANIEL CANTORE Argentina 20-20298565-4 Socio Gerente 

MARIA PAULA GORNATTI Argentina 23-27344540-4 Apoderada 
Fuente: Empresa. 
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2.7.4 Antecedentes de Principales Directivos 
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2.8 ACTIVOS  

2.8.1 Inmuebles 

No se detectó información.  

 

 

2.8.2 Rodados 

No se detectó información.  

 
 
 
2.9 PUBLICACIONES OFICIALES 

Provincia: BOLETIN OFICIAL DE LA REPUBLICA ARGENTINA Fecha: 26/03/2021 
ARTWARE S.R.L. Cuit 30-66187923-4.- Por acta del 20/10/2020 y 12/01/2021. Cambio de sede a la Avenida Congreso 
3447/3449, CABA.- Autorizado según instrumento privado ACTA de fecha 12/01/2021 Valeria Soledad Farrera - T°: 111 F°: 
809 C.P.A.C.F. 

 
Provincia: BUENOS AIRES Fecha: 16/03/2017 
ARTWARE S.R.L. Por instrumento privado del 16/02/17 renuncia al cargo de gerente Diego Cantore se ratifican como gerentes 
a Daniel Cantore y Sergio Cantore, aceptan el cargo y constituyen domicilio especial en Franklin D. Roosevelt 2445, piso 6, 
oficina B CABA mandato por todo el plazo de duracion de la sociedad, modificación de la cláusula quinta y séptima del 
contrato social. Autorizado según instrumento privado Contrato de fecha 16/02/2017 Maria Soledad Bel - T°: 110 F°: 815 
C.P.A.C.F. e. 16/03/2017 N° 15591/17 v. 16/03/2017 

 
Provincia: BOLETIN OFICIAL DE LA REPUBLICA ARGENTINA Fecha: 15/11/2011 
ARTWARE S.R.L. Por Asamblea de Socios del 08/08/2011 se resuelve: modificar la cláusula séptima: duración del mandato 
de los gerentes por tiempo indeterminado y se ratifica como gerentes a Sergio Cantore, Daniel Cantore y Diego Cantore 
actuando indistintamente, fijando domicilio especial a efectos de la ley en Franklin D. Roosevelt 2445 6° B CABA. Sergio 
Cantore DNI 18522469 socio gerente según acta 08/08/2011. Certificación emitida por: Dalia Carmen Dulcich. Nº Registro: 
1226. Nº Matrícula: 2377. Fecha: 8/11/2011. Nº Acta: 153. Nº Libro: 46. 
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OTRAS PUBLICACIONES 

San Luis tuvo su evento sobre empleo y tecnología, junto a alumnos y referentes del software 
Fuente: canal-ar.com Fecha:02/10/2023 
Con el objetivo de promover oportunidades laborales en el campo de la tecnología, el pasado viernes en el Salón de la 
Puntanidad de Terrazas del Portezuelo, junto a la Casa de Gobierno de la provincia de San Luis, se llevó a cabo "Empleo y 
Tecnología: La Oportunidad para San Luis", un evento en el que alumnos de la Universidad de La Punta (ULP) tuvieron la 
posibilidad escuchar a distintos referentes del mundo del desarrollo de software. En 2018 la ULP decidió aplicar un cambio 
metodológico y su Tecnicatura Universitaria en Desarrollo de Software pasó de tener unos 300 estudiantes a más de 3.600. 
Además, desde la ULP se encuentran capacitando a unas 7.000 personas junto con la iniciativa Argentina Programa, según 
explicó Carlos Pallotti, director de la ULP. La gran clave de este cambio fue pasar la modalidad de cursada a virtual en un 
100%, aprovechando la conectividad gratuita y de excelentes condiciones que hay en San Luis desde hace años, gracias a la 
Autopista de la Información de la provincia."La idea de estos espacios es la de mostrarle a la sociedad sanluiseña las 
oportunidades que hay para trabajar en esta industria que cada vez requiere más personas que estén formadas. Tuvimos una 
exlplosión de estudiantes en la universidad, empezamos con 100 y hoy tenemos 3.000 formándose. Esto hay que seguirlo", 
señaló la rectora de la ULP, Alicia Bañuelos.Del evento participaron estudiantes de la tecnicatura y de Argentina Programa, y 
también empresarios y directivos de la industria del software como Walter Abrigo, Socio y Director General de Santex; Daniel 
Yankelevich, Founder de Practia Global y Director en Fundar; Rodrigo Ferrero, CTO y co-founder-BeClever; Hernán Ricardo 
Fasio, Talent Scout Partner - BBVA; Sergio Cantore, Board Director & Founder de AW Global; y Damián Fernández Sosa, 
Arquitecto de Seguridad - BBVA, entre otros. 

 
AW Artware: las complejidades de la localización 
Fuente:tecnozona.com Fecha: 01/06/2023 
La localización de los sistemas de gestión resulta un proceso complejo y muy variable. Por eso aparecieron compañías que 
se dedican específicamente a esa tarea. Tal es el caso de AW Artware, que ha conseguido que Microsoft lo incluya en 
Dynamics 365, la noticia por la que nos convocó la gente de AW a un desayuno. Dudé mucho en escribir esta nota. Microsoft 
se ha portado tan mal conmigo que cualquier situación en la que se vea involucrada, me dispone a ignorarla completamente. 
Pero la gente de AW no tiene la culpa de las arbitrariedades de la gran M de Redmond y por eso es que vamos a relatar el 
encuentro que tuvimos en una confitería junto a la Biblioteca Nacional, hace un par de semanas. 
AW Artware consiguió implementar un servicio que muy pocas empresas dan y que resultó sumamente exitoso en la 
Argentina y en varios países de Latinoamérica: la localización de software de gestión. Que no es sólo traducir la interfase 
sino también modificar el producto para adecuarlo a la legislación y regulaciones locales. Lo que implica “hackear” el sistema 
para adaptarlo a cada país. Además de la Argentina, las localizaciones se hacen para Chile, Colombia, Costa Rica, Nicaragua, 
Panamá, Paraguay, Uruguay. Y, en este caso, de todo el sistema Dynamics 365, que viene siendo la novedad por la que nos 
convocaron. 
Todo esto nos lo contó Alejandra Oniszczuk, CEO de AW, acompañada por Marcela Maioli, Business Manager y por Rodrigo 
Fernandes, Business Development and Marketing Manager. 
Según la comunicación oficial, “la localización para Latinoamérica tiene más de cien nuevas características que cubren áreas 
clave como determinación y cálculo de impuestos, cobranzas y pagos, procesos electrónicos de facturación, auditoría e 
informes fiscales y obligatorios, gestión de pagos y documentos comerciales. Además, el código fuente queda disponible 
para que los equipos de desarrollo de las organizaciones puedan implementar las mejoras que necesiten sin afectar las 
funcionalidades centrales de la herramienta.” 
Señalaron el crecimiento de la empresa un 40% en 2020 hasta el 160% en 2022; tienen 110 personas en el desarrollo, la mayor 
parte de formación propia. “Creo que el hunting es un círculo vicioso” afirmó Oniszczuk. 
Tienen unos 25 partners y, según Maioli, “Siempre creamos el ecosistema alrededor del cliente. Clientes y proveedores 
formamos el mismo equipo.” Llevan más de 1500 implementaciones en la región. 

 
Microsoft seleccionó la tecnología de AW Artware para las localizaciones de Dynamics 365 en toda Latinoamérica 
Fuente:mazxom.com Fecha: 23/05/2023 
Microsoft seleccionó a AW, empresa argentina con más de 30 años entregando soluciones tecnológicas, para liberar el 
potencial de negocios de las empresas latinoamericanas, como proveedora de la tecnología de localización para las 
aplicaciones de Finanzas y Operaciones de su software de gestión Dynamics 365 para toda Latinoamérica. A partir de este 
acuerdo, los clientes de Dynamics 365 de toda la región podrán adaptarse rápidamente a las normativas fiscales y 
regulatorias de cada país de manera sencilla, sin pagar adicionales y con soporte entregado directamente por Microsoft. 
Para un mejor alineamiento con otras localizaciones listas para usar de Microsoft, el rediseño se llevó a cabo utilizando las 
ricas capacidades de las herramientas y servicios de Globalization Studio, de dicha compañía. Luego, se integró en las 
aplicaciones Dynamics 365 Finance & Supply Chain y Dynamics 365 Project Operations. 
La localización para Latinoamérica tiene más de cien nuevas características que cubren áreas clave como determinación y 
cálculo de impuestos, cobranzas y pagos, procesos electrónicos de facturación, auditoría e informes fiscales y obligatorios, 
gestión de pagos y documentos comerciales. Además, el código fuente queda disponible para que los equipos de desarrollo 
de las organizaciones puedan implementar las mejoras que necesiten sin afectar las funcionalidades centrales de la 
herramienta. 
AW ya había lanzado su solución de localización Localis 365 para todos los países de habla hispana en enero de 2022. Por 
otra parte, la empresa conformó la red Dynamics Latam, integrada por partners de Dynamics 365 de los diferentes países, 
orientada a brindar una cobertura regional con la máxima calidad garantizada. 
“Nos sentimos orgullosos de que Microsoft haya valorado el esfuerzo, la experiencia y el conocimiento que adquirimos a lo 
largo de estos años”, señaló Alejandra Oniszczuk, CEO de AW. “En una región en que los requisitos fiscales y regulatorios son 
muy volátiles y difieren de país en país -incluso de localidad en localidad-, la localización es una pieza clave tanto para cumplir 
con la normativa como para utilizar el poder de Dynamics 365 sin límites”, agregó. 
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En una primera instancia, la localización estará disponible para siete paíse: Chile, Colombia, Costa Rica, Nicaragua, Panamá, 
Paraguay, Uruguay 

 
Un grupo de valor y excelente clima laboral, la clave de una empresa que cuida 
Fuente: infobae.com Fecha: 06/10/2021 
Alcanzar un clima laboral de calidad es uno de los desafíos más importantes para las organizaciones en los últimos tiempos. 
Para esto, resulta esencial reunir un grupo humano de valor, donde cada colaborador aporta su experiencia, y de esta forma, 
lograr la construcción de vínculos sostenibles en el tiempo. Como consecuencia, cada persona en la compañía alcanza su 
mejor versión en un gran lugar para trabajar. En esa línea, la empresa AW Artware, una pyme nacional que trabaja para 
Latinoamérica, fue distinguida con la certificación GPTW (gran lugar para trabajar) y se ubicó dentro del ranking de las 40 
empresas que mejor cuidan a sus colaboradores en la Argentina. Una distinción que analiza cómo se construye el clima 
laboral dentro de las organizaciones, y en consecuencia, cómo se produce la percepción de confianza. Por ello, las relaciones 
se convierten en el aspecto más importante, tanto de líderes, directivos como colaboradores. “Obtener la certificación de 
GPTW en abril y estar ahora en el Ranking de las 40 empresas que mejor cuidan a sus colaboradores es realmente un premio 
para el equipo, que es quien ha logrado formar un grupo humano de mucho valor y un excelente clima de trabajo. Sabemos 
la visibilidad que otorga estar en el ranking y es algo que nos alegra mucho. Es un premio al compromiso y al gran trabajo 
que realizamos todos los días”, explica Alejandra Oniszczuk, CEO de AW Artware. Desde hace 28 años, la empresa desarrolla 
e implementa soluciones basadas en tecnología. Hoy, cuenta con un equipo de más de 120 profesionales, líderes en la 
localización impositiva y contable de ERP (sistemas de planificación de recursos empresariales) en Latinoamérica y expertos 
en Dynamics 365 y sus aplicativos. 
Esto transformó a AW Artware en el partner del año de Microsoft, con más de 300 clientes en Argentina y América Latina. 
Además, cuenta con su propia Software Factory, lo cual permite abarcar una infinidad de soluciones y procesos a medida. 
“AW Artware es una organización que se diferencia por su capital humano, y el valor que cada uno de sus colaboradores 
agrega, logrando la construcción de vínculos sostenibles en el tiempo. En AW todo se trata de las personas”, indica Oniszczuk. 
En la compañía, la rotación de personal es baja al mismo tiempo que se desarrolla una alta tasa de retención de talentos. De 
hecho, los equipos promedian 7 años de antigüedad. Es así como se combinan referentes de larga trayectoria y jóvenes 
profesionales con nuevas miradas. 
“Confiamos plenamente en el potencial de nuestra gente, apostamos a su desarrollo profesional, a que tengan dentro de AW 
un plan de carrera y una formación acorde a sus expectativas, habilidades, intereses, al mismo tiempo que buscamos siempre 
mantener el equilibrio entre la vida personal y laboral”, destaca la CEO. Sumado a esto, la firma busca brindar nuevos y 
mejores beneficios a sus colaboradores y realiza constantes encuestas y entrevistas de seguimiento, manteniendo una 
escucha activa sobre las necesidades de los equipos. Asimismo, cuenta con programas de inclusión, como por ejemplo, 
“Grandes Talentos”, que tiene como objetivo la incorporación laboral de personas mayores de 50 años. 
“Llevamos 28 años trabajando y apostando al bienestar de nuestros colaboradores, porque estamos seguros que es la mejor 
manera de lograr un equipo fuerte, innovador y creativo. Confiamos en cada uno de nuestros miembros, delegamos sin temor 
y formamos equipos de trabajo unidos, diversos y multidisciplinarios; dando así, la mejor versión del potencial humano de 
cara a la transformación tecnológica que nuestros clientes necesitan”, concluye Oniszczuk. 

 
Microsoft eligió a AW Artware como el Partner del Año en Argentina 
Fuente:news.microsoft.com Fecha: 14/07/2021 
omo todos los años, Microsoft comienza su año fiscal con la segunda edición digital de Microsoft Inspire, el evento que 
tendrá lugar el 14 y 15 de julio de 2021, y que reconoce el trabajo de su gran ecosistema de partners en todo el mundo. En 
este sentido, se dieron a conocer a los ganadores y finalistas de los premios Partner del Año 2021, en el que AW Artware 
obtuvo el reconocimiento principal en Argentina. 
Los premios están divididos en 60 categorías y los finalistas fueron seleccionados entre más de 4400 nominaciones de más 
de 100 países, a partir de su compromiso con los clientes, el impacto de sus soluciones en el mercado, la excelencia en las 
estrategias de negocio, la mejora de procesos digitalmente diferentes, la automatización y optimización de tareas, la 
incorporación y el uso ejemplar de las tecnologías de Microsoft (Azure, Microsoft 365, Dynamics), entre otras cuestiones. 
«Estamos convencidos de que nuestros partners son una parte fundamental para lograr mayores resultados, ya que juntos 
podemos acercarle toda la tecnología de Microsoft a nuestros clientes, empoderándolos y ayudándolos a potenciar sus 
negocios. En un año signado por la pandemia, queremos reconocer a las organizaciones de todo el mundo que trabajan junto 
con Microsoft en la transformación tecnológica de las empresas, respondiendo a los desafíos que plantea el nuevo escenario, 
mejorando la calidad de vida de miles de personas. Este año queremos felicitar y reconocer el inmenso trabajo de AW Artware, 
por haberse consagrado como Partner del Año”, sostuvo María Celeste Garros, directora para Socios, Clientes Corporativos 
y Pymes de Microsoft Argentina. 
Artware: el Partner del Año de Argentina 
Este año Microsoft reconoció a AW Artware como la empresa ganadora del premio Partner del Año 2021. Con más de 28 
años de trayectoria, AW Artware es una organización innovadora en la implementación de Aplicaciones de Negocios basadas 
en la plataforma Microsoft Dynamics. Lo que complementa con las nuevas tecnologías para acompañar a sus clientes en el 
camino de la Transformación Digital y alcanzar su máximo potencial. 
“El reconocimiento de Microsoft nos llena de orgullo y nos potencia para seguir transformando los negocios de nuestros 
clientes. Con él, reafirmamos nuestro espíritu innovador y analítico, así como también nuestro potencial desarrollando 
equipos de trabajo de innovación en tecnologías alrededor de Dynamics 365 y todas sus aplicaciones. Además, el haber 
formado un software factory con una unidad funcional de propiedad intelectual, nos hace únicos en las localizaciones de ERP 
en 14 países de América Latina. Por eso, hoy en día somos contratados por las empresas que descubren y ven que nuestro 
propósito el ser el agente de cambio tecnológico que esperan”, señaló Alejandra Oniszczuck, CEO & People Director de AW 
Artware. 

 
BIODERMA Argentina implementa Microsoft Dynamics GP para impulsar su crecimiento comercial 
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Fuente:news.microsoft.com Fecha: 19/04/2014 
Novamen S.A. es el representante local de BIODERMA, uno de los laboratorios de dermocosmética más recomendados por 
dermatólogos a nivel mundial. Bioderma en Argentina eligió implementar Microsoft Dynamics GP para optimizar la gestión 
de su negocio e impulsar su crecimiento comercial. Artware, organización de consultoría y servicios tecnológicos Gold 
Partner de Microsoft, acompañó y asesoró a BIODERMA Argentina en cada una de las etapas del proyecto. 
BIODERMA Argentina necesitaba implementar una solución de gestión robusta, manejada y controlada por sus recursos 
humanos, que se adaptara a las exigencias del negocio, las reglamentaciones locales y a la particularidad de la industria. La 
experiencia exitosa de Venezuela, donde se implementó Microsoft Dynamics GP, fue el antecedente que impulsó la elección 
de la misma solución para la Argentina. 
BIODERMA Argentina utiliza los módulos de compras, ventas, inventario, finanzas, tesorería y FRX de Microsoft Dynamics GP 
10.0, una solución que le permite adaptarse al tamaño y a las exigencias del negocio, además de las particularidades de 
facturación, impuestos y gestión. 
Otro aspecto destacable es el soporte posterior a la implementación para el mantenimiento de las operaciones, ya que gracias 
al sistema de carga de casos brindado por Artware se logró cuantificar medir é identificar las necesidades de consultoría de 
la compañía a mediano plazo, lo que dio como resultado una reducción de costos para la organización. 
“Microsoft Dynamics GP es la solución ideal, ya que nos permitió ser eficientes en la gestión de cada uno de los productos 
por separado, en su control y rastreo, y en llevar una contabilidad adecuada de los mismos”, explicó José Antonio Rivera, 
Gerente General de BIODERMA en Argentina. “Además, el asesoramiento permanente de Artware fue muy importante, ya que 
su análisis de nuestras necesidades permitió implementar la solución de acuerdo a nuestra estructura y requerimientos 
adecuados para un mejor manejo del sistema”, agregó. 
Daniel Cantore, director comercial de Artware, señaló: “Trabajamos para asesorar eficientemente a cada cliente en sus 
desafíos y en la adaptación en tiempo y forma de la solución a su negocio. En el caso de BIODERMA en Argentina, la 
implementación ha sido exitosa gracias a la implementación medida y paulatina de los módulos y a un acertado programa 
de ejecución del proyecto a corto plazo, por lo cual estamos muy satisfechos”. 
“La flexibilidad con que las soluciones de Microsoft se adaptan a todo tipo de entornos corporativos fue clave para poder dar 
respuestas acorde a las necesidades y tiempos de BIODERMA Argentina. La posibilidad de adaptar los distintos módulos de 
Microsoft Dynamics GP con sencillez a las exigencias del negocio permite una operatoria más eficiente y reduce los períodos 
de implementación”, concluyó Marina Hasson, Gerente de Canales de Microsoft Dynamics para Microsoft Argentina. 
 

 
 
 
2.10 CERTIFICACIONES 

2.10.1 Certificaciones de Calidad 

N° Certificado Expedido por Fecha Emisión Fecha Vencimiento 

1 ISO/IEC 27001:2013 TÜV RHEINLAND 20/04/2023 30/10/2025 

2 ISO 9001:2015 TÜV RHEINLAND 05/01/2023 04/01/2026 
Fuente: Empresa. 
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Fuente: Empresa. 

 
 

 
2.10.2 Distinciones Obtenidas 

No se detectó información.  
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2.10.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria 

No se detectaron programas de responsabilidad social. 

 

 

 

2.11 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2021 97 6 16 119 

2022 123 9 18 150 

2023 147 12 19 178 
Fuente: Empresa. 
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Fuente: Empresa. 
 

 

 

2.12 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2024 - - - 0 
Fuente: Empresa. 
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3.1 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGÚEDAD EN EL MERCADO  

 

 

3- Situación Comercial 
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Fuente: Empresa.  
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3.2 DETALLES Y EVOLUCIÓN DE COMPRAS Y VENTAS 

La empresa no informó ventas. 

 

 

3.3 VENTAS A PAN AMERICAN ENERGY S.L. SUC. ARGENTINA 

Mes / Año Ventas (montos sin impuestos) Moneda 
Julio 2022 $ 32 984 766 ARS 
Julio 2023 $ 120 685 379 ARS 
Abril 2024 $ 217 082 581 ARS 

Fuente: Empresa.  
 

 

 

3.4 PROVEEDORES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Origen 

Tax ID 
Monto Anual 
de Compras 

Moneda 

1 MICROSOFT CORPORATION Estados Unidos 91-1144442 $ 0 USD 

2 BLASCO LEONARDO JAVIER Argentina 
20-20349852-

8 
$ 0 ARS 

3 CIRION TECHNOLOGIES ARGENTINA S.A. Argentina 
30-62674717-

1 
$ 0 USD 

Fuente: Empresa.  
 

 

 

3.5 CLIENTES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Destino 

Tax ID 
Monto Anual 

de Ventas 
Moneda 

1 SCANIA CV AB Suecia 556084097601 $ 0 USD 

2 
BANCO DE INVERSION Y COMERCIO 

EXTERIOR S.A. 
Argentina 30-65112908-3 $ 0 USD 

3 
INDUSTRIAL AND COMERCIAL BANK OF 

CHINA (ARGENTINA) S.A.U. 
Argentina 30-70944784-6 $ 0 USD 

Fuente: Empresa.  
 

 

 

3.6 SEGUROS 

3.6.1 Registro de contratos con las ART 

Aseguradora: EXPERTA ART 
N° de contrato: 543699 
Desde: 01/12/2016 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: Afiliación vigente 

 

Aseguradora: BERKLEY 
N° de contrato: 87717 
Desde: 01/11/2012 - Cambio de Aseguradora 



 

 

ARTWARE SRL 

 

FIDELITAS ®            26/46 

 

Hasta: 30/11/2016 - Cambio de Aseguradora 
 

Aseguradora: MAPFRE 
N° de contrato: 121474 
Desde: 01/10/2008 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 31/10/2012 - Cambio de Aseguradora 

 

Aseguradora: LA MERIDIONAL 
N° de contrato: 10056 
Desde: 01/09/2006 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 30/09/2008 - Cambio de Aseguradora 

 

 

3.6.2 Contratos extinguidos por falta de pago 

No se registran contratos extinguidos por falta de pago. 

 

 

3.6.3 Otros Seguros contratados 

N° Tipo de Seguro Compañía Aseguradora Nº Póliza Suma 
Asegurada Moneda 

1 SEGURO DE VIDA MAPFRE 196006674501 0 N/I 

2 
RESPONSABILIDAD 

CIVIL LA MERIDIONAL 000003000422 $ 1 000 000 USD 

Fuente: Empresa.  
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4.1 IMPORTACIONES  

No se registraron operaciones de importación vinculadas a la empresa analizada.4.3 Importaciones por Rubro  

 
 
 

4.2 EXPORTACIONES 

No se registraron operaciones de importación vinculadas a la empresa analizada. 

  

4- Comercio Exterior 
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5.1 CHEQUES RECHAZADOS 

No se registran Cheques Rechazados. 
 
 
 
5.2 CENTRAL DE DEUDORES 

 

 
 

Importes expresados en Miles de Pesos 

1 Situación Normal (atraso hasta 30 días) 

2 Con Riesgo Potencial (atraso de 31 a 90 días) 

3 Con Problemas (atraso de 91 a 180 días) 

4 Con Alto Riesgo de Insolvencia (atraso de 181 a 365 días) 

5 Irrecuperable (atraso de más de 365 días) 

6 Irrecuperable por Disposición Técnica (Morosos de ex-entidades financieras, con atraso de más de 180 días) 

  B.C.R.A. no informa 

 

5- Situación Bancaria 
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5.3 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

N° Entidad Deuda Moneda 

1 HSBC BANK ARGENTINA S.A. $ 0 ARS / USD 

2 ICBC $ 0 ARS / USD 

3 BANCO DE LA NACION ARGENTINA $ 0 ARS 
Fuente Empresa. 
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6.1 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDADO  

Tipo Fecha Radicación Juzgado Localidad Secretaria Actor Observaciones 

ORDINARIO 2021 CABA 
JUZGADO 

COMERCIAL 
27- 

 
SECRETARIA 

Nº 53 

ASSIST 
CARD 

ARGENTINA 
S.A. DE 

SERVICIOS 

 

 

 

 

6.2 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDANTE 

 Tipo Fecha 
Radicació

n 
Juzgado 

Localida
d 

Secretaria 
Demandad

o 
Observacione

s 

ORDINARI
O 

17/01/202
4 

CABA 

JUZGADO 
COMERCIA

L 30- 
 

SECRETARI
A Nº 60 

FERTEC 
S.A. 

 

 

 

 

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES 

6.3.1 Detalle de Inscripciones Fiscales 

Código Nombre Estado Fecha Inscripción 

10 GANANCIAS SOCIEDADES ACTIVO 1993-10 

30 IVA ACTIVO 1993-10 

103 REGIMENES DE INFORMACIÓN ACTIVO 2007-01 

211 BP-ACCIONES O PARTICIPACIONES ACTIVO 2003-05 

217 SICORE-IMPTO.A LAS GANANCIAS ACTIVO 2000-01 

218 IMP.A LAS GAN.- BENEF.DEL EXT. ACTIVO 2003-11 

301 EMPLEADOR-APORTES SEG. SOCIAL ACTIVO 1996-11 
Contribuyente no amparado en los beneficios promocionales INDUSTRIALES establecidos por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 y 22973, a la fecha 
de emisión de la presente constancia.Esta constancia no da cuenta de la inscripción en el Impuesto sobre los Bienes Personales ni del Impuesto 
Exteriorización - Ley 26476, la cual de corresponder deberá solicitarse en la Dependencia donde se encuentra inscripta la referida. 
 
 
 
6.3.2 Informe Estado de Deudas por Provincia 

Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de la Pcia. de Bs. As.  

Contribuyente 
Identificación: Contribuyente sin Deuda 
Situación actual: Categoría 0 

 
Referencias de categorías 
Categoría 0 Contribuyente sin deuda. 
Categoría 1 Desde $501 hasta $4.500 
Categoría 2 Desde $4.501 hasta $10.000 
Categoría 3 Mayor a $10.000 
Categoría 4 CONTRIBUYENTE EN INSTANCIA JUDICIAL 

6- Situación Judicial Comercial 
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La información expuesta es la registrada al 21/06/2024 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, siendo la 
resultante de la sumatoria de las deudas asociadas al Impuesto Inmobiliario, a los Automotores, a las Embarcaciones Deportivas y a los Ingresos 
Brutos, respecto de la CUIT consultada. Para el cálculo de la deuda expuesta, se considera aquella con antigüedad mayor a los sesenta días. No se 
consideran aquellos sujetos que posean un único Inmueble Urbano Edificado con Valuación Fiscal menor a $50.000, quienes posean una deuda global 
menor a $500 o quienes posean un automotor de modelo inferior al año 2000. Para el caso del Impuesto sobre los Ingresos Brutos, sólo se consideran 
aquellos casos con Títulos Ejecutivos iniciados y aquellos con planes de pago caducos. En la categoría 4 se encuentran los contribuyentes con deudas 
en proceso de ejecución judicial como así también los planes de regularización de deuda judicial siempre que el mismo se encuentre caduco. 
 

 

 
La información expuesta es la registrada al 21/06/2024 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, siendo la 
resultante del grado de cumplimiento de presentación de declaraciones juradas que les corresponde efectuar en su actuación como agentes de 
recaudación en el régimen general de retención y en el régimen general de percepción del impuesto sobre los Ingresos Brutos. El cumplimiento se 
computa de manera conjunta por ambos regímenes de recaudación. En la categoría 4 se encuentran los agentes de recaudación con deudas en proceso 
de ejecución judicial provenientes de percepciones y retenciones no efectuadas, efectuadas y no ingresadas, intereses, accesorios, recargos y multas. 
Se incluyen dentro de esta categoría a quienes, habiendo realizado la adhesión a un régimen de regularización de deudas en proceso de ejecución 
judicial, el mismo se encuentre caduco. 
 
 
 
6.3.3 Embargos 

No se detectó información.  

 

 

6.3.4 Otra información Fiscal o Previsional de Interés 

 
  

Agente de Recaudación 
Identificación: AGENTE SIN INCUMPLIMIENTO. 
Situación actual: Categoría 0 

Referencias de categorías 
Categoría 0 Agente sin incumplimiento. 
Categoría 1 Incumplimiento mayor a 0% y menor o igual a 5% 
Categoría 2 Incumplimiento mayor a 5% y menor o igual a 25% 
Categoría 3 Incumplimiento mayor 25% 
Categoría 4 AGENTE EN INSTANCIA JUDICIAL 



 

 

ARTWARE SRL 

 

FIDELITAS ®            32/46 

 

 
ARTWARE S.R.L. CUIT 30661879234, no presenta sanciones laborales publicadas en el listado REPSAL vigente al 

21/06/2024  
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7.1 INTEGRIDAD 

 

 

 

 

 

 
 
7.2 INFORMACIÓN DE PRENSA NEGATIVA 

No se detectó información de prensa negativa. 

 

 

 

 

7- INTEGRIDAD 
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8.1 DATOS CONTABLES  

 

 

  

8- Estados Contables 
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SITUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL  

Para el análisis de la situación económica financiera y patrimonial de la Empresa se utilizaron los Estados Contables 

correspondientes a los ejercicios 2021, 2022 y 2023 (fecha de cierre 31/07) expresados en Pesos Argentinos. 

Información auditada sin salvedades. 

Principales indicadores 

Económicos: 

 Las Ventas del ejercicio cerrado 07/2023 alcanzaron a un total de $2.033 Millones vs $1.569 Millones en el 

ejercicio anterior, evidenciándose un incremento interanual del 29.6%. 

 Los Costos Directos disminuyeron en su incidencia sobre las Ventas pasando del 83.9% al 83.3% mientras 

que los Gastos de Estructura hicieron lo propio, pasando del 18.3% al 17.5% en su participación.  

 En la parte no operativa del cuadro de resultados imputaron Ingresos por $213.4 Millones (10.5% s/ventas) 

correspondientes a Otros Ingresos No Operativos y a Resultados Financieros y por Tenencia (incluye 

RECPAM). 

 De acuerdo con lo expuesto en los párrafos precedentes, se registró una Ganancia Final de $136.4 Millones 

(6.71% s/ventas) vs la ganancia de $71.1 Millones (4.53% s/ventas) en el ejercicio anterior. 

En resumen, la compañía presentó a 07/2023 crecimiento de Ventas, caída de Costos Directos y de Gastos de 

Estructura, presentando una adecuada ganancia final. 

Financieros.  

 El indicador de Liquidez Corriente aumentó de 0.73 a 0.75, pero manteniendo valores poco satisfactorios.  

 El Capital de Trabajo fue negativo.   

En resumen, la situación financiera resultó debilitada, con un ajustado nivel de liquidez y Capital de Trabajo negativo. 

Patrimoniales: 

 El Patrimonio Neto a 07/2023 fue $642.0 Millones vs $505.6 Millones en el ejercicio anterior. Del total del PN 

solo $4.3 Millones corresponden a Capital y Ajuste de Capital siendo muy ajustada la conformación.  

 La estructura de financiamiento mostraba que el Pasivo representaba el 48.3% del Activo siendo las Deudas 

Sociales a corto plazo (46.5% del Pasivo Total) y las Deudas Comerciales a corto plazo (33.8% del Pasivo 

Total) las principales fuentes de apalancamiento.  

 La Solvencia Patrimonial cayó de 1.13 a 1.07, pero permaneciendo en parámetros adecuados, mientras que 

el Endeudamiento Corriente aumentó de 0.85 a 0.90, también manteniéndose en valores satisfactorios.  

En resumen, la situación Patrimonial resultó satisfactoria, con adecuada Solvencia y bajo Endeudamiento Corriente, 

pero con escasa capitalización. 
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8.2 ANÁLISIS VERTICAL 
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8.3 ANÁLISIS PATRIMONIAL 
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8.4 ANÁLISIS DE RENTABILIDAD 
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8.5 ANÁLISIS FINANCIERO 
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8.6 ANÁLISIS DE FLUJO DE FONDOS 
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8.7 CÁLCULO DE CAPACIDAD DE CONTRATACIÓN 

 

 

  



 

 

ARTWARE SRL 

 

FIDELITAS ®            46/46 

 

8.8 SCORE DE BALANCE 

 


