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1.1 CALIFICACIÓN Y EVALUACIÓN  

 

 
 

Según políticas de calificación de PAN AMERICAN ENERGY SL SUC. ARGENTINA 

 

 

 

 

1- Resumen Ejecutivo 
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1.2 CONCLUSIÓN 

 

 

 

 

LÍMITE DE COMPRA 
(30% sobre ventas) VENTAS BALANCE VENTAS POST-

BALANCE 

Ventas ARS 2 380 307 072 ARS  5 032 611 593 

Límite de compra ARS 714 092 121 ARS 1 509 783 477 

 

HITACHI VANTARA S.A. es una empresa dedicada a brindar servicios de infraestructuras de datos sólidas, 

gestión de datos inteligente y soluciones de nube híbrida impulsadas por IA. Inició sus actividades en el año 

1992 con domicilio legal en la Ciudad Autónoma de Buenos Aires. Sus accionistas son: HITACHI VANTARA LLC 

(95%, Estados Unidos) y HITACHI VANTARA CREDIT CORPORATION (5%, Estados Unidos). No declara operar 

bajo Certificaciones de Calidad. Según lo informado en el Form. 931 02/2024 cuentan con 22 empleados 

registrados. Tiene afiliación vigente con PROVINCIA ART. Opera normalmente con el sistema financiero. Se 

registran 2 cheques rechazados por falta de fondos del año 2019 por una suma de $313.5 Mil (Sin levantar). El 

informe de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires indica que es un agente sin deuda, sin 

embargo, su similar de la Provincia de Córdoba indica que presenta irregularidades. Se encuentra con pagos 

parciales el último periodo de Aportes y Contribuciones a la Seguridad Social. No presenta sanciones laborales 

en el listado REPSAL. No se detectaron embargos, juicios del fuero comercial como demandado ni Eventos de 

Integridad, pero se registraron Notas de Prensa Negativas a ser evaluadas por el área de proveedores. 

Desde el punto de vista contable, el ejercicio cerrado a 03/2023 mostró una aceptable performance económica, 

con caída de ventas (-15% variación interanual), incremento de Costos Directos y disminución de Gastos de 

Estructura, registrando una adecuada ganancia final de 5.02% s/ventas (afectada por Egresos del 9% 

imputados a Resultados Financieros y por Tenencia) vs la extraordinaria ganancia final de 19.13% s/ventas del 

ejercicio anterior. El Pasivo Corriente presentó un mayor incremento porcentual que el Activo Corriente, 

situación que generó un leve desmejoramiento en el Indicador de Liquidez (pasó de 2.98 a 2.47), sin embargo, 

esté se mantuvo dentro de valores elevados y el Capital de Trabajo continuo en una adecuada conformación 

respecto del Activo (siendo equivalente al 54%). El marco Patrimonial se mantuvo satisfactorio por 2° periodo 

consecutivo, no obstante, el incremento mencionado anteriormente del Pasivo generó un aumento en la 

representación de este frente al Activo (49.97%), repercutiendo en la Solvencia Patrimonial, (pasó de 1.13 a 

1.00) que se ubicó en valores límites y en el Endeudamiento Corriente que incrementó de 0.53 a 0.74, pero se 

mantuvo dentro de parámetros bajos. La Capitalización, por su parte resultó algo ajustada. Las ventas post 

balance (12 meses) indican un incremento interanual del 111.43% interanual. 

De acuerdo con los datos analizados, la compañía no presenta mayores inconvenientes, sugerimos operar con 

normalidad. 
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2.1 CONSTITUCIÓN / ESTATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS/ ESTATUTO 

 

Razón Social HITACHI VANTARA S.A. 

CUIT 30-65144310-1 

Domicilio 25 DE MAYO 555 Piso:24 Dpto:B, (1002), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS 
AIRES, ARGENTINA 

Posibles teléfonos (011) 5550-8500/5550-8508/4313-7006 -1143014419 - 1148160947 - 
1148161184 - 1148161190 - 1148161192 - 1148161211 - 1148161250 - 
1148161286 - 1148161605 - 1148161680 -1148161702 - 1148161722 - 
1148161916 - 1148161966 -48161211  

Actividad 465990 - VENTA AL POR MAYOR DE MÁQUINAS, EQUIPO Y MATERIALES 
CONEXOS N.C.P. 
432190 - INSTALACIÓN, EJECUCIÓN Y MANTENIMIENTO DE 
INSTALACIONES ELÉCTRICAS, ELECTROMECÁNICAS Y ELECTRÓNICAS 
N.C.P. 
773040 - ALQUILER DE MAQUINARIA Y EQUIPO DE OFICINA, INCLUSO 
COMPUTADORAS 
 

Forma Jurídica SOCIEDAD ANONIMA 
 

Fecha de Inscripción 06/05/1992 

Fecha de Contrato Social 21/02/1992 

Capital $ 14 077 387 

Patrimonio neto al 2023 $ 1 393 071 625 

Nombres Anteriores HITACHI DATA SYSTEMS S.A. 

Cantidad Empleados 22 (Fuente: Form. 931 02/2024) 

Domicilio Legal 25 DE MAYO 555 Piso:24 Dpto:B, (1002), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS 
AIRES, ARGENTINA 

Domicilios vinculados AV DEL LIBERTADOR 00602, (1001), CAPITAL FEDERAL 
ALVARADO 01336, (1296), CAPITAL FEDERAL 
25 DE MAYO 555 Piso:24 Dpto:B, (1002), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS 
AIRES, ARGENTINA 

 

 

 

 

2- Datos Organizacionales  
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2.2 RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

Ayudamos a las empresas, incluidas las 100 de Fortune, a innovar y escalar a través de los datos. Desde 

infraestructuras de datos sólidas, gestión de datos inteligente y soluciones de nube híbrida impulsadas por IA, somos 

la columna vertebral de los datos para las misiones críticas. Aportamos agilidad y estabilidad. Flexibilidad y seguridad. 

Colaboramos estrechamente con los clientes para comprender sus aspiraciones y diseñar una infraestructura de 

datos duradera y preparada para la innovación rápida. Nuestro propósito es ser una fuerza para el cambio 

significativo. Trabajamos con los pensadores más avanzados del mundo, inspirando nuevas ideas y resolviendo los 

retos críticos de la sociedad a través de los datos. Nacida de un legado que se remonta a 1910, HITACHI VANTARA 

es una fuerza dinámica dentro del Grupo Hitachi. Aprovechando la red global de empresas de Hitachi, aunamos 

nuestros esfuerzos para resolver retos críticos y potenciar el bien en la sociedad. 

Fuente: Empresa 

 

 

 

2.3 MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

No se detectó información.  

 

 

 

2.4 INFORMACIÓN ADICIONAL / DATOS DE INTERÉS 

2.4.1 Certificado Fiscal para Contrataciones de la Administración Nacional 

Información no proporcionada por la empresa.  
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2.4.2 Constancia de inscripción AFIP/IIBB/Ganancias  
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Fuente: Empresa 
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2.5 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 

No se detectó información. 

 

 

 

2.6 ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 

 

 
Fuente: Empresa 
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2.7 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES 

2.7.1 Socios / Accionistas 

Razón Social Nacionalidad/Pais Tax ID % 

HITACHI VANTARA LLC Estados Unidos 30-71440014-9 95.00 

HITACHI VANTARA CREDIT CORPORATION Estados Unidos 30-71451386-5 5.00 
Fuente: Empresa. 
 

 

2.7.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas 

N° Razón Social Nacionalidad/Pais Tax ID Tipo de Relación 

1 HITACHI VANTARA LLC Estados Unidos 30-71440014-9 Accionista 

2 HITACHI VANTARA CREDIT COPR Estados Unidos 30-71451386-5 Accionista 
Fuente: Empresa. 
 

 

 

 

2.7.3 Directivos 

Nombre y Apellido Nacionalidad/Pais Tax ID Cargo 

HUGO FEDERICO MARKL Argentina 20-22823177-1 Presidente-director 

MIGUEL ANGEL DE DIOS Argentina 20-14618826-6 Vicepresidente-director 

RICARDO JOSE ROUSSY Argentina 20-20278292-3 Sindico 
Fuente: Empresa. 
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2.7.4 Antecedentes de Principales Directivos 
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2.8 ACTIVOS  

2.8.1 Inmuebles 

No se detectó información.  

 

 



 

 

HITACHI VANTARA S.A. 

 

FIDELITAS ®            17/50 

 

2.8.2 Rodados 

No se detectó información.  

 
 
 
2.9 PUBLICACIONES OFICIALES 

Provincia: BORA Fecha: 20/03/2024 
BOLETIN OFICIAL N 35386 Segunda Seccion Miercoles 20 de marzo de 2024 HITACHI VANTARA SA CUIT 30651443101 Por 
Acta de Asamblea Extraordinaria Unanime del 20/02/2024 se resolvio: 1 Aumentar el capital social mediante la capitalizacion 
de pasivos por $ 733902466 con una prima de emision total de $ 1005446378 que corresponde a $ 137 adicional por cada 
accion emitida conforme surge del VPP de las acciones que al cierre de ejercicio 2023 era de $ 237 por accion 2 Elevar el 
capital social de AR$ 395553338 a la suma de AR$ 1129455804 representado por 733902466 acciones ordinarias 
nominativas no endosables de $ 1 de valor nominal cada una y un voto por accion 3 Suscripcion del capital social: i HITACHI 
VANTARA LLC titular de 1109678137 acciones representativas del 9825% del capital social y ii HITACHI VANTARA Credit 
Corporation titular de 19777667 acciones representativas del 175% del capital social 4 Reformar el articulo cuarto del estatuto 
social referente al capital social Autorizado segun instrumento privado Acta de Asamblea Extraordinaria Unanime de fecha 
20/02/2024 Marina Altieri T : 99 F : 686 CPACF e 20/03/2024 N 14896/24 v 20/03/2024 

 
Provincia: BORA Fecha: 01/08/2023 
BOLETIN OFICIAL N 35223 Segunda Seccion HITACHI VANTARA SA CUIT 30651443101 Por Acta de Asamblea Extraordinaria 
del 27/06/2023 se resolvio: 1 Aumentar el capital social mediante la capitalizacion de pasivos por la suma de AR$ 216067260 
elevandolo de AR$ 179486078 a la suma de AR$ 395553338 representado por 395553338 acciones ordinarias nominativas 
no endosables de $ 1 de valor nominal cada una y un voto por accion; 2 Reformar el articulo cuarto del estatuto social; 3 
Suscripcion del capital social en forma proporcional a las participaciones: i HITACHI VANTARA LLC titular de 375775671 
acciones nominativas no endosables de $ 1 de valor nominal cada una y un voto por accion representativas de $ 375775671 
y del 95% del capital social y ii HITACHI VANTARA Credit Corporation titular de 19777667 acciones de igual caracteristicas y 
representativas de $ 19777667 y del 5% del capital social Autorizado segun instrumento privado Acta de Asamblea 
Extraordinaria de fecha 27/06/2023 Marina Altieri T : 99 F : 686 CPACF e 01/08/2023 N 59082/23 v 01/08/2023 

 
Provincia: BORA Fecha: 07/09/2022 
HITACHI VANTARA SA CUIT: 30651443101 Por Asamblea General Ordinaria del 07/07/2022 se fijo en tres el numero de 
directores titulares por un ejercicio designandose como Director Titular y Presidente al Sr Hugo Federico Markl Director Titular 
y Vicepresidente al Sr Daniel Gustavo Scarafia y Director Titular al Sr Miguel Angel De Dios Todos los directores designados 
constituyeron domicilio especial en la calle 25 de Mayo 555 Piso 24 oficina B CABA Autorizado segun instrumento privado 
Asamblea Ordinaria de fecha 07/07/2022 Marina Altieri T : 99 F : 686 CPACF e 07/09/2022 N 70355/22 v 07/09/2022 

 
Provincia: CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES Fecha: 29/01/2018 
HITACHI DATA SYSTEMS S.A. Por Asamblea General Extraordinaria de Accionistas del 30/11/2017 se resolvio: i) cambiar la 
denominacion social de ?Hitachi Data Systems S.A.? a ?HITACHI VANTARA S.A.?; y ii) reformar, en consecuencia, el articulo 
primero del estatuto social. Autorizado segun instrumento privado Acta de Asamblea de fecha 30/11/2017 FEDERICO 
MANUEL BOERO - T°: 127 F°: 304 C.P.A.C.F. e. 29/01/2018 N° 4556/18 v. 29/01/2018 

 
Provincia: BUENOS AIRES Fecha: 08/01/2018 
HITACHI DATA SYSTEMS S.A. IGJ 1.550.308. Por Asamblea General Ordinaria del 30/11/2017 se fijo en tres el numero de 
directores titulares por un ejercicio designandose como Director Titular y Presidente al Sr. Daniel Gustavo Scarafia, Director 
Titular y Vicepresidente al Sr. Miguel Angel De Dios y Director Titular al Sr. Nelson de Andrade Junior. Todos los directores 
designados constituyeron domicilio especial en la calle 25 de Mayo 555 piso 24 oficina “B”, CABA. Autorizado segun 
instrumento privado Asamblea Ordinaria de fecha 30/11/2017 Marina Altieri - T°: 99 F°: 686 C.P.A.C.F. e. 08/01/2018 N° 
774/18 v. 08/01/2018 Fecha de publicacion 08/01/2018 

 
Provincia: CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES Fecha: 03/02/2017 
HITACHI DATA SYSTEMS S.A. IGJ 1.550.308. Por Asamblea General Ordinaria del 04/11/2016 se acepto la renuncia 
presentada por la Sra. Maria Paz Gutierrez Billa al cargo de Directora Suplente. Asimismo se fijo en uno el numero de 
directores titulares, manteniendose al Sr. Daniel Gustavo Scarafia como Presidente y unico director titular hasta la finalizacion 
del mandato. Se deja constancia que el director designado constituye domicilio especial en la calle 25 de Mayo 555 piso 24 
oficina "B" de la Ciudad Autonoma de Buenos Aires. Autorizado segun instrumento privado Asamblea Ordinaria de fecha 
04/11/2016 Marina Altieri - T°: 99 F°: 686 C.P.A.C.F. e. 03/02/2017 N° 5607/17 v. 03/02/2017 

 
Provincia: CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES Fecha: 12/02/2014 
HITACHI DATA SYSTEMS SOCIEDAD ANONIMA IGJ 1.550.308 comunica que por Asamblea General Extraordinaria del 
31/01/2014 se decidio un aumento de capital social por capitalizacion de creditos por la suma de $ 12.077.387 elevando el 
capital de $ 2.000.000 a $ 14.077.387 y consecuentemente se modifico el articulo cuarto del Estatuto Social: “ARTICULO 
CUARTO: CAPITAL – El capital social es de $ 14.077.387 (Peso Catorce Millones Setenta y Siete Mil Trescientos Ochenta y 
Siete), representado por 14.077.387 (Catorce Millones Setenta y Siete Mil Trescientas Ochenta y Siete) acciones ordinarias, 
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nominativas no endosables de $ 1 de valor nominal cada una y un voto por accion. Podran emitirse titulos representativos de 
mas de una accion. Los titulos representativos de las acciones y los certificados personales contendran las menciones 
establecidas en los articulos 211 y 212 de la Ley Nº 19550 de Sociedades Comerciales. El capital social puede ser aumentado 
por decision de la Asamblea General Ordinaria hasta su quintuplo conforme al articulo 188 de la Ley 19550.” Asimismo, se 
modifico el articulo duodecimo del Estatuto, para que la sociedad pase a tener sindicatura de acuerdo con el articulo 299, inc. 
2 de la Ley Nº 19550. Sindicatura: 1 titular 1 suplente por un ano. Sindico Titular: Cdor. Ricardo Jose Roussy, Matricula Tº 252 
Fº 76 CPCECABA: Sindico Suplente: Diego Javier de la Moneda, Matricula del Colegio de Abogados de Lomas de Zamora 
(CALZ) Tº XVIII Fº 252, ambos domicilio constituido en Florida 253, piso 2º A de la Ciudad de Buenos Aires. Autorizado segun 
instrumento privado Acta de Asamblea de fecha 31/01/2014. Marina Altieri Tº: 99 Fº: 686 C.P.A.C.F. e. 12/02/2014 Nº 
7732/14 v. 12/02/2014 

 
 
 
OTRAS PUBLICACIONES 

Hitachi Vantara y NVIDIA colaboran en la creación de soluciones industriales de IA 
Fecha: 11/04/2024 Fuente: ituser.es 
Hitachi Vantara ha anunciado su colaboración con NVIDIA para crear una nueva generación de soluciones de inteligencia 
artificial (IA) denominada Hitachi iQ, basada en la superposición de capacidades específicas de cada industria sobre los 
recursos de IA con la finalidad de que los resultados sean más específicos y relevantes para el negocio de cada cliente. 
Construida sobre las últimas tecnologías de IA de NVIDIA y combinada con las plataformas de almacenamiento de nueva 
generación de Hitachi Vantara, la cartera Hitachi iQ contará con soluciones que responden a las necesidades del mercado a 
través de la creación de capacidades de IA que aceleran la transformación digital en los mercados industriales y 
empresariales. Ofrecido a través de múltiples modelos de consumo, Hitachi Vantara proporcionará a los clientes mecanismos 
para consumir el almacenamiento de datos que necesitan, todo ello proporcionando un rendimiento mejorado en las 
instalaciones y permitiendo un mejor retorno de la inversión. "Como parte de la familia Hitachi, tenemos una sólida 
experiencia en múltiples segmentos del mercado industrial, incluyendo energía, transporte y fabricación, lo que hace posible 
acelerar la transformación digital impulsada por la IA", explica Valentín Pinuaga, director general de Hitachi Vantara en 
España. "Esta exitosa colaboración se construye para satisfacer las necesidades presentes y futuras de los clientes, y esta 
colaboración nos permite integrar el liderazgo en IA de NVIDIA con la experiencia de Hitachi Vantara en soluciones y servicios 
de infraestructura de nube híbrida orientada al futuro para ayudar a nuestros clientes a establecer una base de datos para la 
innovación”. Una nueva arquitectura impulsada por IA Impulsada por las GPU NVIDIA H100 Tensor Core, la primera oferta de 
la cartera Hitachi iQ se lanzará este trimestre. Esta oferta se someterá a la certificación NVIDIA DGX BasePOD y está previsto 
que incluya sistemas NVIDIA DGX H100 y software NVIDIA AI Enterprise. Además, la cartera Hitachi iQ también contará con 
ina oferta NVIDIA HGX de gama alta - impulsada por GPU NVIDIA H100 - y un complemento de ofertas de gama media basadas 
en PCI-E, compuestas por GPU NVIDIA H100 y L40S. Además, utilizando la tecnología de almacenamiento Hitachi Content 
Software for File (HCSF), Hitachi Vantara lanzará un nuevo nodo de almacenamiento acelerado basado en la Generación 5, 
que ofrece soluciones de almacenamiento rápidas que potencian cargas de trabajo de IA complejas.  "Empresas de todos 
los sectores están construyendo fábricas de IA para convertir sus datos en inteligencia. Con soluciones construidas con 
infraestructura y software NVIDIA DGX, los clientes de Hitachi Vantara podrán crear Centros de Excelencia de IA para 
alimentar sus estrategias de IA generativa", afirma Charlie Boyle, vicepresidente de plataformas DGX en NVIDIA. 

 
Hitachi Vantara lanza UCP integrada con Google Cloud para modernizar la gestión de la nube híbrida 
Fecha: 18/12/2023 Fuente: www.europapress.es 
Hitachi Vantara, la subsidiaria de Hitachi dedicada al almacenamiento de datos, infraestructura y gestión de la nube híbrida, 
ha anunciado este lunes el lanzamiento de Hitachi Unified Compute Platform (UCP) para Google Kubernetes Engine (GKE), 
una nueva solución híbrida integrada con Google Cloud como 'partner' asociado. A través de Google Distributed Cloud Virtual 
(GDCV), Hitachi UCP ofrece a las empresas una plataforma unificada para gestionar las operaciones de nube híbrida, lo que 
conduce a una mayor eficiencia, escalabilidad y flexibilidad en su infraestructura y aplicaciones. Según Hitachi Vantara, 
actualmente se está acelerando la adopción de la nube híbrida en todo el mundo, y, al mismo tiempo la inteligencia artificial 
generativa y otras tecnologías están impulsando el crecimiento exponencial de los datos, creando una mayor necesidad de 
soluciones basadas en la nube que puedan ayudar a las empresas a racionalizar las complejidades de los datos. Esta 
circunstancia deriva en un aumento general de las operaciones de negocio y la aceleración de la transformación digital. GDCV 
en Hitachi UCP permite a las empresas modernizar las aplicaciones, optimizar la infraestructura y mejorar la seguridad en 
entornos de nube híbrida mediante la combinación de la infraestructura de nube flexible de Hitachi UCP con la versatilidad y 
escalabilidad de GDCV. Como resultado, la solución puede desplegarse y gestionar cargas de trabajo en 'data centers' locales, 
entornos 'cloud' o ubicaciones periféricas. Como parte de su lanzamiento, GDVC en Hitachi UCP también se ha incluido en el 
programa de socios de la plataforma Anthos Ready de Google, que valida el hardware que funciona a la perfección con GDCV. 
"Nuestra colaboración reúne la infraestructura de nube integrada de alta disponibilidad y alto rendimiento de Hitachi Vantara 
y las establecidas capacidades de orquestación y gestión de contenedores de GDCV", ha afirmado el vicepresidente sénior 
de gestión de productos para almacenamiento e infraestructura de datos de Hitachi Vantara, Dan McConnell. "Nuestra 
asociación con Hitachi Vantara representa lo último en infraestructura de nube, ofreciendo a los clientes una fuente única de 
sistemas, soluciones y servicios", ha manifestado, por su parte, el director de productos de Google Cloud, Sridhar Devarapalli.  

 
Empresas competitivas modernizan su núcleo digital 
Fecha: 22/11/2023 Fuente: expreso.com.pe 
La tecnología avanza rápidamente y exige a las empresas estar interconectadas para brindar a los clientes experiencias 
personalizadas, innovadoras y sin fricción; y a sus colaboradores herramientas eficientes para realizar su trabajo. Según 
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Hugo Markl, gerente para SOLA (Sur de Latinoamérica) de Hitachi Vantara, las compañías enfrentan un desafío crucial: 
modernizar su núcleo o core digital para mantenerse competitivas en un entorno empresarial en constante cambio, acelerar 
los resultados de su negocio y avanzar hacia la transformación digital de manera efectiva y orgánica. El core digital es el 
corazón tecnológico de una organización e incluye todas las aplicaciones, sistemas y procesos que impulsan sus 
operaciones. Su modernización puede ser un proceso complejo que requiere una planificación cuidadosa, una ejecución 
estratégica y un socio tecnológico que acompañe ese recorrido. Modernizarlo es más que implementar la última tecnología, 
pues requiere adoptar un enfoque integral que abarque todas las áreas de la empresa, desde la gestión de datos hasta la 
automatización de tareas críticas. Desarrollar una estrategia efectiva de datos y migración a la Nube Híbrida significa: 
Acelerar la modernización de la Nube hasta un 70 %. 
Reducir el costo total de propiedad hasta en 40 %. Disminuir los esfuerzos de codificación manual un 95 %. Es importante 
considerar que la innovación del núcleo digital implica un enfoque equilibrado del costo, la velocidad y la calidad de la Nube, 
así como la modernización en tres instancias clave: las aplicaciones, los datos y la infraestructura. Sobre este punto se 
sugiere: Evaluar la cartera de aplicaciones y planificar una hoja de ruta para modernizarlas. Volver a diseñar las aplicaciones 
aprovechando las arquitecturas nativas de la Nube. A la hora de encarar la modernización de los datos, lo idóneo es 
automatizar el gobierno y la ingeniería de datos mediante una estructura preparada para el futuro. Alcanzar una completa 
visualización de los datos, para aprovechar análisis más avanzados y tomar decisiones más asertivas basadas en la 
información disponible. Las soluciones de DataOps, que abarcan desde el entorno perimetral hasta el núcleo y diversas 
plataformas en la Nube, ayudarán a organizar los datos para aumentar tanto su calidad como eficiencia. Modernizar la Nube 
Híbrida admitirá nuevas cargas de trabajo, mientras que optimizar y automatizar la infraestructura de Nube distribuida 
permitirá lograr resiliencia. En síntesis, modernizar el core digital de las empresas es una tarea desafiante, pero esencial. 
Aquellas organizaciones que abrazan este proceso y lo integran en su ADN empresarial estarán mejor preparadas para 
prosperar en un futuro digital y dinámico.(J.F.C.R.) 

 
Daniel Scarafia, de Hitachi Vantara: "En Argentina estamos acostumbrados a hacer negocios en un entorno volátil" 
Fecha: 27/06/2022 Fuente: ámbito.com 
El director general de Hitachi Vantara para América Latina, Daniel Scarafia, repasó los vaivenes de la pandemia, analizó el 
futuro del sector y describió cómo es el clima de negocios en el país. Hitachi Vantara es la empresa de tecnología del holding 
Hitachi, una compañía japonesa con más de 100 años en el mercado, con negocios en diversas verticales, como en transporte, 
donde fabrica trenes para Europa, Japón y Perú, y en energía, donde fabrican usinas de gas. La tecnológica tiene sede en 
Silicon Valley, Estados Unidos, y se ocupa de llevar la tecnología nipona a todo el mundo. El foco es el manejo de la 
información. Uno de los hitos clave en el grupo fue la adquisición de la compañía de servicios de ingeniería digital GlobalLogic 
en 2021, que significó una operación de u$s9.500 millones. Con esto, se sumó un capital humano altamente especializado 
de más de 21.000 trabajadores en más de 14 países, entre ellos Argentina y Chile, en América Latina. En la actualidad el 
negocio TI del Grupo Hitachi representa más del 22% de los ingresos globales. Hoy la compañía se enfoca en I+D 
(Investigación y Desarrollo) de tecnologías como Software de Inteligencia Artificial Empresarial, Almacenamiento y 
Procesamiento de Datos Digitales, Infraestructura Digital y Automatización Industrial. En el país administran y protegen toda 
la información impositiva a nivel nacional y el 95% de los datos del Gobierno porteño, además de tener de clientes a los tres 
principales bancos comerciales privados, entre otros. En diálogo con Ámbito, el director general de Hitachi Vantara para 
América Latina, Daniel Scarafia, repasó los vaivenes de la pandemia, analizó el futuro del sector y describió cómo es el clima 
de negocios en el país. “Los que hacemos negocios en la Argentina estamos acostumbrados a trabajar en un entorno volátil”, 
afirmó, y destacó que a pesar de las restricciones al acceso de dólares, no hubo mayores inconvenientes. “Hoy se compra 
tecnología al tipo de cambio oficial y se invierte para el futuro, que se valora a nivel internacional en dólares, con lo cual es 
muy buena inversión si tenés excedente de caja”, señaló. Periodista: ¿Cuál es hoy el foco de la compañía? Daniel Scarafia: El 
mundo va a pertenecer a los data drivers, que son las empresas con capacidad para administrar y sacar provecho de toda la 
información hacia adelante. Creemos que la economía va a para ese lado, y que todas las empresas están en esa carrera, 
focalizado en el manejo de la información. Nosotros fuimos uno de los creadores de los sistemas masivos centralizados 
hace 35 años y a partir de eso desarrollamos tecnología para el mundo actual. Es todo lo que está detrás de las empresas 
para almacenar, proteger, cuidar y explotar toda la información que pasa por su negocio.  P.: ¿Hacia dónde va la economía 
del conocimiento? D. S.: La economía del conocimiento hoy vende mucho. La gente se olvida que todo eso está montado 
sobre una infraestructura y que existe un montón de compañías a nivel global que invierten en ese desarrollo para que ellos 
puedan hacer lo que hacen. No es magia. No se puede hacer una aplicación y que todo el mundo la vea sin los cimientos 
abajo. Hitachi siempre fue una empresa que invirtió en tecnología y crear desarrollo. Es la que crea esos cimientos y eso no 
se sabe. P.: ¿A que lo atribuís? D. S.: El negocio corporativo está restringido al grupo de gente que trabaja y entiende a la 
corporación, que no es la masividad, la gente son usuarios. Pero no solo en esta industria. P.: Una industria en constante 
cambio... D.S.: Hay una tendencia grande del mercado, en cuanto a la transformación. No es nuevo lo de la nube, los cambios 
en las arquitecturas, donde nos pasamos a sistemas centralizados a distribuidos, luego a sistemas virtuales y ahora con 
contenedores y microservicios, cada vez más pequeñas, que eso apunta a dar la flexibilidad que cada empresa necesita. 
Todo eso tiene una consecuencia en infraestructura que va por detrás, y trabajamos muy fuerte en evolucionar nuestra oferta 
de tecnología para aggiornarnos a los que se necesita: nubes, cubernet, virtualización, protección de datos moderna, con 
sistema que protejan de ataques. P.: ¿Cómo atravesaron la pandemia? D.S.: La pandemia fue el principal acelerador de 
transformación digital de los últimos 20 años. Todo el mundo venía hablando de bajar costos, llegar a más gente, ser más 
competitivos y llegó la pandemia y dijeron: si no vamos para allá, desapareces, y eso fue terrible. P.: ¿Por qué? D.S.: Porque 
no todo el mundo estaba preparado, aunque muchos tenían proyectos en gateras. Había proyectos de cuatro o cinco años 
de ejecución y se hicieron en tres meses. La pandemia aceleró muchísimo la adopción de tecnología, y nosotros también 
cambiamos mucho. Tuvimos que adaptarnos a esa velocidad. 
P.: ¿En qué los favoreció? D. S.: Creció mucho la adopción de nubes. La primera reacción contra la pandemia fue el 
crecimiento de la nube pública, porque es lo más rápido y real. Desarrollar una solución en un datacenter te lleva más tiempo. 
La nube estaba preparada, aunque tiene un límite. Hoy vemos un pico y vamos a entrar en un régimen, que va a ser la 
arquitectura que se va a implementar por excelencia en todo el mercado, que llamamos nube híbrida.  P.: ¿En qué consiste la 
nube híbrida? 
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D.S.: La tecnología de nube, que son las aplicaciones disponibles a través de un browser, que se accede desde cualquier lado, 
ya no va a ser solo posible de los proveedores de nubes públicas. Ese tipo de tecnología va a estar implementada también 
en los datacenter de los clientes, y van a tener toda una arquitectura de nube pública y privada, donde van a poder consumir 
de forma simultánea. P.: ¿Eso puede cambiar al negocio tecnológico tal como lo conocemos? D.S.: Los líderes van a ser 
aquellos que puedan logar los business data drivers, o sea, aquellos que manejen sus datos, y por eso, los datos pasan a ser 
el capital más importante. Vos tenés que ser el dueño de los datos, pero tenés que tener un lugar para guardarlos, la 
posibilidad de llevarlos y traerlos, mantenerlos en ON, tener la custodia y protección. El mundo evoluciona a soluciones donde 
muchas veces hay cosas que son mejores correrlas en un lugar y otras veces, en otro. Hay que tener flexibilidad para buscar 
la mejor posición para tu proyecto de acuerdo a la eficacidad e importancia que tienen. P.: ¿Y qué se recomienda? D.S.: Ningún 
extremo es malo, lo mejor es el equilibrio. Llevar todo a la nube es una tendencia, en algún momento, en algunas compañías, 
y da mucha flexibilidad, pero claramente tiene algunas consecuencias, como dejar de controlar mucho de tu capital. Y quedar 
sin ello también implicar perderte de algo. Esa intersección es el equilibrio que hoy vemos, al que llamamos nube híbrida, es 
lo que viene. P.: ¿Cómo son las estrategias de seguridad de datos para evitar ataques, robos o infiltraciones? D.S.: Hoy en las 
empresas de América Latina hay dos puntos que no dejan dormir a los gerentes generales: los costos y la seguridad. Es más, 
las brechas en seguridad son las que más costos generan. Hay bancos que estuvieron fuera de operación semanas, otros 
que tuvieron que pagar rescates. La pregunta es clarísima, pero en seguridad no hay una sola respuesta. Nosotros no somos 
proveedores de nube, sino que brindamos tecnología para que las empresas habiliten sus nubes privadas y trabajen o tengan 
relación con nubes públicas. Yo no puedo decir cómo trabajan esos proveedores en seguridad, pero sí lo que ofrecemos 
nosotros, que son protección de datos moderna, de muchas capas, que imposibilitan al que se infiltra que tenga tus datos de 
rehén. P.: ¿Cómo funciona la seguridad por capas? D.S.: Lo primero que tenés que impedir es la infiltración. Pero qué pasa si 
eso falla, ahí tenemos un momento de arquitectura de tecnología, con información encriptada, copiada en diferentes lugares, 
accesos que no son públicos, a los que no se llega. Se puede sincronizar de forma permanentemente la información de la 
nube pública y la privada. Hoy la seguridad de datos no es un antivirus o un backup, es una arquitectura completa pensada 
para todas las brechas de seguridad posibles. Incluso, si alguien internamente quiere hacer algo adrede o por error 
involuntario. P.: ¿Cuáles son las perspectivas de la empresa a nivel regional? D.S.: El año pasado tuvimos un rebote, que no 
fue el famoso rebote de gato muerto, porque fue muy fuerte. Recuperamos casi todo lo del 2020, sobre todo el impacto que 
sentimos en las compañías que tienen un híbrido entre mundo tradicional y digital. Por la incertidumbre que generó la 
pandemia se dilataron inversiones. Pero el año pasado lo recuperamos y crecimos respecto del 2018 y 2019. América Latina 
creció 50% en 2021, pero tenemos países como Brasil que crecieron 100%; Argentina creció 22%, y es un número muy bueno. 
Para este año esperamos consolidar ese crecimiento, tenemos una buena inercia. Es un año complejo a nivel político en 
América Latina, con elecciones, y eso hace que la inversión pública sea más lenta. No significa que no se haga, pero hay que 
esperar a los nuevos gobiernos, sus planes. P.: ¿Cuáles son los sectores que más invierten en tecnología? D.S.: La banca, 
retail, telecomunicaciones. P.: Y en cuanto a la Argentina, ¿qué se espera en materia de inversiones? D.S.: Tengo 48 años y 
nací acá, viví acá toda mi vida. Es como ir en un camión con curvas y de a ratos aparece una recta larga. Los que hacemos 
negocios en la Argentina estamos acostumbrados a trabajar en un entorno que sabemos que es volátil, que va de un lado 
para otro, que podemos tener temas económicos, como la inflación ahora. Tuvimos una devaluación abrupta en la época 
anterior, y cada gobierno tiene algo. Pero en el empresariado argentino ya tenemos la dinámica y gimnasia para movernos en 
estos entornos. De hecho, el año pasado crecimos a pesar la relativa crisis. P.: Argentina siempre es tierra de oportunidades… 
D.S.: Apuesto mucho por mi país. El capital humano, la educación, el talento, hace que el sector de la tecnología sea muy 
pujante, y se invierta mucho. Los argentinos son los que impulsan muchas veces los cambios en el continente, y lo vemos 
con nuestros unicornios. Tengo una muy buena perspectiva para 2022. P.: ¿Cómo evalúan el acceso al mercado de dólares? 
D.S.: No hemos tenido problemas en general. Con las restricciones hemos podido importar bienes de capital que la compañía 
necesita. El acceso no es una limitante. Hay un proceso y hay que seguirlo, en algún caso puede haber una demora en girar 
o pagar en una factura, pero nosotros además tenemos mucho valor local. Más de la mitad de nuestra facturación es de 
servicios locales. Si bien importamos tecnología, esa tecnología empuja mucha creación de valor local. P.: ¿Y sus clientes se 
vieron afectados con el acceso a los dólares? D.S.: Es igual, porque cuando compran tecnología sobre eso hay una capa de 
trabajo de desarrollo. No hemos tenido problemas. Todos los que trabajan en este sector lo entienden, y saben que es 
fundamental la tecnología para el desarrollo del sector. Hemos venido trabajando muy bien. P.: ¿Cómo observa el clima de 
negocios en el país? D.S.: Es positivo. La política actual hace que las empresas busquen la manera de reinvertir sus ingresos 
que tienen en moneda local, aunque es complejo sostener eso en algo que se valore en el tiempo. Hoy las empresas no 
pueden salir a comprar dólares para ponerlos en una caja de ahorro, entonces necesitan que ese dinero funcione y vuelva al 
negocio. Y hoy se compra tecnología al tipo de cambio oficial e invierten para el futuro de la compañía, que se valora a nivel 
internacional en dólares, con lo cual, es muy buena inversión si tenés excedente de caja. Es un muy buen negocio y una gran 
posibilidad. P.: ¿Dónde se imagina a Hitachi Vantara dentro de los próximos 20 o 40 años? D.S.: En el mundo hubo muchas 
olas en estos 100 años, y lo primero que veo es que vamos a seguir estando acá, seguro. Esta compañía mezcla la cultura 
japonesa con la americana. Por un lado, se enfoca en lo conservador y la calidad a largo plazo; y el americano le agrega 
procesos, mucho nivel, buen marketing. Tenemos una mezcla que muy pocas empresas tienen en el mundo. La apuesta en 
tecnología es transformarnos en un proveedor de soluciones para el manejo de información en todos los ambientes y 
territorios. Miramos el futuro, pero no hay que perder la visión del presente. 

 
Hitachi Vantara, nuevas soluciones para simplificar la nube privada y extender los servicios de datos a la nube híbrida 
Fecha: 24/02/2022 Fuente: interempresas.net 
Hitachi Vantara, una subsidiaria de Hitachi dedicada a la infraestructura digital, gestión y análisis de datos y soluciones 
digitales, ha presentado varios nuevos productos de infraestructura de datos que ofrecen agilidad, escalabilidad y flexibilidad 
para los modelos de nube privada e híbrida con fiabilidad y confianza. La correcta estrategia sobre la nube acelera la 
capacidad de una organización para ofrecer experiencias basadas en los datos, proporcionando acceso bajo demanda a una 
serie de soluciones de procesamiento, gestión, análisis y almacenamiento de datos. Pero la nube es compleja, con diferentes 
modelos operativos, infraestructuras heredadas, escasez de talento y problemas de seguridad y cumplimiento de normativas. 
Hitachi Vantara va al encuentro de sus clientes en su viaje hacia la nube y los apoya con modelos operativos innovadores en 
la nube y un rendimiento y fiabilidad de primera clase. Hitachi Vantara ha anunciado nuevos productos y servicios de nube 
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híbrida diseñados para las organizaciones impulsadas por los datos que quieren automatizar y simplificar su infraestructura 
y sus operaciones para capturar todo el valor del modelo operativo de la nube a través de on-prem, near-cloud, y la nube 
pública. Virtual Storage Software Block (VSS Block), una plataforma de datos definida por software que amplía nuestra 
plataforma de almacenamiento virtual a las aplicaciones cloud nativas. VSP E1090, se añade a nuestra familia de 
almacenamiento de gama media-alta de nueva generación, con nuevas capacidades de 'scale-out'. Hitachi Ops Center Clear 
Sight, una herramienta basada en la nube e impulsada por IA para gestionar toda nuestra familia Hitachi Virtual Storage 
Platform con monitorización y análisis simplificados basados en la nube. Hitachi Cloud Connect, una solución 'near-cloud' 
con una profunda integración en la cloud pública, ampliando el tejido de datos para dar soporte a las aplicaciones en la nube 
de los principales proveedores de cloud pública. Unified Compute Platform RS, la última oferta hiperconvergente 'cloud in a 
box' y nuestro dispositivo de Cloud Data Protection para garantizar la seguridad de sus datos en todo su modelo operativo 
de nube híbrida. “Estamos acelerando el ritmo de lanzamiento al mercado de nuevos productos y servicios de nube híbrida 
para permitir a nuestros clientes encontrar formas innovadoras de mejorar sus resultados impulsados por los datos”, afirmó 
Mark Ablett, presidente de la Unidad de Negocio de Infraestructura Digital de Hitachi Vantara. “Al habilitar la correcta 
estrategia de nube con mayor automatización y simplicidad, permitimos que nuestros clientes desvíen sus recursos y talento 
valiosos que pueden ser utilizados en IA y análisis de datos para ayudarlos a acelerar su capacidad de encontrar nuevas 
formas de mejorar la experiencia digital de su negocio.” Además, la solución conjunta de Hitachi Vantara con Cisco, Hitachi 
Adaptive Solutions, incluye ahora lo último en Hitachi VSP Storage y es compatible con la recientemente presentada UCS X-
Series Compute de Cisco, todo ello gestionado por la plataforma de operaciones de nube híbrida Cisco Intersight. 

 
 
 
2.10 CERTIFICACIONES 

2.10.1 Certificaciones de Calidad 

No se detecta información. 
 
 
 
2.10.2 Distinciones Obtenidas 

No se detectó información.  

 

 

2.10.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria 

No se detectaron programas de responsabilidad social. 

 

 

 

2.11 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2022 0 18 4 22 

2023 0 18 4 22 
Fuente: Empresa. 
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Fuente: Empresa 

 

 

 

2.12 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2022 0 7 0 7 

2023 0 4 0 4 
Fuente: Empresa. 
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3.1 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGÚEDAD EN EL MERCADO  

 

  

3- Situación Comercial 
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Fuente: Empresa 
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3.2 DETALLES Y EVOLUCIÓN DE COMPRAS Y VENTAS 

Mes Ventas (montos sin impuestos) Compras (montos sin impuestos) Moneda 

Abril 2023 $ 240 480 862 $ 71 700 170 ARS 

Mayo 2023 $ 272 406 595 $ 134 034 516 ARS 

Junio 2023 $ 259 258 871 $ 64 613 609 ARS 

Julio 2023 $ 104 657 532 $ 50 948 906 ARS 

Agosto 2023 $ 358 170 396 $ 22 604 723 ARS 

Septiembre 2023 $ 383 340 100 $ 81 567 383 ARS 

Octubre 2023 $ 142 987 153 $ 58 536 797 ARS 

Noviembre 2023 $ 120 779 573 $ 43 568 998 ARS 

Diciembre 2023 $ 360 412 879 $ 51 905 172 ARS 

Enero 2024 $ 1 369 382 604 $ 337 748 606 ARS 

Febrero 2024 $ 1 420 735 028 $ 75 535 082 ARS 

Total $ 5 032 611 593 $ 992 763 962 ARS 
Fuente: Empresa.  
 

 

 

3.3 VENTAS A PAN AMERICAN ENERGY S.L. SUC. ARGENTINA 

La empresa no informó ventas a PAE. 

 

 

3.4 PROVEEDORES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Origen 

Tax ID 
Monto Anual 
de Compras 

Moneda 

1 AVANZIT TECNOLOGIA S.A. Argentina 30-70748310-1 $ 0 ARS 

2 DA COSTA LAMAS PABLO ERNESTO Argentina 20-20215384-5 $ 0 ARS 

3 ICON ARGENTINA S.A. Argentina 30-70100961-0 $ 0 ARS 
Fuente: Empresa.  
 

 

 

3.5 CLIENTES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Destino 

Tax ID 
Monto Anual 

de Ventas 
Moneda 

1 TELECOM ARGENTINA S.A. Argentina 30-63945373-8 $ 0 ARS 

2 
SOLUCIONES INFORMÁTICAS 

ARGENTINA S.A. 
Argentina 30-61220171-0 $ 0 ARS 

3 ACSYS S.A. Argentina 30-70913685-9 $ 0 ARS 

4 BANCO DE SANTIAGO DEL ESTERO S.A. Argentina 33-68666464-9 $ 0 ARS 

5 AMX ARGENTINA S.A. Argentina 30-66328849-7 $ 0 ARS 
Fuente: Empresa.  
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3.6 SEGUROS 

3.6.1 Registro de contratos con las ART 

Aseguradora: PROVINCIA 
N° de contrato: 223519 
Desde: 01/10/2017 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: Afiliación vigente 

 

Aseguradora: EXPERTA ART 
N° de contrato: 478165 
Desde: 01/12/2016 - Absorción de una ART por parte de otra. 
Hasta: 30/09/2017 - Cambio de Aseguradora 

 

Aseguradora: EXPERTA - 
N° de contrato: 262173 
Desde: 01/07/2005 - Cesión de cartera 
Hasta: 30/11/2016 - Absorción de una ART por parte de otra. 

 

Aseguradora: LA BUENOS AIRES 
N° de contrato: 2173 
Desde: 01/07/1996 - Alta de afiliación 
Hasta: 30/06/2005 - Cesión de cartera 

 

 

 

3.6.2 Contratos extinguidos por falta de pago 

No se registran contratos extinguidos por falta de pago. 

 

 

3.6.3 Otros Seguros contratados 

N° Tipo de Seguro Compañía Aseguradora Nº Póliza Suma 
Asegurada Moneda 

1 CIVIL CHUBB SEGUROS ARGENTINA 
S.A. 855865 $ 3 000 000 USD 

2 VIDA COLECTIVO PRUDENTIAL SEGUROS S.A. 1000716 $ 4 537 775 ARS 

3 CONTRATO DE 
TRABAJO 

PRUDENTIAL SEGUROS S.A. 1000715 $ 728 296 ARS 

Fuente: Empresa.  
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4.1 IMPORTACIONES  

 

 

Período 
Consumo 

Total: $ 6 432 263 

(F.O.B. U$S) 
Temporal 
Total: $ 0 

(F.O.B. U$S) 
Depósito 
Total: $ 0 

(F.O.B. U$S) 
Zona Franca 

Total: $ 0 

(F.O.B. U$S) 
Total: 

$ 6 432 263 
06/2023 80 191 0 0 0 80 191 
05/2023 62 071 0 0 0 62 071 
03/2023 960 681 0 0 0 960 681 
02/2023 98 811 0 0 0 98 811 
01/2023 150 387 0 0 0 150 387 
12/2022 38 599 0 0 0 38 599 
11/2022 206 532 0 0 0 206 532 
10/2022 146 0 0 0 146 
09/2022 257 012 0 0 0 257 012 
08/2022 410 198 0 0 0 410 198 
07/2022 71 818 0 0 0 71 818 
06/2022 470 197 0 0 0 470 197 
05/2022 144 327 0 0 0 144 327 
04/2022 39 784 0 0 0 39 784 
03/2022 228 475 0 0 0 228 475 
02/2022 399 761 0 0 0 399 761 
01/2022 231 811 0 0 0 231 811 
12/2021 375 167 0 0 0 375 167 
11/2021 953 370 0 0 0 953 370 
10/2021 32 596 0 0 0 32 596 
09/2021 185 688 0 0 0 185 688 
08/2021 645 595 0 0 0 645 595 
07/2021 77 266 0 0 0 77 266 
06/2021 311 780 0 0 0 311 780 

Expresado en U$S. 

 

 

 

4- Comercio Exterior 
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4.2 IMPORTACIONES POR PAÍS  

País % (F.O.B. U$S) 
Total 

ESTADOS UNIDOS 100.00 6 352 087 
Totales  6 352 087 

Valores estadísticos aproximados, expresados en U$S. 
 

 

 
4.3 IMPORTACIONES POR RUBRO  

Nombre Posición % (F.O.B. U$S) 
Total 

MÁQUINAS AUTOMÁTICAS PARA TRATAMIENTO O 
PROCESAMIENTO DE DATOS Y SUS UNIDADES; LECTORES 
MAGNETICOS U ÓPTICOS, MÁQUINAS PARA REGISTRO DE 
DATOS SOBRE SOPORTE EN FORMA CODIFICADA Y MÁQUINAS 
PARA TRA TAMIENTO O PROCESAMIENTO DE ESTOS DATOS, NO 
EXPRESADOS NI 

8471 84.78 5 385 425 

TELÉFONOS, INCLUIDOS LOS TELÉFONOS CELULARES 
(MÓVILES)* Y LOS DE OTRAS REDES INALÁMBRICAS; LOS 
DEMÁS APARATOS DE TRANSMISIÓN O RECEPCIÓN DE VOZ, 
IMAGEN U OTROS DATOS, INCLUIDOS LOS DE COMUNICACIÓN 
EN RED CON O SIN CABLE (TALES COMO REDES LOCALES (LAN) 
O 

8517 10.77 684 237 

DISCOS, CINTAS, DISPOSITIVOS DE ALMACENAMIENTO 
PERMANENTE DE DATOS A BASE DE SEMICONDUCTORES, 
TARJETAS INTELIGENTES («SMART CARDS») Y DEMÁS 
SOPORTES PARA GRABAR SONIDO O GRABACIONES ANÁLOGAS, 
GRABADOS O NO,INCLUSO LAS MATRICES Y MOLDES 
GALVÁNICOS PARA FA 

8523 3.28 208 306 

TRANSFORMADORES ELÉCTRICOS, CONVERTIDORES 
ELÉCTRICOS ESTÁTI COS (POR EJEMPLO:RECTIFICADORES) Y 
BOBINAS DE REACTANCIA (A UTOINDUCCIÓN). 

8504 0.39 24 464 

PARTES Y ACCESORIOS (EXCEPTO LOS ESTUCHES, FUNDAS Y 
SIMILARES) IDENTIFICABLES COMO DESTINADOS, EXCLUSIVA O 
PRINCIPALMENTE, A LAS MÁQUINAS O APARATOS DE LAS 
PARTIDAS 84.69 A 84.72. 

8473 0.32 20 510 

Otros  0.46 29 145 
Totales   6 352 087 

Valores estadísticos aproximados, expresados en U$S. 
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4.4 EXPORTACIONES 

 

 

 

4.5 EXPORTACIONES POR PAÍS  

País % (F.O.B. U$S) 
Total 

PAÍSES BAJOS 97 408 740 
ESTADOS UNIDOS 3 12 121 
Totales  420 861 

Valores estadísticos aproximados, expresados en U$S. 
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4.6 EXPORTACIONES POR RUBRO  

Nombre Posición % (F.O.B. U$S) 
Total 

DISCOS, CINTAS, DISPOSITIVOS DE ALMACENAMIENTO 
PERMANENTE DE DATOS A BASE DE SEMICONDUCTORES, 
TARJETAS INTELIGENTES («SMART CARDS») Y DEMÁS 
SOPORTES PARA GRABAR SONIDO O GRABACIONES ANÁLOGAS, 
GRABADOS O NO,INCLUSO LAS MATRICES Y MOLDES 
GALVÁNICOS PARA FA 

8523 42.54 179 047 

TELÉFONOS, INCLUIDOS LOS TELÉFONOS CELULARES 
(MÓVILES)* Y LOS DE OTRAS REDES INALÁMBRICAS; LOS 
DEMÁS APARATOS DE TRANSMISIÓN O RECEPCIÓN DE VOZ, 
IMAGEN U OTROS DATOS, INCLUIDOS LOS DE COMUNICACIÓN 
EN RED CON O SIN CABLE (TALES COMO REDES LOCALES (LAN) 
O 

8517 39.59 166 627 

MÁQUINAS AUTOMÁTICAS PARA TRATAMIENTO O 
PROCESAMIENTO DE DATOS Y SUS UNIDADES; LECTORES 
MAGNETICOS U ÓPTICOS, MÁQUINAS PARA REGISTRO DE 
DATOS SOBRE SOPORTE EN FORMA CODIFICADA Y MÁQUINAS 
PARA TRA TAMIENTO O PROCESAMIENTO DE ESTOS DATOS, NO 
EXPRESADOS NI 

8471 9.34 39 311 

TRANSFORMADORES ELÉCTRICOS, CONVERTIDORES 
ELÉCTRICOS ESTÁTI COS (POR EJEMPLO:RECTIFICADORES) Y 
BOBINAS DE REACTANCIA (A UTOINDUCCIÓN). 

8504 3.33 14 016 

CIRCUITOS ELECTRÓNICOS INTEGRADOS 8542 3.12 13 145 
Otros  2.07 8 715 
Totales   420 861 

Valores estadísticos aproximados, expresados en U$S. 
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5.1 CHEQUES RECHAZADOS 

 
 

 
 
 
5.2 CENTRAL DE DEUDORES 

 
Importes expresados en Miles de Pesos 

1 Situación Normal (atraso hasta 30 días) 

2 Con Riesgo Potencial (atraso de 31 a 90 días) 

3 Con Problemas (atraso de 91 a 180 días) 

4 Con Alto Riesgo de Insolvencia (atraso de 181 a 365 días) 

5 Irrecuperable (atraso de más de 365 días) 

6 Irrecuperable por Disposición Técnica (Morosos de ex-entidades financieras, con atraso de más de 180 días) 

  B.C.R.A. no informa 

5- Situación Bancaria 
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5.3 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

N° Entidad Deuda Moneda 

1 BANCO SANTANDER $ 0 ARS 

2 BANK OF AMERICA $ 0 USD 

3 BANCO SANTANDER INVERSIONES $ 0 ARS 
Fuente Empresa. 
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6.1 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDADO 

No se registran Juicios Comerciales como Demandado.  

 

 

6.2 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDANTE 

No se registran Juicios Comerciales como Demandante.  

 

 

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES 

6.3.1 Detalle de Inscripciones Fiscales 

Código Nombre Estado Fecha Inscripción 

10 GANANCIAS SOCIEDADES ACTIVO 1992-05 

25 GANANCIA MINIMA PRESUNTA ACTIVO 1999-08 

30 IVA ACTIVO 1992-05 

103 REGIMENES DE INFORMACIÓN ACTIVO 2007-01 

186 ACTIVOS SOCIEDADES L.23905 BAJA DEFINITIVA 1992-05 

211 BP-ACCIONES O PARTICIPACIONES ACTIVO 2003-05 

217 SICORE-IMPTO.A LAS GANANCIAS ACTIVO 2000-09 

301 EMPLEADOR-APORTES SEG. SOCIAL ACTIVO 1994-07 

353 RETENCIONES CONTRIB.SEG.SOCIAL ACTIVO 2001-09 
 

Contribuyente no amparado en los beneficios promocionales INDUSTRIALES establecidos por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 y 22973, a la fecha 
de emisión de la presente constancia.Esta constancia no da cuenta de la inscripción en el Impuesto sobre los Bienes Personales ni del Impuesto 
Exteriorización - Ley 26476, la cual de corresponder deberá solicitarse en la Dependencia donde se encuentra inscripta la referida. 
 
 
 
6.3.2 Informe Estado de Deudas por Provincia 

Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de la Pcia. de Bs. As.  

Contribuyente 
Identificación: Contribuyente sin Deuda 
Situación actual: Categoría 0 

 
Referencias de categorías 
Categoría 0 Contribuyente sin deuda. 
Categoría 1 Desde $501 hasta $4.500 
Categoría 2 Desde $4.501 hasta $10.000 
Categoría 3 Mayor a $10.000 
Categoría 4 CONTRIBUYENTE EN INSTANCIA JUDICIAL 

 
La información expuesta es la registrada al 11/04/2024en las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, siendo la 
resultante de la sumatoria de las deudas asociadas al Impuesto Inmobiliario, a los Automotores, a las Embarcaciones Deportivas y a los Ingresos 
Brutos, respecto de la CUIT consultada. Para el cálculo de la deuda expuesta, se considera aquella con antigüedad mayor a los sesenta días. No se 
consideran aquellos sujetos que posean un único Inmueble Urbano Edificado con Valuación Fiscal menor a $50.000, quienes posean una deuda global 
menor a $500 o quienes posean un automotor de modelo inferior al año 2000. Para el caso del Impuesto sobre los Ingresos Brutos, sólo se consideran 
aquellos casos con Títulos Ejecutivos iniciados y aquellos con planes de pago caducos. En la categoría 4 se encuentran los contribuyentes con deudas 
en proceso de ejecución judicial como así también los planes de regularización de deuda judicial siempre que el mismo se encuentre caduco. 
 

 

Agente de Recaudación 
Identificación: AGENTE SIN INCUMPLIMIENTO. 
Situación actual: Categoría 0 

6- Situación Judicial Comercial 
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La información expuesta es la registrada al 11/04/2024 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, siendo la 
resultante del grado de cumplimiento de presentación de declaraciones juradas que les corresponde efectuar en su actuación como agentes de 
recaudación en el régimen general de retención y en el régimen general de percepción del impuesto sobre los Ingresos Brutos. El cumplimiento se 
computa de manera conjunta por ambos regímenes de recaudación.En la categoría 4 se encuentran los agentes de recaudación con deudas en proceso 
de ejecución judicial provenientes de percepciones y retenciones no efectuadas, efectuadas y no ingresadas, intereses, accesorios, recargos y multas. 
Se incluyen dentro de esta categoría a quienes, habiendo realizado la adhesión a un régimen de regularización de deudas en proceso de ejecución 
judicial, el mismo se encuentre caduco. 
 
Informe Estado de Deuda Dirección General de Rentas de Pcia. Córdoba  

Razón Social Tax ID Ingresos Brutos Fecha de consulta Situación Fiscal 
HITACHI VANTARA SA 30651443101 9019759886 11/04/2024 IRREGULAR 

 
 
6.3.3 Embargos 

No se detectó información.  

 

6.3.4 Otra información Fiscal o Previsional de Interés 

 
 
HITACHI VANTARA S.A. CUIT 30651443101, no presenta sanciones laborales publicadas en el listado REPSAL 

vigente al 11/04/2024.  

 

 

Referencias de categorías 
Categoría 0 Agente sin incumplimiento. 
Categoría 1 Incumplimiento mayor a 0% y menor o igual a 5% 
Categoría 2 Incumplimiento mayor a 5% y menor o igual a 25% 
Categoría 3 Incumplimiento mayor 25% 
Categoría 4 AGENTE EN INSTANCIA JUDICIAL 
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7.1 INTEGRIDAD 

 

 

 
 
 
7.2 INFORMACIÓN DE PRENSA NEGATIVA 

Consultar con el área Gestión de Proveedores. 

 

 

 

7- INTEGRIDAD 
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8.1 DATOS CONTABLES  

 

 

  

8- Estados Contables 
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SITUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL  

Para el análisis de la situación económica financiera y patrimonial de la Empresa se utilizaron los Estados Contables 

correspondientes a los ejercicios 2021, 2022 y 2023 (fecha de cierre 31/03) expresados en pesos argentinos. 

Información auditada sin salvedades. 

Principales indicadores 

Económicos: 

 Las Ventas del ejercicio cerrado 03/2023 alcanzaron a un total de $2.380 Millones vs $2.787 Millones en el 

ejercicio anterior, evidenciándose una caída interanual del -14.58%. 

 Los Costos Directos incrementaron en su incidencia sobre las Ventas pasando del 58.95% al 69.68% mientras 

que los Gastos de Estructura disminuyeron, pasando del 16.98% al 16.13% en su participación.  

 En la parte no operativa del cuadro de resultados imputaron Egresos Netos por $203.3 Millones (8.54% 

s/ventas) afectados a Resultados Financieros y por Tenencia (incluye RECPAM). 

 De acuerdo con lo expuesto en los párrafos precedentes, se registró una Ganancia Final de $119.4 Millones 

(5.02% s/ventas) vs la extraordinaria ganancia de $533.1 Millones (19.13% s/ventas) en el ejercicio anterior. 

En resumen, la compañía presentó a 03/2023 caída de Ventas, incremento de Costos Directos y disminución de 

Gastos de Estructura, presentando una adecuada ganancia final. 

Financieros.  

 El indicador de Liquidez Corriente disminuyó de 2.98 a 2.47, manteniéndose dentro de valores adecuados.  

 El Capital de Trabajo fue $1.515 Millones equivalente al 54.4% del activo, siendo adecuada la conformación. 

En resumen, la situación financiera resultó satisfactoria, con elevado nivel de liquidez y Capital de Trabajo en buena 

conformación respecto al activo. 

Patrimoniales: 

 El Patrimonio Neto a 03/2023 fue $1.393 Millones vs $1.274 Millones en el ejercicio anterior. Del total del PN 

$587.8 Millones corresponden a Capital y Ajuste de Capital, siendo algo ajustada la conformación. 

 La estructura de financiamiento mostraba que el Pasivo representaba el 49.97% del Activo siendo Otros 

Pasivos a corto plazo (30.67% del Pasivo Total) y Deudas Comerciales a corto plazo (27.69% del Pasivo 

Total) las principales fuentes de apalancamiento.  

 La Solvencia Patrimonial disminuyó de 1.13 a 1.00, continuando en valores aceptables, mientras que el 

Endeudamiento Corriente aumentó de 0.53 a 0.74, manteniéndose en valores bajos.  

En resumen, la situación Patrimonial resultó satisfactoria, con buena Solvencia y bajo Endeudamiento Corriente, sin 

embargo la capitalización fue algo ajustada. 
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8.2 ANÁLISIS VERTICAL 
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8.3 ANÁLISIS PATRIMONIAL 

 

  



 

 

HITACHI VANTARA S.A. 

 

FIDELITAS ®            46/50 

 

8.4 ANÁLISIS DE RENTABILIDAD 
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8.5 ANÁLISIS FINANCIERO 
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8.6 ANÁLISIS DE FLUJO DE FONDOS 
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8.7 CÁLCULO DE CAPACIDAD DE CONTRATACIÓN 
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8.8 SCORE DE BALANCE 

 


