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1.1 CALIFICACIÓN Y EVALUACIÓN  

 
Según políticas de calificación de PAN AMERICAN ENERGY SL SUC. ARGENTINA 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

1.1

1.1.1

1.1.2

1.1.3

1.1.4

1.2

1.2.1

1.2.2

1.2.3

1.3

85%

4

0,490 0,727 0,727 0,963 0,963 1,200

2,000 1,500 1,500 1,000 1,000 0,500

0,900 1,200 1,200 1,500 1,500 1,800

0,200 0,267 0,267 0,333 0,333 0,400

0,020 0,073 0,073 0,127 0,127 0,180

0,030 0,087 0,087 0,143 0,143 0,200

50%

1 Cumplimiento Previsional y Fiscal 34 40

2 15 30

Tipo de Empresa

2.3.2

0,490

5,4

85% 10,0% 0,9

Situación Económico-Financiera 50% 90,0% 4,5

0,020

0,030

x

Puntaje Obtenido

Endeudamiento Corriente

Índice de liquidez

Rentabilidad Bruta

Rentabilidad Operativa

Rentabilidad Neta

Pago de sueldos y remuneraciones.

2.1.1

2.1.2

2.2.1

2.3.1

0,900

0,200

Solvencia 

x

No Aplica

No cumple / No 
posee / No cedio 

información         
(0)

Con irregularidades 
/ sin planes de 
regularización / 

cedió información 
parcial

(1)

No aplica por que 
contrata 

monotributistas.
(2)

Están inscriptos en 
moratorias, planes 
de pagos, etc. y 

paga
(3)

Se detectan caso 
de atraso 
puntuales 

(4)

No se detectan 
desvíos 

(5)

1. Cumplimiento de Obligaciones Previsionales e Impositivas

Como es su situación salarial y social respecto de:

Presentación y pago de aportes y contribuciones F-931 x

Presentación y pago de ART. x

Presentación y pago de otras cargas sociales x

Como es su situación fiscal respecto de:

Presentación y pago del impuesto al valor agregado (I.V.A. F-731) x

Presentación y pago del impuesto a las ganancias (DDJJ y anticipos) x

Como es su situación bancaria x

Presentación y pago del impuesto a los ingresos brutos x
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Total Cumplimiento Previsional e Impositivo 34
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1.2 CONCLUSIÓN 

 

 

 

 

LÍMITE DE COMPRA 
(30% sobre ventas) VENTAS BALANCE VENTAS POST-

BALANCE 

Ventas ARS 3 560 451 341 ARS 892 174 294 

Límite de compra ARS 1 068 135 402 ARS 267 652 288 

 

ACCION POINT S.A. es una empresa de tecnología, especializada en el desarrollo, configuración e 

implementación de soluciones de negocios. Fue registrada en el año 1997 y cuenta con domicilio legal en la 

Ciudad Autónoma de Buenos Aires. Sus accionistas son: LABOMABARDA JORGE (40%), SCHILLAGI RAMIRO 

(20%), SCHILLAGI FRANCO (20%), LABOMBARDA MATIAS (10%), SCHILLAGI BRUNO (3.75%), SCHILLAGI 

CARLA (3.75%) y MAZZIA MARIA CRSITINA (2.50%). Opera bajo certificaciones de calidad ISO 9001 (Vigentes). 

Según el Form. 931 04/2024 cuenta con 130 empleados registrados. Tiene contrato vigente con FEDERACION 

PATRONAL ART. Opera normalmente con el sistema financiero, no obstante, se encuentra en situación 2 con 

una entidad bancaria. No se informan cheques rechazados por Falta de Fondos. Según el Informe de Estado 

de Deuda de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires es un contribuyente sin deuda, sin 

embargo, sus similares de las Provincias de Rio Negro y Córdoba indican deudas. No presenta sanciones 

laborales publicadas en el listado REPSAL. Se observan retrasos en los pagos de Aportes y Contribuciones a la 

Seguridad Social. No se presentaron embargos, juicios del fuero comercial como demandado, Notas de Prensa 

Negativas ni Eventos de Integridad. 

Desde el punto de vista contable, el ejercicio cerrado a 12/2023 mostró una aceptable performance económica 

a pesar de la gran caída en las ventas (-45% variación interanual), con disminución de Gastos de Estructura y 

alza en los Costos Directos, registrando una buena ganancia final de 6.49% s/ventas vs la adecuada ganancia 

de 5.36% s/ventas del ejercicio. El incremento del PN (cercano al 33% interanual) junto al descenso del Pasivo 

(alrededor del 31% interanual) generaron una mejora en los valores de los principales indicadores Financieros 

y Patrimoniales, sin embargo, dicho impacto no presentó la suficiente fuerza como para revertir la debilitada 

performance que presentan desde hace 4 ejercicios: la Liquidez Corriente aumentó de 0.80 a 0.92, 

manteniéndose en valores ajustados, el Capital de Trabajo fue nuevamente Negativo, la Solvencia Patrimonial 

presentó un fuerte aumento de 0.38 a 0.73, pero siguió en parámetros inadecuados, el Endeudamiento Corriente 

disminuyó de 2.59 a 1.37, manteniéndose en valores elevados y por su parte la Capitalización fue escasa. Las 

ventas post balance (5 meses) proyectan una caída interanual del -39.86%. 

De acuerdo con los datos analizados, la compañía presenta por 4° periodo consecutivo una Performance 

Financiera y Patrimonial debilitada junto a una declinante proyección de ventas, ante esto sugerimos operar 

con cautela.  
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2.1 CONSTITUCIÓN / ESTATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS/ ESTATUTO 

Razón Social ACCION POINT S.A. 

CUIT 30-68832449-8 

Domicilio CERRITO 146 - 2 PISO, (1010), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES, 
ARGENTINA 

Posibles teléfonos 1143835985 - 1143835996 - 1143836028 - 4021-7600 - 40217600 

Actividad 620900 - SERVICIOS DE INFORMÁTICA N.C.P. 
 

Forma Jurídica SOCIEDAD ANONIMA 
 

Fecha de Inscripción 18/03/1997 

Fecha de Contrato Social 14/01/1997 

Capital $ 450 000 

Patrimonio neto al 2023 $ 930 632 611 

Cantidad Empleados 130 (Fuente: Form.931 04/2024) 

Domicilio Legal CERRITO 146 - 2 PISO, (1010), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES, 
ARGENTINA 

Otros domicilios CIUDAD DE LA PAZ 1965 Piso:7 Dpto:C, (1428), CIUDAD AUTONOMA DE 
BUENOS AIRES, ARGENTINA 
SARMIENTO 784 2, (2000), ROSARIO, SANTA FE, ARGENTINA 
CERRITO 146 - 2 PISO, (1010), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES, 
ARGENTINA 

 

 

 
  

2- Datos Organizacionales  
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2.2 RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

ACCIÓN POINT S.A. es una empresa de tecnología, especializada en el desarrollo, configuración e implementación de 

soluciones de negocios basadas en tecnología de la información ayudando a descubrir nuevos caminos en la era de 

la Transformación Digital de sus clientes. 

 

 

 
Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.3 MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

No se detectó información.  

 

 

 

2.4 INFORMACIÓN ADICIONAL / DATOS DE INTERÉS 

 
Fuente: Empresa. 
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2.4.1 Certificado Fiscal para Contrataciones de la Administración Nacional 

Información no proporcionada por la empresa.  

 
 
2.4.2 Constancia de inscripción AFIP/IIBB/Ganancias  
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Fuente: Empresa 
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2.5 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 

 

 

 

 

2.6 ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 

 
Fuente: Empresa. 

 

 

 
2.7 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES 

2.7.1 Socios / Accionistas 

Razón Social Nacionalidad/Pais Tax ID % 

LABOMABARDA JORGE  Argentina 20-10866523-9 40.00 

LABOMBARDA MATIAS  Argentina 20-27211795-1 10.00 

SCHILLAGI RAMIRO  Argentina 20-24396690-7 20.00 

SCHILLAGI FRANCO  Argentina 20-25750174-5 20.00 

SCHILLAGI BRUNO  Argentina 27-25017540-5 3.75 

SCHILLAGI CARLA  Argentina 20-34541697-9 3.75 

MAZZIA MARIA CRSITINA  Argentina 23-06684678-4 2.50 
Fuente: Empresa. 
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2.7.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas 

 
Fuente: Empresa. 
 

 

2.7.3 Directivos 

Nombre y Apellido Nacionalidad/Pais Tax ID Cargo 

LABOMBARDA JORGE  Argentina 20-10866523-9 Presidente 

SCHILLAGI FRANCO  Argentina 20-25750174-5 Vice presidente 

SCHILLAGI RAMIRO  Argentina 20-24396690-7 Director Titular 

LABOMBARDA MATIAS  Argentina 20-27211795-1 Director Suplente 
Fuente: Empresa. 
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2.7.4 Antecedentes de Principales Directivos 
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2.8 ACTIVOS  

2.8.1 Inmuebles 

 

Fuente: Empresa. 

 

2.8.2 Rodados 

No se detectó información.  

 
 
2.9 PUBLICACIONES OFICIALES 

Provincia: BORA Fecha: 05/06/2024 
ACCION POINT SA CUIT 30688324498 En Asamblea General Extraordinaria del 08/04/2024 se resolvio en forma unanime: 
Designar por renovacion de mandato Presidente a Jorge Raul Labombarda; Vicepresidente a Franco Schillagi; Director Titular 
a Ramiro Schillagi y Director Suplente a Matias Labombarda todos con domicilio especial en la calle Alberti 2154 Piso 3 
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departamento UF 3 CABA Autorizado segun instrumento privado Asamblea de accionistas de fecha 08/04/2024 German Gatti 
T : 307 F : 152 CPCECABA e 05/06/2024 N 35242/24 v 05/06/2024 

 
Provincia: BORA Fecha: 05/12/2023 
ACCION POINT SA CUIT 30688324498 Segun acta de Directorio del 07/03/2023 se resolvio en forma unanime trasladar la 
sede social desde su anterior emplazamiento cita en Av Caseros 3392 Piso 9 Departamento B Ciudad Autonoma de Buenos 
Aires; a Alberti 254 Piso 2 UF3 Ciudad Autonoma de Buenos Aires Autorizado segun instrumento privado Asamblea de 
accionistas de fecha 07/03/2023 German Gatti T : 307 F : 152 CPCECABA e 05/12/2023 N 99074/23 v 05/12/2023 

 
Provincia: BORA Fecha: 30/06/2021 
ACCION POINT SA CUIT 30688324498 En Asamblea General Ordinaria del 30/04/2021 se resolvio en forma unanime: 
Designar por renovacion de mandato Presidente a Jorge Raul Labombarda; Vicepresidente a Franco Schillagi; Director Titular 
a Ramiro Schillagi y Director Suplente a Matias Labombarda todos con domicilio especial en la calle calle Av Caseros 3392 
Piso 9 Depto B CABA Autorizado segun instrumento privado Asamblea de accionistas de fecha 30/04/2021 German Gatti T : 
307 F : 152 CPCECABA e 30/06/2021 N 45246/21 v 30/06/2021 

 
Provincia: NACION Fecha: 06/10/2020 
ACCION POINT S.A. 30-68832449-8 Segun acta de Directorio del 30/04/2020, se resolvio en forma unanime trasladar la sede 
social desde su anterior emplazamiento cita en Ciudad de la Paz 1965 Piso 7 Departamentos C y D, Ciudad Autonoma de 
Buenos Aires; a Av. Caseros 3392 Piso 9 Departamento B, Ciudad Autonoma de Buenos Aires. Autorizado segun instrumento 
privado Acta de Directorio de fecha 30/04/2020 German Gatti - T°: 307 F°: 152 C.P.C.E.C.A.B.A. e. 06/10/2020 N° 44380/20 
v. 06/10/2020 

 
Provincia: BUENOS AIRES Fecha: 21/12/2018 
ACCION POINT S.A. En Asamblea General Ordinaria y Extraordinaria del 31/10/2018, se resolvio en forma unanime: Designar, 
por renovacion de mandato, Presidente a Jorge Raul Labombarda; Vicepresidente a Franco Schillagi; Director Titular a Ramiro 
Schillagi y Director Suplente a Matias Labombarda, todos con domicilio especial en la calle Ciudad de La Paz 1965, Piso 7º 
Departamentos C, C.A.B.A. Autorizado segun instrumento privado acta de directorio de fecha 31/10/2018 German Gatti - T°: 
307 F°: 152 C.P.C.E.C.A.B.A. e. 21/12/2018 N° 97345/18 v. 21/12/2018 Fecha de publicacion 21/12/2018 

 
Provincia: CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES Fecha: 27/10/2017 
ACCION POINT S.A. Por Acta de Directorio del 15/8/2017 el cierre del ejercicio es el 31/12 sin reforma de estatuto. Autorizado 
por acta citada Horacio Jose Dallochio - T°: 28 F°: 403 C.P.A.C.F. e. 27/10/2017 N° 82213/17 v. 27/10/2017 

 
Provincia: CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES Fecha: 20/05/2016 
ACCION POINT S.A. En Asamblea General Ordinaria y Extraordinaria del 30/10/2015, se resolvio en forma unanime: Designar 
Presidente a Jorge Raul Labombarda; Vicepresidente a Franco Schillagi; Director Titular a Ramiro Schillagi y Director Suplente 
a Matias Labombarda, todos con domicilio especial Ciudad de La Paz 1965, Piso 7º Departamentos C y D, C.A.B.A. Autorizado 
segun instrumento privado Asamblea General Ordinaria y Extraordinaria de fecha 30/10/2015 German Gatti - T°: 307 F°: 152 
C.P.C.E.C.A.B.A. e. 20/05/2016 N° 33915/16 v. 20/05/2016 

 
 
 
 
OTRAS PUBLICACIONES 

Accion Point firmó acuerdo con Bantotal para integrar su solución Akiro a Bantotal Store 
Fuente: bantotal.com Fecha: 07/09/2020 
Bantotal anuncia la firma del acuerdo con Accion Point, empresa de tecnología especializada en el desarrollo, configuración 
e implementación de soluciones de negocios basadas en tecnología de la información, integrando su producto AKIRO a 
Bantotal Store. Esto permitirá a los clientes de Bantotal, entre otros, mejorar la administración de programas o sistemas 
desarrollados en GeneXus, con un óptimo versionado de los mismos, y modelar el proceso de desarrollo en forma completa 
. 
También, Accion Point ofrece servicios de implementación de todos los módulos de Bantotal, capacitación, consultoría, 
testing y servicios de PMO. 
Franco Schillagi, CEO en Accion Point: “Para Accion Point es un orgullo formar parte de Bantotal Store y seguir potenciando 
el trabajo conjunto para brindar propuestas de valor a nuestros clientes”. 

 
Otro termociclador para acelerar los diagnósticos 
Fuente: nortecorrientes.com Fecha: 17/05/2020 
El Laboratorio Central de la Provincia, que depende del Ministerio de Salud Pú­blica, recibió en los últimos días un nuevo 
equipo ter­mociclador en tiempo real que permite procesar mayor cantidad de muestras para diagnósticos de Covid-19. Se 
trata de una donación de la cartera de Salud de la Nación y viene a complementar el equipamiento con el que ya contaba el 
organismo gra­cias a una compra que hizo el Gobierno provincial ape­nas se desató la emergencia sanitaria en el país. Ahora 
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el Laboratorio estará en con­diciones de realizar hasta 150 determinaciones simul­táneamente, lo que amplió el espectro 
diagnóstico de enfermedades virales, entre ellas el coronavirus, según se informó oficialmente. 
El ministro correntino, Ri­cardo Cardozo, explicó que “por gestiones del Labora­torio Central de la Provincia, recibimos un 
termociclador que es el equipo con el cual se realizan los análisis de Covid-19, esto implica ma­yor celeridad, comodidad para 
los bioquímicos, y se suma al que ya habíamos adquirido desde la Provin­cia”. Por su parte, el director ejecutivo del 
Laboratorio Central de la Provincia, Ge­rardo Andino, precisó que “este nuevo equipo nos per­mite procesar mayor can­tidad 
de muestras”, lo que significa un salto cualitativo (y también cuantitativo) en la tarea de prevención. 
La entrega se realizó por parte del Ministerio de Sa­lud de la Nación, a través del Departamento de Virus Respiratorios del 
Instituto Carlos Malbrán de Buenos Aires. Los profesionales en­cargado de operar este equi­po en Corrientes son la 
bio­química Natalia Ruiz Díaz, especialista en Virología, el bioquímico Gerardo Andi­no, director ejecutivo del or­ganismo y 
referente de virus respiratorios e influenzas de la Provincia ante el Malbrán, y el bioquímico Pablo Kawe­rin, máster en Salud 
Pública y director asistencial del La­boratorio Central. Además cinco técnicos en Labora­torio fueron capacitados en manejo 
de muestras de alto riesgo. 
MÁSCARAS 
Por otra parte, el Minis­terio de Salud Pública de la Provincia recibió este vier­nes 150 protectores faciales fabricados y 
donados por la empresa Accion Point SA para ser distribuidos al per­sonal sanitario, en el marco de las medidas de 
protec­ción por la pandemia de Covid-19. La entrega estuvo a cargo del referente de In­sumos, Mario Rodríguez, y la gestión 
fue concretada por personal de la empresa, en Corrientes. Lo recibió el ministro Cardozo. 
“La empresa Accion Point se solidariza con nuestra provincia y nos hace la en­trega en calidad de donación de 150 máscaras 
faciales, elementos de barrera tan importantes en esta época de pandemia. Serán distri­buidas en sectores de emer­gencias 
y consultorios de nuestros hospitales”, preci­só el titular de la cartera sa­nitaria provincial.s 
Test rápidos 
El gobierno de Mendoza, a través de un convenio de cooperación con Jujuy, recibió ayer 21 mil test rápidos para la detección 
de coronavirus, de fácil utilización y de resultados en diez minutos. En 2018, Mendoza y Jujuy firmaron un convenio marco 
de cooperación y así llegó la ayuda ahora. Destacaron que los test son de fácil uti­lización y permiten, en aproximadamente 
10 minutos, obtener resultados sin necesidad de contar con un equi­pamiento específico. 

 
Franco Schillagi, CEO de Accion Point: Con los canallas haría un acuerdo similar pero nunca igual 
Fuente: prensa.evaluandosoftware.com Fecha: 02/10/2019 
Los futbolistas y simpatizantes de Newell’s son conocidos como los «leprosos», debido a que a principios del siglo XX fueron 
invitados a celebrar un encuentro a beneficio de los enfermos de lepra residentes en el Hospital Carrasco, frente a su 
tradicional rival Rosario Central. Por aquellos días, una comisión de damas de beneficencia gestionó mediante sendas notas, 
dirigidas a las autoridades de ambos clubes, la realización de un encuentro de fútbol a beneficio de los enfermos del Mal de 
Hansen, comúnmente conocido como lepra. La invitación fue aceptada de inmediato por los de Newell’s Old Boys, quienes 
recibieron el apodo de «leprosos», mientras que sus adversarios no aceptaron la invitación, y recibieron el calificativo de 
«canallas». 
La pasión de Franco Schillagi por el fútbol y el trabajo no termina ahí. “Hasta Diciembre de 2020 seremos sponsor de Newells, 
la mitad más uno de Rosario” agrega. La empresa firmó un acuerdo con el club, para optimizar la relación de la institución 
deportiva con sus socios y simpatizantes.  
Cuando Schillagi habla de Newells Old Boys sus ojos brillan: “El club no estaba pasando por su mejor momento y decidimos 
apoyarlo. El proyecto es hermoso. Desarrollamos una aplicación móvil que incluye la posibilidad que los hinchas se saquen 
una foto virtual con sus ídolos, los jugadores. Pero es solo una parte. Además proveeremos tecnología para automatizar 
gestiones de socios, controles de ingreso y la gestión comercial de la tienda durante los partidos”.  
Y si hablamos de fanatismo y rivalidad, Franco admite que Rosario Central también puede acceder a la tecnología con que 
Accion Point apoya a Newell’s pero, con una sonrisa socarrona, pone un condimento picante “Con los canallas haría un 
acuerdo similar pero nunca igual”. 
Desde fines de 2017, Accion Point inició un proceso de expansión para hacerse fuerte en la región andina y poner un pié en 
Estados Unidos. Si bien la llegada de Franco a la posición de CEO no cambió el plan, su gestión asignó prioridades y le 
imprimió velocidad a ciertas decisiones. 
“La incertidumbre es parte del día a día. Teníamos una previsión y de repente nos vimos en la necesidad de hacer un giro. 
Aunque tuvimos que cambiar presupuesto, los pilares que estaban en marcha nunca los frenamos: fortalecimos Colombia, 
seguimos creando acciones en Estados Unidos e invertimos en recursos constantemente. Si bien en Argentina hay un alto 
índice de desocupación, en el mercado tecnológico  el panorama es completamente distinto” afirma. 
Aunque Accion Point tiene clientes en varios mercados con diversas exigencias, los frecuentes cambios en las regulaciones 
del sector financiero argentino los obliga a responder con rapidez a los 18 bancos que hoy forman parte de su cartera de 
clientes.  
La industria de la tecnología tiene buenas y malas noticias. La buena es que está en expansión y no faltan clientes. La mala 
es que el talento no abunda. Y por eso las empresas del sector invierten en la retención de profesionales que, dicho sea de 
paso, son escasos. 
Para hacer frente a la escasez de capital humano, la compañía desarrolló una iniciativa para reclutar jóvenes. Schillagi cuenta 
que el programa “Primer empleo” les permite incorporar jóvenes que están estudiando en la universidad y buscan su primer 
trabajo.  
El CEO de Accion Point agrega, “no solo buscamos a los jóvenes sino también perfiles que estén cerca del fin del ciclo laboral. 
Esto genera una mezcla increíble de ímpetu con experiencia que agrega mucho a la creación de valor. Para el 2020 tenemos 
previsto generar un espacio más amplio de diversidad”. 
Por último, en 2019 la compañía hizo un relanzamiento de marca para posicionarse en tres regiones geográficas claves: 
Norte, con foco en Estado Unidos, Centro (Colombia) y sur (Argentina). Además crearon un área de planeamiento estratégico 
que, entre otras actividades, administrará los proyectos de desarrollo e innovación. 
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Labombarda, de Accion Point: Cómo funciona un software de plataforma bancaria 
Fuente: bankmagazine.com.ar Fecha: 18/07/2019 
Con más de 30 años atendiendo con soluciones de tecnología de la información al mercado de banca y finanzas de Argentina 
y otros países de la región, Accion Point es una compañía de profesionales con conocimiento experto en implementación y 
construcción de software, que tiene como misión colaborar con las empresas en la integración de innovación tecnológica, 
transformación digital y nuevas experiencias de usuarios a sus procesos de negocios. 
Sobre el funcionamiento de Bantotal, BANK MAGAZINE dialogó con Jorge Labombarda, presidente de Accion Point. 
-¿En qué consiste su plataforma bancaria?  
-En tecnología, una plataforma es un sistema que sirve como base para hacer funcionar determinados módulos de hardware 
y/o de software con los que es compatible. En cuanto a plataforma bancaria, es un sistema de back-end que procesa las 
transacciones bancarias diarias, actualizaciones de cuentas y otros registros financieros. Estos sistemas suelen administrar 
depósitos, préstamos y capacidades de procesamiento de créditos, con interfaces a los sistemas de contabilidad general y 
herramientas para la generación de reportes. Permite un enfoque gradual y estratégico que tiene por objetivo permitir a los 
bancos mejorar las operaciones, reducir costos y prepararse para el crecimiento. 
-¿Qué tipo de servicios y ventajas otorga? 
-El enfoque estratégico en estos sistemas se basa en una combinación de la arquitectura orientada a servicios y tecnologías 
de apoyo que crean arquitecturas extensibles. Facilita la incorporación e integración de información online, sin incorporar el 
software sino utilizándolo a modo de servicios. Por ejemplo, puede insumir servicios de organismos públicos on line como 
del Registro Nacional de las Personas o del Anses o de una Fintech que resuelve cuestiones que benefician al negocio. 
La decisión de seleccionar una plataforma de última generación representa un reto en términos de flexibilidad, escalabilidad, 
funcionalidad e inversión, que esté totalmente alineada a la estrategia de negocio y que asegure un soporte operativo a 
mediano y largo plazo. 
-¿Cómo se integra esta plataforma en el sistema bancario tradicional? 
-En el caso de la plataforma Bantotal, podemos hablar de 3 niveles que se integran. El Nivel I, donde un Core debe contar con 
todas las funcionalidades y servicios que deben ser utilizados por las aplicaciones del sistema. Luego, sobre la Línea de 
Integración, el Nivel II, donde se procesa toda la interacción entre oferta (Soluciones) y demanda (Bancos), donde se 
identifican las necesidades del mercado integrando diferentes soluciones al Core. Y por último, sobre la Línea de Intercambio, 
el Nivel III, figuran las soluciones que llegan a las personas, al cliente final, y satisfacen sus necesidades. Por otro lado, 
contamos con “B Developers”, que permite integrar con Bantotal, soluciones de software de distintos proveedores 
construidos en diversas tecnologías. 
-¿A qué tipo de clientes apuntan con este lanzamiento? 
-Los clientes a los que apuntamos son todos los bancos que hoy están pensando en cambiar su core bancario, los nuevos 
bancos digitales y los que vean en Bantotal el camino hacia la transformación digital de la banca y finanzas, donde las fintech 
como subsegmento están creciendo y desarrollando, pero necesitan de un core para su negocio. Por otro lado, “B Developers” 
apunta a la base instalada de Bantotal, que se encuentra en Argentina en 18 de un total de 70 entidades bancarias. 
-¿Cuáles son los proyectos de crecimiento y expansión para este año? 
-Nuestro plan de negocios tiene dos pilares. Por un lado, la regionalización, siendo que hoy estamos presentes en Argentina 
y Colombia con unidades propias, con la intención de estar en otros países de la región en los próximos tres años, replicando 
los productos y servicios que ofrecemos actualmente. 
Y por otro lado, en los últimos años hemos invertido mucho en investigación y desarrollo complementando nuestra oferta y 
experiencias de los clientes importantes con realidad aumentada, escucha de redes sociales, blockchain, inteligencia artificial 
y servicios de consultoría en transformación digital. 
-¿Cómo se diferencian e intentan posicionarse en este mercado tan competitivo? 
Hoy en el mercado de core banking de Argentina tenemos una posición de liderazgo. Hemos implementado 13 bancos en 10 
años y estamos terminando de implementar tres más, esto implica que somos el core banking más instalado del país. El 
producto figura en el Cuadrante Mágico de Gartner y Accion Point también figura como implementador. 
Nuestros principales diferenciales están relacionados con la capacidad de relacionamiento y servicios de implementación. 
Somos los socios ideales de cualquier banco o entidad financiera, por nuestra historia, antecedentes y la trayectoria que nos 
hace confiables, seguros y estratégicos a la hora de tomar una decisión tan importante como implementar una plataforma 
de core bancario. 
-¿Cómo ven la situación actual del país? 
-Nosotros creemos que más allá de la situación del país, siempre van a existir oportunidades de negocio para las cuales 
tenemos que prepararnos y enfocarnos para poder aprovecharlas. Esto nos hace optimistas por naturaleza y nos ayuda a 
manejarnos en cualquier contexto.- 

 
En plena expansión, Grupo Accion Point tiene nuevo CEO 
Fuente: infonegocios.info Fecha: 17/04/2019 
A lo largo de los últimos 13 años, Franco ocupó la posición de general manager del Grupo y anteriormente se había 
desempeñado como gerente de RRHH de la compañía, luego de haber ocupado por un lapso de 6 años, distintos cargos en 
el área de HR de Unilever, donde acumuló gran expertise. 
Franco Schillagi es licenciado en Relaciones Laborales de la Universidad del Centro Educativo Latinoamericano de Rosario, 
Santa Fe. Se especializa en Recursos Humanos, gerenciamiento de equipos de alto rendimiento, dirección de proyectos de 
consultoría, dirección de Operaciones en IT y RRHH en Supply Chain. 
“Esta designación se da en el marco de un proceso de crecimiento estratégico del Grupo, focalizado en expansión regional, 
ampliación del offering de productos y servicios y una marcada dinámica de alianzas estratégicas con partners del sector, 
con el objetivo de continuar el camino de liderazgo”, dijo el flamante CEO del Grupo. 

 
Jorge Labombarda: “La promoción de software es un incentivo para la mejora de la industria” 
Fuente: evaluandosoftware.com Fecha: 26/09/2018 
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Jorge Labombarda es Fundador y Presidente del Grupo Accion Point.S.A. En GX28 dio la charla “Experiential Learning en el 
rubro de TI”. 
Daniel M. Aisemberg: La devaluación que se produjo entre el 15 de Agosto y el 20 de Septiembre ¿En qué cambian sus planes 
de inversión? 
Jorge Labombarda: Desde el punto de vista de la inversión con capital propio sufrimos algunos cambios. Gran parte de 
nuestro modelo se basa en dólares debido a que vendemos un producto extranjero cuya licencia y mantenimiento está 
dolarizado. Si bien nos impactó en términos de inversión porque nuestra rentabilidad quedó dolarizada, nos afecta en el 
proyecto de regionalización de tres años que teníamos planeado. En este sentido tomamos la decisión de dilatarlo un poco. 
La brusca devaluación produce dos efectos. Por un lado detiene las inversiones pues las tasas de financiación se vuelven 
impagable. Por otra parte genera una oportunidad de exportación, dándonos la oportunidad de competir mejor 
internacionalmente. Finalmente hay cierta compensación. 
DMA: ¿Están bajo esta ley de promoción de software? 
J.L.: Estuvimos promovidos hasta que por una modificación a nivel Nacional quedamos afuera, debido a que desarrollamos 
sobre un producto extranjero. No estoy muy de acuerdo con esto, porque por más que el producto no sea nacional, la mano 
de obra sí lo es. Tengo fé de que va a modificarse esta parte de la ley. 
DMA: ¿El beneficio que otorga la ley es un subsidio para la industria? 
J.L.: No lo tomo como un subsidio, hay que analizar lo que pasó en Irlanda, Australia, India, China, entre otros, donde se vio 
que la industria del software puede ser un factor importante de generar recursos reales de exportación y puestos de trabajo. 
Para eso, con la promoción de software, los costos se vuelven competitivos, teniendo una devolución de las cargas sociales 
asociadas a otros impuestos nacionales y el impuesto a las ganancias que pasa a ser del 9,9%. Por otra parte, la ley obliga a 
exportar y a obtener certificados de calidad constante. Es decir que se trata de un incentivo para la mejora de la industria. 
DMA: Hay empresas que desarrollan software que son soluciones de valor agregado para otras empresas. Y hay compañías 
que desarrollan software como herramienta de su negocio, es decir que no venden esa creación. En esos casos ¿No es un 
poco desigual la aplicación de la promoción? 
J.L.: Sí, un poco lo es. La promoción de software debe aplicarse a la industria, al que produce el software y lo comercializa 
para que se consuma. De no ser así la actividad no se vuelve promovible. 
DMA: Contame acerca de Accion Point SA 
El Grupo ACCION POINT está compuesto por 3 empresas: ACCION POINT, TOOLNOLOGY ARGENTINA y TOOLNOLOGY 
COLOMBIA. Cuenta con más de 160 empleados y tiene factorías en Buenos Aires, Rosario, Villa Constitución y Bogotá 
(Colombia). 
ACCION POINT tiene 39 años en el mercado y se especializa en el desarrollo, configuración e implementación de soluciones 
de negocios basadas en tecnología de la información. Los servicios que presta son: consultoría, desarrollo de software, 
aplicaciones mobile, testing, manpower, mantenimiento, soporte e implementación de core banking, representando en 
Argentina y Colombia al software bancario Bantotal. En marzo de 2018 la empresa renovó la certificación de las Normas ISO 
9001:2015. 
En el caso de Toolnology, se trata de una compañía del Grupo, especializada en la comercialización, soporte, entrenamiento 
y mantenimiento de la tecnología GeneXus. 

 
De la mano de GeneXus, ACCION POINT se regionaliza y quiere duplicar su staff 
Fuente: canal-ar.com.ar Fecha: 14/08/2018 
En el marco de la 2º edición del evento GeneXus Argentina, el encuentro que reunió en el Hotel Panamericano a gran parte de 
la comunidad GeneXus local con referentes de la industria, el Grupo ACCION POINT, histórico distribuidor de GeneXus en el 
país, anunció un plan de inversiones de 3,5 millones de dólares para regionalizar sus operaciones. 
"Nuestra intención es poner un pie en Estados Unidos y Centro América, dos mercados sumamente fuertes, donde apuntamos 
a desembarcar en 2019”, explicó Jorge Labombarda, Director del Grupo ACCION POINT. "El Cono Sur continuará siendo 
dirigido desde Argentina; y la región Andina será abordada desde nuestra oficina de Colombia, desde donde brindamos 
soporte, entrenamiento y mantenimiento en GeneXus y contamos con una factoría especializada en desarrollar soluciones 
de IT a medida para la región". 
Desde fines de 2017 la compañía inició un proceso de expansión para el cual reorganizó sus equipos y redefinió su plan de 
negocios. 
"Queremos seguir expandiéndonos en la región a través de partners, la apertura de nuevas oficinas y la compra de empresas 
locales. Este año estimamos cerrar con una facturación de U$S 20 millones (un 80% de incremento), y nuestra meta es crecer 
un 400% en estos 4 años, superando los U$S 45 millones en ventas para 2020", agregó Matías Labombarda, Director 
Comercial. 
El plan de expansión contempla la construcción de las nuevas oficinas que el Grupo está construyendo en el Polo Tecnológico 
Porteño, cuya mudanza está proyectada para octubre de 2019. "Para ese momento tenemos planeado duplicar el plantel 
interno de capital humano", dijo Matías. 

 
Polo Tecnológico Rosario: la segunda nave estará lista y operando con empresas en julio 
Fuente: baring.com.ar Fecha: 18/06/2018 
El proyecto de reconversión del predio ex Batallón 121, en la zona sur de Rosario, avanza a paso firme. “En julio estará lista 
la segunda nave y en funcionamiento las empresas”, informó a BARING el Secretario de Ciencia, Tecnología e Innovación, 
David Asteggiano. 
“En total serán 30 empresas las que estarán trabajando en julio cuando esté lista la segunda nave”, expresó. 
“La tercera nave tiene un largo tramo todavía, por ende tendremos novedades recién el año que viene”, afirmó Asteggiano. 
Algunas de las firmas que están operando son: Cibic Laboratorios SA, Accion Point SA, Web Experto SRL, Agrospray 
Arroowws Argentina SRL, Bosch Argentina SA, Delta SA, Gemplast Geminelli SA, Tecso Cooperativa de Trabajo Ltd y Sicom 
SRL. 
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El proyecto contempla un espacio educativo y científico-tecnológico, orientado a promover y desarrollar capacidades 
emprendedoras y de alta calidad profesional en áreas tecnológicas, en articulación con escuelas, institutos, centros de 
investigación y universidades. 
La obra implica, además, un sector deportivo con canchas de fútbol, gimnasio, vestuarios y la recuperación del natatorio 
existente. Todas estas instalaciones podrán ser utilizadas por las escuelas y clubes del barrio. 

 
La Zona I sigue creciendo con más empresas y espacios 
Fuente: nodocios.com.ar Fecha: 18/10/2017 
La Zona i – Área Tecnológica Nodo Rosario está instalada en el predio del ex Batallón 121 de Comunicaciones y es una 
iniciativa promovida por el Gobierno de la Provincia junto a la Municipalidad de Rosario y el Polo Tecnológico Rosario, que 
reúne a empresas tecnológicas, universidades y gobiernos. La obra está enmarcada en el proyecto de intervención urbana 
integral que se realiza en ese sector de la zona sur de la ciudad, y que contempla también la conformación de áreas de uso 
deportivo, edificios educativos, viviendas y un parque público. 
En noviembre de 2015 se inauguró la primera nave donde ya trabajan diecisiete empresas. En diciembre de este año, en tanto, 
estará habilitada la segunda nave, donde se prevé que se sumen otras veinte. Este viernes fueron nueve las firmas 
reconocidas por municipio y provincia por comprometer su radicación en el Polo Tecnológico de Rosario. Se trata de Cibic 
Laboratorios SA, Accion Point SA, Web Experto SRL, Agrospray Arroowws Argentina SRL, Bosch Argentina SA, Delta SA, 
Gemplast Geminelli SA, Tecso Cooperativa de Trabajo Ltd y Sicom SRL. 
Estas empresas podrán tomar posesión de sus flamantes oficinas durante el mes de noviembre para iniciar el proceso de 
diseño y adecuación de los espacios y comenzar a funcionar a inicios de 2018. 
A futuro, se proyecta la construcción de una escuela técnica orientada a la tecnología, un espacio de coworking, otro de 
fabricación digital y otro para incubadoras de nuevas empresas de base tecnológica y biotecnológica. 
Fein celebró el avance de la Zona i y afirmó que “los sueños son también política, una mirada estratégica a largo plazo y estar 
convencidos de que se puede construir juntos ese proceso y ponernos en marcha”. La intendenta destacó la articulación 
público-privada en el proyecto, lo que “permite construir confianza, mirar juntos el futuro y tener una mirada estratégica”. 
Asimismo, ratificó el compromiso del municipio “de seguir acompañando fuertemente” esta iniciativa y describió a los 
empresarios que asumieron el desafío como “actores fundamentales en la construcción de futuro”. “Con ustedes hemos 
aprendido a hacer y queremos hacer más”, dijo. 
También destacó el proyecto integral de reconversión del ex Batallón 121 “para integrar este espacio antes cerrado a nuestro 
querido sur”. “Vamos construyendo ciudad, y cuando lo hacemos la gente se integra, sueña y aporta a construir una ciudad 
mejor”, agregó la mandataria. 
A su turno, Lifschitz expresó que “las buenas ideas, cuando hay capacidad de gestión, convicción y se suman esfuerzos, se 
pueden convertir en buenas realidades”. “Tenemos un potencial de desarrollo”, afirmó el gobernador, para quien “Rosario es 
el corazón del desarrollo biotecnológico de la Argentina”. 
Único en el país 
Ignacio Sanseovich es el presidente de Tecso, una cooperativa de trabajo que desde hace más de 15 años se dedica al 
software y servicios informáticos, y tecnología en general. Desde hace unos 4 años viene apoyando el proyecto de Zona i. Ya 
tienen en la primera nave su área de innovación y ahora instalarán toda la organización a la nueva nave. 
«Creemos que este lugar va a ser un nodo donde la tecnología y la innovación van a estar muy presentes«, afirmó el 
empresario, para quien la Zona i «es un proyecto que tiene la particularidad de ser único en el país y nos parece muy bueno 
que se pueda promover la sinergia que se da entre las empresas y la articulación público-privada». Asimismo, destacó el 
trabajo conjunto con la Municipalidad y la Provincia. «Desde el primer momento se estuvo muy abierto al diálogo, proponer y 
aplicar ideas, es un ejemplo para construir cuestiones que se hacen realidad», cerró. 

 
 
 
 
 
2.10 CERTIFICACIONES 

2.10.1 Certificaciones de Calidad 

N° Certificado Expedido por Fecha Emisión Fecha Vencimiento 

1 ISO 9001:2015 IRAM 13/04/2023 13/04/2026 
Fuente: Empresa. 
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Fuente: Empresa. 
 
 

 
2.10.2 Distinciones Obtenidas 

No se detectó información.  
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2.10.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria 

No se detectaron programas de responsabilidad social. 

 

2.11 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2021 117 15 15 147 

2022 106 12 15 133 

2023 80 7 15 102 
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Fuente: Empresa. 
 

 

 

2.12 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2024 - - - 0 
Fuente: Empresa. 
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3.1 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGÚEDAD EN EL MERCADO  

 

 

 

3- Situación Comercial 
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Fuente: Empresa. 

 

 

 

3.2 DETALLES Y EVOLUCIÓN DE COMPRAS Y VENTAS 

Mes Ventas (montos sin impuestos) Compras (montos sin impuestos) Moneda 
Enero 2024 $ 43 766 962 $ 72 395 306 ARS 

Febrero 2024 $ 96 775 360 $ 267 695 414 ARS 
Marzo 2024 $ 400 905 544 $ 490 868 168 ARS 
Abril 2024 $ 171 815 963 $ 747 459 631 ARS 
Mayo 2024 $ 178 910 465 $ 696 399 291 ARS 

TOTAL $ 892 174 294 $ 2 274 817 810 ARS 
Fuente: Empresa.  
 

 

 

3.3 VENTAS A PAN AMERICAN ENERGY S.L. SUC. ARGENTINA 

Mes / Año Ventas (montos sin impuestos) Moneda 
Diciembre 2021 $ 2 305 875 ARS 
Diciembre 2022 $ 53 121 679 ARS 
Diciembre 2023 $ 338 073 407 ARS 

Fuente: Empresa.  
 

 

 

3.4 PROVEEDORES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Origen 

Tax ID 
Monto Anual 
de Compras 

Moneda 

1 KOMOTECH S.A. Argentina 30-71703650-2 $ 122 580 690 ARS 

2 
SOLUCIONES TECNOLOGICAS DE LA 

INFORMACION 
Argentina 30-70700838-1 $ 69 095 383 ARS 

3 IT PATAGONIA S.A. Argentina 30-70812247-1 $ 51 830 000 ARS 
Fuente: Empresa.  
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3.5 CLIENTES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Destino 

Tax ID 
Monto Anual 

de Ventas 
Moneda 

1 BANCO DE LA PROVINCIA DE CORDOBA Argentina 30-99922856-5 
$ 757 311 

840 
ARS 

2 PAN AMERICAN ENERGY S.L. Argentina 30-69554247-6 
$ 338 073 

407 
ARS 

3 BANCO DE FORMOSA S.A. Argentina 30-67137590-0 
$ 303 972 

638 
ARS 

4 TOOLNOLOGY S.A. Argentina 30-71065957-1 
$ 150 000 

000 
ARS 

5 BANCO PATAGONIA S.A. Argentina 30-50000661-3 
$ 114 621 

519 
ARS 

6 
DIRECCION GENERAL DE PROGRAMAS 

Y PROYECTOS SECTORIALES 
Argentina 30-66319841-2 

$ 113 457 
591 

ARS 

7 
CERVECERIA Y MALTERIA QUILMES 

S.A.I.C.A. 
Argentina 33-50835825-9 $ 81 346 501 ARS 

8 ASOCIART S.A. Argentina 30-68627333-0 $ 64 000 800 ARS 

9 BANCO SUPERVIELLE S.A. Argentina 33-50000517-9 $ 49 810 645 ARS 

10 FCA S.A. Argentina 30-69223905-5 $ 46 406 406 ARS 
Fuente: Empresa.  
 

 

3.6 SEGUROS 
3.6.1 Registro de contratos con las ART 

Aseguradora: FEDERACION PATRONAL 
N° de contrato: 4767499 
Desde: 01/03/2019 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: Afiliación vigente 

 
Aseguradora: PROVINCIA 
N° de contrato: 230888 
Desde: 01/03/2018 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 28/02/2019 - Cambio de Aseguradora 

 
Aseguradora: ASOCIART 
N° de contrato: 318155 
Desde: 01/11/2015 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 28/02/2018 - Cambio de Aseguradora 

 
Aseguradora: PREVENCION 
N° de contrato: 253713 
Desde: 01/07/2011 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 31/10/2015 - Cambio de Aseguradora 

 
Aseguradora: ASOCIART 
N° de contrato: 188998 
Desde: 01/10/2009 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 30/06/2011 - Cambio de Aseguradora 
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3.6.2 Contratos extinguidos por falta de pago 
No se registran contratos extinguidos por falta de pago. 

 

3.6.3 Otros Seguros contratados 
No se detectó información. 

 

 

4.1 IMPORTACIONES  

No se registraron operaciones de importación vinculadas a la empresa analizada. 

 

 
 

 

4.2 EXPORTACIONES 

No se registraron operaciones de Exportación vinculadas a la empresa analizada. 

 

  

4- Comercio Exterior 
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5.1 CHEQUES RECHAZADOS 

No se registran Cheques Rechazados. 
 
 
 
 
5.2 CENTRAL DE DEUDORES 

 

 

5- Situación Bancaria 
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Importes expresados en Miles de Pesos 

1 Situación Normal (atraso hasta 30 días) 

2 Con Riesgo Potencial (atraso de 31 a 90 días) 

3 Con Problemas (atraso de 91 a 180 días) 

4 Con Alto Riesgo de Insolvencia (atraso de 181 a 365 días) 

5 Irrecuperable (atraso de más de 365 días) 

6 Irrecuperable por Disposición Técnica (Morosos de ex-entidades financieras, con atraso de más de 180 días) 

  B.C.R.A. no informa 
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5.3 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

N° Entidad Deuda Moneda 

1 BBVA ARGENTINA S.A. $ 16 496 000 ARS 

2 BANCO DE FORMOSA S.A. $ 11 856 000 ARS 

3 BANCO PATAGONIA S.A. $ 7 885 000 ARS 
Fuente Empresa. 
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6.1 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDADO 

No se registran Juicios Comerciales como Demandado.  

 

 

 

6.2 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDANTE 

No se registran Juicios Comerciales como Demandante.  

 

 

 

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES 

6.3.1 Detalle de Inscripciones Fiscales 

Código Nombre Estado Fecha Inscripción 

10 GANANCIAS SOCIEDADES ACTIVO 1997-03 

30 IVA ACTIVO 1997-03 

103 REGIMENES DE INFORMACIÓN ACTIVO 2005-01 

211 BP-ACCIONES O PARTICIPACIONES ACTIVO 2003-05 

217 SICORE-IMPTO.A LAS GANANCIAS ACTIVO 2000-01 

301 EMPLEADOR-APORTES SEG. SOCIAL ACTIVO 1999-08 

787 RET ART 79 LEY GCIAS INC A,BYC ACTIVO 2015-02 
 

Contribuyente no amparado en los beneficios promocionales INDUSTRIALES establecidos por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 y 22973, a la fecha 
de emisión de la presente constancia. 
Esta constancia no da cuenta de la inscripción en el Impuesto sobre los Bienes Personales ni del Impuesto Exteriorización - Ley 26476, la cual de 
corresponder deberá solicitarse en la Dependencia donde se encuentra inscripta la referida. 
 
 
 
6.3.2 Informe Estado de Deudas por Provincia 

Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de la Pcia. de Bs. As.  

Contribuyente 
Identificación: Contribuyente sin Deuda 
Situación actual: Categoría 0 

 
Referencias de categorías 
Categoría 0 Contribuyente sin deuda. 
Categoría 1 Desde $501 hasta $4.500 
Categoría 2 Desde $4.501 hasta $10.000 
Categoría 3 Mayor a $10.000 
Categoría 4 CONTRIBUYENTE EN INSTANCIA JUDICIAL 

 
La información expuesta es la registrada al 15/07/2024 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, siendo la 
resultante de la sumatoria de las deudas asociadas al Impuesto Inmobiliario, a los Automotores, a las Embarcaciones Deportivas y a los Ingresos 
Brutos, respecto de la CUIT consultada.  
Para el cálculo de la deuda expuesta, se considera aquella con antigüedad mayor a los sesenta días. No se consideran aquellos sujetos que posean un 
único Inmueble Urbano Edificado con Valuación Fiscal menor a $50.000, quienes posean una deuda global menor a $500 o quienes posean un 
automotor de modelo inferior al año 2000. Para el caso del Impuesto sobre los Ingresos Brutos, sólo se consideran aquellos casos con Títulos Ejecutivos 
iniciados y aquellos con planes de pago caducos. En la categoría 4 se encuentran los contribuyentes con deudas en proceso de ejecución judicial como 
así también los planes de regularización de deuda judicial siempre que el mismo se encuentre caduco. 
  

6- Situación Judicial Comercial 
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Informe Estado de Deuda Dirección General de Rentas de Pcia. Córdoba  

Razón Social Tax ID Ingresos Brutos Fecha de consulta Situación Fiscal 
ACCION POINT SA 30688324498 9011917356 15/07/2024 IRREGULAR 

 
 
Informe Estado de Deuda Agencia Recaudación Tributaria Rio Negro  

Impuesto Planes de Pago Vigentes Intimaciones en Curso Juicios en Curso Situación 

CONVENIO MULTILATERAL NO NO NO Categoría 0 

MULTAS NO NO NO Categoría 1 

Categorías 
Categoría 0 Sin deuda 
Categoría 1 Hasta 5.000 pesos 
Categoría 2 Desde 5.001 hasta 25.000 pesos 
Categoría 3 Desde 25.001 hasta 100.000 pesos 
Categoría 4 Más de 100.000 pesos 

La información expuesta es la registrada al 15/07/2024 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación Tributaria de la Provincia de Río Negro 
respecto a la CUIT consultada. La misma proviene de la sumatoria de importes adeudados vinculados a los impuestos: Inmobiliario, Automotores, 
Ingresos Brutos, Sellos. Para el cálculo de la deuda expuesta, se considera aquella cuyo vencimiento haya operado con fecha anterior al 13/05/2019 y 
no obre constancia de pago de esta. La información se encuentra agrupada, pudiendo incluirse en un concepto deudas por uno o más dominios/partidas 
de propiedad del contribuyente. No se consideran aquellos sujetos que: Registren exenciones vigentes, Sean propietarios de un inmueble único 
comprendido en el Tramo 1. Las columnas de Intimaciones en Curso o Juicios en Curso indican si se han iniciado acciones administrativas o judiciales 
para el cobro de la deuda. Para consultas o reclamos, comuníquese a nuestro Centro de Atención Telefónico (0800-222-3278) o diríjase a la Oficina 
más cercana a su domicilio. 

 
 
6.3.3 Embargos 

No se detectó información.  

 

 

6.3.4 Otra información Fiscal o Previsional de Interés 

 
 

Agente de Recaudación 
Identificación: CUIT INEXISTENTE COMO AGENTE DE RECAUDACION. 
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ACCION POINT S.A. CUIT 30688324498, no presenta sanciones laborales publicadas en el listado REPSAL vigente al 

15/07/2024. 
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7.1 INTEGRIDAD 

 

 

 

 

 

7- INTEGRIDAD 
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7.2 INFORMACIÓN DE PRENSA NEGATIVA 

No se detectó información de prensa negativa. 
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8.1 DATOS CONTABLES  

 

 

 

 

 

 

 

  

8- Estados Contables 
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SITUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL  

Para el análisis de la situación económica financiera y patrimonial de la Empresa se utilizaron los Estados Contables 

correspondientes a los ejercicios 2021, 2022 y 2023 (fecha de cierre 31/12) expresados en pesos argentinos. 

Información auditada sin salvedades. 

Principales indicadores 

Económicos: 

 Las Ventas del ejercicio cerrado 12/2023 alcanzaron a un total de $3.560 Millones vs $6.526 Millones en el 

ejercicio anterior, evidenciándose una caída interanual del -45.44%. 

 Los Costos Directos aumentaron en su incidencia sobre las Ventas pasando del 72.89% al 74.42% mientras 

que los Gastos de Estructura disminuyeron, pasando del 20.41% al 16.54% en su participación.  

 En la parte no operativa del cuadro de resultados imputaron Ingresos Netos por $56.9 Millones (1.60% 

s/ventas) afectados a Recupero de Gastos y a Otros Ingresos Sin Especificar, así como Egresos Netos por 

$24.2 Millones (0.68% s/ventas) afectados por Resultados Financieros y por Tenencia (incluye RECPAM). 

 De acuerdo con lo expuesto en los párrafos precedentes, se registró una Ganancia Final de $230.9 Millones 

(6.49% s/ventas) vs la ganancia de $349.9 Millones (5.36% s/ventas) en el ejercicio anterior. 

En resumen, la compañía presentó a 12/2023 caída de Ventas, alza de Costos Directos y disminución de Gastos de 

Estructura, presentando una buena ganancia final. 

Financieros.  

 El indicador de Liquidez Corriente aumentó de 0.80 a 0.92, manteniéndose en valores bajos.  

 El Capital de Trabajo fue negativo. 

En resumen, la situación financiera resultó debilitada, con bajo nivel de liquidez y Capital de Trabajo negativo. 

Patrimoniales: 

 El Patrimonio Neto a 12/2023 fue $930.6 Millones vs $699.7 Millones en el ejercicio anterior. Del total del PN 

$211.7 Millones corresponden a Capital y Ajuste de Capital siendo escasa la conformación.  

 La estructura de financiamiento mostraba que el Pasivo representaba el 57.9% del Activo siendo las Deudas 

Bancarias a corto plazo (51.07% del Pasivo Total) y las Deudas Fiscales a Corto plazo (22.15% del Pasivo 

Total) las principales fuentes de apalancamiento.  

 La Solvencia Patrimonial pasó de 0.38 a 0.73, continuando en parámetros inadecuados, mientras que el 

Endeudamiento Corriente disminuyó de 2.59 a 1.37, también continuando en valores altos.  

En resumen, la situación Patrimonial resultó debilitada, con inadecuada Solvencia, alto Endeudamiento Corriente y 

escasa capitalización. 
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8.2 ANÁLISIS VERTICAL 
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8.3 ANÁLISIS PATRIMONIAL 
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8.4 ANÁLISIS DE RENTABILIDAD 
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8.5 ANÁLISIS FINANCIERO 
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8.6 ANÁLISIS DE FLUJO DE FONDOS 
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8.7 CÁLCULO DE CAPACIDAD DE CONTRATACIÓN 

 

 

  

296.704.278        $ 32.430.685          $

22.719.341          $ -2.841.247           $

58 días 23.222.827          $

354 días 17.858.536          $

15 30 45 60 90 120

90%
-                         -                         -                         -                         -                         -                         

80%
-                         -                         -                         -                         -                         -                         

65%
-                         -                         -                         -                         -                         -                         

50%
-                         -                         -                         -                         -                         -                         

40%
-                         -                         -                         -                         -                         -                         

30%
-                         -                         -                         -                         -                         -                         

20%
-                         -                         -                         -                         -                         -                         

10%
-                         -                         -                         -                         -                         -                         

2%
-                         -                         -                         -                         -                         -                         

Datos Estadísticos Niveles de Crédito teóricos s/Balance

Modo de Cobro s/Balance S/Activos Líquidos

Dependencia 
Máxima 

Aceptada

Importes Expresados en Miles de Pesos + Tax 21%

Plazo

Ventas Mensuales S/Patrimonio Neto

Compras Mensuales S/Capital de Trabajo

Modo de Pago s/Balance S/Variables Combinadas
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8.8 SCORE DE BALANCE 

 


