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1.1 CALIFICACIÓN Y EVALUACIÓN  

 
Según políticas de calificación de PAN AMERICAN ENERGY SL SUC. ARGENTINA 

  

1- Resumen Ejecutivo 
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1.2 CONCLUSIÓN 

 

 

 

 

LÍMITE DE COMPRA 
(30% sobre ventas) VENTAS BALANCE VENTAS POST-

BALANCE 

Ventas ARS 8 062 689 086 ARS 11 491 588 205 

Límite de compra ARS 2 418 806 726 ARS 3 447 476 462 

 

WELLBORE PETROL SERVICES S.R.L. es una empresa dedicada a brindar servicios de reparación, y 

mantenimiento para la armadura de producción de pozos de petróleo y gas. Inició sus actividades en el año 

2010 con domicilio legal en Neuquén, Provincia de Neuquén. Sus accionistas son: MARIN MAURO (33.34%), 

HIZZA NORBERTO (25%), GOSENDE PEDRO (25%) y MILLAR ELADIO (16.66%). Opera bajo certificaciones de 

calidad ISO: 9001,14001 y 45001 (Vigentes). Según el Form.931 08/2024 tiene 125 empleados registrados. 

Tiene afiliación vigente con MUTUAL PETROLEROS ART. Opera normalmente con el sistema financiero. No 

registra cheques rechazados por Falta de Fondos. El informe de Deuda de la Agencia de Recaudación de la 

Provincia de Buenos Aires indica que es un agente sin bienes asociados, sin embargo, su similar de la 

Provincia de Rio negro informa que es un contribuyente con deuda. Se encuentra al día con los pagos de 

Aportes y Contribuciones a la Seguridad Social. No registra sanciones laborales en el listado REPSAL. No se 

detectaron eventos de integridad, Notas de Prensa Negativas ni Juicios del fuero comercial como 

demandado. 

Desde el punto de vista contable, el ejercicio cerrado a 12/2023 de WELLBORE PETROL SERVICES S.R.L. 

refleja una situación económica, financiera y patrimonial con contrastes. Dentro de los aspectos positivos, las 

ventas crecieron un 32% en términos reales, lo que se tradujo en un aumento considerable en la rentabilidad, 

pasando de 7.27% a 10.63%. El endeudamiento corriente también mostró una mejora, reduciéndose de 0.84 a 

0.81, lo que ha fortalecido su capacidad para cubrir obligaciones a corto plazo. Dentro de los aspectos 

negativos, la estructura de financiamiento aumentó, siendo esto un problema. El pasivo representa más del 

54% del activo, la liquidez corriente, disminuyó y se posicionó en valores ajustados de 1.17, y la solvencia 

disminuyó de 1.08 en 2022 a 0.88 en 2023. Además, el capital de trabajo no llegó a representar el 10% de las 

ventas, lo que proporciona una menor estabilidad operativa. Por último, las proyecciones de ventas para los 8 

meses posteriores al balance indican un alza del 114% interanual. 

Según los datos analizados, la compañía presenta una situación patrimonial y financiera algo debilitada, ante 

esto sugerimos operar con cierta cautela. 
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2.1 CONSTITUCIÓN / ESTATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS/ ESTATUTO 

 

Razón Social WELLBORE PETROL SERVICES S.R.L. 

CUIT 30-71160384-7 

Domicilio SAN MARTIN 1229, (8300), NEUQUEN, NEUQUEN, ARGENTINA 

Actividad 091000 - SERVICIOS DE APOYO PARA LA EXTRACCIÓN DE PETRÓLEO 
Y GAS NATURAL 

Forma Jurídica S.R.L. 

Fecha de Inscripción 11/11/2010 

Fecha de Contrato Social 24/06/2010 

Patrimonio neto al 2023 $ 1 701 362 500 

Cantidad Empleados 125 (Fuente: F-931 08/2024) 

Domicilio Legal SAN MARTIN 1229, (8300), NEUQUEN, NEUQUEN, ARGENTINA 

Otros domicilios AGUADO 2100, (8300), NEUQUEN, NEUQUEN, ARGENTINA - SAN 
MARTIN 1229, (8300), NEUQUEN, NEUQUEN, ARGENTINA 

 
  

2- Datos Organizacionales  
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2.2 RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

Localizados en la Patagonia Argentina, WPS es una empresa neuquina fundada en el año 2010 que se dedica a la 

reparación, mantenimiento y servicios orientados a armaduras de producción de pozos de gas y petróleo no 

convencional. Desarrollamos servicios integrales tanto en yacimiento como en nuestra planta con el objetivo de 

optimizar los recursos de nuestros clientes y así lograr la mayor productividad. Operamos 24 hs los 365 dias del año 

desde nuestras bases operativas estratégicamente posicionadas para dar respuesta inmediata con una óptima 

calidad y eficiencia para atender las urgencias con el asesoramiento de nuestro personal altamente capacitado. 

Además, con el fin de brindar soluciones eficientes e innovadoras disponemos de equipos y herramientas en 

alquiler. De esta forma, ofrecemos la mayor eficiencia técnica disponible en el mercado combinando agilidad, 

relacionamiento técnico, calidad y tecnología. 

Fuente: Empresa 

 

 

 

2.3 MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

No se detectó información.  

 

 

 
2.4 INFORMACIÓN ADICIONAL / DATOS DE INTERÉS 

 
Fuente: Empresa 
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2.4.1 Certificado Fiscal para Contrataciones de la Administración Nacional 

Información no proporcionada por la empresa.  

 

 

 

2.4.2 Constancia de inscripción AFIP/IIBB/Ganancias  
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Fuente: Empresa 
 

 

 

2.5 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 

No se detectó información. 

 

 

 

2.6 ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 

 
Fuente: Empresa 

 

 



 

 

WELLBORE PETROL SERVICES S.R.L. 

 

FIDELITAS ®            13/49 

 

2.7 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES 

2.7.1 Socios / Accionistas 

Razón Social Nacionalidad/Pais Tax ID % 

MARIN MAURO Argentina 20-31478093-1 33.34 

HIZZA NORBERTO  Argentina 20-22847475-5 25.00 

GOSENDE PEDRO  Argentina 20-12096826-3 25.00 

MILLAR ELADIO  Argentina 20-92681340-5 16.66 
Fuente: Empresa. 
 

 

2.7.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas 

No se detectó información. 

 

 

2.7.3 Directivos 

Nombre y Apellido Nacionalidad/Pais Tax ID Cargo 

MARIN MAURO  Argentina 20-31478093-1 Socio Gerente 
Fuente: Empresa. 
 

 

 

 

2.7.4 Antecedentes de Principales Directivos 

 

 



 

 

WELLBORE PETROL SERVICES S.R.L. 

 

FIDELITAS ®            14/49 

 

2.8 ACTIVOS  

2.8.1 Inmuebles 

No se detectó información.  

 

 

2.8.2 Rodados 

 
Fuente: Empresa 

 
 
 
2.9 PUBLICACIONES OFICIALES 

Provincia: BOLETIN OFICIAL DE LA PROVINCIA DE NEUQUEN Fecha: 08/10/2010 
WELLBORE PETROL SERVICES S.R.L. Constitución Se hace saber que en la ciudad y Provincia del Neuquén por instrumento 
constitutivo del 24/ 06/2.010 e instrumento modificatorio del 05/08/ 2.010, se ha constituido la sociedad WELLBORE PETROL 
SERVICES S.R.L.. Socios: Mauro Lucio Neuquén, 08 de Octubre de 2.010 BOLETIN OFICIAL PAGINA 19 Marín, DNI 31.478.093, 
argentino, nacido el 19/ 06/1.985, 25 años de edad, soltero, empresario, domiciliado en calle Av. del Trabajador Nro. 686 de la 
ciudad de Neuquén; Rufino Eladio Millar Breve, DNI 92.681.340, nacionalidad chilena, nacido 19/07/1.968, 41 años de edad, 
soltero, empleado, domiciliado en calle San Antonio Oeste Nro. 1.618 de ciudad de Cipolletti, Prov. de Río Negro; Norberto 
Edgardo Hizza, DNI 22.847.475, argentino, nacido el 15/06/1.972, 37 años de edad, soltero, empresario, domiciliado en 
Boulevard 25 de Mayo Nro. 239, Piso 1º, Dpto. N° 8 de la ciudad de Neuquén y Pedro Gosende, DNI 12.096.086, argentino, 
nacido el 29/12/1.955, 54 años de edad, casado, empresario, domiciliado en calle Perón Nro. 1.099, ciudad Rincón de los 
Sauces, Prov. del Neuquén. Denominación: WELLBORE PETROL SERVICES S.R.L.. Domicilio: En Ia ciudad de Neuquén, 
Provincia del Neuquén. Sede de la Sociedad: Calle San Martín Nro. 1.229 de la ciudad de Neuquén, Prov. del Neuquén. Plazo: 
99 años desde la inscripción en Registro Público de Comercio. Objeto Social: Tiene por objeto realizar, por cuenta propia, de 
terceros o asociada a terceros, en el país o en el extranjero las siguientes actividades: Compra, venta, alquiler y distribución, de 
válvulas, insumos, repuestos, máquinas, accesorios, equipos mecánicos y electromecánicos para la industria del petróleo y 
todo equipamiento petrolífero de superficie. Asimismo tendrá por objeto, la prestación de servicios de reparación, 
acondicionamiento, instalación y mantenimiento de los insumos y equipos industriales previamente mencionados. Capital 
Social: Se fija en la suma de pesos treinta mil ($30.000) dividido en trescientas (300) cuotas sociales de pesos cien ($100) de 
valor nominal cada una, totalmente suscriptas por cada uno de los socios según el siguiente detalle: a) Cien cuotas (100) son 
suscriptas por el socio Mauro Lucio Marín. b) Setenta y cinco (75) cuotas son suscriptas por el socio Norberto Edgardo Hizza. 
c) Setenta y cinco (75) cuotas son suscriptas por el socio Pedro Gosende. d) Cincuenta (50) cuotas son suscriptas por el socio 
Rufino Eladio Millar Breve. La integración se realiza en un 25% del capital suscrito y obligándose a integrar el saldo del capital 
dentro del plazo máximo de dos años contados a partir de Ia fecha de inscripción de la sociedad. Administración y 
Representación Legal: La administración, representación legal y uso de la firma social estará a cargo de uno o más Gerentes, 
socios o no, que actuarán en forma plural, indistinta, por término de duración de la sociedad. El o los Gerentes serán 
nombrados y/o removidos por resolución de los socios a simple mayoría de votos presentes en asamblea y sus facultades 
serán fijadas y modificadas en la misma forma. Se designa como Gerente al socio Mauro Lucio Marín, DNI 31.478.093. 
Fiscalización: Será ejercida directamente por los socios conforme Art. 55 Ley 19.550. Cierre de Ejercicio: 31 de diciembre de 
cada año. EI presente edicto ha sido ordenado por la Dra. Mariela J. Dupont, Directora Subrogante a cargo de la Dirección 
General del Registro Público de Comercio, Poder Judicial de la Provincia del Neuquén, en los autos caratulados: «WELLBORE 
PETROL SERVICES S.R.L. s/Inscripción Contrato Social», (Expte. N° 16858/10). Neuquén, 29 septiembre de 2.010. Fdo. María 
Lis Mansilla Albores, Prosecretaria Letrado, p/ Subrogancia de la Subdirectora, Dirección General del Registro Público de 
Comercio Nqn.. 12345678901234567890123456789012123456789012345678901234567 1p 08-10-10 
 
 
 
OTRAS PUBLICACIONES 

Un puente a Houston, el Programa Pymes PAE y las misiones comerciales 
Fecha: 22 de mayo 2024  Fuente: laopinionaustral.com.ar 
Por tercer año consecutivo, Pan American Energy, líder de la industria energética en la región, llevó adelante una nueva misión 
comercial junto a pymes argentinas a la Offshore Technology Conference, la feria más importante del sector a nivel 
internacional. El Programa Pymes PAE lleva adelante un trabajo de internacionalización donde ofrece oportunidades para que 
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pequeñas y medianas empresas vinculadas a la industria, puedan desarrollar una mirada que trascienda el mercado local. En 
este marco, PAE acompañó a la Offshore Technology Conference (OTC) a 10 pymes de Chubut, Buenos Aires, Neuquén y 
México, que son estratégicas para la industria, con el objetivo de fomentar oportunidades de acceso a nuevos mercados, 
potenciales acuerdos comerciales e importar modelos de negocios. Además de la visita a la feria OTC, donde se desplegaron 
cerca de 4.000 stands y una propuesta con más de 450 actividades, la agenda de la comitiva contempló visitas a Rice 
University, el Baker Hughes Technology Center, el ION Center, el Energy Workforce & Technology Council, el Instituto Americano 
de Petróleo y la empresa Schlumberger. Asimismo, se realizaron rondas de negocios, en articulación con la Cámara de 
Comercio Argentino – Texana, donde participaron más de 50 empresas. Daniela Antoci, Gerente de Sustentabilidad de PAE, 
explicó: “Este tipo de feria es una de las principales oportunidades para empresas del sector, y por eso, junto a las cámaras 
binacionales, el Instituto Argentino del Petróleo y Gas en Houston, la embajada Argentina y United Airlines acompañamos a las 
pymes para que tengan acceso a mercados extranjeros, disminuyendo las barreras de entrada. Gracias al trabajo logrado en 
esta edición, Meier y Fisher, Aporte y ZOXI, entre otras, ya iniciaron conversaciones con empresas norteamericanas para ser 
representantes en Argentina”. Las pymes que este año formaron parte de la misión comercial son: PQD Servicios Petroleros 
Apex, Aporte, COMASEG, Wellbore Petrol Services, Meier y Fisher, Rodial S.A, PM Offshore, y Sitec. Una de las pymes que viajó 
a Houston fue Aporte, con sede en Comodoro Rivadavia, que lleva adelante desde 2014 un programa de capacitación y 
certificación en soldadura en conjunto con PAE, con el objetivo de brindar oportunidades laborales a personas en situación de 
vulnerabilidad. “Este viaje nos permitió vincularnos con tecnologías de última generación en soldadura y así lograr una 
conexión de este entorno con los jóvenes de la región a los que capacitamos”, destaca Diego Segovia, Coordinador General de 
Aporte. Jorge Niglia, Gerente General de ZOXI, una pyme neuquina que se dedica a la protección anticorrosiva de tubulares, 
recipientes y la fabricación de la cañería de plástico enrollable, relata que los encuentros en el marco de esta misión comercial 
le permitieron acceder a nuevas tecnologías, generar nuevas oportunidades de negocio en Estados Unidos, hacer un 
benchmarking con empresas que hacen su mismo producto, y buscar nuevos proveedores de materia prima. Desde 2005, el 
Programa Pymes PAE acompaña a pequeñas y medianas empresas de distintos rubros con el objetivo de fortalecer los 
entramados productivos en las provincias donde PAE está presente. 
 
Wellbore Petrol Services 
Fecha: 6 de Septiembre 2021 Fuente: Pressreader.com 
Mauro Marín fundó WPS junto a su padre, hace una década. Hoy tienen 60 empleados y fuerte presencia en Vaca Muerta. 
D esde su fundación en 2010, Wellbore Petrol Services (WPS) prestó más de 20.000 servicios para la cuenca de Río Negro y 
Neuquén. César Marín había trabajado durante 35 años en YPF y, tras haberse jubilado en 2005 inició junto a su hijo Mauro un 
emprendimiento familiar. Con el tiempo incorporaron otro socio a lo que hoy es WPS, con 60 empleados. La empresa ofrece 
servicios para alargar la vida útil, mejorar el rendimiento y optimizar los pozos de petróleo y gas. Cuenta también con talleres 
de reparación, mantenimiento, inspección y calibración de componentes y equipamiento de superficie, que desarrollan en dos 
bases operativas, ubicada en Neuquén: una en el Parque Industrial Centenario y la otra en Añelo, cerca de Vaca Muerta. 
“Tecpetrol fue el primer cliente que nos dio la posibilidad de demostrar nuestro potencial, en 2011”, contó Mauro Marín. “Hoy le 
damos servicios de alquiler y mantenimiento de campamentos para perforación, así como workover y trabajos de 
mantenimiento en armaduras de producción”. La fuerte expansión de la actividad de Tecpetrol en Fortín de Piedra tuvo su 
correlato en el negocio de WPS. “Debimos ampliar la capacidad, elevar rápidamente la curva de aprendizaje y trabajar aspectos 
de eficiencia e innovación. Tecpetrol nos brindó apoyo en planeamiento estratégico, herramientas de análisis y desarrollo de 
recursos humanos”, describió Marín. El esfuerzo tuvo su reconocimiento: “Fuimos nombrados caso de éxito entre las pymes 
participantes de proyecto Fortín de Piedra en 2018”, relató Marín, quien destacó la “historia de pasión y dedicación a la 
industria del lugar donde nacimos”, en alusión a Cutral-Có, combinado con “la idoneidad suficiente para estar a la altura y 
exigencia de los proyectos de nuestros clientes, aún frente a compañías internacionales”. En ese sentido, la empresa tiene 
todos sus procesos certificados bajo normas de calidad, seguridad y medio ambiente (ISO 9001-2008, OSHAS 18001, e ISO 
14001). Incluso trajeron desde Estado Unidos un taller móvil para reparación de válvulas, que hizo punta dentro de la cuenca 
de Vaca Muerta. “Ser innovadores y encontrar soluciones fuera de la caja para anticiparnos a la necesidad del cliente son 
pilares para el desarrollo energético”, señaló Marín. WPS es parte de ProPymes desde 2012. A través del programa, señaló el 
empresario, la firma logró desarrollar su mapa estratégico, el cuadro de mando central, el tablero de control operativo y la 
definición de misión, visión y valores. También recibió soporte en el uso de herramientas de control de gestión económico-
financiera y de prácticas en ámbitos clave para el negocio, incluyendo la definición de KPI (indicadores clave de desempeño), 
el desarrollo de acciones de prospección de clientes o el delineado de presupuestos de ventas. 
 
Vaca Muerta, una cadena de valor para todo el país 
Fecha: 31 de mayo de 2019 Fuente: lanacion.com.ar 
Vaca Muerta es el segundo reservorio de gas no convencional del mundo y el cuarto en petróleo. Su desarrollo masivo será 
posible gracias al trabajo sinérgico entre la industria petrolera y miles de empresas de bienes y servicios; tanto aquellas que se 
dedican específicamente a actividades vinculadas a Oil & Gas, como a montaje, obra civil y metalmecánica de todo el país. 
Durante el pico de construcción de las facilidades de producción de Tecpetrol, en el yacimiento Fortín de Piedra, se utilizaron 
productos y servicios de más de 1000 empresas, en su mayoría pymes, de 15 provincias argentinas. Muchas de ellas eran 
originarias de Neuquén, pero también de Buenos Aires, Entre Ríos, Santa Fe, Córdoba, Río Negro, entre otras. La planta de 
procesamiento de gas y las instalaciones de superficie del proyecto demandaron equipamiento, componentes y servicios de lo 
más diversos, desde equipos netamente petroleros (como bombas, plantas compresoras, separadores de fluidos) hasta otras 
de múltiples rubros como la construcción de caminos. La articulación entre los diversos sectores fue central para que 
Tecpetrol logre en 18 meses un yacimiento capaz de producir diariamente 17,5 millones de m3 de gas, lo que representa el 
13% de la producción total del país. "El potencial de Vaca Muerta para motorizar el desarrollo de la Argentina es enorme, su 
escala y su dimensión impactan en la generación de trabajo, en la provisión de insumos y servicios y en la creación de nuevas 
capacidades", señala el gerente de Estrategia de la Cadena de Aprovisionamiento de la compañía, Guillermo Murphy. La 
producción de hidrocarburos no convencionales requiere inversiones importantes y la integración y coordinación de múltiples 
proveedores. En el caso de Fortín de Piedra, Tecpetrol invirtió más de US$ 1900 millones y más del 90% de las compras 
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realizadas para la construcción de sus instalaciones fue de contenido nacional. Esto evidencia que existe el potencial en el 
país para ser competitivos y tener una cadena de valor nacional de clase mundial. Pymes argentinas, presentes. Así, empresas 
como Wellbore Petrol Services SRL, Tapigar Establecimiento Metalúrgico S.A., Arsemet, Bertotto - Boglione S.A., Corpant 
Oxiple S.A., Semirremolques Vulcano S.A., lograron llegar a Vaca Muerta, con sus productos y servicios. Wellbore Petrol 
Services (SRL) es una compañía neuquina que nació en 2010 como un taller de mantenimiento, reparaciones de válvulas y 
equipamientos de superficie de la industria del petróleo y del gas. Hoy cuenta con 48 empleados y dos bases operativas, una 
en la ciudad de Neuquén y otra en Añelo. Además, está inaugurando una base propia en el parque industrial de Centenario. La 
pyme tuvo como primer gran cliente a Tecpetrol y encontró en Vaca Muerta su motor de crecimiento. "Como pyme nos 
sentimos que estamos dentro de una industria y de una revolución energética y veo con muy buenas perspectivas el desarrollo 
energético de Argentina en beneficio de un país entero", dice Mauro Marin, gerente general de WPS. Tapigar Establecimiento 
Metalúrgico S.A. es una empresa quilmeña, nacida en 1961 como un pequeño taller de corte y plegado, que se convirtió con los 
años en una industria metalmecánica que brinda servicios a grandes empresas petroleras con equipos como separadores, 
calentadores, filtros, entre otros. "Hay mucha Vaca Muerta por delante y un futuro muy importante, para nosotros y para 
Argentina", afirma Gustavo Esteban, vicepresidente de la empresa. Semirremolques Vulcano S.A. es una de las empresas 
argentinas que decidieron reconvertirse y pasar de dedicarse exclusivamente a la industria agrícola, a diversificarse con 
productos para el mundo petrolero. Hoy el 60% de la facturación de esta empresa santafecina, que producía originalmente 
remolques para el campo, se genera en Vaca Muerta. Bertotto- Boglione S.A. nació en 1948, en Marcos Juárez, Córdoba, con el 
objetivo de proveer soluciones a las necesidades de almacenaje de líquidos a escala internacional. Hoy la empresa fabrica 
tanques, tolvas, semirremolques, estaciones móviles y accesorios. Un 15% de su facturación proviene de Vaca Muerta. Corpant 
Oxiple S.A., también nacida en Marcos Juárez con foco en la industria agrícola, hace más de 20 años, reconvirtió sus 
productos, incorporando nuevas máquinas, y hoy fabrica para múltiples segmentos, entre ellos el petrolero. En los últimos 
años, comenzaron a producir distintos tipos de volquetes, obradores, portavolquetes, destinados también a la industria 
petrolera. Arsemet es otra de las empresas cuya historia fundacional se asocia al mercado agrícola. Incursionó en nuevos 
rubros como el de la informática, la industria automotriz, la minería y el petróleo y, en la actualidad, un 30% de su facturación 
proviene del mercado de Vaca Muerta. ProPymes, un programa de apoyo a la cadena de valor. El desarrollo de proveedores es 
una de las claves para tener una industria vinculada a los recursos no convencionales, que aporte la competitividad 
indispensable para poder exportar en el mediano y largo plazo. Para empezar a consolidar una cadena de valor integrada, 
Tecpetrol se nutrió de la cultura industrial del Grupo Techint, que hace décadas trabaja en el desarrollo de proveedores y desde 
2003 cuenta con el programa corporativo ProPymes, destinado a promover a largo plazo el desarrollo de pymes clientes y 
proveedoras de las diferentes empresas de la organización. Su objetivo es lograr una mejora en la gestión de las pymes, 
potenciar su inversión productiva, promover su capacidad exportadora y fomentar la sustitución eficiente de importaciones. 
Para ello, brinda asistencias industriales, capacitaciones, consultorías, asesoramiento legal y financiero, entre otras acciones. 
De la mano del desarrollo de Fortín de Piedra, Tecpetrol pasó de 9 a 70 empresas que integran el programa ProPymes en 
Neuquén, todas vinculadas a la operación petrolera y la mayoría emplazadas en la cuenca. Con todas ellas viene trabajando en 
diferentes líneas de acción: consultoría, capacitaciones y talleres. WPS, Semirremolques Vulcano, Arsemet, Bertotto Boglione y 
Corpant, son algunas de las más de 900 pymes que integran ProPymes de Grupo Techint, y que hoy participan de la cadena de 
valor de Vaca Muerta. "La compañía petrolera es la gran programadora del trabajo de muchas otras. El desafío de Vaca Muerta 
pasa hoy por ser más eficientes y bajar los costos", señala Murphy. "Para eso parte de nuestra tarea es que toda la cadena de 
valor sea también eficiente y que esa maquinaria trabaje coordinada logrando excelencia en la ejecución de sus procesos", 
explica. Por ello, el acompañamiento de programas como ProPymes es fundamental para desarrollar una cadena de valor 
sólida y experimentada. 
 
Vaca Muerta, potencia del desarrollo de la Argentina 
Fecha: 20 de mayo de 2019  Fuente: lanacion.com.ar 
"Me ha tocado realizar un aprendizaje profesional que me permitió pasar de ser un pequeño microemprendedor a tener una 
mediana empresa", expresa Mauro Marín, quien junto con su padre creó Wellbore Petrol Services (WPS) en 2010. Hoy, la 
compañía neuquina que comenzó como un taller de mantenimiento, reparaciones de válvulas y equipamientos de superficie, 
cuenta con 48 empleados y dos bases operativas, una en la ciudad de Neuquén y otra en Añelo. Además, está inaugurando una 
base propia en el parque industrial de Centenario. La pyme, de tan solo 9 años, tuvo como primer gran cliente a Tecpetrol y es 
una de las mil que encontró en Vaca Muerta, y en Fortín de Piedra, su motor de crecimiento. El potencial de Vaca Muerta para 
incentivar el desarrollo de la Argentina es enorme, porque la escala y la dimensión tienen impacto en factores como la 
generación de trabajo, la provisión de insumos y servicios y en la creación de nuevas capacidades. La producción de 
hidrocarburos no convencionales requiere importantes inversiones y de una integración y coordinación de múltiples 
proveedores que en la mayoría de los casos es nacional. Esta es la historia de Tecpetrol, que en un área de 240 kilómetros 
conocida como Fortín de Piedra, viene mostrando resultados extraordinarios: en solo 18 meses y a razón de 17,5 millones de 
metros cúbicos diarios logró producir el 13% de la producción total del país. Durante el pico de construcción de las 
instalaciones de Tecpetrol en el campo se necesitaron productos y servicios de más de mil empresas de toda la Argentina, en 
su mayoría pymes. Muchas de ellas son originarias de Neuquén, pero también las hay de la ciudad y provincia de Buenos Aires, 
de Entre Ríos, de Rosario, de Córdoba, de Río Negro y de otros puntos del país. "La actividad se amplió a todo el territorio 
nacional", advierte el gerente de Estrategia Supply Chain de la compañía, Guillermo Murphy. El ejecutivo destaca que la 
construcción de la planta de procesamiento, así como la "mini ciudad" de trailers, comedor y demás instalaciones para el 
personal que trabaja en Fortín de Piedra, demandaron equipamiento, componentes y servicios de lo más diversos, desde 
cuestiones netamente petroleras (como equipos de compresión) hasta otras de múltiples rubros (la alimentación para los 
empleados, la construcción de caminos o la provisión de mamelucos y cascos). "La tarea -agrega- implicó además un esfuerzo 
gigante de programación para que los productos y servicios de esas mil empresas confluyan en el campo en tiempo y forma". 
"Gracias al programa Propymes que lleva adelante el Grupo Techint he podido desarrollarme profesionalmente y participar del 
mismo me ha permitido diseñar estrategias acordes a lo que WPS necesita", expresa Marín. La empresa logró lanzar una 
nueva unidad de negocio, de instrumentación y control desde los pozos hasta las plantas y trajo de Estados Unidos un 
laboratorio móvil que fue diseñado para la reparación, matenimiento y calibracion de válvulas de seguridad, de presión y vacío 
y controladoras. "Como pyme nos sentimos que estamos dentro de una industria y de una revolución energética y veo con muy 
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buenas perspectivas el desarrollo energético de Argentina en beneficio de un país entero", concluye el emprendedor. Efecto 
multiplicador. Esas mil empresas constituyen solo el primer anillo de trabajo, ya que las compañías de ese entramado 
contratan a su vez a otros proveedores, con lo cual el número se multiplica de forma exponencial y genera un beneficio 
nacional. A través de su programa "ProPymes", surgido en 2003, el Grupo Techint promueve a largo plazo el desarrollo de 
Pymes clientes y proveedoras de sus diferentes firmas. Así, de la mano del desarrollo de Fortín de Piedra, Tecpetrol pasó en 
2018 de 9 a 70 empresas contenidas en ese programa. Con todas ellas viene trabajando en diferentes líneas de acción entre 
las que se cuentan consultorías, capacitaciones y talleres. "La compañía petrolera funciona como una especie de gran 
programadora del trabajo de muchas otras. El desafío de Vaca Muerta pasa hoy por ser más eficientes y bajar los costos 
operativos", prosigue Murphy. "Para eso parte de nuestra tarea es lograr que todo ese cordón sea también eficiente a fin de que 
toda esa maquinaria siga en funcionamiento", explica. 
 
Después de 35 años en el petróleo creó su propia empresa 
Fecha: 27 de diciembre de 2017 Fuente: rionegro.com.ar 
Nació en Cutral Co y junto a su hijo fundaron una firma con servicios de campo que pocas compañías tienen. Buscan dar el salto 
desde los yacimientos maduros a los no convencionales de Vaca Muerta. César Marín trabajó 35 años en YPF hasta su 
jubilación, en 2005. Pudo haberse quedado a disfrutar de los beneficios del retiro luego de tantos años de dura tarea, pero este 
nativo de Cutral Co decidió asumir el desafío de crear una pyme de servicios petroleros para desarrollar toda su experiencia y 
generar una fuente laboral. Junto con su hijo Mauro, que se desempeña como gerente general, –luego incorporaron otro socio– 
fundó Wellbore Petrol Services (WPS) y comenzaron con servicios vinculados al campo y reparación de válvulas en los talleres. 
“Yo le puse el nombre, la inscribí y organicé la parte administrativa, pero también me ponía el mameluco porque trabajábamos de 
lunes a lunes”, comenta Mauro. Mudándose de un lugar a otro y adaptándolo a las necesidades, ahora disponen de un terreno en 
el Parque Industrial de Centenario. “Estamos finalizando el proyecto y estimamos que en marzo, con el galpón y los talleres 
finalizados, nos instalaremos allí definitivamente. Nuestro negocio ha crecido mucho y necesitábamos tener un lugar acorde y 
salir de la zona urbana por el movimiento de los camiones”, explicó. Hoy, con 40 empleados, la empresa tiene cuatro líneas de 
negocios: una se dedica al mantenimiento y reparación de equipos de superficie, principalmente válvulas; la segunda atiende los 
servicios en el campo, en general en la etapa de producción del pozo; otra línea es la de alquileres de piletas, trailers, tanques, es 
decir todo lo necesario para el campamento en yacimiento. “La cuarta línea es la más importante, la niña mimada de la empresa 
que creamos este año, donde hacemos la calibración de instrumentos de medición de campo. Hay demanda pero casi no 
existen empresas dedicadas a ese tema, por suerte el mercado está respondiendo”, aseguró Mauro. Padre e hijo tienen otro 
motivo de orgullo: trajeron desde Houston un taller que desarrollaron en conjunto con una empresa holandesa para reparación 
de válvulas. César explicó que “es un taller móvil, único en la cuenca, para el que estamos terminando de hacer los protocolos y 
pueda salir a campo”. “La empresa está preparada para ofrecer servicios integrales a las operadoras. Tenemos 14 dadas de alta, 
pero el mayor volumen es con YPF, que marca el ritmo del mercado. Salvo esporádicas experiencias en otros lugares del país, 
siempre trabajamos en la cuenca neuquina. Hoy la explotación convencional explica el 60 por ciento de nuestros servicios, por 
eso incorporamos una base en Añelo”, precisó César. Como la mayoría de las pymes, WPS fue creciendo con capital propio. “Los 
créditos son caros y las líneas oficiales tardan mucho, por eso siempre reinvertimos las ganancias para incorporar tecnología y 
capital de trabajo. Cuando empezamos nuestro único objetivo era sobrevivir, hemos crecido ordenadamente y eso nos permitió 
llegar a este presente, sin tener que despedir a ningún empleado”, aseguró Mauro. En números. Expectativas de reactivación 
para 2018 de la mano de los proyectos de gas Me recibí de abogado en la Universidad Católica de Salta y siempre me interesó 
mucho todo lo referido al derecho empresarial pero en vez de hacer algún posgrado de la carrera me metí de lleno a trabajar con 
mi padre”, dice Mauro Marín, hoy gerente de WPS. César se encarga de la parte comercial y sabe lo que es ser empleado: trabajó 
35 años en YPF hasta su jubilación. “Para las empresas extranjeras todo es un número y si tienen que echar gente no se andan 
con vueltas. Para nosotros, en cambio, desprendernos de un empleado es desprendernos de un compañero de trabajo, de 
alguien con quien convivimos todos los días. Hoy tenemos 40 personas, pero sabemos que son 40 familias”, señaló. Mauro 
aseguró que en la segunda mitad de este año comenzó a notarse una recuperación de la actividad. “Fue sin previo aviso, lo que 
agarró mal paradas a muchas empresas porque para una pyme es difícil mantener recursos ociosos. Para 2018 esperamos un 
crecimiento, aunque está todo muy atado a la política; fue muy perjudicial que anunciaran un precio del gas y después aclararan 
que es sólo para nuevos proyectos, eso hizo caer muchas inversiones”, se lamentó. Por ahora, dice que es necesario “apuntarle a 
la eficiencia operativa, ser muy cuidadoso en el manejo de recursos. Rápido, bien y barato es lo que pide la industria y tenemos 
que adaptarnos a eso”. Ambos resaltaron como una ventaja de las pymes la versatilidad para adaptarse a cada situación pero 
plantearon un mayor apoyo gubernamental. 
 

 

 

2.10 CERTIFICACIONES 

2.10.1 Certificaciones de Calidad 

N° Certificado Expedido por Fecha Emisión Fecha Vencimiento 

1 ISO 9001 BUREAU VERITAS 11/11/2022 15/07/2025 

2 ISO 14001 BUREAU VERITAS 16/08/2024 18/08/2027 

3 ISO 45001 BUREAU VERITAS 16/08/2024 18/08/2027 
Fuente: Empresa. 
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Fuente: Empresa 
 
 
 
2.10.2 Distinciones Obtenidas 

No se detectó información.  
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2.10.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria 

No se detectaron programas de responsabilidad social. 

 

 

2.11 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2022 12 1 1 14 

2023 12 1 1 14 

2024 12 1 1 14 
Fuente: Empresa. 
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Fuente: Empresa 

 

 

 

2.12 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2024 - - - 0 
Fuente: Empresa. 
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3.1 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGÚEDAD EN EL MERCADO  

 

 

 

3- Situación Comercial 
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Fuente: Empresa 
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3.2 DETALLES Y EVOLUCIÓN DE COMPRAS Y VENTAS 

Mes Ventas (montos sin impuestos) Compras (montos sin impuestos) Moneda 
Enero 2024 $ 1 104 360 084 $ 466 798 097 ARS 

Febrero 2024 $ 995 115 075 $ 447 996 745 ARS 
Marzo 2024 $ 1 026 156 131 $ 523 520 774 ARS 
Abril 2024 $  973 984 441 $ 644 549 796 ARS 
Mayo 2024 $ 1 508 536 440 $ 458 866 376 ARS 
Junio 2024 $ 1 357 378 914 $ 571 864 498 ARS 
Julio 2024 $ 2 015 939 231 $ 822 577 670 ARS 

Agosto 2024 $ 2 510 117 889 $ 488 801 222 ARS 
 TOTAL $ 11 491 588 205 $ 4 424 975 178 ARS 

Fuente: Empresa.  
 

 

 

3.3 VENTAS A PAN AMERICAN ENERGY S.L. SUC. ARGENTINA 

Mes / Año Ventas (montos sin impuestos) Moneda 
Diciembre 2023 $ 102 855 997 ARS 

Fuente: Empresa. 

 

 

 

3.4 PROVEEDORES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Origen 

Tax ID 
Monto Anual 
de Compras 

Moneda 

1 EDENRED S.A. Argentina 30-62360867-7 $ 251 766 211 ARS 

2 OTAMENDI Y COMPAÑIA S.R.L. Argentina 30-71717703-3 $ 246 915 001 ARS 

3 LA CASA DE LAS HERRAMIENTAS S.A. Argentina 30-64802051-8 $ 82 415 318 ARS 
Fuente: Empresa 

 

 

3.5 CLIENTES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Destino 

Tax ID 
Monto Anual de 

Ventas 
Moneda 

1 YPF S.A. Argentina 30-54668997-9 $ 15 064 348  639 ARS 

2 TECPETROL S.A. Argentina 30-59266547-2 $ 1 040 642 641 ARS 

3 SCHLUMBERGER ARGENTINA S.A. Argentina 30-52659878-0 $ 309 825 505 ARS 

4 
PAN AMERICAN ENERGY S.L., 

SUCURSAL ARGENTINA 
Argentina 30-69554247-6 $ 38 962 071 ARS 

5 SHELL S.A. Argentina 30-69557093-3 $ 1 043 722 ARS 
Fuente: Empresa.  
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3.6 SEGUROS 

3.6.1 Registro de contratos con las ART 

Aseguradora: MUTUAL PETROLEROS 
N° de contrato: 5079430 
Desde: 01/04/2021 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: Afiliación vigente 
 

Aseguradora: GALENO 
N° de contrato: 486004 
Desde: 01/08/2016 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 31/03/2021 - Cambio de Aseguradora 
 

Aseguradora: ASOCIART 
N° de contrato: 211434 
Desde: 02/04/2011 - Alta de afiliación 
Hasta: 31/07/2016 - Cambio de Aseguradora 
 

 

3.6.2 Contratos extinguidos por falta de pago 

No se registran contratos extinguidos por falta de pago. 

 

 

3.6.3 Otros Seguros contratados 

N° Tipo de Seguro Compañía Aseguradora Nº Póliza Suma Asegurada Moneda 

1 RESPONSABILIDAD 
CIVIL GENERAL 

BERKLEY INTERNATIONAL 
SEGUROS 

23 41360 $ 1 000 000 USD 

2 SVO MERCANTIL ANDINA 001313434 $ 40 518 500 ARS 
Fuente: Empresa.  
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4.1 IMPORTACIONES  

 

Período Consumo (F.O.B. U$S) 
Temporal 

(F.O.B. U$S) 
Depósito 

(F.O.B. U$S) 
Zona Franca 

(F.O.B. U$S) 
Total 

07/2024 $ 153 492 $ 0 $ 0 $ 0 $ 153 492 
02/2024 $ 7 300 $ 0 $ 0 $ 0 $ 7 300 
02/2024 $ 7 300 $ 0 $ 0 $ 0 $ 7 300 
09/2023 $ 8 275 313 $ 9 733 318 $ 0 $ 0 $ 18 008 631 
09/2023 $ 8 275 313 $ 9 733 318 $ 0 $ 0 $ 18 008 631 
10/2022 $ 117 244 $ 0 $ 0 $ 0 $ 117 244 

Expresado en U$S. 

 

 

 

4.2 IMPORTACIONES POR PAÍS  

País % (F.O.B. U$S) 
Total 

ESTADOS UNIDOS 98.71 $ 9 005 330 
BRASIL 1.29 $ 117 244 
Totales  $ 9 122 574 
Valores estadísticos aproximados, expresados en U$S. 

 

 

  

4- Comercio Exterior 
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4.3 IMPORTACIONES POR RUBRO  

Nombre Posición % (F.O.B. U$S) 
Total 

ARTÍCULOS DE GRIFERÍA Y ÓRGANOS SIMILARES PARA 
TUBERÍAS, CALDERAS, DEPÓSITOS, CUBAS O CONTINENTES 
SIMILARES, INCLUIDAS LAS VÁLVULAS REDUCTORAS DE 
PRESIÓN Y LAS VÁLVULAS TERMOSTÁTICAS. 

8481 38.88 $ 3 546 570 

LAS DEMÁS MANUFACTURAS DE CAUCHO VULCANIZADO SIN 
ENDURECER. 4016 15.55 $ 1 418 628 

ACCESORIOS DE TUBERÍA (POR EJEMPLO: EMPALMES 
[RACORES], COD OS, MANGUITOS), DE FUNDICIÓN, HIERRO O 
ACERO. 

7307 15.55 $ 1 418 628 

LLAVES DE AJUSTE DE MANO (INCLUIDAS LAS LLAVES 
DINAMOMETRICAS); CUBOS (VASOS)* DE AJUSTE 
INTERCAMBIABLES, INCLUSO CON MANGO. 

8204 10.59 $ 966 438 

HERRAMIENTAS DE MANO (INCLUIDOS LOS DIAMANTES PARA 
VIDRIERO) NO EXPRESADAS NI COMPRENDIDAS EN OTRA PARTE; 
LÁMPARAS DE SOLDAR Y SIMILARES; TORNILLOS DE BANCO, 
PRENSAS DE CARPINTERO Y SIMILARES, EXCEPTO LOS QUE 
SEAN ACCESORIOS O PARTES DE MÁQUINAS HERRAMIE 

8205 7.78 $ 709 314 

Otros  11.65 $ 1 062 996 
Totales   $ 9 122 574 
Valores estadísticos aproximados, expresados en U$S. 
 

 

 
4.4 EXPORTACIONES 

No se registraron operaciones de exportación vinculadas a la empresa analizada. 
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5.1 CHEQUES RECHAZADOS 

No registra cheques rechazados. 

 
 
 
5.2 CENTRAL DE DEUDORES 

 
Importes expresados en Miles de Pesos 

1 Situación Normal (atraso hasta 30 días) 

2 Con Riesgo Potencial (atraso de 31 a 90 días) 

3 Con Problemas (atraso de 91 a 180 días) 

4 Con Alto Riesgo de Insolvencia (atraso de 181 a 365 días) 

5 Irrecuperable (atraso de más de 365 días) 

6 Irrecuperable por Disposición Técnica (Morosos de ex-entidades financieras, con atraso de más de 180 días) 

  B.C.R.A. no informa 

 

5- Situación Bancaria 
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5.3 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

N° Entidad Deuda Moneda 

1 ICBC $ 67 340 000 ARS 

2 RIO $ 338 900 000 ARS 

3 BICE $ 300 000 000 ARS 
Fuente Empresa. 
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6.1 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDADO 

No se registran Juicios Comerciales como Demandado.  

 

 

 

6.2 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDANTE 

No se registran Juicios Comerciales como Demandante.  

 

 

 

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES 

6.3.1 Detalle de Inscripciones Fiscales 

Código Nombre Estado Fecha Inscripción 

10 GANANCIAS SOCIEDADES ACTIVO 2010-11 

25 GANANCIA MINIMA PRESUNTA BAJA DEFINITIVA 2010-11 

30 IVA ACTIVO 2010-11 

103 REGIMENES DE INFORMACIÓN ACTIVO 2010-11 

211 BP-ACCIONES O PARTICIPACIONES ACTIVO 2010-11 

217 SICORE-IMPTO.A LAS GANANCIAS ACTIVO 2019-07 

301 EMPLEADOR-APORTES SEG. SOCIAL ACTIVO 2011-03 

353 RETENCIONES CONTRIB.SEG.SOCIAL ACTIVO 2019-09 

767 SICORE-IMPTO.AL VALOR AGREGADO ACTIVO 2019-09 

787 RET ART 79 LEY GCIAS INC A,BYC ACTIVO 2019-07 

5900 IIBB CONVENIO MULTILATERAL ACTIVO 2010-11 
 

Contribuyente no amparado en los beneficios promocionales INDUSTRIALES establecidos por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 y 22973, a la 
fecha de emisión de la presente constancia. 
Esta constancia no da cuenta de la inscripción en el Impuesto sobre los Bienes Personales ni del Impuesto Exteriorización - Ley 26476, la cual de 
corresponder deberá solicitarse en la Dependencia donde se encuentra inscripta la referida. 
 
 
 
6.3.2 Informe Estado de Deudas por Provincia 

Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de la Pcia. de Bs. As.  

Contribuyente 
Identificación: CUIT SIN BIENES ASOCIADOS 
 

 
 

 
Informe Estado de Deuda Agencia Recaudación Tributaria Rio Negro  

Impuesto Planes de Pago Vigentes Intimaciones en Curso Juicios en Curso Situación 

CONVENIO MULTILATERAL SI NO NO Categoría 4 

MULTAS NO NO NO Categoría 0 

Agente de Recaudación 
Identificación: CUIT INEXISTENTE COMO AGENTE DE RECAUDACION. 

6- Situación Judicial Comercial 
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Categorías 
Categoría 0 Sin deuda 
Categoría 1 Hasta 5.000 pesos 
Categoría 2 Desde 5.001 hasta 25.000 pesos 
Categoría 3 Desde 25.001 hasta 100.000 pesos 
Categoría 4 Más de 100.000 pesos 

La información expuesta es la registrada al 21/10/2024 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación Tributaria de la Provincia de Río Negro 
respecto a la CUIT consultada. La misma proviene de la sumatoria de importes adeudados vinculados a los impuestos: Inmobiliario, Automotores, 
Ingresos Brutos, Sellos. Para el cálculo de la deuda expuesta, se considera aquella cuyo vencimiento haya operado con fecha anterior al 22/08/2024 y 
no obre constancia de pago de esta. La información se encuentra agrupada, pudiendo incluirse en un concepto deudas por uno o más 
dominios/partidas de propiedad del contribuyente. No se consideran aquellos sujetos que: Registren exenciones vigentes, Sean propietarios de un 
inmueble único comprendido en el Tramo 1. Las columnas de Intimaciones en Curso o Juicios en Curso indican si se han iniciado acciones 
administrativas o judiciales para el cobro de la deuda. Para consultas o reclamos, comuníquese a nuestro Centro de Atención Telefónico (0800-222-
3278) o diríjase a la Oficina más cercana a su domicilio. 

 
 
6.3.3 Embargos 

No se detectó información.  

 

 
6.3.4 Otra información Fiscal o Previsional de Interés 
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WELLBORE PETROL SERVICES S.R.L., CUIT 30-71160384-7, no presenta sanciones laborales publicadas en el listado 

REPSAL vigente al 21/10/2024 
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7.1 INTEGRIDAD 

 

 

 

 

 

 

 
 
7.2 INFORMACIÓN DE PRENSA NEGATIVA 

No se detectó información de prensa negativa. 

 

 

 

 

7- INTEGRIDAD 
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8.1 DATOS CONTABLES  

 

 

 

 

 

  

8- Estados Contables 
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SITUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL  

Para el análisis de la situación económica financiera y patrimonial de la Empresa se utilizaron los Estados Contables 

correspondientes a los ejercicios 2022 y 2023 (fecha de cierre 31/12) expresados en pesos argentinos. Información 

auditada sin salvedades. 

 

1. ANÁLISIS DE CUENTAS 

El análisis de las cuentas contables de WELLBORE PETROL SERVICES S.R.L.  revela variaciones significativas, lo que 

es crucial para evaluar su situación financiera.  

- Las ventas han mostrado un crecimiento significativo en términos reales, ajustado por inflación. Las ventas 

pasaron de $6.101.945.455 en 2022 a $8.062.689.086 en 2023, lo que representa un incremento del 32%. 

Este aumento es notable, especialmente considerando el contexto inflacionario, lo que indica una fuerte 

capacidad de la empresa para mantener y aumentar su volumen de negocios en términos reales. 

- En cuanto al Activo Corriente, se observa un incremento del 11% de $1.437.926.010 en 2022 a 

$1.602.308.709 en 2023. Este aumento se debe principalmente a un incremento significativo en Caja y 

Bancos, que pasó de $35.380.842 a $355.558.459, lo que sugiere una mejora en la liquidez inmediata de la 

empresa. Los Créditos por Venta también aumentaron, lo que podría indicar un crecimiento en las ventas a 

crédito. 

- El Activo No Corriente experimentó un aumento considerable del 144%, pasando de $835.098.726 a 

$2.039.806.602. Este incremento puede estar relacionado con inversiones en activos fijos o mejoras en la 

infraestructura, lo que podría ser una señal de expansión o modernización de la empresa. 

- El Pasivo Corriente aumentó un 39% de $989.198.727 a $1.373.750.584, lo que podría ser una señal de que 

la empresa está utilizando más financiamiento a corto plazo para sus operaciones. Las Deudas 

Comerciales y Bancarias aumentaron, lo que podría reflejar una mayor dependencia de financiamiento 

externo. 

- El Pasivo No Corriente también mostró un aumento significativo del 448%, de $103.376.094 a 

$567.002.227, lo que podría indicar que la empresa ha tomado deuda a largo plazo, posiblemente para 

financiar sus inversiones en activos no corrientes. 

- El Patrimonio Neto creció un 44% de $1.180.449.916 a $1.701.362.500, lo que es una señal positiva de que 

la empresa está generando valor para sus accionistas. Este crecimiento se debe en parte a un aumento en 

los Resultados No Asignados, que pasaron de $1.177.130.430 a $1.698.043.015, representando el 99.8% 

del Patrimonio Neto en 2023. Esta alta proporción indica un "Nivel de Capitalización" débil, ya que la 

empresa depende en gran medida de sus resultados acumulados para sostener su patrimonio. 
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2. ANÁLISIS DE RATIOS 

El análisis de ratios proporciona una visión más clara de la salud financiera y patrimonial de WELLBORE PETROL 

SERVICES S.R.L. 

- En el análisis de ratios, la solvencia de WELLBORE PETROL SERVICES S.R.L. disminuyó de 1.08 en 2022 a 

0.88 en 2023, lo que indica que la empresa tiene una capacidad insuficiente para cubrir sus deudas totales 

con sus activos. Este cambio es preocupante, ya que sugiere una disminución en la capacidad de la 

empresa para cumplir con sus obligaciones a largo plazo. 

- El endeudamiento corriente se mantuvo relativamente estable, disminuyendo ligeramente de 0.84 a 0.81, lo 

que indica un nivel de endeudamiento normal a corto plazo. Sin embargo, el endeudamiento total aumentó 

de 0.93 a 1.14, lo que sugiere que la empresa ha incrementado su dependencia de financiamiento externo. 

- La liquidez corriente disminuyó de 1.45 a 1.17, lo que indica que la empresa tiene una liquidez ajustada, 

pero ha disminuido su capacidad para cubrir sus pasivos corrientes con sus activos corrientes. Esto podría 

ser un área de preocupación si la tendencia continúa. 

- El Capital de Trabajo, que es la diferencia entre el Activo Corriente y el Pasivo Corriente, es insuficiente, ya 

que representa menos del 10% de las ventas. Esto indica que la empresa tiene un margen inadecuado para 

financiar sus operaciones diarias. 

- El resultado bruto sobre ventas disminuyó de 43.86% a 39.73%, lo que indica una reducción en el margen 

bruto de la empresa. Esto podría ser una señal de presión sobre los precios o un aumento en los costos de 

producción. 

- El EBIT aumentó de $1.349.726.044 a $1.704.523.287, lo que representa un nivel bueno de rentabilidad 

operativa. Sin embargo, el EBIT sobre ventas disminuyó, lo que podría indicar que los costos operativos 

están creciendo más rápido que las ventas. 

- La rentabilidad sobre ventas mejoró de 7.27% a 10.63%, lo que es suficiente para el tipo de empresa, 

indicando que la empresa está generando un retorno adecuado sobre sus ventas. 

 

 

3. KEY METRICS 

A continuación, se presentan los valores de los ratios clave para WELLBORE PETROL SERVICES S.R.L. 

- Solvencia (valor esperado > 1): 0.88 

- Endeudamiento Corriente (valor esperado < 1): 0.81 

- Endeudamiento Total (valor esperado < 1): 1.14 

- Liquidez Corriente (valor esperado > 1.2): 1.17 

- EBIT / Ventas (valor esperado > 0.15): 0.21 

- Rentabilidad sobre Ventas (valor esperado > 10%): 10.63 
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8.2 ANÁLISIS VERTICAL 
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8.3 ANÁLISIS PATRIMONIAL 

 

  



 

 

WELLBORE PETROL SERVICES S.R.L. 

 

FIDELITAS ®            45/49 

 

8.4 ANÁLISIS DE RENTABILIDAD 
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8.5 ANÁLISIS FINANCIERO 
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8.6 ANÁLISIS DE FLUJO DE FONDOS 
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8.7 CÁLCULO DE CAPACIDAD DE CONTRATACIÓN 
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8.8 SCORE DE BALANCE 

 


