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1.1 CALIFICACIÓN Y EVALUACIÓN  

 

Según políticas de calificación de PAN AMERICAN ENERGY SL SUC. ARGENTINA 

  

1- Resumen Ejecutivo 
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1.2 CONCLUSIÓN 

 

 

 

 

LÍMITE DE COMPRA 
(30% sobre ventas) VENTAS BALANCE VENTAS POST-

BALANCE 

Ventas ARS 61 225 336 587 ARS 32 430 788 010 

Límite de compra ARS 18 367 600 976 ARS 9 729 236 403 

 

PETROMARK S.R.L. fundada en 2013 en Caleta Olivia, brinda servicios a la industria del petróleo y el gas. Sus 

accionistas son: TWARDOWSKI MATIAS MARCOS y TWARDOWSKI GUSTAVO MARCOS. Según lo informado 

en el Form. 931 07/2026, tiene 363 empleados registrados. Cuentan con certificaciones de calidad, 

medioambiente y seguridad laboral (ISO 9001, ISO 14001 y ISO 45001), todas ellas vigentes.  Tiene una 

afiliación vigente ante MUTUAL PETROLEROS.  Opera normalmente con el sistema financiero. No registra 

cheques rechazados por Falta de Fondos. Se encuentra al día con los pagos de Aportes y Contribuciones a la 

Seguridad Social.  No se presentaron eventos de integridad, juicios del fuero comercial como demandado ni 

notas de prensa negativas.  

Desde la perspectiva del análisis de balance, el ejercicio cerrado en 12/2025 muestran a una compañía con 

una posición sólida y bien equilibrada. Las ventas crecieron un 3.36% en términos reales. La estructura 

patrimonial acompaña ese desempeño, la solvencia se ubica en un nivel muy satisfactorio (2.7) y el 

endeudamiento corriente es bajo (0.36), lo cual refleja una escasa dependencia del financiamiento externo. 

Por el lado del corto plazo, la holgura es amplia, con una liquidez corriente muy buena (2.88) y un capital de 

trabajo suficiente que respalda la operación. El único frente que muestra desgaste es la rentabilidad, el 

margen bruto se redujo a 30.52% y la rentabilidad neta sobre ventas descendió de 13.54% a 7.42%, aunque se 

mantiene en un nivel aceptable. 

En conjunto, la compañía combina crecimiento real de ventas, una estructura patrimonial equilibrada y una 

liquidez holgada, con la rentabilidad en descenso como único punto a observar. Se recomienda operar con 

normalidad. 
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2.1 CONSTITUCIÓN / ESTATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS/ ESTATUTO 

 

Razón Social PETROMARK SRL. 

CUIT 30-71422050-7. 

Domicilio calle Misionero Beauvoir 1.084 de la Ciudad de Caleta Olivia, Provincia 
de Santa Cruz, (9011), CALETA OLIVIA, SANTA CRUZ, ARGENTINA 

Posibles teléfonos 4853230 - (FIJO) 

Actividad 091000 - SERVICIOS DE APOYO PARA LA EXTRACCIÓN DE PETRÓLEO 
Y GAS NATURAL 
332000 - INSTALACIÓN DE MAQUINARIA Y EQUIPOS INDUSTRIALES 
439990 - ACTIVIDADES ESPECIALIZADAS DE CONSTRUCCIÓN N.C.P. 
451290 - VENTA DE VEHÍCULOS AUTOMOTORES USADOS N.C.P. 
771110 - ALQUILER DE AUTOMÓVILES SIN CONDUCTOR 
821100 - SERVICIOS COMBINADOS DE GESTIÓN ADMINISTRATIVA DE 
OFICINAS 

Forma Jurídica S.R.L. 

Fecha de Inscripción 24/09/2013 

Fecha de Contrato Social 09/08/2013 

Patrimonio neto al 2025 $ 22 344 850 134 

Cantidad Empleados 363 (Fuente: F-931 07/2026) 

Domicilio Legal calle Misionero Beauvoir 1.084 de la Ciudad de Caleta Olivia, Provincia 
de Santa Cruz, (9011), CALETA OLIVIA, SANTA CRUZ, ARGENTINA 

Otros domicilios. calle Misionero Beauvoir 1.084 de la Ciudad de Caleta Olivia, Provincia 
de Santa Cruz, (9011), CALETA OLIVIA, SANTA CRUZ, ARGENTINA 

 

 
  

2- Datos Organizacionales  
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2.2 RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

Petromark es una empresa con amplia trayectoria, que dio inicio a sus actividades el primero de Noviembre de 1984, 

fecha a partir de la cual se encuentra dedicada a brindar servicios a la industria del petróleo y el gas. Actualmente 

opera en las provincias de Santa Cruz, Chubut, Neuquén y Mendoza. La administración central se encuentra en la 

Ciudad de Caleta Olivia, provincia de Santa Cruz. Además, posee bases operativas en las Ciudades de Caleta Olivia, 

Comodoro Rivadavia, Las Heras, Añelo y Neuquén Capital. A la fecha, nuestra empresa cuenta con cerca de 400 

empleados, entre las que se encuentran 20 ingenieros, 8 licenciados, 20 supervisores técnicos y más de 40 técnicos 

especializados. 

Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.3 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGÚEDAD EN EL MERCADO  
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Fuente: Empresa. 
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2.4 MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

Misión: 

“Somos una empresa dedicada a brindar soluciones para mantener la integridad de los activos y los procesos de 

nuestros clientes en la industria del petróleo y el gas. Nos enfocamos en ofrecer soluciones con los estándares de 

más alta calidad en materia de gestión de integridad, protección catódica, ensayos no destructivos, laboratorio de 

análisis químicos y puesta a tierra, con personal capacitado y la más avanzada tecnología. Ponemos énfasis en el 

cuidado de las personas, la preservación del medio ambiente y el compromiso con el desarrollo de las comunidades 

en las que operamos” 

Visión: 

“Ser la empresa líder en Argentina y en Sudamérica en soluciones para mantener la integridad de los activos y los 

procesos de nuestros clientes en la industria energética.” 

Valores: 

“Nuestra gestión tiene como pilares fundamentales actuar con integridad y excelencia en todo momento, cultivando 

una relación personal y profesional con nuestro entorno basada en la responsabilidad y confianza mutua.” 

Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.5 INFORMACIÓN ADICIONAL / DATOS DE INTERÉS 

2.5.1 Certificado Fiscal para Contrataciones de la Administración Nacional 

Información no proporcionada por la empresa.  
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2.5.2 Constancia de inscripción ARCA/IIBB/Ganancias  
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Fuente: Empresa 
 

 

 

2.6 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 
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2.7 ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 
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Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.8 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES 
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2.8.1 Socios / Accionistas 

Razón Social Nacionalidad/Pais Tax ID % 

TWARDOWSKI MATIAS MARCOS Argentina 20108009641 80.00 

TWARDOWSKI GUSTAVO MARCOS Argentina 20224831405 20.00 
Fuente: Empresa. 
 

 

2.8.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas 

N° Razón Social Nacionalidad/Pais Tax ID Tipo de Relación 

1 NCY ENERGIA Argentina 30718578120 Accionista De 
Fuente: Empresa. 
 

 

2.8.3 Directivos 

Nombre y Apellido Nacionalidad/Pais Tax ID Cargo 

TWARDOWSKI MATIAS MARCOS Argentina 20108009641 Socia/O Gerente 

TWARDOWSKI GUSTAVO MARCOS Argentina 20224831405 Socia/O Gerente 
Fuente: Empresa. 
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2.8.4 Antecedentes de Principales Directivos 

 

 

 

 

 

2.9 ACTIVOS  

2.9.1 Inmuebles 

No se detectó información.  
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2.9.2 Rodados 

 

 Adjunto página 1 de 4 

Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.10 PUBLICACIONES OFICIALES 

Provincia: NACION Fecha: 24/06/2021 
DISPOSICION Nº 274 RIO GALLEGOS, 24 de Septiembre de 2020.- Expediente Nº 901.340/JGM/11.- RENOVAR a la firma 
PETROMARK S.R.L., CUIT Nº 30-71422050-7 y otorgar el Certificado Ambiental Anual Nº 397 como Generador de Residuos 
Peligrosos previsto en el art. 18 del Decreto Provincial Nº 712/02 al encontrares cumplidos los requisitos del art. 17 del citado 
instrumento legal, categorias de control y constituyentes identificados como Y8, Y9, Y12, Y13, Y18, Y31 e Y34.- El Certificado 
Ambiental Anual tendra una validez de 1 (un) ano contado a partir de la firma de la presente, fecha en la cual y a fin de 
mantener su inscripcion en el Registro debera actualizar sus antecedentes.- ENTREGUESE copia del presente Instrumento 
Legal, conjuntamente con el Certificado Ambiental Anual y Libro Rubricado a la empresa peticionante.- Ing. MARIANO 
BERTINAT Secretario de Estado de Ambiente Ministerio de Salud y Ambiente 
 
Provincia: NACION Fecha: 30/03/2016 
POR ELLO: EL HONORABLE CONCEJO DELIBERANTE DE CALETA OLIVIA SANCIONA CON FUERZA DE O R D E N A N Z A 
Articulo 1.- ACEPTASE la donacion efectuada por la Empresa PETROMARK, consistente en: - 1 (una) Motosierra marca STHIL, 
mod. 210. - 1 (una) carretilla. - 4 (cuatro) palas corazon. - 4 (cuatro) palas mango largo. - 4 (cuatro) palas mango corto. - 2 
(dos) rastrillos. Articulo 2.- ACEPTASE la donacion efectuada por la Empresa CALETA OLIVIA AUTOMOTORES S.A., consistente 
en: - 1 (una) motosierra marca SSTHIL, mod. 210. - 4 (cuatro) carretillas. - 2 (dos) rastrillos. - 3 (tres) tijeras de poda. Articulo 3.- 
INCORPORANSE los bienes descriptos en los Articulos 1 y 2 de la presente, al Patrimonio de la Municipalidad de Caleta Olivia.- 
Articulo 4.- REGISTRESE, Notifiquese al Departamento Ejecutivo Municipal, Publiquese en el Boletin Oficial, y Cumplido: 
ARCHIVESE.- ORDENANZA N° 6.028/2.016.- “Dada en Sala de Sesiones del Honorable Concejo Deliberante de Caleta Olivia, en 
su Sesion Ordinaria N° 464 del dia 10 de Marzo de 2.016. 
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OTRAS PUBLICACIONES 

Capitales argentinos compraron DLS, firma petrolera clave en Chubut y Santa Cruz 
Fecha: 29/01/2026 Fuente: diariocronica.com.ar 
Un grupo encabezado por Pablo Pires concretó la compra de DLS, empresa de servicios petroleros con operaciones en Chubut 
y Santa Cruz. La operación implica el traspaso de sus activos en la cuenca del Golfo San Jorge a un consorcio de capitales 
nacionales con fuerte anclaje regional. El cambio de control alcanza a unos 740 empleados y se da en un escenario de 
reconfiguración del negocio petrolero en áreas maduras. 
Inversores nacionales adquieren DLS y asumen la operación de servicios petroleros en la región Un grupo liderado por Pablo 
Pires concretó la compra de los activos de la firma en la cuenca del Golfo San Jorge. La transacción involucra a 740 operarios 
y marca la salida de la compañía internacional Archer Limited del sector convencional en Chubut y Santa Cruz. 
Este 28 de enero se ratificó el traspaso de la empresa de servicios petroleros DLS Argentina a un consorcio de capitales 
argentinos encabezado por el empresario Pablo Pires. La maniobra significa la retirada de Archer Limited, grupo de origen 
noruego que ejercía la propiedad mayoritaria, del negocio convencional en las provincias de Chubut y Santa Cruz. De esta 
manera, se fortalece la presencia de inversiones locales en una actividad neurálgica para la economía de la zona. 
El conjunto de compradores está compuesto por las firmas SGI y Vientos del Sur, ambas vinculadas a la familia Pires y 
radicadas en Comodoro Rivadavia, en sociedad con Petrolera Aconcagua, representada por Javier Basso y Diego Trabucco. La 
nueva administración societaria comenzará con la gestión de las operaciones en territorio patagónico a partir del próximo 
viernes. 
El rol de la empresa en la cuenca 
DLS Argentina (Drilling, Logistics & Services) posee una trayectoria superior a las dos décadas como referente en servicios de 
perforación, terminación, pulling y workover dentro de la cuenca del Golfo San Jorge. Su consolidación se remonta a finales de 
los años 90, en un periodo donde el incremento del valor internacional del petróleo dinamizó la industria hidrocarburífera 
regional. 
La venta comprende aproximadamente 22 equipos de trabajo, destinados principalmente a las tareas de workover y pulling. 
Estos recursos resultan esenciales para mantener la operatividad y producción en los yacimientos denominados maduros. 
Reconfiguración del escenario petrolero 
La adquisición se encuadra en una transformación general del mapa energético en el norte de Santa Cruz y el sur de Chubut. 
La disminución de la actividad de grandes operadoras internacionales y compañías como Tecpetrol, YPF o prestadoras 
globales, ha generado un espacio para que consorcios de la región tomen el mando, tal como sucedió con la cesión de 10 
áreas en suelo santacruceño por parte de la petrolera estatal. 
En este marco, la llegada de un grupo con raíces locales se interpreta como un movimiento estratégico para proteger el 
sistema productivo regional, históricamente ligado a los hidrocarburos. La meta es sostener el trabajo en un contexto complejo 
por la merma de inversiones en el sistema convencional. 
Pablo Pires participó de NCY (Nacimos con YPF), un grupo empresarial y sindical que pugnó por tomar áreas de YPF en la 
Cuenca del Golfo San Jorge. Jorge Loma Ávila, Héctor Millar de Petrominera, Gustavo Twardowski de Petromark; Leonardo 
Pichintiniz de Copesa y Pablo Pires por Vientos del Sur y SGA. 
Cabe destacar que Pablo Pires formó parte recientemente de la empresa NCY, encargada del mantenimiento de las áreas 
Trébol–Escalante tras la compra de PECOM a YPF. Luego de alejarse de dicha sociedad por una reestructuración de sus 
inversiones, el empresario retoma un rol central con la compra de DLS. 
Situación del personal y futuro operativo 
La estabilidad laboral es uno de los ejes de mayor relevancia, dado que la firma cuenta con una plantilla de casi 740 
empleados en la zona. El cambio de mando es observado con atención por el sector para evaluar cómo afectará a los puestos 
de trabajo existentes. 
El proceso de transferencia de activos cuenta con el visto bueno del sindicato de petroleros privados de Chubut, dirigido por 
Jorge “Loma” Ávila. Este respaldo gremial se considera una pieza fundamental para dar viabilidad al redimensionamiento de la 
empresa y asegurar que la actividad en los yacimientos no se interrumpa. 
Foco en los recursos no convencionales 
Tras desprenderse de sus activos en el Golfo San Jorge, la compañía DLS centrará sus esfuerzos en la cuenca Neuquina. Allí 
busca fortalecerse como proveedor de perforación de gran potencia para el desarrollo de Vaca Muerta, tras haber sellado 
recientemente un vínculo con la firma estadounidense Patterson-UTI para incorporar tecnología de drilling de última 
generación. 
La decisión de salir del esquema convencional en la Patagonia se alinea con las posturas tomadas por otras multinacionales 
de servicios como SLB, Halliburton, Baker Hughes y Weatherford, que han decidido priorizar sus inversiones en el shale debido 
a factores de rentabilidad. 
 
Cómo se posiciona NCY Energía para competir por las áreas de YPF 
Fecha: 24/04/2024 Fuente: tiemposur.com.ar 
Gustavo Twardowski, representante de la empresa Petromark, habló sobre la UTE conformada por empresas de la región 
decididas a afrontar el desafío en el que tendrán que competir con operadores internacionales o nacionales por las áreas de 
YPF. 
El empresario Gustavo Twardowski, de la empresa Petromark, explicó cómo avanzará este nuevo proceso en Santa Cruz y 
Chubut a partir de la creación de la UTE se denominará NCY Energía (Nacimos Con YPF), integrada por Patromark, Copesa, 
Vientos del Sur y SGA. 
El empresario destacó que la decisión de formar esta alianza surgió tras conocer directamente de boca del presidente de YPF, 
Horacio Marín, la intención de la empresa de desprenderse de áreas de campos maduros en Santa Cruz y Chubut.  
Marín invitó a las empresas locales a participar en la licitación, lo que motivó la creación de NCY Energía. 
“Cuando nos informa esto, primero fue un shock para nosotros como empresas de servicios y en ese momento también nos 
invitamos a, que si las empresas locales estábamos interesadas, podríamos participar”, indicó.  
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En este marco, el empresario sostuvo que la idea estaba madurando ante el hecho de que YPF se va a retirar de la zona y 
alguien va a tener que operar esos yacimientos. 
En este marco, agregó que la UTE ya está inscripta como operadora y que vienen conversando al respecto con los 
representantes de los gobiernos de Chubut y Santa Cruz: “En principio contamos con el apoyo de ambas provincias. Han 
manifestado que sería bueno también que empresas locales participen”, sostuvo Twardowski. 
El siguiente paso será participar en la licitación y esperar los resultados una vez que se publique el pliego correspondiente. En 
Chubut, donde ya se han identificado las concesiones, las empresas de la UTE están evaluando qué áreas ofertar , centrándose 
principalmente en La Central, Cañadón Perdido y Trébol Escalante. En Santa Cruz, el proceso está en una etapa inicial y aún se 
está evaluando qué áreas podrían ofertarse. 
En este sentido, agregó “obviamente comparados con operadoras, somos una empresa chica, en formación, así que vamos a 
ofertar por un área que podamos afrontar en este desafío tanto en Chubut como en Santa Cruz, entendiendo que sería un área 
en Chubut y otros posibles en Santa Cruz”. 
Por último, en cuanto a la capacidad financiera, indicó que se está considerando un plan de inversiones que podría financiarse 
con recursos propios, una parte y otra con inversores o financiamiento externo. 
 
Reclaman que YPF asuma el costo del "pasivo ambiental" antes de irse 
Fecha: 25/01/2024 Fuente: tiemposur.com.ar 
El intendente de Comodoro Rivadavia, Othar Macharashvili, dijo que antes que YPF se vaya y devuelva las áreas a la provincia 
de Chubut, debería hacerse cargo del costo del pasivo ambiental. “Es un error pretender desligarse del lugar sin hacerse cargo 
de sus responsabilidades productivas, ambientales y sociales”, sostuvo el jefe comunal comodorense. Se espera que en Santa 
Cruz se haga el mismo planteo. 
El anuncio de la partida de YPF de la Cuenca del Golfo San Jorge con la devolución de áreas petroleras a las provincias de 
Santa Cruz y Chubut, comenzó a generar no pocas repercusiones. 
Por un lado, el gobernador Claudio Vidal pudo dar cumplimiento a una de sus promesas de campaña cuando planteó la 
discusión sobre potenciar a las pymes del sector en Santa Cruz, si las empresas grandes no estaban a la altura de las 
inversiones que demandaban los yacimientos. La visita, días atrás, del presidente de YPF Horacio Marín, le permitió quedarse 
con el mérito de haber sido la primera provincia de todo el país en lograr la reversión de áreas. Días después, Marín continuó su 
derrotero en la vecina provincia de Chubut, donde siguió el mismo camino frente al gobernador Ignacio Torres. 
La semana pasada, el flamante ministro de Energía y Minería de Santa Cruz, Jaime Álvarez, reconoció ante algunos medios de 
prensa que ya había empresas interesadas en quedarse con algunas áreas. Pero desde territorio chubutense, se subió a la 
mesa una discusión que hasta ahora no solo no se había planteado sino que, además, tiene un gris sobre los acuerdos 
cerrados en ambos distritos: quién se hace cargo del pasivo ambiental. 
No es un tema nuevo y, ya en tiempos de la YPF privatizada y su derrotero empresario hasta tiempos de Repsol, siempre los 
gobiernos provinciales plantearon con mucha preocupación los costos que demanda la recuperación de zonas afectadas por 
el propio trabajo de la industria petrolera, con juicios que se perdieron en el tiempo y declaraciones que reclamaban asumir 
dichos costos, ante la salida o abandono de los yacimientos. 
Fue el intendente de Comodoro Rivadavia, Othar Macharashvili, quien reflotó el tema ante los anuncios de la petrolera de 
bandera. 
El martes pasado, concretó un encuentro con la Cámara Regional de Empresas de Servicios Petroleros de la Cuenca del Golfo 
San Jorge, del que participaron el viceintendente Maximiliano Sampaoli; el concejal y exministro de Hidrocarburos, Ezequiel 
Cufré; el presidente de la entidad, Gustavo Twardowski; funcionarios municipales y representantes de distintas empresas. 
El jefe comunal, afirmó allí: "Compartimos un destino en común, no solo con las empresas de servicios sino también con los 
trabajadores petroleros y con toda la ciudad". Destacó que "el costo de salida de YPF lo va a definir la sociedad, que legitimó la 
explotación petrolera en Comodoro". 
En un llamado a la sociedad de Comodoro, Macharashvili señaló que están delineando estrategias para abogar ante el 
Gobierno Provincial y los representantes de Chubut. En sus palabras, "vamos a cerrar filas y acudir al Gobierno de la provincia y 
a los representantes de Chubut, para que tomen debida cuenta de la responsabilidad y de la huella ambiental que significó la 
explotación petrolera en todo este tiempo". 
El intendente remarcó la importancia de que YPF no se retire sin resarcir, debidamente, el impacto ambiental y remediarlo. En 
sus palabras, "no sería justo que YPF se vaya sin resarcir debidamente este impacto ni remediarlo". Y expresó su deseo de que 
"toda la región lo escuche y que Nación se haga cargo y entienda esto. Pero, sobre todo, nos vamos a orientar a los actuales y 
futuros accionistas de la empresa".  
Los planteos del jefe comunal comodorense no atañen solo a su ciudad. Todas y cada una de las localidades de Chubut y 
Santa Cruz deberían plantear, públicamente, su posición frente a una temática que, más allá del debate ambiental, representa 
una millonaria inversión para dejar en condiciones áreas y pozos que padecieron por años, los embates propios de la actividad 
hidrocarburífera. 
Del encuentro de Marín con Vidal y Torres, no trascendió detalle acerca de si YPF afrontará tales tareas antes de la entrega de 
los pozos, o si es parte del acuerdo con cada Gobierno Provincial contemplado dentro de la misma operación de reversión de 
áreas. Se trata de un costo millonario que, si no lo afronta la petrolera, no debería ser costeado ni asumido por ninguno de los 
gobiernos provinciales. 
 
Pymes de Neuquén, Chubut y Santa Cruz abrieron oportunidades en Houston 
Fecha: 10/05/2022 Fuente: mase.lmneuquen.com 
Participaron de la Offshore Technology Conference, una de las mayores ferias de tecnología internacional. Todas forman parte 
del Programa Pymes de PAE. 
Las empresas que forman parte del Programa Pymes de Pan American Energy (PAE) estuvieron presentes en la Offshore 
Technology Conference (OTC, por sus siglas en inglés), una de las mayores ferias empresariales que convoca a profesionales 
de la industria de la energía de más de 100 países. La conferencia es en Houston y ofrece información técnica y de 
equipamiento de vanguardia. 
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La comitiva estuvo compuesta por empresarios pyme de las provincias de Chubut, Santa Cruz y Neuquén. La agenda de 
actividades de las pymes incluyó la participación en rondas de negocios, eventos de relacionamiento, y visitas a empresas. Las 
pymes representantes de Neuquén son Rakiduanm, Apolo Oil Services, Inauco, Geocontrol y Zille, mientras que por Chubut y 
Santa Cruz participan RM&S, Petromark y Jomar. 
Las pymes participan del programa de internacionalización de PAE, a través del cual la compañía busca capacitarlas para que 
puedan ofrecer sus productos y servicios alrededor del mundo. 
La agenda de las empresas neuquinas en la OTC estuvo organizada por el Centro PyME-ADENEU, del Ministerio de Producción 
e Industria de la provincia. 
Matias Gambaruto, Bussiness Developer de Rakiduamn, destacó sobre esta experiencia en la OTC: "Nos sentimos muy 
orgullosos de formar parte de este proyecto de internacionalización de empresas. No sólo por las oportunidades y el soporte 
que nos brinda el Programa Pymes PAE, sino porque nos hacen seguir creciendo y nos desafían a un futuro más grande". 
Alejandro Laurence, socio gerente de Apolo Oil Services, afirmó destacó que la misión le permitió a la pyme relacionarse con 
clientes, proveedores y competidores para explorar oportunidades de comercio exterior. "Estamos muy agradecidos con PAE y 
con su Programa Pymes por alentar a las micro, pequeñas y medianas empresas a animarse a explorar nuevas tecnologías y 
mercados. La dinámica de colaboración que se vivió esta semana fue algo extraordinario", indicó. 
Daniel Fiscella, socio gerente de RM&S, de Chubut, se refirió a su experiencia en la OTC y destacó: "Es invalorable que una 
empresa pyme como la nuestra pueda vincularse con empresas internacionales, reunirse con CEOs de empresas a nivel 
mundial y pueda llevar adelante una agenda de reuniones. Nos estamos llevando una experiencia muy grande, por lo que estoy 
muy agradecido con el Programa Pymes PAE por hacer posible nuestra visita". 
Gustavo Twardowsky, gerente general de Petromark, con sede en Santa Cruz, resaltó la experiencia de conocer personalmente 
tecnologías novedosas que se están implementando en la industria. "Nos encontramos con distintos proveedores de 
equipamiento y tecnología que podrían ser aplicables en nuestra región. También se organizó una ronda de negocios con 
operadoras de Estados Unidos donde presentaremos nuestras empresas con la intención de ofrecer en un futuro nuestros 
servicios aquí y expandir las oportunidades de las pymes locales", explicó. 
En Houston, las actividades son coordinadas por la Cámara de Comercio Argentino-Texana, el Instituto Argentino del Petróleo 
y Gas (IAPG) en Houston, la Embajada de Argentina en Estados Unidos y Cancillería. 
Por su parte, Marcelo Gioffré, vicepresidente de Contrataciones y Supply Chain de PAE, afirmó que "esta es una experiencia 
muy valiosa para nuestras pymes porque tienen la posibilidad de acceder a los principales proveedores de la industria, innovar 
y conocer la última tecnología del mercado. Hay un intercambio permanente de conocimientos y un espacio de reflexión sobre 
la industria. Además, pueden relacionarse con socios estratégicos y generar vínculos comerciales, tanto para desarrollar 
inversiones como para abastecerse de equipamiento e insumos". 
Agustina Zenarruza, Gerente de Sustentabilidad de PAE, sostuvo que "esta visita a la OTC forma parte de la línea de trabajo de 
internacionalización de nuestro programa Pymes, cuyo objetivo es potenciar el perfil exportador de las pymes y que de esta 
manera desarrollen una mirada que transcienda el sector energético y el mercado nacional". 
 
Twardowski: “Las pymes necesitan más inserción en la cadena de valor” 
Fecha: 31/01/2022 Fuente: laopinionaustral.com.ar 
El flanco norte santacruceño espera una revitalización productiva este año. El titular de la cámara que nuclea a las pymes de 
servicio del Golfo recordó que esperan se considere el compromiso con el que actuaron en plena crisis, sosteniendo el empleo. 
El presidente de la Cámara de Empresas Regionales de Servicios Petroleros de la Cuenca San Jorge, Gustavo Twardowski, 
auguró que el año 2022 puede significar un nuevo despegue para las pymes, pero advirtió sobre algunas situaciones que pidió 
corregir por parte de las operadoras, a la hora de valorar el compromiso y la responsabilidad ejercida en los momentos más 
críticos de la pandemia. 
El directivo destacó la mayor actividad prevista en el norte de Santa Cruz y los planes de inversión que activarán CGC e YPF en 
esas áreas, por lo que estimó que podría haber 400 nuevas perforaciones para recuperar reservas y revertir la curva de caída 
de producción. 
“Somos optimistas, siempre tratamos de serlo en esta industria y creo que la actividad se viene recuperando y se va a 
incrementar respecto de los últimos dos años, cuando en 2020 nos golpeó la pandemia y en 2021 pudimos empezar a salir de 
a poco”, evaluó el dirigente, en diálogo con Santa Cruz Produce. 
Gustavo Twardowski, titular de la Cámara de Empresas del Golfo San Jorge anticipa una reactivación. 
Vemos que en Chubut se va a mantener o incluso incrementar la actividad y en Santa Cruz hay muy buenas perspectivas, con 
la aparición de CGC, que aumentará la inversión en instalaciones de superficie como también en la perforación nuevos pozos”. 
El referente de las pymes regionales se mostró expectante respecto a los planes a desarrollar por la empresa de la familia 
Eurnekian en el norte santacruceño, al señalar que “tuvimos varias reuniones, tanto con gente de la compañía como con Matías 
Kalmus, presidente del Instituto de Energía. Nos presentaron como institución el proyecto de desarrollo impulsado por CGC, 
que era el fundamento para negociar la prórroga de la concesión y nos han mostrado todo el detalle, año a año, de lo que 
piensan hacer y hacia dónde van destinadas las inversiones. Es muy interesante que se reactive la zona norte de Santa Cruz, 
hacía falta que otra operadora, aparte de YPF o PAE, empiece a invertir en estas áreas”. 
Se esperan unas 400 nuevas perforaciones para recuperar reservas en 2022 
También indicó que la exploración que apunta a realizar CGC, en busca de nuevas áreas productivas, será especialmente 
importante para sumar reservas y a su vez atraer nuevas inversiones, lo que redundará en mayor actividad. 
Twardowski ponderó además la proyección anunciada por YPF, que mantendrá este año 4 perforadores en el norte 
santacruceño, junto con la dotación de equipos de terminación y pulling. 
“También estamos expectantes por el resultado que puedan encontrar en el no convencional, a partir del pozo horizontal que 
han perforado añadió-, habrá que ver qué puertas se pueden abrir en relación a ese proyecto”. 
Créditos y financiamiento 
En lo que hace al sector que representa, Twardowski admitió que no hubo mayores respuestas al pedido formulado al ministro 
de Economía, Martín Guzmán, en su paso por Comodoro Rivadavia, cuando se le requirió que el pago del coeficiente zonal, que 
se paga como adicional en los salarios en la región para compensar los mayores costos de vida en la Patagonia, sea tomado a 
cuenta de impuestos a favor de las empresas. 
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“Habrá que seguir intentando con ese proyecto expresó-, también se les pidió a los ministros de Producción de Chubut y Santa 
Cruz para que lleven esa inquietud a nivel nacional; por otro lado, estamos esperando los planes de desarrollo de las 
operadoras, para una mayor inserción de las pymes en la cadena de valor y también el Gobierno nacional tiene la idea de 
presentar algunos planes, a través del Ministerio de Desarrollo Productivo, con líneas de créditos con tasas blandas o ANR 
(Aportes No Reintegrables) para inversiones productivas, tanto en la actividad como en reemplazo de importaciones”. 
El presidente de la Cámara refirió que las pymes pudieron contar, en el inicio de la pandemia, con líneas de asistencia durante 
la crisis, como los denominados ATP (Aportes al Trabajo y la Producción), que posibilitar completar el pago de salarios con 
fondos del Estado durante el año 2020. 
“Hoy algunos bancos, (en general con participación estatal), que están brindando créditos a tasa blanda para proyectos de 
inversión, pero la banca privada todavía no evaluó-. Estos bancos oficiales han salido con tasas muy accesibles y estamos 
esperando que en febrero o marzo, para que se sumen créditos desde el Ministerio de Desarrollo, para planes de inversión o 
recuperar capital de trabajo”. 
Situaciones especiales 
Ante la consulta por la situación de San Antonio Internacional, debido a la posibilidad admitida desde la compañía de dejar de 
operar en Santa Cruz y el impacto que esto podría acarrear sobre trabajadores y empresas contratistas, Twardowski respondió: 
“Obviamente nos preocupa la situación de San Antonio, que es una de las empresas de servicios más grandes de la cuenca; 
que vaya a una quiebra o un cese de operaciones sería muy perjudicial, no sólo para la masa de trabajadores, sino para los 
subcontratistas que son muchos (y todos regionales). Se sabe por los medios que hay empresas interesadas, algunas locales, 
y apareció también AESA con interés en invertir en esos equipos en Santa Cruz”. 
Cualquiera sea el desenlace, Twardowski hizo una expresión de deseo para que no se repita una situación que se vivió tiempo 
atrás con otra prestadora de servicios: “Sería bueno que se pueda resolver y no termine perjudicando a todos los empleados o 
subcontratistas, que son muchos de Chubut y de Santa Cruz; y sería bueno también que se pueda salvar y que no se 
transforme en otro caso como el de EDVSA, con la que ya tuvimos la experiencia cuando cayó en cesación de pagos y dejó 
muchas micro pymes o pymes locales que quedaron casi en la quiebra, porque al no poder cobrar los servicios que le 
prestaron, muchas terminaron desapareciendo”. 
Al trazar un balance sobre lo que dejó la pandemia y el camino de salida que marcó el año 2021, el presidente de la Cámara 
detalló que “hay empresas que quedaron muy complicadas, porque la pandemia tuvo secuelas gravísimas para la gran 
mayoría: muchas se endeudaron para seguir subsistiendo y no tener que despedir personal, algunas todavía están tratando de 
sortear esa crisis y poder volver a prestar servicios”. 
La Cámara apuesta a la anunciada perforación de unos pozos en la cuenca del Golfo. 
“Muchas hicieron esfuerzos muy grandes para no entrar en cesación de pagos, no optaron por el camino que tomó EDVSA y 
tratan de salir a flote. Por eso vemos con malos ojos y es algo que no cae bien en el sector, que hoy a esta empresa, que se ha 
comportado muy mal dentro de la cuenca, se le siga dando trabajo en detrimento de alguna empresa local, que aguantó sin 
dejar de pagar sus compromisos”. 
El cuestionamiento anterior ya fue planteado a las operadoras, según refirió, pidiéndoles que se “apoye a las empresas que han 
puesto mucho durante esta pandemia para salir adelante”. 
2022: un año para el despegue 
Para el empresario, el 2022 puede ser un año positivo para un sector que sólo a partir de las empresas de la Cámara, con algo 
más de 40 pymes asociadas, representa entre 5.000 y 6.000 trabajadores, pero que se además se eleva a más de 30.000 al 
contabilizar a todas las contratistas y subcontratistas de la cuenca, además del personal de las operadoras. 
Hay más de 30 mil trabajadores entre todas las contratistas de la zona del Golfo 
“Si se aprueba el proyecto de Incentivos a las Inversiones Petroleras también hay un capítulo específico para las pymes, que 
apunta a que tengan mayor inserción en la cadena de valor. Está también el capítulo del tercero recuperador, lo que se ha 
incluido en el nuevo contrato de CGC. Todo esto favorece a las pymes y si se aprueba, sería algo muy bueno para nuestro 
sector”, auguró. 
“Creemos que sí, que puede ser un año para un nuevo despegue. El precio del barril está en buenos valores y en la medida que 
se vaya recuperando la demanda de hidrocarburos, la actividad en el país se va a seguir incrementando”, sostuvo el dirigente. 
Marcó que se avizora un buen escenario para las pymes de la región, “pero, advierte, entendemos que es necesario seguir 
trabajando con las operadoras para que podamos ocupar una mayor parte de la cadena. En Santa Cruz Norte se están 
proyectando alrededor de 400 nuevos pozos, que son valores parecidos a los de 2017 o 2016, antes de la pandemia. Todo esto 
ayudará a revertir la curva de declino de la producción, que tuvo una caída fuerte en los últimos años, en parte por la madurez 
del yacimiento y por el abandono de Sinopec. Ahora se va a incrementar y esto es positivo para la zona norte y toda la 
provincia”, concluyó. 
 
Twardowski preside la Cámara de Empresas del Golfo San Jorge 
Fecha: 31/03/2021 Fuente: tiemposur.com.ar 
En diálogo con TiempoSur Twardowski destacó que la entidad que agrupa a cuarenta empresas proveedoras para la industria 
hidrocarburífera del norte de Santa Cruz y sur de Chubut ya tiene 20 años de funciones. 
Ayer, Cámara de Empresas del Golfo San Jorge renovó autoridades, y un santacruceño la preside. Se trata de Gustavo 
Twardowski, gerente general de Petromark. Vale mencionar que él ya se desempeñaba en la vicepresidencia de la Cámara, la 
que hasta este martes era presidida por Exequiel Cufré, exministro de Hidrocarburos de Chubut. 
En diálogo con TiempoSur Twardowski destacó que la entidad que agrupa a cuarenta empresas proveedoras para la industria 
hidrocarburífera del norte de Santa Cruz y sur de Chubut ya tiene 20 años de funciones. 
Expuso que llevan una labor articulada con los gobiernos provinciales de Santa Cruz y Chubut, la que se estrechó aún más en 
2020 con la declaración de la pandemia. Sobre este punto enfatizó que gracias a este trabajo conjunto que también incluye a 
instituciones, operadoras, entes públicos y sindicatos la actividad se ha ido levantando. 
Sostuvo que en la actualidad las Pymes que están representadas por la Cámara están en un 75 por ciento de actividad, y que si 
bien no están al cien por ciento, las expectativas por continuar manteniendo un ritmo activo y constante son altas. 
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Petromark, única empresa del Golfo San Jorge en AOG 2019 
Fecha: 28/09/2019 Fuente: laopinionaustral.com.ar 
De un total de 450 empresas, Petromark fue la única del Golfo San Jorge que presentó un stand en la AOG que se llevó a cabo 
en La Rural. Fundada en 1984, la empresa de la familia Twardowsky cumplirá 35 años en noviembre y trabaja con las 
principales operadoras del país en Santa Cruz, Chubut […] 
De un total de 450 empresas, Petromark fue la única del Golfo San Jorge que presentó un stand en la AOG que se llevó a cabo 
en La Rural. Fundada en 1984, la empresa de la familia Twardowsky cumplirá 35 años en noviembre y trabaja con las 
principales operadoras del país en Santa Cruz, Chubut y la cuenca neuquina. 
Ayer 
finalizó la edición 2019 de AOG 2019 en el predio porteño de La Rural. Se trata de la exposición que presenta todas las 
novedades del mercado de hidrocarburos, que reunió cerca de 20.000 visitantes y más de 450 empresas del sector. 
En esta edición, Petromark fue la única empresa de servicios petroleros de la Cuenca del Golfo San Jorge que estuvo presente 
con su stand durante los cuatro días de la AOG 2019. 
La empresa 
Como empresa de servicios petroleros, Petromark se dedica a la protección catódica, a ensayos no destructivos y al 
laboratorio de análisis químico. Todo un abanico de ofertas para la industria del gas y el petróleo. 
Petromark es además una empresa que nació en Caleta Olivia en el año 1984. Por eso, allí estuvieron presentes Matías y 
Gustavo Twardowsky, padre e hijo, vecinos y empresarios de la ciudad de El Gorosito. 
La empresa caletense hoy opera en el Golfo San Jorge y desde el año 2002 en la Cuenca Neuquina. En ese sentido, cuenta con 
360 empleados distribuidos entre ambas zonas hidrocarfuríferas. 
“Petromark continúa siendo una empresa familiar”, manifestó Matías Twardowsky a La Opinión Zona Norte. Por ello, explicó 
que el hecho de haber logrado un stand en la AOG 2019 es destacable. “Trabajamos mucho para tener el stand y tomamos la 
decisión de venir para que nos conozcan las operadoras. Más allá de que trabajamos con muchas de ellas, siempre hay una 
nueva y queremos que sepan cuál es nuestro ámbito de trabajo”, sostuvo. 
En Santa Cruz, Petromark trabaja con YPF y Sinopec; en Chubut lo hace con YPF y PAE, y en Neuquén labora con YPF, 
Pluspetrol, Total, Tecpetrol, Pampa Energía y Shell. “En Neuquén hay mayor cantidad de operadoras y el abanico de clientes es 
más grande”, explicó Twardowsky padre. 
Su historia 
La empresa nació en el año 1984 en Caleta Olivia y el primero de noviembre cumplirá 35 años. Comenzó a trabajar con YPF en 
ese año y no dejó de hacerlo un solo día. El primer contrato con la empresa, en ese momento estatal, fue en la planta inyectora 
del pozo 012 de Cañadón Seco. Twardowsky recordó que en ese momento había dos tanques que procesaban el agua de 
producción y que se trataba para volver a inyectarla, además de trabajar en la recuperación secundaria. 
“Después llegó la planta de agua de mar e incursionamos con productos químicos. La planta de protección catódica comenzó 
en 2002”, agregó.  
Gustavo Twardowsky se sumó a Petromark en el año 2002 y ya cumplió 17 años al frente de la empresa junto a su padre. Las 
decisiones se toman en conjunto y ninguno decide nada antes de consultar al otro. De hecho, Matías reconoció que debió 
aprender a que su hijo lo corrigiera. “La incorporación de sangre nueva trae puntos positivos. Se suman mi experiencia y la 
suya”, manifestó. 
Las medidas nacionales 
El DNU Nº 566 generó problemas en toda la cadena de producción de la industria hidrocarburífera. Sin embargo, Matías 
Twardowsky manifestó que pese al congelamiento de los precios, “la empresa se mantiene sólida porque siempre tomó 
contratos rentables y nunca tuvo exceso de personal. La empresa se manejó con cordura y equilibrio fiscal”, destacó. 
En ese sentido, explicó que las medidas que tomó el Gobierno Nacional hasta mediados de noviembre no repercutieron 
gravemente en Petromark y que el impactó no superó el 10% de la estructura de costos. Esto más allá de las drogas, placas y 
líquidos que la empresa necesita y cuyos precios están dolarizados. 
 

 

 

2.11 CERTIFICACIONES 

2.11.1 Certificaciones de Calidad 

N° Certificado Expedido por Fecha Emisión Fecha Vencimiento 

1 IRAM - ISO 9001:2015 IRAM 26/01/2024 26/01/2027 

2 IRAM - ISO 14001:2015 IRAM 26/01/2024 26/01/2027 

3 IRAM - ISO 45001:2018 IRAM 26/01/2024 26/01/2027 
Fuente: Empresa. 
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Fuente: Empresa. 
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2.11.2 Distinciones Obtenidas 

No se detectó información.  

 

 

2.11.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria 

No se detectaron programas de responsabilidad social. 

 

 

 

2.12 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2024 348 2 54 404 

2025 308 2 53 363 

2026 316 2 45 363 
Fuente: Empresa. 
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Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.13 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO 

No se detectó información.  
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3.1 DETALLES Y EVOLUCIÓN DE COMPRAS Y VENTAS 

Mes Ventas (montos sin impuestos) Compras (montos sin impuestos) Moneda 
Enero 2026 $ 6 965 057 924 $ 929 155 720 ARS 

Febrero 2026 $ 4 317 212 544 $ 890 161 953 ARS 
Marzo 2026 $ 4 899 243 606 $ 1 151 006 479 ARS 
Abril 2026 $ 169 719 582 $ 1 107 236 865 ARS 
Mayo 2026 $ 4 635 313 991 $ 862 125 630 ARS 
Junio 2026 $ 7 185 023 908 $ 1 078 605 436 ARS 
Julio 2026 $ 4 259 216 455 $ 916 070 051 ARS 

Total $ 32 430 788 010 $ 6 934 362 134 ARS 
Fuente: Empresa.  
 

 

 

3.2 VENTAS A PAN AMERICAN ENERGY S.L. SUC. ARGENTINA 

Mes / Año Ventas (montos sin impuestos) Moneda 
2023 $ 1 865 613 592 ARS 
2024 $ 7 433 300 825 ARS 
2025 $ 8 103 306 705 ARS 

Fuente: Empresa. 

 

 

 

3.3 PROVEEDORES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Origen 

Tax ID 
Monto Anual 
de Compras 

Moneda 

1 TURISMO PATAGONIA S.A. Argentina 30611580580 $ 612 976 739 ARS 

2 TOYOTA ARGENTINA S.A. Argentina 33679139369 $ 557 816 892 ARS 

3 YPF S.A. Argentina 30546689979 $ 544 380 289 ARS 
Fuente: Empresa.  
 

 

  

3- Situación Comercial 
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3.4 CLIENTES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Destino 

Tax ID 
Monto Anual de 

Ventas 
Moneda 

1 YPF S.A. Argentina 30546689979 $ 22 910 560 622 ARS 

2 PAN AMERICAN ENERGY LLC S.ARG. Argentina 30695542476 $ 7 456 385 010 ARS 

3 
YPF S.A. - CÍA. DE HID. NO CONV. S.R.L. 

AREA L. CAMPANA UTE 
Argentina 30714335614 $ 4 447 857 949 ARS 

4 
COMPAÑIA GENERAL DE 

COMBUSTIBLES SOCIEDAD ANONIMA 
Argentina 30506733932 $ 2 494 735 741 ARS 

5 
YPF S.A. - PBB POLISUR S.A. AREA EL 

OREJANO UNION TRANSITOR 
Argentina 30715142658 $ 1 525 664 636 ARS 

6 
YPF S.A. - PETRONAS E&P ARGENTINA 

S.A. 
Argentina 30714869759 $ 1 493 513 437 ARS 

7 CAMUZZI GAS DEL SUR S A Argentina 30657864427 $ 1 482 104 546 ARS 

8 

PLUSPETROL S.A.YSUR ENERGIA 
ARGENTINA S.R.L.- AREA CNQ-26 LA 

CALERA- UNION TRANSITORIA DE 
EMPRESAS 

Argentina 30715154370 $ 1 388 613 311 ARS 

9 
YPF S.A. - SPM ARGENTINA S.A. - AREA 

BANDURRIA SUR UT 
Argentina 30715884344 $ 965 737 375 ARS 

10 CNQ - 7/A AREA Argentina 30708747609 $ 807 843 225 ARS 
Fuente: Empresa.  
 

 

 

3.5 SEGUROS 

3.5.1 Registro de contratos con las ART 

Aseguradora: MUTUAL PETROLEROS 
N° de contrato: 5091968 
Desde: 01/05/2021 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: Afiliación vigente 
 

Aseguradora: PREVENCION 
N° de contrato: 651736 
Desde: 01/01/2018 - Alta de afiliación 
Hasta: 30/04/2021 - Cambio de Aseguradora 
 

 

3.5.2 Contratos extinguidos por falta de pago 

No se registran contratos extinguidos por falta de pago. 
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3.5.3 Otros Seguros contratados 

N° Tipo de Seguro Compañía Aseguradora Nº Póliza Suma Asegurada Moneda 
1 Automotor Sancor Coop. de seguros 13661624 $ 1 ARS 
2 RC Comprensiva Federación Patronal 3962701 $ 500 000 USD 
3 ART MEOPP 005091968 $ 1 ARS 
4 Integral Sancor Coop. de seguros 470303 $ 475 000 000 ARS 
5 Integral Sancor Coop. de seguros 470270 $ 1 029 000 000 ARS 
6 Integral Sancor Coop. de seguros 470323 $ 575 000 000 ARS 
7 Integral Sancor Coop. de seguros 475890 $ 509 000 000 ARS 
8 Integral Sancor Coop. de seguros 470325 $ 960 000 000 ARS 

Fuente: Empresa.  
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4.1 IMPORTACIONES  

 

Período Consumo (F.O.B. U$S) 
Temporal 

(F.O.B. U$S) 
Depósito 

(F.O.B. U$S) 
Zona Franca 

(F.O.B. U$S) 
Total 

06/2024 $ 937 639 $ 0 $ 0 $ 0 $ 937 639 
04/2024 $ 183 972 $ 0 $ 0 $ 0 $ 183 972 
07/2023 $ 9 540 $ 0 $ 0 $ 0 $ 9 540 
06/2023 $ 19 950 $ 0 $ 0 $ 0 $ 19 950 
05/2023 $ 8 365 $ 0 $ 0 $ 0 $ 8 365 

Expresado en U$S. 

 

 

 

4.2 IMPORTACIONES POR PAÍS  

País % (F.O.B. U$S) 
Total 

ESTADOS UNIDOS 84.83 $ 16 433 523 
CANADÁ 15.16 $ 2 936 706 
SUIZA 0.01 $ 2 500 
Totales  $ 19 372 729 
 
Valores estadísticos aproximados, expresados en U$S. 

 

 

 

 

4- Comercio Exterior 
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4.3 IMPORTACIONES POR RUBRO  

Nombre Posición % (F.O.B. U$S) 
Total 

CENTRIFUGADORAS, INCLUIDAS LAS SECADORAS CENTRÍFUGAS; 
APARATOS DE FILTRAR O DEPURAR LÍQUIDOS O GASES. 8421 55.28 $ 10 709 594 

LAS DEMÁS MANUFACTURAS DE PLÁSTICO Y MANUFACTURAS 
DE LAS DEMÁS MATERIAS DE LAS PARTIDAS 39.01 A 39.14. 3926 27.88 $ 5 401 747 

INSTRUMENTOS, APARATOS Y MÁQUINAS PARA MEDIDA O 
CONTROL, NO EXPRESADOS NI COMPRENDIDOS EN OTRA PARTE 
DE ESTE CAPÍTULO; PROYECTORES DE PERFILES. 

9031 8.04 $ 1 557 995 

HILOS, CABLES (INCLUIDOS LOS COAXIALES) Y DEMÁS 
CONDUCTORES AISLADOS PARA ELECTRICIDAD, AUNQUE ESTEN 
LAQUEADOS, ANODIZADOS O PROVISTOS DE PIEZAS DE 
CONEXIÓN; CABLES DE FIBRAS ÓPTICAS CONSTITUIDOS POR 
FIBRAS ENFUNDADAS INDIVIDUALMENTE, INCLUSO CON 
CONDUCT 

8544 6.69 $ 1 296 112 

INSTRUMENTOS Y APARATOS PARA ANÁLISIS FÍSICOS O 
QUÍMICOS (POR EJEMPLO: POLARÍMETROS, REFRACTÓMETROS, 
ESPECTRÓMETROS, ANALIZADORES DE GASES O HUMOS); 
INSTRUMENTOS Y APARATOS PARA ENSAYOS DE VISCOSIDAD, 
POROSIDAD, DILATACIÓN, TENSIÓN SUPER FICIAL O SIMILAR 

9027 1.03 $ 199 282 

Otros  1.07 $ 207 999 
Totales   $ 19 372 729 
Valores estadísticos aproximados, expresados en U$S. 

 

 

 

 

4.4 EXPORTACIONES 

No se registraron operaciones de exportación vinculadas a la empresa analizada. 
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5.1 CHEQUES RECHAZADOS 

No registra cheques rechazados. 

 

 

 

5.2 CENTRAL DE DEUDORES 

 

 
Importes expresados en Miles de Pesos 

1 Situación Normal (atraso hasta 30 días) 

2 Con Riesgo Potencial (atraso de 31 a 90 días) 

3 Con Problemas (atraso de 91 a 180 días) 

4 Con Alto Riesgo de Insolvencia (atraso de 181 a 365 días) 

5 Irrecuperable (atraso de más de 365 días) 

6 Irrecuperable por Disposición Técnica (Morosos de ex-entidades financieras, con atraso de más de 180 días) 

  B.C.R.A. no informa 

5- Situación Bancaria 
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5.3 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

N° Entidad Deuda Moneda 

1 BNA $ 146 238 000 ARS 

2 BANCO SANTA CRUZ $ 64 833 000 ARS 

3 SANTANDER $ 0 ARS 
Fuente Empresa. 
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6.1 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDADO 

No se registran Juicios Comerciales como Demandado.  

 

 

 

6.2 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDANTE 

No se registran Juicios Comerciales como Demandante.  

 

 

 

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES 

6.3.1 Detalle de Inscripciones Fiscales 

Código Nombre Estado Fecha Inscripción 

10 GANANCIAS SOCIEDADES ACTIVO 2014-05 

30 IVA ACTIVO 2014-05 

103 REGIMENES DE INFORMACIÓN ACTIVO 2014-05 

211 BP-ACCIONES O PARTICIPACIONES ACTIVO 2014-05 

217 SICORE-IMPTO.A LAS GANANCIAS ACTIVO 2015-06 

218 IMP.A LAS GAN.- BENEF.DEL EXT. ACTIVO 2018-07 

301 EMPLEADOR-APORTES SEG. SOCIAL ACTIVO 2017-11 

353 RETENCIONES CONTRIB.SEG.SOCIAL ACTIVO 2016-10 

5900 IIBB CONVENIO MULTILATERAL ACTIVO 2014-05 
 

Contribuyente no amparado en los beneficios promocionales INDUSTRIALES establecidos por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 y 22973, a la 
fecha de emisión de la presente constancia. 
Esta constancia no da cuenta de la inscripción en el Impuesto sobre los Bienes Personales ni del Impuesto Exteriorización - Ley 26476, la cual de 
corresponder deberá solicitarse en la Dependencia donde se encuentra inscripta la referida. 
 

 

6.3.2 Informe Estado de Deudas por Provincia 

Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de la Pcia. de Bs. As. 

Contribuyente 
Identificación: CUIT SIN BIENES ASOCIADOS 
 

 

 

6.3.3 Embargos 

No se detectó información.  

 

 

Agente de Recaudación 
Identificación: CUIT INEXISTENTE COMO AGENTE DE RECAUDACION. 

6- Situación Judicial Comercial 
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6.3.4 Otra información Fiscal o Previsional de Interés 

 

PETROMARK SRL, con CUIT 30714220507, no presenta sanciones laborales publicadas en el listado REPSAL vigente 

al 11/09/2026 
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7.1 INTEGRIDAD 

 

 

 

 

 

 
7.2 INFORMACIÓN DE PRENSA NEGATIVA 

No se detectó información de prensa negativa. 

 

 

 

 

7- INTEGRIDAD 
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8.1 DATOS CONTABLES  

 

 

 

 

 

  

8- Estados Contables 
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SITUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL  

Para el análisis de la situación económica financiera y patrimonial de la Empresa se utilizaron los Estados Contables 

correspondientes a los ejercicios 2024 y 2025 (fecha de cierre 31/12) expresados en pesos argentinos. Información 

auditada sin salvedades. 

 

1. ANÁLISIS DE CUENTAS 

- Las ventas de PETROMARK SRL han mostrado un crecimiento ajustado por inflación, pasando de 

$59.236.649.860 en 2024 a $61.225.336.586,52 en 2025. Este incremento del 3,36% en términos reales es 

significativo, considerando el contexto inflacionario de Argentina. La capacidad de la empresa para 

aumentar sus ventas en términos reales sugiere una demanda sostenida por sus servicios, lo cual es 

positivo para su estabilidad financiera. 

- El activo corriente aumentó de $19.047.829.378,79 a $23.472.976.126,46, un incremento del 23,25%. Este 

crecimiento se debe principalmente al aumento en caja y bancos, que pasó de $10.726.442.040,82 a 

$11.236.341.680,26, y a una disminución en créditos por venta, lo que indica una mejora en la gestión de 

cobros. El activo no corriente también creció, aunque a un ritmo más lento, de $6.846.239.224,63 a 

$7.151.577.002,75, reflejando inversiones moderadas en activos fijos. 

- El pasivo corriente aumentó ligeramente de $7.825.141.762,39 a $8.143.090.471,01, un 4,06%, mientras 

que el pasivo no corriente disminuyó de $267.588.362,85 a $136.612.524,06, una reducción del 48,96%. La 

disminución en deudas bancarias y el control de deudas comerciales sugieren una estrategia de reducción 

de deuda a largo plazo, lo cual es positivo para la salud financiera de la empresa. 

- El patrimonio neto creció de $17.801.338.478,18 a $22.344.850.134,14, un aumento del 25,52%. Este 

crecimiento refleja la acumulación de resultados no asignados, que pasaron de $14.741.137.297,45 a 

$19.284.648.953,41. La proporción de resultados no asignados sobre el patrimonio neto es del 86,31%, lo 

que indica un nivel de capitalización débil, ya que una gran parte del patrimonio está compuesto por 

utilidades no distribuidas. 

- Dado que los resultados no asignados representan más del 30% del patrimonio neto, la empresa presenta 

un nivel de capitalización débil. Esto podría ser un riesgo en caso de pérdidas futuras, ya que la empresa 

depende en gran medida de sus utilidades retenidas para mantener su estructura patrimonial. 

 

2. ANÁLISIS DE RATIOS 

El análisis de ratios proporciona una visión más clara de la salud financiera y patrimonial de la compañía.  

- La solvencia de PETROMARK SRL es muy satisfactoria, con un ratio de 2,7 en 2025, mejorando desde 2,2 

en 2024. Esto indica que la empresa tiene más del doble de activos que pasivos, lo que le proporciona una 

sólida base para enfrentar sus obligaciones. 

- El endeudamiento corriente es de 0,36, lo que indica un nivel de endeudamiento normal. El endeudamiento 

total es de 0,37, lo que también es saludable, sugiriendo que la empresa no depende excesivamente de la 

deuda para financiar sus operaciones. 

- La liquidez corriente es muy buena, con un ratio de 2,88 en 2025, mejorando desde 2,43 en 2024. Esto 

significa que la empresa tiene casi tres veces más activos corrientes que pasivos corrientes, lo que le 

permite cubrir sus obligaciones a corto plazo con facilidad. 
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- El capital de trabajo es suficiente, representando más del 10% de las ventas. Esto indica que la empresa 

tiene un margen adecuado para operar sin problemas de liquidez. 

- El resultado bruto sobre ventas es regular, disminuyendo de 33,35% en 2024 a 30,52% en 2025. El EBIT 

sobre ventas es de 10,91%, lo que es aceptable, aunque ha disminuido desde un nivel bueno en 2024. La 

rentabilidad sobre ventas es suficiente para el tipo de empresa, aunque ha disminuido de 13,54% a 7,42%. 

 

En Resumen:  

 La situación económica resultó satisfactoria. La evolución de las ventas de PETROMARK SRL ha sido 

positiva en términos reales, lo que refleja una demanda sostenida por sus servicios. La rentabilidad por su 

parte se mantiene aceptable. 

 La situación financiera resulta satisfactoria. La empresa presenta una posición financiera sólida, con una 

liquidez corriente muy buena y un capital de trabajo suficiente. Esto le permite afrontar sus compromisos 

de corto plazo sin problemas. 

 La situación Patrimonial resultó satisfactoria. La estructura patrimonial de PETROMARK SRL es equilibrada 

en términos de solvencia y endeudamiento corriente. 

 

3. KEY METRICS 

A continuación, se presentan los valores de los ratios clave: 

- Solvencia (valor esperado > 1): 2.7 

- Endeudamiento Corriente (valor esperado < 1): 0.36 

- Endeudamiento Total (valor esperado < 1): 0.37 

- Liquidez Corriente (valor esperado > 1.2): 2.88 

- EBIT / Ventas (valor esperado > 0.15): 0.1091 

- Rentabilidad sobre Ventas (valor esperado > 10%): 7.42% 
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8.2 ANÁLISIS VERTICAL 
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8.3 ANÁLISIS PATRIMONIAL 
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8.4 ANÁLISIS DE RENTABILIDAD 
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8.5 ANÁLISIS FINANCIERO 
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8.6 ANÁLISIS DE FLUJO DE FONDOS 

 



 

 

PETROMARK SRL 

 

FIDELITAS ®            52/53 

 

8.7 CÁLCULO DE CAPACIDAD DE CONTRATACIÓN 
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8.8 SCORE DE BALANCE 

 


