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1.1 CALIFICACIÓN Y EVALUACIÓN  

 

Según políticas de calificación de PAN AMERICAN ENERGY SL SUC. ARGENTINA 

 

  

1.1

1.1.1

1.1.2

1.1.3

1.1.4

1.2

1.2.1

1.2.2

1.2.3

1.3

85%

4

0,500 0,733 0,733 0,967 0,967 1,200

2,000 1,500 1,500 1,000 1,000 0,500

0,900 1,100 1,100 1,300 1,300 1,500

0,300 0,467 0,467 0,633 0,633 0,800

0,020 0,040 0,040 0,060 0,060 0,080

0,030 0,053 0,053 0,077 0,077 0,100

53%

1 Cumplimiento Previsional y Fiscal 34 40

2 16 30

Tipo de Empresa

2.3.2

0,500

5,7

85% 10,0% 0,9

Situación Económico-Financiera 53% 90,0% 4,8

0,020

0,030

Puntaje Obtenido

Endeudamiento Corriente

Índice de liquidez

Rentabilidad Bruta

Rentabilidad Operativa

Rentabilidad Neta

X

Pago de sueldos y remuneraciones.

2.1.1

2.1.2

2.2.1

2.3.1

0,900

0,300

Solvencia 

No Aplica

No cumple / No 

posee / No cedio 

información         

(0)

Con irregularidades 

/ sin planes de 

regularización / 

cedió información 

parcial

(1)

No aplica por que 

contrata 

monotributistas.

(2)

Están inscriptos en 

moratorias, planes 

de pagos, etc. y 

paga

(3)

Se detectan caso 

de atraso 

puntuales 

(4)

No se detectan 

desvíos 

(5)

1. Cumplimiento de Obligaciones Previsionales e Impositivas

Como es su situación salarial y social respecto de:

X

Presentación y pago de aportes y contribuciones F-931 X

Presentación y pago de ART. X

Presentación y pago de otras cargas sociales X

Como es su situación fiscal respecto de:

X

Presentación y pago del impuesto al valor agregado (I.V.A. F-731) X

Presentación y pago del impuesto a las ganancias (DDJJ y anticipos)

X

Como es su situación bancaria

Presentación y pago del impuesto a los ingresos brutos

1,200

Total Cumplimiento Previsional e Impositivo 34

No Aplica

2. Situación Económico-Financiera

"No cedió 

información / 

Valor por debajo 

del mínimo 

(0)"

Comercial Malo Regular Bueno Muy Bueno Excelente

5321

x

1,500

2,000 0,500

x

0,800

x

0,080

x

0,100

Total Situación Económico-Financiero 16

CONDICIÓN

 CALIFICACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA

% respecto al total Ponderación (%) Resultado

X

Calificación y Ponderación de la Reevaluación / Ampliación de Alcance

2.3.3

Resultado Final

1- Resumen Ejecutivo 
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1.2 CONCLUSIÓN 

 

 

 

 

LÍMITE DE COMPRA 
(30% sobre ventas) 

VENTAS BALANCE 
VENTAS POST-

BALANCE 

Ventas ARS 1 169 915 629 ARS 1 281 161 196 

Límite de compra ARS 350 974 689 ARS 384 348 359 

 

APERGY S.A. inició sus actividades en el año 1997 con domicilio legal en la Ciudad Autónoma de Buenos 

Aires, brindando servicios de Oil & Gas, enfocada en liberar energía con productos y tecnologías de alta 

ingeniería. Sus accionistas son: APERGY UK LIMITED (90%, Reino Unido) y APERGY MINORITY LUXEMBOURG 

SARL (10%, Luxemburgo). Operan bajo certificaciones de calidad ISO 9001 (Vigente). Según lo informado en 

el Form. 931 11/2023 cuentan con 21 empleados registrados. Tiene afiliación vigente con SWISS MEDICAL 

ART. No presenta sanciones laborales en el listado REPSAL. Se encuentran al día con los pagos de Aportes y 

Contribuciones de Seguridad Social. Opera normalmente con el Sistema Financiero (estuvo en situación 4 con 

una entidad bancaria hasta 10/23) sin registrar cheques rechazados por Falta de Fondos. El informe de la 

Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires indica que es un agente sin Deuda, no obstante, su 

similar de la Provincia de Rio Negro indica que presenta deudas. No se detectaron juicios del fuero comercial 

como demandado, ni embargos, pero se registraron Eventos de Integridad y Notas de Prensa Negativas a ser 

evaluadas por el área de proveedores. 

Desde el punto de vista contable, el ejercicio cerrado a 12/2022 mostró una deficitaria performance 

económica, con caída de ventas (-26% variación interanual), aumento de Gastos de Estructura y de Costos 

Directos, registrándose una pérdida Final de -1.60% s/ventas (afectada por egresos del 2.5 % s/ventas 

imputados a Resultados Financieros y por Tenencia) vs la exigua ganancia de 1.59% s/ventas del ejercicio 

anterior. La situación Financiera y Patrimonial resultó positivamente afectada debido a las drásticas 

variaciones interanuales que presentaron el Pasivo y el PN. El Pasivo presentó una abismal caída (cercana al 

93%), mientras que el PN sufrió un vertiginoso aumento del 342% aprox., esto generó una mejora exponencial 

en los principales indicadores: el indicador de liquidez Corriente incrementó de 1.07 a 8.33, el Capital de 

Trabajo fue equivalente al 76% del Activo, la Solvencia Patrimonial aumentó de 0.17 a 8.63 y el 

Endeudamiento corriente disminuyó de 5.83 a 0.12. Como contrapartida la capitalización resultó escasa. Las 

ventas post balance (11 meses) proyectan un incremento interanual del 19.46%. 

De acuerdo con los datos analizados, la compañía presentó un excelente marco Financiero y Patrimonial, sin 

embargo, su nivel de Rentabilidad sigue siendo exiguo (incluido el actual quebranto). Ante esta situación 

sugerimos operar con cautela. 
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2.1 CONSTITUCIÓN / ESTATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS/ ESTATUTO 

Razón Social APERGY S.A. 

CUIT 30-69614356-7 

Domicilio CABELLO 3412 PISO 1 OF. B, (1425), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS 

AIRES, ARGENTINA 

Posibles teléfonos 2974461642 - 2974467239 - 47477587 - 2994472235 - 2994949117  

Actividad 465390 - VENTA AL POR MAYOR DE MÁQUINAS, EQUIPOS E 

IMPLEMENTOS DE USO ESPECIAL N.C.P. 

091000 - SERVICIOS DE APOYO PARA LA EXTRACCIÓN DE PETRÓLEO Y 

GAS NATURAL 

282400 - FABRICACIÓN DE MAQUINARIA PARA LA EXPLOTACIÓN DE 

MINAS Y CANTERAS Y PARA OBRAS DE CONSTRUCCIÓN 

381200 - RECOLECCIÓN, TRANSPORTE, TRATAMIENTO Y DISPOSICIÓN 

FINAL DE RESIDUOS PELIGROSOS 

522099 - SERVICIOS DE ALMACENAMIENTO Y DEPÓSITO N.C.P. 

649999 - SERVICIOS DE FINANCIACIÓN Y ACTIVIDADES FINANCIERAS 

N.C.P. 

Forma Jurídica SOCIEDAD ANONIMA 
 

Fecha de Inscripción 18/11/1997 

Fecha de Contrato Social 03/09/1997 

Capital $ 2 000 000 

Patrimonio neto al 2022 $ 934 445 521 

Cantidad Empleados 21 (Fuente: Empresa) 

Domicilio Legal CABELLO 3412 PISO 1 OF. B, (1425), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS 

AIRES, ARGENTINA 

Domicilios vinculados LAPRIDA 771 Piso:2, (1638), VICENTE LOPEZ, BUENOS AIRES, ARGENTINA 

BELGRANO 351 Piso:2, (1642), SAN ISIDRO, BUENOS AIRES, ARGENTINA 

SAENZ PE#A R.PTE 868 P8, (1035), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS 

AIRES 

BERNASCONI S-N, (8201), COLONIA 25 DE MAYO LP 

AV SAN JUAN 00133, (8300), NEUQUEN 

DALLE MURA 00240, (9000), COMODORO RIVADAVIA 

MAIPU 1300 Piso:13, (1006), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES, 

ARGENTINA 

 

 

 
  

2- Datos Organizacionales  
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2.2 RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

Somos una compañía de servicios de Oil & Gas, enfocada en liberar energía con productos y tecnologías de alta 

ingeniería, utilizados para perforar y producir petróleo y gas de manera eficiente y segura en todo el mundo. 

Nuestros productos abarcan una gama completa de equipos, esenciales para un funcionamiento eficiente a lo largo 

del ciclo de vida del pozo, desde la perforación hasta su terminación y producción. Nuestros productos consisten en 

equipos y soluciones de levantamiento artificial, que incluyen sistemas de bombeo mecánico, sistemas de bombas 

electro sumergibles, bombas de cavidad progresiva, unidades de bombeo convencionales e hidráulicas y sistemas 

Jet Pump entre otros. Proporcionamos una oferta completa de automatización que consta de equipos, software y 

soluciones IT para el monitoreo de fondo de pozo, la mejora de la productividad y la gestión de la integridad de los 

activos. Tenemos operaciones en 8 países y empleamos a más de 3,100 empleados en todo el mundo. 

 

Trayectoria en Argentina 

✓ 1997: Año de fundación de PCP Oil Tools S.A. en Argentina por el Ingeniero Eduardo Young. 

✓ 2006: Construcción de las bases de servicios en Cañadón Seco y Colonia 25 de Mayo. 

✓ 2017: Dover llega a la Argentina a partir del take over de PCP Oil Tools. 

✓ 2018: Nace Apergy. Dover realiza un spin off de su línea Artificial Lift agrupando todas sus firmas bajo una 

única marca llamada Apergy. La componen marcas de primera línea tales como Norris (Varillas de 

Bombeo), Oil Lift (Bombas PCP y cabezales), Spirit (Controladores y Separadores de gas), Harbison Fischer 

(Bombas mecánicas de fondo), Theta (Software de diseño de ALS), Accelerated (Bombas 

eletrosumergibles y bombas jet) y PCS Ferguson (Plunger Lift), entre otros. 

✓ 2020: En junio se completa la fusión de Apergy y ChampionX (el negocio upstream de Ecolab). 

 

 

Fuente: Empresa 
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2.3 MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

No se detectó información.  

 

 

 

2.4 INFORMACIÓN ADICIONAL / DATOS DE INTERÉS 

 

Fuente: Empleado. 
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2.4.1 Certificado Fiscal para Contrataciones de la Administración Nacional 

Información no proporcionada por la empresa.  

 

 

2.4.2 Constancia de inscripción AFIP/IIBB/Ganancias  
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Fuente: Empresa 
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2.5 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 

No se detectó información. 

 

 

 

2.6 ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 
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Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.7 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES 

2.7.1 Socios / Accionistas 

Razón Social Nacionalidad/Pais Tax ID % 

APERGY UK LIMITED Reino Unido 30-71622457-7 90.00 

APERGY MINORITY LUXEMBOURG SARL Luxemburgo 30-71622454-2 10.00 

Fuente: Empresa. 

 

 

2.7.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas 

No se detectó información. 

 

 

2.7.3 Directivos 

Nombre y Apellido Nacionalidad/Pais Tax ID Cargo 

MAHONEY PAUL  Estados Unidos 20-60454325-9 Presidente 

PALOMEQUE DIEGO LUIS  Argentina 20-22973010-0 Vicepresidente 

BOTANA DIEGO  Argentina 20-21831349-4 Director Titular 

GUEVARA LYNCH GUILLERMO VALERIANO  Argentina 23-22080117-9 Director Suplente 

Fuente: Empresa. 
 

 
 
 

2.8 ACTIVOS  

2.8.1 Inmuebles 

✓ Ruta provincial N 34., 25 de mayo, La Pampa. 

Fuente: Empresa. 
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2.8.2 Rodados 

 

Fuente: Empresa. 

 

 

2.9 PUBLICACIONES OFICIALES 

Provincia: BORA 
Fecha: 29/12/2022 
APERGY SA CUIT 30696143567 Se complementa la publicacion N 87432/22 del 28/10/2022 agregando la siguiente informacion: 
Por Asamblea Extraordinaria del 02/09/2022 se resolvio reformar el articulo 8 del estatuto debido a que la Sociedad como 
consecuencia del aumento de capital recae en el art 299 inc 2 de la Ley 19550 Se informa que la fiscalizacion de la Sociedad 
estara a cargo de una Sindicatura conformada por un sindico titular y un sindico suplente cuyo termino de duracion lo fijara la 
Asamblea General Ordinaria no pudiendo exceder de tres ejercicios Se resolvio designar a Fernando Martinez Zuviria como sindico 
titular y a Jorge Ignacio Mayora como sindico suplente ambos por el periodo de dos ejercicios Los Sres Martinez Zuviria y Mayora 
aceptaron el cargo y constituyeron domicilio especial en Maipu 1300 piso 9 de la Ciudad Autonoma de Buenos Aires Autorizado 
segun instrumento privado Acta de Asamblea Extraordinaria de fecha 02/09/2022 GUIDO ANTOLINI T : 132 F : 445 CPACF e 
29/12/2022 N 106779/22 v 29/12/2022 
 
Provincia: BORA 
Fecha: 28/10/2022 
APERGY SA CUIT 30696143567 Por Asamblea Extraordinaria del 02/09/2022 se resolvio: i aumentar el capital social en la suma de 
$ 719157440 es decir de $ 9000000 a $ 728157440 y ii reformar el articulo 4 del estatuto a fin de reflejar el aumento de capital 
resuelto Se informa que la totalidad del capital suscripto integrado en su totalidad es de $ 728157440 y se encuentra conformado 
de la siguiente manera: i APERGY UK Limited: 655341696 acciones ordinarias nominativas no endosables de $ 1 valor nominal 
cada una y con derecho a un voto por accion y ii APERGY Minority Luxembourg SArl: 72815744 acciones ordinarias nominativas no 
endosables de $ 1 valor nominal cada una y con derecho a un voto por accion Autorizado segun instrumento privado Acta de 
Asamblea Extraordinaria de fecha 02/09/2022 GUIDO ANTOLINI T : 132 F : 445 CPACF e 28/10/2022 N 87432/22 v 28/10/2022 
 
Provincia: BORA 
Fecha: 19/04/2022 
APERGY SA CUIT 30696143567 Por reunion de Directorio del 8 de marzo de 2022 se resolvio trasladar la sede de la calle Maipu 
1300 Piso 13 de la Ciudad Autonoma de Buenos Aires a la calle Maipu 1300 Piso 9 de la Ciudad Autonoma de Buenos Aires 
Autorizado segun instrumento privado Acta de Directorio de fecha 08/03/2022 GUIDO ANTOLINI T : 132 F : 445 CPACF e 
19/04/2022 N 25049/22 v 19/04/2022 
 
Provincia: BORA 
Fecha: 29/03/2022 
APERGY SA CUIT 30696143567 Por Asamblea del 13/10/2021 se resolvio i mantener en tres el numero de Directores Titulares y en 
uno el de Directores Suplentes; y ii designar a Paul Mahoney como Director Titular y Presidente a Diego Palomeque como Director 
Titular y Vicepresidente a Diego Botana como Director Titular y a Valeriano Guevara Lynch como Director Suplente Todos ellos 
aceptaron los cargos Los Sres Mahoney Botana y Guevara Lynch constituyeron domicilio especial en Maipu 1300 piso 9 de la 
Ciudad Autonoma de Buenos Aires y el Sr Palomeque en Laprida 771 Piso 2 Vicente Lopez Provincia de Buenos Aires Autorizado 
segun instrumento privado Asamblea de fecha 13/10/2021 GUIDO ANTOLINI T : 132 F : 445 CPACF e 29/03/2022 N 18533/22 v 
29/03/2022 
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Provincia: BUENOS AIRES 
Fecha: 15/05/2019 
APERGY S.A. Por Asamblea del 27/3/2019 se resolvio i) aceptar la renuncia del Vicepresidente y Director Titular, Esteban Young; y 
ii) designar a Diego Palomeque como Director Titular y Vicepresidente, quien acepto el cargo y fijo domicilio especial en Belgrano 
351, San Isidro, Buenos Aires. Autorizado segun instrumento privado Acta de Asamblea de fecha 27/03/2019 Maria Cristina Coffey 
- T°: 127 F°: 148 C.P.A.C.F. e. 15/05/2019 N° 32889/19 v. 15/05/2019 Fecha de publicacion 15/05/2019 
 
Provincia: CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES 
Fecha: 23/07/2018 
P.C.P. OIL TOOLS S.A. Por Asamblea Extraordinaria del 2/7/2018 de P.C.P. Oil Tools S.A. se resolvio cambiar la denominacion de la 
Sociedad por ?APERGY S.A.? y, en consecuencia, reformar el Art. Primero del Estatuto Social, cuyo texto quedo redactado de la 
siguiente manera: ?ARTICULO PRIMERO: Bajo la denominacion APERGY S.A., continua funcionando la sociedad constituida 
originalmente con la denominacion de P.C.P. Oil Company S.A., y luego denominada P.C.P. OIL TOOLS S.A.; la cual tendra su 
domicilio en la jurisdiccion de la Ciudad Autonoma de Buenos Aires.?. Autorizado segun instrumento privado ACTA DE ASAMBLEA 
de fecha 02/07/2018 Maria Cristina Coffey - T°: 127 F°: 148 C.P.A.C.F. e. 23/07/2018 N° 52622/18 v. 23/07/2018 
 
Provincia: CIUDAD DE BUENOS AIRES 
Fecha: 30/06/2014 
i»¿PCP OIL TOOLS SOCIEDAD ANONIMA Por Esc. 53 del 24/6/14, FAº 152, Reg. 1959 CABA se transcribiÃ³ Acta de Asamblea 
General Ordinaria NAº 70 del 29/4/14 donde se resolviÃ³: 1) DesignÃ³ Presidente: Eduardo MarÃa YOUNG 10/10/47 casado DNI 
7607995 domicilio Cabello 3412 piso 1 oficina B CABA, Vicepresidente: Esteban YOUNG 4/12/80 casado DNI 28643835 domicilio 
La Rioja 142 Pacheco Pcia. Bs As, Director Titular: Lucas YOUNG 21/6/83 soltero DNI 30591701 domicilio Don Bosco 1499 San 
Isidro Pcia. Bs As, Director Suplente: Brenda YOUNG 11/3/79 soltera DNI 27729440 domicilio AmenÃ¡bar 121 piso 3 dpto. 10 
CABA, todos argentinos y empresarios aceptan cargos constituyen domic. especial Cabello 3412 piso 1 oficina B CABA. 2- 
Aumento capital social de $ 1.000.000 a $ 2.000.000 representado por 2.000.000 de acciones nominativas no endosables con 
derecho a 1 voto por acciÃ³n y de $ 1 v/n c/u, 3) Modificar art. 4 estatuto social. Autorizado segÃºn instrumento pÃºblico Esc. NAº 
53 de fecha 24/06/2014 Reg. NAº 1959. VerÃ³nica Regina Douer MatrÃcula: 4546 C.E.C.B.A. e. 30/06/2014 NAº 45209/14 v. 
30/06/2014 
 
Provincia: CIUDAD DE BUENOS AIRES 
Fecha: 30/06/2014 
PCP OIL TOOLS SOCIEDAD ANONIMA Por Esc. 53 del 24/6/14, Fº 152, Reg. 1959 CABA se transcribio Acta de Asamblea General 
Ordinaria Nº 70 del 29/4/14 donde se resolvio: 1) Designo Presidente: Eduardo Maria YOUNG 10/10/47 casado DNI 7607995 
domicilio Cabello 3412 piso 1 oficina B CABA, Vicepresidente: Esteban YOUNG 4/12/80 casado DNI 28643835 domicilio La Rioja 
142 Pacheco Pcia. Bs As, Director Titular: Lucas YOUNG 21/6/83 soltero DNI 30591701 domicilio Don Bosco 1499 San Isidro Pcia. 
Bs As, Director Suplente: Brenda YOUNG 11/3/79 soltera DNI 27729440 domicilio Amenabar 121 piso 3 dpto. 10 CABA, todos 
argentinos y empresarios aceptan cargos constituyen domic. especial Cabello 3412 piso 1 oficina B CABA. 2- Aumento capital 
social de $ 1.000.000 a $ 2.000.000 representado por 2.000.000 de acciones nominativas no endosables con derecho a 1 voto por 
accion y de $ 1 v/n c/u, 3) Modificar art. 4 estatuto social. Autorizado segun instrumento publico Esc. Nº 53 de fecha 24/06/2014 
Reg. Nº 1959. Veronica Regina Douer Matricula: 4546 C.E.C.B.A. e. 30/06/2014 Nº 45209/14 v. 30/06/2014 
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Entrevista a Diego Botana de Grupo Garbarino – “Recién ahora estamos recuperando lo perdido” 
Fuente: integracionempresaria.com.ar Fecha: No indica 

El 10 de junio pasado, el empresario Carlos Rosales se convirtió en presidente del Grupo Garbarino, luego de firmar el traspaso 
de las acciones que poseían los hermanos Garbarino. De esta manera, hizo efectiva la compra del holding conformado por la 
cadena de electrodomésticos y electrónicos junto con las empresas Compumudo, Digital Fueguina, Tecnosur, Garbarino Viajes 
y Fiden, con una nómina de más de 4.300 trabajadores, 200 puntos de venta y 32 centros logísticos alrededor de la Argentina. 
En el comunicado sobre la compra, el nuevo dueño anunció la puesta en marcha de un nuevo plan de negocios y de una 
expansión de la cadena de retail. También destacó la relevancia de la apuesta por la omnicanalidad, integrando las ventajas 
del mundo físico y del online, para adaptarse a las nuevas tendencias del consumo. Transcurridos cinco meses desde la 
adquisición, Integración Empresaria dialogó en exclusiva con Diego Botana, director Comercial y de Retail del Grupo Garbarino, 
para conocer la marcha de los planes, en medio de la pandemia de COVID-19, que influye directamente sobre todos los 
resultados, según explicó el ejecutivo. “Luego del cambio accionario, Garbarino comenzó un proceso de recuperación y 
crecimiento en las ventas. A partir de ese momento, los proveedores empezaron a confiar nuevamente en la compañía, sin 
perder de vista el potencial de la empresa”, indicó al respecto. 
-¿Cuál es la evolución de las ventas de electrodomésticos y electrónicos desde que el COVID-19 arribó a nuestro país? 
-La pandemia generó un incremento en la demanda de distintos segmentos, potenciando todos los productos relacionados 
con el hogar, debido a distintas situaciones, como por ejemplo la demanda contenida y un mayor desgaste de los 
electrodomésticos, junto con el cambio de usos y costumbres. 
-¿Pero se puede precisar un crecimiento porcentual? 
-En realidad, desde noviembre del año pasado, Garbarino venía decreciendo en la performance, y recién ahora estamos 
recuperando lo perdido. El crecimiento intermensual viene rondando el 25 por ciento. 
-¿Cuáles son los segmentos con mayor demanda? 
-Los que más crecieron fueron los de notebooks y celulares. Pero esta demanda es generalizada a escala mundial, 
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fundamentalmente a raíz de la pandemia y del incremento del teletrabajo como método de distanciamiento social preventivo, 
lo que dio como resultado un crecimiento abrupto. A esta tendencia también se sumaron los celulares, cuyas ventas venían 
cayendo desde el año pasado y ahora comenzaron a recuperarse. De cualquier manera, este año se van a producir 7 millones, 
mientras que el año pasado fueron 9 millones de celulares. En ese sentido, las ventas dependen del stock que puedan fabricar 
los proveedores, ya que hay una demanda insatisfecha tanto aquí como en el resto del mundo. 
-¿Y qué ocurre con las categorías de pequeños electrodomésticos, línea blanca y colchones? 
-El crecimiento también es sostenido, básicamente porque la gente está más tiempo en su casa, a raíz de la pandemia. Y 
entonces comienza a darse cuenta de que necesita renovar la cocina o el colchón. También influye que las familias con 
ingresos fijos asegurados tienen menos gastos, ya que no viajan ni hacen uso de consumos recreativos, y pueden volcar ese 
ahorro a la compra de productos, lo que se advierte en los casos de pequeños electrodomésticos o línea blanca. En estos 
segmentos también influye el stock, ya que las fábricas sufren restricciones a raíz del COVID-19 y no pueden fabricar la misma 
cantidad que antes. Incluso, son menos eficientes y tienen inconvenientes con el abastecimiento de los insumos. Obviamente, 
además, los proveedores no pensaron que se iba a producir este repunte en la demanda y, por lo tanto, ninguno estaba 
preparado. 
-Con este escenario de fondo, ¿cómo cambió la gestión comercial? 
-Respecto de la comercialización se potenció el marketplace de Garbarino y la venta online. Pero, una vez que se fueron 
abriendo las tiendas, esto también generó un cambio en el delivery, ya que pasamos de enviar un mayor volumen al retiro en 
sucursal. 
-¿Qué fue lo más complejo de modificar? 
-Fue el comportamiento del consumidor, sobre todo de un cierto nivel etario, ya que estaba acostumbrado a comprar mediante 
una venta asistida, y hoy tiene que hacerlo por teléfono o vía web. 
-¿Necesitaron cambiar la infraestructura con la que contaban para el canal online? 
-En ese sentido, la demanda de visitas al sitio tuvo un fuerte crecimiento. Por lo tanto, se incrementaron los servidores que se 
contratan en la nube cuando fue necesario, y también las pruebas de estrés. 
-¿Prevén que el canal online mantenga el protagonismo que adquirió en estas circunstancias? 
-Que el canal online haya crecido 100 por ciento o más resulta obvio, ya que todos los locales estaban cerrados. Creo que 
finalmente se va adecuar a otro escalón. Si antes representaba un 20 por ciento de las ventas, va a llegar a un 30 por ciento, 
pero aún es difícil definirlo con exactitud. Lo que hizo la pandemia fue acelerar este cambio del consumo. Pero, por otro lado, 
sabemos que a la gente le gusta acercarse a los locales. Hoy, después de la reapertura de los shoppings, ya tenemos el 80% 
abierto. Pero ocurre que una provincia vuelve atrás en una fase de apertura y hay que cerrar, como ocurrió recientemente en 
Neuquén. 
-Por último, ¿cómo avizoran el futuro pospandemia? 
-Vemos un 2021 de crecimiento. Esta industria va a seguir teniendo demanda, en la medida que se impulse el crédito y el 
consumo. Probablemente, sin embargo, también volvamos a tener una crisis de abastecimiento, como la que ocurrió con el 
COVID-19, por los cierres de las fábricas en Tierra del Fuego. 

 
El juicio político a la Corte “no tiene andamiaje jurídico”, sostuvieron académicos 
Fuente: infobae.com Fecha: 08/02/2023 

Un grupo de académicos criticó este miércoles el intento oficialista de promover el juicio político de la Corte Suprema de 
Justicia y sostuvieron que el proyecto no tiene “andamiaje jurídico” y debe rechazarse. Según sostuvieron los expertos, “la 
indignación o la crítica que uno pueda llegar a sentir -ante un fallo- no es causal de destitución”. También apuntaron contra el 
presidente Alberto Fernández, al subrayar que los jefes de Estado tienen “prohibido expresamente interferir en cuestiones 
judiciales”. El Centro de Estudios en Derecho Público (CEDEP) de la Universidad de San Andrés (UDESA) organizó un debate 
jurídico acerca de las “Perspectivas constitucionales del juicio político a la Corte Suprema”, del cual formaron parte 
importantes personalidades del ámbito académico del derecho. El encuentro, llevado a cabo en la sede de la calle Riobamba 
contó con la participación de los oradores María Angélica Gelli -miembro del Comité Consultivo del CEDEP-, Diego Botana -
profesor de Derecho Constitucional en dicha casa de estudios- y Manuel José García Mansilla -Decano de la Facultad de 
Derecho de la Universidad Austral-. La académica Gelli sostuvo que la denuncia impulsada por el oficialismo en la Cámara de 
Diputados contra el máximo tribunal “tiene muchos despropósitos jurídicos”. Subrayó que hasta ahora no reúnen los números 
necesarios para acusar y, “por lo tanto, lo que estamos viendo es una serie de acciones desafortunadas inconducentes, 
contradictorias entre sí, que parecen apuntar a otro resultado más que a la acusación que pueda aprobarse”. 
La especialista en sociología jurídica explicó que, según el artículo 53 de la Constitución Nacional, “quienes inician la eventual 
acusación son los integrantes de la Cámara de Diputados de la Nación, pero cualquier ciudadano podría formular una denuncia 
contra un magistrado particular.” 
“El punto es si el presidente de la Nación tiene esta atribución: diría que como ciudadano quizás sí, pero no del modo en que lo 
ha hecho, en especial porque uno de los cargos -el contenido de las sentencias-, en particular la de la coparticipación de la 
ciudad de Buenos Aires, es una causa que no está terminada, y el presidente tiene prohibido expresamente interferir en 
cuestiones judiciales”. 
En relación a los motivos que esgrimió el Frente de Todos para iniciar un proceso destituyente en la Comisión de Juicio 
Político, la constitucioalista subrayó que la causal de “mal desempeño” no puede configurarse por el contenido de las 
sentencias, “salvo que de él se derive la comisión de un delito o se evidente un patrón de conducta de desconocimiento del 
derecho en términos generales”. “Si no, el Congreso ejercería una especie de casación legislativa, interpretando y aplicando el 
derecho. Es decir, tomaría una atribución propia de los jueces. No sólo dictaría la norma general sino que además determinaría 
cómo debe interpretarse y aplicarse”, señaló. También dijo que en la acusación efectuada por el grupo oficialista “hay otras 
causas -además del mal desempeño- que están puestas para crear un estado de conciencia en la opinión pública. En este 
sentido indicó que en dicha clase de instancias “suelen crearse algunos slogans o muletillas que se repiten para la creación de 
un clima de opinión”. 
“Este juicio no tiene andamiaje, puede rechazarse con razones constitucionales y convencionales. Pero además me parece que 
como sociedad nos debemos también las reflexiones acerca de las causas. El poder judicial aparece en este caso como una 
variable de ajuste del poder político, y esto en una democracia no debiera existir”, concluyó. 
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A su turno, tomó la palabra el abogado Manuel José María Mansilla, Máster en Derecho por la Universidad de Georgetown y 
miembro de número de la Academia Nacional de Derecho, quien expuso sobre los antecedentes históricos del concepto de 
“juicio político”, donde ubicó su raíz en el pensamiento del filósofo francés Alexis de Tocqueville. Asimismo elaboró un análisis 
pormenorizado de las causales que presentaron los miembros del Congreso para iniciar el procedimiento de remoción. 
“En cuanto al contenido de las sentencias es evidente que lo que aquí se pretende cuestionar es la interpretación sobre el 
derecho vigente. Y la indignación o la crítica que uno pueda llegar a sentir -ante un fallo- no es causal de destitución. Esta 
acusación desconoce lo más básico: los jueces están para interpretar y aplicar el derecho vigente a la hora de resolver un caso 
en concreto”, afirmó. 
Y añadió: “el juicio político no se basa en ninguna de las causales que existen en nuestra Constitución para poder remover 
válidamente a un juez de la Corte. El verdadero motivo es la discrepancia y las críticas contra ciertos fallos que el gobierno de 
turno considera inconvenientes” 
“El trabajo (del Poder Judicial) solo puede molestar a quienes no aceptan regirse por la norma. El ejercicio regular de esas 
atribuciones debe ser respetado por todos”, sentenció Mansilla. 
Por último, tomó la palabra Diego Botana, hijo del intelectual Natalio Botana y Doctor en Derecho por la Universidad de Buenos 
Aires, quien consideró que lo que está en juego en estos momentos es “el entendimiento plebiscitario o republicano de la 
democracia”. En ese sentido agregó que “la tensión entre un presidente que gana con el apoyo popular y la Corte Suprema que 
lo tiene que limitar es natural. Es algo con lo que uno tiene que convivir en una república democrática. Ahora bien, la manera en 
que se resuelve esa tensión es lo que consolida o una república o una democracia sin control”. 
Luego, el especialista trazó una analogía con dos casos norteamericanos en donde se corroboró la misma tensión entre los 
poderes ejecutivo y judicial, para lo cual citó los casos de los presidentes Thomas Jefferson y Franklin Roosvelt. A su vez, 
reseñó el juicio político a la Corte impulsado por Juan Domingo Perón en 1946, y en este aspecto dijo que en ese entonces “el 
entendimiento plebiscitario -de la democracia- terminó fagocitando a la república”. 
“El debate entre democracia plebiscitaria y república democrática es un debate con el que moriremos todos. No es un asunto 
que se vaya a solucionar. Lo que da tranquilidad es que la propia estructura republicana sea la que obture esos debates por los 
medios que correspondan. Esto no quiere decir que la justicia argentina no deba ser reformada, no deba ser revisada, no deba 
ser diagnosticada”, dijo Botana, y afirmó que lo imparte es cómo generar desde los mecanismo de la república democrática 
diagnósticos veraces y reformas posibles para el Poder Judicial”. 

 
El agro argentino, con una historia marcada por políticas públicas a contramano 
Fuente: lavoz.com.ar Fecha: 21/09/2022 

Entender el presente sin comprender el pasado es imposible. Por esa razón, el Congreso Crea 2022, realizado entre los días 14 
y 16 de septiembre en la Rural de Palermo, reservó un espacio para revisar cómo Argentina se transformó en una de las pocas 
naciones del mundo que, frente una oportunidad histórica, implementa políticas públicas orientadas a limitar su capacidad 
productiva. Para eso se armó un panel integrado por Roy Hora, historiador e investigador principal del Conicet, y Pablo 
Gerchunoff, también investigador principal del Conicet y profesor emérito de la Universidad Torcuato Di Tella, el cual estuvo 
coordinado por el abogado Diego Botana. 
“Cuando uno tiene un problema, lo que puede hacer es intentar comprenderlo de la mejor manera posible para aportar 
soluciones y ese es el abordaje que intentamos proponer”, señaló Botana. 
Además, dijo que, al estudiar la historia argentina, lo mejor es hacerlo considerando los matices presentes en la misma para 
“salir de la trinchera y poder ampliar nuestra mirada”. 
El período comprendido entre 1860 y 1930, que es percibido por algunos como la “edad de oro” de la Argentina, se caracterizó 
por un gran desarrollo económico propiciado por una gran demanda internacional de proteínas cárnicas que pudo ser 
satisfecha gracias a una revolución tecnológica, que fue liderada por el ferrocarril y el buque frigorífico. “Fue una verdadera 
explosión que transformó la realidad argentina y le dio soporte económico a la república”, dijo Gerchunoff. 
DOS VISIONES DE DESARROLLO 
En ese período hubo un debate sobre el modelo de desarrollo argentino, en el cual dos posturas en pugna, representadas por 
Domingo Faustino Sarmiento y Bartolomé Mitre, se hicieron evidentes en el espacio público. 
Mientras que Sarmiento deseaba promover la diversificación de actividades productivas por medio de una distribución más 
amplia de las tenencias de tierra por parte de emprendedores, Mitre creía que las cosas, tal como estaban, debían seguir así 
para seguir incentivando las exportaciones de carne vacuna hacia Europa en general y el Reino Unido en particular. 
Finalmente, se impuso la postura de Mitre. “Quedó así una tenencia de la tierra muy concentrada, con grandes propietarios; se 
trató de un modelo muy diferente al presente en Estados Unidos”, explicó Gerchunoff. 
Más allá de esas tensiones incipientes, en ese período Argentina se transformó en la nación más próspera de Latinoamérica y 
una de las más desarrolladas del mundo gracias a la convergencia de sus capacidades con las demandas de la entonces 
potencia dominante (Reino Unido). 
MOTOR DE CRECIMIENTO Y DESARROLLO 
“Una de las cuestiones que se observa en ese período es que le fue muy bien no solamente al campo, sino también a la 
mayoría. Por ejemplo, para 1920 Argentina tenía una tasa de alfabetización superior a la de la Europa mediterránea y la 
esperanza de vida era en promedio de 53 años de edad, cuando en Brasil, por su parte, era de 33 años”, comentó Roy Hora. 
Para 1920 Argentina tenía una tasa de alfabetización superior a la de la Europa mediterránea y la esperanza de vida era en 
promedio de 53 años, cuando en Brasil era de 33 años. 
En 1926, además de celebrar el Día de la Constitución Nacional, el ministro del Interior durante la presidencia de Marcelo 
Torcuato de Alvear, José P. Tamborini, determinó por decreto que esa jornada sería también destinada a festejar del Día del 
Trabajo. Entender el presente sin comprender el pasado es imposible. Por esa razón, el Congreso Crea 2022, realizado entre 
los días 14 y 16 de septiembre en la Rural de Palermo, reservó un espacio para revisar cómo Argentina se transformó en una 
de las pocas naciones del mundo que, frente una oportunidad histórica, implementa políticas públicas orientadas a limitar su 
capacidad productiva. 
Almacenaje de granos en silobolsa 
Idas y vueltas con la prohibición para acceder a divisas: el nuevo cepo sólo incluye a empresas que vendieron al “dólar soja” 
Para eso se armó un panel integrado por Roy Hora, historiador e investigador principal del Conicet, y Pablo Gerchunoff, también 
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investigador principal del Conicet y profesor emérito de la Universidad Torcuato Di Tella, el cual estuvo coordinado por el 
abogado Diego Botana. “Cuando uno tiene un problema, lo que puede hacer es intentar comprenderlo de la mejor manera 
posible para aportar soluciones y ese es el abordaje que intentamos proponer”, señaló Botana. 
Además, dijo que, al estudiar la historia argentina, lo mejor es hacerlo considerando los matices presentes en la misma para 
“salir de la trinchera y poder ampliar nuestra mirada”. 
El período comprendido entre 1860 y 1930, que es percibido por algunos como la “edad de oro” de la Argentina, se caracterizó 
por un gran desarrollo económico propiciado por una gran demanda internacional de proteínas cárnicas que pudo ser 
satisfecha gracias a una revolución tecnológica, que fue liderada por el ferrocarril y el buque frigorífico. “Fue una verdadera 
explosión que transformó la realidad argentina y le dio soporte económico a la república”, dijo Gerchunoff. 
Empezar una conversación 
Dejanos tu opinión. 
Tu comentario nos interesa. 
Sé el primero en comentar  
Abrir ajustes de privacidad de anuncios 
Esta página web almacena cookies en su ordenador. Las cookies se usan para recopilar información sobre su forma de 
interactuar con esta web y nos permite acordarnos de usted. Usamos esta información para mejorar y personalizar su 
experiencia de navegación y para los análisis y mediciones de los visitantes tanto en la web como en otros medios de 
comunicación. Para saber más sobre las cookies que usamos, consulte nuestra Política de Privacidad. 
Habilitar anuncios personalizados 
Cerrar los ajustes de privacidad de los anuncios 
DOS VISIONES DE DESARROLLO 
En ese período hubo un debate sobre el modelo de desarrollo argentino, en el cual dos posturas en pugna, representadas por 
Domingo Faustino Sarmiento y Bartolomé Mitre, se hicieron evidentes en el espacio público. 
CONGRESO CREA La convocatoria nacional se hizo en la Rural de Palermo y reunió a 7.500 personas. (Prensa Crea) 
Los Crea: el movimiento del productor que va más allá de la tranquera 
Mientras que Sarmiento deseaba promover la diversificación de actividades productivas por medio de una distribución más 
amplia de las tenencias de tierra por parte de emprendedores, Mitre creía que las cosas, tal como estaban, debían seguir así 
para seguir incentivando las exportaciones de carne vacuna hacia Europa en general y el Reino Unido en particular. 
Finalmente, se impuso la postura de Mitre. “Quedó así una tenencia de la tierra muy concentrada, con grandes propietarios; se 
trató de un modelo muy diferente al presente en Estados Unidos”, explicó Gerchunoff. 
Más allá de esas tensiones incipientes, en ese período Argentina se transformó en la nación más próspera de Latinoamérica y 
una de las más desarrolladas del mundo gracias a la convergencia de sus capacidades con las demandas de la entonces 
potencia dominante (Reino Unido). 
MOTOR DE CRECIMIENTO Y DESARROLLO 
“Una de las cuestiones que se observa en ese período es que le fue muy bien no solamente al campo, sino también a la 
mayoría. Por ejemplo, para 1920 Argentina tenía una tasa de alfabetización superior a la de la Europa mediterránea y la 
esperanza de vida era en promedio de 53 años de edad, cuando en Brasil, por su parte, era de 33 años”, comentó Roy Hora. 
Para 1920 Argentina tenía una tasa de alfabetización superior a la de la Europa mediterránea y la esperanza de vida era en 
promedio de 53 años, cuando en Brasil era de 33 años. En 1926, además de celebrar el Día de la Constitución Nacional, el 
ministro del Interior durante la presidencia de Marcelo Torcuato de Alvear, José P. Tamborini, determinó por decreto que esa 
jornada sería también destinada a festejar del Día del Trabajo. 
Congreso Crea 
Congreso Crea 2022: una plataforma estratégica de la que participan más de 7500 personas 
“En los considerandos del decreto de Tamborini aparece el término justicia social, lo que muestra que el gobierno se hacía eco 
de los anhelos de esa Argentina que todavía podía compatibilizar el mundo liberal con las aspiraciones sociales”, indicó Hora. 
LAS DEMANDAS SOCIALES Y LA PRODUCCIÓN 
A partir de la década del 1930, el mundo cambió y las condiciones que moldearon el desarrollo económico argentino 
desaparecieron. De hecho, la potencia emergente, Estados Unidos., exportaba grandes cantidades de los mismos productos 
ofrecidos por la Argentina. 
“La dinámica productiva agropecuaria se opaca y también lo hace el crecimiento de la economía argentina. Las demandas 
sociales crecen y explotan durante el gobierno peronista; pero esas demandas no son arbitrariedades y el agro y la clase 
política tienen que asumirlas y darles una solución, que muchas veces fue equivocada”, remarcó Gerchunoff. 
Las tensiones derivadas de la concentración de la tierra, que habían estado solapadas durante el período anterior, comenzaron 
a aflorar y una proporción creciente de la sociedad empezó a identificar a la “oligarquía agropecuaria” como un sector que 
tomaba de la sociedad más de lo que aportaba. En ese período surgieron muchas de las políticas económicas que 
comenzarían a limitar la capacidad productiva del agro. 
“Compatibilizar las demandas sociales con las de la producción se volvió complejo y difícil, y entonces apareció una manera de 
concebir el progreso con más justicia social y menor crecimiento y el que mejor interpretó eso fue Juan Domingo Perón”, 
explicó Hora. 
“Chocaron las demandas de inclusión con la de los derechos de propiedad y Argentina no logró entonces construir una 
solución a la altura de lo que fue su historia”, añadió. 
En esas décadas, los conceptos de latifundio comenzaron a ser asociados con los de atraso y exclusión, panorama que se 
extendió hasta bien entrada la década del ‘80. Los caminos del campo y las demandas sociales seguían separados. 
EL AGRO COMO HIPÓTESIS DE CONFLICTO 
En los años 1990, una transformación tecnológica y organizacional que se instrumentó con el propósito de atender una 
demanda internacional emergente de alimentos, transformó por completo la situación. 
“El campo argentino supo capturar la oportunidad y esta nueva edad de oro tiene de interesante que buena parte del desarrollo 
tecnológico y las innovaciones se gestaron dentro del propio sector agropecuario”, remarcó Gerchunoff. 
“Valoremos esta etapa, pero preguntemos: ¿Cómo es posible que esta red de innovación no haya podido convertir a la nación 
en un nuevo proyecto de potencia? Porque los conflictos entre los objetivos de la justicia social y las soluciones ofrecidas a 
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esos problemas siguieron siendo equivocadas y afectando a la producción. No es posible conseguir un país con justicia social 
bloqueando al sector más productivo de la nación”, sostuvo. 
Gerchunoff dijo que lo mejor que le puede ocurrir al agro es que aparezcan nuevos sectores económicos prósperos en la 
Argentina para evitar que “el foco del fiscalismo no se concentre en el sector”. 

 
¿Es posible financiarse al 0% en la Argentina actual? Diego Palomeque nos muestra el camino que eligieron varias empresas 
Fuente: bichosdecampo.com Fecha: 01/08/2022 

Toda crisis genera una oportunidad. En esta crisis hay empresas del sector agropecuario, y también energéticas, que tienen su 
facturación vinculada al tipo de cambio oficial, que están logrando financiación al cero por ciento en dólares. 
Lo que hacen estas firmas es emitir obligaciones negociables atadas al “dólar linked”, es decir que en 24 o 36 meses deberán 
cancelar la deuda al tipo de cambio oficial del momento, pero sin pagar interés alguno. 
Diego Palomeque, asesor financiero de diferentes firmas y director de la consultora Agroeducación, explicó que hay una gran 
cantidad de empresas emitiendo obligaciones negociables y obteniendo ofertas muy superiores a las presupuestadas. 
“Esto no pasa en la aburrida Suiza sino en Argentina. Las ofertas que se acumulan se subastan y son tantas en cada emisión 
que la tasa se va reduciendo, se comprime, hasta llegar al cero por ciento. Es el caso de FyO (Futuros y Opciones) que emitió 
ON para capitalizarse por el equivalente a 15 millones de dólares y recibió ofertas por mil millones”, contó el especialista. 
En ese listado aparecen otras importantes empresas del sector como Citrusvil, San Miguel, Red Surcos, Prodeman y Gastaldi 
Hnos. “Esto se explica por dos causas: primero porque la economía está híper-monetizada, hay pesos por todos lados y si te 
los quedas están grabados por el impuesto inflacionario. Los pesos queman y por lo tanto quienes los poseen buscan refugios 
de valor y en activos que brinden protección frente a inflación o devaluación”. 
El especialista dijo que en el sector privado hay muchas dudas respecto de la capacidad de repago de las deudas públicas por 
parte del Tesoro, los inversores entonces se desprenden de esos bonos soberanos y buscan cubrirse en el sector privado. 
“Las empresas que emiten deuda dolarizada no tienen riesgo de devaluación porque tienen su flujo dolarizado y la preferencia 
fuerte del crédito a privados respecto del soberano está haciendo la diferencia. Se ofrece en promedio desde 25 a 50 veces el 
capital que las firmas salen a buscar”, dijo el analista. Luego indicó: “el que pone la plata protege esos pesos de la devaluación 
y el que emite la deuda obtiene una cobertura natural porque su flujo está dolarizado y no tiene riesgo ante una devaluación” 
Palomeque dijo que esto es consecuencia de las rarezas propias de una economía en crisis y de un Estado que no brinda 
garantías. “En ningún país del mundo la plata de terceros vale cero por ciento. Eso indica que hay un problema. En cualquier 
país del mundo el menor riesgo es el soberano, es decir, prestarle al estado mientras que la tasas del privado es más alta 
porque es un riesgo mayor prestarle a una empresa, en la Argentina en 2022 es al revés”. 

 
Lazard compra la mitad del Banco MBA 
Fuente: infobae.com Fecha: 26/10/2017 

El Banco Central de la República Argentina aprobó la adquisición de 50% del Grupo MBA (MBA Banco de Inversiones, MBA 
Sociedad de Bolsa y oficinas en Centro y Sudamérica) por parte de Lazard. 
El closing de la operación y la transferencia de acciones tuvo lugar el 31 de enero. La entidad en adelante se llamará MBA 
Lazard. Esta operación estratégica le permitirá al Grupo MBA acceder a una cartera global de clientes. Asimismo, para Lazard 
este importante joint venture se suma al existente en Brasil (Signatura Lazard), afianzando así su plan de expansión en los 
principales mercados financieros de Centro y Sudamérica. 
El presidente del directorio de MBA Lazard será Alejandro F. Reynal, Jorge Eduardo Bustamante, el vicepresidente, y los 
vocales serán Juan Rafael Seragopián, Gregorio Charnas, Charles G. Ward III (Presidente Lazard Group LLC), James Hansford 
(Chief Financial Officer Intl.), Pedro Pasquín Echanove (Presidente Lazard España) y Guillermo Valeriano Guevara Lynch 
(Allende y Brea). En Centroamérica y el Caribe, la compañía esta dirigida por el Director Ejecutivo, Matías Eliaschev. 
"Esta unión significa la importante combinación de dos exitosas instituciones financieras internacionales", dijo Alejandro 
Reynal, CEO del Grupo MBA. "Lazard cuenta con casi 160 años de historia en el asesoramiento de complejas transacciones 
financieras que trascienden culturas, industrias y geografías. En MBA consideramos a Lazard como el mejor socio en la 
búsqueda de crecimiento y expansión de nuestras fronteras", agregó. 

 
Tras la compra por parte de Indalo, Generali pasa a ser Providencia Seguros 
Fuente: 100seguro.com.ar Fecha: 03/02/2016 

Ya cerrada la compra de Generali Argentina por el Grupo Indalo, encabezado por el empresario Cristóbal López, este miércoles 
3/02/16 se publicó en el Boletín Oficial la oficialización del nombre de la compañía, que era parte del acuerdo tras la 
adquisición del «casco» de la compañía, además del nuevo Presidente de la aseguradora. En ese sentido, con fecha 29/01/16, 
se informa que la asamblea general ordinaria y extraordinaria de la sociedad resolvió cambiar la denominación social de 
Generali Argentina Compañía de Seguros S.A. a Providencia Compañía Argentina de Seguros S.A. 
Para ello, se reformó concordantemente el artículo primero del estatuto social que quedó redactado de la siguiente manera: 
Bajo la denominación de Providencia Compañía Argentina de Seguros S.A. antes “Generali Argentina Compañía de Seguros 
S.A.”, continúa funcionando la sociedad que fuera constituida con el nombre de “Generali Argentina Vida Compañía de Seguros 
de Vida S.A.”, que a su vez fue continuadora de la actividad aseguradora, desarrollada en la República Argentina, por la 
sucursal de la sociedad “Assicurazioni Generali S.p. A.”, asimismo continuadora de “Generali Argentina Compañía de Seguros 
Patrimoniales S.A.” (antes “Compañía Argentina de Seguros Providencia S.p. A.”). Fíjase su domicilio legal en la jurisdicción de 
la Ciudad Autónoma de Buenos Aires”. 
En esa misma asamblea, se aceptó la renuncia de los anteriores directores titulares Jorge Ernesto Mignone, Antonio Cassio 
Dos Santos y Hugo Brioschi y de los directores suplentes Claudio Armando Massimiliano Mele Bastianelli, Marcelo Aguirre y 
Andrea Crisanaz. Por la misma asamblea y reunión de directorio de la misma fecha el directorio quedó presidido por Mauro 
Ismael Sánchez. el resto de los cargos asignados fueron: Vicepresidente: José Matías Tominc; Director Titular: Nicolás Cevela; 
Directores Suplentes: Gustavo Alberto Die, Liza Fabiana Garay y Daniel Osmar Herrera, todos con domicilio constituido en 
Reconquista 458, Piso 3, Ciudad Autónoma de Buenos Aires. 
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La misma asamblea aceptó la renuncia de los síndicos titulares Jorge Ignacio Mayora, Diego Botana y Carlos María Melhem y 
de los síndicos suplentes Enrique Cristian Fox, Raúl Fratantoni y Guillermo Valeriano Guevara Lynch, designando en su 
reemplazo a los siguientes síndicos: Síndicos Titulares: Alejandro Osvaldo Rodriguez, Héctor Daniel González y Patricia Maricel 
Zitto y Síndicos Suplentes: Eduardo Francisco Dellepiane del Valle, Nicolás Alberto Cintora, y María Fernanda Sandoval. 

 
 
 

2.10 CERTIFICACIONES 

2.10.1 Certificaciones de Calidad 

N° Certificado Expedido por Fecha Emisión Fecha Vencimiento 

1 ISO 9001:2015 TÜV RHEINLAND ARGENTINA S.A. 16/03/2022 31/12/2024 

 

 
Fuente: Empresa. 
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2.10.2 Distinciones Obtenidas 

No se detectó información.  

 

 

2.10.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria 

No se detectaron programas de responsabilidad social. 

 

 

 

2.11 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2021 12 6 7 25 

2022 14 6 6 26 

2023 11 5 5 22 
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Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.12 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO 

No se detectó información.  
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3.1 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGÚEDAD EN EL MERCADO  

 

 

 

 

 

 
3.2 DETALLES Y EVOLUCIÓN DE COMPRAS Y VENTAS 

Mes Ventas (montos sin impuestos) Compras (montos sin impuestos) Moneda 

Enero 2023 $ 42 082 594 $ 24 527 926 ARS 

Febrero 2023 $ 70 935 133 $ 14 875 206 ARS 

Marzo 2023 $ 86 455 402 $ 54 322 406 ARS 

Abril 2023 $ 52 402 649 $ 110 993 140 ARS 

Mayo 2023 $ 138 573 031 $ 66 237 516 ARS 

Junio 2023 $ 74 822 370 $ 97 989 389 ARS 

Julio 2023 $ 182 124 662 $ 77 618 379 ARS 

Agosto 2023 $ 105 190 711 $ 50 064 758 ARS 

Septiembre 2023 $ 140 156 645 $ 29 225 536 ARS 

Octubre 2023 $ 263 665 956 $ 31 160 780 ARS 

Noviembre 2023 $ 124 752 043 $ 131 462 338 ARS 

TOTAL $ 1 281 161 196 $ 688 477 374 ARS 
Fuente: Empresa.  

3- Situación Comercial 
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3.3 VENTAS A PAN AMERICAN ENERGY S.L. SUC. ARGENTINA 

Mes / Año Ventas (montos sin impuestos) Moneda 

Diciembre 2022 $ 2 008 USD 

Agosto 2022 $ 11 848 USD 

Julio 2022 $ 16 588 USD 
Fuente: Empresa.  

 

 

3.4 PROVEEDORES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 

Nacionalidad o 

País de Origen 
Tax ID 

Monto Anual 

de Compras 
Moneda 

1 OIL LIFT TECHNOLOGY INC Canadá 5500000204 $ 81 231 778 ARS 

2 
APERGY ARTIFICIAL LIFT 

INTERNATIONAL 
Estados Unidos 5500000212 $ 31 608 686 ARS 

3 CHAMPIONX LLC Estados Unidos 5500000212 $ 6 968 477 ARS 

Fuente: Empresa.  
 

 

3.5 CLIENTES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 

Nacionalidad o 

País de Destino 
Tax ID 

Monto Anual 

de Ventas 
Moneda 

1 

GAS Y PETRÓLEO DEL NEUQUÉN SA – 

SHELL DEVELOPMENT S LTD. SA – 

SHELL ARGENTINA SA – AREA CRUZ DE 

LORE 

Argentina 33-71433877-9 $ 1 426 961 USD 

2 SCHLUMBERGER S.A. Argentina 30-52659878-0 $ 1 047 883 USD 

3 

GAS Y PETROLEO DEL NEUQUEN SA -

MEDANITO SA - O&G DEVELOPMENTS 

LTD SA - UTE SIERRAS BLANCAS 

Argentina 30-71040450-6 $ 972 049 USD 

4 APEX METALURGICA S.A. Argentina 30-71586718-0 $ 426 344 USD 

5 SINOPEC ARG EXP and PRO INC Argentina 30-64265139-7 $ 420 964 USD 

6 
EMESA MEDANITO SA AREA LINDERO DE 

PIEDRA UTE 
Argentina 30-71497932-5 $ 309 022 USD 

7 YPF SOCIEDAD ANÓNIMA Argentina 30-54668997-9 $ 297 951 USD 

8 OILSTONE ENERGIA S.A. Argentina 30-71173275-2 $ 269 948 USD 

9 

YPF S.A.- COMPAÑÍA DE 

HIDROCARBUROS NO CONVENCIONAL 

SRL-AREA LOMA CAMPANA UTE 

Argentina 30-71433561-4 $ 251 031 USD 

10 
YPF S.A. - PETRONAS E&P ARGENTINA 

S.A. 
Argentina 30-71486975-9 $ 240 905 USD 

Fuente: Empresa.  
 

 

3.6 SEGUROS 

3.6.1 Registro de contratos con las ART 

Aseguradora: SWISS MEDICAL 

N° de contrato: 183135 

Desde: 01/03/2016 - Cambio de Aseguradora 

Hasta: Afiliación vigente 
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Aseguradora: EXPERTA ART 

N° de contrato: 289690 

Desde: 01/12/2014 - Cambio de Aseguradora 

Hasta: 29/02/2016 - Cambio de Aseguradora 
 
Aseguradora: EXPERTA - 

N° de contrato: 321706 

Desde: 01/11/2012 - Cambio de Aseguradora 

Hasta: 30/11/2014 - Cambio de Aseguradora 
 
Aseguradora: MAPFRE 

N° de contrato: 153197 

Desde: 01/10/2010 - Cambio de Aseguradora 

Hasta: 31/10/2012 - Cambio de Aseguradora 
 
Aseguradora: QBE 

N° de contrato: 47782 

Desde: 01/11/2008 - Cambio de Aseguradora 

Hasta: 30/09/2010 - Cambio de Aseguradora 
 

 

3.6.2 Contratos extinguidos por falta de pago 

No se registran contratos extinguidos por falta de pago. 

 

 

3.6.3 Otros Seguros contratados 

N° Tipo de Seguro Compañía Aseguradora Nº Póliza 
Suma 

Asegurada 
Moneda 

1 
TRANSPORTE LOCAL E 

INTERNACION 
SANCOR SEGUROS 241030 4 000 000 USD 

2 RESPONSABILIDAD CIVIL SANCOR SEGUROS 383475 1 000 000 USD 

3 TODO RIESGO OPERATIVO SANCOR SEGUROS 20891 450 000 USD 

4 AUTOMOTORES LA MERIDIONAL 699403 145 000 000 ARS 

5 
COMBINADO FAMILIAR 

ALQUILER 
MAPFRE ANGENTINA 

SEGUROS SA 
152037339652 12 000 000 ARS 

6 INCENDIO OFICINA/TALLER 
MAPFRE ANGENTINA 

SEGUROS SA 
1520064991506 4 000 000 ARS 

Fuente: Empresa.  
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4.1 IMPORTACIONES  

 

 

Período 
Consumo 

Total: $ 5 086 223 

(F.O.B. U$S) 
Temporal 
Total: $ 0 

(F.O.B. U$S) 
Depósito 

Total: $ 146 510 

(F.O.B. U$S) 
Zona Franca 

Total: $ 0 

(F.O.B. U$S) 
Total:  

$ 5 232 733 

12/2022 251 354 0 0 0 251 354 

11/2022 103 753 0 0 0 103 753 

09/2022 152 548 0 0 0 152 548 

08/2022 35 688 0 0 0 35 688 

07/2022 172 135 0 0 0 172 135 

06/2022 257 755 0 0 0 257 755 

05/2022 354 128 0 0 0 354 128 

04/2022 59 356 0 0 0 59 356 

03/2022 292 279 0 0 0 292 279 

02/2022 185 224 0 0 0 185 224 

01/2022 296 021 0 0 0 296 021 

12/2021 197 590 0 0 0 197 590 

11/2021 515 211 0 146 510 0 661 721 

10/2021 131 275 0 0 0 131 275 

09/2021 382 135 0 0 0 382 135 

08/2021 70 819 0 0 0 70 819 

07/2021 194 559 0 0 0 194 559 

06/2021 476 466 0 0 0 476 466 

05/2021 473 137 0 0 0 473 137 

04/2021 73 660 0 0 0 73 660 

03/2021 245 256 0 0 0 245 256 

02/2021 45 329 0 0 0 45 329 

01/2021 69 126 0 0 0 69 126 

12/2020 51 419 0 0 0 51 419 
Expresado en U$S. 

 

 

  

4- Comercio Exterior 
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4.2 IMPORTACIONES POR PAÍS  

País % 
(F.O.B. U$S) 

Total 

ESTADOS UNIDOS 64.19 3 103 495 

CHINA 24.48 1 183 770 

CANADÁ 8.88 429 188 

COLOMBIA 2.24 108 179 

SUIZA 0.19 9 016 

Otros 0.03 1 226 

Totales  4 834 874 
Valores estadísticos aproximados, expresados en U$S. 

 

 
4.3 IMPORTACIONES POR RUBRO  

Nombre Posición % 
(F.O.B. U$S) 

Total 

BOMBAS PARA LÍQUIDOS, INCLUSO CON DISPOSITIVO MEDIDOR 
INCORPORADO; ELEVADORES DE LÍQUIDOS. 

8413 36.92 1 785 174 

ÁRBOLES DE TRANSMISIÓN (INCLUIDOS LOS DE LEVAS Y LOS 
CIGÜEÑALES) Y MANIVELAS; CAJAS DE COJINETES Y 
COJINETES; ENGRANAJES Y RUEDAS DE FRICCIÓN; HUSILLOS 
FILETEADOS DE BOLAS O RODILLOS; REDUCTORES, 
MULTIPLICADORES Y VARIADORES DE VELOCIDAD, INCLUIDOS 
LOS C 

8483 24.67 1 192 783 

ARTÍCULOS DE GRIFERÍA Y ÓRGANOS SIMILARES PARA 
TUBERÍAS, CALDERAS, DEPÓSITOS, CUBAS O CONTINENTES 
SIMILARES, INCLUIDAS LAS VÁLVULAS REDUCTORAS DE 
PRESIÓN Y LAS VÁLVULAS TERMOSTÁTICAS. 

8481 17.59 850 675 

LAS DEMÁS MANUFACTURAS DE HIERRO O ACERO. 7326 8.48 410 137 

PERFILES DE HIERRO O ACERO SIN ALEAR. 7216 2.80 135 570 

Otros  9.53 460 535 

Totales   4 834 874 
Valores estadísticos aproximados, expresados en U$S. 
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4.4 EXPORTACIONES 

 

 

 

4.5 EXPORTACIONES POR PAÍS  

País % 
(F.O.B. U$S) 

Total 

COLOMBIA 100 36 845 

Totales  36 845 
Valores estadísticos aproximados, expresados en U$S. 
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4.6 EXPORTACIONES POR RUBRO  

Nombre Posición % 
(F.O.B. U$S) 

Total 

LAS DEMÁS MANUFACTURAS DE HIERRO O ACERO. 7326 36.87 13 585 

BOMBAS PARA LÍQUIDOS, INCLUSO CON DISPOSITIVO MEDIDOR 
INCORPORADO; ELEVADORES DE LÍQUIDOS. 

8413 28.41 10 468 

INSTRUMENTOS Y APARATOS PARA MEDIDA O CONTROL DEL 
CAUDAL, N IVEL, PRESIÓN U OTRAS CARACTERÍSTICAS 
VARIABLES DE LÍQUIDOS O GASES (POR EJEMPLO: 
CAUDALÍMETROS, INDICADORES DE NIVEL, MANÓMETROS, 
CONTADORES DE CALOR), EXCEPTO LOS INSTRUMENTOS Y 
APARATOS DE LA 

9026 17.90 6 594 

INSTRUMENTOS, APARATOS Y MÁQUINAS PARA MEDIDA O 
CONTROL, NO EXPRESADOS NI COMPRENDIDOS EN OTRA PARTE 
DE ESTE CAPÍTULO; PROYECTORES DE PERFILES. 

9031 15.32 5 644 

APARATOS PARA CORTE, SECCIONAMIENTO, PROTECCIÓN, 
DERIVACIÓN, EMPALME O CONEXIÓN DE CIRCUITOS ELÉCTRICOS 
(POR EJEMPLO: INTERRUPTORES, CONMUTADORES, RELÉS, 
CORTACIRCUITOS, SUPRESORES DE SOBRETENSIÓN 
TRANSITORIA, CLAVIJAS Y TOMAS DE CORRIENTE (ENCHUFES), 
PO 

8536 1.03 380 

Otros  0.47 174 

Totales   36 845 
Valores estadísticos aproximados, expresados en U$S. 
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5.1 CHEQUES RECHAZADOS 

No se registran Cheques Rechazados. 
 
 
 
 

5.2 CENTRAL DE DEUDORES 

 
Importes expresados en Miles de Pesos 

1 Situación Normal (atraso hasta 30 días) 

2 Con Riesgo Potencial (atraso de 31 a 90 días) 

3 Con Problemas (atraso de 91 a 180 días) 

4 Con Alto Riesgo de Insolvencia (atraso de 181 a 365 días) 

5 Irrecuperable (atraso de más de 365 días) 

6 Irrecuperable por Disposición Técnica (Morosos de ex-entidades financieras, con atraso de más de 180 días) 

  B.C.R.A. no informa 

 

 

5- Situación Bancaria 
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5.3 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

N° Entidad Deuda Moneda 

1 BBVA $ 0 ARS 

2 ICBC $ 0 ARS 

Fuente Empresa. 
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6.1 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDADO 

No se registran Juicios Comerciales como Demandado.  

 

 

 

6.2 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDANTE 

No se registran Juicios Comerciales como Demandante.  

 

 

 

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES 

6.3.1 Detalle de Inscripciones Fiscales 

Código Nombre Estado Fecha Inscripción 

10 GANANCIAS SOCIEDADES ACTIVO 1997-11 

25 GANANCIA MINIMA PRESUNTA BAJA DEFINITIVA 2002-09 

30 IVA ACTIVO 1997-11 

103 REGIMENES DE INFORMACIÓN ACTIVO 2007-01 

211 BP-ACCIONES O PARTICIPACIONES ACTIVO 2003-05 

301 EMPLEADOR-APORTES SEG. SOCIAL ACTIVO 2002-09 
 

Contribuyente no amparado en los beneficios promocionales INDUSTRIALES establecidos por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 y 22973, a la 
fecha de emisión de la presente constancia. 
Esta constancia no da cuenta de la inscripción en el Impuesto sobre los Bienes Personales ni del Impuesto Exteriorización - Ley 26476, la cual de 

corresponder deberá solicitarse en la Dependencia donde se encuentra inscripta la referida. 
 
 
 

6.3.2 Informe Estado de Deudas por Provincia 

Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de la Pcia. de Bs. As.  

Contribuyente 

Identificación: Contribuyente sin Deuda 

Situación actual: Categoría 0 
 
Referencias de categorías 

Categoría 0 Contribuyente sin deuda. 

Categoría 1 Desde $501 hasta $4.500 

Categoría 2 Desde $4.501 hasta $10.000 

Categoría 3 Mayor a $10.000 

Categoría 4 CONTRIBUYENTE EN INSTANCIA JUDICIAL 
 
La información expuesta es la registrada al 22/01/2024 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, siendo 
la resultante de la sumatoria de las deudas asociadas al Impuesto Inmobiliario, a los Automotores, a las Embarcaciones Deportivas y a los Ingresos 
Brutos, respecto de la CUIT consultada.  
Para el cálculo de la deuda expuesta, se considera aquella con antigüedad mayor a los sesenta días. No se consideran aquellos sujetos que posean 
un único Inmueble Urbano Edificado con Valuación Fiscal menor a $50.000, quienes posean una deuda global menor a $500 o quienes posean un 
automotor de modelo inferior al año 2000. Para el caso del Impuesto sobre los Ingresos Brutos, sólo se consideran aquellos casos con Títulos 
Ejecutivos iniciados y aquellos con planes de pago caducos. En la categoría 4 se encuentran los contribuyentes con deudas en proceso de ejecución 

judicial como así también los planes de regularización de deuda judicial siempre que el mismo se encuentre caduco. 
 
Agente de Recaudación 

Identificación: AGENTE SIN INCUMPLIMIENTO. 

Situación actual: Categoría 0 

6- Situación Judicial Comercial 
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La información expuesta es la registrada al 22/01/2024 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, siendo 
la resultante del grado de cumplimiento de presentación de declaraciones juradas que les corresponde efectuar en su actuación como agentes de 
recaudación en el régimen general de retención y en el régimen general de percepción del impuesto sobre los Ingresos Brutos. El cumplimiento se 
computa de manera conjunta por ambos regímenes de recaudación. 
En la categoría 4 se encuentran los agentes de recaudación con deudas en proceso de ejecución judicial provenientes de percepciones y retenciones 
no efectuadas, efectuadas y no ingresadas, intereses, accesorios, recargos y multas. Se incluyen dentro de esta categoría a quienes, habiendo 

realizado la adhesión a un régimen de regularización de deudas en proceso de ejecución judicial, el mismo se encuentre caduco. 
 
 

Informe Estado de Deuda Agencia Recaudación Tributaria Rio Negro  

Impuesto Planes de Pago Vigentes Intimaciones en Curso Juicios en Curso Situación 

CONVENIO MULTILATERAL NO NO NO Categoría 1 

MULTAS NO NO NO Categoría 2 

Categorías 

Categoría 0 Sin deuda 

Categoría 1 Hasta 5.000 pesos 

Categoría 2 Desde 5.001 hasta 25.000 pesos 

Categoría 3 Desde 25.001 hasta 100.000 pesos 

Categoría 4 Más de 100.000 pesos 

La información expuesta es la registrada al 22/01/2024 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación Tributaria de la Provincia de Río Negro 
respecto a la CUIT consultada. La misma proviene de la sumatoria de importes adeudados vinculados a los impuestos: Inmobiliario, Automotores, 
Ingresos Brutos, Sellos. Para el cálculo de la deuda expuesta, se considera aquella cuyo vencimiento haya operado con fecha anterior al 13/05/2019 y 
no obre constancia de pago de esta. La información se encuentra agrupada, pudiendo incluirse en un concepto deudas por uno o más 
dominios/partidas de propiedad del contribuyente. No se consideran aquellos sujetos que: Registren exenciones vigentes, Sean propietarios de un 
inmueble único comprendido en el Tramo 1. Las columnas de Intimaciones en Curso o Juicios en Curso indican si se han iniciado acciones 
administrativas o judiciales para el cobro de la deuda. Para consultas o reclamos, comuníquese a nuestro Centro de Atención Telefónico (0800-222-
3278) o diríjase a la Oficina más cercana a su domicilio. 

 
 

6.3.3 Embargos 

No se detectó información.  

 

 

6.3.4 Otra información Fiscal o Previsional de Interés 

 

Referencias de categorías 

Categoría 0 Agente sin incumplimiento. 

Categoría 1 Incumplimiento mayor a 0% y menor o igual a 5% 

Categoría 2 Incumplimiento mayor a 5% y menor o igual a 25% 

Categoría 3 Incumplimiento mayor 25% 

Categoría 4 AGENTE EN INSTANCIA JUDICIAL 
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APERGY S.A., CUIT 30696143567, no presenta sanciones laborales publicadas en el listado REPSAL vigente al 
22/01/2024. 
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7.1 INTEGRIDAD 

 

 

 

 

 

 

Consultar con el área Gestión de Proveedores. 

 

 
 

7.2 INFORMACIÓN DE PRENSA NEGATIVA 

Consultar con el área Gestión de Proveedores. 

7- INTEGRIDAD 
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8.1 DATOS CONTABLES  

 

 

 

 

 

  

8- Estados Contables 
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SITUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL  

Para el análisis de la situación económica financiera y patrimonial de la Empresa se utilizaron los Estados Contables 

correspondientes a los ejercicios 2020, 2021 y 2022 (fecha de cierre 31/12) expresados en pesos argentinos. 

Información auditada sin salvedades. 

Principales indicadores 

Económicos: 

− Las Ventas del ejercicio cerrado 12/2022 alcanzaron a un total de $1.170 Millones vs $1.581 Millones en el 

ejercicio anterior, evidenciándose una caída interanual del -26.02%. 

− Los Costos Directos incrementaron en su incidencia sobre las Ventas pasando del 76.73% al 77.78% y los 

Gastos de Estructura hicieron lo propio, pasando del 16.45% al 22.27% en su participación.  

− En la parte no operativa del cuadro de resultados imputaron Ingresos por $6.1 Millones (0.52% s/ventas) 

correspondientes a condonación deudas comerciales y Egresos por $29.4 Millones (2.52% s/ventas) a 

Resultados Financieros y por Tenencia (incluye RECPAM).  

− Según lo expuesto en los párrafos precedentes, se registró una Pérdida Final de -$18.7 Millones (-1.60% 

s/ventas) vs la exigua ganancia de $25.1 Millones (1.59% s/ventas) en el ejercicio anterior. 

En resumen, la compañía presentó a 12/2022 caída de Ventas, alza de Costos Directos y de Gastos de Estructura, 

presentando una Pérdida final. 

Financieros.  

− El indicador de Liquidez Corriente aumentó exponencialmente de 1.07 a 8.33, profundizando en valores 

elevados.  

− El Capital de Trabajo fue $794.1 Millones, equivalente al 76.15% del Activo, siendo muy adecuada la 

relación.   

En resumen, la situación financiera resultó satisfactoria, con elevado nivel de liquidez y Capital de Trabajo en muy 

adecuada relación con el Activo. 

Patrimoniales: 

− El Patrimonio Neto a 12/2022 fue $934.4 Millones vs $211.0 Millones en el ejercicio anterior. Del total del 

PN solo $185.9 Millones corresponden a Capital y Ajuste de Capital siendo ajustada la conformación.  

− La estructura de financiamiento mostraba que el Pasivo representaba el 10.39% del Activo siendo las 

Deudas Comerciales a corto plazo (69.61% del Pasivo Total) y las Deudas Sociales a Corto plazo (25.40% 

del Pasivo Total) las principales fuentes de apalancamiento.  

− La Solvencia Patrimonial pasó de 0.17 a 8.63, ingresando en parámetros muy adecuados, mientras que el 

Endeudamiento Corriente disminuyó de 5.83 a 0.12, pasando a valores bajos.  

En resumen, la situación Patrimonial resultó satisfactoria, con adecuada Solvencia y bajo Endeudamiento Corriente, 

pero con escasa capitalización. 
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8.2 ANÁLISIS VERTICAL 
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8.3 ANÁLISIS PATRIMONIAL 

 

 

  

dic-20 dic-21 dic-22

0,13 0,17 8,63

11% 15% 90%

7,88 5,83 0,12

0,03 0,06 0,76

8% 9% 13%

1,37 1,62 6,66

25% 26% 0%

67% 72% 70%

dic-20 dic-21 dic-22

777.965.874$   1.311.005.722$  902.382.182$     

69.828.618$     130.482.341$     140.364.397$     

847.794.492$   1.441.488.064$  1.042.746.579$  

752.375.103$   1.230.497.704$  108.301.058$     

-$                      -$                        -$                        

752.375.103$   1.230.497.704$  108.301.058$     

95.419.390$     210.990.359$     934.445.521$     Patrimonio Neto

Deuda bancaria sobre Pasivo

Patrimonio Neto sobre Activo

Info

Activo Corriente

Pasivo

Activo no Cte sobre Activo

Pasivo no Corriente

Pasivo Corriente

Trends

Analisis Patrimonial

Solvencia

Endeudamiento corriente

Capital corriente

Períodos Analizados 2020/2021/2022

Activo no Corriente

Activo

Financiación del activo no cte.

Deudas Comerciales sobre Pasivo

Importes Expresados en M iles de Pesos

 -
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8.4 ANÁLISIS DE RENTABILIDAD 

 

 

  

dic-20 dic-21 dic-22

25,7% 11,9% -2,0%

33,2% 28,2% -2,6%

3,7% 4,1% -2,3%

22,9% 23,3% 22,2%

2,5% 1,6% -1,6%

0,2% 0,3% 3,8%

dic-20 dic-21 dic-22

969.776.859$        1.581.439.997$    1.169.915.629$    

747.738.870$        1.213.498.377$    909.994.105$        

24.553.816$          25.119.894$          -18.704.502$         

38.843.564$          87.417.148$          -161.510.129$      

4,0% 5,5% -13,8%

0,04 0,05 0,12

22,49 21,77 33,67

Rentabilidad ordinaria sobre el activo

Resultado bruto sobre ventas

Rentabilidad sobre Ventas

Importes Expresados en M iles de Pesos

Períodos Analizados 2020/2021/2022

Resultado del ejercicio

Análisis de rentabilidad

Rentabilidad de la inversión total

Costo de Ventas

Rentabilidad ordinaria de la inversión

Costo del financiamiento

Trends

EBITDA/Intereses

Ventas

EBITDA/Ventas

Info

Ebit/Ventas

Ebit

-2,0%

-1,5%

-1,0%

-0,5%

0,0%

0,5%

1,0%

1,5%
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3,0%

3,5%

2020 2021 2022

Rentabilidad sobre Ventas
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8.5 ANÁLISIS FINANCIERO 

 

 

  

dic-20 dic-21 dic-22

1,03                    1,07                    8,33                    

0,68                    0,69                    5,85                    

370                     313                     46                        

90                        123                     59                        

0,03                    0,02                    -0,02                   

dic-20 dic-21 dic-22

169.490.206     62.534.633        70.574.564        

288.379.686     645.854.565     228.084.431     

501.868.406     882.725.240     75.392.096        

191.744.202     315.358.220     -                      

2                          1                          -                      

Efecto Palanca

Importes Expresados en M iles de Pesos

Creditos por ventas

Deudas Comerciales

Deuda Financiera s/ P.Neto

Analisis Financiero

Caja y Bancos

Deudas bancarias

Liquidez corriente

Liquidez acida

2020/2021/2022

Trends

Info

Rotación del pasivo corriente días

Rotación de las cuentas a cobrar

Períodos Analizados
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8.6 ANÁLISIS DE FLUJO DE FONDOS 

 

 

dic-21 dic-22

 $          25.119.894,00  $         -18.704.502,00 

20.403.745,00$               160.928.523,00$             

-$                                 -$                                 

 $          45.523.639,00  $        142.224.021,00 

-357.474.879,00$            417.770.134,00$             

-28.055.176,00$              43.506.634,00$               

-190.802.471,00$            190.378.074,00$             

-$                                 -$                                 

380.856.834,00$             -807.333.144,00$            

-9.457.715,00$                2.990.495,00$                 

-16.890.536,00$              -2.495.777,00$                

-$                                 -$                                 

-$                                 -$                                 

 $       -176.300.304,00  $         -12.959.563,00 

90.451.075,00$               659.200.943,00$             

-$                                 82.958.721,00$               

-77.807.918,00$              -161.554.916,00$            

 $       -163.657.147,00  $        567.645.185,00 

123.614.018,00$             -315.358.220,00$            

-$                                 -$                                 

 $         -40.043.129,00  $        252.286.965,00 

Variación de otras deudas

Variación de deudas sociales

Resultado del ejercicio

Variación de otros activos corrientes

Variación de Bienes de Cambio

Variación de otros créditos

Variación de créditos por ventas

Períodos Analizados 2020/2021/2022

Variación de deudas fiscales

Análisis del Flujo de fondos

Ajuste

AREA/Dividendos pagados / Honorarios

Depreciacion de Intangibles

Variación de previsiones para contingencias

Amortizaciones de Bienes de Uso

Variación de cuentas a pagar

Generación interna de fondos

Flujo de fondos operativos netos

Aporte de capital / Ajustes AREA

Variacion de deudas financieras corrientes

Variacion de deudas financieras no corrientes

Adquisicion de Bienes de Uso

Flujo de fondos antes de la financiación

Aumento o disminucion de caja

Importes Expresados en M iles de Pesos
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8.7 CÁLCULO DE CAPACIDAD DE CONTRATACIÓN 

 

 

  

97.492.969          $ 32.563.558          $

36.659.423          $ 22.414.433          $

75 días 7.389.445             $

132 días 16.883.005          $

15 30 45 60 90 120

90%
31.320.104          62.640.208          93.960.311          125.280.415        187.920.623        250.560.830        

80%
27.840.092          55.680.185          83.520.277          111.360.369        167.040.554        222.720.738        

65%
22.620.075          45.240.150          67.860.225          90.480.300          135.720.450        180.960.600        

50%
17.400.058          34.800.115          52.200.173          69.600.231          104.400.346        139.200.461        

40%
13.920.046          27.840.092          41.760.138          55.680.185          83.520.277          111.360.369        

30%
10.440.035          20.880.069          31.320.104          41.760.138          62.640.208          83.520.277          

20%
6.960.023             13.920.046          20.880.069          27.840.092          41.760.138          55.680.185          

10%
3.480.012             6.960.023             10.440.035          13.920.046          20.880.069          27.840.092          

2%
696.002                1.392.005             2.088.007             2.784.009             4.176.014             5.568.018             

Datos Estadísticos Niveles de Crédito teóricos s/Balance

Modo de Cobro s/Balance S/Activos Líquidos

Dependencia 

Máxima 

Aceptada

Importes Expresados en Miles de Pesos + Tax 21%

Plazo

Ventas Mensuales S/Patrimonio Neto

Compras Mensuales S/Capital de Trabajo

Modo de Pago s/Balance S/Variables Combinadas
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8.8 SCORE DE BALANCE 

 

Concepto
Expresado 

por
Valor Grade Concepto

Expresado 

por
Valor Grade

Solvencia ratio 6,09             10 Liquidez corriente ratio 6,15               10

Endeudamiento corriente ratio 2,04             2 Liquidez acida ratio 4,30               10

Capital corriente % 54,7% 10 Rotación del pasivo corriente días días 132                 5

Activo no Cte sobre Activo % 12,1% 10 Rotación de las cuentas a cobrar días 75                   10

Financiación del activo no cte. ratio 5,12             10 Efecto Palanca ratio 0,01-               1

Deuda bancaria sobre Pasivo % 7,7% 10

Deudas Comerciales sobre Pasivo % 69,7% 3 Gastos Financieros sobre Ventas % 0,3% 10

Gastos Comerciales sobre Ventas % 8,8% 10

Rentabilidad de la inversión total % 3,6% 4 Gastos Administración sobre Ventas % 11,8% 8

Rentabilidad ordinaria de la inversión % 7,2% 4 Gastos Totales sobre Ventas % 21,0% 10

Rentabilidad ordinaria sobre el activo % -0,4% 1 Vida restante de Bienes de Uso años 2                     2

Resultado bruto sobre ventas % 22,5% 1 Rotación de bienes de cambio días 215                 1

Rentabilidad sobre Ventas % -0,5% 1 Rotación del activo veces 1,12               3

Costo del financiamiento % 2,7% 10

Ebit/Ventas % -8,2% 1

EBITDA/Ventas % 9,6% 5

EBITDA/Intereses % 30,17           10

Ana lis is  d e  Efic ie nc ia

Ana lis is  Fina nc ie ro

Total

Aná lis is  d e  re nta b ilid a d

66,55

Períodos Analizados 2020/2021/2022

Ana lis is  Pa trimo nia l
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 Financiación del activo no cte.

 Deuda bancaria sobre Pasivo

 Deudas Comerciales sobre Pasivo

 Liquidez corriente

 Liquidez acida

 Rotación del pasivo corriente días

 Rotación de las cuentas a cobrar

 Efecto Palanca

 Rentabilidad de la inversión total

 Rentabilidad ordinaria de la inversión

 Rentabilidad ordinaria sobre el activo

 Resultado bruto sobre ventas

 Rentabilidad sobre Ventas

 Costo del financiamiento

 Ebit/Ventas

 EBITDA/Ventas

 EBITDA/Intereses

 Gastos Financieros sobre Ventas

 Gastos Comerciales sobre Ventas

 Gastos Administración sobre Ventas

 Gastos Totales sobre Ventas

 Vida restante de Bienes de Uso

 Rotación de bienes de cambio

 Rotación del activo

Average Trend


