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1.1 CALIFICACIÓN Y EVALUACIÓN  

 
 

Según políticas de calificación de PAN AMERICAN ENERGY SL SUC. ARGENTINA 

  

1- Resumen Ejecutivo 
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1.2. CONCLUSIÓN:  

 

 

 

 

LÍMITE DE COMPRA 
(30% sobre ventas) VENTAS BALANCE 

VENTAS POST-
BALANCE 

Ventas ARS 2 239 091 547 ARS 4 562 582 065 

Límite de compra ARS 671 727 464 ARS 1 368 774 619 

 

PROSHALE ARGENTINA S.R.L. inició sus actividades en el año 2017 con domicilio legal en Ciudad Autónoma 

de Buenos Aires, brindando servicios de pozos críticos, de valor agregado, enfocados en actividades de 

terminación, intervención y producción para los proyectos más desafiantes. Sus accionistas son: UNIVERSAL 

COMPLETIONS (95%, Estados Unidos) y GUSTAVO DIETRICH (5%). Opera bajo certificaciones de calidad ISO: 

9001, 45001 y 14001 (vigentes). Según el form. 931 de 11/2023 cuenta con 35 empleados registrados. Tiene 

afiliación vigente con MUTUAL PETROLEROS ART. No presenta sanciones laborales en el listado REPSAL. Se 

encuentra con pagos parciales e impagos del último periodo de Aportes y Contribuciones de Seguridad Social. 

El informe de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires indica que es un agente sin bienes 

asociados. Opera normalmente con el Sistema Financiero. No se registran cheques rechazados por Falta de 

Fondos. No se detectaron embargos, juicios del fuero comercial como demandado, Eventos de Integridad ni 

Notas de Prensa Negativas. 

Desde el punto de vista contable, el ejercicio cerrado a 12/2022 mostró una aceptable performance económica, 

con leve aumento de ventas (9% variación interanual), caída de Gastos de Estructura y de Costos Directos, 

registrando una marginal ganancia final 0.16% s/ventas (fuertemente afectada por Egresos del 21% imputados 

a Resultados Financieros y por Tenencia) vs la exigua ganancia del 1.55% s/ventas del ejercicio anterior. La 

situación Financiera resultó satisfactoria, el indicador de Liquidez se mantuvo en valores adecuados, pasando 

de 2.37 a 1.96, mientras que el Capital de Trabajo fue equivalente al 41% del Activo, resultando adecuada la 

conformación. El fuerte incremento del PN (cercano al 62% interanual) mejoró la performance patrimonial, 

ingresando y manteniéndose sus indicadores en valores adecuados: la solvencia patrimonial aumentó de 0.63 

a 1.21 y el Endeudamiento Corriente disminuyó de 0.88 a 0.82, mientras que la capitalización resultó escasa. 

Las ventas post balance (12 meses) indican un incremento interanual del 103.7%. 

De acuerdo con los datos analizados, la compañía no presenta mayores inconvenientes, sugerimos operar con 

normalidad. 
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2.1 CONSTITUCIÓN / ESTATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS/ ESTATUTO 

 

Razón Social PROSHALE ARGENTINA S.R.L. 

CUIT 33-71560306-9 

Domicilio CERRITO 836 Piso:7, (1010), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES, 
ARGENTINA 

Actividad 091000 - SERVICIOS DE APOYO PARA LA EXTRACCIÓN DE PETRÓLEO Y 
GAS NATURAL 
465390 - VENTA AL POR MAYOR DE MÁQUINAS, EQUIPOS E 
IMPLEMENTOS DE USO ESPECIAL N.C.P. 
773020 - ALQUILER DE MAQUINARIA Y EQUIPO PARA LA MINERÍA, SIN 
OPERARIOS 
 

Forma Jurídica S.R.L. 
 

Fecha de Inscripción 29/05/2017 

Fecha de Contrato Social 06/01/2017 

Patrimonio neto al 2022 $ 794 742 837 

Cantidad Empleados 35 (Fuente: Form. 931 11/2023) 

Domicilio Legal CERRITO 836 Piso:7, (1010), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES, 
ARGENTINA 

Domicilios vinculados CERRITO 836 Piso:7, (1010), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES, 
ARGENTINA 

 

 
  

2- Datos Organizacionales  
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2.2 RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

PROSHALE es un proveedor líder en tierra y mar de servicios de pozos críticos, de valor agregado, enfocados en 

actividades de terminación, intervención y producción para los proyectos más desafiantes. Con una vasta experiencia 

práctica y una amplia selección de herramientas y servicios de alta calidad, nuestro equipo respalda nuestras 

operaciones desde más de 6 nodos de servicios ubicados en países clave de la región de América Latina, incluidos 

Argentina, Bolivia, Colombia, Ecuador, Guyana y Brasil. La misión de PROSHALE de convertirse en el proveedor líder 

de servicios de pozos de petróleo y gas en América Latina está respaldada por un fuerte liderazgo, alianzas sólidas 

en todo el mundo y el desarrollo de herramientas y servicios que colocan a la empresa a la vanguardia de la innovación 

de la industria. 

Fuente: Empresa 

 

 

 

2.3 MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

No se detectó información.  

 

 

 

2.4 INFORMACIÓN ADICIONAL / DATOS DE INTERÉS 

 
Fuente: Empresa 
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2.4.1 Certificado Fiscal para Contrataciones de la Administración Nacional 

Información no proporcionada por la empresa.  

 

 

2.4.2 Constancia de inscripción AFIP/IIBB/Ganancias  
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Fuente: Empresa 
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2.5 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 

 
Fuente: Empresa 

 

 

2.6 ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 

 
Fuente: Empresa 
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2.7 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES 

2.7.1 Socios / Accionistas 

Razón Social Nacionalidad/Pais Tax ID % 

UNIVERSAL COMPLETIONS Estados Unidos 30-71706464-6 95.00 

GUSTAVO DIETRICH Argentina 20-23384356-4 5.00 
Fuente: Empresa. 
 

 

 

2.7.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas 

N° Razón Social Nacionalidad/Pais Tax ID Tipo de Relación 

1 UNIVERSAL COMPLETIONS Estados Unidos 30-71706464-6 Accionista 
Fuente: Empresa. 
 
 

 

 

2.7.3 Directivos 

Nombre y Apellido Nacionalidad/Pais Tax ID Cargo 

GUSTAVO DIETRICH Argentina 20-23384356-4 Country Manager 

LOPEZ CASANOVA LISANDRO Argentina 23-27295098-9 Apoderado 

Fuente: Empresa. 
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2.7.4 Antecedentes de Principales Directivos 

 

 

 

 

 

2.8 ACTIVOS  

2.8.1 Inmuebles 

No se detectó información.  
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2.8.2 Rodados 

No se detectó información.  

 

 
 
 
2.9 PUBLICACIONES OFICIALES 

Provincia: BORA Fecha: 09/11/2023 
PROSHALE ARGENTINA SRL CUIT: 33715603069 Por Reunion de Socios de fecha 02/04/2022 se resolvio: i Aumentar el 
capital de $ 200000 a la suma de $ 1147000 mediante la capitalizacion de la cuenta ajuste de capital e integracion de aporte 
de dinero en efectivo aportado a prorrata por los socios segun sus tenencias accionarias; ii emitir 94700 nuevas cuotas 
liberadas de valor nominal $ 10 cada una y con derecho a un voto por cuota Las nuevas cuotas emitidas son suscriptas 
conforme el siguiente detalle: a 89965 cuotas liberadas de valor nominal $ 10 cada una y con derecho a un voto por cuota 
son suscriptas por el Socio UNIVERSAL COMPLETIONS LLC y; b 4735 cuotas liberadas de valor nominal $ 10 cada una y con 
derecho a un voto por cuota son suscriptas por el Socio GUSTAVO ADRIAN DIETRICH Como consecuencia del aumento las 
tenencias accionarias quedaron compuestas de la siguiente manera: UNIVERSAL COMPLETIONS LLC: 108965 cuotas; y 
GUSTAVO ADRIAN DIETRICH: 5735 cuotas; ii Aumentar el capital social de $ 1147000 hasta la suma de $ 4147000 mediante 
la capitalizacion de deudas en virtud de la falta de puesta a disposicion de dividendos; ii emitir 300000 cuotas de valor nominal 
$ 10 y con una prima de emision de $ 5830666466 por cuota quedando las tenencias accionarias del siguiente modo: 
UNIVERSAL COMPLETIONS LLC: 393965 cuotas de $ 10 valor nominal y con derecho a 1 voto por cuota representativas del 
95% del capital social; y GUSTAVO ADRIAN DIETRICH: 20735 cuotas de $ 10 valor nominal y con derecho a 1 voto por cuota 
representativas del 5% del capital social y; iii reformar el articulo 4 del Contrato social el cual queda redactado del siguiente 
modo: CUARTO CAPITAL SOCIAL El capital social se fija en la suma de pesos $ 4147000 que se divide en 414700 cuotas 
iguales de pesos $ 10 valor nominal cada una y con derecho a un BOLETIN OFICIAL N 35295 Segunda Seccion voto por cuota 
Las cuotas se encuentran integramente suscriptas e integradas en las siguientes proporciones: i Universal Completions LLc: 
393965 cuotas representativas del 95% del capital social de la Sociedad por la suma de $ 3939650; y ii Gustavo Adrian 
Dietrich: 20735 cuotas representativas del 5% del capital social de la Sociedad por la suma de $ 207350 Se conviene que el 
capital se podra incrementar cuando el giro comercial asi lo requiera mediante cuotas suplementarias Autorizado segun 
instrumento privado Acta Reunion de Socios de fecha 02/03/2022 AGUSTINA DANIELA HERNANDEZ T : 146 F : 337 CPACF 
e 09/11/2023 N 91056/23 v 09/11/2023 

 
Provincia: BORA Fecha: 07/07/2021 
THRU TUBING SOLUTIONS ARGENTINA SRL CUIT 33715603069 Por acta de reunion de socios de fecha 30/11/2020 se 
resolvio modificar la denominacion social THRU TUBING SOLUTIONS ARGENTINA  SRL a PROSHALE ARGENTINA  SRL en 
virtud de lo cual el articulo Primero del Contrato Social quedo redactado de la siguiente manera: PRIMERO: DENOMINACION 
DOMICILIO La sociedad girara con la denominacion de PROSHALE ARGENTINA SRL Establece su domicilio legal en la Ciudad 
Autonoma de Buenos Aires Por resolucion de los Gerentes podra establecer sucursales agencias locales de venta depositos 
o corresponsalias en el pais o en el exterior Autorizado segun instrumento privado Reunion de Socios de fecha 30/11/2020 
Andres Rozanski T : 76 F : 596 CPACF e 07/07/2021 N  46933/21 v 07/07/2021 

 
Provincia: NACION Fecha: 02/12/2020 
THRU TUBING SOLUTIONS ARGENTINA S.R.L. 33-71560306-9 Por Acta de Reunión de Socios del 7 de julio de 2020 se designa 
Gerentes a Gustavo Adrian Dietrich, DNI 23.384.356 y Sebastian Luis Angarano DNI 28.750.796, por el plazo de 3 años; ambos 
constituyen domicilio especial en Cerrito 836 piso 7º C.A.B.A. Autorizado según instrumento privado Acta de Reunión de 
Socios de fecha 07/07/2020 Andres Rozanski - T°: 76 F°: 596 C.P.A.C.F. e. 02/12/2020 N° 60306/20 v. 02/12/2020 

 
Provincia: NACION Fecha: 02/12/2020 
THRU TUBING SOLUTIONS ARGENTINA S.R.L. 33-71560306-9 Por Acta de Reunión de Socios de fecha 7 de julio de 2020, se 
reforma articulo 4º, 6º y 10º del Contrato Social, los que quedan redactados de la siguiente manera: CUARTO. CAPITAL 
SOCIAL. El capital social se fija en la suma de pesos doscientos mil ($ 200.000) que se divide en cuotas iguales de pesos 
diez ($ 10) cada una. Las cuotas son suscriptas en su totalidad en las siguientes proporciones: Gustavo Adrian Dietrich mil 
cuotas (1.000) cuotas, por la suma de pesos diez mil ($ 10.000) y Universal Completions LLC diecinueve mil (19.000) cuotas, 
por la suma de pesos ciento noventa mil ($ 190.0000). Se conviene que el capital se podrá incrementar cuando el giro 
comercial así lo requiera, mediante cuotas suplementarías. El capital se integra en dinero en efectivo, en un veinticinco por 
ciento en este acto, y el setenta y cinco por ciento restante, dentro del plazo de dos años a contar desde la fecha del presente 
contrato; SEXTO. ADMINISTRACION. La administración, la representación y el uso de la firma social estará a cargo de uno (1) 
a tres (3) gerentes, que serán electos en la reunión de socios. La duración del cargo será de tres (3) años y podrá ser reelecto 
en el mismo DECIMO. RESOLUCIONES SOCIALES. Las Resoluciones deberán ser adoptadas conforme lo establecido en el 
artículo 159 de la ley 19.550. Asimismo para el régimen de mayorías se aplicará el artículo 160 de la ley 19.550 y cada cuota 
dará derecho a un voto. Toda comunicación a los socios deberá ser cursada de acuerdo con lo establecido en el artículo 159 
de la Ley 19.550. Las reuniones de Gerencia y de Socios podrán ser realizadas a distancia utilizando medios que permitan a 
los participantes comunicarse simultáneamente entre ellos, garantizando: 1) La libre accesibilidad de todos los participantes 
a las reuniones; 2) La posibilidad de participar de la reunión a distancia mediante plataformas que permitan la transmisión 
en simultáneo de audio y video; 3) La participación con voz y voto de todos los miembros y del órgano de fiscalización, en su 
caso; 4) Que la reunión celebrada de este modo sea grabada en soporte digital; 5) Que el representante conserve una copia 
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en soporte digital de la reunión por el término de 5 años, la que debe estar a disposición de cualquier socio que la solicite; 6) 
Que la reunión celebrada sea transcripta en el correspondiente libro social, dejándose expresa constancia de las personas 
que participaron y estar suscriptas por el representante social. 7) Que en la convocatoria y en su comunicación por la vía legal 
y estatutaria correspondiente, se informe de manera clara y sencilla cuál es el medio de comunicación elegido y cuál es el 
modo de acceso a los efectos de permitir dicha participación Autorizado según instrumento privado Acta de Reunión de 
Socios de fecha 07/07/2020 Andres Rozanski - T°: 76 F°: 596 C.P.A.C.F. e. 02/12/2020 N° 60296/20 v. 02/12/2020 

 
Provincia: BUENOS AIRES Fecha: 22/08/2019 
THRU TUBING SOLUTIONS ARGENTINA S.R.L. Por Reunión de Socios del 20 de marzo de 2019, se eligio al Sr. Christian Cerne 
como Gerente de la Sociedad, quien constituye domicilio legal en Cerrito 836 Piso 7º C.A.B.A. Autorizado según instrumento 
privado REUNION DE SOCIOS de fecha 20/03/2019 SILVIA MABEL SAYAR - T°: 69 F°: 126 C.P.A.C.F. e. 22/08/2019 N° 
61283/19 v. 22/08/2019 Fecha de publicación 22/08/2019 

 
Provincia: CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES Fecha: 30/06/2017 
THRU TUBING SOLUTIONS ARGENTINA S.R.L. Por Acta de Reunión de Socios y Gerencia de fecha 2 de junio de 2017, se 
reforma el Articulo Cuarto del Contrato Social, quedando redactado de la siguiente manera: CUARTO. CAPITAL SOCIAL. El 
Capital Social se fija en la suma de pesos doscientos mil ($ 200.000) que se divide en cuotas iguales de pesos diez ($ 10) 
cada una. Las cuotas son suscriptas en su totalidad en las siguientes proporciones: RPC Inc. mil (1.000) cuotas, por la suma 
de pesos diez mil ($ 10.000) y Thru Tubing Solutions Inc. diecinueve mil (19.000) cuotas, por la suma de pesos ciento noventa 
mil ($ 190.000). Se conviene que el capital se podrá incrementar cuando el giro comercial así lo requiera, mediante cuotas 
suplementarias. El capital se integra en dinero en efectivo, en un veinticinco por ciento en este acto y el setenta y cinco por 
ciento restante, dentro del plazo de dos años a contar desde la fecha del presente Contrato. Autorizado por Acta de Reunión 
de Socios y Gerencia. Andres Rozanski. DNI 26.844.233. Tª76 Fª596 CPACF. Autorizado según instrumento privado Acta de 
Reunion de Socios y Gerencia de fecha 02/06/2017 Andres Rozanski - T°: 76 F°: 596 C.P.A.C.F. e. 30/06/2017 N° 45606/17 
v. 30/06/2017 

 
Provincia: BUENOS AIRES Fecha: 24/01/2017 
THRU TUBING SOLUTIONS ARGENTINA S.R.L. Constitución de sociedad: 1) THRU TUBING SOLUTIONS ARGENTINA S.R.L.: 
2) Instrumento Privado del 6 de enero de 2017. 3) Christian Cerne, DNI: 27746348, CUIT Nº 20-27746348-3, fecha de 
nacimiento 10/11/1979, profesión Ingeniero, argentino, casado, con domicilio en Islas Malvinas 1078 de la Ciudad de 
Neuquen y Thru Tubing Solutions Inc. sociedad constituida en los Estado Unidos de América CDI 30-71543155-2 inscripta 
ante la Dirección Provincial de Personas Jurídicas de la Ciudad de la Plata, Provincia de Buenos Aires con fecha 7 de 
noviembre de 2016, Matricula 13115, con domicilio en Ruta Panamericana km 37, Miraflores C. Club, Lote 843, Garín, Partido 
de Escobar, Provincia de Buenos Aires. 2) Denominación: THRU TUBING SOLUTIONS ARGENTINA SRL 3) Plazo: 99 años 4) 
Objeto: A. Comercial: compra, venta y alquiler de equipos y herramientas en general, habilitando la importación y exportación 
de las mismas. B. Servicios y Obras: Servicios e transporte y distribución de todo tipo de materiales y elementos para 
actividades de energía y minería. Servicios técnicos de ingeniería y profesionales para la actividad hidrocarburifera, geotermia 
y minería, así como para la obtención de energías en general. En particular para perforación completaciòn, intervención y 
abandono de pozos hidrocarburiferos. Obras de mantenimiento, montaje e ingeniería para actividades de energía y minería; 
Obras industriales, mecánicas, eléctricas, civiles, viales, hidráulicas, petroquímicas y otras similares, accesorias y 
complementarias; Proyecto, construcción, administración y mantenimiento de oleoductos, gasoductos, acueductos y 
poliductos. 5) Capital: $ 200.000. 6) Administración. La administración, la representación y el uso de la firma social estarán 
a cargo de un Gerente que será electo en las Asambleas de Socios. La duración en el cargo será de dos años y podrá ser 
reelecto en el mismo, constituyendo domicilio especial en la calle Cerrito 836 piso 7ª de la Ciudad Autonoma de Buenos 
Aires.- 8) Cierre de Ejercicio: 31-12 de cada año.- 9) Sede Social: Cerrito 836 piso 7 de la Ciudad Autónoma de Buenos Aires. 
9) Se designa gerente al señor Christian Cerne por el plazo de dos años. Autorizada según instrumento privado contrato 
constitutivo de fecha 06/01/2017, MARIA CECILIA MARTIREN-DNI 27.845.267. Tª 93. Fª 874 CPACF. Autorizado según 
instrumento privado Contrato Social de fecha 06/01/2017 MARIA CECILIA MARTIREN - T°: 93 F°: 874 C.P.A.C.F. e. 24/01/2017 
N° 3710/17 v. 24/01/2017 

 
 
 
OTRAS PUBLICACIONES 

Otro récord en Vaca Muerta que estira los límites técnicos 
Fecha: 19/12/2023 Fuente: rionegro.com.ar  
La formación shale sumó un nuevo récord con la completación más larga de Argentina realizada con un equipo de coiled 
tubing. Alcanzó casi 7.500 metros en una sola corrida. La operadora Shell junto con Halliburton y Proshale marcaron un nuevo 
récord en Vaca Muerta en el área Cruz de Lorena. Lograron establecer la completación con un equipo de coiled tubing más 
larga de toda Argentina. Llegaron casi a los 7.500 metros «en una sola ejecución y de manera segura», subrayaron desde 
Shell en diálogo con Energía On. En detalle, el récord sucedió en el pozo 55 del Pad 23 del área Cruz de Lorena, que opera 
Shell en sociedad con la estatal neuquina Gas y Petróleo del Neuquén (GyP) y se dio el martes pasado. El bloque se ubica 
cerca de la denominada «zona caliente» de mayor actividad que rodea a Añelo, aunque en este caso se emplaza un poco más 
cerca de la localidad de San Patricio del Chañar. «Son las operaciones de coiled tubing (CTDO) más largas de Vaca Muerta. 
Se completó el martes, con Halliburton y Proshale y fue a una profundidad máxima de casi 7.500 metros, en una sola ejecución 
y de manera segura«, subrayaron desde Shell. En total se perforaron 66 tapones a una profundidad máxima de 7434,93 
metros. «Realizó esta operación en una sola ejecución de señal. Requirió mucha paciencia y, lo que es más importante, se 
ejecutó de manera segura. Una vez más, reconocimiento a la tripulación de CT125k3, FPDO, Proshale y a todos nuestros 
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proveedores en el sitio», publicó Omar Salinas, supervisor de pozo en Shell. “Detrás de este logro, hay una enorme cantidad 
de trabajo, desde la investigación y el desarrollo hasta la ejecución exitosa. Estamos orgullosos de haber sido seleccionados 
por empresas de clase mundial como Shell y Halliburton para un trabajo tan desafiante en Vaca Muerta de Argentina”, señaló 
el Vicepresidente en Latinoamérica de Proshale, Christian Cerne en la plataforma Linked In. Desde Proshale destacaron que 
parte del equipo utilizado para la operación fue fabricado en Argentina y diseñado para cubrir los requerimientos de Vaca 
Muerta. Tal es el caso de Raptor, una herramienta de alcance extendido que proporciona una velocidad destacada para llegar 
al objetivo de profundidad y la válvula multi-ciclo Stego. Es que si bien en Vaca Muerta se han dado completaciones más 
extensas, fueron realizadas con un equipo snubbing de AESA, que es el único en operaciones en el país. Para un coiled tubing 
este pozo de Shell marca no solo el récord de longitud de trabajos, sino una extensión en la barrera que se visualizaba para 
el coiled tubing, que es el tipo de equipo más elegido para pozos cortos, pero no para pozos largos, como en este caso. Cruz 
de Lorena es una concesión no convencional, ubicada en la ventana de shale oil de la formación shale. En Vaca Muerta, Shell 
también opera otras tres áreas de peso, como son Coirón Amargo Sur Oeste (CASO) y Sierras Blancas, con GyP al 10%; y 
Bajada de Añelo, con YPF como socia. 

 
Proshale lanza una línea de herramientas "Diseñado para Vaca Muerta" en homenaje a los dinosaurios de Neuquén 
Fecha: 07/09/2023 Fuente: neuquenalinstante.com.ar  
La empresa líder en tecnología petrolera, Proshale, ha presentado una innovadora línea de herramientas de fondo diseñadas 
específicamente para las profundidades únicas del suelo de Vaca Muerta, ubicado en la provincia de Neuquén, Argentina. Lo 
que hace que estas herramientas sean aún más especiales es su inspiración en los dinosaurios que habitaron esta región 
hace millones de años. Bajo el sello "Diseñado para Vaca Muerta", Proshale ha desarrollado una serie de herramientas de 
vanguardia que están diseñadas para abordar los desafíos específicos que presenta la explotación de recursos en esta 
formación geológica excepcional. Vaca Muerta es conocida por su complejidad geológica y por ser una de las principales 
reservas de petróleo y gas no convencionales del mundo. Lo que hace que esta línea de herramientas sea única es el profundo 
respeto y admiración que Proshale siente por la historia natural de la región. Neuquén, donde se encuentra Vaca Muerta, es 
conocida por su abundancia de fósiles de dinosaurios, y Proshale ha decidido rendir homenaje a estos antiguos habitantes 
de la Tierra en el nombre y el diseño de sus herramientas. 

 
Empresas de servicios petroleros detallaron los próximos pasos en la agenda de completación y estimulación hidráulica 
Fecha: 09/08/2023 Fuente: econojournal.com.ar  
En el segundo panel del Supplier Day, organizado por EconoJournal, directivos de Weatherford, Halliburton, Proshale y AESA 
destacaron el papel que vienen desempeñando en el desarrollo de Vaca Muerta al afirmar que los altos niveles de producción 
de la formación se deben en gran medida a los trabajos de completación de pozos y estimulación hidráulica. No obstante, 
advirtieron que existen cuellos de botella vinculados a la necesidad de nuevos equipos y al recurso humano. Diego Martínez, 
de Weatherford; David González Pérez, de Halliburton; Christian Cerne, de Proshale e Ignacio El Idd, de AESA destacaron el 
papel que vienen desempeñando las empresas de servicios en el desarrollo de Vaca Muerta al afirmar que los altos niveles 
de producción de la formación se deben en gran medida a los trabajos de completación de pozos y estimulación hidráulica. 
No obstante, advirtieron que hay cuellos de botella que deben solucionarse a fin de aprovechar todo el potencial. Los 
directivos compartieron sus reflexiones en el panel “Servicios de pozo I: Próximos pasos en la agenda de completación y 
estimulación. Camino inverso: el no convencional como una puerta a la exportación de servicios”, del Supplier Day organizado 
por EconoJournal. Martínez estuvo a cargo de la apertura del bloque y dio a conocer el trabajo que están realizando en 
Weatherford. “Estamos trabajando para lograr la eficiencia y solucionar los cuellos de botella que tenemos en Neuquén a 
través del área de supply chain en el desarrollo de proveedores locales. No hay otra salida que la sustitución de importaciones 
para poder seguir creciendo e incorporar capacidad”, indicó. Asimismo, el representante de la compañía multinacional de 
servicios para campos petroleros informó: “Estamos incorporando ingenieros. Competimos con todo el mundo por la gente 
y por los equipos. Estamos buscando a los que más saben”. También, consideró que “en la fractura hidráulica tenemos que 
trabajar como si fuéramos una fábrica y ser cada vez más eficientes. Aprendimos mucho de Tecpetrol porque tienen el 
modelo de factoría de la siderúrgica”. En cuanto a la necesidad de sets de fractura y previsibilidad para realizar inversiones, 
Martínez planteó: “Lo que tenemos que hacer es empezar a pensar en conjunto cómo hacer todo mejor. Entre las empresas 
de servicios tenemos áreas de colaboración en conjunto, de otra forma no tendríamos manera de sobrepasar las limitantes 
que tenemos en la actualidad”. En esa línea, agregó: “Creo que esa colaboración mutua tiene que venir desde los servicios, 
las operadoras, el gobierno, las PyMes para que el desarrollo total de Vaca Muerta, que hoy está en un 4%, se haga realidad. 
Si pensáramos hipotéticamente en un canal Vaca Muerta para la Argentina, estoy seguro que daría superavitario, por eso esa 
es una de las rutas que debemos tomar”. Nuevas tecnologías Respecto a las nuevas tecnologías que han desarrollado las 
compañías de servicios para incrementar la producción, Cerne detalló que “en la Argentina el no convencional es central para 
nuestra operación y por eso pusimos el foco en desarrollar soluciones específicas para Vaca Muerta”. “Desarrollamos en el 
país una línea de herramientas de alcance extendido. Una se llama ‘Raptor’ y está específicamente desarrollada para las 
características de los pozos de Vaca Muerta”. Además, el ejecutivo de Proshale explicó que la compañía diseñó una línea de 
válvulas multiciclo que también está diseñada a medida para los pozos de Vaca Muerta. “Estas herramientas son críticas 
para la completación de cualquier pozo horizontal con Coiled Tubing. Son herramientas que corren el 80% de los pozos de 
Vaca Muerta porque han sido diseñadas para aumentar la eficiencia en las condiciones puntuales de la formación”, planteó. 
A su vez, informó que la empresa creó un tapón de fractura soluble con la particularidad de que puede ser customizado para 
el caso de uso de cada cliente. “Lo que hicimos fue tomar know-how de Estados Unidos y Canadá, que ya han recorrido una 
buena parte de la curva de aprendizaje del no convencional, y a eso le aplicamos el talento local”, comentó Cerne. Tras ser 
consultado sobre la posibilidad de realizar un camino inverso y exportar esta tecnología hacia el resto de los países 
productores de hidrocarburos, Cerne indicó: “Nosotros preparamos una herramienta para las condiciones de Argentina, que 
a veces son mucho más severas que las de otros shale plays del mundo. A estos productos los exportamos a Estados Unidos, 
como es el caso de las válvulas multiciclo”. ¿Cuál es el escenario actual? González Pérez, de Halliburton, expresó que “el 
camino a la eficiencia en la Argentina fue un proceso que se basó en experiencias internacionales, sobre todo de la cuenca 
de Permian. Se tomaron esas ideas y se trataron de regionalizar para poder traerlas al país”. En esa misma línea, afirmó que 
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“en 2016 hablábamos de dos o tres etapas por día. En 2018 a 2020 llegamos a duplicar esa eficiencia hasta ocho etapas por 
día. Y en la actualidad estamos en promedio de unas 10 u 11. Esto ya está a niveles de Estados Unidos y fue gracias a la 
implementación de tecnología. También, al cambio en cuanto a la operación en pozo y a la optimización en mantenimiento”. 
Sobre la tecnología adquirida precisó que “en el primer periodo fueron los tapones solubles, también el sistema de conexión 
rápida para poder hacer cambio entre pozos, el sistema de cañones modulares y el autofouling, que permite el refouling de 
combustible en automático”. No obstante, advirtió que “no se trata solamente de una eficiencia en cómo fracturar más rápido 
en el sentido core de fractura, sino también de contar con los servicios que acompañan al servicio principal. Por ejemplo, es 
necesario que nos acompañe la operadora con el suministro de arena, de agua y que sigan la curva de aprendizaje con 
nosotros”. Proyecciones a futuro Respecto a los próximos pasos a seguir, González Pérez informó: “Estamos en proceso de 
conversión de nuestras unidades de bombeo al sistema DGB (Dinamic Gas Blending), lo cual va a permitir reemplazar una 
porción de diésel por gas natural, bajando el consumo de combustibles líquidos”. “También, proyectamos la incorporación 
de un sistema que se llama Octiv que va a posibilitar el manejo del set de fractura como si fuera una sola unidad. Va a 
seleccionar qué bomba es la adecuada, tomando una mejor decisión”. Sobre la necesidad de producir de forma sustentable 
y reducir las emisiones aseguró que “para el futuro proyectamos operaciones más alineadas a una eficiencia energética. En 
Estados Unidos están reemplazando todos los sets de fractura de diésel o gas por eléctricos”. Importación de equipos El Idd 
dio detalles acerca del trabajo impulsado por AESA en la incorporación de nuevas tecnologías. En ese sentido, indicó: “En 
2018 fuimos a Estados Unidos e hicimos un relevamiento técnico sobre cuáles eran las tecnologías que se estaban 
proyectando para completar pozos de rama lateral extendida y que tenían algunas otras características tecnológicas”. “Nos 
encontramos con HCU (Hydraulic Completion Units) que opera y maximiza sus eficiencias en los pozos con presión viva, con 
ramas de lateral extendido y en locaciones multipad. Trajimos el caso técnico, lo elaboramos. Y con eso aterrizamos la 
tecnología”. Sobre los resultados obtenidos exhibió que “la unidad completo 88 pozos, entre los cuales hay 22 que fueron 
rotadas de tapones de laterales extendidos. El pozo de rama más extensa tiene 4.300 metros de rama lateral y se completó 
en una sola carrera. Venimos trabajando en maximizar esas eficiencias”. Aún así, puntualizó que “la naturaleza del servicio 
de snubbing es riesgosa porque opera con pozo vivo y con personal sobre una canasta arriba de la boca de pozo”. Por eso, 
dio a conocer que la compañía se alió con una compañía de Estados Unidos para traer parte de ese know-how y que AESA 
adquirió un simulador de realidad virtual para así tener las garantías operativas y de seguridad. “Desde el punto de vista del 
abastecimiento hemos logrado una sustitución progresiva de nuestros insumos para darle sostenibilidad al servicio”, sostuvo 
El Idd. A su vez, afirmó que “el snubbing evolucionó a ser una máquina de completación en modo factoría en Estados Unidos. 
Tiene naturalizado en su diseño lo que ese proceso requiere. Por ejemplo, para locaciones multipad se puede tomar con una 
grúa a la unidad snubbing y se puede pivotear al pozo siguiente. Eso permite entregarle agilidad al pad”. “A toda la periferia 
de equipamiento se la puede distribuir y eso permite la posibilidad de operar en locaciones con operaciones simultaneas 
como también ir acomodando el equipamiento para que tenga el layout más eficiente de todos, AESA hoy es una plataforma 
ideal para traer tecnología de punta y aterrizarla”, agregó. En cuanto a los desafíos consideró que “es seguir evolucionando 
desde el punto de vista operativo, traer más velocidad, mejor integración con toda la periferia de servicios para entregar 
mejores resultados”. “Y desde el punto de vista de la ampliación, nosotros estamos pensando conceptualmente en si la 
ampliación del servicio sería razonable en capacidades idénticas a las que tenemos hoy o en otro tipo donde podamos aplicar 
todo el poder de la tecnología a distintos tipos de pozos”. Provisión de recursos En lo referido a la provisión de recursos para 
sus operaciones, Martínez adelantó que “se está evaluado la arena de cercanía. Vamos a trabajar con arena de Entre Ríos. 
Este tipo de arena tiene un desafío mayor porque no todos los equipos están preparados para trabajar con sus características. 
Con respecto al agua, tiene a nuestro entender un desafío que tiene que ver con la reutilización. Estamos trabajando en ese 
sentido. La visión que tenemos hacia delante es el desarrollo de los no convencionales bajo un modelo de responsabilidad 
social empresaria. En cuanto a los equipos, estamos analizando los eléctricos”. Sobre este tema explicó que “tiene que ver 
con el flujo de caja. La parte técnica camina si la caja lo repaga. Antes la acción de la compañía miraba estado-resultados, 
ahora eso ya no es así, la acción de la compañía mira retorno de capital, caja y por eso todos estos proyectos tienen que venir 
asociados a un retorno justo y razonable”. “Tenemos que ordenar un proceso de sustitución de importaciones porque 
tenemos que contribuir a la balanza comercial del país. Por eso estamos trabajando furentemente en la planta que tenemos 
en Córdoba para armar un modelo de manufactura local y de reparación” También, planteó que “cada operación debe ser 
manejada por cada compañía que esté preparada para hacer lo que tenga que hacer. Aparecieron compañías locales 
operadoras que están tomando campos maduros en Neuquén y lo están haciendo de una forma mucho más eficiente de las 
que lo puede hacer un major, que están más abocado a Vaca Muerta”. Y agregó: “En Comodoro Rivadavia estamos hablando 
de 98,5% de agua entonces el que tiene que producir esos campos es el operador que sabe manejar agua”. Por su parte, 
Cerne informó que en Proshale el foco está puesto en la innovación y el desarrollo. “En 2021 y 2022 invertimos en 2,5% de 
las ventas totales en investigación y desarrollo. En 2023 estamos proyectamos un 3%. Tenemos muchos recursos abocados 
a encontrar soluciones innovadoras que nos permitan mejorar la eficiencia y contribuir con la sustentabilidad. Hay muchos 
pasos para dar en ese sentido por ejemplo fabricar localmente”. Sustentabilidad: Además, el representante de Proshale 
exhibió que “la compañía fijó como meta establecer cuál es nuestra línea base en términos de emisiones y en base a eso 
después tomar acciones para hacer reducción. Empezamos a desarrollar un software de contabilidad de carbono y también 
una plataforma digital que permite contabilizar, organizar y gestionar los inventarios de emisiones de Gases de Efecto 
Invernadero (GEI).” Respecto a la sustentabilidad, González Pérez consideró que la sustentabilidad y el cuidado ambiental ha 
adquirido una mayor relevancia en cuanto a las operaciones. “En muchas licitaciones tuvimos operadoras que nos pidieron 
la medición de nuestra huella de carbono y también nos hicieron consultas sobre qué estamos haciendo en pos de 
disminuirla”. “Al día de hoy, en nuestra planta de manufactura de bombas para fractura ya no se realizan más bombas a diésel 
o gas, ya son 100% eléctricas. Toda la producción desde hace ya tres años es 100% eléctrica. Estamos apostando fuerte en 
este sentido”. Sobre la posibilidad de que Halliburton traiga a la Argentina nuevos equipos de fractura para solucionar el 
cuello de botella en cuanto a equipamiento afirmó: “Siempre estamos explorando nuevas oportunidades. Estamos en 
discusión con la mayoría de las operadoras en la cuenca para tratar de calzar sus necesidades con la oferta que podamos 
dar. Se puede lograr. Estamos en contacto permanente. Siempre se puede traer más equipos si están dadas las condiciones”. 

 
Conectando Vaca Muerta: un workshop orienta en AI y ChatGPT 
Fecha: 13/04/2023 Fuente: Imneuquen.com  
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La periodista de tecnología, asesora en comunicación y speaker sobre transformación digital, Débora Slotninksy, brindará su 
reconocida charla sobre "Internet Artificial Generativa, y su impacto en las PYMES. Distritito Industrial Río Neuquén -el primer 
parque industrial privado de Vaca Muerta- comunicó que el segundo workshop Conectando Vaca Muerta tiene fecha y 
disertante confirmados. La edición 2023 se llevará el próximo 25 de abril -de 15 a 18.30hs.-, y contará con la presencia de la 
periodista experta en transformación digital Débora Slotnisky, quien expondrá sobre el tema del momento: transformación 
digital en torno a Inteligencia Artificial. Consultada respecto a un párrafo que resuma su exposición, la periodista explicó: “la 
charla se va a referir al Impacto de la inteligencia artificial generativa en las empresas; vamos a abordar más el caso del chat 
GPT, pero también vamos a hablar de otras herramientas que se basan en este tipo de tecnología y que van a tener 
implicancias directas, y muy importantes en todo lo que tiene que ver el mercado laboral y por ende en los negocios.” Luego 
del éxito de la edición 2022 (con más de 160 asistentes) el evento volverá a realizarse en una de las flamantes naves de 
Distrito Industrial Río Neuquén -en Vista Alegre- y en esta ocasión se espera una concurrencia superior a las 300 personas. 
Conectando Vaca Muerta es un espacio ideado para que los diferentes actores del sector puedan generar contactos, 
vincularse activamente y encontrar oportunidades de negocios:“este año, en la Industria del oil and gas, se vienen 
desarrollando muchos eventos corporativos vinculados a empresas, cámaras o entidades diversas, donde el foco está puesto 
en charlas o exposiciones vinculadas a una temática en particular”, comenta Lucas Albanesi, Gerente Comercial del Distrito 
Industrial Río Neuquén, y agrega: “en tanl sentido, notamos que, por lo general, el interés real de los asistentes está en los 
espacios de networking que se generan en esos eventos (coffee break o el cocktail, por ejemplo), donde buscan dar con 
clientes potenciales, proveedores o empresarios vinculados al negocio que desarrollen sus empresas…” Y culmina: “entonces, 
hicimos que el networking mismo sea el eje del evento, para generar un espacio donde se explote el relacionamiento de una 
manera activa. Esto lo desarrollaremos con dinámicas grupales para que cada asistente se lleve la mayor cantidad de 
contactos posible”. Conectando Vaca Muerta es organizado Gran Valle Negocios, Distrito Industrial Río Neuquén y TSB, y 
cuenta con los siguientes sponsors, empresas e instituciones colaboradoras y media partners: Sponsrs oro: Proshale, Corral 
Neumáticos y Depósito Fiscal y Aduanero del Neuquén. Empresas e instituciones acompañan: CAPESPE (Cámara Patagónica 
de Empresas de Servicios Petroleros), Red Parques, ADINEU (Asociación de industriales de Neuquén), el Municipio de Vista 
Alegre, el Consejo Deliberante de Vista Alegre, FECENE (Federación de Cámaras del Sector Energético de la Provincia del 
Neuquén), Cluster Vaca Muerta, APIA (Asociación de Parques Industriales Argentinos), CEIPA (Cámara Empresarial Industrial 
Petrolera y Afines del Neuquén), MÍA (Mujeres de la Industrial Argentina) y CIALI (Consejo Inmobiliario Argentino Logístico e 
Industrial) Media Partners: La Mañana de Neuquén, Más Energía, Impacto Económico, Vaca Muerta News y Conexión 
Parques. 
La inscripción tiene un costo de $2000 por persona, y puede realizarse a través del sitio web exclusivo del evento: 
conectandovacamuerta.com 

 
 
 
2.10 CERTIFICACIONES 

2.10.1 Certificaciones de Calidad 

N° Certificado Expedido por Fecha Emisión Fecha Vencimiento 

1 9001 BUREAU VERITAS 01/07/2023 28/07/2026 

2 140001 BUREAU VERITAS 01/07/2023 28/07/2026 

3 45001 BUREAU VERITAS 01/07/2023 28/07/2026 
Fuente: Empresa. 
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Fuente: Empresa 
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2.10.2 Distinciones Obtenidas 

No se detectó información.  

 

2.10.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria 

No se detectaron programas de responsabilidad social. 

 

2.11 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2021 22 1 5 28 

2022 26 1 7 34 

2023 27 1 7 35 
Fuente: Empresa. 
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Fuente: Empresa 

 

 

2.12 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2021 3 0 0 3 

2022 3 0 0 3 

2023 3 0 0 3 
Fuente: Empresa. 
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3.1 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGÚEDAD EN EL MERCADO  

 

 

 

3- Situación Comercial 
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Fuente: Empresa 

 

 

3.2 DETALLES Y EVOLUCIÓN DE COMPRAS Y VENTAS 
Mes Ventas (montos sin impuestos) Compras (montos sin impuestos) Moneda 

Enero 2023 $ 330 975 572 $ 195 776 920 ARS 
Febrero 2023 $ 199 484 116 $ 108 981 270 ARS 
Marzo 2023 $ 291 286 200 $ 67 888 346 ARS 
Abril 2023 $ 253 552 407 $ 261 961 975 ARS 
Mayo 2023 $ 131 927 427 $ 78 353 536 ARS 
Junio 2023 $ 354 703 192 $ 127 820 662 ARS 
Julio 2023 $ 278 650 913 $ 155 143 517 ARS 

Agosto 2023  $ 454 507 209 $ 135 398 939 ARS 
Septiembre 2023 $ 387 912 262 $ 185 551 693 ARS 

Octubre 2023 $ 492 681 696 $ 223 370 886 ARS 
Noviembre 2023 $ 171 120 645 $ 364 624 100 ARS 
Diciembre 2023 $ 1 215 780 426 $ 625 675 225 ARS 

Total:  $ 4 562 582 065 $ 2 530 547 069 ARS 
Fuente: Empresa.  
 

 

3.3 VENTAS A PAN AMERICAN ENERGY S.L. SUC. ARGENTINA 
Mes / Año Ventas (montos sin impuestos) Moneda 

2023 $ 210 760 USD 
2022 $ 1 314 344 USD 
2021 $ 820 120 USD 

Fuente: Empresa 

 

 

3.4 PROVEEDORES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Origen 

Tax ID 
Monto Anual 
de Compras 

Moneda 

1 THRU TUBING SOLUTIONS INC Estados Unidos 30-71543155-2 $ 10 000 000 USD 
Fuente: Empresa.  
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3.5 CLIENTES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Destino 

Tax ID 
Monto Anual 

de Ventas 
Moneda 

1 
GAS Y PETROLEO DEL NEUQUEN S.A. - 
O&G DEVELOPMENTS LTD S.A. - AREA 

CRUZ DE LORENA UTE  
Argentina 33-71433877-9 $ 2 000 000 USD 

2 YPF S.A. Argentina 30-71433561-4 $ 1 600 000 USD 

3 
SCHLUMBERGER ARGENTINA 

SOCIEDAD ANONIMA  
Argentina 30-52659878-0 $ 1 500 000 USD 

4 PAMPA ENERGIA S.A. Argentina 30-52655265-9 $ 1 300 000 USD 

5 VISTA ENERGY ARGENTINA S.A.U  Argentina 33-51595089-9 $ 1 200 000 USD 

6 
HALLIBURTON ARGENTINA SOCIEDAD 

DE RESPONSABILIDAD LIMITADA  
Argentina 30-50361098-8 $ 1 200 000 USD 

7 TECPETROL S.A. Argentina 30-59266547-2 $ 1 000 000 USD 

8 OILFIELD SERVICES S.A.  Argentina 30-71179026-4 $ 1 000 000 USD 

9 SUPERIOR ENERGY SERVICES S.A.  Argentina 33-68824222-9 $ 800 000 USD 

10 TOTAL AUSTRAL S.A. Argentina 30-67856451-2 $ 300 000 USD 
Fuente: Empresa.  
 

 

 

3.6 SEGUROS 

3.6.1 Registro de contratos con las ART 

Aseguradora: MUTUAL PETROLEROS 
N° de contrato: 5167046 
Desde: 01/11/2021 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: Afiliación vigente 

 
Aseguradora: PREVENCION 
N° de contrato: 5022738 
Desde: 01/11/2020 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 31/10/2021 - Cambio de Aseguradora 

 
Aseguradora: SWISS MEDICAL 
N° de contrato: 211700 
Desde: 23/07/2018 - Alta de afiliación 
Hasta: 31/10/2020 - Cambio de Aseguradora 

 
 
 
3.6.2 Contratos extinguidos por falta de pago 

No se registran contratos extinguidos por falta de pago. 

 

 

3.6.3 Otros Seguros contratados 

N° Tipo de Seguro Compañía Aseguradora Nº Póliza Suma 
Asegurada 

Moneda 

1 SVO SANCOR 2472930 $ 13 378 750 ARS 
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2 SEGURO RESPONSABILIDAD 
CIVIL 

SANCOR 381400 $ 1 000 000 USD 

Fuente: Empresa.  

 

4.1 IMPORTACIONES  

 

 

Período Consumo 
Total: $ 7 912 948 

(F.O.B. U$S) 
Temporal 

Total: $ 69 560 

(F.O.B. U$S) 
Depósito 
Total: $ 0  

(F.O.B. U$S) 
Zona Franca 

Total: $ 0 

(F.O.B. U$S) 
Total:  

$ 7 982 508 
12/2022 431 071 0 0 0 431 071 
11/2022 123 814 0 0 0 123 814 
10/2022 176 211 0 0 0 176 211 
09/2022 616 639 0 0 0 616 639 
08/2022 340 583 0 0 0 340 583 
07/2022 580 978 0 0 0 580 978 
06/2022 919 380 0 0 0 919 380 
05/2022 21 740 0 0 0 21 740 
04/2022 248 156 0 0 0 248 156 
03/2022 195 318 0 0 0 195 318 
02/2022 897 148 0 0 0 897 148 
01/2022 6 064 0 0 0 6 064 
12/2021 25 724 0 0 0 25 724 
11/2021 233 306 69 560 0 0 302 866 
10/2021 21 711 0 0 0 21 711 
09/2021 280 343 0 0 0 280 343 
08/2021 183 611 0 0 0 183 611 
07/2021 382 920 0 0 0 382 920 
06/2021 120 941 0 0 0 120 941 
05/2021 43 325 0 0 0 43 325 
03/2021 245 990 0 0 0 245 990 
01/2021 1 407 212 0 0 0 1 407 212 
12/2020 410 763 0 0 0 410 763 

Expresado en U$S. 

  

4- Comercio Exterior 
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4.2 IMPORTACIONES POR PAÍS  

País % (F.O.B. U$S) 
Total 

ESTADOS UNIDOS 94.60 6 706 616 
HUNGRÍA 2.34 166 123 
REINO UNIDO 1.42 100 777 
CHINA 0.69 49 264 
PAÍSES BAJOS 0.62 44 000 
Otros 0.32 22 463 
Totales  7 089 243 

Valores estadísticos aproximados, expresados en U$S. 
 

 

 

 

 

4.3 IMPORTACIONES POR RUBRO  

Nombre Posición % (F.O.B. U$S) 
Total 

LOS DEMÁS MOTORES Y MÁQUINAS MOTRICES. 8412 26.93 1 908 996 
MÁQUINAS Y APARATOS MECÁNICOS CON FUNCIÓN PROPIA, 
NO EXPRESADOS NI COMPRENDIDOS EN OTRA PARTE DE ESTE 
CAPÍTULO. 

8479 26.31 1 865 318 

PARTES IDENTIFICABLES COMO DESTINADAS, EXCLUSIVA O 
PRINCIPALMENTE, A LAS MÁQUINAS O APARATOS DE LAS 
PARTIDAS 84.25 A 84.30. 

8431 16.59 1 175 985 

ÚTILES INTERCAMBIABLES PARA HERRAMIENTAS DE MANO, 
INCLUSO MECÁNICAS, O PARA MÁQUINAS HERRAMIENTA (POR 
EJEMPLO: DE EMBUTIR, ESTAMPAR, PUNZONAR, ROSCAR 
[INCLUSO ATERRAJAR], TALADRAR, ESCARIAR, BROCHAR, FR 
ESAR, TORNEAR, ATORNILLAR), INCLUIDAS LAS HILERAS D 

8207 4.87 345 132 

ACCESORIOS DE TUBERÍA (POR EJEMPLO: EMPALMES 
[RACORES], COD OS, MANGUITOS), DE FUNDICIÓN, HIERRO O 
ACERO. 

7307 4.59 325 648 

Otros  20.71 1 468 164 
Totales   7 089 243 

Valores estadísticos aproximados, expresados en U$S. 
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4.4 EXPORTACIONES 

 

 

 

4.5 EXPORTACIONES POR PAÍS  

País % 
(F.O.B. U$S) 

Total 
ESTADOS UNIDOS 58 108 748 
COLOMBIA 19 34 884 
BOLIVIA 15 28 079 
GUAYANA 8 15 600 
Totales  187 311 

Valores estadísticos aproximados, expresados en U$S. 
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4.6 EXPORTACIONES POR RUBRO  

Nombre Posición % (F.O.B. U$S) 
Total 

PARTES IDENTIFICABLES COMO DESTINADAS, EXCLUSIVA O 
PRINCIPALMENTE, A LAS MÁQUINAS O APARATOS DE LAS 
PARTIDAS 84.25 A 84.30. 

8431 44.78 83 874 

LOS DEMÁS MOTORES Y MÁQUINAS MOTRICES. 8412 21.56 40 385 
MÁQUINAS Y APARATOS MECÁNICOS CON FUNCIÓN PROPIA, 
NO EXPRESADOS NI COMPRENDIDOS EN OTRA PARTE DE ESTE 
CAPÍTULO. 

8479 16.78 31 423 

APARATOS EMISORES DE RADIODIFUSIÓN O TELEVISIÓN, 
INCLUSO CO N APARATO RECEPTOR O DE GRABACIÓN O 
REPRODUCCIÓN DE SONIDO INCORPORADO; CÁMARAS DE 
TELEVISIÓN, CÁMARAS FOTOGRÁFICAS DIGITALES Y 
VIDEOCÁMARAS. 

8525 7.32 13 712 

ACCESORIOS DE TUBERÍA (POR EJEMPLO: EMPALMES 
[RACORES], COD OS, MANGUITOS), DE FUNDICIÓN, HIERRO O 
ACERO. 

7307 2.66 4 982 

Otros  6.91 12 935 
Totales   187 311 

Valores estadísticos aproximados, expresados en U$S. 
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5.1 CHEQUES RECHAZADOS 

No se registran cheques rechazados 
 
 
 
5.2 CENTRAL DE DEUDORES 

 
Importes expresados en Miles de Pesos 

1 Situación Normal (atraso hasta 30 días) 

2 Con Riesgo Potencial (atraso de 31 a 90 días) 

3 Con Problemas (atraso de 91 a 180 días) 

4 Con Alto Riesgo de Insolvencia (atraso de 181 a 365 días) 

5 Irrecuperable (atraso de más de 365 días) 

6 Irrecuperable por Disposición Técnica (Morosos de ex-entidades financieras, con atraso de más de 180 días) 

  B.C.R.A. no informa 

 

 

 

 

5- Situación Bancaria 
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5.3 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

N° Entidad Deuda Moneda 

1 BANCO DE GALICIA DE BUENOS AIRES 
$ 100 000 000 000 000 

000 
ARS 

2 CITIBANK ARGENTINA $ 1 000 000 000 000 000 ARS 
Fuente Empresa. 
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6.1 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDADO 

No se registran Juicios Comerciales como Demandado.  

 

 

 

6.2 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDANTE 

No se registran Juicios Comerciales como Demandante.  

 

 

 

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES 

6.3.1 Detalle de Inscripciones Fiscales 

Código Nombre Estado Fecha Inscripción 

10 GANANCIAS SOCIEDADES ACTIVO 2017-06 

25 GANANCIA MINIMA PRESUNTA BAJA DEFINITIVA 2017-05 

30 IVA ACTIVO 2017-06 

103 REGIMENES DE INFORMACIÓN ACTIVO 2017-06 

218 IMP.A LAS GAN.- BENEF.DEL EXT. ACTIVO 2018-12 

301 EMPLEADOR-APORTES SEG. SOCIAL ACTIVO 2018-07 
 

Contribuyente no amparado en los beneficios promocionales INDUSTRIALES establecidos por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 y 22973, a la fecha 
de emisión de la presente constancia. 
Esta constancia no da cuenta de la inscripción en el Impuesto sobre los Bienes Personales ni del Impuesto Exteriorización - Ley 26476, la cual de 
corresponder deberá solicitarse en la Dependencia donde se encuentra inscripta la referida. 
 
 
 
6.3.2 Informe Estado de Deudas por Provincia 

Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de la Pcia. de Bs. As.  

Contribuyente 
Identificación: CUIT SIN BIENES ASOCIADOS 

 

 
 

 
 
6.3.3 Embargos 

No se detectó información.  

 

 

 

 

 

Agente de Recaudación 
Identificación: AGENTE SIN INCUMPLIMIENTO. 

6- Situación Judicial Comercial 
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6.3.4 Otra información Fiscal o Previsional de Interés 

 

 

PROSHALE ARGENTINA S.R.L., CUIT 33715603069, no presenta sanciones laborales publicadas en el listado REPSAL 

vigente al 08/03/2024. 
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7.1 INTEGRIDAD 

 

 

 
 
7.2 INFORMACIÓN DE PRENSA NEGATIVA 

No se detectó información de prensa negativa. 

 

 

 

 

7- INTEGRIDAD 
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8.1 DATOS CONTABLES  

 

 

  

8- Estados Contables 
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PROSHALE ARGENTINA S.R.L. 

 

FIDELITAS ®            39/48 
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SITUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL  

Para el análisis de la situación económica financiera y patrimonial de la Empresa se utilizaron los Estados Contables 

correspondientes a los ejercicios 2020, 2021 y 2022 (fecha de cierre 31/12) expresados en pesos argentinos. 

Información auditada sin salvedades. 

Principales indicadores 

Económicos: 

 Las Ventas del ejercicio cerrado 12/2022 alcanzaron a un total de $2.239 Millones vs $2.055 Millones en el 

ejercicio anterior, evidenciándose un incremento interanual del 8.95%. 

 Los Gastos de Estructura disminuyeron en su incidencia sobre las Ventas pasando del 15.27% al 12.23%, y 

los Costos Directos hicieron lo propio pasando del 78.58% al 64.42%.  

 En la parte no operativa del cuadro de resultados imputaron Ingresos por $2.9 Millones (0.13% s/ventas) 

imputados a Otros Ingresos sin Especificar y Egresos por $474.9 Millones (21.21% s/ventas) imputados a 

Resultados Financieros y por Tenencia (Incluye RECPAM). 

 De acuerdo con lo expuesto en los párrafos precedentes, se registró una Ganancia Final de $3.6 Millones 

(0.16% s/ventas) vs la ganancia de $31.9 Millones (1.55% s/ventas) en el ejercicio anterior. 

En resumen, la compañía presentó a 12/2022 alza de ventas, caída de costos directos y de Gastos de Estructura, 

presentando una marginal ganancia final. 

Financieros.  

 El indicador de Liquidez Corriente pasó de 2.37 a 1.96, manteniéndose en valores adecuados. 

 El Capital de Trabajo fue $596.6 Millones equivalente al 41.13%, siendo algo adecuada la conformación. 

En resumen, la situación financiera resultó satisfactoria, con adecuado nivel de liquidez y Capital de Trabajo en algo 

buena conformación. 

Patrimoniales: 

 El Patrimonio Neto a 12/2022 fue $794.7 Millones vs $492.5 Millones en el ejercicio anterior. Del total del PN 

$2.2 Millones corresponden a Capital y Ajuste de Capital, siendo escasa la conformación. 

 La estructura de financiamiento mostraba que el Pasivo representaba el 45.20% del Activo siendo Deudas 

Comerciales a Corto plazo (85.63% del Pasivo Total) y Deudas Fiscales a corto plazo (7.19% del Pasivo Total) 

las principales fuentes de apalancamiento.  

 La Solvencia Patrimonial incrementó de 0.63 a 1.21, ingresando en valores altos y el Endeudamiento 

Corriente disminuyó de 0.88 a 0.82, continuando en valores bajos. 

En resumen, la situación Patrimonial resultó satisfactoria con bajo Endeudamiento Corriente y alta Solvencia, pero 

escasa capitalización. 
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8.2 ANÁLISIS VERTICAL 
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8.3 ANÁLISIS PATRIMONIAL 
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8.4 ANÁLISIS DE RENTABILIDAD 
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8.5 ANÁLISIS FINANCIERO 
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8.6 ANÁLISIS DE FLUJO DE FONDOS 
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8.7 CÁLCULO DE CAPACIDAD DE CONTRATACIÓN 
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8.8 SCORE DE BALANCE 

 


