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1.1 CALIFICACIÓN Y EVALUACIÓN  

 

 

Según políticas de calificación de PAN AMERICAN ENERGY SL SUC. ARGENTINA 

 

  

1.1

1.1.1

1.1.2

1.1.3

1.1.4

1.2

1.2.1

1.2.2

1.2.3

1.3

98%

4

0.490 0.727 0.727 0.963 0.963 1.200

2.000 1.500 1.500 1.000 1.000 0.500

0.900 1.200 1.200 1.500 1.500 1.800

0.200 0.267 0.267 0.333 0.333 0.400

0.020 0.073 0.073 0.127 0.127 0.180

0.030 0.087 0.087 0.143 0.143 0.200

57%

1 Cumplimiento Previsional y Fiscal 39 40

2 17 30

Tipo de Empresa

2.3.2

0.490

6.1

98% 10.0% 1.0

Situación Económico-Financiera 57% 90.0% 5.1

0.020

0.030

Puntaje Obtenido

Endeudamiento Corriente

Índice de liquidez

Rentabilidad Bruta:

Ebit

Rentabilidad Neta

Pago de sueldos y remuneraciones.

2.1.1

2.1.2

2.2.1

2.3.1

x

x

x

0.900

0.200

Solvencia 

No Aplica

No cumple / No 
posee / No cedio 

información         
(0)

Con irregularidades 
/ sin planes de 
regularización / 

cedió información 
parcial

(1)

No aplica por que 
contrata 

monotributistas.
(2)

Están inscriptos en 
moratorias, planes 
de pagos, etc. y 

paga
(3)

Se detectan caso 
de atraso 
puntuales 

(4)

No se detectan 
desvíos 

(5)

1. Cumplimiento de Obligaciones Previsionales e Impositivas
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X

Presentación y pago de aportes y contribuciones F-931 X
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1.2. CONCLUSIÓN:  

 

 

 

 

LÍMITE DE COMPRA 
(30% sobre ventas) VENTAS BALANCE VENTAS POST-

BALANCE 

Ventas ARS 1 198 984 028 ARS 908 854 183 

Límite de compra ARS 359 695 208 ARS 272 656 255 

 

MEGA TECH S.A. es una empresa registrada en el año 1997, cuenta con 25 años de trayectoria, con domicilio 

legal en la Ciudad Autónoma de Buenos Aires, estando dedicada principalmente a la prestación de servicios 

profesionales IT. Sus accionistas son: TELMA SMURRA (35%), LEW HECTOR (30%), SARDO MARIA CLAUDIA 

(17.5%), FERNANDEZ MARIANO EMMANUEL (8.75%) y FERNANDEZ PATRICIO ALBERETO (8.75%). Operan 

bajo normas de calidad ISO 9001-2015. Según el Form.931 12/2022 cuentan con 214 empleados registrados. 

Tienen afiliación vigente con ASOCIART ART. No presenta sanciones laborales publicadas en el listado 

REPSAL. Se observa el último periodo impago y un período con pago parcial de Aportes y Contribuciones a la 

Seguridad Social. Según el informe de Estado de Deuda de la Agencia de Recaudación de la Provincia de 

Buenos Aires, es un Contribuyente sin Deuda. Opera normalmente con los bancos, sin informarse cheques 

rechazados por Sin Fondos. No se detectaron Notas de Prensa Negativa, ni eventos de integridad.  

El ejercicio cerrado a 02/2022 mostró una exigua performance económica por 3° año consecutivo, con alza 

de Ventas (23% variación interanual), leve disminución de Costos Directos y Gastos de Estructura, y 

contabilizando Egresos Netos (5% s/ventas) afectados a Resultados Financieros y por Tenencia, 

permitiéndoles obtener un ajustado Resultado Final de 2.24% s/ventas vs el también exiguo 1.18% s/ventas 

en el ejercicio anterior. Financieramente, el panorama resultó dispar, manteniendo un satisfactorio nivel de 

Liquidez (aunque cayó de 1.81 a 1.59), pero con un Capital de Trabajo algo ajustado (25.8% s/Activo). La 

situación Patrimonial resultó satisfactoria a pesar del aumento del Pasivo (también hubo un alza del PN), 

manteniendo adecuados parámetros de Solvencia (cayó 1.52 a 1.13) y bajo Endeudamiento Corriente 

(aumentó de 0.54 a 0.83), pero con algo escasa capitalización. Las ventas post balance (9 meses) proyectan 

un mínimo aumento del 1% interanual. 

De acuerdo con los datos analizados, la compañía no presenta mayores inconvenientes, pero sugerimos 

operar con cierta cautela ante su exigua Rentabilidad Final. 
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2.1 CONSTITUCIÓN / ESTATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS/ ESTATUTO 

 

 

 

Razón Social MEGA TECH S.A. 

CUIT 30-68902306-8. 

Domicilio AV. BELGRANO 4065, (1210), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES, 
ARGENTINA 

Posibles teléfonos 1143714123 - 1143736820 - 43639999 - 41034150 
Actividad 620900 - SERVICIOS DE INFORMÁTICA N.C.P. 

262000 - FABRICACIÓN DE EQUIPOS Y PRODUCTOS INFORMÁTICOS 
465100 - VENTA AL POR MAYOR DE EQUIPOS, PERIFÉRICOS, 
ACCESORIOS Y PROGRAMAS INFORMÁTICOS 
477490 - VENTA AL POR MENOR DE ARTÍCULOS NUEVOS N.C.P.  

Forma Jurídica SOC. ANONIMA 
 

Fecha de Inscripción 14/01/1997 

Fecha de Contrato Social 06/01/1997 

Capital $ 1 000 

Patrimonio neto al 2022 $ 241 921 236 

Cantidad Empleados 214 (Fuente: Empresa). 

Domicilio Legal AV. BELGRANO 4065, (1210), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES, 
ARGENTINA 

Domicilios vinculados BELGRANO,AV. 4067, (1210), CAPITAL FEDERAL, CAPITAL Y GBA 
NORTE 
JOSE LEON CABEZON 3298 
LAVALLE 01590, (1048), CAPITAL FEDERAL 
LAVALLE 01634, (1048), CAPITAL FEDERAL 
AZOPARDO 1486, (1107), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES, 
ARGENTINA 
GRIVEO 2646, (1419), CAPITAL FEDERAL, CAPITAL Y GBA NORTE 
CUTER LUISITO 272 CAPITAL, NO INFORMADO, ARGENTINA 
BELGRANO AV. 4063 - BARRIO: ALMAGRO, (1210), CIUDAD 
AUTONOMA DE BUENOS AIRES, ARGENTINA 

 

 

2- Datos Organizacionales  
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2.2 RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

MEGA TECH S.A. cuenta con 25 años de trayectoria y experiencia en servicios de similares características, 

incluyendo entre sus clientes a empresas referentes del mercado, ya sea tanto a nivel estatal como privado, 

ofreciendo de esta manera acabadas pruebas de eficacia y eficiencia en la provisión de los servicios requeridos. 

Trabajan cada día para superarse, implementando en forma constante actividades de mejora continua en todos sus 

procesos con el objetivo de lograr una mayor eficiencia y satisfacción del cliente. Este es el motivo por el cual en la 

Visión de su empresa se declara que MegaTech quiere “Ser el socio estratégico reconocido y elegido en la 

prestación de servicios y soluciones IT” su Sistema de Gestión de la Calidad, avalado por la Norma ISO 9001-2015, la 

cual cabe destacar han recertificado año a año, posee especial trascendencia tomando en cuenta que describe 

como su principal objetivo y alcance la: “comercialización, ensamblado, instalación, reparación, mantenimiento, 

mesa de ayuda y servicio de atención al cliente de equipos de tecnología de la información”. 

Fuente: Empresa 
 
 
 

2.3 MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

No se detectó información.  

 
 
 

2.4 INFORMACIÓN ADICIONAL / DATOS DE INTERÉS 

2.4.1 Certificado Fiscal para Contrataciones de la Administración Nacional 

Información no proporcionada por la empresa.  
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2.4.2 Constancia de inscripción AFIP/IIBB/Ganancias  
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Fuente: Empresa 
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2.5 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 

 

 
 
 

2.6 ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 

 
Fuente: Empresa 
 
 
 

2.7 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES 

2.7.1 Socios / Accionistas 

Razón Social Nacionalidad/País Tax ID % 

TELMA SMURRA Argentina 27-10088396-7 35.00 

HECTOR LEW Argentina 20-12128148-2 30.00 

MARIA CLAUDIA SARDO Argentina 27-14432246-6 17.50 

PATRICIO ALBERTO FERNANDEZ Argentina 20-29867645-2 8.75 

MARIANO EMMANUEL FERNANDEZ Argentina 20-26932888-7 8.75 
Fuente: Medios externos de consulta. 
 
 
2.7.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas 

No se detectó información.  
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2.7.3 Directivos 

Nombre y Apellido Nacionalidad/País Tax ID Cargo 

HECTOR LEW Argentina 20-12128148-2 Presidente 

TELMA SMURRA Argentina 27-10088396-7 Vicepresidente 

MARIANO EMMANUEL FERNANDEZ Argentina 20-26932888-7 Director 

PATRICIO ALBERTO FERNANDEZ Argentina 20-29867645-2 Director Suplente 
Fuente: Empresa. 
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2.7.4 Antecedentes de Principales Directivos 

 

 

 

 No se registran cheques rechazados en cuentas Personales 
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2.8 ACTIVOS  

2.8.1 Inmuebles 

No se detectó información.  

 
 
2.8.2 Rodados 

No se detectó información.  

 
 
 

2.9 PUBLICACIONES OFICIALES 

Provincia: Fecha: 24/08/2022 
MEGA TECH SA CUIT 30689023068 Hace saber por un dia que en Acta de Asamblea Ordinaria Unanime de Accionistas de 
fecha 22 de Octubre de 2021 se resolvio que el Directorio quede integrado como sigue: Presidente: Hector Lew DNI 12128148; 
Vicepresidente: Telma Smurra DNI 10088396; Director: Mariano Emmanuel Fernandez DNI 26932888 Director Suplente: 
Patricio Alberto Fernandez DNI 29867645 Todos con domicilio especial en Belgrano 4065 Ciudad Autonoma de Buenos Aires 
Nicolas Pedro Enrique Lagos T 124 F 780 CPACF Autorizado segun instrumento privado Acta de Asamblea Ordinaria Unanime 
de Accionistas de fecha 22/10/2021 NICOLAS PEDRO ENRIQUE LAGOS T : 124 F : 780 CPACF e 24/08/2022 N 65532/22 v 
24/08/2022 
 
Provincia: Fecha: 05/10/2020 
MEGA TECH S.A. CUIT 30689023068 Hace saber por un dia que en Asamblea General Ordinaria Unanime de Accionistas de 
fecha 20 de Enero de 2020, se resolvio que el Directorio quede integrado como sigue: Presidente: Hector Lew, DNI 12.128.148; 
Vicepresidente: Telma Smurra, DNI 10.088.396; Director: Mariano Emmanuel Fernandez, DNI 26.932.888; Director Suplente: 
Patricio Alberto Fernandez, DNI 29.867.645, todos con domicilio especial en Belgrano 4065, Ciudad Autonoma de Buenos 
Aires. Nicolas Pedro Enrique Lagos T° 124 F° 780 CPACF autorizado segun instrumento BOLETIN OFICIAL Nº 34.489 - Segunda 
Seccion 42 Lunes 5 de octubre de 2020 privado Acta de Asamblea General Ordinaria Unanime de fecha 20/01/2020. 
Autorizado segun instrumento privado Acta de Asamblea General Ordinaria Unanime de fecha 20/01/2020 NICOLAS PEDRO 
ENRIQUE LAGOS - T°: 124 F°: 780 C.P.A.C.F. e. 05/10/2020 N° 43854/20 v. 05/10/2020 
 
Provincia: CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES Fecha: 28/03/2018 
MEGA TECH S.A. Se rectifica edicto publicado 21/3/18 - T.I. 18134/18 - Desig. Autoridades. Domicilio especial BELGRANO 
4065, CABA. Autorizado segun instrumento privado Acta de Asamblea General Ordinaria de fecha 14/02/2018 NICOLAS 
PEDRO ENRIQUE LAGOS - T°: 124 F°: 780 C.P.A.C.F. e. 28/03/2018 N° 20111/18 v. 28/03/2018 
 
Provincia: BUENOS AIRES Fecha: 21/03/2018 
MEGA TECH S.A. EDICTO MEGA TECH S.A. Hace saber por un dia que en Asamblea General Ordinaria de Accionistas de fecha 
14 de Febrero de 2018, se resolvio que el Directorio quede integrado como sigue: Presidente: Hector Lew DNI 12.128.148; 
Vicepresidente: Telma Smurra DNI 10.088.396; Director: Mariano Emmanuel Fernandez DNI 26.932.888 Director Suplente: 
Daniel Gutierrez DNI 18.252.198. Todos con domicilio especial en Libertad 4065, Ciudad de Buenos Aires. Nicolas Pedro 
Enrique Lagos Tº 124 Fº 780 CPACF Autorizado segun instrumento privado Acta de Asamblea General Ordinaria de fecha 
14/02/2018 NICOLAS PEDRO ENRIQUE LAGOS - T°: 124 F°: 780 C.P.A.C.F. e. 21/03/2018 N° 18134/18 v. 21/03/2018 Fecha de 
publicacion 21/03/2018 
 
 

OTRAS PUBLICACIONES 

Megatech dona impresoras 3D al Hospital de Niños Pedro de Elizalde 
Fuente: prensariotila.com Fecha: 18/06/2022 
Las posibilidades que brinda una impresora 3D, creando objetos a medida y personalizados son inmensas, ampliando las 
fronteras de la experimentación y capacitación. En el campo de la medicina brinda la planificación pre-quirúrgica de patologías 
complejas, el modelado anatómico a escala real del problema a resolver, facilita conocer la anatomía alterada y -mediante la 
realización del simulacro pre-quirúrgico- proporciona una mejor comprensión de la enfermedad. 
Conscientes de su creciente importancia para la medicina, tres empresas pertenecientes al Buenos Aires Tech Cluster (CTL, 
Datastar y Megatech) donaron tres impresoras 3D al Hospital de Niños Pedro de Elizalde, las cuales significan un gran avance 
para los departamentos de Neurocirugía, Traumatología y Emergentología y permitirán equipar la sala de simulación y 
planificación quirúrgica en pos de obtener mejores resultados en tiempo record. 
Hector Lew, CEO de MegaTech y miembro de la Asociación Civil Casa Cuna, recalc: ‘Si bien los profesionales vienen trabajando 
con maquetas de impresión 3D, contar con impresoras propias dentro de la institución facilitará la independencia y 
optimización de tiempos para la generación de materiales didácticos’. 
El objetivo de la donación es realizar modelados anatómicos, hacer planificación quirúrgica y desarrollar nuevas tecnologías 
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para capacitar a médicos y residentes. 
Por su parte, el Dr. Javier Indart, director del Hospital de Niños, comenta: ‘El servicio de neurocirugía podrá aprovechar esta 
tecnología para cirugías complejas y de larga duración como craneosinostosis y escoliosis severas. También la representación 
de modelados generados por imágenes a través de la tomografía computada, podría generar una representación 
tridimensional para la planificación quirúrgica lo que permite mejorar  los tiempos quirúrgicos, estimar posibles 
complicaciones y mejorar los resultados estéticos’. 
Esta iniciativa encarada desde la Asociación Casa Cuna incluyó la planificación y organización de un taller de modelado e 
impresión 3d dictado por la empresa Trimaker, especialistas en esta tecnología, para los médicos responsables del centro de 
simulación para capacitación de diversos residentes y de las especialidades de Traumatología, Cardiología o Emergentología. 
Dicha capacitación fue realizada por Tomás Baldi, del equipo de Trimaker, en la cual se llevó adelante una explicación integral 
del proceso de impresión 3D desde cero haciendo uso de una impresora 3D Cosmos II desarrollada por la empresa. 
Estas iniciativas refuerzan el rol fundamental que posee la responsabilidad social empresarial en la comunidad. Estos 
proyectos enfocados en potenciar las herramientas tecnológicas, innovar y transformar, generan acciones y valores positivos 
que acercan a las compañías con instituciones y personas que requieren del apoyo y la solidaridad empresarial para garantizar 
una mejor calidad de vida, además de influir en la repercusión de este tipo de acciones desde otras compañías para la 
sociedad. 
 
4 consejos de MegaTech para que tu pyme sea competitiva 
Fuente: factorypyme.thestandardit.com Fecha: 16/05/2022 
El CEO de MegaTech comparte su experiencia al frente de una empresa que está cumpliendo un cuarto de siglo como 
referente del sector. Hace 25 años atrás nacía MegaTech como un desprendimiento de Stylus SA -al día de hoy, uno de los 
mayoristas de informática más grande del país- y con el objetivo de desarrollar el nicho de servicio técnico, cubrir garantías de 
las marcas que el mayorista comercializaba y así, ofrecer al mercado una mejor experiencia post venta. 
Aquella empresa que comenzó en 1997 con seis personas en un local de Tribunales en pleno centro porteño, con algunas 
herramientas y unas pocas computadoras, logró alcanzar entre fines del 2014 y 2015, más de quinientos colaboradores y tres 
sitios de operación y contingencia, uno en el barrio de Almagro y otros dos en el Distrito Tecnológico, dando asistencia y 
soporte los siete días de la semana, las 24 horas del día. 
Al día de hoy, brinda asistencia y soporte IT a los principales referentes del mercado tanto privados como nacionales. 
“Sin embargo, el camino no fue para nada fácil. En aquella época donde en Argentina un 1 $ equivalía a 1 U$D, pudimos pagar 
la inversión inicial con trabajo y esfuerzo durante los primeros dos años. Pero las crisis que atravesaron al país nos obligaron a 
sortear una gran cantidad de obstáculos, empezando por la famosa crisis del 2001, que impactó fuertemente en Mega Tech: el 
corralito bancario que congeló las cuentas y depósitos de muchos argentinos, dejó a la empresa sin recursos”, explica Hector 
Lew, Gerente General de MegaTech S.A., y quien también fue el fundador y accionista junto a Alberto Fernández. 
En este sentido, menos del 5% de las Pymes subsisten más allá de los 10 años, y pocas empresas cumplen 25 años con la 
misma razón social, con las mismas cuentas bancarias y una trayectoria en el mercado reconocida y valorada por sus clientes 
y proveedores, tal como lo hizo MegaTech. 
Frente a ello, y para continuar de pie y seguir en carrera, el empresario Pyme da una serie de recomendaciones para 
mantenerse en el mercado creciendo cada día más: 
Ser flexible, saber adaptarse y poder reconvertirse: la tecnología cambió mucho a lo largo de los últimos 25 años y frente a ello, 
muchas de las empresas que existían entonces, hoy ya no están o se reconvirtieron. Tal es el caso de Texas Instruments, IBM, 
Compaq -hoy HP-, Movicom y Unifón -hoy Movistar-, y hasta de sistemas operativos que aparecieron y desaparecieron con el 
paso de los años. Así también, y a partir de un mundo que se volvió global, por ejemplo, los celulares dejaron de ser teléfonos 
para ser computadoras móviles. 
Mirar permanentemente la gestión,monitorear los indicadores económicos y financieros, el flujo de caja: un punto esencial 
para todo emprendimiento y sobre todo en Argentina, donde la economía puede ser muy inestable y variar constantemente. 
Ser estratégico: “mirar el árbol y el bosque”, no perder de vista la visión, el norte ni segmento en el cual la empresa se 
desarrolla, estar atento al mundo, sus tendencias y mirando hacia dónde va la tecnología. 
Armar un buen equipo de trabajo: no existe una sola persona que pueda hacer todo el trabajo. La gestión del equipo y de los 
recursos humanos es clave para el crecimiento de una empresa, hay que aprender a delegar, desarrollar al equipo y ser un 
buen administrador de todos los recursos disponibles. Siguiendo este camino y dichos consejos, MegaTech, logró certificar 
ISO 9001 en el año 2004 apostando a la excelencia y calidad de sus servicios, manteniéndolo a lo largo de estos años. En el 
año 2015 hizo un split derivando a una nueva compañía el negocio de garantías para hacer foco en la prestación de servicios 
profesionales IT en el mercado corporativo y la administración pública. 
A su vez, por medio de una Licitación Pública Internacional en la que se presentó una de las marcas que representaban, pudo 
ser la primera empresa nacional con más de 100 centros de servicio en todo el territorio de la República Argentina. Así 
también, en el año 2014 empezaron a distribuir hardware y a los dos años fueron el Partner número uno en la Argentina de una 
de las principales marcas del mercado. 
“El trabajo nunca termina y por el contrario el camino probablemente se ponga cada vez más difícil. De cara al futuro, 
apuntamos a transformarnos y volvernos digitales, con foco, especialización, excelencia y valor agregado. Seguir innovando en 
los nichos de negocio donde podamos agregar valor, diferenciándonos de la competencia por la calidad de los servicios que 
prestamos. En 2021 abrimos una nueva unidad de negocios de Ciberseguridad y Ciberinteligencia; actualmente tenemos 
alianzas con los principales players del mercado y a partir de ello, buscaremos ampliar nuestro portfolio de productos y 
servicios en este segmento”, finaliza Hector Lew. 
 
Cómo es crear un negocio en la Argentina: desafíos y consejos de cuatro emprendedores 
Fuente: www.forbesargentina.com Fecha: 14/04/2022 
as dos palabras en las que coinciden los emprendedores a la hora de definir cómo empezar un nuevo negocio en Argentina: 
“Un desafío”, las dos palabras en las que coinciden los emprendedores a la hora de definir cómo empezar un nuevo negocio en 
la  Argentina. Un país con condimentos especiales, algunos positivos y otros no tanto.  
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En el país existe un mercado amplio abierto a nuevas idea e innovaciones pese a los obstáculos que hay que sortear. Hay un 
mar de talento con profesionales de altísima calidad y, por sobre todo, el ADN resiliente impuesto por naturaleza en los 
argentinos. 
De todos modos, resulta fundamental saber a qué se enfrentarán quienes decidan y se animen a dar ese paso en el país. 
¿Realmente están dispuestos a hacerlo? Las dos caras del mundo emprendedor pueden ser aterradoras en un comienzo. Sin 
embargo, otorga una gimnasia única para los negocios. 
Héctor Lew, CEO de MegaTech, empresa especializada en tecnología, capaz de brindar servicios profesionales y desarrollo 
web y mobile, sostiene que para emprender “tenés que estar dispuesto a poner en juego la estabilidad económica, tiempos de 
ocio, altibajos de trabajo y el impacto emocional”. 
En una misma línea, Franco Forte, CEO y confundador de Mudafy, la proptech que está cambiando la forma de comprar y 
vender una propiedad mediante innovación tecnológica y asesoría personalizada en todo el proceso, dice que “es importante 
entender que para encontrar el placer y la plenitud de ver materializado lo que uno tanto deseaba y buscaba, será necesario 
enfrentar antes desafíos y problemas de todo tipo, ya que empezar desde cero es estar en una constante prueba y error, lo que 
en algunos casos puede volverse frustrante”. 
En este sentido, un emprendedor, conforme va recorriendo el camino va encontrándose con distintos desafíos: 
. Producto: Cómo hacer para desde una idea lograr llevarlo a un producto real inicial; y luego la necesidad de ir adaptando el 
mismo según los avances tecnológicos y necesidades de los clientes 
.  Ventas: Cómo desde un producto inicial e incipiente, generar las primeras ventas y luego trabajar en la retención y 
crecimiento escalonado. 
.   Equipo: Este es uno de los puntos más importantes a la hora del crecimiento. Contratar los primeros empleados, delegar 
tareas y entender que pueden haber mejores formas de hacer el trabajo que como lo hace uno; y una vez armado un equipo, el 
poder del liderazgo. 
.   Capital semilla: Conseguir los primeros fondos necesarios y luego poder gestionar correctamente los flujos de efectivo. 
.  Emocionalidad: Ser resiliente, paciente y sostenedor. 
Respecto a esto último, Juan Cruz Gotta, CEO de la app de Libro de Pases, indica que si las motivaciones están claras, siempre 
se va a encontrar la forma de avanzar: “Allí está la clave, ya que cuando las cosas se ponen difíciles, recordar el porqué es lo 
que muchas veces te vuelve a poner en el camino correcto”.  
Por su parte, Forte señala que ”ser apasionado por los desafíos y encontrar en los problemas y las cosas que salen mal, una 
motivación infinita para hacer las cosas mejor es indispensable”. 
En esta gran aventura de emprender, “avanzar en el camino rodeado de personas que lo hagan aunque sea un poco más 
ameno y te motiven a seguir es fundamental. Si bien la independencia que te da el emprender es uno de los mayores 
beneficios de este mundo, dicha palabra no significa hacerlo solo”, comenta Sole Silva, importadora y exportadora de telas. 
Frente a todo ello, “el salir de la zona de confort constantemente es uno de los mejores caminos para crecer y entender que es 
lo que realmente te gusta”, indica Gotta, de Libro de Pases. Sin embargo, para lograr el éxito es necesario en algún punto “estar 
preparado”. 
“La experiencia de trabajar en una startup puede ser una ayuda invaluable para poder aumentar las probabilidades de éxito al 
desarrollar un emprendimiento propio”, explica el CEO de Mudafy. En este sentido, y tal como expresa el CEO de Megatech, “el 
camino no es 100% seguro nunca para el emprendedor, pero con un buen background de conocimiento, orden e ideas claras e 
innovadoras, probablemente se pueda disminuir el porcentaje de error que vayas a tener”. 
Pese a los obstáculos que se interpongan en el camino, los empresarios coinciden en que emprender es una experiencia única, 
llena de aprendizajes que muy probablemente no se consigan en un trabajo en relación de dependencia tradicional y que 
quedan en la persona para siempre. 
 
Buenos Aires Tech Cluster, el grupo de empresas que busca impulsar al Distrito Tecnológico 
Fuente: www.ambito.com Fecha: 06/05/2021 
El conglomerado de compañías promueve el desarrollo del sector en la Ciudad. En diálogo con ámbito, su representante, 
Héctor Lew, analiza los puntales del proyecto y sus perspectivas a futuro. 
En las últimas décadas, las industrias tecnológicas se convirtieron en jugadores clave de la economía global. Su vertiginoso 
crecimiento y dinamismo, sumado al impacto positivo que generan en muchas comunidades, se traducen en interesantes 
propuestas tanto laborales como de desarrollo e inversión. 
Ante este escenario, en 2008 la Ciudad creó en Parque Patricios y Nueva Pompeya el Distrito Tecnológico, uno de los cinco que 
existen actualmente (también están el Audiovisual, el Deportivo, el de Diseño y el de la Artes). Se trata de un polo urbano 
ideado con un doble fin: seducir a las compañías del sector y potenciar y poner en valor a los barrios de la zona sur, la más 
desigual de CABA. Para eso, se ideó un régimen que contempla exenciones de impuestos y diversos beneficios para las 
firmas. 
De allí nació "Buenos Aires Tech Cluster", un grupo de empresas tecnológicas -Mercado Libre, Megatech y Vistage son algunas 
de ellas- que desde hace dos años "busca abarcar a todos los actores e interlocutores que trabajan en la transformación digital 
y en la innovación a través de la sinergia y el networking desarrollado por algunas empresas dentro de Distrito Tecnológico", en 
palabras de Héctor Lew, representante del Buenos Aires Tech Cluster y gerente general de Megatech. 
Relanzamiento 
La Ciudad relanzó el Distrito Tecnológico en marzo pasado, anunciando cambios en la legislación vigente y nuevos beneficios 
para las compañías que se radiquen en la Comuna 4, incluyendo exenciones impositivas hasta 2035, no solo para las 
empresas sino también para instituciones educativas. Actualmente, operan en la zona 326 firmas de tecnologías de la 
información y comunicación (TIC) y software, entre otros rubros. 
En diálogo con ámbito, Lew analiza el impacto de esa medida: "Más allá de los beneficios fiscales, nos permite abrir las 
puertas a que haya colaboración entre las empresas, y generar un acercamiento a la comunidad. Todo Parque Patricios se va 
modificando en cuanto a infraestructura y fisonomía a partir de este trabajo en conjunto. Se trata de acercar, de alguna 
manera, a las empresas a la comunidad y el barrio; a partir de eso se beneficia el conjunto entero". 
"El Distrito en sí nos da la posibilidad de sinergizar y colaborar entre las empresas y las universidades radicadas. La 
'coopetencia' es algo que últimamente está de moda, y refiere a la colaboración entre las empresas. Algunas de las que 
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empezamos a trabajar en proyectos de innovación en el distrito nos dimos cuenta que teníamos que hacer algo más allá. Es un 
marco excepcional que, además de que competimos por algunos clientes y por servicios que damos, nos ha permitido 
encontrar espacios colaborativos, en los cuales podemos proyectar acciones en común", explica. 
Tender puentes 
Esa sinergia a la que refiere Lew no queda únicamente en palabras o modelos teóricos, sino que tiene una aplicación 
pragmática. Por ejemplo, el año pasado, ante la irrupción de la pandemia de Covid-19, siete empresas -cinco de ellas 
asentadas en el Distrito Tecnológico- fabricaron con impresoras 3D máscaras faciales que fueron donadas a hospitales y 
barrios vulnerables de la Ciudad. 
La actividad solidaria sirvió como pilar para nuevos emprendimientos. Lew cuenta: "Las cinco empresas del distrito que 
participamos en esa iniciativa estamos llevando adelante un proyecto de empleabilidad con la gente del Barrio Zavaleta, para 
capacitar a 30 jóvenes de entre 18 y 24 años y asegurar después su primer empleo. Es hacer que un montón de gente acceda a 
la tecnología. El distrito nos da ese marco". 
En este sentido, desde Buenos Aires Tech Cluster destacan el impacto positivo que tiene el desembarco de empresas y la 
buena recepción por parte de la comunidad. "Trabajamos en conjunto. Hicimos recorridas entre empresas y vecinos para ver 
qué mejoras se pueden introducir en espacios deportivos y culturales. Hay una empresa que abrió un espacio de arte dedicado 
a artistas jóvenes. Los vecinos no están viendo esto como una invasión de empresas que atenta contra la paz del barrio, sino 
que, al contrario, lo dinamiza; lo moderniza. Estamos tejiendo relaciones que se van a potenciar en el tiempo", destaca. 
Visión de futuro 
Pero más allá de beneficios territoriales para el barrio y económicos y de desarrollo para las empresas, hay un factor clave que 
interesa en especial a la economía en su conjunto: el ingreso de divisas. Lew dice: "El sector tecnología es un sector que está 
creciendo en exportaciones y que trae dólares, que es lo que el Estado necesita. Las empresas de tecnología tienen beneficios, 
pero, además, son una de las industrias que más puestos de trabajo generan. Los desafíos son conseguir que los recursos que 
hoy en día se capacitan trabajen para la Argentina y no para el exterior". 
Según el informe Argenomics III, elaborado por Argencon, las industrias del conocimiento representan hoy en Argentina el 8% 
de las exportaciones nacionales, y ocupan el tercer lugar en el ranking de sectores, solo superadas por la exportación de los 
complejos oleaginoso y cerealero. Esto significó, en 2020, exportaciones por u$s5,8 mil millones. 
Sobre este punto, el gerente afirma que "hay mucha gente que se va por el tipo de cambio o por la oferta que existe afuera para 
programadores o desarrolladores. El desafío es que desde nuestro país es que podamos darles una oferta de trabajo 
equiparable. Eso implica apostar en capacitación. Necesitamos recursos que hoy en día son escasos". 
"Somos empresas modernas que contratan a un montón de gente joven. Eso nos obliga a ofrecer un valor agregado más allá 
de lo que es el trabajo. Hacia adentro de las empresas se están motorizando un montón de proyectos sociales; hay un montón 
de gente que va al trabajo no solo a trabajar, sino que desarrolla un proyecto personal que lo puede asociar a inquietudes 
sociales o culturales. Creo que eso es muy importante", explica Lew. 
Por último, y con respecto a la instalación del cluster en el sector, opina: "La recepción es excelente. Tenemos empresas de 
primer nivel como Mercado Libre, Santander. También hay empresas del distrito que se están sumando, junto con cámaras 
empresariales. Nos inscribimos formalmente como asociación civil sin fines de lucro. Ya tenemos una alianza con los clusters 
de Monterrey, de México y con el de Estonia. Nos apoyan empresas de primera línea y universidades como la de San Andrés y 
la del Salvador, entre otras. Estamos convocando a todos los actores que tienen que ver con la transformación y la innovación 
en tecnología". 
 
El crecimiento del empleo, otro motor de esta década 
Fuente: www.clarin.com Fecha: 08/12/2016 
Es diseñador gráfico, programador Cobol y psicólogo social. Pero por sobre todo, Héctor Lew (57), es un emprendedor. Eso le 
permitió montar una empresa de servicio y soporte técnico informático que grafica el crecimiento del empleo en la Ciudad. En 
1997, Mega Tech tenía 7 empleados; en 2007 eran 116, y hoy son 510. “Cuando aparece un nuevo cliente, lo tomo como un 
proyecto. Si un técnico puede hacer seis reparaciones por día, no le pido más. Tomo tantos técnicos como el proyecto 
requiera”, cuenta. Y Mega Tech ofrece soporte técnico para empresas y distribuidoras de la talla de Telefónica, el Banco 
Santander-Río, Okidata o Samsung. 
Lew dice que empezó a trabajar con computación por casualidad, vendiendo un soft para adaptar sistemas de impresión de 
Mac a las PC. Así terminó como gerente de ventas de un distribuidor que, a su vez, le propuso fundar una empresa de servicio 
técnico. Así nació Mega Tech. “Trabajábamos para los principales fabricantes, arreglando equipos en garantía. Después nos 
contrataron para tercerizar sus servicios de post venta”, cuenta Lew. En la crisis de 2001, vio una oportunidad: “Como nadie 
invertía ni hacía importaciones, monté un laboratorio de ingeniería electrónica para repararle a los mayoristas el material que 
les devolvían porque estaba roto”. 
En 2004, la empresa certificó la norma ISO 9001. “Además, aprovechamos las herramientas que ofrece el Estado. En el caso de 
la Ciudad, nos asentamos en el Distrito Tecnológico y obtuvimos beneficios fiscales. Por otra parte, invertimos en 
capacitación, porque si no es difícil sostenernos en el mercado de la tecnología. Damos todos nuestros servicios basados en 
capital humano y nuestro personal es nuestro mayor capita l”. 
 
Mega Tech inauguró un nuevo Contact Center en Argentina 
Fuente: tynmagazine.com Fecha: 25/08/2014 
Mega Tech inauguró nuevas oficinas de atención al cliente ubicadas en el distrito tecnológico de Parque Patricios. Con una 
dimensión de 500m2, albergarán al Departamento Comercial, Oficina de Proyectos, Gerencia de Servicios y 90 nuevas 
posiciones de Mesa de Ayuda/Contact Center de la empresa. 
Con la apertura de la unidad de Contact Center, la firma busca ampliar proporcionalmente la capacidad de oferta de Servicios 
de Outsourcing y Delivery, que actualmente gestiona un total de 300 recursos aproximadamente. 
Estará equipado con herramientas tecnológicas de última generación, con el objetivo de expandir la oferta de soluciones de 
Contact Center, Help Desk y Acceso Remoto, aplicando las mejores prácticas internacionales del mercado. 
La presentación estuvo honrada por la presencia de Autoridades del Gobierno de la Ciudad de Buenos Aires y funcionarios del 
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Centro de Atención al Inversor del Distrito Tecnológico. Carlos Pirovano, Subsecretario de Inversiones del GCBA; Hector Lew, 
Director General de Mega Tech S.A fue uno de los invitados destacados, junto con los principales clientes del mercado 
corporativo de la empresa. 
“Es gratificante que empresas Nacionales como Mega Tech S.A. sumen iniciativas que aporten valor a la estrategia del GCBA 
para Invertir en el Distrito Tecnológico y un orgullo que su nivel de servicio sea comparable con estándares internacionales” 
aseguró Carlos Pirovano. 
Por su parte  Hector Lew, mencionó que la satisfacción de la apertura de este nuevo espacio representa un nuevo hito en la 
construcción de espacios de crecimiento sostenido y sustentable. “Somos la versión nacional de una empresa comprometida 
con la calidad y excelencia, la mejor experiencia al usuario, y fundamentalmente con sus clientes, proveedores y su capital 
humano.” 
 
OKI, Mega Tech y la fuerza del interior 
Fuente: www.canal-ar.com.ar Fecha: 22/09/2004 
En medio de un pleno proceso de certificación ISO 9001 y desarrollo de un laboratorio de ingeniería electrónica, la empresa 
Mega Tech y el fabricante OkiData brindaron dos jornadas de capacitación a los centros autorizados de servicio (CAS) de OKI, 
los pasados 9 y 10 de septiembre en el Hotel Abasto Plaza de la Capital Federal. Se certificaron las líneas monocromo láser, la 
monocromo matricial, la POS, y la color láser. "En el evento se resaltó la importancia del apoyo de OKI hacia el interior del país 
y su constante preocupación por el nivel técnico de los productos que se soportan", dijo a Canal AR Héctor Lew, Gerente 
General de Mega Tech SA, quien agregó que "OKI es el único fabricante que apoyó los entrenamientos aún en los peores 
momentos de la crisis del 2002" 
Los centros autorizados de servicio (CAS) de OKI en el país tuvieron la oportunidad de capacitarse y encontrar nuevas formas 
de brindar valor agregado a través de servicios en un evento realizado por el fabricante y la empresa Mega Tech los días 9 y 10 
de septiembre en el Hotel Abasto Plaza de la Capital Federal. 
Se certificaron las líneas monocromo láser (modelos B4200, B4300 y B6100/6200), la monocromo matricial (modelos ML420 y 
490), la POS (405 serie y PD425), y la color láser (modelos 5100, 5300 y 7300). "En el evento se resaltó la importancia del 
apoyo de OKI hacia el interior del país y su constante preocupación por el nivel técnico de los productos que se soportan. 
También se enfatizó la importancia de contar con esta red de centros de servicio que garantizan el mejor nivel de prestación 
técnica y de soporte", dijo a Canal AR Héctor Lew, Gerente General de Mega Tech SA. 
La presentación comercial estuvo a cargo de Dora Castro, Country Manager en Argentina, mientras que José Suárez, Director 
de Servicio para América Latina destacó la tecnología aplicada por OKI para sus productos color y la importancia de 
estandarizar el entrenamiento como parte integrante del canal de servicio. "Esta es una constante que se reitera año tras año, 
OKI es el único fabricante que apoyó los entrenamientos aún en los peores momentos de la crisis del 2002", agregó Lew, quien 
se ocupó en el evento del mismo entrenamiento junto a Aldo Inga, Gerente de Soporte del fabricante. 
La capacitación se desarrolló en dos jornadas preparadas por Daniel Lew, Gerente Comercial de Mega Tech, y Aldo Inga, 
Gerente de Soporte del fabricante. Se realizaron presentaciones de productos, despieces por plano, desarmado y armado de 
equipos y prueba final de conocimientos adquiridos previo a la certificación. Se instruyó asimismo a los técnicos en el uso de 
las herramientas web que provee Oki Data (Business Partner Exchange), y se presentaron también herramientas de gestión y 
control de impresiones desarrolladas por el fabricante. 
Canal AR dialogó con Héctor Lew: 
-¿Cuántos CAS de OKI participaron y cuántos existen? 
"La red de servicios Okidata en el interior del país cubre las capitales de provincia y algunas localidades de importancia. En 
total contamos con más de 30 CAS, de los cuales en este entrenamiento participaron 19 empresas". 
-¿Cuál es la relación histórica que tienen Mega Tech y Oki? 
"Mega Tech comenzó a prestar servicios como Elite Service Center en el año 1996 y justamente una de sus primeras acciones 
fue delinear la red de centros de servicio en todo el país. Asimismo brinda el soporte a través de su línea 0-810 y se encarga de 
la administración completa de las garantías y repuestos. Anualmente certificamos a nuestros técnicos en USA en los 
entrenamientos que realiza Okidata, y trasladamos luego al canal estas actualizaciones". 
-¿Podrías comentarme sobre el proceso que está viviendo Mega Tech con sus normas de prestación de servicios? 
"Mega Tech se encuentra en pleno proceso de certificación ISO 9001 y en pleno desarrollo de un laboratorio de ingeniería 
electrónica. En éste laboratorio prestamos servicio de reparación de placas lógicas y actualmente estamos impulsando un 
proceso de integración tecnológica para la utilización de componentes BGA. Hemos adquirido una estación de rework con esta 
tecnología y ya estamos brindando servicios a algunos fabricantes en la reparación y optimización de material de servicio". 
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2.10 CERTIFICACIONES 

2.10.1 Certificaciones de Calidad 

N° Certificado Expedido por Fecha Emisión Fecha Vencimiento 

1 ISO 9001-2015 IRAM 12/06/2020 21/01/2023 

2 ISO 9001-2015 IQNET 12/06/2020 21/01/2023 
Fuente: Empresa. 
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Fuente: Empresa. 
 
 
2.10.2 Distinciones Obtenidas 

No se detectó información.  

 
 
2.10.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria 

No se detectaron programas de responsabilidad social. 

 
 
 

2.11 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2022 - - - 214 
Fuente: Empresa. 
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Fuente: Empresa. 
 
 
 

2.12 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO 

No se detectó información.  
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3.1 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGÚEDAD EN EL MERCADO  

 
Fuente: Empresa.  
 
 
 

3.2 DETALLES Y EVOLUCIÓN DE COMPRAS Y VENTAS 

Mes Ventas (montos sin impuestos) Compras (montos sin impuestos) Moneda 
Marzo 2022 $ 91 552 792 $ 48 865 967 ARS 
Abril 2022 $ 102 496 368 $ 46 061 650 ARS 
Mayo 2022 $ 140 899 981 $ 35 253 599 ARS 
Junio 2022 $ 76 409 740 $ 36 144 272 ARS 
Julio 2022 $ 98 000 515 $ 37 035 385 ARS 

Agosto 2022 $ 89 845 282 $ 24 215 191 ARS 
Septiembre 2022 $ 99 132 355 $ 25 465 477 ARS 

Octubre 2022 $ 77 725 410 $ 22 815 125 ARS 
Noviembre 2022 $ 132 791 740 $ 28 801 154 ARS 

TOTAL $ 908 854 183 $ 304 657 820 ARS 
Fuente: Empresa.  
 
 
 

3.3 VENTAS A PAN AMERICAN ENERGY S.L. SUC. ARGENTINA 

La empresa no informó ventas a PAE. 

 
 
 

3.4 PROVEEDORES 

No se detectó información.  

 

 

 

 

3- Situación Comercial 
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3.5 CLIENTES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Destino 

Tax ID 
Monto Anual 

de Ventas 
Moneda 

1 TELECOM ARGENTINA S.A. Argentina 30-63945373-8 $ 220 000 000 ARS 

2 BANCO SUPERVIELLE S.A. Argentina 33-50000517-9 $ 90 000 000 ARS 

3 GRUPO LEDESMA S.R.L. Argentina 30-71651893-7 $ 62 000 000 ARS 

4 BANCO HIPOTECARIO S.A. Argentina 30-50001107-2 $ 29 000 000 ARS 

5 FRAVEGA S.A.C.I.E.I. Argentina 30-52687424-9 $ 11 000 000 ARS 
Fuente: Empresa.  
 

 
 
 
 

3.6 SEGUROS 

3.6.1 Registro de contratos con las ART 

Aseguradora: ASOCIART 
N° de contrato: 342657 
Desde: 01/01/2017 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: Afiliación vigente 
 

Aseguradora: PREVENCION 
N° de contrato: 537890 
Desde: 01/01/2016 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 31/12/2016 - Cambio de Aseguradora 
 

Aseguradora: FED. PATRONAL 
N° de contrato: 153561 
Desde: 01/01/2015 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 31/12/2015 - Cambio de Aseguradora 
 

Aseguradora: EXPERTA - 
N° de contrato: 330300 
Desde: 01/01/2014 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 31/12/2014 - Cambio de Aseguradora 
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Aseguradora: ASOCIART 
N° de contrato: 226060 
Desde: 01/04/2012 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 31/12/2013 - Cambio de Aseguradora 
 
 
3.6.2 Contratos extinguidos por falta de pago 

No se registran contratos extinguidos por falta de pago. 

 
 
3.6.3 Otros Seguros contratados 

No se detectó información.  
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4.1 IMPORTACIONES  

 

Período Consumo 
Total: $ 2 586 461 

(F.O.B. U$S) 
Temporal 
Total: $ 0 

(F.O.B. U$S) 
Depósito 
Total: $ 0 

(F.O.B. U$S) 
Zona Franca 

Total: $ 0 

(F.O.B. U$S) Total: 
$ 2 586 461 

08/2022 $ 118 $ 0 $ 0 $ 0 $ 118 
07/2022 $ 224 040 $ 0 $ 0 $ 0 $ 224 040 
06/2022 $ 264 878 $ 0 $ 0 $ 0 $ 264 878 
05/2022 $ 539 288 $ 0 $ 0 $ 0 $ 539 288 
03/2022 $ 227 339 $ 0 $ 0 $ 0 $ 227 339 
07/2021 $ 8 715 $ 0 $ 0 $ 0 $ 8 715 
06/2021 $ 1 317 313 $ 0 $ 0 $ 0 $ 1 317 313 
05/2021 $ 3 655 $ 0 $ 0 $ 0 $ 3 655 
03/2021 $ 1 115 $ 0 $ 0 $ 0 $ 1 115 

 
 
 

4.2 IMPORTACIONES POR PAÍS  

País % (F.O.B. U$S) 
Total 

CHINA 99.21 $ 2 566 040 
ESTADOS UNIDOS 0.78 $ 20 302 
HONG KONG 0.00 $ 118 
Totales  $ 2 586 460 
Valores estadísticos aproximados 
 

 

4- Comercio Exterior 
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4.3 IMPORTACIONES POR RUBRO  

Nombre Posición % (F.O.B. U$S) 
Total 

MÁQUINAS AUTOMÁTICAS PARA TRATAMIENTO O 
PROCESAMIENTO DE DATOS Y SUS UNIDADES; LECTORES 
MAGNETICOS U ÓPTICOS, MÁQUINAS PARA REGISTRO DE DATOS 
SOBRE SOPORTE EN FORMA CODIFICADA Y MÁQUINAS PARA 
TRA TAMIENTO O PROCESAMIENTO DE ESTOS DATOS, NO 
EXPRESADOS NI 

8471 99.21 $ 2 566 040 

MÁQUINAS Y APARATOS PARA IMPRIMIR MEDIANTE PLANCHAS, 
CILIND ROS Y DEMÁS ELEMENTOS IMPRESORES DE LA PARTIDA 
84.42; LAS D EMÁS MÁQUINAS IMPRESORAS, COPIADORAS Y DE 
FAX, INCLUSO COMB INADAS ENTRE SÍ; PARTES Y ACCESORIOS. 

8443 0.78 $ 20 302 

MÁQUINAS Y APARATOS ELECTRICOS CON FUNCION PROPIA, NO 
EXPRE SADOS NI COMPRENDIDOS EN OTRA PARTE DE ESTE 
CAPÍTULO. 

8543 0.00 $ 118 

Totales   $ 2 586 460 
Valores estadísticos aproximados 
 

 
 
 
 

4.4 EXPORTACIONES  

No se registraron operaciones de exportación vinculadas a la empresa analizada. 
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5.1 CHEQUES RECHAZADOS 

No se registran Cheques Rechazados. 
 
 
 

5.2 CENTRAL DE DEUDORES 

 
Importes expresados en Miles de Pesos 

1 Situación Normal (atraso hasta 30 días) 

2 Con Riesgo Potencial (atraso de 31 a 90 días) 

3 Con Problemas (atraso de 91 a 180 días) 

4 Con Alto Riesgo de Insolvencia (atraso de 181 a 365 días) 

5 Irrecuperable (atraso de más de 365 días) 

6 Irrecuperable por Disposición Técnica (Morosos de ex-entidades financieras, con atraso de más de 180 días) 

  B.C.R.A. no informa 

 

 

5- Situación Bancaria 
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5.3 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

N° Entidad Deuda Moneda 

1 BANCO CIUDAD $ 17 602 000 ARS 

2 BANCO CIUDAD PP $ 690 000 ARS 

3 BANCO GALICIA $ 385 000 ARS 
Fuente Empresa. 
 
 
 
 
 



 

 

 MEGA TECH S.A. 

 

FIDELITAS ®            31/46 

 

 

6.1 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDADO 

No se registran Juicios Comerciales como Demandado.  

 
 
 

6.2 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDANTE 

No se registran Juicios Comerciales como Demandante.  

 
 
 

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES 

6.3.1 Detalle de Inscripciones Fiscales 

Código Nombre Estado Fecha Inscripción 

10 GANANCIAS SOCIEDADES ACTIVO 1997-01 

25 GANANCIA MINIMA PRESUNTA BAJA DEFINITIVA 2002-09 

30 IVA ACTIVO 1997-01 

103 REGIMENES DE INFORMACIÓN ACTIVO 2007-01 

211 BP-ACCIONES O PARTICIPACIONES ACTIVO 2003-05 

216 SIRE - IVA ACTIVO 2020-04 

217 SICORE-IMPTO.A LAS GANANCIAS ACTIVO 2004-04 

301 EMPLEADOR-APORTES SEG. SOCIAL ACTIVO 1997-02 

353 RETENCIONES CONTRIB.SEG.SOCIAL ACTIVO 2009-11 

461 INTERNOS-OTROS BIENES Y SERVIC ACTIVO 2020-07 
Contribuyente no amparado en los beneficios promocionales INDUSTRIALES establecidos por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 y 22973, a la 
fecha de emisión de la presente constancia. 
Esta constancia no da cuenta de la inscripción en el Impuesto sobre los Bienes Personales ni del Impuesto Exteriorización - Ley 26476, la cual de 
corresponder deberá solicitarse en la Dependencia donde se encuentra inscripta la referida. 
 
 

6.3.2 Informe Estado de Deudas por Provincia 

Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de la Pcia. de Bs. As.  

Contribuyente 
Identificación: Contribuyente sin Deuda 
Situación actual: Categoría 0 
 
Referencias de categorías 
Categoría 0 Contribuyente sin deuda. 
Categoría 1 Desde $501 hasta $4.500 
Categoría 2 Desde $4.501 hasta $10.000 
Categoría 3 Mayor a $10.000 
Categoría 4 CONTRIBUYENTE EN INSTANCIA JUDICIAL 
 
La información expuesta es la registrada al 08/03/2023 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, siendo 
la resultante de la sumatoria de las deudas asociadas al Impuesto Inmobiliario, a los Automotores, a las Embarcaciones Deportivas y a los Ingresos 
Brutos, respecto de la CUIT consultada.  
Para el cálculo de la deuda expuesta, se considera aquella con antigüedad mayor a los sesenta días. No se consideran aquellos sujetos que posean 
un único Inmueble Urbano Edificado con Valuación Fiscal menor a $50.000, quienes posean una deuda global menor a $500 o quienes posean un 
automotor de modelo inferior al año 2000. Para el caso del Impuesto sobre los Ingresos Brutos, sólo se consideran aquellos casos con Títulos 
Ejecutivos iniciados y aquellos con planes de pago caducos. En la categoría 4 se encuentran los contribuyentes con deudas en proceso de ejecución 
judicial como así también los planes de regularización de deuda judicial siempre que el mismo se encuentre caduco. 
 
 

6- Situación Judicial Comercial 
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La información expuesta es la registrada al 08/03/2023 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, siendo 
la resultante del grado de cumplimiento de presentación de declaraciones juradas que les corresponde efectuar en su actuación como agentes de 
recaudación en el régimen general de retención y en el régimen general de percepción del impuesto sobre los Ingresos Brutos. El cumplimiento se 
computa de manera conjunta por ambos regímenes de recaudación. 
En la categoría 4 se encuentran los agentes de recaudación con deudas en proceso de ejecución judicial provenientes de percepciones y retenciones 
no efectuadas, efectuadas y no ingresadas, intereses, accesorios, recargos y multas. Se incluyen dentro de esta categoría a quienes, habiendo 
realizado la adhesión a un régimen de regularización de deudas en proceso de ejecución judicial, el mismo se encuentre caduco. 
 

 
6.3.3 Embargos 

No se detectó información.  

 

6.3.4 Otra información Fiscal o Previsional de Interés 

 

  
MEGA TECH S.A., CUIT 30-68902306-8, no presenta sanciones laborales publicadas en el listado REPSAL vigente al 
08/03/2023. 
 

 

Agente de Recaudación 
Identificación: AGENTE SIN INCUMPLIMIENTO. 
Situación actual: Categoría 0 

Referencias de categorías 
Categoría 0 Agente sin incumplimiento. 
Categoría 1 Incumplimiento mayor a 0% y menor o igual a 5% 
Categoría 2 Incumplimiento mayor a 5% y menor o igual a 25% 
Categoría 3 Incumplimiento mayor 25% 
Categoría 4 AGENTE EN INSTANCIA JUDICIAL 
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7.1 INTEGRIDAD 

 

 

 

 

 

 

 
 
 

7.2 INFORMACIÓN DE PRENSA NEGATIVA 

No se detectó información de prensa negativa. 

 

 

 

 

7- INTEGRIDAD 
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8.1 DATOS CONTABLES  

 

 

 

 

 

 

  

8- Estados Contables 



 

 

 MEGA TECH S.A. 

 

FIDELITAS ®            35/46 
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SITUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL  

Para el análisis de la situación económica financiera y patrimonial de la Empresa se utilizaron los Estados Contables 

correspondientes a los ejercicios 2020, 2021 y 2022 (fecha de cierre 28/02) expresados en Pesos Argentinos. 

Información auditada sin salvedades. 

Principales indicadores 

Económicos: 

 Las Ventas del ejercicio cerrado 02/2022 alcanzaron a un total de $1.198 Millones vs $970.8 Millones en el 

ejercicio anterior, evidenciándose un incremento interanual del 23.5%. 

 Los Costos Directos disminuyeron en su incidencia sobre las Ventas pasando del 77.9% al 75.0% mientras 

que los Gastos de Estructura hicieron lo propio, pasando del 18.0% al 17.2% en su participación.  

 En la parte no operativa del cuadro de resultados imputaron Egresos Netos por $58.5 Millones (4.9% 

s/ventas) afectados a Resultados Financieros y por Tenencia (incluido RECPAM). 

 De acuerdo con lo expuesto en los párrafos precedentes, se registró una Ganancia Final de $26.9 Millones 

(2.24% s/ventas) vs la ganancia de $11.5 Millones (1.18% s/ventas) en el ejercicio anterior. 

En resumen, la compañía presentó a 02/2022 crecimiento de Ventas, leve caída de Costos Directos y de Gastos de 

Estructura, presentando una exigua ganancia final por 3°año consecutivo. 

Financieros.  

 El indicador de Liquidez Corriente cayó de 1.81 a 1.59, aunque manteniendo valores satisfactorios.  

 El Capital de Trabajo fue $118.1 Millones, equivalente al 25.8% del Activo, siendo algo ajustada la relación.   

En resumen, la situación financiera resultó dispar, con buen nivel de liquidez y Capital de Trabajo en ajustada 

relación con el Activo. 

Patrimoniales: 

 El Patrimonio Neto a 02/2022 fue $241.9 Millones vs $218.0 Millones en el ejercicio anterior. Del total del 

PN $43.7 Millones corresponden a Capital y Ajuste de Capital siendo ajustada la conformación.  

 La estructura de financiamiento mostraba que el Pasivo representaba el 47% del Activo siendo las Deudas 

Comerciales a corto plazo (57.5% del Pasivo Total) y la Deudas Bancarias a corto y largo plazo (19.3% del 

Pasivo Total) las principales fuentes de apalancamiento.  

 La Solvencia Patrimonial cayó de 1.52 a 1.13, pero permaneciendo en parámetros adecuados, mientras que 

el Endeudamiento Corriente aumentó de 0.54 a 0.83, también manteniéndose en valores satisfactorios.  

En resumen, la situación Patrimonial resultó satisfactoria, con buena Solvencia y bajo Endeudamiento Corriente, 

pero con algo escasa capitalización. 
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8.2 ANÁLISIS VERTICAL 
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8.3 ANÁLISIS PATRIMONIAL 
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8.4 ANÁLISIS DE RENTABILIDAD 
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8.5 ANÁLISIS FINANCIERO 
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8.6 ANÁLISIS DE FLUJO DE FONDOS 

 
 
 
 



 

 

 MEGA TECH S.A. 

 

FIDELITAS ®            45/46 

 

8.7 CÁLCULO DE CAPACIDAD DE CONTRATACIÓN 

 

  

99.915.336          $ 9.147.647             $

43.454.487          $ 3.618.655             $

8 días 948.744                $

70 días 3.418.088             $

15 30 45 60 90 120

90%
42.979.081          85.958.162          128.937.244        171.916.325        257.874.487        343.832.650        

80%
38.203.628          76.407.255          114.610.883        152.814.511        229.221.766        305.629.022        

65%
31.040.448          62.080.895          93.121.343          124.161.790        186.242.685        248.323.580        

50%
23.877.267          47.754.535          71.631.802          95.509.069          143.263.604        191.018.139        

40%
19.101.814          38.203.628          57.305.442          76.407.255          114.610.883        152.814.511        

30%
14.326.360          28.652.721          42.979.081          57.305.442          85.958.162          114.610.883        

20%
9.550.907             19.101.814          28.652.721          38.203.628          57.305.442          76.407.255          

10%
4.775.453             9.550.907             14.326.360          19.101.814          28.652.721          38.203.628          

2%
955.091                1.910.181             2.865.272             3.820.363             5.730.544             7.640.726             

Datos Estadísticos Niveles de Crédito teóricos s/Balance

Modo de Cobro s/Balance S/Activos Líquidos

Dependencia 
Máxima 

Aceptada

Importes Expresados en Miles de Pesos Argentinos + Tax 21%

Plazo

Ventas Mensuales S/Patrimonio Neto

Compras Mensuales S/Capital de Trabajo

Modo de Pago s/Balance S/Variables Combinadas
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8.8 SCORE DE BALANCE 

 


