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Resumen Ejecutivo 

ORBITH es el único proveedor mayorista de servicios de Internet de alta velocidad para zonas rurales que 

utiliza una nueva tecnología satelital de alta capacidad, operando desde el año 2017 y domiciliado en la 

ciudad de Buenos Aires. Sus accionistas son: BOLDT SOCIEDAD ANONIMA (72.20%) y E-GATE S.A. (27.80%). 

No declara trabajar bajo certificaciones de calidad. Según fuentes externa cuenta con, aproximadamente, 30 

empleados registrados. Tienen afiliación vigente con SWISS MEDICAL ART. No presenta deuda exigible en 

Aportes y Contribuciones de Seguridad Social como así tampoco sanciones laborales publicadas en el listado 

REPSAL. Opera con normalidad con el sistema bancario sin registrar cheques rechazados por Sin Fondos. El 

Informe de estado de Deuda de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Bs. As. indica que es un 

contribuyente Sin Deuda y su similar de la Provincia de Rio Negra informa Situación Sin Deuda. No registra 

embargos ni juicios en su contra, pero existen eventos de Integridad y notas de Prensa Negativa para ser 

evaluados por la Empresa. 

El ejercicio cerrado en 10/2021 evidencia una compleja situación general, con importante aumento interanual 

de Ventas (51%) y con marcada caída del Costo Directo, aunque con Gastos de Estructura que mostraron un 

aumentó un 3% con respecto a las ventas. El Resultado Final presentó una aceptable ganancia del 7% 

s/ventas vs los quebrantos de los últimos 2 periodos (-31% s/ventas en 2020 y -109% s/ventas en 2019). 

Cabe destacar el rubro Otros Ingresos, que contribuyó con el equivalente al 30% s/ventas para que el 

Resultado Final fuera positivo. Financieramente se observa un panorama muy debilitado en base a su 

Liquidez (0.49) y su Capital de Trabajo negativo (por 3°año consecutivo). Misma situación presentó su 

situación Patrimonial, con una Solvencia y un Endeudamiento Corriente en parámetros sumamente 

comprometidos (-0.07 y -6.22 respectivamente) y un Patrimonio Neto negativo por 3°año consecutivo, 

situación que se podría encuadrar dentro de una disolución de la sociedad. Hay notas en el balance que 

mencionan que los EECC fueron preparados asumiendo la continuidad de la empresa, dependiendo esta 

situación de los resultados futuros de la sociedad o del financiamiento por parte de terceros o de sus 

accionistas.  

En definitiva, se trata de una empresa con poca antigüedad que muestra serias dificultades que 

comprometerían su operación futura. Se supone que los accionistas apoyarían la continuidad ante mayores 

eventualidades. Mientras tanto, sugerimos operar con extrema cautela. Seria muy importante obtener el 

nuevo balance a 10/2022 para verificar la evolución general de la compañía. 
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CONSTITUCIÓN / ESTATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS 

Razón Social ORBITH S.A. 

CUIT 30-71553907-8 

Domicilio DEL VALLE ARISTOBULO 1257, (1295), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS 
AIRES, ARGENTINA 

Posibles teléfonos 43095400 - (FIJO) 

Actividad 620100 - SERVICIOS DE CONSULTORES EN INFORMÁTICA Y 
SUMINISTROS DE PROGRAMAS DE INFORMÁTICA 
619000 - SERVICIOS DE TELECOMUNICACIONES N.C.P. 
773090 - ALQUILER DE MAQUINARIA Y EQUIPO N.C.P., SIN PERSONAL 

Forma Jurídica SOC. ANONIMA 

Fecha de Inscripción 27/03/2017 

Fecha de Contrato Social 25/01/2017 

Patrimonio neto al 2021 $ -50 065 776 

Cantidad Empleados 30 Aprox. 

Domicilio Legal DEL VALLE ARISTOBULO 1257, (1295), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS 
AIRES, ARGENTINA 

Otros posibles domicilios, vinculados, 
o eventuales. 

DEL VALLE ARISTOBULO 1257, (1295), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS 
AIRES, ARGENTINA 

 

Fuente: Externa 
 

 
 

DATOS PRINCIPALES 
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Fuente: Google Maps 
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RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

ORBITH es el único proveedor mayorista de servicios de Internet de alta velocidad para zonas rurales que utiliza una 

nueva tecnología satelital de alta capacidad y bajo costo. 

Nuestro objetivo es reducir la brecha digital y satisfacer la demanda latente por servicios de conectividad en zonas 

de baja densidad de hogares por kilómetro cuadrado, debido a que estas geografías no pueden ser cubiertas 

mediante las redes de fibra óptica, cable o inalámbricas de los operadores tradicionales de telecomunicaciones. 

La alta demanda y la baja competencia en estas zonas, combinada con los bajos costos y alta velocidad de 

despliegue de esta nueva tecnología, permiten desarrollar un modelo de negocios rentable y escalable. 

Infraestructura 

Nuestro telepuerto y centro de datos se encuentra ubicado en Laredo, Texas (USA), una posición geográfica 

inmejorable para las comunicaciones del satélite Amazonas 3. Categorizado como un centro de datos de alta 

disponibilidad, nos permite brindar servicios de internet satelital confiables y escalables. 

Características del centro de datos: 

• Dispositivo para supresión no tóxica de fuego 

• Sistema de energía de respaldo redundante 

• Control de acceso y prevención de intrusión 

• Servicio de seguridad y vigilancia 

• Sistema de refrigeración redundante 

• Detección de fuego con sistema preventivo VESDA 

Fuente: Web Empresa 

 

 

 

MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

MISIÓN 

“Más de la mitad de los hogares de Latinoamérica no cuenta con acceso a Internet, la oferta actual de servicios está 

concentrada exclusivamente en los centros urbanos por las limitaciones de las redes terrestres. 

Esta situación deja sin opciones de conectividad a los hogares que se encuentran en la periferia de las ciudades o 

en las zonas rurales. Internet es hoy una necesidad y derecho de todos, nuestra misión es llevar Internet de alta 

velocidad a todos los rincones de Latinoamérica.” 

Fuente: Web Empresa. 

 

 

 

ACTIVOS 

Inmuebles / Rodados 

No se detectó información. 

 

 

 

PUBLICACIONES OFICIALES 

Provincia: Fecha: 26/03/2021 

ORBITH S.A. CUIT [30-71553907-8]. Por Asamblea General Ordinaria y Extraordinaria de accionistas de fecha 25/02/2021 se 
resolvio reformar los articulos Noveno (direccion y administracion), Decimo Segundo (fiscalizacion) y Decimo Cuarto (asambleas) 
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del Estatuto Social, a los fines de incluir la posibilidad de llevar a cabo reuniones a distancia de los organos colegiados. 
Designado segun instrumento privado Acta de Directorio n° 32 de fecha 19/2/2020 Antonio Eduardo Tabanelli - Presidente e. 
26/03/2021 N° 18233/21 v. 26/03/2021 

 
Provincia: NACION Fecha: 20/07/2020 

ORBITH S.A. (30-71553907-8) Comunica que: 1) Por Asamblea General Extraordinaria del 05/03/2020 se resolvio: (i) aumentar el 
capital social en la suma de $ 1.325.236, de la suma de $ 42.849.300 a $ 44.174.536, aumento totalmente suscripto e integrado 
por el accionista BOLDT S.A. Como consecuencia, el capital social se encuentra conformado por 44.174.536 acciones: 
31.319.746 acciones preferidas nominativas no endosables Clase “A”, de valor nominal $ 1 c/u y con derecho a 1 voto por accion 
de titularidad de BOLDT S.A.; y 12.854.790 acciones ordinarias nominativas no endosables Clase “B”, de valor nominal $ 1 c/u y 
con derecho a 1 voto por accion de titularidad de E-GATE S.A.; y (ii) modificar el articulo 4° del estatuto social; y 2) Por Asamblea 
General Extraordinaria del 19/03/2020 se resolvio: (i) aumentar el capital social en la suma de $ 2.065.716, de la suma de $ 
44.174.536 a $ 46.240.252, aumento totalmente suscripto e integrado por el accionista BOLDT S.A. En consecuencia, el capital 
social se encuentra conformado por 46.240.252 acciones: 33.385.462 acciones preferidas nominativas no endosables Clase “A”, 
de valor nominal $ 1 c/u y con derecho a 1 voto por accion de titularidad de BOLDT S.A.; y 12.854.790 acciones ordinarias 
nominativas no endosables Clase “B”, de valor nominal $ 1 c/u y con derecho a 1 voto por accion de titularidad de E-GATE S.A.; y 
(ii) modificar el articulo 4° del estatuto social. Designado segun instrumento privado de designacion de autoridades de fecha 
14/08/2017 Antonio Eduardo Tabanelli - Presidente e. 20/07/2020 N° 27811/20 v. 20/07/2020 Fecha de publicacion 20/07/2020 

 
Provincia: Fecha: 21/05/2020 

ORBITH S.A. (30-71553907-8) Aviso complementario. Publicacion original 02/03/2020. TI N° 10773/20. Por Acta de Asamblea 
General Extraordinaria del 22/01/2020, se resolvio: (i) aumentar el capital social en la suma de $ 23.349.300, es decir, de la suma 
de $ 19.500.000 a $ 42.849.300, aumento que fuera totalmente suscripto e integrado por los accionistas BOLDT S.A. y E-GATE 
S.A. Como consecuencia, el capital social se encuentra conformado por 42.849.300 acciones, conforme al siguiente detalle: 
29.994.510 acciones preferidas nominativas no endosables Clase A, de valor nominal $ 1 cada una y con derecho a 1 voto por 
accion de titularidad de BOLDT S.A. (30- 50017915-1); y 12.854.790 acciones ordinarias nominativas no endosables Clase B, de 
valor nominal $ 1 cada una y con derecho a 1 voto por accion de titularidad de E-GATE S.A. (30-71061629-5); y (ii) modificar el 
articulo 4° del estatuto social en consecuencia. Designado segun instrumento privado de designacion de autoridades de fecha 
14/08/2017 Antonio Eduardo Tabanelli - Presidente e. 21/05/2020 N° 20436/20 v. 21/05/2020 

 
Provincia: NACION Fecha: 13/03/2020 

ORBITH S.A. (C.U.I.T. 30-71553907-8) Por asamblea general ordinaria y extraordinaria del dia 19/02/2020 se resolvio: i) fijar en 4 
el numero de directores titulares y en 2 el numero de directores suplentes; y ii) designar como directores titulares a los Sres. 
Antonio Eduardo Tabanelli, Pablo Andres Mosiul, Carlos Antonio Biderman Barcia y Laura Raquel Abiad, y como directores 
suplentes a los Sres. Antonio Angel Tabanelli y Sebastian Nieva, todos por el termino de 3 ejercicios. Por acta de directorio del 
19/02/2020 se distribuyeron los cargos designandose como Presidente al Sr. Antonio Eduardo Tabanelli y como Vicepresidente al 
Sr. Pablo Andres Mosiul. Todos los directores han aceptado sus cargos. Los directores designados tienen su domicilio real en la 
Republica Argentina y constituyen domicilio especial en: a) los Sres. Antonio Eduardo Tabanelli, Carlos Antonio Biderman Barcia y 
Antonio Angel Tabanelli en Aristobulo del Valle 1257, CABA; y b) los Sres. Pablo Andres Mosiul, Laura Raquel Abiad y Sebastian 
Nieva en Cerrito 1070, piso 8°, CABA. Designado segun instrumento privado de designacion de autoridades de fecha 14/08/2017 
Antonio Eduardo Tabanelli - Presidentee. 13/03/2020 N° 14314/20 v. 13/03/2020 Fecha de publicacion 13/03/2020 

 
Provincia: NACION Fecha: 02/03/2020 

ORBITH S.A. [C.U.I.T. 30-71553907-8] Por Asamblea General Extraordinaria del dia 22/01/2020 se resolvio aumentar el capital 
social de $ 19.500.000 a $ 42.849.300 y reformar el articulo cuarto del estatuto social en consecuencia. Designado segun 
instrumento privado de designacion de autoridades de fecha 14/08/2017 Antonio Eduardo Tabanelli - Presidente e. 02/03/2020 
N° 10773/20 v. 02/03/2020 Fecha de publicacion 02/03/2020 

 
Provincia: NACION Fecha: 24/12/2019 

ORBITH S.A. [C.U.I.T. 30-71553907-8] Por Asamblea General Extraordinaria del dia 29/11/2019 se resolvio aumentar el capital 
social de $ 333.333 a $ 19.500.000 y reformar el articulo cuarto del estatuto social en consecuencia. Designado segun 
instrumento privado de designacion de autoridades de fecha 14/08/2017 Antonio Eduardo Tabanelli - Presidentee. 24/12/2019 N° 
99707/19 v. 24/12/2019 Fecha de publicacion 24/12/2019 

 
Provincia: BUENOS AIRES Fecha: 03/10/2017 

ORBITH S.A. Por asamblea ordinaria y extraordinaria del 14/08/2017 se resolvio: 1) aumentar el capital social de $ 100.000 a $ 
333.333; 2) modificar los articulos 3° (objeto social), 4° (capital social), 5° y 6° (clases y tipos de acciones), 8° (mora en 
integracion de acciones), 9° (organo de administracion), 11° (facultades del directorio), 12° (fiscalizacion de la sociedad), 13° 
(convocatoria a asambleas), 14° (quorum y mayorias), 16° (derecho de receso), 17° (cierre de ejercicio y estado de resultados) y 
18° (liquidacion) del estatuto social. El objeto social quedo redactado de la siguiente manera: “ARTICULO TERCERO: La sociedad 
tendra por objeto dedicarse por cuenta propia, por cuenta de terceros o asociada a terceros o subcontratando con terceros, en 
cualquier parte de la Republica Argentina o en el extranjero, a las siguientes actividades: a) prestacion de servicios de 
telecomunicaciones, servicios de internet, construccion, instalacion y/u operacion de facilidades, medios, enlaces, equipos y/o 
sistemas de telecomunicaciones y/o telefonia, asi como la obtencion, operacion y usufructo de licencias, permisos y/o 
autorizaciones. Asimismo, podra realizar cualquier otro acto de indole comercial relacionado con dichos servicios o con 
actividades relacionadas, conexas o complementarias a los mismos; b) prestacion de servicios informaticos y desarrollo de 
software, de soporte, ensenanza, asistencia, asesoramiento o consultoria, utilizando centros de datos propios o de terceros, en el 
pais o en el extranjero, para alojamiento de los servicios informaticos y la realizacion de negocios relativos a bienes y servicios 
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informaticos de toda clase; y c) diseno, desarrollo, produccion, fabricacion, instalacion, compraventa, importacion, exportacion, 
licenciamiento, representacion, edicion y/o publicacion de bienes de telecomunicaciones e informaticos, sus repuestos, 
componentes y accesorios. Asimismo, la sociedad podra constituir, tomar y mantener participaciones en sociedades existentes o 
a crearse en la Republica Argentina o en el exterior, cualquiera que sea su naturaleza u objeto, mediante la suscripcion, 
adquisicion y/o tenencia de acciones o participaciones, efectuar inversiones de todo tipo, incluyendo inmuebles, titulos y valores 
publicos o privados o cualquier otra especie de valor mobiliario y efectuar colocaciones de sus disponibilidades en forma 
transitoria. Quedan excluidas las operaciones comprendidas en la Ley de Entidades Financieras (Ley 21.526). A su vez, toda 
actividad que en razon de la materia este reservada a profesionales con titulo habilitante sera realizada con intervencion de los 
mismos, y de acuerdo a las normas legales vigentes. La sociedad podra otorgar garantias y fianzas de todo tipo, actuando como 
garante de terceros, cualquier sea su naturaleza. La sociedad podra realizar actividades de importacion y exportacion y la 
ejecucion de mandatos y comisiones. A tales fines, la Sociedad tiene plena capacidad juridica para adquirir derechos, contraer 
obligaciones y ejecutar todo acto, contrato u operacion que no sean prohibidos por las leyes o por este contrato social y que se 
vinculen con su objeto social.”; 3) aprobar un nuevo texto ordenado del estatuto social incluyendo las modificaciones 
mencionadas precedentemente; 4) aceptar las renuncias de los Sres. Pablo Andres Mosiul y Marcelo Javier Castro a sus cargos 
de Presidente y director suplente respectivamente y fijar en 4 el numero de directores titulares y en 2 el numero de directores 
suplentes por lo que resta del mandato en curso designandose a tal efecto como directores titulares a los Sres. Antonio Eduardo 
Tabanelli (Presidente), Pablo Andres Mosiul (Vicepresidente), Carlos Antonio Biderman Barcia y Marcelo Javier Castro (directores 
titulares) y a los Sres. Antonio Angel Tabanelli y Florencia Ferrigno como director suplentes. Todos han aceptado los cargos, 
denuncian que tienen domicilio real en el pais y constituyen domicilio especial en: i) los Sres. Antonio Eduardo Tabanelli, Antonio 
Angel Tabanelli y Carlos Antonio Biderman Barcia en Aristobulo del Valle 1257, C.A.B.A.; y ii) los Sres. Pablo Andres Mosiul, 
Marcelo Javier Castro y Florencia Ferrigno en Esmeralda 819, 2º C, C.A.B.A. Designado segun instrumento privado acta asamblea 
1 de fecha 14/8/2017 Antonio Eduardo Tabanelli - Presidente e. 03/10/2017 N° 74180/17 v. 03/10/2017 

 
Provincia: CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES Fecha: 30/01/2017 

ORBITH S.A. 1) Marcelo Javier Castro argentino casado analista de sistemas 22/1/77 DNI 25681417 Esmeralda 819 Piso 2º 
Departamento C CABA y E-GATE S.A. CUIT 30-71061629-5 inscripta en la IGJ el 16/4/08 bajo el No 7633 Libro 39 de S.A. 
Esmeralda 819 Piso 2 Departamento C CABA 2) 25/01/2017 3) 31/10 4) 99 anos 5) Presidente o Vice 6) $ 100000 7) Aristobulo 
del Valle 1257 CABA 8) Por si terceros o asociada a terceros subcontratando con terceros en el pais o exterior: a) prestacion de 
servicios de telecomunicaciones de internet, construccion instalacion u operacion de facilidades medios enlaces equipos o 
sistemas de telecomunicaciones o telefonia la obtencion operacion y usufructo de licencias permisos o autorizaciones Podra 
realizar todo acto de indole comercial relacionado con dichos servicios o con actividades relacionadas conexas o 
compelementarias a los mismos b) Prestacion se servicios informaticos de soporte ensenanza asistencia asesoramiento o 
consultoria utilizando centro de datos propios o de terceros en el pais o exterior para alojamiento de servicios informaticos y la 
realizacion de negocios relativos a bienes informaticos de toda clase c) diseno desarrollo produccion fabricacion instalacion 
compraventa importacion exportacion licenciamiento representacion edicion o publicacion de bienes de telecomunicaciones e in 
formaticos sus repuestos componentes y accesorios 9) Directorio: 1 a 5 miembros por 3 ejercicios. Prescinde Sindicatura. 
Presidente: Pablo Andres Mosiul y Director Suplente: Marcelo Javier Castro ambos domicilio especial en Esmeralda 819 Piso 
Segundo Departamento C CABA. Autorizado esc 27 25/01/2017. Reg 515. Julio Cesar JIMENEZ - T°: 79 F°: 71 C.P.C.E.C.A.B.A. e. 
30/01/2017 N° 4547/17 v. 30/01/2017 

 
Provincia: NACION Fecha: 01/01/1900 

ORBITH S.A. [C.U.I.T. 30-71553907-8] Por Asamblea General Extraordinaria del dia 22/01/2020 se resolvio aumentar el capital 
social de $ 19.500.000 a $ 42.849.300 y reformar el articulo cuarto del estatuto social en consecuencia. Designado segun 
instrumento privado de designacion de autoridades de fecha 14/08/2017 Antonio Eduardo Tabanelli - Presidente e. 02/03/2020 
N° 10773/20 v. 02/03/2020 Fecha de publicacion 02/03/2020 

 

 

 

OTRAS PUBLICACIONES 

El IPLyC de la Provincia de Buenos Aires extiende el permiso de explotación de varios casinos locales a Boldt 
Fuente: www.sbcnoticias.com Fecha: 30/03/2022 

El operador argentino Boldt S.A. obtuvo una prórroga para la explotación de los casinos bonaerenses de Casino de Tandil, Casino 
de Miramar, Casino Anexo III de Mar del Plata (Hotel Hermitage), Mar de Ajó, Casino Anexo I de Mar del Plata (Hotel Sasso) y 
Casino de Sierra de la Ventana, según notificó el Instituto Provincial de Loterías y Casinos de Buenos Aires. 
Por el momento, la prórroga tendrá vigencia hasta el 31 de diciembre de este año o hasta que se lleve a cabo un proceso de 
licitación para definir el futuro de las salas. Todos los casinos se encuentran actualmente operando bajo otra prórroga que se le 
había otorgado a Boldt en 2019. La compañía está viviendo un período de gran expansión en Argentina, como uno de los 
operadores locales con más presencia en el mercado de juego y apuestas. Ahora, con licencia para su sitio bplay, también se 
trasladó hacia el sector online. La unidad de negocios que cuenta con permisos para operar en Buenos Aires y Santa Fe, entre 
otros lugares, ya se había convertido en patrocinadora principal del Club Estudiantes de La Plata a principios de julio, en un 
acuerdo por un año que también la posiciona en la camiseta del equipo profesional. 
Asimismo, bplay ha sido presentada como nueva patrocinadora principal del Club Atlético Vélez Sarsfield con validez por un año, 
lo que verá la marca de la compañía aparecer al frente de la camiseta. 

 
Orbith conectará a las escuelas rurales de la Provincia de Buenos Aires 
Fuente: www.prensario.net Fecha: 22/03/2022 

Orbith conectará todas las escuelas rurales de la Provincia de Buenos Aires, entre los que se encuentran jardines de infantes, 
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escuelas primarias, y secundarias, el proyecto beneficiará a más de 50.000 alumnos de todos los niveles y los respectivos 
docentes y personal auxiliar y administrativo. 
El proyecto de conectividad para escuelas rurales se enmarca dentro del Plan Estratégico de Modernización de la Administración 
pública, dependiente de la Subsecretaría de Gobierno Digital de la Provincia de Buenos Aires. 
En América Latina, tan solo el 15% de las escuelas rurales tiene disponibilidad de ancho de banda o velocidad de internet 
suficiente. Una idéntica situación se refleja en el acceso a internet en los hogares rurales, respecto de los que se encuentran en 
zonas urbanas. 
La conectividad en las escuelas, por su distribución territorial y llegada a la población, además de mejorar la gestión educativa, 
representa la oportunidad para que quienes carecen de acceso en sus hogares puedan efectivizarlo en espacios alternativos, y ser 
incluidos en el mundo digital. 
‘Es un orgullo para nosotros poder llevar adelante este ambicioso proyecto, que tiene un gran impacto en sectores de la población 
que han quedado históricamente relegados del acceso a las tecnologías de la información’, dijo Pablo Mosiul, fundador y CEO de 
la compañía.   
Y agregó: ‘lo hemos hecho posible desplegando una tecnología satelital muy novedosa y disruptiva en el país, que brinda 
velocidades de acceso similares a las que pueden obtenerse por fibra óptica en las grandes ciudades, logrando una muy alta 
calidad de servicio y satisfacción de los usuarios’. 

 
Censo 2022, la empresa Boldt impugnó la licitación del Indec 
Fuente: www.ellitoral.com Fecha: 12/11/2021 

La empresa Boldt impugnó la licitación que el gobierno entregó a la UTE entre Kollor y Modoc para realizar el censo por casi 6 mil 
millones de pesos que instrumenta el Indec que conduce Marco Lavagna. 
El escándalo puso el foco sobre Diego Mazer, el dueño de Modoc. Se trata de un empresario con estrechos contactos en el 
peronismo -supo estar muy cerca de Daniel Scioli y tiene vínculos con el actual jefe de Gabinete, Juan Manzur-, pero también con 
la administración porteña de Rodríguez Larreta. 
En su impugnación, la empresa de Antonio Tabanelli destacó que el informe técnico del Indec que pidió adjudicar a Kollor y 
Modoc valoró "ilegítima y arbitrariamente la oferta" de esa UTE. 
Sin antecedentes 
Kollor es una imprenta, también sin antecedentes en la realización de censos, que actualmente imprime los diarios Página 12 y 
Ámbito Financiero, lo que hace presuponer a sus competidores que tienen buenos contactos con el actual Gobierno. 
La firma Modoc a la que el gobierno pretende entregarle el censo, pertenece a Diego Mazer, un empresario con buenos contactos 
en el peronismo que supo estar muy cerca de Daniel Scioli. Mazer también tiene acceso a la gestión de Rodríguez Larreta y logró 
quedarse con licitaciones claves en la Ciudad. 
“La firma Modoc a la que el gobierno pretende entregarle el censo, pertenece a Diego Mazer, un empresario con buenos contactos 
en el peronismo que supo estar muy cerca de Daniel Scioli. Mazer también tiene acceso a la gestión de Rodríguez Larreta y logró 
quedarse con licitaciones claves en la Ciudad”. 
Boldt se indignó porque en su presentación, la UTE de Modoc y Kollor, a la hora de mostrar antecedentes en una tarea tan sensible 
como la realización de un censo, presentaron como propios trabajos que había hecho Boldt. 
Las ofertas promedio rondaban los 6.000 millones y la UTE de Modoc y Kollor ofertó 4.200 millones. "Es una oferta de dumping 
que sólo se explica si ya saben que después van a lograr una redeterminación de costos, aduciendo la suba inflacionaria", explicó 
al portal lapoliticaonline.com una fuente al tanto de la licitación. 
En una presentación previa, Boldt denunció que su competidora "cita haber participado en censos poblacionales 2001, 2010 y 
censo Educativo Ciudad Autónoma de Buenos Aires 2017 y/o 2018, de lo que surge que claramente no han realizado ni 
participado directamente de ninguno de los censos poblacionales ya que estos fueron realizados por Boldt S.A en unión 
transitoria con la Casa de la Moneda (2001) y en forma individual como único adjudicatario en el caso del segundo (2010)". 
"Con respecto a los censos educativos Ciudad Autónoma de Buenos Aires 2017 y/o 2018, la sociedad Modoc nunca fue 
adjudicatario en ninguno de ellos, pues el correspondiente a 2017 fue realizado por la empresa Lakaut S.A., siendo Modoc 
contratado posteriormente -esto es no adjudicatario original- para brindar servicios de graboverificación (data entry 
exclusivamente) debido a problemas que habían afectado al adjudicatario original". 
Estas afirmaciones de Boldt fueron confirmadas oficialmente por el gobierno porteño este viernes (ver documento adjunto), lo 
que podría derivar en una causa penal en la ciudad de Buenos Aires. 
Fueron varias las observaciones realizadas por el abogado de Boldt y apuntan a cuestiones formales, pero también a la naturaleza 
de la relación entre las dos empresas. Son ocho las observaciones e incluyen, falta de experiencia en la realización de censos, 
problemas de solvencia financiera y pagos con cheques sin fondos. 
Ninguno de estos motivos hizo que el Indec desistiera de contratar a Kollor-Modoc, pero el expediente deberá pasar el filtro de la 
Oficina Nacional de Contrataciones del Estado, que depende de Manzur. 
Vínculos con la Ciudad de Buenos Aires 
El Consejo de la Magistratura contrató en forma directa y sin licitación a Modoc para realizar la digitalización de los expedientes 
judiciales del organismo por 44 millones de pesos. 
"Sobre servicio de digitalización urgente", puede leerse en la página del Consejo acerca de un contrato del 12 de octubre de este 
año. En la resolución que le entregó el millonario contrato a Mazer se explica que originalmente la firma Digitrack tenía a cargo la 
digitalización de los expedientes, pero que el servicio "fue consumido rápidamente por el volumen" de trabajo del organismo. 
La contratación directa de la firma de Mazer en el Consejo de la Magistratura la hizo Genoveva Ferrero, la administradora del 
organismo, que en un cargo previo en la Policía Metropolitana también había contratado a Modoc. 
El documento que adjudica el contrato lleva la firma de Genoveva Ferrero, una funcionaria tiene a su cargo la administración del 
Consejo, algo que provocó tensión con varios de sus nueve miembros. "Tiene más poder que los consejeros, es la reina del 
Consejo", le dijo a LPO una fuente del mundo judicial. 
Ferrero llegó a ese cargo para ordenar las cuentas de un consejo que en los últimos años había sido noticia por lo discrecional de 
sus contrataciones y la creación de decenas de cargos políticos en medio de la crisis económica. En teoría venía a terminar con 
algunos negocios que ensombrecían el buen nombre del organismo. 
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Antes de llegar a la Magistratura porteña Ferrero pasó por la Policía Metropolitana como auditora. Los memoriosos recuerdan que 
desde ese lugar también habilitó un contrato con Modoc para digitalizar expedientes de la fuerza porteña. 
Su arribo en el Consejo fue el fruto de un acuerdo entre Horacio Rodríguez Larreta y Daniel Angelici, el hombre fuerte del 
oficialismo en la justicia de la Ciudad. Desde su nuevo cargo trabó una excelente relación con Juan Sebastián de Stéfano. 
De Stéfano fue una de las patas de Angelici en la Secretaría de Inteligencia y asumió como director de Asuntos Jurídicos. Con el 
cambio de gobierno, aterrizó como director de los Subterráneos de Buenos Aires, pero nunca dejó de manejar los hilos de la 
Magistratura, donde fue consejero en dos períodos. Es uno de los procesados por el espionaje ilegal a dirigentes políticos 
ocurrido durante la presidencia de Macri. 

 
Orbith: Internet Satelital, solución para el Campo 
Fuente: www.prensariotila.com Fecha: 14/07/2021 

El acceso a Internet de Banda Ancha es hoy una necesidad laboral y familiar, clave para el desarrollo de cualquier tipo de empresa 
y actividad. No solo permite emprender negocios on-line, también facilita las tareas administrativas, como pagos y transferencias; 
las actividades educativas y las recreativas, relacionadas a video-comunicaciones y juegos.  Esta tecnología facilita un entorno en 
el que todos pueden estar conectados a múltiples dispositivos en simultáneo. 
El agro es un sector donde la tecnología se ha vuelto una herramienta cada vez más necesaria para lograr mayor eficiencia, 
máxima calidad y alto rendimiento. Internet Satelital es ideal para tener conexión en zonas rurales, poco pobladas o en sitios 
alejados del núcleo urbano como pueden ser fincas, casas de campo, etc, en donde no hay instalación de cable ni fibra óptica, o si 
existe, es muy deficiente. 
La organización y gestión de las actividades y recursos en el campo son más eficientes gracias a la tecnología de Internet por 
satélite, que también permite la conectividad de equipamiento y maquinaria rural para la agricultura. Para el hombre de campo 
poder contar con la información al instante en tiempo real representa una gran ventaja competitiva al agilizar la toma de 
decisiones. 
Desde Soluciones de telemedida para la agricultura (captación de agua, riego, etc.), la gestión del trabajo de cuadrillas y 
recolectores en tiempo real, la supervisión de la producción agropecuaria, el control de acceso a la finca, la trazabilidad, la 
detección de plagas, el monitoreo de variables que afectan la producción (humedad, temperatura, condiciones del suelo), hasta el 
control de stock de granos y alimentos, control de alambrados, bebederos y especialmente del ganado asignado en cada sector. 
En el plano operativo, las ventajas no solamente se relacionan con el envío de mails, también se pueden realizar operaciones 
comerciales, conocer los precios de la cosecha, determinar la mejor disposición de insumos agrícolas, optimizar los cultivos para 
el uso más eficiente del regadío, o anticiparse ante los cambios climáticos, entre otras. 
Para dar respuesta a esta necesidad la compañía Orbith, de capitales nacionales, ofrece servicios de conectividad residencial y 
corporativa de alta velocidad para zonas rurales y suburbanas de toda la Argentina, con velocidades que alcanzan los 200 Mbps. 
La cobertura actual satelital de la empresa, por las características de la tecnología, abarca toda la provincia de Buenos Aires, sur 
de Santa Fe y sur de Entre Ríos. 
Rodrigo Lobera, gerente Comercial de Orbith, explica: ‘Representa el 45% de los hogares de Argentina y más adelante tendremos 
cobertura y les podremos dar servicio al resto del territorio nacional’. 
‘Somos el único proveedor en Argentina que opera satélites de alta capacidad HTS (High Throughput Satellites) en banda KA, una 
tecnología revolucionaria que tiene como principal ventaja la inmediatez en lo que respecta a la posibilidad de brindar servicios, 
aún en zonas remotas’. 
Finaliza Rodrigo: ‘Estamos muy entusiasmados y orgullosos de ser los impulsores de esta iniciativa que creemos firmemente será 
clave para reducir la brecha digital en nuestro país. Estimamos que en nuestro país existen más de tres millones de hogares 
rurales y suburbanos que no cuentan con servicios de acceso a internet de buena calidad y precio accesible, producto de las 
limitaciones de las redes terrestres de los operadores de telecomunicaciones tradicionales’. 

 
Internet satelital donde ningún otro proveedor llega: conocé la apuesta de Orbith en la Argentina 
Fuente: www.iproup.com Fecha: 18/06/2021 

Orbith, la primera empresa argentina que ofrece Internet Satelital de alta velocidad en banda Ka, lanza al mercado "Agro", un 
servicio orientado a empresas agropecuarias y agroindustriales medianas y grandes, ubicadas en zonas rurales. 
En una charla en exclusiva con iProUP, Rodrigo Lobera, Gerente Comercial de Orbith afrima: "Orbith es la primera empresa 
argentina que ofrece Internet Satelital de alta velocidad en banda Ka, el cual garantiza la mayor velocidad y calidad de conexión". 
"Como parte de su portfolio de productos basados en la innovación, Orbith desarrolla soluciones de conectividad satelital de alta 
velocidad y disponibilidad a medida de las empresas, telcos, gobierno y hogares. Presentando ahora al mercado 'Agro', 
especialmente diseñado para brindar internet de calidad a múltiples usuarios conectados de forma simultánea en aquellas 
empresas alejadas de los centros urbanos y sin alternativas de conectividad", agrega. 
En lo que respecta a lo que brinda, Lobera dice que el servicio permite comunicarse a través de telefonía IP, realizar video-
llamadas, monitorear cámaras de forma remota, utilizar almacenamiento en la nube, o mismo colaborar en línea ya no es un 
problema con la nueva solu 
ción de Orbith especialmente diseñada para el mundo agro, ya que ofrece una velocidad máxima de bajada de 40 megas y de 
subida de 3 megas. 
Por otro lado, el Gerente Comercial de Orbith, afirma que con este nuevo lanzamiento, desde la empresa: "Continuamos brindando 
servicios que permitan la reducción de la brecha digital; dando mejoras concretas a la comunidad con la provisión de un servicio 
de internet satelital de alta velocidad. Este nuevo servicio está especialmente diseñado para brindar conectividad de calidad a 
múltiples usuarios, utilizar telefonía IP, realizar video-llamadas, monitorear cámaras de forma remota y colaborar en línea". 
¿A quiénes apuntan? 
En relación a los posibles clientes a los que desean llegar, Lobera expresa: "Apuntamos a empresas agroindustriales o 
agropecuarias, pequeñas, medianas y grandes; las cuales debido a su localización en zonas rurales presentan serias dificultades 
de conectividad". 
Pero además, Orbith continúa brindando servicios que permitan la reducción de la brecha digital; dando mejoras concretas a la 
comunidad con la provisión de un servicio de internet satelital de alta velocidad; con foco en zonas rurales, las cuales registran el 
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mayor déficit en cantidad y calidad de conexiones. Actualmente, Orbith da cobertura en la provincia de Buenos Aires, Sur de Santa 
Fe, Sur de Entre Ríos, Mendoza y Neuquén. A comienzos de este año, comenzó con la prestación de servicios en Chile; con la 
proyección de despliegue de cobertura en otros países tales como Brasil y Colombia. 
Por último, cabe recordar que Orbith es el primer proveedor en Argentina de Internet Satelital en banda Ka, el cual garantiza la 
mayor velocidad y calidad de conexión. Como parte de su portfolio de productos basados en la innovación, Orbith desarrolla 
soluciones de conectividad satelital de alta velocidad y disponibilidad a medida de las empresas, telcos, gobierno y hogares. 

 
LANZAN ORBITH WIFI MESH, PARA UNA MEJOR CONECTIVIDAD EN CASA 
Fuente: www.contactcentersonline.com Fecha: 08/06/2021 

Orbith, empresa argentina que ofrece internet satelital de alta velocidad en banda Ka, presenta Orbith Wifi Mesh. Se trata de un 
nuevo servicio de valor agregado, exclusivo para clientes Orbith, el cual resuelve el tema de la conectividad en toda la casa y a la 
mayor velocidad. 
Orbith Wifi Mesh garantiza una óptima señal inalámbrica en cada uno de los ambientes del hogar. Los puntos de acceso trabajan 
juntos para formar una red unificada. Es decir, los dispositivos se conectan automáticamente al punto de acceso más cercano a 
medida que el usuario se mueve por los distintos espacios. 
De acuerdo con la compañía, la velocidad 5G de la red Wifi Mesh es tres veces más rápida que la de los routers de la generación 
anterior. Y esto permite una conexión sin pausas ni cortes, apta para conectar hasta 100 dispositivos; creando una experiencia de 
Wi-Fi única. 
Wifi Mesh permite: 
Ejecutar controles parentales robustos al limitar accesos 
Crear límites de tiempo de conexión por usuario 
Acceder a todas las configuraciones del Deco vía la App Mobile 
Priorizar descargas para dispositivos 
Crear redes para invitados. 
Suspender la conectividad por un tiempo 
Asesoramiento y soporte técnico completan la propuesta Orbith para este lanzamiento. 
Actualmente, Orbith da cobertura en la provincia de Buenos Aires, Sur de Santa Fe, Sur de Entre Ríos, Mendoza y Neuquén. A 
comienzos de este año, comenzó con la prestación de servicios en Chile, con la proyección de despliegue de cobertura en otros 
países tales como Brasil y Colombia. 

 
Orbith selecciona a Fogdog como agencia de Pensamiento Estratégico 
Fuente: www.dossiernet.com.ar Fecha: 01/06/2021 

Orbith, compañía de telecomunicaciones e internet satelital argentina, seleccionó a Fogdog, parte del ecosistema Untold_, como 
su nueva agencia de pensamiento estratégico para la región. 
El trabajo conjunto tiene como objetivo construir un posicionamiento estratégico que guíe la comunicación para las distintas 
audiencias en todos los países donde Orbith despliega cobertura. 
Orbith es proveedor mayorista y minorista de servicios de Internet de alta velocidad para zonas remotas y alejadas de centros 
urbanos, a través de una nueva tecnología satelital de alta capacidad y bajo costo. 
“Trabajar con Orbith representa un enorme desafío y estamos felices de comenzar. Representa dialogar con el futuro, pensando el 
mismo problema de negocio que Elon Musk está teniendo con Starlink y, a la vez, con el presente más directo, ayudando a unir a 
personas que viven en zonas remotas, las más difíciles de alcanzar con internet”, manifestó Juan Ignacio Serenellini, Director de 
Fogdog Argentina. 
Pablo Mosiul, CEO de Orbith, agregó: “para nosotros el comienzo de este trabajo conjunto representa una evolución en la manera 
de pensar nuestro negocio. Creemos que es fundamental construir una plataforma comunicacional sólida en el cual apoyar 
nuestro proyecto de expansión”. 

 
Ratifican fallo contra Amado Boudou que lo condena a pagar indemnización al presidente de Boldt 
Fuente: www.clarin.com Fecha: 31/03/2021 

Amado Boudou sufrió un nuevo revés judicial luego de que la Cámara Civil y Comercial Federal ratificó una condena por la que 
tendrá que pagar 500.000 pesos, más intereses, a un empresario que lo demandó por daños y perjuicios en el marco de la causa 
Ciccone. Los camaristas Eduardo Daniel Gottardi, Ricardo Gustavo Recondo y Guillermo Alberto Antelo confirmaron la resolución 
firmada en 2019 por la jueza Silvina Andrea Bracamonte que condenó al ex vicepresidente por haber calificado de "mafioso" al 
empresario Antonio Tabanelli, ex accionista principal de la empresa Boldt.  
"Mediante la sentencia obrante a fs. 1878/1894 vta. la Jueza de primera instancia hizo lugar en forma parcial a la demanda 
instaurada por el Sr. Tabanelli Antonio Ángel contra el Sr. Boudou Amado, condenando a este último a pagarle al actor la suma 
total de $500.000 en concepto de capital, con más los intereses", precisa la resolución judicial fechada el pasado 29 de marzo. 
La historia se inició el 5 de abril de 2012 cuando Boudou, desde el Senado de la Nación, acusó a Tabanelli de ser un "mafioso" y de 
estar detrás de una operación en su contra para desarmar la Casa de la Moneda. Luego de eso, incluso, el ex vicepresidente le 
inició una demanda penal de la que luego el empresario fue absuelto. 
Sin embargo, Boudou fue demandado en 2014 por el entonces dueño de la empresa Boldt, dedicada a imprenta y desarrollos 
digitales para juegos de azar. 
En el juicio, Tabanelli le reclamaba a Boudou $11.000.000 ya que consideraba que la acusación del ex vice de Cristina Fernández 
de Kirchner no solo lo habían dañado a él si no a los negocios de su empresa Boldt. 
Sin embargo, la jueza Bracamonte, a cargo del Juzgado Civil Federal 1, condenó a Boudou a pagar $500.000, con los intereses 
acumulados, importe que el empresario se comprometió donar al Hospital de Niños. 

 
Grupo Boldt, nuevo Padrino UNL 
Fuente: www.unl.edu.ar Fecha: 17/03/2021 
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El rector de la Universidad Nacional del Litoral (UNL), Enrique Mammarella, firmó el convenio con el vicepresidente de la empresa 
Boldt S.A, Antonio Eduardo Tabanelli. En ese marco, estuvo acompañado por el Secretario General de la Universidad, Adrián 
Bolatti y la Coordinadora del Programa Padrinos UNL, Macarena Ochoa.  
La compañía realizará aportes que serán destinados a mejorar la calidad educativa, edilicia, material y humana de las diferentes 
dependencias académicas. “Más allá de que es un honor ser miembro del padrinazgo UNL, nosotros siempre tenemos un 
compromiso muy fuerte con la comunidad, con los profesionales que trabajan con nosotros, nuestros clientes y futuros que 
trabajarán con nuestra firma. Con lo cual, todo lo que podamos hacer para ayudar que la comunidad crezca y que cada uno de 
ellos se puedan desarrollar, es la mayor satisfacción que podemos tener", expresó el vicepresidente Tabanelli. 
Sobre el origen de la firma, Tabanelli recordó: "Hace bastante tiempo institucionalizamos, a través de un programa de 
Responsabilidad Social Empresaria, una serie de acciones donde sus oígenes se remontan a la sucursal que tenemos aquí en la 
Ciudad de Santa Fe. Dentro de ese programa, nosotros siempre priorizamos todo lo que sea el desarrollo de nuestros 
profesionales, y dentro de ese aspecto, la Universidad nos abre una posibilidad enorme. Todo lo que podamos aportar y recibir 
será nuestro mejor estímulo para seguir adelante". 
Nuevo Apoyo 
Boldt S.A es una compañía de capitales argentinos con más de 85 años de trayectoria que brinda servicios transaccionales, 
comunicaciones e internet satelital, sistemas de tránsito inteligentes, soluciones integrales en la industria del entretenimiento, 
turismo y gastronomía, una planta gráfica con tecnología de última generación que ofrece servicios y soluciones integrales de 
procesamiento a procesos complejos, integrándose verticalmente contando con una Software Factory y área de Quality 
Assurance  (ambas con certificación ISO)  que le dan independencia en sus desarrollos. 
Con operaciones en Argentina, Chile, Paraguay y Uruguay, el grupo emplea de manera directa a más de 2000 personas en sus 
diferentes unidades de negocio. Apalancados en una visión de desarrollo sustentable y de largo plazo, el holding continúa 
apostando a la innovación permanente, a la diversificación y crecimiento, al empleo de calidad y desarrollo de las personas. 
Acerca del Programa 
El Programa Padrinos de la UNL funciona desde el año 2003, y desde entonces ha cultivado un estrecho vínculo con empresas y 
organismos públicos de la región. Convertirse en Padrino de la UNL otorga beneficios a las empresas e instituciones, quienes 
podrán contar con la asociación del nombre de su empresa a la de la Universidad, y contar con diversos beneficios. 
Al respecto, la coordinadora del Programa aseguró: "Cada firma de convenio nos beneficia como Universidad, porque a su vez, 
podemos beneficiar a la comunidad universitaria, pero así también todas las relaciones que tiene la UNL con el territorio 
santafesino". 
En la actualidad, el Programa cuenta con 80 Padrinos que colaboran con un aporte económico mensual que tiene el carácter legal 
de donación y se deduce de la base imponible del impuesto a las ganancias en su totalidad. Estos fondos se destinan a la mejora 
de la calidad educativa, así como de los recursos edilicios, materiales y humanos. 

 
Orbith exporta servicio de internet satelital a Chile, Brasil y Colombia 
Fuente: www.ambito.com Fecha: 28/01/2021 

La empresa Orbith es la primera compañía del país que ofrece internet satelital de alta velocidad en banda Ka. La firma -
controlada por una sociedad entre el grupo Boldt y E-Gate- dio el primer paso para convertirse en una multinacional de origen 
argentino: concretó su llegada a Chile y tiene previsto desembarcar en Brasil y Colombia en el segundo semestre de este año. 
Fue creada a fines de 2017 con una inversión inicial de u$s30 millones y ahora cuenta con casi 8.000 suscriptores del servicio. En 
la Argentina está sumando a razón de 400 suscriptores por mes, según precisó Rodrigo Lobera, Gerente Comercial de Orbith, en 
diálogo con Ámbito. El área de cobertura incluye la provincia de Buenos Aires, sur de Santa Fe, sur de Entre Ríos y Neuquén. En 
breve también llegará a zonas rurales de Mendoza y San Juan. 
Periodista: ¿A qué mercado apuntan con sus servicios? 
Rodrigo Lobera: El servicio de internet satelital se complementa con los servicios tradicionales de fibra o cable. Pero la gran 
diferencia es que la tecnología satelital permite ofrecer conectividad en zonas donde otros no llegan. Sobre todo en áreas rurales, 
donde el servicio parte desde los 30 megas para los residenciales y se eleva para los usos más intensivos como empresas 
agrícolas, agropecuarias o establecimientos educativos o instituciones públicas. En los grandes centros urbanos el servicio 
podría competir por calidad con los tradicionales, pero enfrenta dos inconvenientes. Uno es la latencia que aunque sea de 
microsegundos puede afectar actividades intensivas como gaming o finanzas que requieren operar en tiempo real. Y los precios 
son más caros, ya que si bien no requieren de infraestructura física como tendido de cables o fibra óptica, y podemos activar el 
servicio en apenas dos horas, implica para el proveedor comprar la capacidad de transmisión del satélite. 
P: ¿Cuál es el satélite? 
R.L: Es el Amazonas III, de la española Hispasat, del cual compramos el 100% de su capacidad hasta fines de 2029. Llegado ese 
plazo en que el satélite pierde su vida útil es reemplazado por otro que se vuelve a contratar. Hasta hace muy poco éramos los 
únicos en el país, pero ahora apareció Telefónica con un servicio en Neuquén. Pero seguimos siendo líderes de este mercado con 
prácticamente el 99,5% del share. 
P: ¿Cómo es la demanda? 
R.L: Nuestros usuarios mayormente viven o trabajan en el campo. En Argentina hay una demanda enorme de internet de calidad, 
pero la capacidad satelital disponible no alcanza para cubrir todas las zonas del país. Y esto se hizo más evidente por la 
pandemia que incrementó el uso de internet y mucha gente se trasladó en forma definitiva de la ciudad al campo. Hay mucho uso 
corporativo, residencial y también profesional, por videollamadas y educación a distancia. El servicio satelital regular permite que 
en una casa estén conectadas cinco personas a la vez utilizando a full internet y que todo funcione perfectamente. 
P: ¿Por qué eligieron Chile como primer paso para su expansión regional? 
R.L: Chile es un mercado con necesidades de conectividad de calidad para zonas rurales, donde las alternativas con servicios 
comparables a la fibra o el cable escasean. Actualmente hay proveedores que brindan servicios a través de tecnología 
inalámbrica y algunos proveedores de telefonía celular que brindan banda ancha móvil (BAM) a través de tecnología 3G/4G. Las 
zonas rurales o alejadas de los centros urbanos, y dada la geografía de Chile, no cuentan con acceso a internet para cubrir las 
necesidades actuales de los hogares y más aún, teniendo en cuenta la coyuntura en pandemia. 
P: ¿En qué zonas estarán? 
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R.L: Ofrecemos banda ancha satelital en zonas rurales de las regiones de Coquimbo, Valparaíso, Santiago y Del Libertador 
Bernardo O’Higgins, a precios accesibles y velocidades que alcanzan los 200 Mbps. 
P: ¿Cómo sigue el plan de expansión regional? 
R.L: En el segundo semestre de este año queremos concretar nuestro desembarco en Brasil y Colombia. 

 

Codo a codo con las pequeñas Smart Cities. 
Fuente: www.agenda2030.lat Fecha: 02/12/2020 

Boldt S.A es la empresa argentina líder en el desarrollo de tecnologías y sistemas aplicados a la administración de instalaciones 
que requieren soluciones a medidas dada la magnitud de sus operaciones. Sus 85 años de experiencia garantizan la máxima 
confiabilidad en todo el proceso. 
En sus orígenes nace Boldt impresores como una sociedad colectiva especializada en la impresión de valores de alta seguridad, 
cubriendo las necesidades del área bancaria y financiera. La sociedad colectiva se transforma en impresores S.A.E.I.C., 
incursionando en la producción de cheques y acciones. Este cambio le permite posicionarse como la empresa con mayor 
participación en el mercado grafico de impresiones de seguridad en la argentina, e incursionar en mercados limítrofes. 
En este mundo de impresión fue incorporando tecnología para temas propios de la imprenta, y en parte de su propio desarrollo 
comenzó con un proyecto para tomar apuestas en línea de las loterías que existían en Argentina. En el año 1994, quien lanzo la 
primera lotería de captación de apuestas en línea para la provincia de Buenos Aires, la cual fue pionera en este tema. “Y a partir 
de ahí, fue un hito, que hizo a la empresa entrar de lleno en el mundo de la tecnología porque para poder realizar este proyecto, 
muy ambicioso para la época, debido a que había que tomar tecnología que no estaba tan accesible en ese momento”  Nos 
comenta Carlos Biderman, quien ingreso a la empresa con este proyecto, y hoy en día es gerente de SPTI una de las empresas del 
grupo Boldt que ofrece servicios de comunicaciones de grandes volúmenes de información. 
El objetivo de Boldt es garantizar la calidad del servicio de sus clientes brindando soluciones tecnológicas de avanzada que hagan 
foco en la seguridad, la transparencia y la eficiencia. La constante transformación y evolución de la compañía se ha basado en 
este conjunto de principios esenciales que guían su gestión. 
Es por esto que luego de adentrarse en el proyecto de las apuestas en línea, fueron desarrollándose diferentes empresas que le 
fueron brindando soporte al proyecto. Es así como al día de hoy cuenta con las siguientes empresas: 
B-GAMING SA 
Es la empresa argentina líder en el desarrollo de soluciones tecnológicas para la sistematización de apuestas de loterías 
estatales, incorporando la captación, comunicación, validación y el procesamiento de la información en línea en tiempo real. 
SPTI  
Es la encargada de garantizar la seguridad en cada una de las etapas. Ofrece servicios de comunicaciones de grandes volúmenes 
de información.  
Orbith – la banda ancha satelital mas rápida del mercado. 
Desde el año 2017 boldt en conjunto con E-gate SA ha constituido la sociedad Orbith con el objetivo de reducir la brecha digital y 
satisfacer la demanda latente por servicios de conectividad en zonas de baja densidad de hogares por kilometro cuadrado, debido 
a que estas geografías no pueden ser cubiertas mediante redes de fibra óptica, cable o inalámbricas de los operadores 
tradicionales de telecomunicaciones. 
BOLDT VIAL 
Pioneros en el mercado de la seguridad vial y los sistemas de administración de infracciones, implementan soluciones para la 
optimización del transito, integrando tecnología que permiten realizar en forma automática la detección y conteo de vehículos, 
clasificación por peso, porte y cantidad de ejes, sistemas de peaje, lectura automática de patentes, medición de velocidad, control 
de luces reglamentarias y otras infracciones, señalización dinámica y carteles inteligentes con instalación en pórticos y 
banderolas. Incorporan tecnología de ultima generación para relevamiento y gestión de activos viales, así como el montado de 
centros de gestión centralizados para le monitoreo del transito. Todos estos saberes nos los hacen especialistas en el desarrollo 
e integración de plataformas digitales con las mas diversas tecnologías. 
SOFTWARE FACTORY – QUALITY ASSURANCE.  
Con mas de 100 profesionales de alto grado que aplican las ultimas tecnologías y metodologías en el espacio digital para el 
desarrollo de proyectos a medida, soporte correctivo, mantenimiento evolutivo y aseguramiento de la calidad de nuestros 
desarrollos de software. 
Boldt Impresores  
Es la empresa pionera del grupo Boldt, se ha especializado en la provisión de soluciones que integran, desde las mas sofisticadas 
tecnologías de impresión grafica y digital, transmisiones y procesamiento de datos en forma segura, servicios logísticos, escaneo 
de imágenes y obtención de resultados, hasta servicios de impresiones bajo demanda. 
El proyecto del Grupo Boldt tomó el concepto de Smart Cities, y definió desde cada empresa del grupo que podía aportar a este 
concepto. Partiendo de la posibilidad de proveer conectividad a pequeñas localidades, y luego a partir de ella ofrecerles distintas 
herramientas  que se ajusten a las necesidades y objetivos de la gestión de la localidad.  
Algunas de las herramientas desarrolladas que mejoran temas como reciclaje de basura, cámaras de seguridad, aplicaciones de 
estacionamiento publico, oficinas virtuales para atender a su comunidad todo el tiempo, temas educativos, colocación de wifi 
sociales distribuidos estratégicamente para que puedan acceder aquellas personas que mas lo necesiten, temas de tele medicina, 
o cualquier otra necesidad que surja, ya que debido a su amplia infraestructura pueden desarrollar a la necesidad de cada 
municipio. 
“Tenemos una infraestructura muy grande, con la vocación de hacer cosas de innovar y vocación de hacer negocios pero que 
tengan una funcionalidad/utilidad para la gente. La responsabilidad social empresaria esta muy presente dentro de la compañía, 
es uno de los nortes que  muchas veces define que proyectos se hacen y cuales no” , nos comenta Carlos Biderman. 
“El área de responsabilidad empresaria, nos dijo que parecía una buena medida para colaborar con las distintas comunidades a 
los efectos de llevar acceso a internet. Creemos que el acceso a internet es la prójima brecha que hay que superar, así como en 
su momento fue ir o no al colegio, hoy es una necesidad el acceso a internet, es clave para que la gente pueda seguir 
desarrollándose, modernizar ciertos aprendizajes, adquirir aprendizajes nuevos, integrarte al mundo. temas de educación, salud,  
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seguridad, nos enfocamos en eso, y el proyecto fue aprobado y arrancamos preparando los sistemas eligiendo la tecnología, y 
nos sorprendió la pandemia. El grupo apuesta por la argentina e ir para adelante, no resigna la posibilidad de ir para adelante a 
pesar de las dificultades, por otro lado además de ser una ayuda tiene que andar, si te equivocaste en el presupuesto y no deja el 
dinero que se pensaba, se prioriza que funcione, ya que involucra el prestigio de la empresa, hasta llegar al punto de que pasa a un 
segundo plano lo económico y se prioriza los compromisos y el prestigio de la marca” , nos comenta Carlos Biderman destacando 
la mirada social que tiene Boldt.  
El grupo Boldt participa en la Feria Virtual Smart Cities  Latam 2020. Por primera vez participan en la feria virtual, ya que el año 
pasado habían participado presentando el proyecto en una Smart Cities presencial en Buenos Aires. 
Su objetivo con esta participación en la Feria, es poder dar a conocer su proyecto y mostrar todos los beneficios que trae una 
Smart City, o la implementación de la tecnología al servicio de la comunidad. Mostrando que no es inaccesible esta 
transformación si se lo propone y se fijan metas intermedias de acuerdo a las necesidades de cada comunidad. 

 
Orbith, la empresa en Argentina de Internet Satelital de alta velocidad desembarca en Mendoza 
Fuente: www.infomendoza.info Fecha: 16/06/2020 

Orbith, la primera empresa en Argentina que ofrece Internet Satelital de alta velocidad en banda Ka a través del satélite Amazonas 
3; continúa expandiendo su área de cobertura, llegando ahora a Mendoza y también a Neuquén. 
Según contaron a InfoMendoza, a través de una amplia gama de productos diseñados para atender las necesidades de cada 
cliente, Orbith ofrece servicios de banda ancha satelital en zonas rurales y suburbanas a precios accesibles y velocidades que 
alcanzan los 200 Mbps a hogares, PyMes, organismos públicos y corporaciones privadas. 
Provincia de Buenos Aires, Sur de Santa Fe y Sur de Entre Ríos, ya contaban con las prestaciones de Orbith. Ahora la compañía 
prevé continuar con su expansión durante el segundo semestre de 2020, ampliando el despliegue de sus servicios tanto en otras 
regiones de Argentina, así como en Latinoamérica. 
"Actualmente contamos con más de 5000 clientes activos y estamos sumamente entusiasmados con sumar nuevas zonas en 
donde brindar nuestro servicio", comentó Rodrigo Lobera, gerente Comercial de Orbith. 
Los números de Orbith 
Orbith es el primer proveedor en Argentina de Internet Satelital en banda Ka, servicio que provee en Argentina con el satélite 
Amazonas 3, el cual se encuentra en una posición orbital óptima, con niveles de potencia y cobertura que garantizan la mayor 
velocidad y calidad de conexión. Como parte de su portfolio de productos basados en la innovación, desarrolla soluciones de 
conectividad satelital de alta velocidad y disponibilidad a medida de las empresas, telcos, gobierno y hogares. 

 
«Apuntamos a un servicio que sea preventivo y predictivo» 
Fuente: www.revistavial.com Fecha: 27/05/2019 

La empresa Boldt S.A acaba de lanzar su nueva consultora dedicada a brindar servicios de auditorías viales, entornos urbanos y 
líneas férreas. Al respecto, Revista Vial entrevistó a Bernardo Schiffrin, gerente de Negocios Viales de Boldt S.A y a Guillermo 
Pierazzoli, gerente de Desarrollo de Nuevos Negocios de Boldt S.A. 
-¿Cómo nace la idea de la consultora? 
Bernardo Schiffrin: La idea de la consultora nace el año pasado en Boldt, viendo hacia dónde va el mercado y de qué forma poder 
posicionar a BOLDT en este segmento competitivo y demandante. Nos dimos cuenta que hay una posibilidad de negocio en la 
consultoría, siendo que nosotros veníamos del área operativa, donde ya tenemos varios proyectos en ejecución. 
En un principio, lo que no teníamos claro, era cómo implementar el proyecto. Entonces, se sumó Guillermo, con quien viajamos a 
Uruguay para ver lo que hacía CSI (empresa consultora de los dueños de CIEMSA), y él nos planteó el modelo de consultoría a 
seguir. 
Guillermo Pierazzoli: Principalmente, yo entré a Boldt con la idea de desarrollar nuevos negocios para el Grupo. Al encontrar una 
unidad de negocios enfocada en temas viales, me interesó el desafío de poder potenciar esta unidad a través de la 
complementación de los servicios existentes. De alguna forma, estaba la idea de armar la consultora, pero debíamos buscar un 
diferencial. No ser la consultoría típica. Tenemos que aportar algo novedoso. Con lo cual, la armamos pensando en dos áreas 
fundamentales: la conducta de los transportistas o conductores y la infraestructura. A esto lo podemos abordar de forma integral 
o de manera independiente. Así, pensamos que si uno ataca la conducta y los problemas de infraestructura que tiene el país, 
obviamente la seguridad vial aumenta y se minimizan los riesgos de cualquier tipo de siniestro vial. 
Entonces, la idea es atacar la consultora de forma integral de manera que nos enfocamos mucho en todos los sistemas de ITS y 
de ordenamiento del tránsito, a través de todo tipo de esquemas, como la captura de infracciones, su seguimiento, procesamiento 
y administración. Además, todo lo que tiene que ver con sistemas de tráfico inteligente, como la semaforización, señalización o 
información variable. Esto lo complementamos con sistemas que permiten tener un rápido diagnóstico del estado de las 
carreteras y de los entornos urbanos, pudiendo desarrollar sistemas eficientes de gestión de activos. 
-¿Ustedes hacen una evaluación del diseño de la carretera? 
Bernardo Schiffrin: No. Para controlar el diseño de la carretera está la gente que las construye. Y nuestra idea no es construir 
carreteras; sino dar un diagnóstico de su estado. Es decir, si las banquinas son suficientes, si los carteles son los adecuados, etc. 
Lo que hacemos es un relevamiento dinámico, con distintos alcances en base a la necesidad, donde el tiempo de relevamiento 
varía en base al alcance que se le quiere dar al proyecto. Los elementos usados para el relevamiento son de tecnologías ya 
utilizadas en el mercado, pero se realiza un estudio de la información recopilada enfocado en lo que se quiere estudiar o auditar. 
Desde cómo está la carretera, la banquina, la demarcación horizontal, la demarcación vertical, los árboles que entorpecen la línea 
de vista, las columnas que pueden estar cayendo porque están en oblicuas, los pastos altos, si los puentes cumplen con la altura 
correspondiente, las curvas si están correctamente demarcadas, etc. 
A partir de toda una base de datos digitales se pueden hacer todo tipo de análisis de laboratorio y sacar las conclusiones y qué 
hace falta hacer. 
Allí se junta lo que es infraestructura con lo que es la conducta humana. Porque si la carretera, en términos de infraestructura, 
está en mejores condiciones, hay menos chances de que ocurra un accidente. 
-A veces se dice que la ruta perdona… 
Guillermo Pierazzoli: Que la ruta perdone, pero también que de alguna forma te advierta de los riesgos que puede llegar a ver, que 
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sepas con qué te vas a encontrar. Porque de pronto, te encontrás con algo impensado y no todas las personas reaccionan de la 
misma forma. Las personas reaccionan ante el mismo estímulo, de distintas maneras. Entonces, la idea es ser proactivos en esto, 
y que el conductor cuente con la información adecuada y una buena infraestructura de carreteras que sea conservada a lo largo 
del tiempo. 
-Una vez que realizan el servicio, ¿le dan al cliente el software para que pueda manejarlo él mismo? 
Guillermo Pierazzoli: Los servicios pueden ser variados. Se le puede dar un servicio donde periódicamente se le haga una 
auditoría, y le vamos dando los resultados; o le dejamos la base de datos y ellos con su gente especializada se manejan. Nosotros 
apuntamos más al esquema de servicios, obviamente para que el cliente no tenga que hacer una gran inversión inicial digamos. 
Todos nuestros sistemas de medición y relevamiento permiten, de alguna forma, anticipar los posibles baches, y ser proactivos 
en el tiempo. 
Bernardo Schiffrin: No sólo ser preventivos, sino predictivos. Porque a medida que vos hacés los relevamientos, el sistema se 
vuelve más inteligente. Entonces, si hay una falla que se repite por alguna situación dada, pasa de ser preventivo a predictivo. 
Podés predictivamente actuar, para eliminar o mitigar la repetición del evento. 
Guillermo Pierazzoli: Esto es como un auto, que pasa a 80 km por hora, y saca una foto por segundo de todo lo que ve y durante 
miles de kilómetros. Entonces, después a esas imágenes las bajamos a una base de datos donde le aplicamos cierta inteligencia 
y eso nos da información. A medida que vamos haciendo eso repetitivamente, la máquina va aprendiendo. Entonces el día de 
mañana, las conclusiones te la saca la misma máquina. Esto se puede aplicar a rutas, pero también en entornos urbanos, la 
tecnología es la misma. 
Bernardo Schiffrin: Por otra parte, también tenés un escenario adicional que es el de los juicios. Si vos tenés toda esta 
información en mano, se mitigan las demandas. Esto se ve mucho en Colombia, por ejemplo, donde los concesionarios lo usan 
mucho para prevenir los juicios cuando tienen un accidente. Utilizan estos informes para demostrar que las vías estaban en 
buenas condiciones y que no fueron una causa del accidente. 
Guillermo Pierazzoli: Por eso, nuestra idea es diferenciarnos y pensamos en un servicio mucho más integral, que sea preventivo y 
predictivo. Más completo. No apuntamos solo a ver la señalización, o el estado del pavimento, o la demarcación, nuestro servicio 
pretende tener una visión única e integral de los activos y su eficiente gestión. Lo nuestro es mucho más completo en cuanto a 
servicios y resultados. Dentro de los activos incluimos los pavimentos, donde ofrecemos un sistema de gestión de pavimentos, 
dónde no sólo vemos una parte del asfalto, sino de todo un sistema que obviamente se retroalimenta. 
Esto nos va a ayudar para que todos tengamos una mejor seguridad vial. Adicionalmente, ofrecemos estudios de tráfico para 
poder tener información para la toma de decisiones. 
-¿Ustedes arman algo visual? 
Guillermo Pierazzoli: Sí, es una maqueta 3D donde podés simular flujo de tránsito, flujo del agua, movimiento de gente, entre 
muchas otras cosas. La visión que presentamos en Smart City 2019 es que la digitalización no termina en digitalizar un 
documento, un registro, un expediente, una historia clínica, sino que hay otras áreas posibles de ser digitalizadas, que brindan 
información para la toma de decisiones, permitiendo llevar adelante una eficiente gestión. Como ejemplo podemos mencionar la 
digitalización de trazas de carreteras, arboleda, alumbrado, señalización aeropuertos, vías férreas, ciudades, entre otros. Se está 
empezando a hacer. Se está invirtiendo mucho en sistemas de seguridad vial. Creo que en la medida que la gente le vaya 
encontrando el valor a esto, se va a empezar a utilizar mucho más. El mundo se está moviendo hacia ese lugar. 
Bernardo Schiffrin: Las ventajas competitivas que hoy hay que presentar para ser un jugador en el terreno de la seguridad vial y de 
todo lo que es la infraestructura vial son muy altas, sino uno deja de ser competitivo y queda afuera del negocio. Entonces, lo que 
Boldt está haciendo es buscar ser lo más competitivo en el mercado, para ser la primera opción siempre para los clientes. 
Esta es una visión que nos invita a cuidar lo que tanto esfuerzo nos llevó construir. Los argentinos, con las crisis que venimos 
viviendo, miramos cada vez más en esa dirección y todo esto que propone Guillermo es justamente eso. Al cuidar los activos, 
estamos ganando eficiencia en el manejo de los costos y por lo tanto reduciendo el costo de operación en el país. Entonces, eso 
es lo que hay que mirar. Hay una gran cantidad de dinero que se nos escapa de las manos por no cuidar adecuadamente lo que 
tenemos. 

 
Orbith presenta productos residenciales con nuevas prestaciones 
Fuente: www.enfasys.net Fecha: 12/04/2019 

En Argentina hay casi ocho millones de accesos de banda ancha fija, lo que equivale a que el 56,9% de los 12,1 millones del país 
están conectados, de acuerdo a las cifras oficiales. 
Datos del sector revelan que, a causa del crecimiento del uso de Internet, se observa un incremento en la cantidad de dispositivos 
conectados en los hogares argentinos, con un promedio de 3,5 personas y seis dispositivos conectados por hogar. 
Todo esto trae aparejados cambios en los hábitos de consumo, como, por ejemplo, los servicios de streaming para música, 
videojuegos y, por, sobre todo, películas y series, además del uso cada vez más frecuente de los Smartphones. 
Ante este panorama, antes de contratar un servicio de Internet, se debe tener en cuenta la cantidad de Megas que se necesitan en 
un hogar para el funcionamiento óptimo de los servicios. 
Rodrigo Lobera, Gerente Comercial de Orbith, recomienda que “se debe tener en cuenta la cantidad de integrantes de una casa y 
las actividades digitales que realizan, para tener una cifra estimada de Megas a utilizar. Esto es importante porque al momento de 
conectarse a Internet simultáneamente, las películas y los videos son los que más ancho de banda consumen”. 
Al respecto, Orbith ofrece servicios de conectividad residencial y corporativa de alta velocidad para zonas rurales y suburbanas, 
con velocidades que alcanzan los 200 Mbps, con una amplia gama de productos diseñados para atender las necesidades de cada 
cliente. En la permanente búsqueda de excelencia y calidad en el servicio, la compañía ha anunciado mejoras en sus productos 
residenciales. Lobera destaca que “todos los servicios tienen una nueva característica: el aumento en la velocidad de la conexión 
de Internet. Hemos incrementado la velocidad de bajada a 30 Mbps”. 
De esta manera, un cliente residencial puede lograr velocidades de acceso a internet hasta 30 Mbps de bajada y 3 Mbps de 
subida, en zonas donde hasta el 20% de los clientes pueden tener menos de 2 Mbps de velocidad en la actualidad. “Los planes 
Standard 10, Premium 20 e Infinity 50 ya están disponibles con estas características”, confirma el ejecutivo. 
En el caso de las pequeñas y medianas empresas, con planes de características específicas para su necesidad, pueden lograr 
velocidades de hasta 40 Mbps de bajada y 3 Mbps de subida. “Por otro lado, y para que la cuota de datos rinda más, 
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implementamos un optimizador que permitir a los suscriptores ahorrar GB limitando la calidad del video. La cuota rinde 3 veces 
más en promedio, lo que se traduce en más horas para ver más videos. Es una excelente herramienta diseñada para maximizar 
los datos del plan de servicio elegido.”, comenta Lobera. 
Y este es un beneficio muy importante a tener en cuenta, no sólo en el ahorro de datos. “A mayor velocidad de transmisión se 
suma la posibilidad de bajar archivos en segundos o acceder a aplicaciones de audio y video en alta calidad”, afirma el ejecutivo. 
“Una transmisión en alta calidad puede usar entre 1 y 7 GB de datos o más en una sola hora, mientras que esa misma hora 
transmitida en calidad estándar puede usar entre 0.3 y 0.7 GB, por lo tanto el ahorro de datos es muy significativo”, afirma. 
De momento, el servicio de Orbith se encuentra habilitado en la Provincia de Buenos Aires, Sur de Santa Fe y Sur de Entre Ríos, y 
está en proceso de expansión dentro de Argentina y a otros países de Latinoamérica. 

Orbith estará presente en NPlay Cono Sur 2019 
Fuente: www.covernews.press Fecha: 03/2019 

Orbith, el proveedor mayorista en Argentina de Internet Satelital de alta velocidad, participará en NPlay Cono Sur 2019, organizado 
por Grupo Convergencia, el 14 y 15 de marzo en el Hotel Holiday Inn de la provincia de Córdoba. 
NPlay Cono Sur es el evento donde año a año se reúnen Cableoperadores, IPSs, proveedores de soluciones de red, de contenidos, 
de software, de equipamiento, grandes operadores, players OTT y OMV, reguladores estatales y privados, y empresas nacionales y 
provinciales; dispuestas a debatir los mejores caminos para reposicionarse en los nuevos y desafiantes escenarios de 2020 y 
hacer realidad la convergencia de servicios. 
Orbith tendrá participación en el Panel número 5: “Alternativas de conectividad en redes metropolitanas y las nuevas posibilidades 
de la banda ancha satelital”, el día viernes 15 de marzo a las 14 hs. Pablo Mosiul, Gerente General de la empresa, disertará sobre 
“Internet Satelital en Banda Ka: nueva tecnología para zonas rurales y suburbanas”. 
De este panel también formarán parte Agustín Garzón, Director de Enacom y Luis Eiman, Vicepresidente de Ecom (Chaco). 
Según Mosiul “este evento es de gran importancia para la industria porque permite conocer las nuevas oportunidades que 
presenta la convergencia de servicios, de manera de analizar acciones que permitan concretar inversiones más rentables”. 

 
Orbith: Una propuesta de innovación y rentabilidad para el retail 
Fuente: www.enretail.com Fecha: 19/12/2018 

El acceso a Internet de Banda Ancha se ha vuelto un elemento imprescindible para la vida actual de los usuarios residenciales. Sin 
embargo, es llamativa la cantidad de de hogares que aún no cuentan con este servicio, sobre todo en zonas rurales. La propuesta 
de Orbith quiere terminar con esa brecha, brindando un servicio de Banda Ancha rápido y confiable. Los nuevos satélites HTS 
(High Throughput Satellites) operan en banda KA y logran capacidades sin precedentes mediante técnicas de reutilización del 
espectro radioeléctrico, multiplicando por 100 o más la capacidad de los tradicionales. De esta manera, con sus servicios, un 
cliente residencial puede lograr velocidades de hasta 20 Mbps de bajada y 3 Mbps de subida, en zonas donde –asegura– hasta el 
20% de los clientes pueden tener menos de 2 Mbps de velocidad en la actualidad. 
Hasta el momento, las soluciones de Orbith eran comercializadas por distribuidores que las vendían e instalaban bajo su propia 
marca. Sin embargo, contaba Rodrigo Lobera, Gerente Comercial de la firma, “detectamos que había lugares a donde no 
estábamos llegando y que había interesados en vender nuestro servicio. Entonces empezamos a evaluar la posibilidad de vender 
nosotros de manera directa al consumidor final a través de retailers. No vamos a tener locales comerciales, sino que vamos a 
contar con agentes que vendan con la marca Orbith nuestros productos residenciales y se lleven una comisión por dicha 
operación”. 
¿Cuál es el candidato ideal para ser agente? “Vemos que muchos comercios pequeños de diferentes zonas- comercios de 
electrónica, tecnología, casa de electrodomésticos- muchas veces les pasa que la gente les compra los artefactos electrónicos 
pero no tienen conexión a internet, son de zonas rurales, no pueden sacarle el jugo porque no la pueden conectar a internet. Esto 
lo que les permitirá es hacer ventas cruzadas”. 
Esta decisión, decía el vocero, “implica un cambio a nivel compañía, porque una cosa es ser mayorista con una oficina de 12 
personas que resuelven todo y otra cosa es ir directamente al consumidor, hay un montón de cuestiones regulatorias que hay que 
hacer frente. Esto no significa que vayamos a reemplazar a nuestros distribuidores que operan a través del modelo mayorista, 
sino que vamos a complementar en aquellos lugares donde no tengamos distribuidor o no haya ventas todavía”. 
La cobertura actual satelital de la empresa, por las características de la tecnología, abarca toda la provincia de Buenos Aires, sur 
de Santa Fe y Entre Ríos. “Representa el 45% de los hogares de Argentina y más adelante tendremos cobertura y les podremos dar 
servicio al resto del territorio nacional”, anticipaba el vocero. 
¿Cómo vender el producto? 
Orbith se ocupará de la capacitación correspondiente para que el retail sepa cómo venderlo, y a quién venderlo. “Que no le venda 
a alguien que vive en la ciudad”, remarcaba Lobera. 
“Buscamos agentes que tengan un comercio a la calle donde haya tránsito peatonal. A ellos, les daremos determinado material de 
marketing- un banner de pie, un vinilo para la vidriera, folletería, etc.- para que desde el día uno pueda empezar a vender, lo que no 
quiere decir que la gente pueda hacer el desarrollo de su propio material o customizar los materiales nuestros”. 
Y agregaba: “La capacitación se la damos a la fuerza de ventas asignada a la comercialización de este tipo de productos y dura 
alrededor de dos horas. Hasta el momento, este agente no se ocupará de la instalación, pero puede pasar que en un futuro 
cercano sí lo haga y tenga un ingreso adicional. Es decir, que cobrará la comisión por la venta y además por la instalación, algo 
que también se paga muy bien”. 
En cuanto a los conocimientos previos que requiere el vendedor, el ejecutivo decía que con las dos horas brindadas por la 
empresa es suficiente. “Es muy simple, con esas dos horas uno ya puede salir a vender este servicio. Como todo después uno 
requerirá de práctica y ir ganando experiencia y confianza”. 
Para concluir, Rodrigo Lobera planteaba: “Esta  es una oportunidad interesante de generar ingresos adicionales, de hacer un 
negocio paralelo. Hay un mercado potencial de 400 a 500 mil hogares en la zona de nuestra cobertura y dependerá de los retailers 
hacer de esto un negocio, de cuánto se muevan o cuánto inviertan en marketing y ventas para lograr estos ingresos. Somos el 
único proveedor de este tipo de tecnología satelital por lo cual no tenemos competencia. En las zonas rurales no hay alternativa 
de conectividad o sea que hay una demanda latente gigante y lo único que hay que hacer es llegar a estas personas y explicarles 
del servicio. La tasa de conversión es muy elevada porque el servicio es atractivo y a un precio competitivo, que la gente contrata 
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rápido”. 

 
El grupo Boldt sumó un satélite propio para ofrecer internet en todo el territorio del país. 
Fuente: www.juegosynegocios.com Fecha: 04/12/2018 

El proyecto se basa en el uso total de la capacidad del satélite Amazonas-3. El objetivo es llegar con el servicio a zonas rurales y 
ciudades alejadas a las que no llegan las telcos 
Boldt, propietaria de la totalidad del paquete accionario de Trilenium, sociedad que controla el Casino de Tigre, acaba de sumar un 
satélite a su pool de activos. Se trata del denominado Amazonas-3, que es propiedad de la empresa española Hispamar Satélites 
con sede en Río de Janeiro, Brasil y filial del Group Hispasat, operador de satélites para telecomunicaciones español, a su vez 
controlado por el holding ibérico Abertis. 
Hispamar fue fundada en 2002 producto de la unión del grupo Hispasat (dueño del 80% de las acciones) y la empresa brasileña Oi 
(20%), posee sucursales en Argentina y Venezuela y ofrece sus servicios de distribución de contenidos vía satélite (en español y 
portugués); telefonía IP; servicios de televisión DTH, IP o móvil. Brinda además acceso a Internet a emisoras, operadores de 
telecomunicaciones, corporaciones, empresas y entidades gubernamentales nacionales e internacionales. 
Esta semana, logró autorización del Gobierno para operar su satélite en el ámbito nacional y ayer se conoció que cerró con Boldt 
un acuerdo de arrendamiento de toda la capacidad de su satélite Amazonas-3 en la banda de frecuencia Ka desde la posición 
orbital geoestacionaria de 61 de Longitud Oeste. 
El convenio se extenderá durante la totalidad de la vida útil del satélite, que inicialmente está estimada hasta el 1º de abril de 2028 
con cobertura en Buenos Aires. Según informó Boldt ayer a la Bolsa de Comercio de Buenos Aires, el Amazonas-3 le servirá para 
expandir, en sociedad con la empresa E-Gate, su negocio hacia las telecomunicaciones con una oferta de productos vinculados a 
los servicios de Internet satelital, segmento del negocio del cual no participan las operadoras de telecomunicaciones, más 
focalizadas en banda ancha y fibra óptica. Con este objetivo, Boldt creó a principios de año una sociedad que posee los permisos 
oficiales necesarios para desembarcar en esta área y basa su operatoria en los antecedentes que tiene la dueña de Trilenium en 
este sector a través de su controlada SPTI con la que ofrece soporte tecnológico a los enlaces de las agencias de lotería nacional 
en todo el país. 
Para expandirse, Boldt registró una compañía que actuará como proveedor mayorista de servicios de Internet de alta velocidad 
para zonas rurales y suburbanas con tecnología satelital de alta capacidad y bajo costo. Lejos de los conflictos legales que la 
envolvieron durante el kirchnerismo vinculados a la sospechosa compra de la empresa Ciccone, que derivó en causas contra el ex 
vicepresidente Amado Boudou, la nueva sociedad con la cual entrará a este negocio está controlada por Boldt en un 70%, 
mientras que el 30% restante será propiedad de un grupo de expertos en aplicaciones tecnológicas. Su ?campo de batalla? serán 
zonas rurales y alejadas. 
La idea surgió de la experiencia de Boldt con las agencias de juego del interior, al observar sus ejecutivos que en muchas de las 
zonas donde se encuentran estos locales existen carencias en cuanto a la provisión de Internet satelital para sus habitantes y las 
empresas. Se trata de localidades donde ni las empresas de telecomunicaciones ni los cableoperadores llegan, por lo cual Boldt 
ve allí una oportunidad de nuevos negocios. De hecho, ya posee los permisos necesarios de parte del Ministerio de 
Comunicaciones como del Ente Nacional de Comunicaciones (Enacom) para brindar este tipo de servicios. 
Su proyecto, según fuentes de la compañía, está orientado a reducir la brecha digital y «satisfacer la demanda insatisfecha 
creciente por servicios de conectividad en zonas de baja densidad de hogares por kilómetro cuadrado, debido a que estas 
geografías no pueden ser cubiertas mediante las redes de fibra óptica, cable o inalámbrico de los operadores tradicionales de 
telecomunicaciones». En términos de potencial, la dueña de la sociedad controlante del Casino de Tigre, estima para Argentina un 
mercado objetivo de tres millones de hogares, «siendo, además, el modelo replicable a otros países de la región y al mercado 
corporativo, a través del desarrollo de soluciones de conectividad para empresas en zonas alejadas». 
Adicionalmente, Boldt ya negocia la compra de más capacidad para ampliar los servicios una vez que entre en funcionamiento el 
tercer satélite que lanzará la sociedad estatal ArSat. 

 
¿Cómo influye Boldt SA en la política y en Mar del Plata? 
Fuente: www.lateclamardelplata.com.ar Fecha: 09/10/2018 

Un tema que parecía municipal, de pronto fue más allá y se convirtió en Provincial y, hasta incluso, Nacional.  Empezó siendo 
netamente local, por la clausura del Casino del Mar, ubicado en el Paseo Las Toscas y perteneciente al empresario Florencio 
Aldrey Iglesias. El objetivo del Gobierno de Carlos Fernando Arroyo era sin dudas uno: quitarle la concesión del “Emprendimiento 
Paseo Las Toscas y Paseo Hermitage” a Iglesias. 
Y mientras el Secretario de Hacienda puso en agenda el irrisorio canon de 9 mil pesos mensuales que Iglesias paga por la 
explotación de todo el complejo (que incluye locales en la tradicional Rambla, cocheras cubiertas y descubiertas, el escenario 
natural donde se realizan eventos masivos, y cinco balnearios) el asunto fue aún más lejos. 
Según Hernán Mourelle, el empresario español evadió más de 84 millones de dólares. La denuncia aún no fue hecha formalmente 
en la Justicia, pero la clausura del recinto lúdico evidenció un gran negocio de recaudación. 
Ahora bien, desde hace más de 13 años la empresa Boldt SA firmó un contrato con Iglesias por el uso y explotación del Casino, lo 
cual sería ilegal. Además, de la recaudación de Lotería Provincial, el 2%  de debe ir destinada a las arcas municipales. Nada de eso 
se cumplió en estos 13 años de Boldt SA en Mar del Plata. 
Pero ¿Cómo influye Boldt SA en la política y en Mar del Plata? 
La empresa fue una de las principales empresas aportantes a la campaña del PRO. Por eso, Mourelle acusa de defender los 
intereses de los “empresarios de la ciudad” a la edil radical Vilma Baragiola, la posible candidata de Cambiemos de cara a las 
elecciones del 2019. 
Por eso, tal vez el arroyismo tenga un candidato mejor a quien darle la concesión, para que después sea un aportante a la 
campaña que el Partido, seguramente realice por fuera de Cambiemos. Se trata de un actor político al que bien se conoce en Mar 
del Plata, vinculado al sindicalismo y amigo de funcionarios de primera línea del Intendente. 
Como si todo esto fuese poco,  Enrique Jorge Cánepa, jefe de Gabinete del ministerio de Producción bonaerense a cargo de Javier 
Tizzado, estuvo siempre vinculado a la empresa de juegos Bolt, con fuertes inversiones en la Argentina. Según dicen los cercanos, 
este actor, sin protagonismo, actuando en las sombras del poder, pero algunoslo consideran el verdadero "dueño de la pelota" y 
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brazo ejecutor de la política del ministro. 

 
TeleRed se suma a Orbith en 14 localidades 
Fuente: www.revistachacra.com.ar Fecha: 28/09/2018 

28-09-2018 TeleRed, uno de los principales cable operadores del país, se suma a Orbith, el primer proveedor mayorista en 
Argentina de Internet Satelital de alta velocidad,para la operación en exclusividad sobre 14 Partidos de la Provincia de Buenos 
Aires. TeleRed, se suma así a los más de 20 distribuidores de Orbith que operan en el mercado local y que comercializan servicios 
residenciales y corporativos en más de 100 partidos de la Provincia de Buenos Aires, Santa Fe y Entre Ríos. 
El crecimiento de Orbith cobra protagonsimo, desplegando hoy cobertura sobre el 45% de la población argentina. Más de 18 
millones de argentinos viven en zonas donde ya se encuentra disponible la nueva tecnología de acceso a internet provista por 
satélites de alta velocidad que operan en la banda Ka. "Sabemos que en nuestro país existe una gran deficiencia en lo que 
respecta a la cantidad y la calidad de accesos a internet, especialmente en zonas de baja densidad o alejadas de los principales 
centros urbanos. Esta nueva tecnología satelital permite brindar servicios de alta velocidad a precios accesibles en zonas que aún 
no cuentan con fibra óptica y en aquellos lugares donde la fibra óptica no resulta económicamente viable", destacó Pablo Mosiul, 
fundador y CEO de Orbith. 
Los satélites HTS que operan en banda Ka permiten brindar hasta 200 mega bits por segundode velocidad de acceso a internet 
con solo instalar una antena similar a la de TV satelital en cada domicilio, evitando los costos, tiempos, contaminación visual y 
ecológica de las redes terrestres de telecomunicaciones. Es una tecnología revolucionaria que tiene como principal ventaja la 
inmediatez en lo que respecta a la posibilidad de brindar servicios, aun en zonas remotas. 
Además de desplegar la tecnología, es necesario desarrollar capacidad de ventas, instalación y mantenimiento en cada una de las 
zonas donde se ofrece el servicio. Para esto Orbith desarrolló un agresivo programa para distribuidores que permite a cualquier 
proveedor de internet brindar servicios fuera del alcance de su red sin necesidad de realizar inversiones adicionales en tecnología, 
sistemas o equipamiento. "Continuamos sumando distribuidores, estamos teniendo una muy buena aceptación de nuestros 
socios de negocio", aseveró Rodrigo Lobera, Gerente Comercial de la compañía. 
De esta manera, Orbith afianza su liderazgo en el segmento de internet satelital; recurso fundamental para avanzar en la 
reducción de la brecha digital. "Nuestra proyección es continuar sumando cobertura a nivel nacional y regional, objetivo para el 
cual trabajamos fuertemente", concluyó el ejecutivo. 

 
Acciones de Boldt subieron más del 240% 
Fuente: www.focusgn.com Fecha: 06/07/2017 

Durante el primer semestre del 2017, las acciones de Boldt S.A. -que opera en el panel general- subieron un 243,7 por ciento en la 
bolsa. 
Argentina.- Boldt S.A. alcanzó durante junio un crecimiento en el Panel General de la bolsa del 30 por ciento y registró una suba de 
243,7 por ciento en el primer semestre de 2017. La compañía que opera el Casino Central y el Casino del Mar en Mar del Plata 
consiguió el mayor nivel de ganancias durante los primeros seis meses del año, en parte por la compra del Casino Trilenium de 
Tigre. 
El crecimiento de Boldt lo colocó como líder en cuanto a las ganancias en el año por delante de Andes Energía y Transportadora 
Gas del Norte (única de las tres que pertenece al Merval), que crecieron 239,3 y 192,7 por ciento respectivamente. 
Rafael Di Giorno, director de Proficio Investment, analizó los resultados de la compañía y explicó a ámbito.com: “La empresa viene 
de comprar este año el 50 porciento de Trilenium en 8 millones de dólares; además presentó una nueva línea de negocios de 
internet satelital con una frecuencia que les da el satélite para usar en zonas rurales de provincia de Buenos Aires y La Pampa”. 

 
Boldt Gaming: otro refugio adecuado 
Fuente: www.ambito.com Fecha: 12/01/2009 

Llegado el momento de decidir sobre refugios apropiados, ante la desaceleración económica, hay empresas cotizantes cuyo tipo 
de actividad las hace casi inmunes a la baja de consumo general. La que hoy vemos, con excelente desempeño de nueve meses, 
tiene sus prestaciones asentadas en el área de «sistematización de apuestas» y sirve a la mayoría de institutos de Lotería y 
Casinos de distintas provincias. Con todo lo que ella implica en las áreas de informática, comunicaciones y procesamientos de 
datos. 
Fundada como parte de la escisión de Boldt SA, sus resultados han ido creciendo de forma muy dinámica y la raíz de ello- 
proporcionó dos etapas de «dividendos en efectivo», que han sumado unos tres capitales emitidos (en torno a los 61 millones de 
pesos abonados). Pero, en base al rendimiento que sigue obteniendo, sus «acumulados» llegan todavía a los casi 28 millones de 
pesos positivos, sobre capital de menos de $ 22 millones. Subió de los $ 197 millones facturados en 2007, a los $ 251 millones 
acumulados a setiembre. 
Con ganancia bruta de 127 millones de pesos -anterior era de $ 83 millones) y un saldo «ordinario», que rozó los $ 92 millones en 
el tercer trimestre. Con el recorte impositivo, de más de $ 32 millones al fisco, quedó con muy buena suma disponible: $ 59 
millones de ganancia, casi 270 por ciento del capital y 85% sobre patrimonio neto. 
El avance de las recaudaciones prosigue al mismo ritmo, de donde surge un crecimiento de 27 por ciento y cuando ya el contexto 
económico, había sufrido ciertos avatares. Es alternativa válida, ante la búsqueda de proteger inversión. Y con el extra de 
rendimiento que se traduce en dividendos efectivos. Una pieza especial. 

 
La firma Boldt SA ampliará su capital en 30 millones de pesos 
Fuente: www.analisisdigital.com.ar Fecha: 22/10/2007 

La empresa Boldt SA informó hoy a la Bolsa de Comercio de Buenos Aires que ampliará su capital accionario en 30 millones de 
pesos. La nota, firmada por el presidente de la firma, Antonio Tabanelli, precisó que la proporción del capital social actual 
representado por el aumento será de 39,29 por ciento. La propuesta será considerada por los accionistas de Boldt en la asamblea 
convocada para el próximo 8 de noviembre. En esa ocasión se solicitará la autorización para la oferta pública y cotización de las 
acciones que se emitan ante la Bolsa y la Comisión Nacional de Valores (CNV). 
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“El destino de la emisión permitirá el desarrollo de las actividades y nuevos proyectos de ser encarados por la sociedad y contar 
con un mayor capital de giro”, destacó Tabanelli. 
Boldt SA y las recientemente escindidas Boldt Gaming SA y Boldt Impresores SA, son empresas locales que ofrecen servicios de 
alta tecnología y teleinformática, aplicados al desarrollo de negocios. La empresa, que emplea a 932 trabajadores, diseña, crea y 
desarrolla proyectos de centros de entretenimientos, mediante casinos y salas de máquinas electrónicas de juegos de azar. En 
ese marco concretó la instalación, puesta en marcha y operación de 1.200 máquinas tragamonedas en los casinos Central de Mar 
del Plata, Miramar, Mar de Ajó, Pinamar, Valeria del Mar y Necochea, para el Instituto Provincial de Lotería y Casinos de la 
Provincia de Buenos Aires. 
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INFORMACIÓN ADICIONAL 

 

Fuente: Empresa. 
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Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de la Pcia. de Bs. As.  

Contribuyente 

Identificación: Contribuyente sin Deuda 

Situación actual: Categoría 0 
 
Referencias de categorías 

Categoría 0 Contribuyente sin deuda. 

Categoría 1 Desde $501 hasta $4.500 

Categoría 2 Desde $4.501 hasta $10.000 

Categoría 3 Mayor a $10.000 

Categoría 4 CONTRIBUYENTE EN INSTANCIA JUDICIAL 
 
La información expuesta es la registrada al 15/06/2022 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, siendo 
la resultante de la sumatoria de las deudas asociadas al Impuesto Inmobiliario, a los Automotores, a las Embarcaciones Deportivas y a los Ingresos 
Brutos, respecto de la CUIT consultada.  
Para el cálculo de la deuda expuesta, se considera aquella con antigüedad mayor a los sesenta días. No se consideran aquellos sujetos que posean 
un único Inmueble Urbano Edificado con Valuación Fiscal menor a $50.000, quienes posean una deuda global menor a $500 o quienes posean un 
automotor de modelo inferior al año 2000. Para el caso del Impuesto sobre los Ingresos Brutos, sólo se consideran aquellos casos con Títulos 
Ejecutivos iniciados y aquellos con planes de pago caducos. En la categoría 4 se encuentran los contribuyentes con deudas en proceso de ejecución 

judicial como así también los planes de regularización de deuda judicial siempre que el mismo se encuentre caduco. 
 

 

 
La información expuesta es la registrada al 15/06/2022 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, siendo 
la resultante del grado de cumplimiento de presentación de declaraciones juradas que les corresponde efectuar en su actuación como agentes de 
recaudación en el régimen general de retención y en el régimen general de percepción del impuesto sobre los Ingresos Brutos. El cumplimiento se 
computa de manera conjunta por ambos regímenes de recaudación. 
En la categoría 4 se encuentran los agentes de recaudación con deudas en proceso de ejecución judicial provenientes de percepciones y retenciones 
no efectuadas, efectuadas y no ingresadas, intereses, accesorios, recargos y multas. Se incluyen dentro de esta categoría a quienes, habiendo 

realizado la adhesión a un régimen de regularización de deudas en proceso de ejecución judicial, el mismo se encuentre caduco. 
 
 
 

Informe Estado de Deuda Agencia Recaudación Tributaria Rio Negro  

Impuesto Planes de Pago Vigentes Intimaciones en Curso Juicios en Curso Situación 

CONVENIO MULTILATERAL NO NO NO Categoría 0 

Categorías 

Categoría 0 Sin deuda 

Categoría 1 Hasta 5.000 pesos 

Categoría 2 Desde 5.001 hasta 25.000 pesos 

Categoría 3 Desde 25.001 hasta 100.000 pesos 

Categoría 4 Más de 100.000 pesos 

La información expuesta es la registrada al 15/06/2022 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación Tributaria de la Provincia de Río Negro 
respecto a la CUIT consultada. La misma proviene de la sumatoria de importes adeudados vinculados a los impuestos: Inmobiliario, Automotores, 
Ingresos Brutos, Sellos. Para el cálculo de la deuda expuesta, se considera aquella cuyo vencimiento haya operado con fecha anterior al 13/05/2019 y 
no obre constancia de pago de esta. La información se encuentra agrupada, pudiendo incluirse en un concepto deudas por uno o más 
dominios/partidas de propiedad del contribuyente. No se consideran aquellos sujetos que: Registren exenciones vigentes, Sean propietarios de un 
inmueble único comprendido en el Tramo 1. Las columnas de Intimaciones en Curso o Juicios en Curso indican si se han iniciado acciones 
administrativas o judiciales para el cobro de la deuda. Para consultas o reclamos, comuníquese a nuestro Centro de Atención Telefónico (0800-222-
3278) o diríjase a la Oficina más cercana a su domicilio. 

 

Agente de Recaudación 

Identificación: AGENTE SIN INCUMPLIMIENTO. 

Situación actual: Categoría 0 

Referencias de categorías 

Categoría 0 Agente sin incumplimiento. 

Categoría 1 Incumplimiento mayor a 0% y menor o igual a 5% 

Categoría 2 Incumplimiento mayor a 5% y menor o igual a 25% 

Categoría 3 Incumplimiento mayor 25% 

Categoría 4 AGENTE EN INSTANCIA JUDICIAL 
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PRODUCTOS / SERVICIOS / ANTIGÜEDAD EN EL MERCADO 
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Fuente: Web Empresa. 

 

 

 

CERTIFICACIONES 

Certificaciones de Calidad 

No se detectó Información. 

 

Distinciones Obtenidas 

No se detectó Información. 

 

 

 

ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 
No se detectó Información. 

 

 

 

EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2022 - - - 30 

Fuente: Medios externos de consulta.  
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Otra Información Previsional 

 

ORBITH S.A., CUIT 30715539078, no presenta Deuda exigible en Aportes y Contribuciones de Seguridad Social 

vigente al 01/12/2021. 

 

ORBITH S.A., CUIT 30715539078, no presenta sanciones laborales publicadas en el listado REPSAL vigente al 

15/06/2022. 
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SOCIOS / ACCIONISTAS 

Nombre y Apellido / Razón Social Nacionalidad o País de Origen Tax ID % 

BOLDT SOCIEDAD ANONIMA Argentina 30-50017915-1 72.20 

E-GATE S.A. Argentina 30-71061629-5 27.80 

Fuente: Empresa. 

 

 

VINCULACIONES / EMPRESAS RELACIONADAS 

No se detectó Información. 

 

 

DIRECTIVOS 

Nombre y Apellido Nacionalidad  Tax ID Cargo 

TABANELLI ANTONIO EDUARDO Argentina 20-12965191-2 Presidente 

MOSIUL PABLO ANDRES Argentina 20-23809827-1 Vice-Presidente 

BIDERMAN BARCIA CARLOS ANTONIO Argentina 20-92142056-1 Director Titular 

ABIAD LAURA RAQUEL Argentina 27-22764749-9 Directora Titular 

TABANELLI ANTONIO ANGEL Argentina 23-04157439-9 Director Suplente 

FORTUNATI PADILLA FEDERICO JOSE Argentina 20-18379127-4 Síndico Titular  

PERNIA MARIA NOELIA Argentina 27-32608502-8 Síndico Titular 

SALLENAVE MARIA PAULA Argentina 27-24242624-5 Síndico Suplente 

SILVESTRI JORGE LUIS Argentina 20-13632399-8 Síndico Suplente 

PASCUAL ROBERTO JORGE Argentina 20-11644466-7 Síndico Suplente 

 
Fuente: Externa. 
 
 

 

Estructura Societaria y Vinculaciones 
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SEGUROS 

Aseguradora: SWISS MEDICAL 

N° de contrato: 203496 

Desde: 01/11/2017 - Alta de afiliación 

Hasta: Afiliación vigente 
 

 

MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 

 

Fuente: Externa 

 

 

PROVEEDORES 

No se detectó información. 

 

 

CLIENTES 

No se detectó información. 

 

 

COMPRAS ANUALES 

No se detectó información. 

 

 

VENTAS A DIRECTV ARGENTINA S.A. 

No se detectó información. 

 
 
  

Situación Comercial 
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SITUACIÓN BANCARIA 

 

 

Situación Bancaria 
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CHEQUES RECHAZADOS 

No registra cheques rechazados. 

Fuente: Externa. 
 
 

 

 

NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

N° Entidad Deuda Moneda 

1 BANCO ITAU $ 0 $ 

2 BANCO PROVINCIA DE BUENOS AIRES $ 0 $ 

3 BANCO CMF $ 0 $ 

Fuente Empresa. 
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CARÁTULAS DE JUICIOS COMO DEMANDADO/DEMANDANTE (*) 

No se registran juicios en su contra ni tampoco reclamos. 

Fuente: Externa 

 

  

Situación Judicial 
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ANÁLISIS DE COMPLIANCE 

  

 

 

 

 

 

Compliance 
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INFORMACIÓN DE PRENSA 

 

Boldt perdió la licitación por las tragamonedas del Casino Central 
Fuente: www.elmarplatense.com Fecha: 29/03/2019 

La empresa Casino de Victoria SA desbancó a la firma Boldt SA, histórica operadora de las tragamonedas de la provincia, y se 
hará cargo por lo próximos 20 años de las máquinas del Casino Central de Mar del Plata. 
El Boletín Oficial bonaerense publicó este viernes los resultados de la licitación en la que se determinó el destino de esta y otras 
seis salas bonaerenses: Anexo III de Mar del Plata (Hotel Hermitage), Miramar, Monte Hermoso, Pinamar, Tigre y Tandil. 
Mientras Boldt se impuso en la puja por los casinos de Tigre y Pinamar, la empresa del entrerriano Daniel Mautone ganó las 
licitaciones del Central de Mar del Plata y Monte Hermoso, por los que recibirá una retribución del 55,5% de la rentabilidad 
mensual producida por la explotación de las máquinas. 
Por otro lado, el Instituto Provincial de Lotería y Casinos declaró "fracasada" las licitaciones por las salas del Casino Anexo III de 
Mar del Plata (Hotel Hermitage), de Tandil y de Miramar. En el primer caso, las empresas que compitieron presentaron 
impugnaciones porque entendieron que "el objeto de la licitación resultaría de cumplimiento imposible, en virtud de la situación 
actual del Casino Anexo III de Mar del Plata (Hotel Hermitage), dada la indisponibilidad física y jurídica del mismo". 
La Licitación Pública N° 1/18 prevé "la contratación de un servicio integral, cuyo objeto consiste en la provisión y mantenimiento 
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de máquinas electrónicas de juegos de azar automatizadas, el control online de las mismas, la remodelación, construcción y/o 
cesión y puesta en valor de las distintas salas de juego y diversos servicios complementarios y anexos a la actividad lúdica, y 
puesta en valor de las distintas salas de los casinos oficiales de la Provincia de Buenos Aires". 
El contrato será firmado por un período de veinte años, contados a partir de la fecha de suscripción del contrato, con posibilidad 
de prórroga de un año adicional a opción del Instituto Provincial de Lotería y Casinos. 

 

Sancionan otra vez a Boldt por usar empresas truchas para cuidar sus casinos 
Fuente: www.lateclamardelplata.com.ar Fecha: 02/12/2018 

La empresa del juego Boldt Sociedad Anónima fue sancionada otra vez por el Ministerio de Seguridad bonaerense con una multa 
económica de más de 300 mil pesos por haber contratado nuevamente a otra empresa ilegal para controlar la seguridad de uno 
de los casinos que tiene en Mar del Plata. 
La nueva sanción contra Boldt S.A. fue dispuesta por la resolución N°503, a la que accedió La Tecla. En la misma la cartera que 
conduce Cristina Ritondo castigó también a la compañía que brindo el servicio ilegal de seguridad con una inhabilitación por 20 
años. 
El polémico caso comenzó el 21 de abril durante un control que realizó Seguridad en el Casino Central, que Boldt explota en 
Boulevard Marítimo Avenida Peralta Ramos N°2242, de la localidad de Mar del Plata, partido de General Pueyrredón. 
Allí, los inspectores detectaron que una persona se hallaba “realizando tareas de seguridad, custodiando y protegiendo los bienes 
y las personas del lugar”, quien manifestó desempeñarse como vigilador de la prestadora de servicios Seguridad Integral Norte 
S.R.L. 
Según la resolución, “la empresa contratante del servicio de seguridad privada era BOLDT S.A.”, la propietaria del Casino Central. 
Con esos datos el Departamento de Informes de la Dirección Provincial para la Gestión de la Seguridad Privada del ministerio de 
Seguridad confirmó que la empresa Seguridad Integral no estaba habilitada para brindar el servicio en la provincia de Buenos 
Aires. 
Y recordó que si bien había iniciado el “trámite de habilitación con fecha 4 de abril de 2014”, el 9 de diciembre de 2015 se produjo 
la “baja” de ese expediente. 
“La firma Boldt S.A., compareció a ejercer su derecho de defensa en tiempo y forma, sin que de su análisis se desprendan 
elementos suficientes que pudieran desvirtuar la falta endilgada. En tanto, debidamente emplazada la empresa Seguridad Integral 
Norte S.R.L., no compareció a ejercer su derecho de defensa en tiempo”, dice la resolución. 
Y agrega: “ha quedado debidamente acreditado que la firma Seguridad Integral Norte S.R.L., ha prestado dentro del territorio de la 
provincia de Buenos Aires un servicio de seguridad privada sin estar habilitada para ello por la Autoridad de Aplicación, en 
contravención a lo dispuesto en el artículo 46 inciso a) de la Ley N°12.297, y la empresa Boldt S.A., ha contratado un servicio de 
seguridad privada desarrollado en sus instalaciones por una empresa que no se encontraba habilitada como prestadora de 
servicios de seguridad privada, infringiendo lo establecido en el artículo 20 de la Ley N° 12.297”. 
La sanción para Boldt S.A. fue una multa $319.034 pesos, los que deberá pagar en “efectivo dentro de los 30 días hábiles de 
quedar firme la presente resolución”, mientras que Grupo Malvinas Seguridad Privada S.R.L. fue inhabilitación por 20 años para 
desarrollar las actividades vinculadas con la seguridad privada dentro del territorio de la provincia de Buenos Aires. 
El caso anterior 
Boldt S.A. había sido sancionado de la misma manera a mediados del mes de noviembre por haber contratado a una empresa de 
seguridad privada ilegal (Grupo Malvinas Seguridad Privada S.R.L.) para el casino Casino del Mar. 

 

El gobierno y Boldt deberán mostrar su juego 
Fuente: www.redaccionrosario.com Fecha: 27/04/2017 

La Cámara de Diputados de la provincia de Santa Fe aprobó un pedido de informes para que el gobierno provincial brinde detalles 
acerca del vínculo contractual entre el Estado y la empresa Boldt SA y sus subsidiarias, que según explicó el diputado por el 
Partido del Progreso Social, Oscar Urruty, se remonta a 1984. 
La iniciativa presentada por Urruty, legislador aliado al kirchnerismo santafesino, fue aprobada en la sesión de ayer sobre tablas, 
informaron fuentes parlamentarias. 
“Queremos conocer todos los contratos pero particularmente queremos saber qué pasa en junio, cuando termina el más 
importante, que es el procesamiento de datos de la Lotería, para saber qué piensa hacer el gobierno”, dijo el diputado. 
Urruty recordó que “esta empresa aparece en denuncias cruzadas por presunto lobby para quedarse con el juego en forma casi 
monopólica en algunas provincias, y queremos saber si en Santa Fe actúa en el mismo sentido”. 
Según precisó, la firma Boldt y sus compañías subsidiarias Boldt Gaming SA y Boldt Impresores SA controlan en Santa Fe el 
negocio del procesamiento de datos de la Lotería provincial, participaron de la impresión de boletas únicas para las elecciones del 
año pasado y recibieron ahora “la impresión de obleas de la revisión técnica obligatoria de los automotores”. 
El pedido de informes hace hincapié en conocer qué hará el gobierno de Antonio Bonfatti con el negocio del procesamiento de 
datos de apuestas de la Lotería de Santa Fe, cuyo contrato con Boldt vence en junio próximo. 
“A menos de 60 días no hemos visto ni en los diarios ni el Boletín Oficial el llamado a licitación para ese servicio”, señaló Urruty. 
El diputado del PPS explicó que la empresa recoge las apuestas, procesa los datos y al final del mes se queda con un porcentaje 
de lo recaudado, por lo que el monto de sus ingresos son variables. 
“Este año en el presupuesto se fija un ingreso para la Caja de Asistencia Social Lotería de Santa Fe de 140 millones de pesos , pero 
algunos que conocen el negocio estiman que puede llegar a 200”, precisó el legislador. 
En esa línea, recordó que “el último contrato firmado con la provincia fue en 2007 y por cinco años, para el procesamiento de 
datos de apuestas, lo que significa casi 1.000 millones de pesos”. 
Además, Urruty rememoró que Boldt obtuvo el año pasado en Santa Fe una parte del negocio de impresión de la boleta única con 
la que se votó en las elecciones locales de esta provincia, a través de un contrato directo, sin licitación. 
“Ése fue un contrato directo por 23 millones de pesos, de los cuales Boldt se quedó con 12 millones y la sociedad que el Grupo 
Clarín tiene en esta provincia con el diario El Litoral obtuvo los 11 millones restantes”, detalló el legislador. 
Por último, recordó que la firma Boldt, señalada por el vicepresidente Amado Boudou como quien está detrás de las denuncias en 
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su contra para quedarse con el negocio de la impresión de billetes, maneja en Santa Fe dos de los tres casinos habilitados por la 
provincia, ubicados en la capital santafesina y en la localidad de Melincué. 

 

La mira puesta sobre Boldt 
Fuente: www.pagina12.com.ar Fecha: 29/03/2012 

La Cámara de Diputados bonaerense aprobó ayer un pedido de informes para que el gobierno de esa provincia dé precisiones 
sobre la relación comercial que mantiene el Estado con la empresa Boldt, que opera mayormente en el negocio del juego, y que ha 
sido señalada por el vicepresidente, Amado Boudou, como una de las responsables detrás de las denuncias que recibió por sus 
supuestos vínculos con la ex Ciccone Calcográfica. Según alertó el vicepresidente, los vínculos de la empresa encabezada por 
Antonio Tabanelli (que estaba interesada en quedarse con la imprenta) con el gobierno bonaerense, que se remiten a la década 
del ’90, cuando Eduardo Duhalde gobernaba la provincia, están plagados de irregularidades. 
La iniciativa que aprobó la Cámara baja de la Legislatura provincial había sido impulsada por un sector del oficialismo bonaerense 
con lazos fuertes con la Casa Rosada: el texto lleva la firma del vicepresidente del cuerpo y hombre fuerte de La Cámpora, José 
Ottavis, y del titular del bloque del Frente para la Victoria, Juan De Jesús, ex intendente del Partido de la Costa y muy cercano a 
Boudou. Igualmente, al final terminó adhiriendo todo el bloque del Frente para la Victoria. 
Es que, si bien este pedido de informes puede leerse como parte de las tensiones internas en el peronismo provincial, cerca del 
gobernador Daniel Scioli quisieron bajarle el tono a la disputa, confiados de que el tema apuntará a responsabilidades de 
gestiones anteriores. Desde el gobierno nacional tampoco quieren tensar las relaciones con La Plata, sino que buscan poner el 
foco sobre Boldt y las irregularidades alrededor del nacimiento y el crecimiento de esa empresa, a la que también vinculan con el 
“duhaldismo residual”. Además, señalan, este año vencen las prórrogas que la empresa recibió para sus concesiones y esperan 
que el informe saque a la luz elementos que eviten una nueva renovación del vínculo. 
El proyecto pide al Poder Ejecutivo provincial que “informe con carácter de urgente, en detalle y por escrito, sobre aspectos 
relacionados con contratos celebrados entre el Instituto Provincial de Loterías y Casinos con las sociedades denominadas Boldt 
SA y Boldt Gaming SA”, incluyendo información sobre plazos y prórrogas, la normativa bajo la cual se aprobaron e indicar si se 
efectuó licitación pública o contratación directa, la evolución de los cánones percibidos por la provincia y si hay en trámite algún 
otro expediente relacionado con la firma. “Esta empresa se ha quedado con todo el sistema de juego electrónico de la provincia 
de Buenos Aires sin ningún tipo de licitación”, había denunciado Boudou. 
“Queremos conocer detalles sobre los vaivenes de la empresa, con las mejores intenciones. No se persigue con este proyecto 
defender a nadie ni enfrentarnos con nuestro gobierno”, argumentó De Jesús al fundamentar la iniciativa ante la Cámara, tratando 
de enfriar la interna. Finalmente, el pedido de informes terminó contando con el apoyo de todo el oficialismo y también de todos 
los bloques opositores, quienes de todas formas durante el tratamiento fueron críticos con el tema. 
“Esto no es una defensa de Boudou, a quien yo le recomendaría que se busque unos buenos abogados y que Dios lo ayude”, se 
permitió el diputado Marcelo Díaz (Frente Amplio Progresista), en tanto que Walter Martello (Coalición Cívica) se preguntó “a 
partir de cuándo” el kirchnerismo se dio cuenta de que “Boldt es lo que es”. Por su parte, Gonzalo Atanasof (Unión Celeste y 
Blanca) sostuvo que “el oficialismo le pide transparencia a la empresa Boldt pero oculta la distribución del dinero del juego en la 
provincia de Buenos Aires” y propuso la “municipalización” del negocio del juego. 
Nacida en 1993 y de rápida expansión en varias provincia, Boldt se hizo fuerte en territorio bonaerense, donde en la actualidad 
administra el sistema de software que permite controlar las tragamonedas a distancia y provee a la provincia de Buenos Aires las 
máquinas de captación de apuestas on line de la quiniela bonaerense y explota los casinos de Tigre, Mar del Plata, Miramar y 
Tandil, entre otros. Dedicada también al negocio de las imprentas de alta complejidad, intentó quedarse con la planta de la ex 
Ciccone Calcográfica, pero la operación fue rechazada porque se consideró que terminaría conformando un “monopolio”. 

 

Billetera mata galán. Ciccone mata Aimé. La Cámpora mata Boudou 
Fuente: www.elojodigital.com Fecha: 01/03/2012 

Para recapitular los capítulos más sobresalientes de esta historia, es necesario retrotraerse a la época de la campaña para la 
Presidencia de la Nación, en momentos previos a octubre de 2011. Instancia que fue fechada en el calendario hace apenas unos 
meses pero que, en el inconsciente colectivo de un cristinismo ahora en jaque, se recuerda como si hubiera tenido lugar hace 
miles de años. Es que los tiempos de la política suelen percibirse de modos diferentes por sus protagonistas. Para algunos, la 
popularidad resulta aún más efímera que para otros. 
Por aquel entonces, el oficialismo ya se sabía ganador de antemano, y lo propio había apuntado la totalidad del espectro opositor: 
era imposible someter electoralmente a una ingeniería que había repartido más de diez mil millones de dólares en subsidios, 
planes, jubilaciones gratuitas y premios no merecidos entre la población, durante un lapso de tres años. Muchos bajaron los 
brazos antes de tiempo. 
El marplatense Amado Boudou aún regenteaba los destinos del Ministerio de Economía, y su salto a la Vicepresidencia observaba 
ya el visto bueno de Cristina. Fue allí cuando referentes de La Cámpora (por órdenes de Máximo Kirchner) obsequiáronle una 
visita en su propio despacho, con la meta de inquirirlo respecto de algunas "definiciones" sobre el futuro del Ministerio, que ya 
preveían en danza. 
En concreto, los jóvenes camporistas urdían una suerte de abordaje en Economía, planificado con las viejas películas de piratas 
como modelo. El otrora Dee-Jay no sospechó rápidamente de la maniobra: en un momento de debilidad, decidió compartirles 
información privilegiada. Los nombres que él había consensuado con la futura Presidente de la Nación para conducir Hacienda 
eran, básicamente, dos: Hernán Lorenzino o Juan Carlos Fábrega. Aimé blanquearía que jugaría por el primero de ambos. 
El pedido de La Cámpora se orientó al reclamo de tres puestos considerados clave por la organización juvenil. La respuesta de 
Boudou llegaría, si se quiere, lacónica: -"La verdad es que todo depende de Cristina, pero los voy a ayudar". Consultados los 
referentes del Príncipe de Río Gallegos en relación a potenciales postulantes, estos pusieron un nombre sobre la mesa: Iván Heyn, 
a la postre, fallecido en bizarras -aunque para nada extrañas- circunstancias en la República Oriental del Uruguay. La pérdida de 
Heyn representó en su momento un doloroso golpe para todo el espectro. Muy a pesar de los vicios que lo llevarían al féretro, 
Heyn observaba una preparación única y era apto para cualquier puesto relacionado con el área. 
No mucho después, el hoy Vicepresidente se dirigió hacia Cristina Fernández Wilhelm en un encuentro privado; ahí se dedicó a 
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compilar el listado de presiones a que lo había sometido el camporismo. Aimé comenzaba a tomar nota del riesgo que 
corporizaban los muchachos del joven Máximo. -"No se puede jugar con la continuidad del modelo; La Cámpora pide esto y 
aquello", expuso -palabras más, palabras menos (perdón, Ernesto Tenembaum)- el marplatense ante la Jefa. El ponente reclamó 
la debida confidencialidad para el contenido de lo comentado, en virtud de que cualquier pérdida en el circuito podría elevar 
obscena e innecesariamente la temperatura de la olla. 
-"Vos proponés a Lorenzino... Está bien: va Lorenzino", remataría la viuda. Pero Cristina no respetó el silencio pedido 
respetuosamente por Boudou, y conversó a posteriori con su hijo Máximo sobre el tema. Estalla, finalmente, la guerra. Los 
embajadores camporistas repiten la visita al despacho del marplatense pero, valga la aclaración, sin acompañarse por el Príncipe 
de Río Gallegos: rara vez, el muchacho pone la cara. Volaron acusaciones de traición sobre Aimé. Por poco, no le ponen precio a 
su cabeza. Le reclamaron por haber ido a chusmearle a la Jefa sobre el asunto, cuando ellos le habían exigido que nada saliese 
del despacho aprovechado para el primer encuentro. Los chiquitines vuelven, pues, a reclamarle por los puestos clave, a lo cual el 
bueno de Amado responde que no conversará más sobre el tema: -"Vayan a tratarlo con CFK". 
En efecto; Máximo Kirchner le llevaría el "problemilla" a su madre, pero esta decide frenarlo. Al menos, temporalmente. Al no 
obtener respuesta inmediata, La Cámpora echa manos a la obra. La estrategia: adueñarse del Ministerio de Economía, a cualquier 
precio. La táctica: desmenuzar cualquier actividad ilícita (negocios, propiedades, desorden en su declaración jurada de bienes) 
que pudiere perjudicar a Boudou y exponerla apropiadamente. En este juego, valía todo. Incluso estudiar los movimientos de 
Agustina Kämpfer -periodista tiempo completo y novia "oficial" de Aimé-. No faltan aquellos que hablan de fotografías 
comprometedoras, aunque no revelan los detalles de lo que en ellas se muestra. 
Corre el reloj: Cristina Elisabet Fernández Wilhelm se alza con la victoria en las Presidenciales de 2011, con el promocionadísimo 
54% de los votos. A los efectos prácticos, no interesa cómo los consiguió; lo hizo. Y punto. Amado Boudou solidifica su lobby, y la 
flamante Presidente nombra a Hernán Lorenzino en la conducción del Ministerio de Economía. Aimé mantiene su task force de 
amigos y fieles soldados en Hacienda. 
Pero La Cámpora ya desde hace tiempo que ha incursionado en el sórdido mundillo de la Inteligencia: después de acopiar 
voluminosa información, Máximo K -el Heredero- se topa con un dato que vale su peso en oro: las nutridas relaciones del Vice con 
la operatoria de Ciccone Calcográfica, que le fuera birlada a los referentes duhaldistas amontonados en Boldt Sociedad Anónima. 
Las revelaciones de muchos de los detalles de este intrincado affaire deben reconocerse, en la forma de primicia periodística, a 
un antiguo texto publicado por el estudioso Jorge Asís en su sitio web. Pero refiere un puñado de afiladas y ponzoñosas malas 
lenguas que fue el camporismo el verdadero encargado de desparramar la novedad por todas partes, incluyendo sus más oscuros 
apartados. 
Por su parte, El Príncipe de Río Gallegos complementaría la labor de Search & Destroy ("búsqueda y destrucción") en perjuicio de 
Amado, hurgando en las profundidades del Banco Central de la República Argentina. Sus jóvenes asociados descubrirían un 
reducto poblado por tres identidades que seguían reportando al "enemigo" desde el seno de la institución. En esta instancia, es 
Mercedes Marcó del Pont quien recibirá la visita de los muchachines, que le reclamarán asistir en la identificación y eliminación 
de los objetivos. Siendo que los nietos del "tío" Cámpora se mueven como una tropa de Terminators de mirada torva, Marcó del 
Pont opta por apagar su insufrible sonrisa y ayudar a los jovenzuelos de Mad-Max en la faena de eliminación de los elusivos 
"topos". Consecuencia visible: Benigno Vélez va a parar al basurero del olvido. En lo que respecta a Merceditas, no sería acertado 
malinterpretar su toma de posición: solo le interesaba salvaguardar las espaldas. O -quién sabe- alguna otra porción de su frágil 
anatomía. 
Pero la demolición de Aimé aún escribiría nuevas páginas. Tiempo después, el equipo de investigadores de Máximo pondría las 
manos sobre información relativa a contrataciones de consultoras que el flamante Vice arreglara oportunamente a precios 
escandalosamente perjudiciales para el Estado Nacional, y haría filtrar esos datos a un listado específico de medios tradicionales. 
Lo propio haría el camporismo con la ahora archiconocida -e igualmente desprolija- compra de vehículos Audi. 
Llamativo, mas no sospechoso: Cristina Fernández decide mantenerse a la expectativa, jugando a dos puntas (difícil elegir entre 
su segundo y su propio hijo). Recibe el insight de Aimé sobre el asunto Ciccone: Néstor conocía los detalles. De hecho, el Vice 
insiste en que esa maniobra fue consensuada con el difunto. En una primera instancia, la Presidente de la Nación le otorga el 
correspondiente voto de confianza: se comunica con el desacreditado juez del anillo Nac&Pop y le reclama que administre los 
alcances de la causa para que esta no levante vuelo. El magistrado todoterreno pone manos a la obra y de su despacho surge una 
denuncia antedatada, con fecha previa a aquellas en las que se inscribiera el escándalo. Ello, mientras pone de suyo para que el 
tema recaiga -cuándo no- en su juzgado. En el epílogo, los camporistas de Mad-Max retoman la acción, arrojando ruidosamente 
en el escritorio de CFK un puñado de bien cebadas carpetas con detalles desagradables que hacen a la figura de Amado. 
Carpetazo, al decir suburbano. 
Se llega, finalmente, al presente día: la Presidente de la Nación continúa sin tomar partido ni decisión alguna. El Senado, en tanto, 
observa con atención, por si acaso la Jefa opta por bajarle el pulgar a su Vice y, de esta manera, poder actuar de la mano de la 
siempre espinosa herramienta del juicio político. Lorenzino, por su parte, podría durar lo que un suspiro al frente de Economía. Lo 
propio puede apuntarse sobre el destino de Juan Carlos Fábrega en el Banco Nación: el Ejecutivo -se rumorea- ya tendría decidido 
su reemplazo. 

 

Lista de los que compraron dólares y los sacaron del país 
Fuente: www.derechos.org Fecha 07/02/2010 

La lista completa de los que adquirieron divisas norteamericanas según los registros del Banco Central y las declaran como 
tenencias en el exterior. La primera cifra corresponde a 2008 y la segunda a 2009. Están expresadas en pesos. 
… 
Polygon Labs S.A. 0 1.534.390 
Tabanelli Antonio Eduardo 0 1.526.000 
Haras La Providencia S.A. 0 1.525.200 
Tabanelli Antonio 20.409.900 8.768.400 
Tomasevich Iván Ricardo 12.992.025 0 
Boldt S.A 12.983.750 17.691.000 
… 
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SITUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL  

Para el análisis de la situación económica financiera y patrimonial de la Empresa se utilizaron los Estados Contables 

correspondientes a los ejercicios 2019, 2020 y 2021(fecha de cierre 31/10). Información auditada sin salvedades. 

Principales indicadores 

Económicos: 

− Las Ventas del ejercicio cerrado en 10/2021 alcanzaron un total de $626.7 Millones vs $414.9 Millones en 

el ejercicio anterior, evidenciándose un importante incremento interanual del 51.06%. 

− Los Costos Directos disminuyeron su incidencia sobre las Ventas del 106.0% al 75.6% mientras que los 

Gastos de Estructura, pasaron de 21.5% al 24.9% en su participación.  

− En la parte no operativa del cuadro de resultados, imputaron Otros Ingresos por $191.5 Millones (30.6% 

s/ventas) atribuibles Resultados Financieros y Por Tenencia incluido RECPAM ($109 Millones ) y Otros 

Diversos por $82.0 Millones. 

− De acuerdo con lo expuesto en los párrafos precedentes, se registró una Ganancia Final de $45.6 Millones, 

cifra que representó el 7.3% de las Ventas vs un Resultado Negativo de -$128.8 (-31.0% s/ventas) en el 

ejercicio anterior. 

En resumen, la compañía presentó a 10/2021 muy importante incremento de la Facturación acompañado de 

disminución de los Costos Directos, y aumento los Gastos de Estructura , teniendo como resultante una aceptable 

ganancia Final. 

Financieros 

− El indicador de Liquidez Corriente pasó de 0.32 a 0.49, aumentando, pero manteniéndose muy por debajo 

de los niveles esperados. 

− El Capital de Trabajo fue Negativo por tercer ejercicio consecutivo. Según Nota a los Estados Contables “la 

Sociedad durante el presente ejercicio finalizado el 31 de octubre de 2021 presenta un Capital de Trabajo 

negativo de -$160.1 Millones (activos corrientes menos pasivos corrientes) y pérdidas acumuladas por 

$461.4 Millones”. 

En resumen, por lo expuesto la situación financiera mostró delicada, estando la Compañía encuadrada dentro del 

artículo 94, inciso 5 de la Ley General de Sociedades.  

Patrimoniales: 

− El Patrimonio Neto también fue Negativo por tercer ejercicio: a 10/2021 -$50.1 Millones en 2021, -$95.6 

Millones en 2020 y -$59.8 Millones en 2019. 

− La estructura de financiamiento mostraba que el Pasivo representaba el 108% del Activo siendo las 

obligaciones Bancarias de corto y largo plazo, y las Deudas Comerciales las partidas de mayor incidencia.  

− La Solvencia Patrimonial fue negativa por 3°año consecutivo: -0.22 en 2019, -0.13 en 2020 y -0.07 en 2021, 

mientras que el Endeudamiento Corriente continuó en valores muy comprometidos: el actual -6.22 vs. -4.36 

del periodo pasado. 

En resumen, la situación Patrimonial resultaba sumamente debilitada, con valores extremadamente delicados de 

Solvencia y Endeudamiento, y Patrimonio Neto Negativo por 3°año consecutivo.  

Según Nota a los Estados Contables, reafirmada en el Informe del Auditor, los mismos han sido preparados por la 

Sociedad asumiendo que la misma podrá continuar operando como una empresa en marcha. Esta circunstancia 

depende de mejorar el resultado operativo de la Sociedad y/o del financiamiento de sus accionistas, y/o terceros. 
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Concepto
Expresado 

por
Valor Grade Concepto

Expresado 

por
Valor Grade

Solvencia ratio 0,10-             1 Liquidez corriente ratio 0,43               1

Endeudamiento corriente ratio 5,44-             1 Liquidez acida ratio 0,42               3

Capital corriente % -30,9% 1 Rotación del pasivo corriente días días 789                 1

Activo no Cte sobre Activo % 77,6% 1 Rotación de las cuentas a cobrar días 63                   10

Financiación del activo no cte. ratio 0,61             5 Efecto Palanca ratio 0,03-               1

Deuda bancaria sobre Pasivo % 59,8% 4

Deudas Comerciales sobre Pasivo % 31,6% 8 Gastos Financieros sobre Ventas % 1,9% 10

Gastos Comerciales sobre Ventas % 5,2% 10

Rentabilidad de la inversión total % -21,4% 1 Gastos Administración sobre Ventas % 19,4% 6

Rentabilidad ordinaria de la inversión % -221,3% 1 Gastos Totales sobre Ventas % 26,5% 9

Rentabilidad ordinaria sobre el activo % 12,4% 4 Vida restante de Bienes de Uso años 7                      6

Resultado bruto sobre ventas % 12,3% 1 Rotación de bienes de cambio días 317                 1

Rentabilidad sobre Ventas % -12,0% 1 Rotación del activo veces 0,82               1

Costo del financiamiento % 1,7% 10

Rentabilidad Operativa % -26,1% 1

EBITDA/Ventas % 13,1% 6

EBITDA/Intereses % -8,27            10

Ana lis is  d e  Efic ie nc ia

Ana lis is  Fina nc ie ro

Total

Aná lis is  d e  re nta b ilid a d

37,62

Períodos Analizados 2019/2020/2021
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