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1.1 CALIFICACIÓN Y EVALUACIÓN  

 
 

Según políticas de calificación de PAN AMERICAN ENERGY SL SUC. ARGENTINA 
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30%
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CONDICIÓN
 CALIFICACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA
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2.3.3
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No Aplica

2. Situación Económico-Financiera

"No cedió 
información / 

Valor por debajo 
del mínimo 

(0)"

Servicios Malo Regular Bueno Muy Bueno Excelente

5321

X

Como es su situación bancaria X

Presentación y pago del impuesto a los ingresos brutos

X

Presentación y pago del impuesto al valor agregado (I.V.A. F-731) X

Presentación y pago del impuesto a las ganancias (DDJJ y anticipos)

X

Presentación y pago de aportes y contribuciones F-931 X

Presentación y pago de ART. X

Presentación y pago de otras cargas sociales X

Como es su situación fiscal respecto de:

No Aplica

No cumple / No 
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información         
(0)

Con irregularidades 
/ sin planes de 
regularización / 

cedió información 
parcial
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No aplica por que 
contrata 

monotributistas.
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paga
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Se detectan caso 
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puntuales 
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No se detectan 
desvíos 

(5)

1. Cumplimiento de Obligaciones Previsionales e Impositivas

Como es su situación salarial y social respecto de:

Pago de sueldos y remuneraciones.

2.1.1

2.1.2

2.2.1

2.3.1

0,900

0,200

Solvencia 

0,020

0,030

Puntaje Obtenido

Endeudamiento Corriente

Índice de liquidez

Rentabilidad Bruta:

Ebit

Rentabilidad Neta

Tipo de Empresa

2.3.2

0,490

3,7

100% 10,0% 1,0

Situación Económico-Financiera 30% 90,0% 2,7

1- Resumen Ejecutivo 
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1.2. CONCLUSIÓN:  

 

 

 

 

LÍMITE DE COMPRA 
(30% sobre ventas) VENTAS BALANCE 

VENTAS POST-
BALANCE 

Ventas ARS 2 715 105 765  ARS 2 820 914 495 

Límite de compra ARS 814 531 729 ARS 846 274 348 

 

ISI MUSTANG (ARGENTINA) S.A. inicio sus actividades en el año 2000 con domicilio legal en Mendoza, 

Provincia de Mendoza, brindando servicios tecnológicos de automatización a los mercados de gas, petróleo 

energía, minería y agua. Pertenece a la multinacional JOHN WOOD GROUP PLC., que tiene presencia en 60 

países de todo el mundo. Sus accionistas son: WOOD GROUP HOLDINGS (INTERNACIONAL) LIMITED 

(Escocia, 67.33%) e ISI GROUP LLC (Estados Unidos, 32.67%).  Operan bajo normas de Calidad ISO 9001:2015 

(Vigente). Según el Form.931 05/2023 tiene 324 empleados registrados. Tiene afiliación vigente con GALENO 

ART. No presenta sanciones laborales en el listado REPSAL. Se encuentran al día pagos de Aportes y 

Contribuciones a la Seguridad Social. Opera normalmente con bancos, sin registrarse cheques rechazados 

por Falta de Fondos. El informe de Deuda Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires indica que 

es un contribuyente sin Deuda, pero sus similares de las Provincias de Rio Negro y Córdoba informan deudas. 

No se detectaron eventos de integridad, juicios del fuero comercial como demandado, ni Notas de Prensa 

Negativas. 

Desde el punto de vista contable, el ejercicio cerrado a 12/2022 mostró una exigua performance económica a 

pesar del fuerte incremento de ventas (109.6% variación interanual), con aumento de Costos Directos y 

disminución de Gastos de Estructura, presentando una marginal Ganancia Final de 1.03% s/ventas vs la 

ganancia de 2.23% s/ventas del ejercicio anterior. La situación Financiera y Patrimonial resultaron debilitadas 

por el fuerte aumento del Pasivo (casi un 155% interanual) y la exigua representación del PN sobre el Activo 

(alrededor del 6%), situación que se refleja de la siguiente forma en sus principales indicadores: Capital de 

trabajo negativo, nula Solvencia (pasó de 0.09 a 0.07), muy elevado Endeudamiento Corriente (aumentó de 

9.16 a 14.69), escasa capitalización y Liquidez Corriente ingresando a valores algo ajustados (pasó de 1.15 a 

0.94). Las ventas postbalance indican un incremento interanual de 107.79%. 

De acuerdo con los datos analizados, se observa que la empresa pudo recuperarse de los quebrantos del 

2019 y 2020, pero aun muestra debilidades en sus planos Económico, Financiero y Patrimonial. Ante esta 

situación sugerimos operar con cautela. Monitorear Agencias de Recaudación. 
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2.1 CONSTITUCIÓN / ESTATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS/ ESTATUTO 

 

Razón Social ISI MUSTANG (ARGENTINA) S.A. 

CUIT 33-70739575-9 

Domicilio SAN LORENZO 12, (5500), MENDOZA, MENDOZA, ARGENTINA 

Posibles teléfonos 2614393316 - 2614394697 - 4234180 - 4393316 - 2614396861 -
2614397480  

Actividad 711009 - SERVICIOS DE ARQUITECTURA E INGENIERÍA Y SERVICIOS 
CONEXOS DE ASESORAMIENTO TÉCNICO N.C.P. 
282909 - FABRICACIÓN DE MAQUINARIA Y EQUIPO DE USO ESPECIAL 
N.C.P. 
332000 - INSTALACIÓN DE MAQUINARIA Y EQUIPOS INDUSTRIALES 
711001 - SERVICIOS RELACIONADOS CON LA CONSTRUCCIÓN. 
711002 - SERVICIOS GEOLÓGICOS Y DE PROSPECCIÓN 
711003 - SERVICIOS RELACIONADOS CON LA ELECTRÓNICA Y LAS 
COMUNICACIONES 

Forma Jurídica SOCIDAD ANONIMA 

Fecha de Inscripción 01/11/2000 

Fecha de Contrato Social 24/10/2000 

Patrimonio neto al 2022 $ 35 071 659 

Cantidad Empleados 324 (Fuente: F.931 05/2023) 

Domicilio Legal SAN LORENZO 12, (5500), MENDOZA, MENDOZA, ARGENTINA 

Domicilios vinculados CERVANTES 01709, (5501), GODOY CRUZ *, MENDOZA, ARGENTINA 
AV. PEDRO MOLINA 714, (5500), MENDOZA, MENDOZA, ARGENTINA 

 

 
  

2- Datos Organizacionales  
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2.2 RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

Con más de 400 oficinas en todo el mundo, tenemos una presencia global inigualable, contando con su apoyo total. 

Consultoría e ingeniería líderes Con 35.000 profesionales en 60 países, somos una de las empresas de consultoría e 

ingeniería líderes en el mundo que opera en los mercados de energía y materiales. 

Soluciones de desbloqueo Unidos por nuestro propósito común de desbloquear soluciones para los desafíos más 

críticos del mundo, estamos preparados para el futuro, ahora. 

 
Fuente: Empresa.  

 

 

 

2.3 MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

Visión.  

Ser líder mundial en la prestación de servicios de gestión de proyectos, ingeniería, consultoría y servicios técnicos a 

clientes en el área energética y ambiental. 

Misión. 

 Asociarse con agilidad  

 Inspirar con ingenio  

 Crear nuevas posibilidades 

Valores. 

 Seguridad. Trabajar de forma segura con integridad, respetándonos y valorando a los demás y a nuestras 

comunidades.  

 Compromiso. Cumpliendo nuestras obligaciones con nuestros clientes, en tiempo, forma y siguiendo la 

reglamentación establecida.  

 Coraje. Traspasando los límites para crear soluciones más inteligentes y sostenibles 

Fuente: Empresa.  
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2.4 INFORMACIÓN ADICIONAL / DATOS DE INTERÉS 

 
Se adjunta archivo (Pág. 1 de 53) 

Fuente: Empresa. 

 

 

2.4.1 Certificado Fiscal para Contrataciones de la Administración Nacional 

Información no proporcionada por la empresa.  
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2.4.2 Constancia de inscripción AFIP/IIBB/Ganancias  
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Fuente: Empresa 
 

 

2.5 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 

No se detectó información. 

 

 

2.6 ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 

 

Fuente:Empresa. 

 
 
2.7 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES 

2.7.1 Socios / Accionistas 

Razón Social Nacionalidad/Pais Tax ID % 

WOOD GROUP HOLDINGS (INTERNACIONAL) LIMITED Escocia SC169712 67.33 

ISI GROUP LLC Estados Unidos 800194360 32.67 
Fuente: Empresa. 
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2.7.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas 

No se detectó información.  

 

 

2.7.3 Directivos 

Nombre y Apellido Nacionalidad/Pais Tax ID Cargo 

TEJADA GONZALO Argentina 20-23734744-8 Presidente 

GOTELLI GUILLERMO LUIS Argentina 20-14149195-5 Director Suplente 

GUIÑAZU RICARDO Argentina 20-18496214-5 Apoderado Bancario 

CACERES MARCOS Venezuela 23-95463964-9 Gerente general 
Fuente: Empresa. 
 

 

 

2.7.4 Antecedentes de Principales Directivos 
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2.8 ACTIVOS  

2.8.1 Inmuebles 

No se detectó información.  

 

 

2.8.2 Rodados 

No se detectó información.  

 
 
 
2.9 PUBLICACIONES OFICIALES 

Provincia: BOLETIN OFICIAL DE LA PROVINCIA DE MENDOZAFecha: 27/03/2019 
“ISI MUSTANG (ARGENTINA) S.A.” informa que mediante Asamblea General Ordinaria N° 24 celebrada el 06 de Noviembre de 
2018, se ha resuelto la designacion de nuevas autoridades del Directorio, resultando electos por el termino de tres ejercicios, 
para el cargo de Director Titular y Presidente, el Sr. Gonzalo Tejada, D.N.I. N° 23.734.744, con domicilio real sito en Barrio 6 de 
Octubre, Manzana D, Casa 18, Capilla del Rosario, Guaymallen, Provincia de Mendoza; y para el cargo de Director Suplente, el 
Sr. Guillermo Gotelli, D.N.I. N° 14.149.195, con domicilio real sito en calle Papa Quico 4453, Barrio Solares de Gabrielli, Lujan de 
Cuyo, Provincia de Mendoza. Constituyendo ambos domicilio especial, a los efectos de la Ley General de Sociedades, en calle 
Papa Quico 4453, Barrio Solares de Gabrielli, Lujan de Cuyo, Provincia de Mendoza. 
 
 
OTRAS PUBLICACIONES 

ISI MUSTANG Y AVEVA, oficializan alianza para fortalecer la transformación digital e industrial en Bolivia 
Fuente: energiabolivia.com Fecha: No especificada 
ISI Mustang, empresa líder en ser vicios de Ingeniería y soluciones tecnológicas integrales, aplicados ala industria en general, y 
AVEVA, líder mundial en aplicaciones de software para analítica de procesos, inteligencia operacional y Big Data, mediante su 
plataforma “PI SYSTEM”, oficializaron su alianza estratégica dirigida a optimizar procesos en la industria en general y en el 
sector energético en particular. 
En el marco de un evento denominado “AVEVA PI DAY Bolivia 2022”, el mismo que contó con una nutrida concurrencia de 
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representantes del sector industrial y energético del país y el exterior; ambas empresas presentaron la aplicación de software 
para analítica de procesos, inteligencia operacional y Big Data mediante su plataforma “PI SYSTEM”, generando aceptación y 
gran interés entre los asistentes. 
El objetivo del evento fue hacer conocer a Bolivia esta nueva herramienta para optimizar los procesos industriales y, al mismo 
tiempo, optimizar recursos y costos en la operación de las industrias del país. 
Cristian Jalid, gerente general de ISI Mustang, destacó la alianza entre ambas empresas señalando que son integradores 
exclusivos en Bolivia de AVEVA, cuyo objetivo es brindar soluciones tecnológicas a la industria en general y a tiempo de 
explicar que los servicios tecnológicos, como por ejemplo Sistemas Avanzados de Data Analytics e Inteligencia Artificial, son 
parte de las soluciones que ofrecen para agregar valor a las industrias. 
“Trabajamos con todo tipo de tecnología y lo que hacemos es integrarlas en las plantas y en los procesos de las empresas 
para que las operaciones estén optimizadas y sean más inteligentes”, dijo Cristian Jalid a tiempo de remarcar las soluciones 
tecnológicas que ofrece ISI Mustang para áreas de automatización y control de procesos industriales, incluyendo las 
técnologías de telecomunicaciones, redes, voz, datos y servicios eléctricos en baja y media tensión. La conferencia, realizada 
en el hotel Marriott de Santa Cruz de la Sierra, fue de gran interés para todo el sector industrial y energético, ya que contó con 
la exposición y participación de Ingenieros extranjeros altamente capacitados en esta herramienta de eficiencia operativa, 
exponiendo acerca de este software, sus funcionalidades y aplicaciones en diferentes tipos de industria, además de la 
eficiencia operacional y económica que conlleva la integración de este en un proceso. 
Adicionalmente, presentaron aplicaciones de PI SYSTEM corriendo en tiempo real en su stand, para que puedan verificar 
aspectos tales como funcionamiento, manejo de reportes, herramientas del sistema y así resolver dudas que pudieran tener 
los invitados. 
 
Buen comercio en la primera mitad, se confirma la perspectiva para todo el año 
Fuente: Wooplc.com Fecha: No especificada 
John Wood Group PLC (' Wood ' o ' el Grupo ') anuncia una actualización comercial para el semestre finalizado el 30 de junio de 
2023 (' HY23 ') y el trimestre finalizado el 30 de junio de 2023 (' Q2 '), incluido el borrador de resultados financieros . 
Reflejos 
Buena negociación en la primera mitad del año en todas las unidades de negocio 
Ingresos HY23 c. $ 2.9 mil millones, un aumento de alrededor del 15% (+18% en moneda constante) con un buen crecimiento 
en todas las unidades de negocios 
EBITDA ajustado HY23 c. $ 195 millones, un aumento de alrededor del 6% (+ 10% en moneda constante) 
Número de empleados hasta un 5 % 1 hasta unas 35 600 personas 
Impulso en la entrega estratégica 
Adquisiciones de contratos significativos que incluyen una renovación de operaciones de c.$250 millones, un importante 
contrato de ciencias de la vida en EE. UU. y un gran contrato de minerales en Europa 
Más de un tercio de la cartera de ofertas de soluciones sostenibles 2 , frente al 30 % a finales de año 
Historia de flujo de efectivo sin cambios 
Deuda neta (excl. arrendamientos) al 30 de junio de 2023 alrededor de $ 650 millones 3,4 , lo que refleja la salida de efectivo 
esperada en HY23 (ver página 2) 
Espere generar un flujo de caja libre positivo en la segunda mitad de 2023, y sin cambios en las expectativas para todo el año 
En camino de generar un flujo de caja libre positivo en 2024, como se indicó anteriormente 
Pronóstico para todo el año confirmado 
Ken Gilmartin, CEO, dijo: 
“Estamos logrando un buen progreso en el cumplimiento de la estrategia de crecimiento que esbozamos en noviembre 
pasado. El comercio muestra un buen crecimiento continuo y márgenes en línea con nuestras expectativas. Hemos ganado 
una serie de contratos importantes en energía, minerales y ciencias de la vida durante el período, todo testimonio de la 
emocionante posición que ocupa Wood en sus mercados clave de crecimiento. De cara al futuro, confiamos en nuestra 
entrega tanto para el año completo como a medio plazo, incluido el retorno a la generación de flujo de caja libre positivo”. 
Ganancias significativas de contratos en HY23 
Nuestra cartera de pedidos al 30 de junio de 2023 era de alrededor de $ 6 mil millones, un 3 % más a tipo de cambio constante 
y excluyendo el negocio del Golfo de México 5 . Las ganancias significativas de contratos en la primera mitad de este año 
incluyeron: 
Extensión de contrato de c. $ 250 millones por dos años con un importante productor en el sudeste asiático para operaciones y 
servicios de ingeniería brownfield 
Gran contrato de servicios de ingeniería con Euro Manganese para el procesamiento sostenible de minerales 
Importante contrato de ingeniería de ciencias de la vida en EE. UU. con GSK por un valor aproximado de 50 millones de dólares 
Apoyo a la expansión de la planta de biocombustibles del Grupo de Energía Renovable de Chevron 
Aspectos fnancieros destacados de HY23 
Los ingresos de c. $ 2900 millones aumentaron alrededor del 15 % (+18 % en moneda constante) . Buen crecimiento en todas 
las unidades de negocio con un fuerte crecimiento en Proyectos (+26%) que incluye mayores ingresos traspasados y 
comparación con un primer semestre más suave el año pasado 
El EBITDA ajustado de c. $ 195 millones aumentó alrededor del 6% (+10% en moneda constante) . Reflejando el crecimiento de 
los ingresos parcialmente compensado por un margen más bajo 
Margen EBITDA ajustado en torno al 7% frente al 7,2% del año pasado. El margen más bajo refleja el aumento de los ingresos 
transferidos en Proyectos y nuestras inversiones de gastos operativos previamente guiadas en todo el Grupo para generar un 
crecimiento futuro 
Deuda neta (excl. arrendamientos) al 30 de junio de 2023 alrededor de $ 650 millones 1,2 en comparación con $ 393 millones 
al 31 de diciembre de 2022. Esta salida de efectivo refleja: 
Escalonamiento esperado de salidas de efectivo excepcionales, con una salida de alrededor de $ 100 millones en la primera 
mitad de los c. $ 135 millones esperados para todo el año 
Pago de c.$60 millones de impuestos adeudados por la venta de Built Environment Consulting 
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Estacionalidad típica del capital de trabajo en nuestro negocio, mayor este año debido al crecimiento de los ingresos 
Un movimiento cambiario negativo en la deuda neta de alrededor de $20 millones 
Deuda neta / EBITDA (excluyendo arrendamientos) a 30 de junio de 2023 fue de c.2,2 veces 
El número de empleados , uno de los principales indicadores de crecimiento, aumentó un 5 % 1 hasta las 35 600 personas 
Aspectos financieros destacados del segundo trimestre 
Los ingresos en el segundo trimestre fueron de alrededor de 1500 millones de dólares, un 11 % más que el año pasado (+14 % 
a tipo de cambio constante), con un crecimiento en todas las unidades de negocio. El EBITDA ajustado estuvo en línea con 
nuestras expectativas. 
Perspectivas para 2023 sin cambios 
Esperamos que el desempeño para el año fiscal 23 esté en línea con nuestros objetivos financieros a mediano plazo de 
crecimiento de EBITDA ajustado a una CAGR de un dígito medio a alto, con un impulso creciente a medida que implementamos 
nuestra estrategia. 
Como se indicó anteriormente, nuestro negocio genera sólidos flujos de efectivo operativos subyacentes. En 2023, esto se 
verá más que compensado por las salidas excepcionales esperadas de alrededor de $ 135 millones y el impuesto restante 
pagado por la venta de Built Environment Consulting de alrededor de $ 60 millones. De cara al futuro, esperamos un flujo de 
caja libre positivo en la segunda mitad de este año y un flujo de caja libre positivo en 2024, como se indicó anteriormente. 
Comercio entre empresas 
Consulting experimentó un fuerte crecimiento de los ingresos de alrededor del 9% a c. $ 300 millones con un crecimiento 
continuo en nuestras soluciones tanto en la seguridad energética como en la transición energética. 
El EBITDA ajustado fue c.$38 millones. Esto refleja un margen más bajo de c.12% en comparación con c.13% el año pasado, lo 
que refleja el impacto de nuestra salida del trabajo en Rusia en la primera mitad del año pasado y las inversiones de opex para 
respaldar el crecimiento futuro. 
Los proyectos experimentaron un fuerte crecimiento de los ingresos de alrededor del 26% a c. $ 1.2 mil millones a medida que 
se aceleró nuestra recuperación en este negocio. Esto refleja en parte un mayor ingreso traspasado, que fue aproximadamente 
la mitad del crecimiento, y un comparador más suave en el primer semestre de 2022. El crecimiento de los ingresos en el 
segundo semestre será significativamente menor dado el sólido comparador del segundo semestre de 2022. 
El EBITDA ajustado fue alrededor de un 8 % más alto a c. $ 88 millones con un margen más bajo que el año pasado en 
alrededor del 7,1 %, lo que refleja principalmente el impacto de los ingresos traspasados. 
Las operaciones registraron un crecimiento de los ingresos comparables de alrededor del 9 % a c.$1200 millones, sin incluir la 
venta del negocio del Golfo de México 5,6 . Este crecimiento refleja mayores niveles de actividad en todo el negocio. 
El EBITDA ajustado fue prácticamente plano año con año en c.$75 millones. 
Los servicios de inversión registraron un EBITDA ajustado de c.$25 millones, lo que refleja un desempeño más sólido de 
nuestras empresas conjuntas de turbin. 
 
Wood Group mantiene la orientación a medida que se acerca la fecha límite de la oferta 
Fuente: proactiveinvestors-co-uk.com Fecha: 11/05/2023 
John Wood Group PLC mantuvo la orientación para 2023 a pesar de lo que llamó "una perspectiva incierta". 
En una actualización comercial , la empresa que cotiza en el FTSE 250 dijo que, en un contexto de un primer trimestre débil en 
2022, los ingresos del grupo en el primer trimestre de este año aumentaron a alrededor de US$1450 millones, lo que refleja un 
buen impulso en todas las unidades de negocios y mayores ingresos traspasados. . El EBITDA ajustado del grupo estuvo en 
línea con las expectativas. 
La firma está a la espera de noticias de Apollo Global sobre si el gigante estadounidense de capital privado tiene la intención 
de hacer una oferta en firme antes de la fecha límite del 17 de mayo. 
El mes pasado, propuso un precio de adquisición de 240 peniques por acción, valorando a Wood en 1660 millones de libras 
esterlinas, lo que, según Apollo, representaba una "oportunidad convincente" para los accionistas. 
La compañía dijo que su cartera de pedidos al 31 de marzo era de alrededor de US$5.700mn, ligeramente inferior a la de fines 
de diciembre de 2022, lo que refleja la eliminación gradual de grandes adjudicaciones multianuales en Operaciones. 
Las acciones cayeron un 0,2% a 221 peniques. 
 
Vaca Muerta suma nuevas firmas foráneas 
Fuente: Rionegro.com Fecha: 28/11/2018 
Wood es una empresa relativamente joven que nació hace casi dos años, y fue el resultado de la unión de tres gigantes de la 
industria hidrocarburífera. En el 2014 la experimentada firma británica de ingeniería y gestión de proyectos, Amec, adquirió la 
totalidad de las acciones de su principal rival, Foster Wheeler, que concentraba su capacidad en área de ingeniería. En marzo 
de 2017 la empresa escocesa Wood Group compró la recientemente fundada Amec Foster Wheeler para conformar la 
empresa Wood. 
Las tres fusiones le permiten a la empresa contar con varios años de experiencia a nivel mundial y una amplia gama de 
negocios. Cuentan con poco más de 3.400 empleados en Latinoamérica de los cuales 1.000 están en el país vecino de Chile. 
Con presencia en más de 60 países superan los 60.000 empleados. 
“Definitivamente vemos que todos los proyectos que se están llevando adelante acá en Vaca Muerta son muy importantes y 
vemos la oportunidad de aportar muchas soluciones a la industria desde distintos lugares, con nuestra variedad de divisiones”, 
sostuvo el vicepresidente regional de Ventas para Sudamérica de Wood, Rui Martins en diálogo con “Río Negro Energía”. 
Además de la unidad de ingeniería destinada a la industria del Oil&Gas, la empresa busca instalar las divisiones de consultoría, 
gestión de proyectos y de soporte orientado en el downstream. 
“En la Argentina estamos hace tiempo, pero solo con una de las unidades de negocio, hoy estamos buscando mayor presencia 
en la Cuenca Neuquina. A lo largo de los trabajos que llevamos y la presencia que tenemos en el mercado petrolero, hemos 
visto que la demanda está creciendo mucho en automatización y control”, graficó el vicepresidente regional para Sudamérica 
de Wood, Raúl Hanna. 
Definitivamente en la industria del Oil&Gas vive en una eterna búsqueda de optimizar tiempos y servicios con el único objetivo 
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de reducir los costos que hoy soy bastante más altos que en otros países con desarrollos similares de gas y petróleo. Algo que 
todas las empresas evalúan antes de poner un pie adentro. 
Desde el 2013 en adelante los costos operativos y de servicios han bajado, aunque aún no al nivel deseado. “Los costos en la 
cuenca siguen siendo bastante más altos comparado con lo que es el resto de la Argentina y el mundo”, aseguró Hanna. Y 
reconoció que donde más se ven limitados por la inestabilidad económica es en traer recursos expertos de afuera y venderlos 
en dólares en la región. 
“No existen garantías de que en los próximos años se siga desarrollando Vaca Muerta con el mismo nivel que hoy, lo que, si se 
es que la industria del gas y petróleo históricamente no ha estado muy afectada por los cambios políticos, las inversiones se 
dan a mucho más largo plazo que las figuras políticas. Entonces el crecimiento podrá ser más lento, pero sabemos que es algo 
que no se va a detener”, cerró el vicepresidente regional para Sudamérica de Wood, Raúl Hanna. 
“En Vaca Muerta vemos una oportunidad donde sabemos que podemos aportar soluciones 
y lograr sumar recursos de calidad”, 
dijo el vicepresidente regional para Sudamérica de Wood, Raúl Hanna. 
Servicios Energía 
 
La empresa Mustang compra compañía latinoamericana ISI Solutions 
Fuente: covernews.com Fecha: 01/12/2011 
ISI Solutions es un proveedor latinoamericano de servicios de consultoría e ingeniería en automatización y control para la 
industria del petróleo y el gas, la energía y los oleoductos en América Latina. Al 31 de diciembre de 2010, los activos brutos de 
ISI eran de $8,5 millones. 
ISI, que ahora pasará a llamarse ISI Mustang, tiene unos 240 empleados distribuidos en seis países: Argentina, Bolivia, Chile, 
Colombia, México y Perú. ISI Mustang funcionará dentro del área de Automatización y Control de Mustang (MAC, por sus 
siglas en inglés) y seguirá estando a cargo de Pedro Santamaría y de sus miembros del equipo gerencial actual. 
La compra es una decisión estratégica clave, ya que le permite a Mustang ingresar en el mercado latinoamericano de la 
automatización y el control. Gracias a la posibilidad de brindar servicios de automatización al sector de oleoductos, ISI 
complementa la actividad de MAC, que se centra en las plantas de refinación, petroquímicos, y producción de petróleo y gas. 
“Es una decisión estratégica que nos permite aumentar nuestra capacidad de automatización y control en América Latina”, 
señaló Steve Knowles, presidente de Mustang. “La buena gerencia de ISI y sus probados antecedentes le brindan a Mustang 
una sólida plataforma de crecimiento en toda América del Sur y México”. 
“ISI buscó un socio estratégico para aprovechar las numerosas y complejas oportunidades de automatización disponibles en 
América Latina”, destacó Pedro Santamaría, director ejecutivo de ISI Mustang. “Nos alegra haber encontrado una empresa 
matriz que tenga una sólida red global, valores similares a los nuestros y el mismo interés por los clientes, los empleados y la 
comunidad”.   
 
 
 
 
 
2.10 CERTIFICACIONES 

2.10.1 Certificaciones de Calidad 

N° Certificado Expedido por Fecha Emisión Fecha Vencimiento 

1 ISO 9001:2015 LRQA 04/05/2023 31/12/2025 
Fuente: Empresa. 
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Se adjunta archivo (Pág. 1 de 8) 
Fuente: Empresa. 
 
2.10.2 Distinciones Obtenidas 

No se detectó información.  

 

 

2.10.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria 

No se detectaron programas de responsabilidad social. 
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2.11 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2021 156 3 13 172 

2022 272 2 25 299 

2023 294 2 26 322 
Fuente: Empresa. 
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Fuente: Empresa 

 

 

2.12 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2021 1 0 0 1 

2022 2 0 0 2 

2023 5 0 0 5 
Fuente: Empresa. 
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3.1 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGÚEDAD EN EL MERCADO  

 

 

3- Situación Comercial 
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Fuente: Empresa.  
 

 

3.2 DETALLES Y EVOLUCIÓN DE COMPRAS Y VENTAS 

Mes Ventas (montos sin impuestos) Compras (montos sin impuestos) Moneda 
Enero 2023  $ 339 494 933 $ 55 324 260 ARS 

Febrero 2023 $ 509 944 035 $ 94 141 453 ARS 
Marzo 2023 $ 382 711 593 $ 111 040 556 ARS 
Abril 2023 $ 543 344 858 $ 113 532 525 ARS 
Mayo 2023 $ 621 538 955 $ 180 765 705 ARS 
Junio 2023 $ 423 880 121 $ 128 817 136 ARS 

TOTAL $ 2 820 914 495  $683 621 635 ARS 
Fuente: Empresa.  
 

 

 

3.3 VENTAS A PAN AMERICAN ENERGY S.L. SUC. ARGENTINA 

Mes / Año Ventas (montos sin impuestos) Moneda 
2020 $ 24 878 251 ARS 
2021 $ 80 767 193 ARS 
2022 $ 54 462 254 ARS 

Fuente: Empresa.  
 

 

 
3.4 PROVEEDORES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Origen 

Tax ID 
Monto Anual 
de Compras 

Moneda 

1 RTS COMMISSIONING S.A. Argentina 30-71423393-5 $ 65 250 044 ARS 

2 NEPTUNO VIAJES S.R. Argentina 30-66343716-6 $ 55 855 437 ARS 

3 AUTOMACION ELAR S.A. Argentina 30-70905375-9 $ 18 313 854 ARS 
Fuente: Empresa.  
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3.5 CLIENTES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 
Nacionalidad o 
País de Destino 

Tax ID 
Monto Anual de 

Ventas 
Moneda 

1 RAIZEN ARGENTINA S.A.U. Argentina 30-50672680-4 $1 123 689 605 ARS 

2 WOOD GROUP USA, INC USA 01-0551791 $ 677 856 308 ARS 

3 YPF S.A. Argentina 30-54668997-9 $ 87 510 850 ARS 

4 
PAN AMERICAN ENERGY, 

S.L., SUC. ARGENTINA 
Argentina 30-69554247-6 $ 54 462 523 ARS 

5 WOOD GROUP PERÚ S.A.C.  Perú 20518375173  $ 17 692 382 ARS 

6 WOOD CHILE LIMITADA Chile 76938030-2 $ 15 495 728 ARS 

7 
WOOD INGENIERÍA Y 

CONSULTORÍA PERÚ S.A. 
Perú 20292132591 $ 15 216 478 ARS 

8 
OLEODUCTOS DEL VALLE 

S.A. 
Argentina 30-65884016-5 $ 12 393 672 ARS 

9 CHACHAHUEN U.T.E. Argentina 30-71619902-5 $ 9 984 099 ARS 

10 
TRANSPORTADORA DE 

GAS DEL SUR S.A. 
Argentina 30-65786206-8 $ 7 239 391 ARS 

Fuente: Empresa.  
 

 

 

3.6 SEGUROS 
3.6.1 Registro de contratos con las ART 

Aseguradora: GALENO 
N° de contrato: 474793 
Desde: 01/02/2016 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: Afiliación vigente 
 
Aseguradora: PROVINCIA 
N° de contrato: 154602 
Desde: 01/07/2014 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 31/01/2016 - Cambio de Aseguradora 
 
Aseguradora: ASOCIART 
N° de contrato: 204180 
Desde: 01/11/2010 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 30/06/2014 - Cambio de Aseguradora 
 
Aseguradora: SMG ART 
N° de contrato: 8226 
Desde: 01/09/2010 - Cesión de cartera 
Hasta: 31/10/2010 - Cambio de Aseguradora 
 
Aseguradora: LA MERIDIONAL 
N° de contrato: 12063 
Desde: 01/07/2008 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 31/08/2010 - Cesión de cartera 
 
Aseguradora: GALENO 
N° de contrato: 131097 
Desde: 01/08/2005 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 30/06/2008 - Cambio de Aseguradora 
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Aseguradora: LA MERIDIONAL 
N° de contrato: 5915 
Desde: 01/02/2001 - Alta de afiliación 
Hasta: 31/07/2005 - Cambio de Aseguradora 
 

 

3.6.2 Contratos extinguidos por falta de pago 

No se registran contratos extinguidos por falta de pago. 

 

 

3.6.3 Otros Seguros contratados 

N° Tipo de Seguro Compañía Aseguradora Nº Póliza Suma Asegurada Moneda 
1 ART GALENO ART S.A. 4062799 $ 1 ARS 
2 SVO HSBC SEGUROS CO10-10-51772 $ 1 ARS 

3 RESPONSABILIDAD 
CIVIL ZURICH 14 - 7872 $ 5 000 000 USD 

4 TODO RIESGO LA MERIDIONAL 01-241272 $ 4 100 000 USD 
Fuente: Empresa.  
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4.1 IMPORTACIONES  

 

 

Período 
Consumo 

Total: $21 621 

(F.O.B. U$S) 
Temporal 
Total: $0 

(F.O.B. U$S) 
Depósito 
Total: $0 

(F.O.B. U$S) 
Zona Franca 

Total: $0 

(F.O.B. U$S) 
Total:  

$ 21 621 
01/2021 $ 21 621 $ 0 $ 0 $ 0 21 621 

 

 

 

4.2 IMPORTACIONES POR PAÍS  

País % (F.O.B. U$S) 
Total 

ESTADOS UNIDOS 100.00 $ 21 621 
Totales   $ 21 621 
 
Valores estadísticos aproximados  
 

 
 
 
 

4- Comercio Exterior 
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4.3 IMPORTACIONES POR RUBRO  

Nombre Posición % (F.O.B. U$S) 
Total 

MÁQUINAS AUTOMÁTICAS PARA TRATAMIENTO O 
PROCESAMIENTO DE DATOS Y SUS UNIDADES; LECTORES 
MAGNETICOS U ÓPTICOS, MÁQUINAS PARA REGISTRO DE DATOS 
SOBRE SOPORTE EN FORMA CODIFICADA Y MÁQUINAS PARA 
TRA TAMIENTO O PROCESAMIENTO DE ESTOS DATOS, NO 
EXPRESADOS NI 

8471 100.00 $ 21 621 

Totales   $ 21 621 
Valores estadísticos aproximados 
 
 

 

 

 

 

 

4.4 EXPORTACIONES  

No se registraron operaciones de exportación vinculadas a la empresa analizada. 
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5.1 CHEQUES RECHAZADOS 

No se registraron cheques rechazados 

 
 
 
5.2 CENTRAL DE DEUDORES 

 
Importes expresados en Miles de Pesos 

1 Situación Normal (atraso hasta 30 días) 

2 Con Riesgo Potencial (atraso de 31 a 90 días) 

3 Con Problemas (atraso de 91 a 180 días) 

4 Con Alto Riesgo de Insolvencia (atraso de 181 a 365 días) 

5 Irrecuperable (atraso de más de 365 días) 

6 Irrecuperable por Disposición Técnica (Morosos de ex-entidades financieras, con atraso de más de 180 días) 

  B.C.R.A. no informa 
 

 
 

5- Situación Bancaria 
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5.3 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

N° Entidad Deuda Moneda 

1 SANTANDER $ 0 ARS 

2 BBVA $ 0 ARS 
Fuente Empresa. 
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6.1 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDADO 

No se registraron juicios comerciales como demandado. 

 

 

6.2 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDANTE 

No se registraron juicios comerciales como demandante. 

 

 

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES 
6.3.1 Detalle de Inscripciones Fiscales 

Código Nombre Estado Fecha Inscripción 

10 GANANCIAS SOCIEDADES ACTIVO 2000-11 

25 GANANCIA MINIMA PRESUNTA ACTIVO 2002-01 

30 IVA ACTIVO 2000-11 

103 REGIMENES DE INFORMACIÓN ACTIVO 2007-01 

211 BP-ACCIONES O PARTICIPACIONES ACTIVO 2003-05 

217 SICORE-IMPTO.A LAS GANANCIAS ACTIVO 2000-10 

301 EMPLEADOR-APORTES SEG. SOCIAL ACTIVO 2000-12 

353 RETENCIONES CONTRIB.SEG.SOCIAL BAJA DEFINITIVA 2005-11 

5900 IIBB CONVENIO MULTILATERAL ACTIVO 2000-11 
 

Contribuyente no amparado en los beneficios promocionales INDUSTRIALES establecidos por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 y 22973, a la 
fecha de emisión de la presente constancia. 
Esta constancia no da cuenta de la inscripción en el Impuesto sobre los Bienes Personales ni del Impuesto Exteriorización - Ley 26476, la cual de 
corresponder deberá solicitarse en la Dependencia donde se encuentra inscripta la referida. 
 
6.3.2 Informe Estado de Deudas por Provincia 

Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de la Pcia. de Bs. As.  

Contribuyente 
Identificación: Contribuyente sin Deuda 
Situación actual: Categoría 0 
 
Referencias de categorías 
Categoría 0 Contribuyente sin deuda. 
Categoría 1 Desde $501 hasta $4.500 
Categoría 2 Desde $4.501 hasta $10.000 
Categoría 3 Mayor a $10.000 
Categoría 4 CONTRIBUYENTE EN INSTANCIA JUDICIAL 
 
La información expuesta es la registrada al 20/07/2023 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, siendo 
la resultante de la sumatoria de las deudas asociadas al Impuesto Inmobiliario, a los Automotores, a las Embarcaciones Deportivas y a los Ingresos 
Brutos, respecto de la CUIT consultada.  
Para el cálculo de la deuda expuesta, se considera aquella con antigüedad mayor a los sesenta días. No se consideran aquellos sujetos que posean 
un único Inmueble Urbano Edificado con Valuación Fiscal menor a $50.000, quienes posean una deuda global menor a $500 o quienes posean un 
automotor de modelo inferior al año 2000. Para el caso del Impuesto sobre los Ingresos Brutos, sólo se consideran aquellos casos con Títulos 
Ejecutivos iniciados y aquellos con planes de pago caducos. En la categoría 4 se encuentran los contribuyentes con deudas en proceso de ejecución 
judicial como así también los planes de regularización de deuda judicial siempre que el mismo se encuentre caduco. 
 

 
 

Agente de Recaudación 
Identificación: CUIT INEXISTENTE COMO AGENTE DE RECAUDACION. 

6- Situación Judicial Comercial 
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Informe Estado de Deuda Dirección General de Rentas de Pcia. Córdoba  

Razón Social Tax ID Ingresos Brutos Fecha de consulta Situación Fiscal 
ISI MUSTANG (ARGENTINA) S.A. 33707395759 33707395759 20/07/2023 IRREGULAR 

 
 
Informe Estado de Deuda Agencia Recaudación Tributaria Rio Negro  

Impuesto Planes de Pago Vigentes Intimaciones en Curso Juicios en Curso Situación 

CONVENIO MULTILATERAL NO NO NO Categoría 1 

MULTAS NO NO NO Categoría 1 

Categorías 
Categoría 0 Sin deuda 
Categoría 1 Hasta 5.000 pesos 
Categoría 2 Desde 5.001 hasta 25.000 pesos 
Categoría 3 Desde 25.001 hasta 100.000 pesos 
Categoría 4 Más de 100.000 pesos 

La información expuesta es la registrada al 20/07/2023 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación Tributaria de la Provincia de Río Negro 
respecto a la CUIT consultada. La misma proviene de la sumatoria de importes adeudados vinculados a los impuestos: Inmobiliario, Automotores, 
Ingresos Brutos, Sellos. Para el cálculo de la deuda expuesta, se considera aquella cuyo vencimiento haya operado con fecha anterior al 13/05/2019 y 
no obre constancia de pago de esta. La información se encuentra agrupada, pudiendo incluirse en un concepto deudas por uno o más 
dominios/partidas de propiedad del contribuyente. No se consideran aquellos sujetos que: Registren exenciones vigentes, Sean propietarios de un 
inmueble único comprendido en el Tramo 1. Las columnas de Intimaciones en Curso o Juicios en Curso indican si se han iniciado acciones 
administrativas o judiciales para el cobro de la deuda. Para consultas o reclamos, comuníquese a nuestro Centro de Atención Telefónico (0800-222-
3278) o diríjase a la Oficina más cercana a su domicilio. 

 
6.3.3 Embargos 

No se detectó información.  

 

6.3.4 Otra información Fiscal o Previsional de Interés 
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ISI MUSTANG (ARGENTINA) S.A., CUIT 33707395759, no presenta sanciones laborales publicadas en el listado 

REPSAL vigente al 20/07/2023. 
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7.1 INTEGRIDAD 

 

 

7- INTEGRIDAD 
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7.2 INFORMACIÓN DE PRENSA NEGATIVA 

No se detectó información de prensa negativa. 
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8.1 DATOS CONTABLES  

 

 

 

  

8- Estados Contables 
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SITUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL  

Para el análisis de la situación económica financiera y patrimonial de la Empresa se utilizaron los Estados Contables 

correspondientes a los ejercicios 2020, 2021 y 2022 (fecha de cierre 31/12) expresados en Pesos Argentinos. 

Información auditada sin salvedades. 

Principales indicadores 

Económicos: 

 Las Ventas del ejercicio cerrado 12/2022 alcanzaron a un total de $2.715 Millones vs $1.295 Millones en el 

ejercicio anterior, evidenciándose un fuerte incremento interanual del 109.6%. 

 Los Costos Directos aumentaron en su incidencia sobre las Ventas pasando del 75.2% al 79.9% mientras 

que los Gastos de Estructura disminuyeron, pasando del 18.9% al 13.4% en su participación.  

 En la parte no operativa del cuadro de resultados imputaron Egresos Netos por $77.5 Millones (2.9% 

s/ventas) afectados a mayoritariamente a Resultados Financieros y por Tenencia (incluye RECPAM). 

 De acuerdo con lo expuesto en los párrafos precedentes, se registró una Ganancia Final de $27.9 Millones 

(1.03% s/ventas) vs la ganancia de $28.9 Millones (2.23% s/ventas) en el ejercicio anterior. 

En resumen, la compañía presentó a 12/2022 importante crecimiento de Ventas, alza de Costos Directos y caída de 

Gastos de Estructura, presentando una marginal ganancia final. 

Financieros.  

 El indicador de Liquidez Corriente cayó de 1.15 a 0.94, ingresando en parámetros ajustados.  

 El Capital de Trabajo fue negativo.   

En resumen, la situación Financiera resultó poco satisfactoria, con ajustado nivel de liquidez y Capital de Trabajo 

negativo. 

Patrimoniales: 

 El Patrimonio Neto a 12/2022 fue $35.0 Millones vs $30.9 Millones en el ejercicio anterior. Del total del PN 

$6.4 Millones corresponden a Capital y Ajuste de Capital siendo ajustada la conformación.  

 La estructura de financiamiento mostraba que el Pasivo representaba el 93.8% del Activo siendo las 

Deudas Comerciales a corto plazo (45.7% del Pasivo Total) y las Deudas Sociales a corto plazo (34.0% del 

Pasivo Total) las principales fuentes de apalancamiento.  

 La Solvencia Patrimonial pasó de 0.09 a 0.07, permaneciendo en parámetros casi nulos, mientras que el 

Endeudamiento Corriente aumentó de 9.16 a 14.69, manteniéndose en valores extremadamente elevados.  

En resumen, la situación Patrimonial resultó muy debilitada, con Solvencia casi nula, muy elevado Endeudamiento 

Corriente y escasa capitalización. 
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8.2 ANÁLISIS VERTICAL 
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8.3 ANÁLISIS PATRIMONIAL 

 

   



 

 

ISI MUSTANG (ARGENTINA) S.A. 

 

FIDELITAS ®            47/51 

 

8.4 ANÁLISIS DE RENTABILIDAD 
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8.5 ANÁLISIS FINANCIERO 
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8.6 ANÁLISIS DE FLUJO DE FONDOS 

 

 
 



 

 

ISI MUSTANG (ARGENTINA) S.A. 

 

FIDELITAS ®            50/51 

 

 
8.7 CÁLCULO DE CAPACIDAD DE CONTRATACIÓN 

 

  

226.258.814        $ 1.120.329             $

31.495.069          $ -758.610               $

31 días 8.845.687             $

197 días 4.534.159             $

15 30 45 60 90 120

90%
15.015.606          30.031.212          45.046.818          60.062.424          90.093.636          120.124.849        

80%
13.347.205          26.694.411          40.041.616          53.388.822          80.083.232          106.777.643        

65%
10.844.604          21.689.209          32.533.813          43.378.418          65.067.626          86.756.835          

50%
8.342.003             16.684.007          25.026.010          33.368.014          50.052.020          66.736.027          

40%
6.673.603             13.347.205          20.020.808          26.694.411          40.041.616          53.388.822          

30%
5.005.202             10.010.404          15.015.606          20.020.808          30.031.212          40.041.616          

20%
3.336.801             6.673.603             10.010.404          13.347.205          20.020.808          26.694.411          

10%
1.668.401             3.336.801             5.005.202             6.673.603             10.010.404          13.347.205          

2%
333.680                667.360                1.001.040             1.334.721             2.002.081             2.669.441             

Modo de Pago s/Balance S/Variables Combinadas

Ventas Mensuales S/Patrimonio Neto

Compras Mensuales S/Capital de Trabajo

Datos Estadísticos Niveles de Crédito teóricos s/Balance

Modo de Cobro s/Balance S/Activos Líquidos

Dependencia 
Máxima 

Aceptada

Importes Expresados en Miles de Pesos + Tax 21%

Plazo
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8.8 SCORE DE BALANCE 

 


