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1.1 CALIFICACIÓN Y EVALUACIÓN  

 

 

Según políticas de calificación de PAN AMERICAN ENERGY SL SUC. ARGENTINA 
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98%

4

0.490 0.727 0.727 0.963 0.963 1.200

2.000 1.500 1.500 1.000 1.000 0.500

0.900 1.200 1.200 1.500 1.500 1.800

0.200 0.267 0.267 0.333 0.333 0.400

0.020 0.073 0.073 0.127 0.127 0.180

0.030 0.087 0.087 0.143 0.143 0.200

53%

1 Cumplimiento Previsional y Fiscal 39 40

2 16 30

Tipo de Empresa

2.3.2

0.490

5.8

98% 10.0% 1.0

Situación Económico-Financiera 53% 90.0% 4.8

0.020

0.030

Puntaje Obtenido

Endeudamiento Corriente

Índice de liquidez

Rentabilidad Bruta:

Ebit

Rentabilidad Neta

X

Pago de sueldos y remuneraciones.

2.1.1

2.1.2

2.2.1

2.3.1

x

0.900

0.200

Solvencia 

No Aplica

No cumple / No 

posee / No cedio 

información         

(0)

Con irregularidades 

/ sin planes de 

regularización / 

cedió información 

parcial

(1)

No aplica por que 

contrata 

monotributistas.

(2)

Están inscriptos en 

moratorias, planes 

de pagos, etc. y 

paga

(3)

Se detectan caso 

de atraso 

puntuales 

(4)

No se detectan 

desvíos 

(5)

1. Cumplimiento de Obligaciones Previsionales e Impositivas

Como es su situación salarial y social respecto de:

X

Presentación y pago de aportes y contribuciones F-931 X

Presentación y pago de ART. X

Presentación y pago de otras cargas sociales X

Como es su situación fiscal respecto de:

X

Presentación y pago del impuesto al valor agregado (I.V.A. F-731) X

Presentación y pago del impuesto a las ganancias (DDJJ y anticipos)

X

Como es su situación bancaria X

Presentación y pago del impuesto a los ingresos brutos

1.200

Total Cumplimiento Previsional e Impositivo 39

No Aplica

2. Situación Económico-Financiera

"No cedió 

información / 

Valor por debajo 

del mínimo 

(0)"

Servicios Malo Regular Bueno Muy Bueno Excelente

5321

1.800

2.000 0.500

x

0.400

x

0.180

x

0.200

Total Situación Económico-Financiero 16

CONDICIÓN

 CALIFICACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA

% respecto al total Ponderación (%) Resultado

x

Calificación y Ponderación de la Reevaluación / Ampliación de Alcance

2.3.3

Resultado Final
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1.2. CONCLUSIÓN:  

 

 

 

 

LÍMITE DE COMPRA 
(30% sobre ventas) 

VENTAS BALANCE 
VENTAS POST-

BALANCE 

Ventas ARS 1 056 201 043 ARS 865 004 658 

Límite de compra ARS 316 860 313 ARS 259 501 397 

 

OMNITRONIC S.A. es una empresa dedicada brindar soluciones integrales de protección catódica Fue 

inscripta en el año 1992 en Godoy Cruz, Provincia de Mendoza. Sus socios son: CUMBRE S.A. (49%), 

FIDEICOMISO ORDINARIO DE ADMINISTRACION DEWIK (26%) y NORBERTO ALDO PESCE (25%). Trabaja bajo 

sistemas de calidad ISO 9001, ISO 14001 e ISO 45001 vigentes. De acuerdo el Form.913 12/2022 cuenta con 

157 empleados registrados. Tiene afiliación vigente con SWISS MEDICAL ART. Presenta diversos periodos 

con pagos parciales de Aportes y Contribuciones a la Seguridad Social. No poseen sanciones laborales 

publicadas en el listado REPSAL. Opera con normalidad con el sistema bancario sin registrar cheques 

rechazados por Sin Fondos. El informe de deuda de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos 

Aires indica que es un contribuyente sin Deuda, aunque sus similares de las Provincias de Córdoba y Rio 

Negro informan deudas en distintas situaciones. No se observan juicios en su contra, ni embargos, pero se 

detectaron cuestiones de Integridad y Notas de Prensa Negativa para ser evaluadas por el Área de 

Proveedores.  

El ejercicio cerrado en 02/2022 mostró una buena performance general que le permitió revertir el quebranto 

del periodo anterior, con un exponencial aumento de Ventas (191% interanual) y marcada caída de Costos, 

mostrando una muy buena ganancia final de 10% s/ventas (ganancia influenciada también por Otros Ingresos 

equivalentes al 5% s/ventas) vs la muy fuerte pérdida de -27% s/ventas en el periodo pasado. El cuadro 

Financiero se observó dispar, manteniendo una buena Liquidez Corriente en 1.21 (1.41 en el ejercicio pasado), 

aunque con un Capital de Trabajo en muy ajustada relación con el Activo (8%). En cambio, la situación 

Patrimonial se observó satisfactoria a partir del aumento de su PN: la Solvencia pasó de 1.15 al actual 1.60 y 

el Endeudamiento Corriente cayó de 0.87 a 0.62, mostrando ambos indicadores valores adecuados. Cabe 

destacar la muy volátil conformación del PN. Las ventas post balance (7 meses) proyectarían un marcado 

aumento del 40% interanual. 

Por lo expuesto, la compañía pudo revertir el importante quebranto del ejercicio pasado y proyecta un fuerte 

aumento de Ventas. No se observan mayores inconvenientes como para operar con normalidad. Revisar el 

nivel de dependencia con PAE. 
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2.1 CONSTITUCIÓN / ESTATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS/ ESTATUTO 

 

 

 

Razón Social OMNITRONIC S.A. 

CUIT 30-65502325-5. 

Domicilio SAN MARTIN SUR 36 Piso:01, (5501), GODOY CRUZ (*), MENDOZA, 

ARGENTINA 

Posibles teléfonos 2614220293 - 2614220359 - 2614350356 - 2614350463 - 2966430594 -  

2974470796 - 4220359 - 4350356 
Actividad 422200 - CONSTRUCCIÓN, REFORMA Y REPARACIÓN DE REDES 

DISTRIBUCIÓN DE ELECTRICIDAD, GAS, AGUA, TELECOMUNICACIONES 

Y DE OTROS SERVICIOS PÚBLICOS 

Forma Jurídica SOC. ANONIMA 
 

Fecha de Inscripción 18/08/1992 

Fecha de Contrato Social 01/08/1992 

Patrimonio neto al 2022 $ 373 588 343 

Cantidad Empleados 157 (Fuente: Empresa). 

Domicilio Legal SAN MARTIN SUR 36 Piso:01, (5501), GODOY CRUZ (*), MENDOZA, 

ARGENTINA 

Domicilios vinculados EL CHUBUT 02218, (9000), COMODORO RIVADAVIA 

TUCUMAN 00463, (9400), RIO GALLEGOS 

SAN MARTIN SUR 36 Piso:01, (5501), GODOY CRUZ (*), MENDOZA, 

ARGENTINA 

 

 
  

2- Datos Organizacionales  
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2.2 RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

OMNITRONIC S.A. lleva más de 20 años dedicada a brindar soluciones integrales de protección catódica. Además 

de su casa matriz en la ciudad de Mendoza, Argentina, la empresa cuenta con bases estables en las ciudades de 

Comodoro Rivadavia, Río Gallegos y Córdoba. A partir de allí ofrece servicios a todo Latinoamérica. Para la 

ejecución de sus trabajos OMNITRONIC S.A. cuenta con las más modernas herramientas disponibles. Entre ellas se 

puede mencionar el software de simulación por elementos frontera Beasy CP® aplicado a los cálculos complejos de 

protección catódica, o el uso de computadoras de campo A.I. Allegro y equipos GPS de precisión submétrica para 

estudios especiales. En el área de productos la empresa ofrece todos los elementos necesarios para una instalación 

de protección catódica, así como herramientas e instrumentos específicos para protección catódica de origen 

nacional e internacional. 

Fuente: Empresa 

 

 

 

2.3 MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

No se detectó información.  

 

 

 

  



 

 

 OMNITRONIC S.A. 

 

FIDELITAS ®            8/58 

 

2.4 INFORMACIÓN ADICIONAL / DATOS DE INTERÉS 

 

Fuente: Empresa 

 

 

2.4.1 Certificado Fiscal para Contrataciones de la Administración Nacional 

Información no proporcionada por la empresa.  
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2.4.2 Constancia de inscripción AFIP/IIBB/Ganancias  
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Fuente: Empresa 

 

 

 

2.5 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 
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2.6 ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 

 

Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.7 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES 

2.7.1 Socios / Accionistas 

Razón Social Nacionalidad/País Tax ID % 

CUMBRE S.A. Argentina 30-59179465-1 49.00 

FIDEICOMISO ORDINARIO DE ADMINISTRACION DEWIK Argentina 30-71154737-8 26.00 

NORBERTO ALDO PESCE Argentina 20-07883468-5 25.00 

Fuente: Empresa. 

 

 

2.7.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas 

N° Razón Social Nacionalidad/País Tax ID Tipo de Relación 

1 KMT S.A. Argentina 30-71129355-4 Accionista de 

2 GLOBALIS S.A. Argentina 30-71093303-7 Accionista de 

Fuente: Empresa. 
 

 

2.7.3 Directivos 

Nombre y Apellido Nacionalidad/País Tax ID Cargo 

ALBERTO DÍAZ TELLI Argentina 20-08368672-4 Presidente 

NORBERTO ALDO PESCE Argentina 20-07883468-5 Vicepresidente 

MATÍAS DÍAZ TELLI Argentina 20-29385635-5 Director Titular 

MARTÍN DÍAZ TELLI Argentina 20-27090801-3 Director Suplente 

MILANI ANA ROSA Argentina 27-24986407-8 Síndico Titular 

ECHEVARRIA SEBASTIAN ANDRES Argentina 20-32627639-2 Síndico Suplente 

Fuente: Medios externos de consulta. 
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2.7.4 Antecedentes de Principales Directivos 
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2.8 ACTIVOS  

2.8.1 Inmuebles 

✓ Rafael Cubillos 2056 - Godoy Cruz, Mendoza 1 Casa Habitación 700m2 

Fuente: Empresa. 

 

 

2.8.2 Rodados 

 

Se adjunta documentación. (Pág. 1 de 3). 

Fuente: Empresa 
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2.9 PUBLICACIONES OFICIALES 

Provincia: BOLETIN OFICIAL DE LA PROVINCIA DE SANTA CRUZ Fecha: 13/11/2014 

DISPOSICION N° 95. Rio Gallegos, 04/11/2014. Visto el expte. 489763/2013, iniciado por la Direccion Provincial de Recursos 
Hidricos y, coinsiderando que mediante la documentacion obrante en el expediente de referencia, la empresa OMNITRONIC 
S.A. solicita la autorizacion para las perforaciones de (03) pozos destinado a la renovaciones de dispersores profundos tipo A 
y rectificadores destinados a obra de proteccion catodica y cegado de los dispersores existentes. Que el objeto de los mismos 
sera mitigar el proceso de corrosion de las estructuras metalicas enterradas, en este caso gasoductos, de cuya integridad 
depende la prevencion de potenciales accidentes por perdida de gas transportado, la ubicacion de los dispersores seran en la 
calle Av. Lotuffo donde se ubica la red de gas de la Ciudad de Puerto Deseado, asi mismo en el Gasoducto de Alimentacion de 
la mencionada ciudad, y por ultimo, en la Red de gas de Perito Moreno. Que la ubicacion de georeferenciada de los pozos 
seran: • 47°44”53.15”S 65°53’20.31”0 • 47°36”39.73”S 66°8’6.90”0 • 46°32’31,32” S 71°43”29.61”0 respectivamente. Que la 
empresa destinada a realizar los trabajos sera PERFORACIONES PATAGONICAS SRL y BERMUDEZ GALLI JUAN PABLO 
PERFORACIONES, que a la fecha se encuentran habilitados por esta Direccion Provincial de Recursos Hidricos. Que al ser 
considerados pozo de proteccion catodica, no existen impedimentos para otorgar el permiso. Que una vez finalizada la 
perforacion, la Empresa debera presentar en esta Direccion Provincial, Memoria descriptiva y tecnica de las perforaciones 
autorizadas. Que obra Informe Tecnico a fojas N° 207 del expediente de referencia. Que mediante Ley N° 2625 promulgada por 
Decreto N° 1949, de fecha 2 de Agosto de 2002 se designa al Consejo Agrario Provincial, Autoridad de Aplicacion de la Ley N° 
1451, el que, mediante Resolucion N° 998/2002 delega dicha funcion a la Direccion Provincial de Recursos Hidricos 
dependiente de ese Organismo; Que para ello se hace necesario dictar el instrumento legal correspondiente; POR ELLO: LA 
DIRECTORA PROVINCIAL DE RECURSOS HIDRICOS DISPONE: 1º) Otorgar permiso a favor de la Empresa OMNITRONIC S.A., 
con domicilio en calle Brasil Nro. 84, de la ciudad de Rio Gallegos, Provincia de Santa Cruz, para realizar las perforaciones de 
un (03) pozos destinados a las renovaciones de dispersores de proteccion catodica y cegado de los existentes, teniendo en 
cuenta la Normativa vigente y de acuerdo con la documentacion presentada. 2º) Que las perforaciones se realizara en la 
siguientes locaciones: 47°44,53.15”S 65°53`20.31”0 - 47°36,39.73”S66°8`6.90”0 - 46032”31.32”S71043`29.61”0 3º) Que el 
permisionario debera presentar en esta Direccion Provincial, Memoria descriptiva y tecnica de la perforacion autorizada. 4º) 
Facultar a tecnicos, designados a tales efectos, de la Direccion Provincial de Recursos Hidricos, a efectuar inspecciones sin 
necesidad de previo aviso y cuando asi lo consideren conveniente. 5º) Que esta Direccion Provincial podra revocar el permiso 
otorgado en los casos que crea conveniente, ante la deteccion de anomalias que pudieran afectar negativamente al recurso o 
ante el incumplimiento de la normativa Vigente. 6º) Que tal lo establece el Articulo 40 de la Ley Nro. 1451, el solicitante debera 
publicar, a su cargo, por tres dias en el Boletin Oficial su presentacion con la respectiva Disposicion emanada de esta Direccion 
Provincial. 

 

 

OTRAS PUBLICACIONES 

Trabas a la importación y falta de dólares: «castigamos a los que producen» 
Fuente: diariosanrafael.com.ar Fecha: 23/07/2022 

El Ministerio de Economía de Mendoza convocó a referentes de Cámaras y asociaciones de todos los sectores productivos de 
Mendoza. 
Las trabas a las importaciones que rige a nivel nacional tienen preocupados a los empresarios locales porque ya empiezan a 
faltar productos que son necesarios para la producción. 
El objetivo de la reunión fue conocer la magnitud de la problemática que aqueja a los distintos sectores de la provincia con el 
fin de elaborar un reclamo único a Nación. En FM Vos 94.5 dialogamos con el presidente de la Unión Industrial de Mendoza, 
Matías Díaz Telli, quien estuvo presente en el encuentro que tuvo lugar en las últimas horas con el ministro de economía de 
Mendoza, Enrique Vaquié. 
«El encuentro surgió a raíz de una convocatoria del equipo económico de la Provincia, donde también estaba la senadora 
Mariana Juri, que tiene relevancia a nivel nacional. Muchas veces los Senadores pueden hacer una labor por la provincia, 
gestiones en Buenos Aires. Esta convocatoria surgió a partir de la problemática que todos conocemos y se profundiza día a 
día, se van sumando los casos puntuales y se multiplican. Se trata de una situación que nos afecta a todos. por eso se armó 
esta reunión en la que participamos muchos sectores industriales y productivos. En ella, se pudo observar que los 
inconvenientes se repiten, no es que un sector tiene un problema y otro sector otro. Los mismos faltantes afectan directa o 
indirectamente a todos los rubros. Esto está generando un quiebre en la cadena productiva», afirmó al inicio de la entrevista 
Matías Díaz Telli, presidente de la Unión Industrial de Mendoza. 
«La idea del Ministro fue unificar la visión que tenemos y a partir de ahí estamos haciendo un trabajo en conjunto con el 
gobierno de la provincia para poder buscar las soluciones que se necesitan, las cuales, en un 90% hay que encontrarlas en 
Buenos Aires», añadió. 
Luego, especificó cuáles son los insumos que tienen problemas para adquirir en relación a las importaciones. «Hoy te puedo 
decir que tenemos faltantes de derivados del hierro, acero inoxidable, que falta celulosa, que no hay cartón. Si no tenés cartón 
no podés empaquetar. Hay muchos más faltantes de la industria química. Pero no hay que reducirlo a esto. En un proceso 
productivo intervienen tantos elementos que pretender solucionarlo a través de un elemento, estaríamos cayendo en un error. 
El problema que tenemos es que estamos cortando la cadena productiva y la verdad es que hay que tener acceso a todo lo que 
se necesita en tiempos lógicos», razonó Díaz Telli. 
Asimismo, dejó en claro cómo afecta a la industria argentina su desvinculación con el mundo. «Han cortado la relación de la 
Argentina con el mundo, y no solamente para la compra de los insumos, sino que también nos interrumpe para vender los 
nuestros. Al cortar la vinculación con el mundo, vos podés tener el 99% del producto que querés exportar con muchísimo valor 
agregado, como es el vino, pero si no tenés la caja de cartón, no tenés la etiqueta, teniendo un vino de primera calidad mundial 
ya metido adentro de la botella, listo para exportar, no podés hacerlo. Además, cuando caemos en el colmo de lo absurdo es 
cuando tenés al vino listo para exportar, en un contenedor, preparado para salir al mundo, y tenemos 11 días el paso cerrado. 
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Echándonos la culpa de Provincia a Nación. Acá el problema sustancial es el faltante de dólares. La divisa se consigue 
exportando y comercializando con el mundo», reflexionó ante nuestro medio. 
«Los argentinos hacemos imposible esta comercialización, castigamos a los que producen. Vemos a veces que los sectores 
agrícolas de La Pampa son castigados con consignas ideológicas. Hay un problema sustancial que es que no entendemos que 
a los que son exportadores hay que facilitarle la vida», agregó a modo de síntesis. 
Por último, hizo referencia al clima de incertidumbre que hay en nuestro país, en relación a la situación política actual. «Lo que 
está pasando es un resultado inmediato de esta incertidumbre política. Yo por supuesto sigo la política, pero no soy analista. 
Me imagino que la gran mayoría de la gente tiene estas preocupaciones. Pero uno tiene que levantarse, trabajar y a fin de mes 
tratar de hacer lo posible con el resultado de su trabajo. La industria, el sector que yo represento está en el mismo contexto. Se 
intenta trabajar como se puede, lamentablemente en el contexto argentino. Todo esto, a lo que lleva es a acortar el horizonte 
de visión. No hay panorama para hacer inversiones de capital que nos hagan más productivos, porque no hay acceso al crédito 
o porque para hacer una inversión necesitarías asegurarte que vas a poder conseguir los elementos. Uno no puede hacer una 
línea de producción aislado del mundo. Así como vendemos, tenemos que comprar, estamos todos muy expectantes, pero no 
con ilusión, sino para saber qué es lo que va a pasar. Queremos trabajar en paz y no podemos, es imposible pensar en ir al 
banco a tomar un préstamo para invertir. Una empresa define su producción en función de los insumos que tiene, no puede 
definir en función al futuro, con este panorama es muy difícil», cerró. 

 
Matías Díaz Telli: “En Mendoza estamos con un faltante de gasoil que ronda el 25%” 
Fuente: mendozatoday.com.ar Fecha: 13/06/2022 

Matías Díaz Telli, presidente de la Unión Industrial Mendoza, habló sobre la falta de gasoil en la provincia con certera 
preocupación: “En la provincia estamos con un faltante de gasoil que rondaría el 25%. No se ve que en el corto plazo haya 
forma de solucionar el tema, más que con paliativos de emergencia que solo llegan a minimizar el problema. Soluciones no se 
pueden ver en el corto plazo. Es preocupante, no solamente para el desarrollo industrial sino para la ciudadanía entera”, 
sostuvo. 
Y añadió: “Entendamos que así como la suba del gasoil va directamente a los precios, el faltante también. Eso empieza con 
esta cadena viciosa que tenemos con la inflación, es como echarle más leña al fuego”. 
A su vez, en diálogo con los colegas de Radio Mitre Mendoza reveló: “En la logística, en el transporte es donde más se siente 
con fuerza . Eso redunda en todas las industrias. Implica un encarecimiento de la materia prima que se transporta por todo el 
país. Implica un parate en la producción, en los procesos productivos, una actividad que para cuesta más arrancarla. Aparte se 
ven encarecimiento de las exportaciones, no solo de Mendoza, sino de todo el país. Eso nos perjudica porque perdemos 
mercados que nos costaron conseguir, por no poder cumplir. Camiones que vemos parados con demoras de horas y horas 
para conseguir combustible nos encarece nuestros productos en el mundo”. 
Díaz Telli explicó a su vez: “Hay dos o tres empresas que quizá adelantan planes de mantenimiento para las próximas 
semanas ante la falta de insumos, frenan las líneas y adelantan limpieza y demás. Es todo circunstancial”. 
Y agregó: “No quiero hablar de eso (suspensión de personal) porque todavía es circunstancial esto. En este país quizá mañana 
liberan la importación o subsidian la importación. En realidad no va a ser solución de fondo, el mismo problema se patea, pero 
en este país cuando la situación se vuelve crítica no buscamos soluciones de fondo sino paliativos. Esto mismo que estamos 
viviendo no es más que las consecuencias de años y años de no afrontar nuestros problemas. Acá tenemos un problema no 
con el gasoil, sino con la matriz energética del país y la provincia. Al no buscar soluciones de fondo adecuadas 
permanentemente nos encontramos con esto”. 
El titular de la UIM aseveró: “En este sentido hay que poner en valor dos realidades que se viven, por un lado YPF hace 
inversiones en la destilería. Hay que mejorar la capacidad y se está haciendo, las inversiones de YPF en la provincia están 
siendo en este sentido. Aparte YPF está haciendo exploración en la lengua norte, que es territorio mendocino en Malargüe. 
Esperamos que esto al final dé producción de no convencional en Mendoza. Es parte de la solución de largo plazo”. 
Para Díaz Telli, “en el corto plazo hay que eliminar los impuestos a la importación de gasoil. Si nos quedamos sin gasoil se 
paraliza el país. Eso es gravísimo y no es tolerable. Estas medidas de subirle el costo de combustible a los vehículos de 
patente extranjera es algo de mucha emergencia, que no puede existir en el mediano plazo, sería crear mercados paralelos”. 
El empresario culminó: “Lo que se ha intentado hacer es que cuando los mendocinos viajan a Chile todos intentan salir de 
Mendoza con el tanque lleno por una diferencia del costo del combustible. La misa diferencia la intentan hacer todos los 
transportistas y son miles de camiones que cruzan los pasos todos los días. Entonces se ha intentado evitar eso, que no es 
una avivada sino la lógica de cualquiera. Eso no va a redundar en menor circulación pero sí encarecimiento de la logística en 
general. Los productos que vemos en las góndolas en Mendoza se encarecen pero también los productos de Mendoza en el 
mundo, con lo que somos menos atractivos para exportar, perdemos mercados”. 

 
"Malargüe podría haber abastecido a toda la región de gas, pero es tarde" 
Fuente: www.radionacional.com.ar Fecha: 07/04/2022 

Empresarios nucleados en la Unión Industrial de Mendoza (UIM) buscan anticiparse a los problemas que generará la eventual 
escasez gas durante los meses fríos y pidieron que se constituya una mesa público privada "para minimizar daños y proyectar 
inversiones 
Su presidente Matías Díaz Telli, dio precisiones en Temprano es Mejor argumentando que lo que se pretende es minimizar el 
impacto. "En el contexto que tenemos, con tantas reservas, no hemos sabido aprovecharlas. Solo con lo que contamos en 
Malargüe podríamos haber abastecido a la región. Ya es tarde", cuestionó. 
"Buscamos monitorear la situación por las consecuencias que trae aparejadas como el colapso del suministro eléctrico", dijo. 

 
Matías Díaz Telli: “A la minería hay que dibujarle la cancha” 
Fuente: www.losandes.com.ar Fecha: 06/02/2022 

Como una forma de romper el hielo y de adentrarnos en la conversación, se ha sugerido un escenario imaginario… una reunión 
con gente desconocida y una presentación breve para que conozcan lo esencial de nosotros. “Soy un abogado. Ejerzo como 
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abogado y he tenido muchas inquietudes que me han llevado a ampliar el rango de mis conocimientos. He estudiado temas 
que comprenden otras ciencias”, sostiene Matías Díaz Telli. En diciembre de 2021, asumió la presidencia de la Unión Industrial 
de Mendoza (UIM) y desea levantar las banderas de la generación de empleo de calidad y el desarrollo. Su familia instauró una 
tradición empresaria, de una visión amplia y responsabilidad social. La firma Tecnicagua habla del trabajo de su padre y de su 
abuelo. La compañía perforadora Hidroblan, en tanto, muestra su capacidad y esfuerzo. Matías Díaz Telli, que fue gerente 
general de la Estación Terminal de Mendoza, ha sumado los conocimientos de una Maestría en Administración de Empresas 
(MBA en inglés). “Fue por inquietud, por curiosidad. Desde hace 14 años soy adscripto en una cátedra de Derecho en la 
UNCuyo y quise, por una razón académica, buscar conocimientos complementarios. Empecé a cursar el MBA cuatro o cinco 
escalones por debajo de mis compañeros que, en su mayoría, eran ingenieros, contadores y economistas. La formación era 
técnica y, cuando la terminé, estaba a su nivel. Para mí fue un logro enorme. Recuerdo esta experiencia como una de las 
épocas más lindas de mi vida adulta”. 
La especialidad en negocios le aportó otras herramientas, puntos de vista diferentes para resolver los problemas cotidianos o 
de la vida profesional. “Lo que aprendí lo usé en la Terminal; no sé si en la UIM podré hacerlo pero, en el día a día, me ayuda a 
tener una mirada distinta. Además de estos elementos pesa la experiencia para enriquecer la mirada”. 
-¿Cuáles son los objetivos de tu mandato como presidente de la UIM? 
-No quiero pecar de ambicioso, pero me gustaría facilitar y empujar desde mi posición para que en nuestra provincia se cree 
mano de obra privada y de calidad. Mendoza tiene los elementos para que esto ocurra, como sociedad y ubicación estratégica. 
Somos muchos los que tenemos que colaborar para que la provincia recupere su protagonismo a nivel país y comience una 
senda de crecimiento; para que Mendoza ocupe el lugar que merece por su potencial histórico, por sus condiciones de suelo y 
por su clima. 
-¿Hacia dónde debe dirigirse la discusión de la matriz productiva? 
-Están dadas las condiciones para rediscutir nuestra matriz productiva. Debemos saber cuál es nuestro potencial. Tenemos 
buenos suelos y clima, producimos gran volumen de vinos de alta calidad pero, a modo de ejemplo, no tenemos el potencial 
para hacer soja o maíz. Si quisiéramos hacerlo sería un esfuerzo enorme y poco sustentable. Además del vino somos 
eficientes como productores de frutas y verduras. Tenemos ese potencial como también en la industria del conocimiento, por 
el talento. Éste es un buen ejemplo de nuestras capacidades. La industria del conocimiento tiene muchos beneficios y 
libertades. A algunas generaciones les permite desarrollar la creatividad. Tenemos que trabajar en una mayor conectividad. 
-¿Redefinir las relaciones laborales? 
-Hay algo que escapa a Mendoza pero que debemos discutir también: aplicar una ley laboral acorde a los tiempos que corren. 
Imaginá que una ley pensada en la década del 70 se le aplica a un trabajador que hoy quizá tiene ganas de salir de su casa, 
sentarse en un café a trabajar sin que nadie esté controlando a qué hora empezó o dejó de trabajar. Eso no quita que él explote 
todo su potencial, ni que se le supriman los derechos laborales. Por otro lado, imaginá a un trabajador que no es feliz en su 
lugar de trabajo y que sigue allí porque tiene una mochila enorme de aportes, una potencial indemnización que no quiere dejar 
ir. Eso tampoco está bien; esa plata no tendría que ser un ahorro compulsivo en poder del empleador. Hay proyectos para 
reformular la relación de trabajo pero primero hay que perder el miedo a la discusión. No hay que renunciar a los derechos. Hay 
que ponerlos en valor y hablar de otras modalidades de trabajo. 
-¿Cómo se llega al trabajo de calidad? 
-Primero hay que definir una normativa, por lo menos que esté pensada para 2022. Antes, las leyes se adelantaban cinco o diez 
años a su tiempo. Yo no digo que hagamos una norma para 2030. Digo que hagamos una ley que se pueda aplicar hoy. Por 
ejemplo, la ley de trabajo remoto se hizo a puertas cerradas e ignorando la realidad. Cuando los temas son técnicos hay que 
sacarles la ideología. Hay que tomar las banderas de las mejoras laborales. Son cosas que se tienen que hacer a nivel nación 
pero a las que Mendoza les ha puesto su impronta en beneficio de empleadores y empleados. 
-¿Qué aportó tu familia? 
-La genialidad no se hereda. Tengo una profunda admiración por todo lo que hizo Alberto, mi papá, por Francisco, mi abuelo, y 
por todos sus socios, porque ellos no tenían descanso. Veían algo y tenían la vocación de mejorarlo. No tuve la suerte de 
compartir una reunión laboral con mi abuelo. Me han hablado de él; he compartido mil momentos pero siempre en el seno 
familiar, donde hablábamos de todo. Era una persona con una inteligencia y un temple único. 
-¿Cuál es la experiencia aprendida con Tecnicagua y el tren Trasandino? 
-Quizá sea la misma que con Portezuelo del Viento, porque es muy difícil empujar un proyecto cuya inauguración no llegará a 
las elecciones. Creo que hay emprendimientos a los que hay que empujar. Eso es algo que hoy lo hacen bien desde los 
municipios, apoyando a los emprendedores locales porque son la base de la riqueza y del arraigo. 
Con el gobierno anterior se avanzó con la ley de emprendedor y la de Sociedad por Acciones Simplificada (SAS). Sin embargo, 
hay emprendimientos que, por su magnitud, tienen que ser bandera de todos. No podemos permitirnos como sociedad perder 
la posibilidad de tenerlos ni la de ejecutarlos. 
-Hablás de una defensa 
-Hay que defenderlos porque traccionan la economía hacia adelante. No hablo de entrar en temas puntuales, de acompañar los 
programas de compre mendocino o de que la obra pública- en la medida de los posible- esté orientada a los proveedores 
locales. Tampoco de encerrarse. Hay emprendimientos que tenemos que potenciar, valorarlos como sociedad, respetar lo que 
significan. Por ejemplo, están robando la tela antigranizo en algunos viñedos del Este y tendría que ser un tema sensible para 
todos los mendocinos, porque nos perjudica a todos: el seguro ahora es más caro para todos y, si cae piedra, se pierde la 
producción y no hay nadie beneficiado. 
-Hablaste sobre levantar bandera sobre trabajo de calidad, rediscutir la matriz productiva y defender proyectos ¿Cómo 
resumirías todos esos temas? 
-En minería y petróleo. La explotación de hidrocarburos es la actividad que más aporta económicamente a Mendoza y creo que 
aplica la misma lógica que para el tema logístico. Tenemos que ser conscientes de lo que ha sido y de lo que es para Mendoza 
el petróleo. No sólo hay que cuidarlo sino potenciarlo. Cuando se hace un pozo exploratorio y se pone en producción, 
deberíamos alegrarnos todos porque generará mano de obra de calidad y, cuando hablo de calidad, también hablo de bien 
rentada. 
-¿La minería sigue latente? 
-Los mendocinos hemos dado la espalda a una actividad por argumentos que no estamos dispuestos a discutir a la mesa. Ésta 
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es una actividad que todos legitimamos, cuando ponemos a cargar nuestros teléfono de noche. Hay que decir algunas 
verdades como que la minería no consume cantidades significativas de agua; que el agua se consume en la industria agrícola, 
lo que no está mal, pero con financiamiento podríamos potenciar y hacer más efectivo el uso del agua para riego. 
A la minería hay que dibujarle la cancha para que, con lo que genere, solucione la creciente problemática de la falta de agua 
(tendríamos que hacer un dique cada cinco años, porque cada minuto que pasa y no hacemos un dique en el río Mendoza, 
estamos arruinando el dique Potrerillos). La minería como el petróleo tiene estándares internacionales altos de operación. Hay 
que trabajar y controlar. Los estándares de seguridad no te permiten una crisis ambiental pero eso no quita que, además, en 
Mendoza le sumemos controles para tranquilidad de toda la sociedad. 
-¿Se puede pensar Mendoza como un modelo de triple impacto? 
-Creo que es la única forma de avanzar. Es difícil cambiar las reglas para quienes ya están trabajando pero podría ser a futuro. 

 
Nuevo presidente de la UIM: "Hay que desarrollar la minería en Mendoza, genera trabajo y excelentes sueldos" 
Fuente: www.memo.com.ar Fecha: 12/12/2021 

De cara a los próximos dos años, la Unión Industrial Mendoza (UIM) renovó sus autoridades y conformó un nuevo directorio. 
Así es que, desde esta semana y hasta 2023, Matías Díaz Telli será quien presida el espacio junto a Patricia Ortiz, de Bodegas 
de Argentina, como vicepresidenta. 
Así, quien es abogado de formación, asesor de empresas mendocinas y se desempeña en el sector petrolero, comercial y de 
transporte, dialogó en profundidad con Memo sobre lo que propone como sucesor de Mauricio Badaloni, que terminó su 
gestión al frente de la UIM el pasado lunes. 
Sin rodeos, Díaz Telli ingresa marcando la cancha: "No hay ninguna duda de que estamos a favor del desarrollo minero, de que 
la minería empiece a trabajar porque Mendoza lo necesita, la gente lo necesita. A partir de ello, hay un amplio rango de 
generación de trabajo, que a su vez derramará trabajo a todas las industrias asociadas". 
Con 39 años, quien es el titular más joven que ha tenido la UIM a lo largo de su historia, tiene claros los objetivos que quiere 
desarrollar a corto, mediano y largo plazo. Ve con buenos ojos el acompañamiento que, según su entender, ha tenido el 
gobernador Rodolfo Suarez con la industria y es crítico del presidente Alberto Fernández. Pero también reconoce que tanto en 
Mendoza como en el país falta mucho por hacer para poder crecer con generación de trabajo genuino. 
-¿Qué objetivos tiene para la conducción de la Unión Industrial Mendoza? 
-Yo pongo la cara pero somos un grupo grande de trabajo y que venimos con objetivos en distintas líneas. Lo primero, es 
seguir con el propósito que ya se viene trabajando, que es facilitar el trabajo de la industria mendocina con las herramientas 
que tenemos en la provincia. La industria está muy condicionada por la macroeconomía que se controla desde la Nación. 
En Mendoza cada vez hay menos industrias y cada vez se le hace más difícil a la industria mendocina progresar. Justamente 
porque las decisiones se toman en Buenos Aires y pensando en Buenos Aires. Y la actividad industrial genera mucho valor 
agregado y divisas. Pero a la vez requiere un desarrollo de infraestructura, vías de acceso para comercializar productos, 
conectividad, etc. 
La idea es trabajar junto con las cámaras empresarias y a la vez nuclear cientos y cientos de empresas de Mendoza, de los 
distintos sectores, con las problemáticas verticales de cada cámara y, al mismo tiempo, con las que son horizontales a toda la 
industria. 
-¿Está a favor del desarrollo minero en Mendoza? 
-Sí, totalmente a favor del desarrollo minero. Tenemos objetivos de largo plazo, de mediano y de corto. No hay ninguna duda de 
que estamos a favor del desarrollo minero, de que la minería empiece a trabajar en Mendoza. Hay mucha minería acá y se 
puede hacer dentro del marco normativo que tenemos hoy, que es la 7722. 
Desde mi punto de vista, es inevitable que este tipo de proyectos abran la puerta a la licencia social porque le van a mejorar la 
vida a la gente. Más allá de las discusiones filosóficas, porque la realidad es que si no hay minería no tenés zapatos, escaleras, 
autos, nada. 
Hay personas que dicen ‘que la minería la hagan en China y después traigan acá lo que se produce'. Con esa visión lo único 
que tenés es un pueblo empobrecido. Tampoco hay que entrar en la dicotomía de minería o hambre. Todas las actividades 
lícitas hay que hacerlas y bien hechas, empujar para adelante. 
No hay contaminación en la industria petrolera 
En los últimos 30 años, el desarrollo petrolero ha caído en Mendoza por falta de inversiones o porque quizá era más rentable 
irse a otro lugar dentro de Argentina. Pero la realidad es que hoy el petróleo sigue siendo un 17% del PBI de Mendoza. Y tiene 
excelentísimas normas de seguridad, todo está en excelentes condiciones. Los yacimientos son súper limpios, prolijos y 
ordenados. 
No hay contaminación en la industria petrolera. Lo que digo es por qué pensamos que la industria petrolera genera eso y lo 
otro no. La respuesta es que le tenemos miedo a la minería porque no la conocemos. Pero paga excelentísimos sueldos la 
industria petrolera. Y la realidad es que actualmente, por algún motivo, le estamos dando la espalda a la generación de 
riquezas. 
Es una lástima. Acá lo que hay que decir es que hay que controlar pero hacerlo. Claro que hay excepciones pero en general las 
empresas de Mendoza trabajan con muchísima responsabilidad, no vemos derrames ni pingüinos empetrolados -por poner un 
ejemplo gráfico de cosas que se dicen pero no existen-. Se trabaja bien porque hay altísimos estándares de seguridad, que 
incluso quizá no cumplen otras industrias que son miradas con buen ojo. 
Sin embargo, hay compañías de otros rubros que nada tienen que ver con el minero, donde los empleados están trabajando a 
la intemperie y no tienen una campera, no tienen anteojos de sol, cuestiones muy elementales que no se contemplan. Y todos 
miramos para otro lado porque somos románticos pero cuando venimos a hablar de minería ponemos el grito en el cielo. 
-¿Para usted se podría empezar pronto a desarrollar algún proyecto minero? 
-Sí, hoy con la legislación vigente hay proyectos que se pueden empezar a ejecutar. Y hay que trabajar para eso porque 
Mendoza lo necesita, la gente lo necesita. Hay un amplio rango de generación de trabajo, que a su vez derramará trabajo a 
todas las industrias asociadas. 
El nivel de derrame es importante. Y en lo que hay que trabajar junto con el sector público, es en encontrar la forma de que se 
quede en la Argentina el mayor valor agregado. Pero hay que empezar por algo y generar condiciones para el trabajo a 
mediano y largo plazo. No se puede desarrollar una industria entera con un plazo siempre de cuatro años. 
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-¿Cómo ve la figura del gobernador Rodolfo Suárez en temas de desarrollo industrial? 
-El gobernador tiene un poco las manos atadas por no manejar las variables macroeconómicas. Hay un apoyo con ciertos 
programas de parte del Gobierno de Mendoza a la industria y a las empresas en general y han generado puestos de trabajo. 
La actitud que tuvo frente a la pandemia en 2020 y 2021 le permitió a la industria no sufrir tanto como sí ocurrió en otras 
partes del país. No sólo la parte turística y gastronómica, también la construcción. Y el hecho de que a muchas fábricas se les 
permitiera seguir abiertas cuando en el resto del país te la hacían mucho más difícil, les posibilitó a las industrias aunque sea 
con dificultad, mantenerse y trabajar. 
Apagar una línea de producción para volver a prenderla, tiene un costo altísimo. Creo que el Gobernador o sus equipos 
técnicos, conocen eso. Tengo muchísimo respeto por la gente del Ministerio de Economía de Mendoza, se portaron con mucha 
sensatez. 
Igualmente, no se generó ningún beneficio extraordinario para la industria. Pero en este país, como son las cosas, con que no 
te empeoren...De todas maneras, sí se puede trabajar en la provincia y todos están abiertos al diálogo. 
-¿Y la figura del presidente Alberto Fernández en temas de desarrollo industrial? 
-Respecto al Presidente no tengo un conocimiento tan cabal de cómo es el proceso de toma de decisiones dentro de la Casa 
del Gobierno. Pero más allá de que el efecto macroeconómico es terrible, la inflación, dólar, etc., hacen imposible trabajar. 
Porque uno no tiene inversiones de capital en dólar oficial y cuando quiere por ejemplo exportar, es muy complejo. 
Por otro lado, creo que reaccionó bien y tenía una buena imagen en su momento. Que decayó porque fue una reacción sin plan, 
sin contenido, sin visión a largo plazo. Si uno no respalda el primer salvataje con un buen proyecto, la sociedad queda muy 
daña. En todos los estratos y la industria no se queda fuera. Hoy la industria la mayor problemática que enfrenta tiene que ver 
no sólo con la situación económica si no con el modelo de gobierno que nos están imponiendo. 
-Tema de la perspectiva de género. Me parece positiva la dupla con una mujer que conforma usted junto a Patricia Ortiz, como 
vicepresidenta primera... 
-Sí, y con Gloria Magnaghi (Aderpe) como prosecretaria, que es quien tiene a cargo la administración. La idea fue dar un 
mensaje con Patricia, que estuvo a cargo de la presidencia de la UIM en los últimos veces, de que la vitivinicultura y la minería 
están las dos juntas y son sumamente compatibles. 

 
LARGA DISTANCIA: ¿QUÉ DEBE TENER EN CUENTA EL MENDOCINO QUE VIAJA A OTRA PROVINCIA? 
Fuente: www.elnueve.com Fecha: 27/10/2020 

El gerente de la Terminal de Mendoza, Matías Díaz Telli, se refirió a lso viajes de larga distancia que se están habilitando en el 
país. 
En ese sentido, en diálogo con Noticiero 9, Matías Díaz Telli, gerente de la Terminal, confió cómo que deben tener en cuenta los 
mendocinos que viajen. 
En ese sentido habló sobre que cada viajante tiene que tener en cuenta los protocolos de la provincia a la que viaja. 
Hay que tener en cuenta que hay 6 provincias que exigen un PCR negativo. 
En cuanto a Mendoza, se realizará desinfecciones en los colectivos y chequeo de fiebre de los pasajeros. 
En tanto los pasajeros que llegan a la provincia, deberán llenar una declaración jurada y se les controlará la fiebre. 

 
Se reunió el Consejo de Administración de la FUNC 
Fuente: func.uncuyo.edu.ar Fecha: 17/04/2019 

En el encuentro participaron: el presidente de la Fundación, Ing. Héctor Smud; la Vicepresidente, Dra. Ximena Erice; el 
Secretario del Consejo, Dr. Carlos García Garino; el Tesorero, Ing. Julio Gallego; el Protesorero, Ing. Alberto Diaz Telli; el 
Director Ejecutivo de la FUNC, Lic. Alberto Marengo; y los consejeros: Dr. Ismael Farrando, Ing. Fernando Guzmán, Dr. José 
Galleano, Cont. Hugo Emili, Lic. Andrea Sambataro, Ing. Ricardo Sánchez Pulenta, Dra. Graciela García Crimi, Lic. Valeria García. 
En esta oportunidad, se entregaron las distinciones a la "Dedicación y Compromiso" a aquellas instituciones que no estuvieron 
presentes en el almuerzo de los 40 años de la FUNC. Recibieron esta distinción el Dr. José Galleano, en representación del 
Círculo Médico de Mendoza y el Ing. Alberto Díaz Telli, en representación de la Empresa Tecnicagua S.A.  
En la reunión también se abordaron diversos temas referidos a la gestión de la Fundación en estos primeros meses del año. Se 
dieron a conocer dos iniciativas muy importantes para la Fundación. En primer lugar, la donación de equipamiento y 
amoblamiento para NIDO (Núcleo de Innovación y Desarrollo de Oportunidades), un centro social que beneficiará a más de 400 
familias del Barrio Flores con actividades sociales, recreativas y educativas. En segundo lugar, se presentó el proyecto por el 
cual la FUNC acondicionó una sala de informática para las Residencias Universitarias. En los próximos días, miembros del 
Consejo recorrerán ambas instalaciones para conocer estas iniciativas.  
Finalmente, se informó que fue aprobada la auditoria externa realizada por IRAM, en el mes de febrero. 

 
Más de 20 empresas e instituciones ya están instaladas en el Parque TIC 
Fuente: www.mendoza.gov.ar Fecha: 05/09/2018 

Con distintos avances en sus obras, tanto empresas como instituciones ya son parte del Mendoza TIC Parque Tecnológico. 
También hay organismos instalados en las oficinas del edificio central. 
El Parque Tecnológico continúa creciendo. Es que tras el anuncio de la adquisición de tres nuevas hectáreas para su próxima 
ampliación, el centro de desarrollo de la industria de los Servicios Basados en el Conocimiento ya tiene más de 20 las 
empresas e instituciones instaladas. 
En este marco, Grupo Oeste SA, Vial Siepv SA, Tiempo Soft SA, Soft Nuvo SA, R-Link SA, Case SA, Col SA e ITC Soluciones SA 
ya finalizaron sus obras y se encuentran operando en el Parque. 
Aún se encuentran en obras la Universidad Tecnológica Nacional, Omnitronic SA y Globalis SA, con 40% de avance cada una; 
FISA (integrada por Aconcagua Software Factory SA, Foca Software Factory SA, Inamika Interactive SA y Sequere SA) con 30% 
de avance; Kerberos SA y Bigmedia Argentina SA, ambos con 20% de avance. 
Finalmente, quienes están con cierre de obra pero no aún no la inician son TMS Group SA, ARLINK, Authenware Argentina SA y 
la Universidad Nacional de Cuyo. 
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Además de la opción de edificio propio, se pueden ocupar oficinas del edificio central. Es el caso de la firma española Everis, 
que está comenzando con sus actividades en la provincia. 
Desde el Gobierno, se espera que este número de empresas e instituciones se incremente a partir de la reciente aprobación por 
parte de la Legislatura provincial, de la ampliación de 3,5 hectáreas de la superficie actual del parque. 

 
REUNION ANUAL DE BOLSAS DE COMERCIO Y MERCADOS DE VALORES DEL PAIS 
Fuente: www.bcsf.com.ar Fecha: 2016 

Con la Bolsa de Comercio de Santa Fe como institución anfitriona, tuvo lugar la reunión anual de Bolsas de Comercio y 
Mercados de Valores del país. 
En su transcurso cada institución bursátil  realizó una descripción de la situación económica de la región a la que pertenece y 
de los  productos y negocios llevados adelante por sus respectivos mercados de capitales. 
Además, se analizó la conveniencia de avanzar en la parte instrumental del Convenio Intermercados  de la Región  Centro  y se 
intercambiaron opiniones  sobre las últimas disposiciones  y proyectos de la Comisión Nacional de Valores, tales como el 
Registro de Idóneos, el  Régimen de Colocaciones Primarias y la modificación de la ley Nª 17.811. 
La apertura de la reunión estuvo a cargo del doctor Eduardo Gonález Kees, quien lo hizo en nombre de la Bolsa santafesina y 
del Mercado de Valores del Litoral SA. 
En un momento del encuentro, se hicieron presentes en la sede de la Bolsa, el intendente de Santa Fe, doctor José Manuel 
Corral y el secretario de la Producción,  Pablo Tabares quienes saludaron a los presentes . 
Asistentes 
Estuvieron presentes por la Bolsas de Comercio de Buenos Aires, el presidente y secretario: Adelmo  Gabbi y Héctor Orlando, 
respectivamente; por la de Bahía Blanca, su presidente, Ing. Carlos Alberto Arecco; por la de Chaco, el vicepresidente, Jorge 
Brugnoli;  por Confederada SA (Corrientes), su presidente y gerente general, Norberto Peluso y César Zanone, respectivamente;  
por la Bolsa de La Plata, su presidente, Federico L. Morzone; por la de Mendoza, su presidente, Alberto Díaz Telli;  por la de  
Rosario, su presidente, Cristián Amuchástegui , por la de Córdoba,  el CPN Gustavo Juan Defilippi, y por Santa Fe, el presidente, 
secretario y gerente general, doctores  Eduardo González Kees y Mario Vigo Leguizamón y CPN. Daniel Mateo, 
respectivamente. 
En tanto, por los Mercados de Valores, las presencias fueron las siguientes: por el Mercado del Litoral SA, su presidente y 
vicepresidente, doctores Marcelo Fink y José María Candioti: por  el Mercado de Valores de Rosario, su presidente, Claudio 
Adrián Iglesias; por el Rofex, su presidente, Luis B. Ossola;  por el Mercado de Valores de Córdoba, el señor  Gustavo Defilippi; y 
por el Mercado de Valores de Mendoza, el vicepresidente Luis Abrego. 

 
ProMendoza firma acuerdo con la Fundación del banco chino ICBC para promover exportaciones 
Fuente: www.despachantesargentinos.com Fecha: 17/02/2014 

Se firmó un convenio de cooperación entre las Fundaciones ProMendoza e ICBC con el objeto de promover y desarrollar 
actividades conjuntas de investigación, capacitación y difusión sobre el comercio exterior e internacional, como así también, 
otras temáticas vinculadas a las necesidades de los sectores industriales de la Provincia de Mendoza. 
Ambas fundaciones consideran que la capacitación y la formación, son herramientas básicas y fundamentales para 
acompañar el proceso de mejora continua de los sectores educativos, culturales, productivos e industriales, por lo que se 
buscará impulsar el acercamiento Institucional con Cámaras Gremiales Empresarias y/u otras organizaciones de su relación 
empresaria, con el objeto de contribuir en forma prioritaria al logro de una gestión eficiente de dichos sectores de Mendoza. 
Los presentes 
En la reunión, que tuvo lugar en la Fundación ICBC, en Capital Federal, se hicieron presentes el presidente de la Fundación 
ProMendoza, Alberto Díaz Telli, el Gerente General, Daniel González; el Director del Instituto de Comercio Internacional, Félix 
Peña; la Directora de Estudios de la Escuela de Comercio Exterior, Natalia Zacarías y el Director de Desarrollo de Consorcios de 
Exportación, Elvio Baldinelli; entre otros. 
El presidente de ProMendoza, Alberto Díaz Telli destacó que “debido a que las problemáticas del empresario que exporta son 
variadas, desde la Fundación pretendemos brindar soluciones concretas de manera que podamos poner a Mendoza en 
contacto con el mundo”, y recalcó que con el acuerdo firmado se comenzará a trabajar “inmediatamente, ya que es la 
continuación de acuerdos previos, por lo que existe una inercia en la materia. El convenio firmado hoy moderniza y potencia el 
trabajo previo”. 
Por su parte el Gerente General de ProMendoza, Daniel González explicó que “Es muy importante avanzar en un convenio y 
formalizar la actividad que desde hace tiempo se lleva adelante con la Fundación ICBC. Hemos trabajado de manera conjunta 
alentando la formación de grupos asociativos y financiando los honorarios de los coordinadores de grupo”. 
González enfatizó que “en una economía regional como la de Mendoza, la salida está por el lado de la asociación. Nos 
referimos a pequeños y medianos productores, pequeñas y medianas empresas que en forma individual les resulta difícil 
competir tanto en el mercado nacional como internacional, por eso la decisión de fondo es hacer hincapié en la asociatividad y 
en eso ICBC es nuestro aliado”. 
Trabajo de años 
Elvio Baldinelli, Director de Desarrollo de Consorcios de Exportación de la Fundación ICBC, comentó “venimos trabajando con 
ProMendoza y este acuerdo nos dará un nuevo impulso sobre todo en materia de actividad productiva metalúrgica, con la 
formación de consorcios de exportación desde Mendoza”. 
Félix Peña, Director del Instituto de Comercio Internacional de la Fundación ICBC expresó “indudablemente poder hacer 
actividades conjuntas con una institución como ProMendoza es algo muy positivo para nosotros, porque nosotros 
aprendemos también. La idea es crecer en todo lo que respecta a la capacitación con pequeñas empresas y medianas de 
todos los sectores, sobre todo en los temas que necesitan los empresarios. Me refiero particularmente a las pymes que de 
alguna manera quieren salir a los mercados internacionales, quieren tener una presencia sostenida en góndolas con vinos 
mendocinos, pero necesitan tener gente apta y capacitada”. 
Los Programas de Asociatividad (PAS) son una herramienta estratégica que impulsa la inserción asociativa de los pequeños y 
medianos empresarios en mercados internacionales, con los beneficios de trabajar en forma conjunta. 
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El Programa, con una duración de catorce meses, está destinado a las PyMes locales que aún no exportan o lo hacen de forma 
esporádica, para que a través de la asociatividad pueden consolidar volúmenes o ampliar su oferta de productos y servicios 
para ingresar a mercados externos y compartir la inversión de actividades de promoción comercial. De esta manera, podrán 
minimizar los riesgos, potenciar las ventajas competitivas y disminuir los requerimientos financieros. 
Los beneficios: 
-Acceso a la exportación para aquellas empresas que no cuentan con un volumen exportable. 
-Asociarse bajo el programa de ProMendoza permite alcanzar mayores ingresos, y minimizar los costos de ingreso en los 
mercados externos. 
-Asistencia, contención y guía del grupo empresario en los procesos para alcanzar la internacionalización. 
-Apoyo de ProMendoza y de las Fundaciones ExportAr e ICBC en los ámbitos de información, formación y promoción 
comercial. 

 
Alberto Díaz Telli: "Hay condiciones económicas y políticas desfavorables para invertir” 
Fuente: www.losandes.com.ar Fecha: 30/08/2013 

Alberto Díaz Telli, entre otras cosas, está al frente de la Bolsa de Comercio de Mendoza y también participa en la empresa 
Tecnicagua, la cual fundó su padre, Francisco, en el año '47, y hoy es considerada como una de las firmas históricas de la 
provincia. 
Ha sido y es parte de empresas petroleras, vitivinícolas, de perforación de pozos de agua, obras civiles, geología, mercado de 
valores, entre otros. Habló sobre la nueva regulación del Mercado de Valores, bajo la Ley N° 26.831, el cual funciona ahora 
unificado a nivel nacional y ya no por provincias. 
Sin embargo, es imposible dejar de preguntarle por la actualidad de las empresas, las trabas a las inversiones, el clima de 
negocios, el petróleo no convencional, el Corredor Bioceánico y la economía de Mendoza. 
-¿Cómo analiza el actual clima de inversión? 
-Está retrocediendo. Hay condiciones económicas y políticas que no son, en este momento, favorables para la inversión. 
El que vino de otro país para invertir en Mendoza, se encuentra ahora con situaciones económicas que no le permiten 
desarrollar el proyecto tal cual se concibió originalmente y le alteran la situación económica. 
Esto es, la paridad del dólar y los altos costos. Por otro lado, hay cierta incertidumbre política en épocas eleccionarias que 
tampoco hacen el clima ideal para decir: "Bueno, veo tal clima en el futuro y le apuesto de esta manera". Están expectantes. 
-¿Cómo ve a la provincia? 
-La provincia en el contexto nacional está al medio. Hay otras que se ven más pujantes y otras que están mucho peor. La 
nuestra ocuparía una posición intermedia. 
-O sea, que no está perdiendo... 
-No, no está creciendo, está dejando de ganar. Ocupó en otras décadas un lugar preponderante en materia minera-petrolera, 
vitivinícola, agrícola y metalmecánica. Y ahora en ninguno de esos rubros está bien, hay otras que la están aventajando. 
-¿Qué opina sobre las supuestas reservas que tiene Mendoza en petróleo no convencional? 
-Creo que es cierto y que son muy importantes de extraer. Pero creo que no se está haciendo nada por extraerlas. La ventaja es 
que al ser reservas están guardadas y las vamos a tener en el futuro. Pero siempre hay que pensar en la sustentabilidad de la 
economía. 
-¿Cómo analiza la posibilidad de que el petróleo no convencional acreciente en un 90% las reservas mendocinas? 
-Conceptualmente en Mendoza desde hace años que se dejó de invertir en exploración, por razones económicas y políticas. 
Para invertir en petróleo hay que tener mucho dinero y mucho tiempo. En cada etapa o se te cae el negocio o tenés que 
multiplicar la inversión. Desde las retenciones al petróleo ninguna empresa invirtió en exploración, y hoy nos estamos 
gastando las reservas. 
-¿Que piensa de la nueva Ley de Mercados de Capitales? 
-Era muy necesaria. La Argentina estaba muy atrasada en cuanto a este tema. En otros países y en los vecinos el mercado de 
capitales está unificado. En nuestro país estaba por regiones o por provincia. Eran mercados muy pequeños. Entonces, es 
tender a la unificación y federalización de los mercados de capital. Después, hay algunos puntos polémicos a analizar... 
-Sí, como el de los veedores o interventores. Esto ha sido lo más debatido. 
- Es el famoso artículo 20 (NdR: cuya aplicación la justicia frenó el viernes 23), que dice que la Comisión Nacional de Valores 
(CNV), a pedido de una minoría del capital de la firma superior al 2%, podrá intervenir esa empresa, por razones objetivas o 
subjetivas, y hasta pedir o sumar el auxilio de la fuerza pública. O sea que, por pedido de una minoría, frente a alguien que 
tenga el 98%, la CNV podrá intervenir el directorio de esa empresa. 
Deja mucho librado a la subjetividad de la autoridad de aplicación. Puede hacer un uso no muy bueno o no, de esa facultad. 
Pero el punto central es que la empresa que quiera abrirse al mercado de capitales le hará pensar cuáles son las posibilidades 
o las incertidumbres que se están abriendo hacia el futuro. 
-¿Qué significa para Mendoza que las empresas se abran al mercado de capitales? 
-La apertura de capital de las empresas al mercado es fundamental para el desarrollo de una economía. En Mendoza, 
específicamente, si se lograra canalizar el ahorro de los mendocinos hacia las empresas mendocinas, éstas obtendrían una 
ventaja muy grande. Se me ocurre la palabra "grande" pero podría usar "extraordinaria" o "superlativa". 
Los que tienen capacidad de ahorro tienen como destino el plazo fijo, el cual va a las casas centrales de los bancos, a Buenos 
Aires o fuera de la Argentina; ellos lo prestan para financiar proyectos a cualquier parte del país o fuera de él. La otra 
alternativa de los mendocinos es que compren moneda extranjera y la atesoren. 
La cual corre peligro que se queme o se pierda o está financiando una planta de maní en Georgia (EEUU). Y el que necesita 
financiar un emprendimiento en Mendoza tiene problemas para conseguir dinero. Si queremos hacer un hotel o una planta de 
vehículos, no podemos financiar proyectos. Lo que habría que hacer es sacar esta ley para reglamentar el uso. Esta ley tiene 
muchas cosas buenas y muchas otras que no facilitan las cosas. 
-¿En Mendoza las personas piensan en comprar acciones en el mercado de capitales? 
-Es difícil que lo piensen porque en Mendoza no hay ninguna empresa que tenga acciones en el mercado de capitales. 
-El Mercado de Valores en la Bolsa de Comercio de Mendoza, hasta hoy, comercializa acciones de qué tipo. 
-Sí se ofertan acciones de empresas argentinas como Arcor, que se venden en el Mercado de Valores del país, y también 
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títulos públicos y privados. Pero te repito: acciones de empresas mendocinas, ninguna. Habría que fomentar que las empresas 
salgan al mercado de acciones y estimular que la gente ahorre en acciones más que en dinero extranjero o plazo fijo. 
-¿Qué condición tiene que tener una empresa para que abra su capital al mercado de valores? 
-El tamaño no es importante. Sí un sistema contable prolijo, con auditorías, un sistema de calificación, y no más que eso. 
-En el imaginario supongo que está la idea de que sólo las grandes cotizan en bolsa. ¿Alguna bodega local podría hacerlo? 
-Sí, totalmente. Eso es porque nos falta la tradición que tienen los países del Norte y nuestros vecinos, Chile y Brasil. 

 
Las 30 empresas mendocinas que buscan hacer pie en Venezuela 
Fuente: www.losandes.com.ar Fecha: 27/09/2012 

Las 30 empresas de Mendoza que pretenden ingresar al mercado venezolano forman parte de la misión comercial organizada 
por ProMendoza que depositará a las firmas en Caracas entre el 24 y 26 de octubre próximos. 
Luego de un viaje de reconocimiento de 48 horas a Colombia, la República Bolivariana será la siguiente parada de la comitiva 
de empresarios mendocinos del rubro vitivinícola, agroalimentario, metalmecánico, energético e indumentaria, a quienes 
acompañarán autoridades del Senasa y el Inta para gestionar un protocolo fitosanitario que facilite el acceso del ajo 
mendocino. 
Entre los empresarios que buscarán hacer pie en el país caribeño se cuentan Gonzalo Peñalva, el propietario de Piedra Vlanca, 
una de las firmas de la reconocida tienda The Sportsman, y Alejandro Neme, gerente de Distrocuyo, que integra la misión con el 
objetivo de comercializar proyectos ingenieriles y de automatismo con empresas de energía y abrir una puerta a los 
electromontajes. 
Por su parte, ProMendoza ya puso fecha a la apertura de su primera oficina en Caracas: el 26 de octubre, cuando culmine la 
misión, con la presencia del gobernador, Francisco Pérez. 
El listado de las empresas mendocinas: 
-Piedra Vlanca (Indumentaria) 
-Agroindustrias Don Miguel SRL / Olibó (Alimentos) 
-ALCO (Alimentos) 
-Apitum (Alimentos) 
-Argentina Farmer S.A (Alimentos) 
-Don Jaime (Alimentos) 
-El Zampal S.A. (Alimentos) 
-Establecimiento Fruticola Carleti s.a. (Alimentos) 
-Fenix S.A (Alimentos) 
-Malbec de los Andes S.A. (Alimentos) 
-ICSA (Electromecánica) 
-Distrocuyo S.A. (Energía) 
-Indumentaria Corporativa Mayday (Indumentaria) 
-Wind SA (Institucional) 
-Artrans S.A. (Metalmecánica) 
-Boccard Argentina S.A. (Metalmecánica) 
-Consulpet S.A. (Metalmecánica) 
-Cuenca del Sur S.A. (Metalmecánica) 
-Industrias Metalmecánicas Especiales SACI (Metalmecánica) 
-KMT Technology & Equipment (Metalmecánica) 
-Maqoil SAIC (Metalmecánica) 
-Omnitronic SA (Metalmecánica) 
-Raúl Luján S.A. (Metalmecánica) 
-Sudamericana de Sellos (Metalmecánica) 
-Piemsa (Metalmecánica) 
-Bodega Clos de Chacras (Vinos) 
-Bodega Iaccarini (Vinos) 
-Bodegas Staphyle (Vinos) 
-Bodegas y Viñedos Roca (Vinos) 
-Viñas de America del Sur SRL (Vinos) 

 
Alberto Díaz Telli: “Faltan liderazgo y proyección en Mendoza” 
Fuente: anabelgonzalez.wordpress.com Fecha: 21/12/2011 

Alberto Díaz Telli imagina una Mendoza organizada, líder y pujante. Los dos mayores proyectos que encaró Tecnicagua –la 
empresa que heredó y preside desde hace un año– alcanzan para demostrar que es consecuente con su pensamiento: 
Ecovías, un sistema integral para el transporte urbano de pasajeros –archivado por decisión estatal– y la restauración del Tren 
Trasandino que comenzaría a germinar el año que viene. 
Aunque preside por segunda vez la Bolsa de Comercio de Mendoza desde el año pasado, su rostro y el nombre de su firma 
apenas aparecen en los medios de comunicación, pero cuando habla su convicción esfuma cualquier rasgo de timidez. A lo 
largo de dos horas de entrevista el empresario pidió liderazgo en la dirigencia mendocina, marcó errores del futuro 
Metrotranvía Urbano y ventiló que el Gobierno provincial hace una década “estafó” a Tecnicagua. 
–Su empresa produce desde pasas de uva hasta perforación para petróleo y gas, ¿en qué se enfocan hoy? 
–Básicamente, en lo que dio origen al nombre, que es la perforación de pozos de agua en la región y también la vitivinicultura 
en La Rioja. Y la otra parte importante son los proyectos de transporte. Hoy el petróleo es secundario. 
–¿Qué ocurrió con Ecovías? 
–Era un proyecto de transporte urbano de pasajeros para Mendoza, que el Gobierno de la provincia disolvió (durante el 
gobierno de Roberto Iglesias) 
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–¿Usted tiene la esperanza de que alguna vez pueda ejecutarse? 
–Estamos seguros de que se va a hacer, no sé si con o sin nosotros. Pero con el crecimiento demográfico y la 
macroconcentración, Mendoza está condenada al colapso si no organiza un sistema de transporte en red. 
–¿Cómo es el transporte en red? 
–Todos los ómnibus hoy van a la plaza Independencia o a la Casa de Gobierno, forman un sistema en estrella. El sistema de 
transporte en las ciudades más grandes (como Buenos Aires) es en red: se mueve en líneas horizontales y verticales, 
sincronizadas en horarios de manera que la persona pueda combinar unos con otros. 
–En 1994, según los diarios de ese tiempo, Ecovías requería una inversión de U$S1.000 millones. ¿Cuánto sería hoy? 
–No sé cuánto, sería una cifra distinta. Teníamos la ventaja de que estaban disponibles las franjas de la vía que atravesaban la 
ciudad para intervenir en la zona urbana sin tener que hacer grandes expropiaciones, sin picar, sin romper. 
–¿Cuál es la diferencia entre el Metrotranvía y el proyecto de Ecovías? 
–Siempre se debe tener una idea de a dónde se quiere llegar y hacer cada una de las partes. La primera crítica que hago es 
esa: deberían tener el plan que Tecnicagua hizo de acuerdo con la ley y que el Gobierno de Mendoza disolvió estafando a 
Tecnicagua, o cualquier otro plan de transporte, pero no hacer cosas sueltas. Segundo: el tranvía que habíamos pensado era 
aéreo, porque a nivel puede ocasionar inconvenientes de tránsito. Subterráneo no se podía hacer porque Mendoza sufre 
aluviones y era imposible impedir que dos o tres veces al año ingresara agua a las estaciones. 
–¿Cómo se autosustentaba? 
–Aprovechábamos terrenos: 250 hectáreas del centro de Mendoza, zonas de vías y las estaciones. Terrenos abandonados 
pasaban a ser útiles. Por ejemplo, en la estación se instalaba un supermercado que, con mucha venta, pagaba un alquiler 
elevado que le servía al sistema para subsidiar el boleto. También en el ingreso Este a la ciudad, frente al Puente de Hierro, 
había playas de estacionamiento para que las personas dejaran su vehículo y entraran al centro en el transporte público. En 
esa playa había negocios: un taller para reparar automóviles, tintorería, otro supermercado, etcétera. 
–¿Cuánto tiempo llevó planificar eso? 
–Ecovías llevó cuatro años, 150 técnicos y profesionales trabajando en el diseño, varios millones de dólares de inversión. 
Estudiamos desde la resistencia del terreno hasta el marketing, los tipos de tranvía, la sincronización de frecuencia. Hicimos la 
matriz de origen-destino de pasajeros para saber de dónde vienen y adónde van, planificamos la vida de la ciudad. 
–Dijo que Tecnicagua se sintió estafada ¿por qué? 
–Porque en la ley de concesión de obra pública hay un capítulo que habla de la iniciativa privada. Si tenés una idea, como 
instalar baños públicos en la plaza Independencia y cobrar $1 al que quiera usar el baño, le presentás al Ministerio de Obras 
Públicas una carpetita para solicitar que se te instruya de acuerdo a la ley, adjuntás planos y fotos de cómo serían los baños y 
esperás respuesta. El ministerio tiene 30 días para responder y dice si le interesa o no. Si le interesa tiene 60 días para darte 
los términos de referencia, que es una carpetita con preguntas: de qué color pintará los baños, que tecnología usará, etcétera. 
Es un listado de cientos de temas a desarrollar, con un plazo. En el caso de un sistema integral de transporte para Mendoza 
fueron dos años de trabajo. Varias camionetas cargadas de carpetas que hubo que entregar como respuesta. 
–¿Eso lo tiene guardado hoy el Gobierno provincial? 
–Sí, sí. Lo entregamos y el Gobierno se tomó otros 90 días para hacer consultas y pedir cambios. Otro año más hubo que 
esperar y cuando el Gobierno lo miró dijo: “Falta que venga una autoridad en la materia y revise eso”. En nuestro caso el 
Gobierno eligió a los Ferrocarriles de Valencia, que habían hecho un sistema parecido, y a un técnico del Banco Mundial que 
era especialista en transporte urbano, de Washington. 
–¿Ellos vinieron? 
–Tuvimos que pagarles los pasajes, la estadía durante meses para que inspeccionaran nuestro proyecto. Eso terminó antes de 
que finalizara el gobierno de Lafalla, que declaró a Ecovías de interés público y que nosotros teníamos el privilegio de ser 
designados autores de la iniciativa. 
–¿Qué implica ser el autor de la iniciativa? 
–El autor de la iniciativa competía con dos ventajas: si en la licitación se presentaban otros que cobraban menos se le 
preguntaba al autor si podía hacer la obra por ese monto. La segunda ventaja era que si no podíamos igualar la mejor oferta, el 
que ganaba tenía la obligación de pagarnos el proyecto a un precio que fijaba una comisión valuadora de la Provincia. 
–¿Y qué pasó? 
–Terminó el gobierno de Lafalla y vino el de Roberto Iglesias y decidió no continuarlo. Nosotros no somos ni peronistas ni 
radicales, somos empresarios, no nos interesan los colores políticos, sólo queremos concretar los proyectos. 
–¿Fueron a la Justicia? 
–Lo analizamos y llegamos a la conclusión de que los gobiernos son muy poderosos y al pelear contra ellos en algo así no 
íbamos a ganar. 
–¿Qué ocurrió cuando asumió Celso Jaque, un gobernador del anterior color político? 
–Hubo un acercamiento. Nos llamaron para preguntarnos, pero para hacer obritas como el Metrotranvía y nosotros 
contestamos que no era conveniente, que eso no iba a solucionar las cosas, no era parte de la red y además iba a costarles 
muy caro a los mendocinos, por el subsidio que exige el sistema. 
El canal de Panamá en Mendoza 
Tecnicagua presentó el proyecto del Tren Trasandino en el último año de gestión de Arturo Lafalla, que aceptó el desafío. 
Luego vino el trabajo. Durante dos años se hicieron estudios hasta poder calcular que necesitaban invertir U$S400 millones. 
“En esa época pasaban por el Cristo Redentor 4 millones de toneladas por año y el Trasandino iba a tener capacidad para otros 
5 millones de toneladas. Muchas de las críticas que tenía el proyecto era que nunca iba a haber necesidad de llevar tanta 
mercadería en el ferrocarril”, recuerda Alberto Díaz Telli con una sonrisa en el rostro. Finalmente, Tecnicagua hizo alianza con 
Corporación América y se amplió el proyecto. En lugar de U$S400 millones va a costar U$S4.000 millones. 
–¿Le genera más esperanza que el del Ecovías? 
–¡Sí! Del ferrocarril Trasandino ya se siente el “chucu-chucu”. Se puso un freno por las elecciones pero continuará el proceso 
con un llamado a licitación durante 2012. 
–Sus proyectos tienen la visión y ambición de los países desarrollados en países que no tienen todavía ese ritmo de desarrollo. 
¿Usted lo ha pensado así? 
–Sí, lo hemos pensado y lo hemos vivido. Pero hay que pensar en grande para competir en grande. Queremos construir el 
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Canal de Panamá de Sudamérica, porque va a ser eso. 
–¿En este marco cómo acepta ser presidente de la Bolsa de Comercio de Mendoza? 
–Es atinente a la personalidad de cada uno. Hay personas que no pueden rehusar ciertos desafíos y es mi caso. Lo considero 
un orgullo, un honor pero también una carga por la responsabilidad social que tiene la Bolsa con la comunidad. 
–¿Cómo imagina a Mendoza después del Trasandino? 
–Muchas veces protesto porque la veo a Mendoza demasiado quedada, demasiado poco activa en el contexto mundial y en el 
contexto del país. Veo que hay otras provincias argentinas que si bien no tienen la capacidad de Mendoza ni la población, ni la 
industria, ni la agricultura, ni los vinos, crecen a un ritmo mayor. 
–¿Por qué pasa esto? 
– A Mendoza le ha faltado liderazgo. Ojalá lo tengamos ahora: un gobernador que se ponga la bandera de los mendocinos y 
diga “vamos por este lado, hacia la búsqueda de un destino”. Las indefiniciones le hacen muy mal a la provincia. 

 

 

 

2.10 CERTIFICACIONES 

2.10.1 Certificaciones de Calidad 

N° Certificado Expedido por Fecha Emisión Fecha Vencimiento 

1 ISO 45001:2018 DNV 21/11/2016 21/11/2025 

2 ISO 9001:2015 DNV 21/11/2016 21/11/2025 

3 ISO 14001:2015 DNV 21/11/2016 21/11/2025 

Fuente: Empresa. 
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Fuente: Empresa. 

 

 

2.10.2 Distinciones Obtenidas 

No se detectó información.  

 

 

2.10.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria 

No se detectaron programas de responsabilidad social. 
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2.11 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2020 109 0 10 119 

2021 137 0 10 147 

2022 147 0 10 157 

Fuente: Empresa. 
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Fuente: Empresa. 

 

 

 

2.12 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO 

No se detectó información.  
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3.1 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGÚEDAD EN EL MERCADO  

Servicios 

 

 

Fuente: Empresa.  

 

 

 

3.2 DETALLES Y EVOLUCIÓN DE COMPRAS Y VENTAS 

Mes Ventas (montos sin impuestos) Compras (montos sin impuestos) Moneda 

Julio 2022 $ 115 911 799 $ 10 156 188 ARS 

Agosto 2022 $ 107 287 591 $ 18 175 326 ARS 

Septiembre 2022 $ 95 964 268 $ 12 069 672 ARS 

Octubre 2022 $ 163 563 358 $ 14 338 579 ARS 

Noviembre 2022 $ 134 828 248 $ 13 834 413 ARS 

Diciembre 2022 $ 176 788 995 $ 11 934 785 ARS 

Enero 2023 $ 70 660 399 $ 8 992 740 ARS 

TOTAL $ 865 004 658 $ 89 501 703 ARS 
Fuente: Empresa.  

3- Situación Comercial 
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3.3 VENTAS A PAN AMERICAN ENERGY S.L. SUC. ARGENTINA 

Mes / Año Ventas (montos sin impuestos) Moneda 

Junio 2020 $ 180 699 000 ARS 

Junio 2021 $ 214 274 000 ARS 

Junio 2022 $ 361 724 210 ARS 
Fuente: Empresa.  

 

 

 

3.4 PROVEEDORES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 

Nacionalidad o 

País de Origen 
Tax ID 

Monto Anual 

de Compras 
Moneda 

1 YACOPINI INVERSORA S.A. Argentina 30-70758986-4 N/I ARS 

2 
PETROSAR PRODUCCION Y SERVICIOS 

S.A. 
Argentina 30-53983668-0 N/I ARS 

3 ZARATE JOSE ANIBAL Argentina 20-32882806-6 N/I ARS 

Fuente: Empresa.  

 

 

 

3.5 CLIENTES 

N° 
Nombre y Apellido - 

Razón Social 

Nacionalidad o 

País de Destino 
Tax ID 

Monto Anual 

de Ventas 
Moneda 

1 
PAN AMERICAN ENERGY S.L. SUCURSAL 

ARGENTINA 
Argentina 30-69554247-6 N/I ARS 

2 
DISTRIBUIDORA DE GAS DEL CENTRO 

S.A. 
Argentina 33-65786527-9 N/I ARS 

3 
TRANSPORTADORA GAS DEL NORTE 

S.A. 
Argentina 30-65786305-6 N/I ARS 

 
COMPAÑÍA GENERAL DE 

COMBUSTIBLES S.A. 
Argentina 30-50673393-2 N/I ARS 

 YPF S.A. Argentina 30-54668997-9 N/I ARS 

 
U.T.E. Y P.F. TEC PETROL S.A. Y OTRAS 

AREA EL TORDILLO 
Argentina 30-64423904-3 N/I ARS 

 DISTRIBUIDORA DE GAS CUYANA S.A. Argentina 33-65786558-9 N/I ARS 

 CAMUZZI GAS DEL SUR S.A. Argentina 30-65786442-7 N/I ARS 

 
ENAP SIPETROL ARGENTINA S.A. - YPF 

S.A. - U.T.E. 
Argentina 30-64773931-4 N/I ARS 

 TECPETROL S.A. Argentina 30-59266547-2 N/I ARS 

Fuente: Empresa.  
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3.6 SEGUROS 

3.6.1 Registro de contratos con las ART 

Aseguradora: SWISS MEDICAL 

N° de contrato: 5248862 

Desde: 01/05/2022 - Cambio de Aseguradora 

Hasta: Afiliación vigente 
 

Aseguradora: LA SEGUNDA 

N° de contrato: 259351 

Desde: 01/10/2017 - Cambio de Aseguradora 

Hasta: 30/04/2022 - Cambio de Aseguradora 
 

Aseguradora: SWISS MEDICAL 

N° de contrato: 141684 

Desde: 01/12/2013 - Cambio de Aseguradora 

Hasta: 30/09/2017 - Cambio de Aseguradora 
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Aseguradora: LIDERAR 

N° de contrato: 3390 

Desde: 01/07/2012 - Cambio de Aseguradora 

Hasta: 30/11/2013 - Cambio de Aseguradora 
 

Aseguradora: GALENO 

N° de contrato: 170776 

Desde: 01/07/2010 - Cambio de Aseguradora 

Hasta: 30/06/2012 - Cambio de Aseguradora 
 

 

3.6.2 Contratos extinguidos por falta de pago 

No se registran contratos extinguidos por falta de pago. 

 

 

3.6.3 Otros Seguros contratados 

N° Tipo de Seguro Compañía Aseguradora Nº Póliza Suma Asegurada Moneda 

1 
SEGURO DE RIESGOS 

DEL TRABAJO 
SWISS MEDICAL ART S.A. 5248862 N/I ARS 

2 
SEGURO DE VIDA 

OBLIGATORIO 
SWISS MEDICAL ART S.A. 33017 N/I ARS 

3 
SEGURO AUTOMOTOR 

FLOTA GRAL 
FEDERACION 28711856 N/I ARS 

4 
SEGURO DE 

RESPONSABILIDAD 
CIVIL 

LA MERCANTIL 1388037 N/I ARS 

Fuente: Empresa.  
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4.1 IMPORTACIONES  

 

Período 
Consumo 

Total: $ 131 989 

(F.O.B. U$S) 
Temporal 
Total: $ 0 

(F.O.B. U$S) 
Depósito 
Total: $ 0 

(F.O.B. U$S) 
Zona Franca 

Total: $ 0 

(F.O.B. U$S) 
Total: $ 131 989 

11/2022 $ 3 021 $ 0 $ 0 $ 0 $ 3 021 

09/2022 $ 1 664 $ 0 $ 0 $ 0 $ 1 664 

08/2022 $ 2 283 $ 0 $ 0 $ 0 $ 2 283 

07/2022 $ 2 992 $ 0 $ 0 $ 0 $ 2 992 

06/2022 $ 19 314 $ 0 $ 0 $ 0 $ 19 314 

02/2022 $ 35 296 $ 0 $ 0 $ 0 $ 35 296 

01/2022 $ 11 299 $ 0 $ 0 $ 0 $ 11 299 

11/2021 $ 6 720 $ 0 $ 0 $ 0 $ 6 720 

10/2021 $ 8 955 $ 0 $ 0 $ 0 $ 8 955 

08/2021 $ 5 524 $ 0 $ 0 $ 0 $ 5 524 

04/2021 $ 34 921 $ 0 $ 0 $ 0 $ 34 921 
 

 

 

4.2 IMPORTACIONES POR PAÍS  

País % 
(F.O.B. U$S) 

Total 

ESTADOS UNIDOS 87.49 $ 115 475 

REINO UNIDO 12.51 $ 16 515 

Totales  $ 131 990 
Valores estadísticos aproximados 

 

 

4- Comercio Exterior 
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4.3 IMPORTACIONES POR RUBRO  

Nombre Posición % 
(F.O.B. U$S) 

Total 

OSCILOSCOPIOS, ANALIZADORES DE ESPECTRO Y DEMÁS 
INSTRUMENTO S Y APARATOS PARA MEDIDA O CONTROL DE 
MAGNITUDES ELECTRICAS; INSTRUMENTOS Y APARATOS PARA 
MEDIDA O DETECCIÓN DE RADIACIONES ALFA, BETA, GAMMA, X , 
CÓSMICAS O DEMÁS RADIACIONES IONIZANTES. 

9030 51.18 $ 67 546 

INSTRUMENTOS Y APARATOS PARA ANÁLISIS FÍSICOS O 
QUÍMICOS (POR EJEMPLO: POLARÍMETROS, REFRACTÓMETROS, 
ESPECTRÓMETROS, ANALIZADORES DE GASES O HUMOS); 
INSTRUMENTOS Y APARATOS PARA ENSAYOS DE VISCOSIDAD, 
POROSIDAD, DILATACIÓN, TENSIÓN SUPER FICIAL O SIMILAR 

9027 18.25 $ 24 088 

MÁQUINAS Y APARATOS ELECTRICOS CON FUNCION PROPIA, NO 
EXPRE SADOS NI COMPRENDIDOS EN OTRA PARTE DE ESTE 
CAPÍTULO. 

8543 12.51 $ 16 515 

ACUMULADORES ELECTRICOS, INCLUIDOS SUS SEPARADORES, 
AUNQUE SEAN CUADRADOS O RECTANGULARES. 

8507 3.90 $ 5 143 

MÁQUINAS AUTOMÁTICAS PARA TRATAMIENTO O 
PROCESAMIENTO DE DATOS Y SUS UNIDADES; LECTORES 
MAGNETICOS U ÓPTICOS, MÁQUINAS PARA REGISTRO DE DATOS 
SOBRE SOPORTE EN FORMA CODIFICADA Y MÁQUINAS PARA 
TRA TAMIENTO O PROCESAMIENTO DE ESTOS DATOS, NO 
EXPRESADOS NI 

8471 3.86 $ 5 098 

Otros  10.30 $ 13 600 

Totales   $ 131 990 
Valores estadísticos aproximados 

 

 

 

 

 

4.2 EXPORTACIONES  

No se registraron operaciones de exportación vinculadas a la empresa analizada.



 

 

 OMNITRONIC S.A. 

 

FIDELITAS ®            39/58 

 

 

 

5.1 CHEQUES RECHAZADOS 

No se registran Cheques Rechazados. 
 

 

 

5.2 CENTRAL DE DEUDORES 

 
Importes expresados en Miles de Pesos 

1 Situación Normal (atraso hasta 30 días) 

2 Con Riesgo Potencial (atraso de 31 a 90 días) 

3 Con Problemas (atraso de 91 a 180 días) 

4 Con Alto Riesgo de Insolvencia (atraso de 181 a 365 días) 

5 Irrecuperable (atraso de más de 365 días) 

6 Irrecuperable por Disposición Técnica (Morosos de ex-entidades financieras, con atraso de más de 180 días) 

  B.C.R.A. no informa 

 

 

5- Situación Bancaria 
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5.3 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

N° Entidad Deuda Moneda 

1 MACRO $ 26 597 750 ARS 

2 ICBC $ 13 659 000 ARS 

3 BBVA $ 11 655 895 ARS 

Fuente Empresa. 
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6.1 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDADO 

No se registran Juicios Comerciales como Demandado.  

 

 

 

6.2 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDANTE 

No se registran Juicios Comerciales como Demandante.  

 

 

 

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES 

6.3.1 Detalle de Inscripciones Fiscales 

Código Nombre Estado Fecha Inscripción 

10 GANANCIAS SOCIEDADES ACTIVO 1992-08 

25 GANANCIA MINIMA PRESUNTA BAJA DEFINITIVA 1999-10 

30 IVA ACTIVO 1992-08 

103 REGIMENES DE INFORMACIÓN ACTIVO 2007-01 

186 ACTIVOS SOCIEDADES L.23905 BAJA DEFINITIVA 1992-08 

211 BP-ACCIONES O PARTICIPACIONES ACTIVO 2003-05 

217 SICORE-IMPTO.A LAS GANANCIAS ACTIVO 2012-04 

301 EMPLEADOR-APORTES SEG. SOCIAL ACTIVO 1994-07 

5900 IIBB CONVENIO MULTILATERAL ACTIVO 1993-07 
Contribuyente no amparado en los beneficios promocionales INDUSTRIALES establecidos por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 y 22973, a la 
fecha de emisión de la presente constancia. 
Esta constancia no da cuenta de la inscripción en el Impuesto sobre los Bienes Personales ni del Impuesto Exteriorización - Ley 26476, la cual de 

corresponder deberá solicitarse en la Dependencia donde se encuentra inscripta la referida. 

 

 

6.3.2 Informe Estado de Deudas por Provincia 

Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de la Pcia. de Bs. As.  

Contribuyente 

Identificación: Contribuyente sin Deuda 

Situación actual: Categoría 0 
 
Referencias de categorías 

Categoría 0 Contribuyente sin deuda. 

Categoría 1 Desde $501 hasta $4.500 

Categoría 2 Desde $4.501 hasta $10.000 

Categoría 3 Mayor a $10.000 

Categoría 4 CONTRIBUYENTE EN INSTANCIA JUDICIAL 
 
La información expuesta es la registrada al 14/02/2023 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, siendo 
la resultante de la sumatoria de las deudas asociadas al Impuesto Inmobiliario, a los Automotores, a las Embarcaciones Deportivas y a los Ingresos 
Brutos, respecto de la CUIT consultada.  
Para el cálculo de la deuda expuesta, se considera aquella con antigüedad mayor a los sesenta días. No se consideran aquellos sujetos que posean 
un único Inmueble Urbano Edificado con Valuación Fiscal menor a $50.000, quienes posean una deuda global menor a $500 o quienes posean un 
automotor de modelo inferior al año 2000. Para el caso del Impuesto sobre los Ingresos Brutos, sólo se consideran aquellos casos con Títulos 
Ejecutivos iniciados y aquellos con planes de pago caducos. En la categoría 4 se encuentran los contribuyentes con deudas en proceso de ejecución 

judicial como así también los planes de regularización de deuda judicial siempre que el mismo se encuentre caduco. 
 
 
 

6- Situación Judicial Comercial 
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Informe Estado de Deuda Dirección General de Rentas de Pcia. Córdoba  

Razón Social Tax ID Ingresos Brutos Fecha de consulta Situación Fiscal 

OMNITRONIC SA 30655023255 9135018085 14/02/2023 IRREGULAR 

 

 

Informe Estado de Deuda Agencia Recaudación Tributaria Rio Negro  

Impuesto Planes de Pago Vigentes Intimaciones en Curso Juicios en Curso Situación 

MULTAS NO NO NO Categoría 1 

CONVENIO MULTILATERAL NO NO NO Categoría 0 

Categorías 

Categoría 0 Sin deuda 

Categoría 1 Hasta 5.000 pesos 

Categoría 2 Desde 5.001 hasta 25.000 pesos 

Categoría 3 Desde 25.001 hasta 100.000 pesos 

Categoría 4 Más de 100.000 pesos 

La información expuesta es la registrada al 19/0/2019 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación Tributaria de la Provincia de Río Negro 
respecto a la CUIT consultada. La misma proviene de la sumatoria de importes adeudados vinculados a los impuestos: Inmobiliario, Automotores, 
Ingresos Brutos, Sellos. Para el cálculo de la deuda expuesta, se considera aquella cuyo vencimiento haya operado con fecha anterior al 13/05/2019 y 
no obre constancia de pago de esta. La información se encuentra agrupada, pudiendo incluirse en un concepto deudas por uno o más 
dominios/partidas de propiedad del contribuyente. No se consideran aquellos sujetos que: Registren exenciones vigentes, Sean propietarios de un 
inmueble único comprendido en el Tramo 1. Las columnas de Intimaciones en Curso o Juicios en Curso indican si se han iniciado acciones 
administrativas o judiciales para el cobro de la deuda. Para consultas o reclamos, comuníquese a nuestro Centro de Atención Telefónico (0800-222-
3278) o diríjase a la Oficina más cercana a su domicilio. 

 

6.3.3 Embargos 

No se detectó información.  

 

 

6.3.4 Otra información Fiscal o Previsional de Interés 

 

  

 

 

 

Agente de Recaudación 

Identificación: CUIT INEXISTENTE COMO AGENTE DE RECAUDACION. 
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OMNITRONIC S.A., CUIT 30-65502325-5, no presenta sanciones laborales publicadas en el listado REPSAL vigente al 

14/02/2023. 
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7.1 INTEGRIDAD 

 

 

 

 

 

 

 

 

7- INTEGRIDAD 
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Consultar con Área Gestión de Proveedores. 

 

7.2 INFORMACIÓN DE PRENSA NEGATIVA 

 
 

Consultar con Área Gestión de Proveedores. 
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8.1 DATOS CONTABLES  

 

 

 

 

 

 

  

8- Estados Contables 
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SITUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL  

Para el análisis de la situación económica financiera y patrimonial de la Empresa se utilizaron los Estados Contables 

correspondientes a los ejercicios 2020, 2021 y 2022 (fecha de cierre 30/06). Información auditada sin salvedades. 

Principales indicadores 

Económicos: 

− Las Ventas del ejercicio cerrado 06/2022 alcanzaron a un total de $1.056 Millones vs $362.7 Millones en el 

ejercicio anterior, mostrando un incremento interanual de 191.24%. 

− Los Costos Directos redujeron su incidencia sobre las Ventas pasando del 101.2% al 81.2%, mientras que 

los Gastos de Estructura hicieron lo propio en su participación, pasando del 15.3% al 11.0%.  

− En la parte no operativa del cuadro de resultados imputaron Ingresos Netos por $53.9 Millones (5.1% 

s/ventas) correspondientes a Resultados por Inversiones Permanentes, operaciones Extraordinarias y 

Resultados Financieros y por Tenencia. 

− De acuerdo con lo expuesto en los párrafos precedentes, se registró una Ganancia Final de $109.1 Millones 

cifra que representó el 10.3% de las Ventas vs el quebranto de -$97.2 Millones (-26.8% s/ventas) en el 

ejercicio anterior. 

En resumen, la compañía presentó a 12/2021 importante crecimiento de la Facturación, reducción de Costos 

Directos y Gastos de Estructura, con buen Resultado Final Positivo revirtiendo el Quebranto del Ejercicio anterior. 

Financieros 

− El indicador de Liquidez Corriente pasó de 1.41 a 1.21 dentro de valores adecuados.  

− El Capital de Trabajo fue $47.9 Millones (8.0% s/ Activo), considerándose inadecuada la conformación. 

En resumen, la situación financiera resultó dispar con buen nivel de liquidez y Capital de Trabajo muy ajustado. 

Patrimoniales: 

− El Patrimonio Neto a 06/2022 fue $373.6 Millones ($264.5 Millones en el ejercicio anterior). Del total del PN 

$46.8 Millones corresponden a Capital y Ajuste de Capital siendo débil la conformación.  

− La estructura de financiamiento mostraba que el Pasivo representaba el 38.4% del Activo (46.5% en el 

ejercicio anterior) siendo las Obligaciones Sociales exigibles a Corto Plazo, la principal fuente de 

apalancamiento.  

− La Solvencia Patrimonial aumentó de 1.15 a 1.60, permaneciendo dentro de valores muy buenos. El 

Endeudamiento Corriente cayó de 0.87 a 0.62, también dentro de parámetros adecuados. 

En resumen, la situación Patrimonial resultó dispar con muy buenos niveles de Solvencia y Endeudamiento 

Corriente, aunque con escasa capitalización. 
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8.2 ANÁLISIS VERTICAL 
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8.3 ANÁLISIS PATRIMONIAL 

 

  

jun-20 jun-21 jun-22

2.33 1.15 1.60

70% 54% 62%

0.43 0.87 0.62

0.27 0.19 0.08

43% 35% 54%

1.63 1.55 1.15

0% 0% 0%

54% 38% 41%

jun-20 jun-21 jun-22

192.629.992$   323.085.412$   280.908.267$   

144.286.783$   170.940.476$   325.670.417$   

336.916.775$   494.025.889$   606.578.683$   

101.085.511$   229.575.390$   232.990.340$   

-$                      -$                      -$                      

101.085.511$   229.575.390$   232.990.340$   

235.831.264$   264.450.499$   373.588.343$   Patrimonio Neto

Deuda bancaria sobre Pasivo

Patrimonio Neto sobre Activo

Info

Activo Corriente

Pasivo

Activo no Cte sobre Activo

Pasivo no Corriente

Pasivo Corriente

Trends

Analisis Patrimonial

Solvencia

Endeudamiento corriente

Capital corriente

Períodos Analizados 2020/2021/2022

Activo no Corriente

Activo

Financiación del activo no cte.

Deudas Comerciales sobre Pasivo

Importes Expresados en M iles de Pesos
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8.4 ANÁLISIS DE RENTABILIDAD 

 

  

jun-20 jun-21 jun-22

8.8% -36.7% 29.2%

16.1% -30.3% 36.3%

11.3% -16.2% 22.4%

27.9% -1.3% 18.8%

5.7% -26.8% 10.3%

4.6% 1.8% 8.9%

jun-20 jun-21 jun-22

362.652.837$        362.652.837$        1.056.201.043$    

261.360.598$        367.232.652$        858.135.611$        

20.649.760$          -97.151.892$         109.137.844$        

39.492.708$          -84.068.823$         -7.892.123$           

10.9% -23.2% -0.7%

0.15 -0.15 0.21

11.59 -13.24 10.89

Rentabilidad ordinaria sobre el activo

Resultado bruto sobre ventas

Rentabilidad sobre Ventas

Importes Expresados en M iles de Pesos

Períodos Analizados 2020/2021/2022

Resultado del ejercicio

Análisis de rentabilidad

Rentabilidad de la inversión total

Costo de Ventas

Rentabilidad ordinaria de la inversión

Costo del financiamiento

Trends

EBITDA/Intereses

Ventas

EBITDA/Ventas

Info

Ebit/Ventas

Ebit
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8.5 ANÁLISIS FINANCIERO 

 

  

jun-20 jun-21 jun-22

1.91                    1.41                    1.21                    

1.89                    1.40                    1.20                    

221                     433                     166                     

40                        109                     35                        

0.06                    -0.20                   0.18                    

jun-20 jun-21 jun-22

55.986.652        43.976.078        68.734.565        

48.088.979        131.545.718     122.769.077     

54.704.782        86.097.966        95.175.431        

-                      -                      -                      

-                      -                      -                      

Efecto Palanca

Importes Expresados en M iles de Pesos

Creditos por ventas

Deudas Comerciales

Deuda Financiera s/ P.Neto

Analisis Financiero

Caja y Bancos

Deudas bancarias

Liquidez corriente

Liquidez acida

2020/2021/2022

Trends

Info

Rotación del pasivo corriente días

Rotación de las cuentas a cobrar

Períodos Analizados
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8.6 ANÁLISIS DE FLUJO DE FONDOS 

 
 
 

jun-21 jun-22

 $         -97.151.892.00  $        109.137.844.00 

24.117.135.00$               89.756.581.00$               

-$                                 -$                                 

 $         -73.034.757.00  $        198.894.425.00 

-83.456.739.00$              8.776.641.00$                 

-19.653.724.00$              4.344.411.00$                 

-868.088.00$                   895.148.00$                    

-48.925.569.00$              57.461.112.00$               

31.393.184.00$               9.077.465.00$                 

77.893.710.00$               17.650.417.00$               

19.202.985.00$               -23.312.932.00$              

-$                                 -$                                 

-$                                 -$                                 

 $         -97.448.998.00  $        273.786.687.00 

125.771.128.00$             -$                                 

-$                                 -$                                 

-40.332.703.00$              -249.028.199.00$            

 $         -12.010.573.00  $          24.758.488.00 

-$                                 -$                                 

-$                                 -$                                 

 $         -12.010.573.00  $          24.758.488.00 

Variación de otras deudas

Variación de deudas sociales

Resultado del ejercicio

Variación de otros activos corrientes

Variación de Bienes de Cambio

Variación de otros créditos

Variación de créditos por ventas

Períodos Analizados 2020/2021/2022

Variación de deudas fiscales

Análisis del Flujo de fondos

Ajuste

AREA/Dividendos pagados / Honorarios

Depreciacion de Intangibles

Variación de previsiones para contingencias

Amortizaciones de Bienes de Uso

Variación de cuentas a pagar

Generación interna de fondos

Flujo de fondos operativos netos

Aporte de capital / Ajustes AREA

Variacion de deudas financieras corrientes

Variacion de deudas financieras no corrientes

Adquisicion de Bienes de Uso

Flujo de fondos antes de la financiación

Aumento o disminucion de caja

Importes Expresados en M iles de Pesos
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8.7 CÁLCULO DE CAPACIDAD DE CONTRATACIÓN 

 

  

88.016.754          $ 13.018.807          $

23.912.168          $ 1.352.574             $

50 días 4.738.198             $

225 días 5.529.151             $

15 30 45 60 90 120

90%
21.402.591          42.805.182          64.207.772          85.610.363          128.415.545        171.220.726        

80%
19.024.525          38.049.050          57.073.575          76.098.101          114.147.151        152.196.201        

65%
15.457.427          30.914.853          46.372.280          61.829.707          92.744.560          123.659.414        

50%
11.890.328          23.780.656          35.670.985          47.561.313          71.341.969          95.122.626          

40%
9.512.263             19.024.525          28.536.788          38.049.050          57.073.575          76.098.101          

30%
7.134.197             14.268.394          21.402.591          28.536.788          42.805.182          57.073.575          

20%
4.756.131             9.512.263             14.268.394          19.024.525          28.536.788          38.049.050          

10%
2.378.066             4.756.131             7.134.197             9.512.263             14.268.394          19.024.525          

2%
475.613                951.226                1.426.839             1.902.453             2.853.679             3.804.905             

Datos Estadísticos Niveles de Crédito teóricos s/Balance

Modo de Cobro s/Balance S/Activos Líquidos

Dependencia 

Máxima 

Aceptada

Importes Expresados en Miles de Pesos + Tax 21%

Plazo

Ventas Mensuales S/Patrimonio Neto

Compras Mensuales S/Capital de Trabajo

Modo de Pago s/Balance S/Variables Combinadas
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8.8 SCORE DE BALANCE 

 

Concepto
Expresado 

por
Valor Grade Concepto

Expresado 

por
Valor Grade

Solvencia ratio 1.59             10 Liquidez corriente ratio 1.32               7

Endeudamiento corriente ratio 0.65             10 Liquidez acida ratio 1.31               10

Capital corriente % 12.0% 3 Rotación del pasivo corriente días días 225                 1

Activo no Cte sobre Activo % 48.8% 7 Rotación de las cuentas a cobrar días 50                   10

Financiación del activo no cte. ratio 1.28             10 Efecto Palanca ratio 0.09               10

Deuda bancaria sobre Pasivo % 0.0% 10

Deudas Comerciales sobre Pasivo % 41.5% 7 Gastos Financieros sobre Ventas % 1.7% 10

Gastos Comerciales sobre Ventas % 0.7% 10

Rentabilidad de la inversión total % 14.0% 7 Gastos Administración sobre Ventas % 11.3% 9

Rentabilidad ordinaria de la inversión % 21.0% 7 Gastos Totales sobre Ventas % 13.8% 10

Rentabilidad ordinaria sobre el activo % 13.6% 4 Vida restante de Bienes de Uso años 3                     3

Resultado bruto sobre ventas % 15.7% 1 Rotación de bienes de cambio días 4                     10

Rentabilidad sobre Ventas % 2.4% 4 Rotación del activo veces 1.39               1

Costo del financiamiento % 7.1% 10

Ebit/Ventas % -4.1% 1

EBITDA/Ventas % 13.4% 6

EBITDA/Intereses % 6.13             10

Ana lis is  d e  Efic ie nc ia

Ana lis is  Fina nc ie ro

Total

Aná lis is  d e  re nta b ilid a d

69.58

Períodos Analizados 2020/2021/2022

Ana lis is  Pa trimo nia l

0 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10

 Solvencia

 Endeudamiento corriente

 Capital corriente

 Activo no Cte sobre Activo

 Financiación del activo no cte.

 Deuda bancaria sobre Pasivo

 Deudas Comerciales sobre Pasivo

 Liquidez corriente

 Liquidez acida

 Rotación del pasivo corriente días

 Rotación de las cuentas a cobrar

 Efecto Palanca

 Rentabilidad de la inversión total

 Rentabilidad ordinaria de la inversión

 Rentabilidad ordinaria sobre el activo

 Resultado bruto sobre ventas

 Rentabilidad sobre Ventas

 Costo del financiamiento

 Ebit/Ventas

 EBITDA/Ventas

 EBITDA/Intereses

 Gastos Financieros sobre Ventas

 Gastos Comerciales sobre Ventas

 Gastos Administración sobre Ventas

 Gastos Totales sobre Ventas

 Vida restante de Bienes de Uso

 Rotación de bienes de cambio

 Rotación del activo

Average Trend


