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1- Resumen Ejecutivoramente orientativa en decisiones crediticias. No implica juicio de 

valor ni de solvencia de los informados. Su evaluación y las decisiones que el cliente tome son 
ajenas a Fidelitas. 
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Según políticas de calificación de PRODUCTOS ROCHE SA QUIMICA E INDUSTRIAL 

 

1. CONCLUSIÓN:  

 

 

 

 

 

1- Resumen Ejecutivo 

 

1- Resumen Ejecutivo 

SOUL HEALTHCARE CONSULTING S.A.S. fue constituida el 26/07/2019 y se dedica a los servicios de 

gerenciamiento de empresas e instituciones de salud, servicios de auditoria y medicina legal y al servicio de 

asesoramiento, dirección y gestión empresarial.  

Sus accionistas y directivos no registran antecedentes negativos a título personal, pero son integrantes de listas 

P.E.P. a saber: MACADAM PABLO JUAN (socio de OLD GEORGIAN CLUB ASOCIACION CIVIL, relacionado a 

GIANA GUIDO) y JORGENSEN NATALIA (Asesora de Ministerio de Salud) y que, según notas de prensa, fue 

subgerenta de Evaluación de Costos de la Superintendencia de Servicios de Salud y luego gerenta de 

Medicamentos de PAMI durante la gestión de Mauricio Macri como presidente de la Nación.  

Declaran no contar con personal en relación de dependencia, pero informan 4 subcontratados.  

Opera con el sistema bancario normalmente sin presentar atrasos como tampoco cheques rechazados por sin 

fondos. No se observan antecedentes judiciales, reclamos fiscales, embargos, como tampoco Prensa Negativa.  

Según los EECC de su primer ejercicio económico (iniciado el 26/072019 y finalizado el 31/12/ 2019), la 

compañía presento una inadecuada performance económica, presentando pérdidas a nivel operativo (-$22.1 

Mil, equivalente al -10.3% s/ingresos) y un quebranto final de -$27.8 Mil, equivalente al -13% s/ingresos, que 

absorbió el 90% del capital social y ajuste. La situación patrimonial era desfavorable, el patrimonio neto fue de 

$2.85 Mil, exhibió una baja solvencia (0.03) y un elevadísimo endeudamiento corriente (33.44). Financieramente 

exhibía ajustados indicadores de liquidez (1.03) y de capital de trabajo ($2.8 Mil, 3% s/activo).  

Las ventas post balance ($3.1 Millones en 9 meses) indican un gran incremento de la facturación.  

En conclusión, tratase de una empresa de reciente creación, que en su primer ejercicio exhibió resultados muy 

desfavorables pero que las ventas post balance indican un importante crecimiento del nivel de actividad. 

Recomendamos operar con cautela y monitorear su evolución económica y patrimonial. 
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2.1 CONSTITUCIÓN / ESTATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS/ ESTATUTO 

Razón Social SOUL HEALTHCARE CONSULTING S.A.S. 

CUIT 30-71653841-5. 

Domicilio CERVIÑO AV. 3926 Piso:14 A, (1425), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS 

AIRES, ARGENTINA 

Actividad 702010 - SERVICIOS DE GERENCIAMIENTO DE EMPRESAS E 

INSTITUCIONES DE SALUD, SERVICIOS DE AUDITORIA Y MEDICINA 

LEGAL, SERVICIO DE ASESORAMIENTO FARMACÉUTICO 

702099 - SERVICIOS DE ASESORAMIENTO, DIRECCIÓN Y GESTIÓN 

EMPRESARIAL N.C.P. 

Fecha de Contrato Social 26/07/2019 

Patrimonio neto al 2019 $ 2 875 

Domicilio Legal CERVIÑO AV. 3926 Piso:14 A, (1425), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS 

AIRES, ARGENTINA 

Otros posibles domicilios, vinculados, 

o eventuales. 

CERVIÑO AV. 3926 Piso:14 A, (1425), CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS 

AIRES, ARGENTINA 

 

 

 
  

2- Datos Organizacionales  
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Se adjunta documentación (Pagina 1 de 8) 

Fuente: Empresa 
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2.2 RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

Consultora especializada en economía de la salud e implementación tecnológica, cuya Misión es brindar herramientas 

y servicios integrales que sustenten la toma de decisiones oportuna y orientada a resultados a los diferentes 

participantes del sistema de salud.  

Se formó a fines de 2019. Está conformada por un equipo con experiencia y solidez en análisis estratégico, 

evaluaciones económicas, gestión de recursos y utilización de herramientas para asesorar en la toma de decisiones 

del sector salud.  

Cuenta con una red de contactos nacionales e internacionales y know-how en los diferentes segmentos del sector.  

 

2.3 MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

Misión: 

“Brindar herramientas y servicios integrales que sustenten la toma de decisiones oportuna y orientada a resultados a 

los diferentes participantes del sistema de salud.” 

 

Visión: 

“Mejorar la toma de decisiones en el sector salud para alcanzar la eficiencia y la equidad en la asignación de los 

recursos de manera socialmente responsable.” 

 

Compromiso: 

▪ “Somos un equipo comprometido con la eficiencia y equidad  

▪ Dedicamos tiempo a comprender la problemática de nuestros clientes 

▪ Brindamos soluciones innovadoras y creativas 

▪ Nos importa estar cerca de nuestra gente 

▪ Somos transparentes 

▪ Siempre damos un extra para superarnos.” 

 

 

2.4 INFORMACIÓN ADICIONAL / DATOS DE INTERÉS 

2.4.1 Certificado Fiscal para Contrataciones de la Administración Nacional 

Información no proporcionada por la empresa.  
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2.4.2 Constancia de inscripción AFIP/IIBB/Ganancias  

 

Fuente: Empresa 
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Fuente: Empresa 
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Fuente: Empresa 
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Fuente: Empresa 

 

 

2.5 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 

No se detectó información. 
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2.6 ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 

 

Fuente: Empresa 

 
 

2.7 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES 

2.7.1 Socios / Accionistas 

Razón Social Nacionalidad  Tax ID % 

PABLO MACADAM Argentina 20214804116 28.58 

DAMIAN DALLE Argentina 20287037598 14.28 

SANTIAGO VENTRICCI Argentina 20288023949 14.28 

ANGELES ARRECHEA Argentina 27135622538 14.28 

EDGARDO VON EUW Argentina 20113105152 14.28 

NATALIA JORGENSEN Argentina 23237069064 14.28 

Fuente: Empresa. 

 

2.7.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas 

No declara. 
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2.7.3 Directivos 

Nombre y Apellido Nacionalidad Tax ID Cargo 

PABLO MACADAM Argentina 20214804116 Director Apoderado 

NATALIA JORGENSEN Argentina 23237069064 Directora 

EDGARDO VON EUW Argentina 20113105152 Director 

ANGELES ARRECHEA Argentina 27135622538 Directora 

SANTIAGO VENTRICCI Argentina 20288023949 Director 

Fuente: Empresa. 

 

2.7.4 Antecedentes de Principales Directivos 

MACADAM PABLO JUAN - 20214804116 
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JORGENSEN NATALIA - 23237069064 

 

 

VON EUW EDGARDO ALFREDO - 201131051 
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ARRECHEA ANGELES ISABEL - 27135622538 

 

 

VENTRICCI SANTIAGO NICOLAS - 20288023949 
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2.8 ACTIVOS  

2.8.1 Inmuebles 

No declara.  

2.8.2 Rodados 

No declara.  

 
 

2.9 PUBLICACIONES OFICIALES 

Provincia: BOLETIN OFICIAL DE LA REPUBLICA ARGENTINA Fecha: 30/07/2019 

CONSTITUCION: 25/07/2019. 1.- DEMIAN GASTON DALLE, 25/03/1981, Soltero/a, Argentina, INVESTIGACION Y 
DESARROLLO EXPERIMENTAL EN EL CAMPO DE LAS CIENCIAS SOCIALES, CAMARGO 1211 piso 
CIUDAD_DE_BUENOS_AIRES, DNI Nº 28703759, CUIL/CUIT/CDI Nº 20287037598, SANTIAGO NICOLAS VENTRICCI, 
27/03/1981, Soltero/a, Argentina, FORMACION DE POSGRADO, C. BARROS 10 piso 11 C CIUDAD_DE_BUENOS_AIRES, DNI Nº 
28802394, CUIL/CUIT/CDI Nº 20288023949, YESLYNE BIVIANA QUINTERO ARANGO, 29/04/1977, Divorciado/a, Colombia, 
SERVICIOS RELACIONADOS CON LA SALUD HUMANA N.C.P., Av. del Puerto 610 Tigre, DNI Nº 95937560, CUIL/CUIT/CDI Nº 
27959375602, ANGELES ISABEL ARRECHEA, 02/12/1957, Casado/a, Argentina, SERVICIOS DE ENSENANZA N.C.P., ING 
MARCONI 3768 Beccar SAN_ISIDRO, DNI Nº 13562253, CUIL/CUIT/CDI Nº 27135622538, EDGARDO ALFREDO VON EUW, 
18/11/1954, Casado/a, Argentina, SERVICIOS RELACIONADOS CON LA SALUD HUMANA N.C.P., CONCEPCION ARENAL 2387 
piso 14 A CIUDAD DE BUENOS_AIRES, DNI Nº 11310515, CUIL/CUIT/CDI Nº 20113105152, PABLO JUAN MACADAM, 
01/04/1970, Divorciado/a, Argentina, SERVICIOS PERSONALES N.C.P., CERVINO 3926 piso 14 A CIUDAD_DE_BUENOS_AIRES, 
DNI Nº 21480411, CUIL/CUIT/CDI Nº 20214804116, . 2.- “Soul Healthcare Consulting SAS”. 3.- CERVINO AV. 3926 piso 14 A, 
CABA. 4.- La sociedad tiene por objeto dedicarse, por cuenta propia o ajena o asociada con terceros, ya sea dentro o fuera 
del país, a la creación, producción, intercambio, fabricación, transformación, industrialización, comercialización, 
intermediación, representación, importación y exportación de toda clase de bienes materiales, incluso recursos naturales, e 
inmateriales y la prestación de toda clase de servicios, relacionados directa o indirectamente con las siguientes actividades: 
(a) Agropecuarias, avícolas, ganaderas, pesqueras, tamberas y vitivinícolas; (b) Comunicaciones, espectáculos, editoriales y 
graficas en cualquier soporte; (c) Industrias manufactureras de todo tipo; (d) Culturales y educativas; (e) Desarrollo de 
tecnologías, investigación e innovación y software; (f) Gastronómicas, hoteleras y turísticas; (g) Inmobiliarias y constructoras; 
(h) Inversoras, financieras y fideicomisos; (i) Petroleras, gasíferas, forestales, mineras y energéticas en todas sus formas; (j) 
Salud, y (k) Transporte. La sociedad tiene plena capacidad de derecho para realizar cualquier acto jurídico en el país o en el 
extranjero, realizar toda actividad lícita, adquirir derechos y contraer obligaciones. Para la ejecución de las actividades 
enumeradas en su objeto, la sociedad puede realizar inversiones y aportes de capitales a personas humanas y/o jurídicas, 
actuar como fiduciario y celebrar contratos de colaboración; comprar, vender y/o permutar toda clase de títulos y valores; 
tomar y otorgar créditos y realizar toda clase de operaciones financieras, excluidas las reguladas por la Ley de Entidades 
Financieras y toda otra que requiera el concurso y/o ahorro público... 5.- 99 años. 6.- $ 25000. 7.- Administrador titular: PABLO 
JUAN MACADAM con domicilio especial en Argentina, Ciudad de Buenos Aires, Ciudad de Buenos Aires, CERVINO AV. 3926 
piso 14 A, CPA 1425 , Administrador suplente: EDGARDO ALFREDO VON EUW, con domicilio especial en Argentina, Ciudad de 
Buenos Aires, Ciudad de Buenos Aires, CERVINO AV. 3926 piso 14 A, CPA 1425; todos por plazo de 99 años . 8.- Prescinde 
del órgano de fiscalización Fiscalizador titular: 9.- 31 de Diciembre de cada ano. Tramites a Distancia, Delegación 
Administrativa, Inspección General de Justicia 

 

Otras Publicaciones: 
 

Trikafta, una óptica de análisis 
Fuente: Pharmabiz Fecha: 28/07/2020 
La semana pasada, el parlamento argentino aprobó la ley integral de la fibrosis quística, lo que implicaría la cobertura de los 
tratamientos indicados para esta patología. Y sobre ello hizo referencia la economista especializada en Salud, NATALIA 
JORGENSEN. 
La consultora del Banco Interamericano de Desarrollo -BID- explicó en un extenso hilo de Twitter que hasta hace pocos años 
el tratamiento de la fibrosis quística apuntaba sólo a los síntomas y que en la actualidad existen las llamadas terapias 
moduladoras, con las que «se trata el defecto básico de la enfermedad». 
Jorgensen remarcó que en la Argentina hay dos tipos de terapias aprobadas por la ANMAT. Son por un lado, Ivacar, del 
nacional Gador; e Ivadeco, de Tuteur, ambas a base de ivacaftor y que resultan genéricos de Kalydeco, un medicamento de 
la norteamericana Vertex. 
Y por otra parte existen las terapias dobles, que en la Argentina tienen cobertura por parte de la seguridad social y donde 
están comprendidas las marcas: Lucaftor de Gador; y Lumiva, de Tuteur. Ambas combinan lumacaftor con ivacaftor y se 
constituyen como equivalentes de Orkambi, otra terapia de Vertex. Aunque claro, las versiones locales se comercializan a un 
precio muy inferior al del original, con un costo anual aproximado de $2 millones (u$s 26 mil). 
Sin embargo, dice Jorgensen «la evidencia clínica de la doble terapia es limitada a endpoints intermedios«. Así por caso en 
Inglaterra el NHS England -el organismo que define los mecanismos de cobertura para los tratamientos médicos en ese 



 

 

PRODUCTOS ROCHE SA QUIMICA E INDUSTRIAL 

 

FIDELITAS ®            17/34 

 

país-, integró al paraguas de la seguridad social a Orkambi, desde fines del 2019. Esto a pesar de que el Instituto Nacional 
para la Excelencia en Salud y Atención (NICE), -lo que en la Argentina aspiraba a ser la AGNET– no lo recomienda. 
En tanto, en octubre del 2019 la FDA aprobó Trikafta, la terapia de combinación triple que en Europa lleva el nombre de 
Kaftrio, y que aún no fue autorizada por la EMA. El medicamento que hasta el momento tampoco fue avalado por la ANMAT, 
explica Jorgensen, presenta mejores resultados que la doble terapia y en un porcentaje mayor de personas. Sin embargo, el 
precio de la misma es de aproximadamente de u$s 300 mil. Según Jorgensen, para el sistema de salud argentino esto 
significa «48 años de vida que se dejan de prevenir». 
La experta afirmó que «no medir el costo de oportunidad, no realizar un análisis de la evidencia disponible, dejar la decisión 
de tratamientos altamente costosos únicamente en manos del prescriptor» tal como quedó planteado tras la ley, «pone en 
riesgo la sostenibilidad del sistema». Además agregó que como mínimo el articulado de la ley debería haber pasado por la 
Comisión de Salud y que «dar respuesta a los derechos en salud individual requiere que demos respuesta a los derechos en 
salud colectivos». 

 
Natalia Jorgensen: Las compras centralizadas de insumos ayudan a evitar abusos 
Fuente: LA VOZ  Fecha: 14/04/2020 
Para la investigadora de isalud y ex gerenta de medicamentos de Pami en la gestión de Macri, más regulación ayuda a evitar 
la especulación. 
Natalia Jorgensen es economista especializada en salud y su trayectoria profesional no parece asociarla a un signo político. 
Durante la gestión de Mauricio Macri como presidente de la Nación, fue sub gerenta de Evaluación de Costos de la 
Superintendencia de Servicios de Salud y luego gerenta de Medicamentos de Pami. 
El comportamiento habitual del mercado de la salud, incluido el sector de los laboratorios, el cual será clave en la acción para 
afrontar la pandemia. 
¿Qué comportamiento tienen los oferentes del mercado de la salud? Recientemente se conocieron casos de posibles 
sobreprecios en productos como alcohol en gel. 
–Hay de todo, pero pueden haber conductas abusivas. En este momento, hay una presión sobre una oferta que es 
medianamente fija, lo cual tiende a elevar los precios, sí o sí se necesita la intervención del Estado para que esto no ocurra y 
para que aumente la oferta. Hay que identificar cuántas unidades de productos críticos se van a necesitar, cuántas se tienen, 
qué producción es la que debería generarse y, si eso no alcanzara, habrá que priorizar. ¿Qué es lo que puede pasar si se 
establecen precios muy bajos? Que no haya decisión de producción y ese es un problema. Hay que sentar a todos a la mesa 
y definir cómo se va a abordar la crisis. Entiendo que se hizo. 
–Nación ha dado libertad a las provincias para algunas compras. No para respiradores, pero sí para test e insumos de 
bioseguridad. ¿Qué opina? 
–La realidad es que hay una gran desigualdad tanto socioeconómica, como de las necesidades de salud de las provincias. Y 
también distinta capacidad para poder financiar las compras. Claramente, las compras centralizadas tienen como beneficio 
que se podrían proyectar o planificar las necesidades para toda la población. El Estado nacional podría comprar de manera 
conjunta –lo cual le daría mayor poder para evitar abusos– y, en función de eso, después lo distribuiría según la necesidad de 
podrían ser la logística y el proceso burocrático asociado. Ya sabemos que los procesos burocráticos para compras conjuntas 
en Argentina son significativos. Aunque también son complejos los de las provincias. Entonces, desde el punto de vista de la 
situación crítica, de las asimetrías entre las provincias y de la capacidad que tiene un monopsonio (monopolio del comprador) 
para negociar precios, parecería ser preferible hacerlo de manera centralizada.  
–En Córdoba toda idea de centralización para obtener recursos no gusta.  
–Seguramente. La parte negativa es la parte burocrática de esta opción. El ministerio actúa con los recursos que tiene, 
entonces las provincias tienen miedo de que no lleguen los insumos, que los compren y lo hagan mal. Yo lo he vivido, lo sé. 
Pero uno piensa cuáles son las provincias que más van a sufrir con esto y son las provincias más pobres, las que menos 
capacidades técnicas tienen. 
– ¿Debería haber más estatismo en este momento? 
–No sé si “estatismo” es la palabra, pero se puede intervenir. Hay aspectos que hay que regular o establecer para que vayan 
todos en la misma línea de incentivos. Por ejemplo, no permitir conductas abusivas por parte de ninguno de los actores del 
sistema y evitar el desabastecimiento de insumos críticos. Hay que hablar y sentarse con las industrias que correspondan 
para asegurarse la oferta de esos insumos críticos que podrían garantizarse localmente. Si uno quiere incentivar la oferta, hay 
intervenciones de tipo impositivo que se podrían hacer para estimular a que en situaciones como estas, algunos productos 
se fabriquen localmente. 
–Yo lo veo como establecer ciertas reglas para que todos los actores tengan claro en qué circunstancias se está jugando. 
Hay que identificar posiciones dominantes en un mercado, determinar si hay un abuso de esa posición dominante y si lo hay, 
además, en una situación de emergencia, lo cual es sancionable No diría que es una intervención dentro de un mercado. Ojalá 
tengamos las instituciones que lo puedan hacer. Defensa de la competencia, por ejemplo, podría hacer este tipo de análisis y 
de seguimiento u otro tipo de instituciones. Por caso, en Argentina los precios de los medicamentos son de􀁿nidos por la 
industria y se negocia para abajo con descuentos sobreprecio de venta al público. No tenemos ni siquiera precios de 
referencia. Sí debería haber algo más de regulación para ordenar, más que intervención o estatismo. 
–Pareciera que en Argentina pasamos de libre mercado sin regulación a intervencionismo. 
–Sí, yo siempre pongo este ejemplo y creo que en este momento sirve: si uno tiene un calambre en una pierna en el agua, uno 
prefiere tenerlo en una piscina y no en el mar abierto, porque se ve un borde. La máxima distancia que se tiene que nadar es 
desde el centro hasta uno de los bordes. Si yo estoy en mar abierto, puede ser que esté muy lejos de la costa o no, no tengo 
conciencia de esos límites. La regulación no es mala per sé 
. Es definir esos límites para que todos tengan en claro cuál es su posición y hasta dónde llegar. Eso da credibilidad, 
previsibilidad. 
–Según su experiencia, ¿los actores del mercado de la salud, específicamente en el delos laboratorios, tienen un 
comportamiento diferente a otros? 
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–Es una industria importante a nivel local. Argentina es uno de los pocos países en muchísimas críticas que uno puede hacer, 
sobre todo desde aspectos de precio, por mi experiencia en Pami puedo decir que jamás, y en circunstancias coyunturales 
complejas, nos desabastecieron. Incluso, cuando ha habido momentos en los que no se ha podido pagar, no hubo un 
desabastecimiento. Sí los precios de medicamentos –tanto nacionales como internacionales– son más caros que en otros 
países. Pero no sé si eso es por el posicionamiento de jugadores locales, porque no tenemos regulaciones de precios o porque 
tenemos malas regulaciones de precios. El delos medicamentos es un mercado de competencia imperfecta, el mercado no 
asigna correctamente, además es un bien de preferencia social, con una demanda relativamente inelástica (varía poco aunque 
aumente el precio). En muchos países tienen precios de referencia, el Estado establece regulaciones sobre esos precios, no 
permite quesean abusivos y utiliza su poder de monopsonio y las herramientas a su mano para generar competencia. 

 
 
2.10 CERTIFICACIONES 

2.10.1 Certificaciones de Calidad 

No declara. 
 

2.10.2 Distinciones Obtenidas 

No se detectó información.  

2.10.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria 

No se detectaron programas de responsabilidad social. 

 

2.11 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

 
Fuente: Empresa. 
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2.12 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2020 4 0 0 4 

Fuente: Empresa. 
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3.1 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGÚEDAD EN EL MERCADO  

Dentro de sus líneas de trabajo se encuentran:  

▪ Evaluación clínica y económica de Tecnologías Sanitarias o Desarrollo y adaptación de modelos de impacto 

presupuestario y costo efectividad o Diseño de Políticas de cobertura o Evaluaciones rápidas de tecnologías 

sanitarias.  

▪ Gestión de riesgos en salud y financieros o Gestión de pacientes o Diseño e implementación de modelos de 

riesgo compartido o Análisis y proyecciones de consumo de medicamentos.  

▪ Investigación de mercado e implementaciones tecnológicas o Implementación HIS Gomedisys cloud based 

o Investigaciones de mercado cualitativas y cuantitativas. Paneles Delphi. o Implementación historia clínica 

electrónica por enfermedad.  

▪ Estrategia y políticas de salud o Políticas y normativas de Salud o Estrategias de mejora prestacional o 

Estrategias de ahorro de costos o Desarrollo humano y coaching.  

▪ Estrategias de Acceso o Diseño de Planes de acceso o Desarrollo de Negociaciones y alianzas con 

financiadores o Consultoría Estratégica y Capacitación. 

 

 

3.2 DETALLES Y EVOLUCIÓN DE COMPRAS Y VENTAS 

Mes Ventas (montos sin impuestos) Compras (montos sin impuestos) Moneda 

Enero 2020 $ 236 824 $ 63 250 Pesos 

Febrero 2020 0  0 Pesos 

Marzo 2020 $ 100 000 $ 32 300 Pesos 

Abril 2020 0 $ 121 000 Pesos 

Mayo 2020 $ 200 000 $ 132 213 Pesos 

Junio 2020 $ 612 000 $ 55 722 Pesos 

Julio 2020 $ 271 600 $ 9 589 Pesos 

Agosto 2020  $ 271 600 $ 701 629 Pesos 

Septiembre2020 $ 1 505 400 $ 207 423 Pesos 

Total $ 3 197 424 $ 1 323 126 Pesos 
Fuente: Empresa.  

 

3.3 VENTAS A PRODUCTOS ROCHE SA QUIMICA E INDUSTRIAL 

Información no proporcionada.  

 

 

3.4 COMPRAS ANUALES 

Mes / Año Compras (montos sin impuestos) Moneda 

12/2019 $ 153 745 Pesos 
Fuente: Empresa.  

 

 

3- Situación Comercial 
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3.5 PROVEEDORES 
 

No declara.  
 
 
 

3.6 CLIENTES 
 

N° Razón Social Tax ID  Nacionalidad 
Monto Anual 

de Ventas 
Moneda 

1 ASTRAZENECA (ADJUDICADO) 30500772324 Argentina $ 1 540 000 Pesos 

2 PFIZER 30503518518 Argentina $ 1 224 000 Pesos 

3 ABBVIE 30712399623 Argentina $ 600 000 Pesos 

4 NOVARTIS 30516620397 Argentina $ 542 000 Pesos 

5 AMGEN 30715588648 Argentina $ 360 000 Pesos 

67 CAEME 33525839449 Argentina $ 250 000 Pesos 

Fuente: Empresa.  
 
 
 

3.7 SEGUROS 

3.7.1 Registro de contratos con las ART 

Aseguradora: ASOCIART 

N° de contrato: 5025464 

Desde: 04/11/2020 - Alta de afiliación 

Hasta: Afiliación vigente 
 

3.7.2 Contratos extinguidos por falta de pago 

No se registran contratos extinguidos por falta de pago. 

 

3.7.3 Otros Seguros contratados 

No declara.  
 
 

 
  



 

 

PRODUCTOS ROCHE SA QUIMICA E INDUSTRIAL 

 

FIDELITAS ®            22/34 

 

 

 

4.1 IMPORTACIONES  

No se registraron operaciones de importación vinculadas a la empresa analizada. 

 

 

4.2 EXPORTACIONES  
 

No se registraron operaciones de exportación vinculadas a la empresa analizada. 

 

 

 

 
 

4- Comercio Exterior 
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5.1 CHEQUES RECHAZADOS 

No se registran cheques rechazados.   

 

 
 

5.2 CENTRAL DE DEUDORES 

 
Importes expresados en Miles de Pesos 

1 Situación Normal (atraso hasta 30 días) 

2 Con Riesgo Potencial (atraso de 31 a 90 días) 

3 Con Problemas (atraso de 91 a 180 días) 

4 Con Alto Riesgo de Insolvencia (atraso de 181 a 365 días) 

5 Irrecuperable (atraso de más de 365 días) 

6 Irrecuperable por Disposición Técnica (Morosos de ex-entidades financieras, con atraso de más de 180 días) 

  B.C.R.A. no informa 

 

 

 
 

  

5- Situación Bancaria 
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5.3 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

N° Entidad Deuda Moneda 

1 Santander 0 Pesos 

Fuente Empresa. 
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6.1 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDADO (*) 

No se detectó información.  

 

6.2 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDANTE (*) 

No se detectó información.  

 

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES 

6.3.1 Detalle de Inscripciones Fiscales 

Código Nombre Estado Fecha Inscripción 

10 GANANCIAS SOCIEDADES ACTIVO 2019-08 

30 IVA ACTIVO 2019-08 

103 REGIMENES DE INFORMACIÓN ACTIVO 2019-08 

211 BP-ACCIONES O PARTICIPACIONES ACTIVO 2019-08 

 

Contribuyente no amparado en los beneficios promocionales INDUSTRIALES establecidos por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 
y 22973, a la fecha de emisión de la presente constancia. 
Esta constancia no da cuenta de la inscripción en el Impuesto sobre los Bienes Personales ni del Impuesto Exteriorización - Ley 
26476, la cual de corresponder deberá solicitarse en la Dependencia donde se encuentra inscripta la referida. 
 

6.3.2 Informe Estado de Deudas por Provincia 

Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de la Pcia. De Bs. As.  

Contribuyente 

Identificación: CUIT SIN BIENES ASOCIADOS 
 

 

 

6.3.3 Embargos 

No se detectó información.  

  

Agente de Recaudación 

Identificación: CUIT INEXISTENTE COMO AGENTE DE RECAUDACION. 

6- Situación Judicial Comercial 
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6.3.4 Otra información Fiscal o Previsional de Interés 

SOUL HEALTHCARE CONSULTING no presenta sanciones laborales publicadas en el listado REPSAL vigente al 

09/11/2020 

 

 

 

 

 

 

  



 

 

PRODUCTOS ROCHE SA QUIMICA E INDUSTRIAL 

 

FIDELITAS ®            27/34 

 

 

 

7.1 INTEGRIDAD 

 

 

 

 

 

7- INTEGRIDAD 
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7.2 INFORMACIÓN DE PRENSA NEGATIVA 

No se detectó información de prensa negativa. 
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8.1 DATOS CONTABLES  

 

 

  

8- Estados Contables 
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SITUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL 

Para el análisis de la situación económica financiera y patrimonial del cliente se utilizaron los Estados Contables 

correspondientes al ejercicio económico irregular iniciado el 26/072019 y finalizado el 31/12/ 2019 (Primer ejercicio 

económico). Información no auditada. 

Principales indicadores 

Económicos: 

- Mientras los ingresos del ejercicio irregular N° 1 alcanzaron un total de $214 Mil, los costos directos 

alcanzaron los $153.7 Mil, lo que representa el 71.8% s/ingresos, determinando un margen bruto de $60.3 

Mil, equivalente al 28% s/ingresos. 

- En tanto, los gastos de estructura representaron el 38.5% de los ingresos, siendo el 87% de los mismos de 

naturaleza administrativa. Consecuentemente la compañía alcanzó un déficit operativo de -$22.1 Mil (-10.3% 

s/ingresos). 

- Se registraron egresos por $5.7 Mil (correspondiente a Resultados Financieros y Por Tenencia).  

- De acuerdo con lo expuesto en los párrafos precedentes la compañía mostró un quebranto final de -$27.8 

Mil, equivalente al -13% s/ingresos. 

En resumen, la compañía presentó una inadecuada performance económica con pérdidas a nivel operativo y final. 

Financiero 

- El indicador de liquidez corriente mostró un valor de 1.03, ubicándose dentro de parámetros ajustados. 

- El capital de trabajo alcanzó a $2.8 Mil, cifra que representó el 3% del activo total, considerándose muy 

ajustada la relación. 

- No registra deudas bancarias.   

En función de los valores de los indicadores de liquidez y capital de trabajo la posición financiera de la compañía se 

considera ajustada. 

Patrimoniales 

- Luego de absorber el quebranto del período (90% del capital social más su ajuste), el patrimonio neto exhibió 

un valor de $2.85 Mil.  

- El activo (100% corriente) está conformado mayormente por los créditos por ventas (78% s/AT) y por las 

disponibilidades (13.9% s/AT). El pasivo está compuesto por las obligaciones fiscales (21% s/PT), y por otros 

pasivos corrientes no especificados (78.8% s/PT).  

- El nivel de endeudamiento se ubicó en 33.44 y la solvencia en 0.03.  

En resumen, el cuadro patrimonial de la empresa se considera muy debilitado por el elevado nivel de endeudamiento 

y la baja solvencia, ademas de presentar resultados no asignados negativos que consumen casi la totalidad del capital 

social.  
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8.2 SCORE DE BALANCE 

 

 

Concepto
Expresado 

por
Valor Grade Concepto

Expresado 

por
Valor Grade

Solvencia ratio 0,03             1 Liquidez corriente ratio 1,03                3

Endeudamiento corriente ratio 33,44           1 Liquidez acida ratio 1,03                10

Capital corriente % 2,9% 1 Rotación del pasivo corriente días días 123                  6

Activo no Cte sobre Activo % 0,0% 10 Rotación de las cuentas a cobrar días 0                      10

Financiación del activo no cte. ratio 287.501,00  10 Efecto Palanca ratio 0,28-                1

Deuda bancaria sobre Pasivo % 0,0% 10

Deudas Comerciales sobre Pasivo % 0,0% 10 Gastos Financieros sobre Ventas % 0,0% 10

Gastos Comerciales sobre Ventas % 33,6% 1

Rentabilidad de la inversión total % -969,3% 1 Gastos Administración sobre Ventas % 4,9% 10

Rentabilidad ordinaria de la inversión % -969,3% 1 Gastos Totales sobre Ventas % 38,5% 7

Rentabilidad ordinaria sobre el activo % -28,1% 1 Vida restante de Bienes de Uso años -                  1

Resultado bruto sobre ventas % 28,2% 6 Rotación de bienes de cambio días 0                      10

Rentabilidad sobre Ventas % -13,0% 1 Rotación del activo veces 2,16                2

Costo del financiamiento % 0,0% 10

Rentabilidad Operativa % -10,4% 1

EBITDA/Ventas % -13,0% 1

EBITDA/Intereses % 10

Analisis de Eficiencia

Analisis Financiero

Total

Análisis de rentabilidad

48,46

Períodos Analizados 2019
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