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1.1 CALIFICACIÓN Y EVALUACIÓN  

 
 

Según políticas de calificación de PAN AMERICAN ENERGY LLC SUC. ARGENTINA 

  

1.1

1.1.1

1.1.2

1.1.3

1.1.4

1.2

1.2.1

1.2.2

1.2.3

1.3

88%

1

0,500 0,733 0,733 0,967 0,967 1,200

2,000 1,500 1,500 1,000 1,000 0,500

0,900 1,100 1,100 1,300 1,300 1,500

0,300 0,467 0,467 0,633 0,633 0,800

0,020 0,040 0,040 0,060 0,060 0,080

0,030 0,053 0,053 0,077 0,077 0,100

57%

1 Cumplimiento Previsional y Fiscal 35 40

2 17 30

Puntaje Obtenido

0,900

0,300

0,020

0,030

Solvencia 

Endeudamiento

Índice de liquidez

Rentabilidad Bruta:

Rentabilidad Operativa

Rentabilidad Neta

1. Cumplimiento de Obligaciones Previsionales e Impositivas

Como es su situación salarial y social respecto de:

Pago de sueldos y remuneraciones.

2.1.1

2.1.2

2.2.1

2.3.1

2.3.2

No Aplica

No cumple / No 
posee / No cedio 

información         
(0)

Con irregularidades 
/ sin planes de 
regularización / 

cedió información 
parcial

(1)

No aplica por que 
contrata 

monotributistas.
(2)

Están inscriptos en 
moratorias, planes 
de pagos, etc. y 

paga
(3)

Se detectan caso 
de atraso 
puntuales 

(4)

No se detectan 
desvíos 

(5)

x

Presentación y pago de aportes y contribuciones F-931 x

Presentación y pago de ART. x

Presentación y pago de otras cargas sociales x

Como es su situación fiscal respecto de:

Presentación y pago del impuesto al valor agregado (I.V.A. F-731) x

Presentación y pago del impuesto a las ganancias (DDJJ y anticipos) x

x

Como es su situación bancaria x

Presentación y pago del impuesto a los ingresos brutos

0,500 1,200

Total Cumplimiento Previsional e Impositivo 35

No Aplica

2. Situación Económico-Financiera

No cedió 
información / 

Valor por debajo 
del mínimo 

(0)

Tipo de Empresa Comercial Malo Regular Bueno Muy Bueno Excelente

54321

1,500

2,000 0,500

x

x

0,800

x

0,080

x

0,100

x

Total Situación Económico-Financiero 17

CONDICIÓN
 CALIFICACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA

% respecto al total Ponderación (%) Resultado

x

Calificación y Ponderación de la Reevaluación / Ampliación de Alcance

2.3.3

Resultado Final 6,0

88% 10,0% 0,9

Situación Económico-Financiera 57% 90,0% 5,1

1- Resumen Ejecutivo 
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1.2. CONCLUSIÓN:  

 

 

 

 

LÍMITE DE COMPRA 
(30% sobre ventas) VENTAS BALANCE VENTAS POST-BALANCE 

Ventas $368 441 305 $ 347 138 586 

Límite de compra $110 532 392 $104 141 575 

 

 

INTAGRO S.A. es una empresa que opera desde comienzos de los 90, especializada en el corretaje de granos y 

semillas oleaginosas tanto en el mercado interno como externo, además opera en los mercados de futuros y 

opciones de Buenos Aires, Rosario y Chicago. Sus socios son: ARIEL JESÚS MEROI (20%), MARISA ELIZABETH MEROI 

(20%),  LISANDRO NIELL (11.25%), SEBASTIAN ALBINO NIELL (11.25%), MARÍA GUADALUPE NIELL (11.25%), NICOLÁS 

NIELL (11.25%), RAUL ROBERTO MEROI (5%), HECTOR GABRIEL GRIPPO (5%), MARIA JOSEFA PONS (2.5%) y IGNACIO 

AGUSTIN JOSÉ MIRÓ (2.5%). La compañía manifiesta vinculaciones (no especifica de qué tipo) con ARGENTRADING 

S.A.  y UTE "INTAGRO-DIAZ RIGANTI CEREALES-CANZANI CASAS". Los socios no presentan eventos de Integridad y 

tampoco Prensa Negativa aunque la sociedad si presenta eventos para ser evaluada por el Area de proveedores. 

Declara no trabajar con certificados de calidad. Posee 98 empleados registrados. Tiene afiliación vigente con 

PREVENCION ART. Los aportes previsionales no presentan periodos impagos. No tienen sanciones laborales de 

acuerdo al listado REPSAL. La operatoria con el sistema bancario es normal pero tuvo 2 cheques rechazados por Sin 

Fondos ($ 80 mil en total) el 27/3 que fueron abonados el 7/4. El Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de 

la Pcia. de Bs. As. indica que esta SIN DEUDA aunque su similar de Corrientes indica que  está en situación 1 (hasta $ 

5000). 

Los ingresos del ejercicio ascendieron a $368,4 Millones, lo cual representó un incremento nominal del 162 % con 

relación al ejercicio precedente ($140,5 Millones). La caída de su costo directo (47% al actual 34% s/ventas) se reflejó 

en su Margen Bruto que pasó de 53.05 a 65.75, mejorando claramente la referencia del ejercicio anterior. A pesar de 

la marcada influencia del rubro Otros Egresos y los Resultados Financieros y por Tenencia ($82 millones entre ambos 

conceptos), el Margen Neto fue 13.45 superando los 12.87 del ejercicio pasado. Por otro lado, la Liquidez Corriente 

mantuvo parámetros similares (muy ajustados) que en el ejercicio anterior mientras que el Capital de Trabajo fue de 

$74 Millones ($ 47 Millones en el ejercicio anterior), que representó el 20% de las ventas. El Patrimonio Neto (de 

conformación muy volátil) pasó de $52.5 Millones al actual $ 93 Millones, mostrando que a pesar de este aumento, el 

Endeudamiento mejoró con respecto al ejercicio pasado (12.98 a 9.31) pero aun en se mantiene en niveles altos. La 

Solvencia sigue en parámetros bajos (0.08 al actual 0.11). Los 7 meses de Venta Post Balance mostrarían un fuerte 

aumento de sus ventas. 

Ante lo dicho operar con normalidad prestando atención a la evolución de su situación de Endeudamiento y 

Patrimonial. 
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2.1 CONSTITUCIÓN / ESTATUS JURÍDICO / DOMICILIOS / TELÉFONOS/ ESTATUTO 

Razón Social INTAGRO S.A. 

CUIT 30663290262 

Domicilio 25 DE MAYO 277 - PISO 7*, (1002), CIUDAD AUTONOMA BUENOS AIRES, 
ARGENTINA 

Posibles teléfonos (011) 4342-3910/4334-4477 - (OTRO) 

Actividad 461011 - VENTA AL POR MAYOR EN COMISIÓN O CONSIGNACIÓN DE 
CEREALES (INCLUYE ARROZ), OLEAGINOSAS Y FORRAJERAS EXCEPTO 
SEMILLAS 
466932 - VENTA AL POR MAYOR DE ABONOS, FERTILIZANTES Y PLAGUICIDAS 

Forma Jurídica SOCIEDAD ANONIMA 

Fecha de Inscripcion 09/11/1993 

Fecha de Contrato Social 07/10/1993 

Capital $ 360 000 

Patrimonio neto al 2019 $ 93 128 267 

Cantidad Empleados 90 Aprox. 

Domicilio Legal 25 DE MAYO 277 - PISO 7*, (1002), CIUDAD AUTONOMA BUENOS AIRES, 
ARGENTINA 

Otros posibles domicilios, 
vinculados, o eventuales. 

BLVD MARIANO MORENO 00118, (3100), PARANA 
AV CORDOBA 01402, (2000), ROSARIO 
AV CORRIENTES 00931, (2000), ROSARIO, LITORAL 
AV CORRIENTES 09315, (2000), ROSARIO 
25 DE MAYO 277 - PISO 7*, (1002), CIUDAD AUTONOMA BUENOS AIRES, 
ARGENTINA 

  

 

 

2- Datos Organizacionales  
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Se adjunta documentación. 
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2.2 RESEÑA HISTÓRICA / GENERALIDADES 

Intagro S.A. es una empresa especializada en el corretaje de granos y semillas oleaginosas, tanto en el mercado interno 

como externo, como así también en los mercados de futuros y opciones de Buenos Aires, Rosario y Chicago. La empresa fue 

constituida por personas de amplia y exitosa trayectoria en el negocio granarío, todos accionistas de importantes empresas 

corredoras de Buenos Aires y Rosario que decidieron unificar y concentrar sus actividades. Esta fusión se llevó a cabo por la 

necesidad de alcanzar rápidamente la escala operativa, que el modelo económico nacional y mundial exigía a comienzos de 

los 90. Fue así, como se logró formar una empresa con una estructura de elevada calidad profesional, cuyo costo puede ser 

absorbido sin dificultades por una importante operatoria. Este alto volumen permite obtener ventajas comerciales para 

nuestros clientes, tanto compradores como vendedores.  

 

La empresa cuenta con oficinas en Buenos Aires y Rosario, y otras que operan como representaciones exclusivas en 

Bragado, Bahía Blanca, Necochea y Mar del Plata provincia de Buenos Aires; en Jesús María, San Francisco y la ciudad 

capital de la provincia de Córdoba; Victoria y Paraná provincia de Entre Ríos, San Vicente y Venado Tuerto provincia de 

Santa Fe y el Noroeste Argentino (NOA). Sumándose en este último año representantes en Henderson, Oncativo, 

Guatimozin, Alberdi, Gessler, Marcos Juarez, Cruz Alta, Conesa, Reconquista, lo cual posibilita tener una mayor presencia 

comercial en distintas zonas. 

 

2.3 MISIÓN, VISIÓN Y VALORES 

 
No se detectó información.  

 

2.4 INFORMACIÓN ADICIONAL / DATOS DE INTERÉS 

2.4.1 Certificado Fiscal para Contrataciones de la Administración Nacional 

Información no proporcionada por la empresa.  
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2.4.2 Constancia de inscripción AFIP/IIBB/Ganancias  

 

Fuente: Empresa 
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Fuente: Empresa. 
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2.5 MARCAS / PATENTES / LICENCIAS 

No se detectó información. 

 

2.6 ORGANIGRAMA DE LA COMPAÑÍA 

 

 

Fuente: Empresa.  
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2.7 ESTRUCTURA SOCIETARIA Y VINCULACIONES 

2.7.1 Socios / Accionistas  

Razón Social Nacionalidad  Tax ID % 

ARIEL JESÚS MEROI Argentino 20-22283402-4 20 

MARISA ELIZABETH MEROI Argentina 27-21774841-6 20 

LISANDRO NIELL Argentino 20-23469840-1 11.25 

SEBASTIAN ALBINO NIELL Argentino 20-21832865-3 11.25 

MARÍA GUADALUPE NIELL Argentina 27-22655443-8 11.25 

NICOLÁS NIELL Argentino 20-24155707-4 11.25 

RAUL ROBERTO MEROI Argentino 20-06178369-6 5 

HECTOR GABRIEL GRIPPO Argentino 20-10984172-3 5 

MARIA JOSEFA PONS Argentina 27-10699873-1 2.50 

IGNACIO AGUSTIN JOSÉ MIRÓ Argentino 20-39028920-1 2.50 

 

Fuente: Empresa. 
 

2.7.2 Vinculaciones / Empresas Relacionadas 

N° Razón Social Tax ID Nacionalidad Tipo de Relación 

1 ARGENTRADING S.A. 30-71162904-8 Argentina - 

2 UTE "INTAGRO-DIAZ RIGANTI CEREALES-CANZANI CASAS" 30-71225750-0 Argentina - 

 
Fuente: Empresa. 
 

2.7.3 Directivos 

Nombre y Apellido Nacionalidad Tax ID Cargo 

RAUL ROBERTO MEROI Argentino 20-06178369-6 Presidente 

LISANDRO NIELL Argentino 20-23469840-1 Vicepresidente 

ARIEL JESÚS MEROI Argentino 20-22283402-4 Director Titular 

SEBASTIÁN ALBINO NIELL Argentino 20-21832865-3 Director Titular 

NICOLÁS NIELL Argentino 20-24155707-4 Director Titular 

 
Fuente: Empresa. 
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2.7.4 Antecedentes de Principales Directivos 

 

 



 

 

Intagro S.A. 

 

FIDELITAS ®            14/49 
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2.8 ACTIVOS  

2.8.1 Inmuebles 

 Corrientes 931 P5 OF 2- Rosario (Valor Act. Declarado USD 191.000) 

 25 de Mayo 277 - Piso 7 Capital Federal (Valor Act. Declarado USD 851.000) 

2.8.2 Rodados 

 PEUGEOT 408 -ALLURE HDI 2013 (Patente MFW914) Valor: USD 6.578,95 

 TOYOTA COROLLA 2017(Patente AA947QA) Valor USD 12.368,42  

 TOYOTA COROLLA 2017 (Patente AA775NB) Valor USD 12.368,42 

 

 
 
 
 
2.9 PUBLICACIONES OFICIALES 

Provincia: NACION Fecha: 20/01/2020 
INTAGRO S.A. Se convoca a los Sres. Accionistas de INTAGRO S.A., CUIT 30-66329026-2, a la Asamblea General Ordinaria a celebrarse el 
17/02/2020, a las 14.00 horas, en primera convocatoria y a las 15,00 horas en segunda convocatoria, a realizarse en 25 de Mayo 277, Piso 
7, Ciudad de Buenos Aires, para tratar el siguiente: ORDEN DEL DIA: 1) designación de dos accionistas para firmar el acta conjuntamente 
con el presidente. 2) Otorgamiento de la dispensa para confeccionar la Memoria en los términos del art. 1 de la Res. IGJ 6/2006. 3) 
Tratamiento de los documentos prescritos por el art. 234 de la ley 19550 correspondientes al ejercicio económico cerrado el 31 de 
octubre de 2019. 4) absorción de pérdidas acumuladas conforme lo establecido por la Resolución General 777/2018 y el artículo 11 del 
capítulo III del título IV de las Normas (Texto Ordenado) de la CNV. 5) Destino de los resultados del ejercicio finalizado el 31 de octubre 
de 2019. 6) Consideración de la gestión del Directorio y Sindico durante el ejercicio finalizado el 31 de octubre de 2019. 7) 
Remuneración correspondiente a los miembros del Directorio y Sindico por el ejercicio finalizado el 31 de octubre de 2019. 8) fijación 
del número y elección de los integrantes del Directorio. 9) elección de los integrantes de la Sindicatura. 10) designación de los auditores 
externos para dictaminar los estados contables correspondientes al ejercicio que finalizara el 31 de Octubre de 2020. Designado según 
instrumento privado Acta de Directorio N° 217 de fecha 28/2/2018 Raul Roberto Meroi - Presidente e. 20/01/2020 N° 2500/20 v. 
24/01/2020 Fecha de publicación 20/01/2020 
 
Provincia: BUENOS AIRES Fecha: 26/03/2018 
INTAGRO S.A. Se comunica que por Asamblea Ordinaria de accionistas del 14/02/18 y Reunión de Directorio de fecha 28/02/18, se ha 
designado el siguiente Directorio: PRESIDENTE: Raul Roberto Meroi, VICEPRESIDENTE: Lisandro Niell; DIRECTORES TITULARES: Ariel 
Jesus Meroi, Sebastian Albino Niell y Marisa Elizabeth Meroi; DIRECTOR SUPLENTE: Nicolas Niell, todos con domicilio especial en calle 
25 de Mayo 277 Piso 7º, Ciudad de Buenos Aires. Autorizado según instrumento privado Acta de Asamblea de fecha 14/02/2018 Pablo 
Correch - T°: 37 F°: 467 C.P.A.C.F. e. 26/03/2018 N° 19303/18 v. 26/03/2018 Fecha de publicación 26/03/2018 
 
Provincia: CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES Fecha: 15/03/2016 
INTAGRO S.A. Se comunica que por Asamblea Ordinaria de accionistas del 12/02/16 y Reunión de Directorio de fecha 18/02/16, se ha 
designado el siguiente Directorio: PRESIDENTE: Raul Roberto Meroi, VICEPRESIDENTE: Lisandro Niell; DIRECTORES TITULARES: Ariel 
Jesus Meroi, Sebastian Albino Niell y Marisa Elizabeth Meroi; DIRECTOR SUPLENTE: Nicolas Niell, todos con domicilio especial en calle 
25 de Mayo 277 Piso 7º, Ciudad de Buenos Aires. Autorizado según instrumento privado ACTA DE ASAMBLEA de fecha 12/02/2016 Pablo 
Correch - T°: 37 F°: 467 C.P.A.C.F. e. 15/03/2016 N° 14057/16 v. 15/03/2016 
 
 
Otras Publicaciones 
Un cóctel letal para la soja: el coronavirus, el dólar fijo y la cosecha brasileña desaniman a los inversores del campo argentino 
Fecha: 10/02/2020 Fuente: https://www.iprofesional.com/ 
Un cóctel letal para la soja: el coronavirus, el dólar fijo y la cosecha brasileña desaniman a los inversores del campo argentino 
El drama del virus que se esparce desde China hacia el mundo también ha estado impactando en una de las cotizaciones, después del 
dólar, que más se mira en la Argentina: la de la soja. 
Como consecuencia de que el gobierno del gigante asiático viene desacelerando el ritmo de compras de alimentos, como consecuencia 
del impacto que está teniendo en la economía el coronavirus, se alteraron los mercados de commodities y la soja es uno de los granos 
que más se está viendo afectado. 
Así, luego de haberse despejado los temores por la amenaza de la sequía, ahora lo que más preocupa al sector rural está relacionado 
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con el impacto que pueda tener la enfermedad, a lo que se suma otro factor que presiona a la baja: la expectativa por una 
megacosecha en Brasil y una campaña también importante en Paraguay. 
Es de manual: cuando la oferta es grande y supera a la demanda, el precio de cualquier bien tiende a bajar. Y la soja no es la excepción. 
"En estos momentos tenemos elementos depresores de precios en el mercado de granos, los cuales no nos permiten pensar en una 
recuperación con fuerza y sostenida en el corto plazo", advierte en diálogo con iProfesional Enrique Sarthes, analista de la consultora 
especializado Intagro. 
Para ponerlo en perspectiva, en el inicio del 2020, la tonelada de la oleaginosa cotizaba en Chicago a u$s346. Ahora, su precio cayó 
hasta los u$s324, es decir, un 6% menos. 
Cabe destacar que el actual nivel también se ubica por debajo de los u$s340 que valía a comienzos de febrero de 2019. Y, para ponerlo 
en perspectiva, el precio actual es mucho más desventajoso para la Argentina que el que se observaba en igual período de 2018, 
cuando arañó los u$s392. 
"Venimos con un movimiento en forma de 'v': hubo una caída, luego una recuperación y, posteriormente, otra caída. Ahora se observa 
que se detuvo la contracción pero no estamos en condiciones de pensar que pueda haber una recuperación firme para el precio de la 
soja en Chicago. Y acá el coronavirus está jugando un papel clave, porque se produjo una caída de consumo en el gigante asiático 
bastante pronunciada, en momentos en que hay ciudades en cuarentena", explicó Sarthes. 
En el Gobierno miran con atención el precio de la soja  
En el mercado de Chicago, la oleaginosa sufrió ocho ruedas consecutivas con caídas, llegando a tocar los u$s322 por tonelada, en un 
contexto en el que "persisten las dudas respecto a los incrementos de la demanda china de suministros estadounidenses, dificultando 
frenar las caídas en las cotizaciones", según advirtieron los analistas de la BCR. 
La situación es tan compleja que Chile, uno de los principales socios comerciales de China en la región -de la mano del tratado de libre 
comercio firmado entre ambas naciones-, advirtió que, desde el brote del virus, las exportaciones de alimentos hacia ese destino se 
desplomaron un 50%. 
En paralelo, desde Estados Unidos trataron de llevar calma anunciando en las últimas horas que cumplirán con los compromisos 
comerciales asumidos en la firma de la "Fase Uno" del acuerdo que incluyen grandes compras de productos agrícolas estadounidenses 
por parte del gigante asiática. Sin embargo, todavía hay mucha incertidumbre.  
"Es probable que haya una caída en la demanda china de materias primas y alimentos (petróleo, minerales, carnes, granos), por el 
fuerte impacto que tiene sobre el nivel de actividad económica el hecho que millones de personas no puedan o no quieran trasladarse, 
viajar, trabajar o consumir", acotó el experto en el mercado agropecuario Ignacio Iriarte. 
De hecho, las cámaras que nuclean a frigoríficos en la Argentina ya están estimando una fuerte caída en los despachos de carne hacia el 
gigante asiático, que en 2019 adquirió 7 de cada 10 toneladas despachadas al mundo. Se trata de un negocio global que movió más de 
u$s3.100 millones el año pasado. 
Desde la Cámara de la Industria de la Carne (CICCRA) ya advirtieron que "el futuro inmediato no parece ser prometedor" a nivel 
exportaciones. Como se mencionó, otro factor bajista que amenaza al precio de la soja se vincula con la cosecha récord que esperan en 
Brasil: la campaña de este cultivo sería casi 8% superior a la de 2019, según estimaciones oficiales del país vecino, de la mano de una 
producción de 122,4 millones de toneladas, marcando así un registro histórico. Y esto se espere que no ayude a impulsar los valores.  
Soja: analistas advierten que la rentabilidad se esfumó en campo alquilado 
Magros negocios: En el plano local, como consecuencia de este nivel de precios, los negocios son escasísimos desde hace varias ruedas. 
"La actividad comercial se mantuvo escasa en líneas generales, con volúmenes de mercadería transados muy limitados en los 
mercados de trigo y soja, y con algo más de importancia en el mercado de maíz", advirtieron desde la Bolsa de Comercio de Rosario. 
"A los productores les cuesta digerir el precio actual", acotó Sarthes. "Y corren el riesgo de que estos valores se queden por un tiempo. 
Es difícil imaginar una recuperación marcada, en función de los datos que hoy está manejando el mercado". 
En este contexto, Gabriel Caamaño Gómez, economista de la consultora Ledesma, advirtió que la irrupción del brote de coronavirus se 
dio en un mal momento para los productores. 
La caída en las cotizaciones a nivel mundial por la enfermedad coincide, en el plano local, con un tipo de cambio utilizado como ancla 
de los precios, con derechos de exportación que se elevaron tras el cambio de Gobierno y con un índice de inflación que se mantiene 
muy elevado. 
Todo esto, según el experto, está deteriorando de manera acelerado el precio real efectivo que percibe el productor agrícola. Según su 
relevamiento, desde las elecciones, el mismo se desplomó 16% y es 22% menor que el nivel vigente hacia fines de 2018, cuando los 
derechos de exportación estaban en niveles mínimos.  
"El problema es hacia adelante. Si el Gobierno sigue manteniendo el dólar como ancla y tenés derechos de exportación altos y precios 
a la baja, entonces los productos exportables, como la soja, se van a ver afectados", advierte el economista. 
Este combo trae, como primera consecuencia, un deterioro de la rentabilidad de quienes apuestan por el agro como inversión. 
 
"Hay mucho malestar, porque los números no están cerrando. En distintas proyecciones que hemos realizado para esta campaña 
obtuvimos que, en la mayoría de los casos, la rentabilidad es nula o mínima si se trabaja en campo alquilado", planteó Guillermo 
Villagra, impulsor del pool de siembra Open Agro y director de la plataforma virtual de inversión ganadera BitCow. 
En este contexto, desde OpenAgro realizaron una proyección detallada de la rentabilidad que estaría ofreciendo un planteo de 400 
hectáreas de soja, 400 de girasol y 400 de maíz (total: 1.200 hectáreas), en campo alquilado. 
Y el resultado es que debido a la suba de retenciones y la caída que sufrió la cotización de los granos en los últimos meses, la 
rentabilidad prácticamente se esfumó. 
En el caso de una zona con buenos rindes, como Pergamino, Chacabuco y Junín), la siembra de esos tres cultivos generaría un costo de 
producción de $778.000, que se paga por adelantado, y un costo al final de la cosecha de $375.300, en los que se incluyen diversos 
conceptos. Esto arroja un total de $1.153.350. 
Como contrapartida, el ingreso bruto por la comercialización de la cosecha sumaría una cifra muy similar: $1.155.830. Después del 
pago de impuestos, el productor apenas se quedaría en la mano con $2.186, una rentabilidad sobre la inversión casi inexistente, del 
0,28%. 
Ingresos 2020:  En este contexto, una proyección realizada por el Estudio Ledesma plantea que en el primer año de Alberto Fernández 



 

 

Intagro S.A. 

 

FIDELITAS ®            17/49 

 

al frente del Ejecutivo el valor de la cosecha será menor que el que se registró durante el último año con Macri en el poder. 
Las estimaciones prevén una campaña con 53,1 millones de toneladas de soja, unas 2 millones menos que en 2019. En base a los 
precios que se manejan, esta producción sumaría u$s17.400 millones, casi u$s800 millones menos (baja del 4%). 
Claro que, si se suma el resto de los granos, la baja sería más pronunciada: se obtendrían 108 millones de toneladas (5 millones menos 
que el último ciclo) y su valor ascendería a los u$s27.108 millones, cerca de u$s1.500 millones menos (-5%). 
Para Caamaño Gómez, esta proyección no debería alarmar al equipo de Alberto Fernández, porque se está haciendo una comparación 
con la campaña 2019, "que fue un cosechón", acotó el economista. 
Sin embargo, sí advirtió que debido al boom de ventas de granos que hubo al cierre del año anterior, como consecuencia de miles de 
productores que se apuraron por evitar la suba de retenciones, "los stocks bajaron considerablemente y sí o sí va a haber una 
recomposición de esos stocks a lo largo de la cadena en este 2020". 
"Con un coeficiente de retención más alto, esto va a achicar el volumen de cosecha disponible para exportación", alertó Caamaño 
Gómez. A modo de conclusión, el experto señaló que los volúmenes obtenidos, especialmente tras las lluvias registradas en enero, 
serán muy buenos pero que no todo ese volumen terminará embarcándose hacia el exterior, ya sea en forma de poroto, harina, aceite o 
biodiesel. Y a este combo, claro, habrá que agregar el impacto final que tendrá el coronavirus sobre el mercado mundial de 
commodities. 
 
Todos miran la "caja" verde: hay u$s9.000 M en granos sin vender y el campo recalcula retenciones 
Fecha:24/09/2019  Fuente: https://www.iprofesional.com/ 
Pasó poco más de un mes, pero parece una eternidad. A comienzos de agosto, antes de las PASO, Macri aprovechó su paso por La Rural 
para pronunciar un encendido discurso en el que elogió a los productores, habló sobre los beneficios que tendría el agro con el acuerdo 
Mercosur-UE y se refirió a la apertura de mercados estratégicos para los alimentos argentinos. 
No hubo anuncios grandilocuentes, pero su discurso "campo-friendly" fue muy bien recibido por los productores. Sin embargo, tras las 
elecciones primarias, el escenario se trastocó. Y los tiempos se aceleraron completamente, de la mano del vertiginoso ímpetu que 
cobró el dólar y que copó el centro de la agenda. 
Y esto modificó radicalmente las perspectivas para los agronegocios. Es que no solo llegaron las primeras limitaciones para los grandes 
liquidadores de divisas, acortándoles los plazos para entrar los dólares. En paralelo, desde la oposición comenzaron a aparecer señales 
preocupantes. 
El diputado Felipe Solá –de quien se rumorea ocupará un cargo de peso en un eventual gabinete de Alberto Fernández- habló de la 
necesidad de incrementar las retenciones y hasta mencionó la posibilidad de una mayor intervención del Estado en la comercialización 
de granos, en una suerte de revival de la Junta Nacional de Granos versión 2020. 
Por su parte, el dirigente social Juan Grabois llegó a postular la necesidad de avanzar con una reforma agraria, mencionando incluso la 
idea de un plan de expropiación de tierras. Estos postulados llegaron en momentos en que se multiplicaron los ataques a campos en 
diferentes localidades de la zona núcleo, donde se denunciaron actos vandálicos contra silobolsas, escenas que no se venían desde 
hacía cuatro años. Y si bien Alberto Fernández se encargó, una y otra vez, de enviar un mensaje conciliador hacia el campo –incluso 
circuló que en su equipo ya hubo una fuerte autocrítica sobre el impacto de las intervenciones en los mercados de granos que hubo 
durante los anteriores gobiernos kirchneristas- la realidad es que, por estas horas, se respira un clima de gran incertidumbre detrás de 
las tranqueras. Por lo pronto, las medidas del macrismo siguen reflejando la ansiedad de los funcionarios por llegar a octubre con un 
dólar calmado, en un contexto en el que se dilata la decisión del FMI por el préstamo de u$s5.400 millones. En esa línea es que acaban 
de publicar una normativa con la que mete más presión a los exportadores para que aceleren la liquidación, supeditando la entrega de 
reintegros al ingreso de las divisas. Pero para la gente de campo, lo que más preocupa es el futuro de las retenciones, un tema en el que 
hay un marcado consenso entre analistas de agronegocios y economistas en general. Siendo el único ingreso a las arcas fiscales que 
crece en términos reales, hoy es una fuente que ningún gobierno puede desestimar. Incluso el del propio Macri, quien luego de haber 
anulado los derechos de exportación al trigo y al maíz, y haber reducido las de la soja, debió restablecer parcialmente los tributos. Lo 
hizo, además, aplicando un extra de $4 por cada dólar exportado, pero lo hizo cuando el billete verde costaba un 35% menos que en la 
actualidad, con lo cual ese componente quedó totalmente desactualizado. 
Frente a las necesidades fiscales y el parate general de otros sectores, gane quien gane, todas las fichas están puestas en que el campo 
no solo no verá retenciones más bajas sino que todos los indicios marcan que las mismas se incrementarán. 
"Independientemente de quién se imponga en las elecciones, se prevé que las retenciones van a subir. No es ya un tema político: es 
una cuestión de necesidad fiscal", plantea Enrique Sarthes, analista de la corredora Intagro. 
"Depende de quién gane, se puede prever una menor o mayor suba. Pero incluso, si llegara a darse la posibilidad de que Macri se 
imponga, no es viable que deje los derechos tal como están hoy, con un nivel extra de $4 por dólar, cuando ya se perdió el 50% de ese 
valor", agrega. 
En paralelo, Hernán Fernández Martínez, ingeniero agrónomo, analista y consultor, plantea que "la necesidad fiscal galopante hace que 
el tema de las retenciones sea una tentación difícil de evitar, independientemente de quién gane en octubre". 
Según el experto, que recorre el país todo el año y asesora a cientos de productores, los derechos de exportación tienen varios puntos 
que lo convierten en el instrumento elegido por cualquier gestión económica que esté desesperada por cubrir un bache fiscal, como ser 
la facilidad que tienen para cobrarse o el escaso impacto negativo en términos políticos, especialmente sobre la clase media. 
Afinando el lápiz 
"La gente de campo siente que las novedades están al caer en términos de retenciones. Y por eso hoy reina la incertidumbre", advierte 
Fernández Martínez. 
Este consultor desarrolla constantemente presupuestos para establecer escenarios para diversas zonas productivas del país, en 
función de variables como rindes, costos de los insumos, valores de alquileres y precios de los granos. Y el último estudio que planteó 
para una zona núcleo, arrojó un resultado preocupante. 
En un campo alquilado, con los precios que se están manejando para la próxima cosecha y con las retenciones actuales, no todos los 
cultivos dejarían ganancias: 
-En el caso del maíz, para un planteo de 10 mil kilos por hectárea, casi no estaría arrojando ganancias en términos de dólar. "Se saldría 
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hecho", señala el experto. 
-Para soja de primera, en tanto, está presupuestando una rentabilidad bruta del 8% en dólares. 
-Y para un esquema mixto de soja de primera y trigo de segunda, se proyecta un 10%. 
Según Fernández Martínez, "estos niveles, que para otras actividades pueden sonar como rentabilidades muy altas, en el agro no son 
demasiado elevadas. De hecho, lo ideal es manejarse con un escenario de no menos del 15% en dólares, por el fenomenal riesgo que 
hay en cuanto a clima y precios". En este escenario, el consultor afirma que cada vez son más los productores que le solicitan que 
estime presupuestos con alícuotas de retenciones más elevadas. En su último cálculo, apelando al mismo esquema (igual zona y 
cantidad de hectáreas) hizo el ejercicio de aplicar los derechos de exportación que estaban vigentes en 2015, justo antes de que 
asumiera Macri y los cruzó con los precios que se manejan para la próxima cosecha. Y los resultados, tal como advierte, son 
inquietantes. 
En un campo, también alquilado, ubicado en la zona núcleo: 
-En soja, el productor perdería u$s4 por hectárea cultivada. 
-En maíz, sufriría un rojo de u$s85 por hectárea. 
-En trigo, la pérdida sería de u$s114. 
La conclusión a la que arriba es que una hipotética presión impositiva como la que regía hace cuatro años le daría una durísima 
estocada al sector.  "Con esos derechos de exportación y con los precios que el mercado está manejando actualmente para la nueva 
cosecha, en todos los cultivos se perdería plata", afirma. Por esto considera que "esas alícuotas, en esos niveles, serían destructivas 
para la actividad si se las aplicara hoy". 
El experto estimó además cuánto dejarían de percibir los productores por la venta de sus granos a los exportadores y a la industria, de 
llegar a aplicarse un nivel de alícuotas similar a las que estaban vigentes durante el último tramo del gobierno kirchnerista. 
En el caso del trigo, recibirían u$s45 menos por tonelada (-21%), para el maíz serían u$s23 menos (-18%), mientras que en el caso de la 
soja estarían u$s20 por debajo (-8%). 
El gran problema hoy día está en los niveles de precios de los granos, que no son malos en términos históricos, pero que están lejos de 
los últimos récords. Esto, frente a costos de producción que se dispararon. 
En este contexto, Sarthes, de Intagro, plantea que "el mercado no está parado", pese a la incertidumbre. 
"Hoy los productores se manejan mucho con el canje: se desprenden de granos solo para acopiarse de fertilizantes, gasoil y otros 
insumos. Pero es una realidad que casi nadie está vendiendo para quedarse en pesos", plantea. 
"Al no haber un tipo de cambio estable, se reforzó la tendencia por la cual los ruralistas toman a los granos como su reserva de valor. 
Hoy es su arma de defensa", remarca Sarthes. 
En paralelo, el consultor Salvador Di Stéfano, con fuerte prédica en el ámbito del Gran Rosario, aporta una mirada similar: "Hoy se 
vende poco y nada porque para muchos no es negocio pasarse a dólares: cuando venden, se les abona la mercadería a un tipo de 
cambio mayorista; pero si quieren comprar divisas tienen que pagar el precio del dólar bolsa, que es más alto. Entonces, es como si 
tuvieran un 13% más de retenciones, por la brecha entre ambas cotizaciones". 
Fernández Martínez opina en una línea similar: "Lo que hace el productor es tratar de resguardar su capital sentado arriba de los 
silobolsas. Es su forma de defenderse frente a los huracanes". 
Frente a este comportamiento defensivo, el experto viene pregonando sobre la necesidad de que los productores apelen a 
instrumentos un poco más sofisticados. 
"Yo recomiendo vender pero cuando hay necesidad de comprar insumos, no para quedarse con pesos en la mano", aclara el experto, 
quien recomienda acompañar esta operación con un contrato de cobertura de precios de compra (CALL), que le saca el techo a la 
cotización de la mercadería, pudiendo ganar con futuras subas. 
"Y quien no quiere vender o canjear porque ya tiene todos los insumos para enfrentar la nueva campaña, es recomendable ponerle un 
PUT", plantea Fernández Martínez. 
Esta cobertura de precio de venta implica pagar una prima por cada tonelada (de u$s5 por ejemplo), de modo que el productor se 
asegura un piso. Así, según el consultor, evita que un potencial incremento de las retenciones no se traduzca en una pérdida de 
ingresos. En cuanto al valor de la cosecha que todavía no tocó los puertos, ¿de cuánto se está hablando? Según Fernández Martínez, en 
el caso de la soja, de las 56 millones de toneladas recolectadas en la última campaña, aún quedan unas 27 millones sin precio fijado, es 
decir, que todavía no están disponibles para ser exportadas y liquidar las divisas. Al valor actual, esto suma cerca de u$s8.800 millones. 
A esto hay que agregar el restante de maíz también sin cotización fijada. Según el último reporte de Intagro, quedarían 14 millones sin 
precio, que sumarían otros u$s2.000 millones, si bien hay otros reportes circulando en el mercado que señalan un volumen 
sensiblemente menor. De cualquier manera, ya la cifra que hay pendiente de soja sin comercializar significa una enorme tentación para 
cualquier gobierno necesitado de divisas. Más en un contexto en el que el campo todavía es dueño del equivalente a casi el doble del 
desembolso que espera el macrismo por parte del FMI. 
 
En un remate récord, el primer lote de soja de la campaña 2018/19 se vendió en $27.500 
Fecha: 25/04/2019 Fuente: https://www.infocampo.com.ar/ 
La Bolsa de Comercio de Rosario (BCR) remató este miércoles en su sede el primer lote de soja de la campaña 2018/19 en un acto que 
marcó de manera simbólica el comienzo de la comercialización de la cosecha de la oleaginosa. 
La ganadora fue la firma Intagro Cereales S.A., que pagó $27.500 la tonelada y triplicó los $9.100 de la pizarra, que fueron la base de la 
subasta. El Primer Lote se descargó en la planta de Vicentín SAIC de Ricardone. Se trató de una partida de 22,2 toneladas de variedad 
Syngenta 5×1 producidos en la localidad de Potrero Norte, Formosa. El dinero aportado por Intagro se donará a una escuela rural de 
Potrero Ñandú, en Formosa, para la construcción de nuevos sanitarios. 
 
El acto contó con la participación del gobernador de Santa Fe, Miguel Lifschitz; el subsecretario de Mercados Agropecuarios del 
Ministerio de Agroindustria de la Nación, Jesús Silveyra; la ministra de la producción de la provincia de Santa Fe, Alicia Ciciliani; la 
Intendenta de Rosario, Mónica Fein; el presidente de la BCR, Alberto Padoán y directivos de Bolsas y Cámaras Arbitrales, entre otros 
referentes del sector agropecuario y agroindustrial. 
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“A pesar de las medidas de carácter fiscal que afectaron en particular al complejo oleaginoso (como la eliminación del escalonamiento 
arancelario para productos industrializados) el sector productivo respondió con una notable cosecha, que constituirá un nuevo récord 
histórico. Estimamos que los cereales y oleaginosos totalizarán unos 140 millones de toneladas de producción”, señaló Padoán. 
Por su parte, Liftschitz consideró que “sería un error pensar que los números récord de cosecha tienen que ver solamente con el clima”. 
“Sin dudas hay otros factores que hacen posibles estos resultados y tienen que ver con un sector agropecuario muy competitivo, que 
realzó inversiones durante muchos años en cada uno de los eslabones de la cadena de valor para mejorar la competitividad”, dijo. 
El productor ganador, Eduardo Tessore, obtuvo distinciones, al igual que el acopio La Constancia Agro y a la firma que intervino como 
corredora, Grassi S.A. En tanto, el remate estuvo a cargo de Gustavo Bethular y el martillero público Marcelo Armesto. 
 
 
 
Empresa socia de AgroEducación. INTAGRO S.A. 
Fecha: no informada Fuente:https://www.agroeducacion.com/ 
INTAGRO S.A. es una empresa especializada en el corretaje de granos y semillas oleaginosas, tanto en el mercado interno como 
externo. En el primero, actuamos en el disponible y futuro libre, como asi tambien en Mercados a Términos y en el de opciones, y en el 
externo operamos en Chicago. 
Intentamos constituirnos en aliados de nuestros clientes, demostrando día a día la excelencia en los aspectos comerciales, financieros, 
administrativos y logísticos del negocio agrícola. 
Nuestro trabajo se enmarca en valores que Intagro ya hizo conocer al mercado: confianza, transparencia, honestidad, ética en el 
manejo de los negocios, con una cálida relación personal entre nuestro staff y nuestros clientes, que nos permite llegar a interpretar 
con mayor profundidad las necesidades que ellos pudieran tener, al participar de un mercado cada día más profesional y competitivo, 
propiciando oportunidades de mejores negocios y poniendo nuestra experiencia y capacidad de gestión al servicio de sus empresas, 
para que puedan lograr cada día mejoras comparables y recibir beneficios concretos. 
El campo argentino demostró una gran capacidad intelectual al adaptarse a competencias y desventajas externas e internas. Ahora se 
enfrenta a un nuevo desafío que consiste en aprovechar la enorme reconversión del sector exportador, y transformar a diario, aquellas 
amenazas en oportunidades de consolidar su crecimiento y mejorar su rentabilidad. 
Para ellos, que se cargaron el país al hombro cuando éste estuvo en crisis, nosotros acercamos nuevos servicios diseñados a medida, 
para contribuir de manera más amplia a su gestión diaria; nuevas herramientas que le permitan mejorar de manera integral el 
concepto de negocio. 
Nuestra Compañía hace su aporte, facilitando el análisis permanente de las diversas situaciones del Sector, que hace posible afrontar 
con máximo profesionalismo esta nueva era comercial. 
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2.10 CERTIFICACIONES 

2.10.1 Certificaciones de Calidad 

 
No se detectó información.  

 

2.10.2 Distinciones Obtenidas 

No se detectó información.  

 

2.10.3 Programas de Responsabilidad Social Empresaria 

No se detectaron programas de responsabilidad social. 

 

2.11 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL CONTRATADO 

Año Personal Producción Personal Comercial Personal Administración Total 

2018 0 22 47 69 

2019 0 32 56 88 

2020 0 39 60 99 

 
Fuente: Empresa. 
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Fuente: Empresa 

 

2.12 EVOLUCIÓN MENSUAL/ DETALLE DE PERSONAL SUB- CONTRATADO 

 
No declara. 
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3.1 PRODUCTOS/SERVICIOS Y ANTIGÚEDAD EN EL MERCADO  

 

Intagro S.A. es una empresa especializada en el corretaje de granos y semillas oleaginosas, tanto en el mercado interno 

como externo.  En el primero, actúan en el disponible y futuro libre, como así tambien en mercados a Término y el de 

opciones, y en externo operan en Chicago. 

 

3.2 DETALLES Y EVOLUCIÓN DE COMPRAS Y VENTAS 
 

Mes Ventas (montos sin impuestos) Compras (montos sin impuestos) Moneda 
Noviembre 19 $ 65 974 493 $ 15 319 188 Pesos 
Diciembre 19 $ 34 523 391 $ 15 516 672 Pesos 

Enero 20  $ 50 335999 $ 23 434 249 Pesos 
Febrero 20  $ 27 807 106 $ 22349 743 Pesos 
Marzo 20 $ 38 955 841 $ 15 332133 Pesos 
Abril 20 $ 50 593 287 $ 15 801 599 Pesos 
Mayo 20 $ 78 948 469 $ 14 283 364 Pesos 

Total  $ 347 138 586   $ 122 036 948  Pesos 
 

Fuente: Empresa.  
 

3.3 VENTAS A PAN AMERICAN ENERGY LLC SUC. ARGENTINA 

La empresa no informó ventas a PAE. 

 

3.4 COMPRAS ANUALES 

La empresa no informó compras a PAE. 

 

3.5 PROVEEDORES 
 

N° Razón Social Tax ID Nacionalidad  Monto Anual de Compras Moneda 

1 BOLSA DE CEREALES 30-50010341-4 Argentina $ 38 006 454 Pesos 

2 CIBERNET de Aira y Corzo 30-70824490-9 Argentina $ 698 187 Pesos 

3 ALTOCOM S.R.L. 30-70799925-6 Argentina $ 678 154 Pesos 

  
Fuente: Empresa.  
 
 
 
 

 

 

 

3- Situación Comercial 
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3.6 CLIENTES 
 

N° Razón Social Tax ID  
Nacionalidad o 

País de Destino 

Monto Anual 

de Ventas 
Moneda 

1 COFCO INTERNATIONAL ARGENTINA S.A. 33-50673744-9 Argentina $ 79 143 500 Pesos 

2 OLEAGINOSA MORENO HNOS. SACIFIA 33-50223222-9 Argentina $ 44 089 547 Pesos 

3 BUNGE ARGENTINA S.A. 30-70086991-8 Argentina $ 36 427 494 Pesos 

4 DOW AGROSCIENCES ARGENTINA S.R.L. 30-63602157-8 Argentina $ 34 863 410 Pesos 

5 PIONEER ARGENTINA S.R.L. 30-56972302-3 Argentina $ 13 325 513 Pesos 

6 MONSANTO ARGENTINA S.R.L. 30-50350872-5 Argentina $ 13 060 358 Pesos 

7 FMC QUIMICA SA 30-71181248-9 Argentina $ 11 775 630 Pesos 

8 SANCOR COOP. DE SEGUROS LTDA. 30-50004946-0 Argentina $ 5 979 471 Pesos 

9 DU PONT ARGENTINA S.R.L. 30-50112696-5 Argentina $ 5 213 559 Pesos 

10 SYNGENTA AGRO S.A. 30-64632845-0 Argentina $ 173 306 Pesos 

Fuente: Empresa.  
 
3.7 SEGUROS 

3.7.1 Registro de contratos con las ART 

Aseguradora: PROVINCIA 
N° de contrato: 10510 
Desde: 01/07/1996 - Alta de afiliación 
Hasta: 30/06/2004 - Cambio de Aseguradora 
 

Aseguradora: ASOCIART 
N° de contrato: 115381 
Desde: 01/07/2004 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: 31/07/2011 - Cambio de Aseguradora 
 

Aseguradora: PREVENCION 
N° de contrato: 255032 
Desde: 01/08/2011 - Cambio de Aseguradora 
Hasta: Afiliación vigente 
 

3.7.2 Contratos extinguidos por falta de pago 

No se registran contratos extinguidos por falta de pago. 
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3.7.3 Otros Seguros contratados 

 

N° Tipo de Seguro Compañía Aseguradora Nº Póliza Suma 
Asegurada Moneda 

1 INTEGRAL COMERCIO E INDUSTRIA ALLIANZ ARGENTINA 20022/607339 $ 28 195 700 Pesos 
2 AUTOMOTOR TODO RIESGO SANCOR SEGUROS 9050571 $ 10 790 000 Pesos 
3 AUTOMOTOR TODO RIESGO SANCOR SEGUROS 9337579 $ 10 870 000 Pesos 
4 AUTOMOTOR TODO RIESGO SEGUROS RIVADAVIA 46/769312-001 $ 10 000 000 Pesos 
5 INCENDIO SANCOR SEGUROS 1050883 $ 26 500 000 Pesos 

 
Fuente: Empresa.  
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4.1 IMPORTACIONES  

No se registraron operaciones de importación vinculadas a la empresa analizada. 

 

4.2 EXPORTACIONES  
 

 
No se registraron operaciones de exportación vinculadas a la empresa analizada. 

  

4- Comercio Exterior 
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5.1 CHEQUES RECHAZADOS 

No se registran Cheques Rechazados  

 

 
 
5.2 CENTRAL DE DEUDORES 

 

 

 
Importes expresados en Miles de Pesos 

1 Situación Normal (atraso hasta 30 días) 

2 Con Riesgo Potencial (atraso de 31 a 90 días) 

3 Con Problemas (atraso de 91 a 180 días) 

4 Con Alto Riesgo de Insolvencia (atraso de 181 a 365 días) 

5 Irrecuperable (atraso de más de 365 días) 

6 Irrecuperable por Disposición Técnica (Morosos de ex-entidades financieras, con atraso de más de 180 días) 

5- Situación Bancaria 
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  B.C.R.A. no informa 
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5.3 NIVEL DE ENDEUDAMIENTO INFORMADO 

N° Entidad Deuda Moneda 

1 Banco Supervielle 1266 Pesos 

2 Banco de Galicia y Buenos Aires S.A.U. 0 Pesos 

3 Banco Santander Río 0 Pesos 

 
 
Fuente Empresa. 
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6.1 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDADO (*) 

No se detectó información.  

 

6.2 CARÁTULAS DE JUICIOS COMERCIALES COMO DEMANDANTE (*) 

No se detectó información.  

 

6.3 FISCALES Y PREVISIONALES 

6.3.1 Detalle de Inscripciones Fiscales 

Código Nombre Estado Fecha Inscripción 

10 GANANCIAS SOCIEDADES ACTIVO 1993-11 

25 GANANCIA MINIMA PRESUNTA BAJA DEFINITIVA 1999-04 

26 INT.PAG.Y COSTO FINAN.ENDEUDAM BAJA DEFINITIVA 1999-04 

30 IVA ACTIVO 1993-11 

103 REGIMENES DE INFORMACIÓN ACTIVO 2005-01 

186 ACTIVOS SOCIEDADES L.23905 BAJA DEFINITIVA 1993-11 

211 BP-ACCIONES O PARTICIPACIONES ACTIVO 2003-05 

217 SICORE-IMPTO.A LAS GANANCIAS ACTIVO 1996-05 

301 EMPLEADOR-APORTES SEG. SOCIAL ACTIVO 1994-07 

353 RETENCIONES CONTRIB.SEG.SOCIAL ACTIVO 2005-03 

978 CONV.GREMIAL-CEREALERO BAJA DEFINITIVA 1995-11 

983 CONV.GREMIAL-CEREALERO(GRUESA) BAJA DEFINITIVA 1995-11 
 

Contribuyente no amparado en los beneficios promocionales INDUSTRIALES establecidos por Ley 22021 y sus modificatorias 22702 y 22973, 
a la fecha de emisión de la presente constancia. 
Esta constancia no da cuenta de la inscripción en el Impuesto sobre los Bienes Personales ni del Impuesto Exteriorización - Ley 26476, la 
cual de corresponder deberá solicitarse en la Dependencia donde se encuentra inscripta la referida. 
  

6- Situación Judicial Comercial 
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6.3.2 Informe Estado de Deudas por Provincia 

Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de la Pcia. de Bs. As.  

Contribuyente 
Identificación: Contribuyente sin Deuda 
Situación actual: Categoría 0 
 
Referencias de categorías 
Categoría 0 Contribuyente sin deuda. 
Categoría 1 Desde $501 hasta $4.500 
Categoría 2 Desde $4.501 hasta $10.000 
Categoría 3 Mayor a $10.000 
Categoría 4 CONTRIBUYENTE EN INSTANCIA JUDICIAL 
 
La información expuesta es la registrada al 15/07/2020 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, 
siendo la resultante de la sumatoria de las deudas asociadas al Impuesto Inmobiliario, a los Automotores, a las Embarcaciones Deportivas y 
a los Ingresos Brutos, respecto de la CUIT consultada. 
Para el cálculo de la deuda expuesta, se considera aquella con antigüedad mayor a los sesenta días. No se consideran aquellos sujetos que 
posean un único Inmueble Urbano Edificado con Valuación Fiscal menor a $50.000, quienes posean una deuda global menor a $500 o 
quienes posean un automotor de modelo inferior al año 2000. Para el caso del Impuesto sobre los Ingresos Brutos, sólo se consideran 
aquellos casos con Títulos Ejecutivos iniciados y aquellos con planes de pago caducos. En la categoría 4 se encuentran los contribuyentes 
con deudas en proceso de ejecución judicial como así también los planes de regularización de deuda judicial siempre que el mismo se 
encuentre caduco. 
 

 

 
La información expuesta es la registrada al 15/07/2020 en las bases de datos de la Agencia de Recaudación de la Provincia de Buenos Aires, 
siendo la resultante del grado de cumplimiento de presentación de declaraciones juradas que les corresponde efectuar en su actuación 
como agentes de recaudación en el régimen general de retención y en el régimen general de percepción del impuesto sobre los Ingresos 
Brutos. El cumplimiento se computa de manera conjunta por ambos regímenes de recaudación. 
En la categoría 4 se encuentran los agentes de recaudación con deudas en proceso de ejecución judicial provenientes de percepciones y 
retenciones no efectuadas, efectuadas y no ingresadas, intereses, accesorios, recargos y multas. Se incluyen dentro de esta categoría a 
quienes, habiendo realizado la adhesión a un régimen de regularización de deudas en proceso de ejecución judicial, el mismo se encuentre 
caduco. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Agente de Recaudación 
Identificación: AGENTE SIN INCUMPLIMIENTO. 
Situación actual: Categoría 0 

Referencias de categorías 
Categoría 0 Agente sin incumplimiento. 
Categoría 1 Incumplimiento mayor a 0% y menor o igual a 5% 
Categoría 2 Incumplimiento mayor a 5% y menor o igual a 25% 
Categoría 3 Incumplimiento mayor 25% 
Categoría 4 AGENTE EN INSTANCIA JUDICIAL 
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Informe Estado de Deuda Agencia de Recaudación de la Pcia. De Corrientes.  
 

CUIT: 30663290262 

Razón Social: INTAGRO SA 

En instancia administrativa En instancia judicial 

Categoría 1 NO 

Referencia de categorías 

Categoría Descripción 

0 Sin Deuda 

1 Hasta 5.000 pesos 

2 de 5.000 hasta 10.000 pesos 

3 de 10.000 hasta 30.000 pesos 

4 de 30.000 hasta 50.000 pesos 

5 Mas de 50.000 pesos 
La información expuesta es la registrada al 15/07/2020 en las bases de datos de la Dirección General de Rentas de la Provincia de Corrientes 
respecto de la CUIT consultada. La misma proviene de la sumatoria de importes adeudados vinculados a los siguientes conceptos: 
Impuesto Inmobiliario Rural, Impuesto de Sellos, Impuesto sobre los Ingresos Brutos, Tasas Retributivas de Servicios. Para el cálculo de la 
deuda expuesta, se considera aquella cuyo vencimiento haya operado con anterioridad a la fecha citada y no obre constancia de pago de la 
misma. La categoría de cada Contribuyente es determinada por separado para la deuda que se encuentra en instancia de cobro administrativo  

6.3.3 Embargos 

No se detectó información.  

6.3.4 Otra información Fiscal o Previsional de Interés 
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INTAGRO SOCIEDAD ANONIMA, con CUIT 30663290262, no presenta sanciones laborales publicadas en el listado REPSAL 

vigente al 16/07/2020. 
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7.1 INTEGRIDAD 

 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

7- INTEGRIDAD 
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Consultar con Área Gestión de Proveedores  
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7.2 INFORMACIÓN DE PRENSA NEGATIVA 

No se detectó información de prensa negativa. 
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8.1 DATOS CONTABLES  

 

 

  

8- Estados Contables 
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SITUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA Y PATRIMONIAL  

Para el análisis de la situación económica financiera y patrimonial del cliente se utilizaron los Estados Contables 

correspondientes a los ejercicios 2017 2018 y 2019 (fecha de cierre 31/10). 

Aclaraciones previas:  

1. Información auditada sin salvedades. 

 

Principales Indicadores:  

Económicos 

- Los ingresos del ejercicio cerrado en 10/2019 ascendieron a $368,4 Millones, lo cual representó un incremento 

nominal del 162 % con relación al ejercicio precedente ($140,5 Millones). 

- El costo directo se redujo del 47% al 34% su incidencia sobre ventas, mientras que por su parte los gastos de 

estructura (gastos de administración y comercialización) disminuyeron del 23,7 % al 20,2% su participación.   

- En función de lo expuesto el resultado operativo alcanzó $ 168 Millones y representó el 45,5% de las ventas versus 

29,4% en el ejercicio anterior. 

- El mencionado superávit operativo permitió cubrir sobradamente la carga financiera del ejercicio que fue de $ 4,9 

Millones.  

- Luego de deducir el cargo por impuesto a las ganancias que fue de $31 Millones y egresos diversos por $82 Millones 

(incluyendo los resultados financieros y por tenencia) la empresa generó una ganancia final de $49,5 Millones monto 

equivalente al 13,4% de las ventas contra 12,9% en el ejercicio anterior. 

 

En resumen, la compañía presentó una adecuada performance económica con incremento de las ventas y satisfactorios 

márgenes de rentabilidad operativa y final. 

Financieros 

- La liquidez corriente mostró niveles debajo del esperado en los tres últimos ejercicios, manteniéndose debajo del 

1,09. 

- El capital de trabajo fue de $74 Millones cifra que representó el 7,7% del activo y el 20% de las ventas.  

- Las deudas bancarias y comerciales superaban en 1.08 veces los flujos de caja.  

- Por su parte el Ebitda evidenció un saldo de $89,4 Millones este resultado permitió cubrir solo el 10% de las 

obligaciones exigibles en el corto plazo ($8674 Millones). 

 

En resumen, en función de los valores de los indicadores de liquidez capital de trabajo y relación Ebitida/ Pasivo Corriente la 

posición financiera se considera ajustada. 

 Patrimonial 

- El patrimonio neto al 10/2019 fue de $ 93 Millones (versus $52,5 en el ejercicio anterior) de lo cual el 14% 

corresponde a capital, presentando una conformación muy volátil. 

- La estructura de financiamiento mostraba que el pasivo representaba el 90% del activo (92,8% en el ejercicio 

anterior), siendo las deudas comerciales de corto plazo las principales fuentes de apalancamiento. 

-  El indicador de solvencia patrimonial se mantuvo en los últimos 3 ejercicios debajo del 0.11 muy distante de lo 

esperado.  

-  El endeudamiento corriente pasó de 12,98 a 9,31, sin embargo, aún sigue siendo muy alto.  
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En resumen, la situación patrimonial a 10/2019 se considera debilitada en función del ajustado indicador de solvencia y el 

alto endeudamiento corriente. 
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8.2 ANÁLISIS VERTICAL 
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8.3 ANÁLISIS PATRIMONIAL 
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8.4 ANÁLISIS DE RENTABILIDAD 
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8.5 ANÁLISIS FINANCIERO 
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8.6 ANÁLISIS DE FLUJO DE FONDOS 
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8.7 CÁLCULO DE CAPACIDAD DE CONTRATACIÓN 

 

 

 

  

30.703.442,1       $ 3.245.333,8          $

2.083.842,3          $ 2.091.506,5          $

914 días 22.093.874,1       $

3020 días 12.535.017,7       $

Datos Estadísticos Niveles de Crédito teóricos s/Balance

Modo de Cobro s/Balance S/Activos Líquidos

Ventas Mensuales S/Patrimonio Neto

Compras Mensuales S/Capital de Trabajo

Modo de Pago s/Balance S/Variables Combinadas
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8.8 SCORE DE BALANCE 

 


