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Aptitudes principales
Credit Cards

Relationship Management
Banking

Languages

Portugués
Inglés

Mariano Agustin Couto

Ejecutivo de cuentas Sr

Extracto

Me considero una persona proactiva, flexible, con dedicacion y
compromiso, con amplia experiencia en trabajos bajo presion y
por objetivos, facilidad para trabajar en equipo y manejar distintas
operaciones simultaneamente. Facilidad para negociar y adaptar el
dia a dia en base a la necesidad del cliente o empleador.

Experiencia

BYB Comercio Exterior

Ejecutivo de cuentas Sr
junio de 2021 - Present (3 afilos 3 meses)

Manejo de clientes. Operaciones de impo y expo. Correcion y control previo a
oficializaciones dentro del equipo. KPIS. Reportes mensuales. Rendiciones.

Facturacion

Talwin
Analista Sr de comercio exterior
noviembre de 2016 - junio de 2021 (4 aflos 8 meses)

Sector de Aduana, manejo de sistema MARIA (SIM), Web AFIP. Office.
Experiencia en Importacion y exportacion, armado de documentacion, analisis

de operaciones, manejo de clientes.

Unidén Personal - Accord Salud
Asistente de Coordinacion
abril de 2014 - noviembre de 2016 (2 afios 8 meses)

Asistente personal de direccion, manejo de agenda, elaboracién de
estadisticas, presentaciones e informes, manejo de personal, entrevistas, trato

con diferentes gerencias de la empresa y proveedores.

Banco Santander

Asesor Comercial
febrero de 2013 - marzo de 2014 (1 afio 2 meses)
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Asesoramiento sobre productos bancarios adaptados a la necesidad de cada

cliente. Analisis de riesgo crediticio. Gestion y resolucién de reclamos.

Thomson Reuters Latam

Ejecutivo de Ventas
mayo de 2012 - enero de 2013 (9 meses)

Ejecutivo de ventas para productos La Ley, Abeledo Perrot, Sistemas
Bejerman. Manejo de cartera de clientes en Capital, Provincia de Bs. As e

interior del pais.

American Express

New Accounts Corporate Analyst
enero de 2007 - mayo de 2012 (5 afos 5 meses)

- Departamento de Cuentas Nuevas Corporativo, analisis financiero/
econdmico de nuevas corporaciones, lectura y analisis de balances-estatutos,
actas de designacion de cargos y demas documentacion legal, trato con
ejecutivos y fuerzas de venta, evaluacion del portafolio Premium de la
compaiia.

- Departamento de Créditos, customer care, cross-selling, control de riesgo y
gestion de cuentas en mora.

- Departamento de Cuentas Nuevas, analisis financiero/econdmico de nuevos
clientes y evaluacion de la cartera high value de la compania y bancos

asociados. Tareas administrativas.

Catering MarianB

Organizacion de eventos y Catering
diciembre de 2005 - enero de 2007 (1 afio 2 meses)

Organizacion de eventos empresariales, catering para empresas.
Encargado de sector, trato con proveedores y atencion al publico. Armado de

stock, inventarios en planilla Excel, etc.

Educacion

Universidad Tecnoldgica Nacional - FIENDU
APM (Agente de Prop Medica), Ventas, medicina - (2010 - 2012)

Instituto Superior Perito Moreno
Tec. en Administracion y Gestion Hotelera, Hoteleria - (2006 - 2009)
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