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Soy analista de compras, con una amplia experiencia en el sector de salud.
Especializado en medicamentos de Alto Costo, Oncologia, HIV, Fertilidad, Diabetes y
Enfermedades Huérfanas.

Tener experiencia en otros sectores me ayudo a tener una visién integral del proceso
comercial y una fuerte formacion, con marcadas habilidades estratégicas de
planificacion y negociacion que me permitieron desarrollarme con éxito.

EDUCACION

TECNICO EN ELECTROMECANICA | Escuela N 34 Ing Hermitte
2006

LIC. EN MARKETING | Universidad de la Marina Mercante
Incompleto 12 Materias adeudadas y la tesis

EXPERIENCIA

ANALISTA DE COMPRAS SR| Drogueria DNM FARMA S.A.
Junio 2021-Actualidad

e  Especializado en compras de alto costo, oncologia, HIV, Fertilidad, Nutricién

e Gestion integral de compras y abastecimiento

e Negociacidon y acuerdos con proveedores. Desarrollo de negocios. Seguimiento y activacion de
entregas, devoluciones y pagos.

e Definicidon estrategia comercial de cada categoria

e Monitoreo costos, rotacién de productos, dias de inventario, margenes y back marging. Analisis
de estadisticas de sell out.

e  Estrategia de pricing. Seguimiento de retornos

e Analisis niveles de stocks

e  Estrategias comerciales. Desarrollo y seguimiento de plan comercial anual

e Trabajo colaborativo con dreas de operaciones, logistica, pago a proveedores, auditorias,
marketing y sistemas.



ANALISTA DE COMPRAS SR | Drogueria Orien S.A.
Mayo 2018-Junio 2021

Referente de compras Alto costo

Gestidn integral de compras y abastecimiento para E-commerce , 14 puntos de venta, ventas
privadas, instituciones y obras sociales

Negociacidon y acuerdos con proveedores. Desarrollo de negocios. Seguimiento y activacién de
entregas, devoluciones y pagos.

Definicidon estrategia comercial de cada categoria para online y offline.

Monitoreo costos, rotaciéon de productos, dias de inventario, margenes y back marging. Analisis
de estadisticas de sell out.

Estrategia de pricing.

Andlisis niveles de stocks

Estrategias comerciales. Desarrollo y seguimiento de plan comercial anual

Trabajo colaborativo con dreas de operaciones, logistica, pago a proveedores, auditorias,
ecommerce, marketing y sistemas.

ENCARGADO DE DEPOSITO| Orien S.A.
Noviembre 2010- Mayo 2018

Gestién de equipo: Productividad y Presentismo

Planificacion diaria de envios a domicilio para pacientes crénicos en todo el pais Nivel
de servicio y On Time de envios.

Gestion flota propia y tercerizada. Ruteo optimo, % de ocupacion de vehiculos.
Mejora continua en la optimizacion de procesos

Analisis de costos de la operacién a cargo

Gestion de devoluciones de medicamentos y productos médicos

Proyecto redisefio de layout del deposito

Migracion de sistema

Gestion de Stock

Trazabilidad de Medicamentos de Alto Costo

Cumplimiento de normativa ANMAT (Buenas Practicas de Distribucién y ultimas
disposiciones)

Cumplimiento de certificacion I1SO 9001 acorde al lineamiento de calidad y direccion
técnica.

Armado y preparacion de pedidos con cadena de frio de 2° a 8°

Lider de proyecto Mudanza de depdsitos: Planificacion, ejecucion y control

Equipo a cargo: 80 operadores y 10 transportistas.



GERENTE DE TURNO | Arcos Dorados S.A
Marzo 2006- Diciembre 2009

e Gestidn y supervision de empleados, planta de 120 empleados en 3 turnos
e Realizacién de horarios, inventarios y compras

e Supervision de cumplimiento de las normas sanitarias y de calidad

e Gestién de Tesoreria

APTITUDES

e Mejora continua e Planning estratégico
e liderazgo e Trabajo en equipo

e Gestion cambio organizacional e Toma de decisiones
e MS Office e Negociaciéon

e Inglés..



