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11-59656356 

Edad: 36 años 

Estado Civil: soltera 

Melina Fernández 

 
Experiencia Profesional 
 
Boehringer Ingelheim 
  
(May 2022 – Presente) – Regional Controller – Human Pharma 
  
- Administrar las consolidaciones de Ventas y Gastos Operativos mensuales para la región de South Latam. 
- Preparar comentarios mensuales para los resultados consolidados de la región para: Actual, Budget y Forecast. 
- Apoyar las operaciones de contabilidad global para las actividades de fin de mes y fin de año. 
- Contribuir y liderar aspectos del proceso de planificación e informes financieros globales para la región. 
- Proporcionar análisis financieros sólidos y oportunos al equipo regional de marketing y a los jefes Comerciales 
regionales locales. 
- Apoyar el proceso del plan estratégico anual a largo plazo. 
- Actividades ad hoc: casos comerciales, estrategia de precios, introducción de nuevos productos, evaluación 
financiera y revisión. 
- Apoyar el desarrollo continuo de procesos e iniciativas comerciales para respaldar una mayor eficiencia y solidez 
de las actividades comerciales. 
- Apoyar el despliegue de la nueva herramienta informática de previsión y planificación en sustitución de SAP. 
- Apoyar la adopción del sistema de informes de PowerBI para permitir un acceso más rápido y fácil a los informes. 
- Identificar continuamente sinergias potenciales entre países y el intercambio de mejores prácticas. 
 
 
 
 
Amgen  
 
(Mar 2021 – May 2022) – Senior Associate Marketing (Vectibix & Xgeva) 
 

-  Apoyo al equipo de marca Cross funcional (Comercial, Acceso y Medical) impulsando la motivación de la fuerza 
de ventas hacia la aspiración de la marca (reuniones de ciclo y de lanzamiento) 

- Desarrollo e implementación del Plan de marca del país, en plena congruencia con el Plan de marca internacional. 

- Diseño y ejecución de actividades promocionales (ayudas de detalle, guiones de mensajes, publicidad, congresos, 
etc.) en línea con la marca internacional y los mensajes claves. 

- Desarrollo del Plan de Largo Plazo de las macas 

- Definición del objetivo nacional de ventas y logrando consenso con el Líder de Unidad de Negocio y los Gerentes 
de Ventas / Distrito 

- Traducción / implementación de la campaña de marca internacional localmente 

-  Análisis de la investigación de mercado y desarrolla el POA 

- Reclutamiento y administración de proveedores externos 

- Identificación de oportunidades comerciales y desarrollo casos comerciales 

 
 
 
 
 

mailto:melinita_fernandez@hotmail.com


 

 

 
 
 

 

 

 

 

 

(Nov 2019 - Mar 2021) – Senior Associate Finance 
 

- Elaboración y presentación de los presupuestos funcionales de la afiliada, previsiones y plan a largo plazo 

- Control presupuestario, análisis financiero y la presentación de informes al negocio  

- Identificación y seguimiento de oportunidades clave de productividad, ahorros y riesgos. 

- Administrar las previsiones de ventas 

- Estrecha colaboración y apoyo a los Brand Managers y Funcional Leads 

- Administrar el proceso de previsión de Opex (gastos operativos) al final del trimestre y del año 

- Apoyar lanzamientos de nuevos productos. 

- Apoyar al equipo local de Contabilidad y al Líder de Finanzas en las auditorías estatutarias e internas 

 

 
 
 
Accenture Argentina (Dic 2018 - Nov 2019) – Finance Consultant 
 

- Participación en proyectos relacionados con Centros de Servicios Compartidos en sus diferentes etapas: Visión y 

estrategia, Factibilidad, Diseño e Implementación. 
- Evaluación y diseño de modelos operativos de finanzas, así como la implementación de mejoras de procesos 

- Diseño e implementación de tableros de comando, KPIs y modelos de gestión de performance. 

- Colaboración en el desarrollo de negocio a través de la evaluación de necesidades de clientes y armado de 
propuestas comerciales 

- Confección y análisis de casos de negocio para evaluar la rentabilidad de los proyectos. 

 
 
 
 
Flybondi Líneas Aéreas (Ago 2017- Dic 2018) – Senior Financial Planner 
 

-Desarrollo de presupuesto anual y de medio plazo (1 a 3 años), planeamiento y 
forecasts. 

- Revisión de imputaciones de costos. 

- Efectuar análisis de desvíos de costos versus presupuesto, armado de explicaciones para la gerencia. 
- Coordinar en todos los niveles de la organización la correcta adecuación a los planes y presupuesto del año. 
- Seguimiento y control del presupuesto anual, KPI´s relacionados y generación de insights para la toma de decisión 
de corto y mediano plazo. 
- Trabajo en conjunto con el gerente contable en auditorías internas y externas, 
seguimiento del cumplimiento de políticas internas y planes de auditoria. 
- Revisión de contratos de seguros y acuerdos comerciales críticos de la operación. 
- Análisis de proyectos ad-hoc. 
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American Express (Feb 2012- Jul 2017) – Analista Senior de Planeamiento Financiero  
 

- Responsable de la planificación anual, forecasting y control mensual para Argentina, España, Dollar Card y Puerto 
Rico para el área del Call Center. 

- Responsable de armado del presupuesto anual, Forecasting y procesos de cierre de mes. 

- Control y mejora los ratios financieros y operacionales. 

- Apoyo a la implementación de proyectos de reingeniería mediante análisis de costos y beneficios. 

- Ejecución y control de costos y presupuestos analizando los desvíos de los gastos y de los ingresos reales vs 
presupuestados. 

- Desarrollo de modelos financieros con el fin de identificar oportunidades de ahorro. 

- Apoyo en la toma de decisiones financieras en nuevas iniciativas. 

- Reportando directamente al director de Finance América. 

 
 
American Express (Mar 2011-Jan 2012) – Fraud Analyst 
 

- Recepción y seguimiento de disputas ofreciendo un servicio eficaz y de alta calidad a los socios, según los 
procedimientos establecidos por American Express. 

 -  Resolución oportuna de los requerimientos de los socios. 

 - Brindar a los socios un servicio de excelencia haciendo un uso eficaz de la información para alcanzar los objetivos 
establecidos. 

- Seguimiento de los casos manejados para lograr la resolución completa y definitiva de los mismos. 

- Realización de ofertas y recomendaciones relevantes a los perfiles específicos de los clientes con el fin de vender 
los servicios y productos de la marca. 

 
 

 
Educación 
 
Contador Público Nacional 
Universidad Católica Argentina (UCA) 
 

 

Idiomas 
 
Inglés 
Bilingüe  

 

 - Cambridge English Proficiency (CPE) University of Cambridge (2008) 

 - Certificate in Advanced English (CAE) University of Cambridge (2005) 

 - First Certificate in English (FIRST) Cambridge University of Cambridge (2003) 

 - Preliminary English Test (PET) University of Cambridge (2001) 
 

 
Italiano  

-Nivel intermedio (3º año) 

-Asociación Dante Alighieri -  
 
 



 

 

 
 
 

 

 

 

 

 

Informática 
 
Hyperion 
Anaplan 
Tableau 
Oracle 
Microsoft Office pack 
SAP FiCo 
PowerBI 
Competencia profesional avanzada 
 
 


