
EXEQUIEL
CASCIO
G E R E N T E  D E  D I S T R I T O

OBJETIVOS
PROFESIONALES

Formar parte de un equipo de trabajo,

que me permita desarrollar las

capacidades adquiridas en el mercado

famacéutico argentino.

Acompañar al equipo de ventas; en la

búsqueda, selección y planificación de

estrategias para lograr nuevos aliados

comerciales.

Analizar y evaluar los RESULTADOS

pertinentes al objetivo planteado por la

compañía.

DATOS DE CONTACTO

       3535100131

       ecascio67@gmail.com

       Mza 68 Lote 15 PH1

       Verandas  7 Soles. Cba.

DATOS PERSONALES

Edad 42 años (26/09/79)
Casado. 3 hijos.
Nacionalidad argentina.
Disponibilidad Full time.
Movilidad en excelentes condiciones.

Adrian Santilli ( ex Gerente comercial de Laboratorios

PHOENIX )

Pedro Fiori ( ex Director Gral de Promoción y Ventas de

Laboratorios PHOENIX)

Dra. Florencia Esquivel ( Directora Medica Lab. Ferring

Pharmaceuticals)

Dr. Aria Assefi ( Director Médico Lab. Merck KGaA )

Lic. María José Dibo (Encargada de Compras Sanatorio

Allende)

P bl Sibil (E d d C H it l P i d )

REFERENCIAS

Laboratorios AstraZeneca

Gerente de distrito Noa
02/2019 a la actualidad.
Actividades: Organización de ficheros médicos,
rezonificación en ciudad de asiento segmentación de
especialistas y CLM. 

Laboratorio Phoenix

Agente de propaganda médica. (11/2005 al
10/2013)Actividades: Promoción y comercialización.
Logros: Implementación de fichero médico
segmentado, Manejo de auditorias. Ventas directas.

Gerente de distrito Córdoba/ La Rioja
(10/2013 a 09/2018) Actividad: supervisor Logros:
Formación de equipo de trabajo competitivo.
Superación los objetivos propuestos por la compañía. 

EXPERIENCIA LABORAL

Agente de propaganda médica

Escuela de Agentes de Propaganda médica. 

Córdoba. Argentina.

Matrícula profesional 1496

Marketing

Universidad Siglo21  Córdoba. Argentina.

Cursados años 1999 - 2001

FORMACIÓN ACADÉMICA

Laboratorio Phoenix

Laboratorios Stiefel

Agente de propaganda médica. (04/2004 al 11/2005)
Actividades: Promoción y comercialización.
Especialidad en Dermatología. Logros: Rearmado de
fichero médico, Crecimiento potencial en el mercado.

Droguería Argentina

REPRESENTANTE DE VENTAS (04/2003 al 03/2004)
Actividades:  Diseño de estrategias de ventas.
Comercialización. Logros: ampliación del mercado.

Farmacia Hospital Misericordia

ASISTENTE DE FARMACIA (07/2002 al 03/2003)
Actividades: Administración de fármacos. Logros:
conocimiento de drogas, acciones y mecanismos.
Capitalización de las relaciones con agentes del lugar.

Analista de mercado y estrategias de comercialización

Idioma inglés  nivel intermedio

 Pack Office manejo avanzado


