
E X P E R I E N C I A  L A B O R A L

Seguimiento diario de cartera de clientes de los mercados de
Argentina, España y IDC (International Dollar Card). 
Análisis crediticio y ejecución de estrategias de cobranza
Creación de perfiles de los clientes mediante la utilización
de sistemas internos y fuentes externas (Veraz, Nosis,
Linkedin).
Presentación mensual de resultados y análisis de cuentas
con stakeholders de cada mercado.
Comunicación y trabajo conjunto con distintas áreas de
soporte.

Analista de Créditos - High Balance
American Express Argentina | Octubre 2020 -Septiembre 2021 

Comunicación diaria con oficiales bancarios y clientes de
banca privada.
Presentación mensual de análisis de cuentas con
stakeholders del mercado de IDC (International Dollar
Card).  
Mantenimiento de cuentas del mercado IDC.
Operación de retención de clientes de alto perfil que
concluyeron su relación comercial con los bancos asociados
con American Express.

Armado y dictado de clases de inglés para niños y adultos. 

Profesora de inglés
English Training Institute ! Enero 2013 - Julio 2018

Analista - Bank Relations Unit
American Express Argentina | Agosto 2018 - Septiembre 2020

O B J E T I V O S

Ser parte de un equipo de trabajo y poder colaborar en el
desarollo del mismo, implementando las capacidades
adquiridas durante los úlitmos años.

I D I O M A S

Universidad de Morón
Traductorado Público de inglés
(2011 - 2016)

Castelar, Buenos Aires,

Argentina

(+549) 11 6718-2812

Giselle Rudich

gisellerudich@hotmail.com

I N F O R M A C I Ó N
P E R S O N A L

E D U C A C I Ó N

Inglés avanzado

Portugés intermedio

GISELLE RUDICH

H E R R A M I E N T A S

Microsoft Offce

Salesforce

25/07/1992 American Express Argentina | Septiembre 2021 - Actualidad 

Analista de Marketing- Global Commercial Services

Participación en negociaciones B2B, identificando Partners
para campañas de adquisición. 
Armado de piezas de comunicación con agencias creativas
externas.
Armado y presentación de resultados de campañas de
marketing.
Implementación de acciones con Partners, armado y control
de calendario, seguimiento de acciones E2E.
Manejo y control del presupuesto del área.



 

 

 



 

 

 

 



 

 

 

 



 



 



 



 



 

 



 

 

 



 

 



 

 

 


